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Cero emisiones,
maxima potencia

Elavance del cambio climatico exige que apliquemos
conceptos de accionamiento que reduzcan las emisiones
de CO,. Porello, laLTC 1050-3.1E cuenta ademas con un
motor eléctrico. De este modo, existe la opcion de usar el
accionamiento eléctrico para los movimientos de la grua,
permitiendo un trabajo con “cero emisiones”. La corriente
para el funcionamiento de la gria se suministra directa-
mente en la obra o con un sistema de baterias. Con un
suministro suficiente de energia eléctrica, obtendra toda la
potencia que necesita para el funcionamiento de la grua,
para lo que también puede recurrir al motor de combustién.
www.liebherr.com
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José Manuel Garcia Suérez recibe la Medalla de Oro de Siero: un
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Ya lleyo el verano, ya llego la fruta,

Macarena Garcia Oliver. Directora Movicarga. macarenagarcia@movicarga.com

y el que no se agache... es un imputado

En el tltimo mes, en el sector hemos perdido a tres
personas que hicieron historia del sector de la ele-
vacion en Espafia, y consiguieron grandes cosas:
Sabin Ibarrondo, de Gruas Ibarrondo, José Luis
Aragén de Aragon Alquiler de Maquinaria, y José
Manuel Ballestar de CTC. Y me ha dado por pen-
sar que en este sector, que la mitad de la gente lle-
vamos media vida, somos una gran familia. Rec-
tifico, éramos una gran familia. Antes la gente se
queria mas.

Diréis que me estoy poniendo fiofia y nostélgica.
Puede ser. A veces me pasa. Me gusta ver de don-
de venimos y analizar lo que funcionaba y lo que
no, lo que nos hizo grandes y lo que nos llevé a tro-
pezar. Porque eso es lo que nos ha curtido como
personas, y lo que nos ha hecho estar donde es-
tamos.

Y veo que el sector en algunos casos se esta con-
virtiendo en un estercolero, donde se ha perdido el
respeto, donde la palabra ya no vale un carajo, y
donde cien euros arruinan amistades. No es que
esté derrotista ni mucho menos, porque yo sé bien
cudles son mis valores y si Dios quiere, los seguiré
cumpliendo y seguiré cuidando de los mios y del
préjimo, porque el karma existe y si eres un taliban,
lo acabas pagando.

En todos los eventos en los que he estado ultima-
mente, el tema es el personal. Hay una preocupa-
cion increible porque falta gente, y aun poniendo
inversién en personal y en formacion, sigue faltan-
do gente, y se tiene la sensacién de que se tenia
que haber empezado mucho antes. Estamos vien-
do que mucha gente de la que trabaja en la empre-
sa esta a punto de cruzar la meta de la jubilacion y
no hay relevo bueno para esas personas.

Alquilar estd muy bien, y es fundamental y necesa-
rio, vender es un deber, sin duda, pero formar es
otro de los pilares que muchas veces se ha dejado
de lado. Sobre todo, las pymes. Vamos todos como
pollo sin cabeza, el trabajo nos desborda y hay dias
que no sabes ni donde estés. Pero sefiores, hay
que echar un paso para atras y ver la empresa des-
de otra perspectiva. Es necesario abstraerse de ese
trabajo diario y analizar qué falta en la empresa y
como conseguirlo. Porque llevarte gente de otras
empresas a veces te sale bien, pero otras no. Tener
al tipico mercenario que ha estado en muchas em-
presas, no es el camino.

Faltan técnicos. Faltan mecénicos. Faltan gruis-
tas. Faltan soldadores. Faltan profesionales que se-
pan reparar una maquina a las siete de la mafiana,
montar una grda bajo la lluvia, viajar cuando hace
falta y solucionar una averia cuando todo el mundo
esta esperando que vuelva a funcionar.

Debemos coger pupilos y que sientan los colores.

Y aqui esta el dilema de muchos empresarios, que
me dicen que la gente ya no trabaja como antes.
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Ahora llegan los jévenes, preguntan por el hora-
rio, por los descansos, por cuéanto viajaran, por si
tendran formacion y qué futuro les espera. Que
si la empresa es sostenible, que si cuél es su
papel en este mundo. Y tU, que el sentido de la
vida lo disfrutas con momentos brutales con la
familia y los colegas, piensas que este mundo
sera muy sostenible, pero que a la generacion
de flojos que viene le va a resultar complicado
sostener algo.

La gente ya no trabaja 12 horas, ni aunque se las
pagues. La gente ya no va a viajes sin rechistar y la
gente ya no traga con cualquier cosa.

Seguimos pidiendo a los jévenes que vivan como
vivimos nosotros, y nos estamos equivocando. Y no
Sé qué opinién pesa mas en la balanza, si la de la
gente que empieza en el sector o la gente que con-
trata. Pero la realidad es que da lo mismo. ES LO
QUE HAY.

Y con esta musica es con la que tenemos que bai-
lar, asi que més vale que empecemos a practicar
estos pasos nuevos, porque la musica ha cambia-
do, y el baile también.

No basta con decir que faltan técnicos. Hay que
formar técnicos.

No basta con decir que nadie quiere trabajar. Hay
que adelantarse, adaptarse y crear esos puestos de
trabajo atractivos para los jévenes, a los que alguien
quiera incorporarse y quedarse.

Porque si no formamos a la gente para manejar
tecnologia, interpretar datos, diagnosticar averias
electronicas, gestionar flotas conectadas o reparar
equipos cada vez mas inteligentes, entonces si ten-
dremos un problema.

Y sera un problema enorme.

El técnico del futuro no serd menos importante.
Serd mas importante que nunca. Pero tendra que
saber méas cosas. Tendra que entender hidrauli-
ca, electronica, software, telemética, seguridad,
conectividad y mantenimiento predictivo. El gruis-
ta tendra que manejar una méaquina, pero también
comprender sistemas de seguridad y datos. El al-
quilador tendré que controlar equipos, pero tam-
bién saber qué le esta diciendo la flota desde una
pantalla.

El comercial ya no vendera solo hierro. Tendra que
vender disponibilidad, servicio, conectividad y tran-
quilidad.

Los avances y la tecnologia no vienen a destruir el
sector. Vienen a obligarnos a cambiarlo.

Y quizé esa sea la gran ironia de todo esto: mientras
algunos seguimos esperando que los jovenes acep-
ten trabajar como hace treinta afios, las méaquinas

ya estan preparadas para trabajar como dentro de
treinta afios.

Tenemos que conseguir que este sector sea atracti-
vo. Que el que entre vea una grua, una plataforma
o un taller y piense: “Aqui puedo aprender, crecer,
ganar bien y tener una profesion de futuro”.

Porque la tenemos. Tenemos un sector fantastico,
técnico, especializado, necesario y donde te lo pa-
sas pipa. Lo que nos falta no son oportunidades.
Nos falta contarlas mejor, organizarnos mejor y de-
jar de pedirle al futuro que se comporte como el
pasado.

Y llegados aqui diréis...Maca, ;No te metes con su
Sanchidad? jPues si! Tenéis razon. Pero es que ver
la cara de preocupacién de todos esos supuestos
socialistas imputados para mi es suficiente. Esos
que decian que su partido se preocupaba por los
obreros y gente sin recursos, tienen a tantos impu-
tados como diputados. 121 sociatas imputados. Si
es que a Pedrito eso de formar a su imagen y se-
mejanza se le ha ido de las manos. Yo estoy disfru-
tando de lo lindo. Eso si, al préximo iluminado que
me diga que es socialista, le voy a pedir que me
explique con argumentos como su querido presi-
dente no invierte en investigacion contra el ELA por
ejemplo, y se gasta casi 15 millones de euros en
lanzar una marca de ropa, que no esta ni regis-
trada, y que no se vende, para lucrar a influen-
cers, que acabaran en Andorra obviamente, y vie-
ne dando lecciones de democracia, cuando tiene
a todos acojonados en su partido.

;Pero sabéis cudl es la realidad? Que a la gente le
pilla con ganas de playa, o en el chiringuito, y se li-
mita a comentarlo con los colegas, y se queda en
anécdota, porque somos un pais de borregos. Nos
hemos aburguesado. Y ya nada nos perturba. Que
no perturbe al ciudadano de a pie mal, pero que no
perturbe a la oposicion como para armarla gorda,
eso si que me preocupa. Este se eterniza en el po-
der al paso que vamos.

Pero oye, Dios proveera.

Este editorial se lo quiero dedicar a una persona a
la que le tengo una admiracion inmensa, a la que
quiero mucho, mucho, y a la que le han dado una
medalla de Oro de Siero por su trayectoria. Me re-
fiero a José Manuel Garcia Suarez, CEO de Gru-
po Roxu. Es un honor haber estado a tu lado José
Manuel el dia que te dieron el premio. Una de las
tardes més bonitas de mi vida profesional. Lo guar-
do como un regalo, igual que tenerte en mi vida.

Felicidades de parte de todo el sector. Eres muy
grande y te queremos mucho.

Fuerza y honor.

PD. Nos vemos en los Premios Movicarga el 24 de
septiembre. Ole, ole y ole.
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1a Medalla de Oro de Siero: un reconocimiento
a una vida levantando empresa, sector y futuro

Por Macarena Garcia Oliver, Directora de Movicarga

Tuve el orgullo de estar presente el pasado
3 de julio en Lugones, cuando José Manuel
Garcia Sudrez, fundador y CEO de Grupo
Roxu, recibié la Medalla de Oro del Conce-
jo de Siero. Una medalla méas que merecida
para una persona que ha hecho muchisimo
por Asturias, por Siero y por todo el sector de
las gruas.

El acto, celebrado en el Centro Polivalente
Integrado de Lugones, reunié a representan-
tes institucionales, empresariales y sociales
del Principado. La distincién, propuesta por
FADE y aprobada por el Pleno municipal el
pasado 30 de abril, fue entregada por el al-
calde de Siero, Angel Garcia, en presencia
del viceconsejero de Industria, Juan Carlos
Campo, la presidenta de FADE, Maria Calvo,
familiares, trabajadores y numerosos amigos
de José Manuel.
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No era un acto més. Era un momento de esos
que emocionan porque se reconoce en vida
a una persona que ha dedicado décadas a
construir, arriesgar, invertir, crear oportunida-
des y no olvidar nunca de dénde viene.

José Manuel fundé Gras Roxu en Meres en
1979, con apenas cuatro gruas, recursos li-

Con sus hijos Daniel y Marco

mitados y una ambicién enorme. Casi medio
siglo después, Grupo Roxu es una referencia
nacional e internacional en elevacion, trans-
porte especial, maquinaria, plataformas aé-
reas, trabajos industriales y sector edlico. Todo
ello manteniendo su sede, su inversién y bue-
na parte de su equipo humano en Siero.

Hablar de José Manuel es hablar de una per-
sona que ha sabido crecer sin perder las rai-
ces. De alguien que podia haber llevado su
empresa a cualquier otro lugar, pero decidio
seguir apostando por Asturias. Decidié gene-
rar empleo aqui, formar profesionales aqui y
demostrar que desde Siero se puede compe-
tir en los proyectos mas exigentes de Espafia
y del mundo.

El Grupo Roxu cuenta hoy con méas de 400
profesionales, actividad internacional y una
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Alcalde de Siero

importante capacidad técnica en gruas,
transporte y elevacion. Ademas, mantiene un
ambicioso programa de renovacion de flota y
estructura productiva, con una inversion de
51 millones de euros y la incorporacién pre-
vista de 320 equipos entre 2025 y 2026.

Pero reducir la trayectoria de José Manuel
a cifras seria injusto. Porque hay empresa-
rios que levantan compafias, y hay otros que
ademas levantan sectores enteros.

José Manuel ha sido presidente de ANA-

GRUAL durante 25 afios y, desde esa res-
ponsabilidad, ha contribuido de forma de-
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Su familia a su lado, orgullosos de sus logros
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Con el equipo de Escuela de Maquinaria de Grupo Roxu
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cisiva a profesionalizar el alquiler de gruas
moviles en Espafia. Bajo su presidencia se
impulsaron avances esenciales en normati-
va, movilidad, formacion, seguridad, relacio-
nes laborales y reconocimiento institucional
del sector.

Su trabajo ayuddé a que el sector contara con
una Instruccién Técnica especifica, con una
guia para interpretar y actualizar esa norma-
tiva, con redes de carreteras adaptadas a las
necesidades de las grias moviles, con un
convenio colectivo nacional y con una forma-
cién cada vez mas estructurada para opera-
dores y profesionales.

También ha defendido siempre que la segu-
ridad no es una obligacién administrativa: es
una responsabilidad moral. Por eso ANA-
GRUAL ha impulsado proyectos de preven-
cion, guias de buenas practicas, formacion
especializada y herramientas digitales para
facilitar el cumplimiento preventivo y la mejo-
ra de las condiciones de trabajo

Y, por supuesto, no se puede hablar de su
legado sin mencionar la Escuela Europea
de Maquinaria. Una escuela que represen-
ta su visién de futuro: formar profesionales,
atraer talento joven y dar oportunidades rea-
les a quienes quieren construir una carrera
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José Manuel dando las gracias, con mucha emocién
y alegria por recibir este premio

en este sector. La Escuela ha formado ya a
més de 104.000 alumnos.

El alcalde de Siero destacd durante el acto
que José Manuel representa una forma de
entender el concejo: la de quien tiene una
idea, trabaja para sacarla adelante, genera
oportunidades y mantiene sus raices inclu-
so después de alcanzar una dimension in-
ternacional. La Medalla de Oro reconoce su
extraordinaria trayectoria empresarial, pero
también su compromiso con las personas y
con su tierra.

Esta ha sido la quinta Medalla de Oro conce-
dida por Siero. Un reconocimiento reserva-
do a personas e instituciones excepcionales.
Y José Manuel entra en esa historia por mé-
ritos propios.

Desde Movicarga sentimos un orgullo enor-
me. Porque José Manuel no es solo un em-
presario de referencia. Es una persona a la
que se escucha, a la que se consultay a la
que se quiere. Es el presi, el capo, el referen-
te que ha ensefiado a muchas generaciones
que los suefios no solo se piensan: se traba-
jan, se defienden y se hacen realidad.

Enhorabuena, José Manuel. Esta Medalla de
Oro es de Siero, pero también es de todo el
sector.

DISCURSO DE MACARENA
GARCIA OLIVER, DIRECTORA
DE MOVICARGA

Excelentisimo sefior alcalde, excelentisimas
autoridades, querido José Manuel, querida
familia:

No puedo imaginar un reconocimiento mas
merecido que el que hoy recibe José Manuel
Garcia Suarez con la Medalla de Oro de Sie-
ro. Yo, sinceramente, se la habria dado del
siglo XXI.

Tiene méritos de sobra para haber hecho his-
toria aqui, en Siero, y para que algin dia le
hagan un monumento. Ahi dejo la idea.

Pero hoy, mas alla de todo lo que represen-
ta para esta tierra, quiero destacar quién es
José Manuel a nivel nacional e internacional.

/
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Antes de eso, quiero darles las gracias a sus
hijos Marco y Daniel, que tiene el reto de se-
guir luchando por el legado de su padre.

Sinceramente, el mejor logro de José Ma-
nuel, es haber transmitido a sus hijos el amor
por este sector y que ellos sigan su legado.

Para personas como David, como yo e inclu-
s0, me atreveria a decir, como Pablo, de Es-
cuela Europea Grupo Roxu, José Manuel ha
sido una figura paternal en lo profesional.

Esa figura que nos falté demasiado pronto;
una referencia, una persona a la que admi-
rar, alguien a quien parecerte. Una perso-
na a la que quieres profundamente, aunque
no siempre le digas lo suficiente cuanto la
quieres.

Si se habla del sector de las grias en Espafia,
hablar de José Manuel es un deber.

José Manuel representa al sector. Es un
ejemplo a seguir.

Ha logrado hacer crecer su empresa y su en-
torno a niveles inimaginables, gracias a su
trabajo, a su enorme capacidad de gestion y
a una vision de futuro que ya quisieran mu-
chos analistas financieros.

Tiene esa forma de ver las cosas que le per-
mite encontrar claridad donde otros solo ven
niebla.

Es un cerebro privilegiado, acompafiado de
un corazén que no le cabe en el pecho.

No conozco a nadie que se preocupe por su
equipo y por las familias de su equipo como
lo hace José Manuel. El no considera que
tenga empleados. Para él, cada persona tie-
ne nombre, apellidos, una historia y proble-
mas que arrastra. Y, si puede ayudar a aliviar
una parte de ese peso, lo hace.

Macarena Garcia de Movicarga durante el discurso

Siempre has dicho que tu gente es lo mejor
que tienes. Y eso es admirable. Porque un
capitan nunca puede navegar solo.

Pero esa forma de ser no se limita a su em-
presa. La traslada al resto de Espafia. Cuan-
do alguien tiene un problema, José Manuel
suele ser de los primeros en tender la mano,
incluso sin que se la pidan.

José Manuel comenzé su presidencia en
ANAGRUAL hace nada menos que 25
anos. Cualquiera que no conozca el sec-
tor podria pensar que, en un cargo asi, uno
termina acomodandose. Nada maés lejos de
la realidad.

Con José Manuel como presidente, ANA-
GRUAL se ha profesionalizado, ha gana-
do representacion y ha sido protagonista de
avances decisivos para el sector.

En el afio 2001 accedi6 a la Presidencia de
ANAGRUAL, asociacién que engloba a las
empresas de alquiler de gruas. Era un sector

Daniel Prieto, Palfinger, Mikel Ibarrondo de Grdas Ibarrondo, David Ruiz, Secretario de ANAGRUAL, José
Manuel Garcia, homenajeado, Macarena Garcia de Movicarga, Gustavo Cortina de Tadano, Lino Armengod de
Gruaas Fam e Ignacio Espaiiol de Tadano
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joven, con escasa normativa, poca estructu-
ra, pero con un enorme potencial.

Su objetivo fue claro desde el primer momen-
to: estructurar el sector, dotarlo de un marco
legal, de seguridad juridica y laboral, y lograr
el reconocimiento que merecia la enorme
profesionalidad de sus empresas y trabaja-
dores.

Para ello inicié una ardua negociacion con el
Ministerio de Industria, con el fin de que el
sector contara con una Instrucciéon Técnica
que recogiera sus particularidades, asi como
las obligaciones y responsabilidades de todos
los agentes que intervienen en el alquiler de
una grua.

Tras dos aflos de negociacion, esta norma
vio la luz. La colaboracién con el Ministerio
de Industria se reforzé posteriormente con la
publicacion, en 2021, de la Guia de la ITC,
destinada a clarificar y actualizar la interpre-
tacion de una norma que ya acumula mas de
dos décadas de vigencia.

Una vez delimitado el marco normativo, José
Manuel se fij6 otro gran objetivo: lograr que
las grias moviles dispusieran de una movi-
lidad adecuada a sus necesidades, algo vi-
tal para el funcionamiento de las empresas.

Para ello mantuvo innumerables reuniones
con la Direccion General de Tréafico y con el
Ministerio de Fomento. Como resultado, y a
propuesta de ANAGRUAL, se crearon redes
de carreteras especificas para grias moviles.
Estas redes han sido fundamentales para
mejorar la competitividad de las empresas
del sector. Supusieron un hecho sin paran-
gbn en Europa y, posteriormente, otros secto-
res, como el transporte y la logistica, también
se beneficiaron de esa iniciativa.

Una vez establecido el marco normativo y
asegurada la movilidad del sector, el siguien-
te reto fue dotar a las empresas de un ambito
laboral propio. José Manuel inici6 entonces
la negociacion del convenio colectivo nacio-
nal con las organizaciones sociales.

El convenio se publicé en 2006 y continta vi-
gente desde entonces, proporcionando una
referencia laboral comln para las empresas
y trabajadores del sector.

En su objetivo de construir un sector moder-
no, también emprendi6 la tarea de formar
y titular a los operadores de gria movil de
Espafia. Gracias a ello, se logré una capa-
citacion oficial que garantiza que las gruas
moviles sean manejadas por profesionales
debidamente cualificados.

Con cuatro pilares ya en marcha —movili-
dad, competitividad, formacion y ambito la-
boral—, José Manuel centré sus esfuerzos
en mejorar las condiciones de seguridad y
salud laboral.

Se desarrollaron ocho proyectos de seguri-
dad y salud laboral para el sector de las gruas
moviles, financiados por la Fundacién para la
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Regalo de Daniel Prieto de Palfinger

Prevencion de Riesgos Laborales y realizados
junto con las organizaciones sociales.

También se elaboré, en colaboracion con el
Instituto Nacional de Seguridad e Higiene en
el Trabajo, la Nota Técnica de Prevencion
para grias moviles.

En los Ultimos afios, al detectar la falta de
profesionales en el sector, ANAGRUAL, bajo
la direccion de José Manuel Garcia, ha traba-
jado para facilitar la entrada de nuevos traba-
jadores a una actividad altamente cualificada
y con gran necesidad de formacion.

Se participé en la creacion de la Norma UNE
58161 para la formacién de operadores de
camién gria. Ademas, se certificé al primer
centro de formacién de operadores de grua
hidraulica articulada de Espafia conforme a
esta norma.
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No podian faltar gaiteros interpretando el himno de
Asturias

Con las maximas autoridades

También se elabor6 un esquema de cualifi-
cacion de operadores de gria movil median-
te certificacién de personas. Solo en los Ul-
timos seis meses, este sistema ha facilitado
la incorporacion de mas de 600 profesiona-
les al sector.

Con José Manuel Garcia Suéarez como pre-
sidente, ANAGRUAL se ha comprometido
también con los Objetivos de Desarrollo Sos-
tenible de la Agenda 2030.

La asociacion presenté un plan de cinco
puntos para ayudar a las empresas a afron-
tar los retos de sostenibilidad y crecimiento,
asi como un proyecto para sustituir vehiculos
propulsados por combustibles fésiles por ve-
hiculos no contaminantes.

Dentro de esta filosoffa de reduccion de cos-
tes, sostenibilidad, seguridad y productivi-
dad, se han creado dos herramientas infor-
maticas especificas para el sector.

Una de ellas esta dirigida a la seguridad y sa-
lud de los trabajadores, permitiendo que dis-
pongan en sus teléfonos moviles de toda la
documentacion preventiva del sector. La otra
esté orientada a la certificacién de comunica-
ciones electrénicas.

Y no podemos olvidar que, pese a las duras
vicisitudes que ha atravesado el sector del
alquiler de maquinaria, ANAGRUAL conti-
nla siendo la asociacién de alquiler con ma-
yor representatividad en Espafia y una de las
mas importantes de Europa.

Ha mantenido su numero de asociados in-
cluso durante algunos de los momentos mas
adversos que ha vivido el sector.

José Manuel también ha recibido nume-
rosos premios y reconocimientos. Entre
ellos, el Premio al Empresario y Ejecuti-
vo del Afio por Mejor Gestién Empresarial,
otorgado por Asturmanager en 2016; el
Premio a la Seguridad en el Trabajo con-
cedido por ArcelorMittal a su compafifa
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Ramo de flores a su mujer Marisol, que siempre le ha
apoyado junto con toda la familia

en 2015; el Premio Movicarga a la Mejor
Maniobra con Grua de Gran Tonelaje en
2016; el Premio Movicarga a la Mejor Ma-
niobra de Transporte en 2018; y el Premio
Movicarga a la Mejor Trayectoria Profesio-
nal, también en 2018.

A estos reconocimientos se suman el Premio
Nacional de Prevencion de Riesgos Labora-
les PREVER, recibido en 2019, y el Sello As-
turiano de Movilidad Segura en la Empresa,
también en 2019.

En el ambito internacional, nosotros tenemos
la suerte de acudir a muchos eventos, y José
Manuel es un referente.

En Latinoamérica no solo es conocido en Cos-
ta Rica, donde el Grupo Roxu tiene sede, sino
en muchos otros paises. Y también es recono-
cido en el resto del mundo por su trayectoria,
su capacidad de liderazgo y su vision.

Nos queda pendiente crear una alianza ibe-
roamericana. Por unas cosas o por otras, la
agenda siempre esta llena y nunca termina-
mos de dar el paso. Pero os aseguro que, si
José Manuel se lo propone, lo consigue.

José Manuel, espero que a estas alturas te
hayas dado cuenta de cuanto te queremos.

Y no solo David o yo. Te quiere todo el sector.
Para nosotros eres el presi, el capo, la perso-
na a la que siempre hay que escuchar, porque
tienes una vision estratosférica del mundo.

Gracias por dejarnos formar parte de tu vida.
Gracias a tu familia por haberte compartido.
Han sido muchos los momentos familiares a
los que has tenido que renunciar por el sec-
tor, y eso se lo agradecemos infinitamente a
tu familia, a la que, por supuesto, adoramos.
Gracias por ser nuestro referente.

Gracias por ser ese padre que hemos nece-
sitado.

Y gracias, sobre todo, por ser tu.
Por todos tus consejos. Por habernos ense-
flado que los suefios se cumplen; no solo se

proyectan en un papel.

Te queremos muchisimo.




NOTICIAS DEL SECTOR

12 MOVICARGA



BG ,/é N DESCUBRE BG LIFT
1l maty r

V4000

DIESEL
ELECTRICA ENCHUFABLE

V400

DIESEL HYBRID
ELECTRICA ENCHUFABLE

V250

DIESEL HYBRID
ELECTRICA ENCHUFABLE

M250

100 %
ELECTRICA

M100

GASOLINA
BATERIAS DE LITIO

V060

100 %
ELECTRICA

V060

GASOLINA
ELECTRICA ENCHUFABLE



http://www.palfinger.com

Transportes Lujan adquiere la primera unidad de la grda moévil Liebherr LTM 1150-5.4 en Espafa y se convierte,
ademas, en el primer equipo que cuenta con el nuevo sistema de control de griias LICCON 3 en las Islas Canarias.

Transportes Lujan consolida su presencia
en el sector con la adquisicion de
1a primera griaa movil LTM 1150-5.4 de Espana

Transportes Lujan, empresa familiar especializada en transporte y servicios de gria, ha incorporado a su flota de
maquinaria la nueva gria moévil Liebherr LTM 1150-5.4, convirtiéndose en la primera compaiiia en Espafa en disponer
de este modelo. La adquisicién de este equipo responde a la necesidad de ampliar las capacidades operativas de la
empresa y reforzar su servicio en sectores estratégicos como el de la construccion, la energia eélica e industrial.

Transportes Lujan continla apostando por
la innovacién y la modernizacién de su par-
que de maquinaria, al invertir en la grua
movil Liebherr LTM 1150-5.4. La compa-
fifa se convierte asi en la primera empresa
en Espafia en operar este modelo de grua
de Ultima generacién, lo que representa
“un orgullo por poder disponer de la pri-
mera unidad, a nivel nacional, y conocer,
de primera mano, su tecnologia de ultima
generacion y capacidades”, asegura Mario
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ES LA PRIMERA GRUA
EQUIPADA CON EL SISTEMA

DE CONTROL DE GRUAS
LICCON3 EN LAS ISLAS
CANARIAS.

Lujan, gerente de Transportes Lujan. Asi-
mismo, también son pioneros al contar con
la primera gria movil equipada con el nue-
vo sistema de control de grias LICCON3
en las Islas Canarias. “Contar con esta tec-
nologia significa para nosotros dar un paso
hacia adelante, apostando por la innova-
cion y facilitando la operativa diaria, ade-
mas de priorizar el confort y la seguridad”,
explican desde la compafiia con sede en
Las Palmas de Gran Canaria
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TRANSPORTES LUJAN INCORPORA LA GRUA MOVIL LIEBHERR
LTM 1150-5.4 CON EL OBJETIVO DE REFORZAR SU SEGMENTO

DE EQUIPOS DE CAPACIDAD MEDIA'Y COMPLEMENTAR
LAS PRESTACIONES DE SU ACTUAL LIEBHERR LTM 1130-5.1.

La grua Liebherr LTM 1150-5.4, de 5 ejes y
150 toneladas de capacidad maxima de car-
ga, se incorpora a la actual flota de maquina-
ria de Transporte Lujan para complementar
su gama media de equipos y, en concreto,
para establecer sinergias con la grda movil
Liebherr LTM 1130-5.1, “ofreciendo un ser-
vicio méas agil y moderno a nuestros clien-
tes”, apuntan desde la compafiia. Entre sus
principales ventajas destacan la versatilidad
operativa y la posibilidad de trabajar con di-
ferentes opciones de tonelaje, lo que amplia

Entrega oficial de la grida mavil Liebherr LTM 1150-5.4 de Transportes
Lujan. De izquierda a derecha: Javier Lujan Ruano, Transportes Lujan;
. Carmelo Zerpas, Transportes Lujan; Mario Lujan Ruano, Transportes Lujan;
Marcos Presa, Liebherr Ibérica; Mario Lujan Morales, Transportes Lujan;
Javier Lujan Morales, Transportes Lujan y Tobias Bohler, Liebherr Ibérica.

el abanico de servicios que Transportes Lujan
puede ofrecer a sus clientes.

La gria estard destinada a un amplio &mbito
de aplicaciones, desde proyectos de energia
edlica hasta trabajos en construccion, instala-
ciones turisticas y montaje de naves industria-
les. Ademas, este equipo incorpora un plumin
de 19 metros con inclinacién hidraulica y con-
trol remoto, lo que mejora la precisién y eficien-
cia de las operaciones. “Para nosotros, contar
con la grda movil Liebherr LTM 1150-5.4 su-

pone disponer de una grua con capacidad
media de carga, lo que nos permite asumir
proyectos que hasta ahora no podiamos por
cuestiones de capacidad. De esta forma, re-
forzamos la competitividad y capacidad de
respuesta de Transportes Lujan en el mer-
cado”.

GRACIAS A ESTE EQUIPO,
DESDE TRANSPORTES LUJAN
PODRAN ASUMIR PROYECTOS

QUE HASTA AHORA
NO PODIAN POR CUESTIONES
DE CAPACIDAD.
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Las griias moéviles Liebherr LTM 1300-6.4, LTM 1250-5.1 y LTM 1230-5.1, de Usabiaga, y la LTM 1200-5.1
de Graas Vallarin estan llevando a cabo la reforma del estadio de Anoeta, con el fin de que cumpla con los
criterios de la FIFA para ser una de las posibles sedes del Mundial del 2030.

El estadio de Anoeta se prepara
como posihle sede para el Mundial 2030,
con cuatro griias moviles Liebherr

La remodelacion del estadio de Anoeta continia avanzando con nuevos trabajos de demolicion y ampliacion de graderios
que permitiran incrementar la capacidad del estadio y mejorar las zonas VIP. Para afrontar este exigente proyecto, las
grias moviles Liebherr LTM 1300-6.4, LTM 1250-5.1 y LTM 1230-5.1, de Usabiaga, y la LTM 1200-5.1 de Gruas Vallarin
han desplegado todo su potencial.

La transformacion de la casa de la Real Sociedad sigue dando
pasos decisivos dentro del proceso de modernizaciéon impulsado
para adaptar la instalacion a las exigencias de la FIFA, de cara a la
celebracion de la Copa Mundial de Futbol del 2030. Asi, las gruas
moviles Liebherr LTM 1300-6.4, LTM 1250-5.1 y LTM 1230-5.1, de
Usabiaga, y la LTM 1200-5.1 de Gruas Vallarin estan realizando los
trabajos de desmontaje y demolicion de parte de las gradas existentes
en los anfiteatros superiores e inferiores, una intervenciéon necesaria
para reconfigurar espacios, aumentar la capacidad del recinto
hasta albergar a mas de 42.000 espectadores y desarrollar nuevas
areas VIP. “La eleccion de estos equipos responde a la versatilidad y
prestaciones de los mismos que son especialmente adecuados para una
obra que exige combinar grandes alcances con elevaciones, en espacios
reducidos”, asegura José Francisco Usabiaga, fundador de Usabiaga.
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Uno de los principales desafios del proyecto
es el calendario. Los trabajos deben
ejecutarse en una ventana de tiempo muy
limitada, coincidiendo con el periodo que va
entre el final del pasado Campeonato de Liga
y el inicio del siguiente, a finales de agosto,
minimizando asf el impacto sobre la actividad
deportiva. A ello se suma la complejidad de
operar en espacios reducidos, ya que las
grias Liebherr estan izando cargas a un
radio de hasta 72 metros. “Participar en
la transformacion del estadio de Anoeta
supone un reto apasionante. La clave esta
en lograr que la logistica, los equipos y el
personal trabajen como un Unico engranaje,
con una coordinacion precisa que permita
ejecutar cada fase de la obra de forma
eficiente y segura”, afirma José Francisco
Usabiaga. Para Gruas Vallarin “representa
un prestigio, un potencial comercial v,
sobre todo, un respaldo de calidad que
demuestra que contamos con un parque de
magquinaria adecuado para llevar a cabo este
tipo de trabajos” concluye Eduardo Vallarin,
propietario de Gruas Vallarin.

UN ESTADIO PREPARADO
PARA EL MUNDIAL 2030

La ampliacién del estadio de Anoeta forma
parte de las actuaciones previstas para re-
forzar la candidatura de San Sebastian como
una de las sedes del Mundial de Futbol del

2030. Con esta reforma Anoeta continda su
evolucién hacia un recinto deportivo mas
moderno, funcional y preparado para res-
ponder a las exigencias de una cita mundia-
lista, consolidando ademas su posicion como
una de las grandes infraestructuras deporti-
vas del norte de Espafia.
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llevarse a cabo entre el final de la temporada de Liga y el inicio de la siguiente, a finales de agosto.

Las graas Liebherr LTM 1300-6.4, LTM 1250-5.1 y LTM 1230-5.1, de Usabiaga, y la LTM 1200-5.1 de Gruas Vallarin izaran cargas de hasta tres toneladas de peso,
a radios de trabajo de hasta 72 metros.

17



La ejecucion de los trabajos en el centro de Madrid y en una de sus vias mas importantes, ha exigido una
cuidadosa planificacién previa que garantizara la correcta coordinacion de los recursos técnicos y logisticos.

Griias Sanchez vuelve ala Gran Via doce anos
después con su griia Liebherr LTM 1300-6.3

Madrid duerme, la graa trabaja. Grias Sanchez afronta una exigente operacién de elevacion y retirada de equipos de
climatizacion en pleno centro de Madrid mediante siete maniobras nocturnas, confiando para ello en la capacidad y

versatilidad de su gria mévil Liebherr LTM 1300-6.3.

Ha pasado mas de una década desde que Grlas Sanchez realizase
una intervencién similar en el mismo edificio de la céntrica calle Gran
Via, en Madrid, y ahora regresan, en esta ocasion con la gria movil
Liebherr LTM 1300-6-3, para llevar a cabo la renovacion integral de
los equipos de climatizacion instalados en la cubierta del inmueble.
Una nueva muestra de la confianza depositada por el cliente en la
compafifa madrilefia que vuelve a ser la encargada de una operacion
de gran complejidad técnica y logistica en uno de los enclaves mas
transitados y emblematicos de la capital.

El proyecto consiste en la retirada de los antiguos aparatos de aire
acondicionado y la posterior elevacion e instalacion de los nuevos equi-
pos. En la eleccion de la gria movil Liebherr LTM 1300-6.3 de Gruas
Sanchez, para la que se han programado siete maniobras nocturnas,
no ha sido tan determinante su capacidad de carga, ya que se izaron
equipos de hasta 3 toneladas de peso, pero si el radio de trabajo re-
querido de hasta 52 metros. “El principal requisito que nos demando
la obra fue contar con un equipo que alcanzase la totalidad del edificio,
pudiendo repartir todas las maquinas de aire acondicionado por la tota-
lidad del mismo”, asegura Javier Sanchez, gerente de Gruas Sanchez.
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Precisamente, la ubicacion de la obra ha representado uno de los
mayores desafios del proyecto. “Trabajar en pleno centro de Madrid
y en una de las arterias méas importantes de la ciudad, ha exigido
una minuciosa planificaciéon previa para coordinar tanto los aspec-
tos técnicos como los logisticos” explica Javier Sdnchez. La opera-
tiva ha requerido el corte temporal de la calle y la ejecucion de to-
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En la eleccion de la gria movil Liebherr LTM 1300-6.3
ha sido determinante el radio de trabajo requerido,
de hasta 52 metros.

al entorno urbano y garantizar un desarrollo
mas eficiente de las maniobras. Para Gruas
Sanchez, participar nuevamente en este pro-
yecto representa la continuidad de una co-
laboracion que se extiende en el tiempo y
que sigue consolidandose gracias a la capa-
cidad de ofrecer soluciones eficaces, segu-
ras y adaptadas a las necesidades de cada
trabajo.

Grias Sanchez vuelve a la Gran Via doce afios
después con su gria mévil Liebherr LTM 1300-6.3.

dos los trabajos en horario nocturno, entre
las 22:00 y las 06:00 horas, permitiendo que
la actividad habitual de la Gran Via pudiera
retomarse con normalidad a primera hora de
la mafiana. El equipo de Gruas Sanchez lle-
vo a cabo un exhaustivo analisis para opti-
mizar cada maniobra y aprovechar al maxi-
mo las horas disponibles de trabajo, teniendo
en cuenta las limitaciones de espacio, trafico
y accesibilidad propias de una actuacion de
estas caracteristicas.

Aunqgue la ejecucion durante la noche su-
pone una adaptacion puntual de la activi-

dad habitual de Gruas Sanchez, este tipo de
operativas permite minimizar las afecciones

La confianza
depositada a lo largo
de los aios vuelve

atraducirse en un
nuevo proyecto.

La griia movil Liebherr LTM 1300-6.3 de Grias Sanchez ha retirado los antiguos aparatos de aire acondicionado
y la posterior elevacion e instalacion de los nuevos equipos, en 7 maniobras nocturnas.
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Gruas Vallarin incorpora la primera grua
Liebherr LTM 1150-5.4 en sSu parque

Graas Vallarin ha dado un paso decisivo en la modernizacion de su flota con la incorporacion de la gria mavil
Liebherr LTM 1150-5.4. Esta estratégica inversion refuerza su capacidad operativa, mejora la eficiencia de sus servicios
y consolida su apuesta por la innovacién tecnolégica y la seguridad en los trabajos de elevacién.

Gruas Vallarin continda avanzando en su
estrategia de crecimiento y renovacién de
equipos, al confiar en la gria mavil Liebherr
LTM 1150-5.4 que se ha convertido en la
primera grda Liebherr LTM 1150-5.4 de su
parque de maquinaria. “Este era el momento
perfecto para llevar a cabo esta inversion y
cubrira un hueco importante entre nuestros
equipos de 130y 200 toneladas de capacidad
maxima de carga” subraya Eduardo Vallarin,
gerente de Gruas Vallarin.

La grua movil Liebherr
LTM 1150-54 de
Gruas Vallarin estara
destinada al sector
de prefabricados de
hormigon, a proyectos
de infraestructurasy,
como grua auxiliar, en
el sector edlico.

La gria movil Liebherr LTM 1150-5.4 de
Gruas Vallarin trabajara, fundamentalmente,
en proyectos de infraestructuras, en el sector
del prefabricado de hormigén y, como grua
auxiliar, en el sector edlico, ambitos en los
que la demanda de soluciones de elevacion
de alto rendimiento continta creciendo.
“La fiabilidad de la maquinaria Liebherr, su
calidad e innovacion, los altos estandares
de seguridad y un sélido servicio postventa,
gestionado a través de Liebherr Ibérica,
son algunos de los principales motivos por
los que decidimos confiar en Liebherr para
realizar la adquisicion de nuestra primera
griia nueva”, afirma Eduardo Vallarin.

Uno de los aspectos mas destacados de
este equipo, con 5 ejes y 150 toneladas
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Gruas Vallarin ha dado un importante paso al frente en la modernizacién de su flota al incorporar la griia mévil

Liebherr LTM 1150-5.4

de capacidad méxima de carga, es que
estd equipado con la ultima generacién del
sistema de control de gruas LICCON3 que
ofrece una interfaz mas intuitiva, mayor
capacidad de procesamiento y una operativa
optimizada para los operadores. La gria
movil Liebherr LTM 1150-5.4 dispone de una
pluma telescépica de 66 metros y una altura

Este equipo, de 5 gjes
y 150 toneladas de
capacidad maxima de
carga, forma parte
de la gama de gruas
equipadas con el nuevo
sistema de control de
gruas LICCONS.

Gruas Vallarin ha

elegido Liebherr

por la fiabilidad
de sus equipos, su
calidad, innovacion
y el respaldo de un
servicio postventa

especializado.

méaxima de elevacion de 92 metros, ademas
de que incorpora avanzados sistemas de
asistencia al operador orientados a mejorar
la seguridad durante la conducciéon en
carretera y en las maniobras de trabajo.
Estas soluciones contribuyen a incrementar
la eficiencia operativa y ofrecen un mayor
nivel de confianza en cada proyecto.
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Grias Tomas, S.L. refuerza su flota con
la incorporacion de una Palfinger PK 1050 TEC

La compaiia apuesta por una gria de alta capacidad y ultima generacién, disefiada para afrontar trabajos exigentes con
maxima precision, seguridad y rendimiento.

EXPERIENCIA, SERVICIO Y
ESPECIALIZACION EN ELEVACION

Gruas Tomas, S.L. continta reforzando su
capacidad operativa con la incorporacion de
nuevos equipos orientados a ofrecer un servi-
cio cada vez mas eficiente, seguro y adapta-
do a las necesidades de sus clientes.

Con una trayectoria vinculada al sector de la
elevacion, el transporte y los servicios con ca-
mién grla, la compafifa ha consolidado su
actividad gracias a la profesionalidad de su
equipo, la fiabilidad de sus medios y su ca-
pacidad para responder a trabajos de distin-
ta complejidad.

Su actividad requiere equipos robustos, pre-
cisos y versétiles, capaces de afrontar ma-
niobras exigentes en obra, industria, mon-
taje, logistica y transporte especializado. En
este contexto, la renovacion y ampliacion de
la flota resulta clave para seguir ofreciendo
soluciones de alto nivel.

En linea con esta apuesta por la mejora con-
tinua, Gruas Tomas, S.L. ha incorporado re-
cientemente una nueva PALFINGER PK
1050 TEC, una grua de altas prestaciones
que refuerza su posicionamiento en el mer-
cado y amplia sus posibilidades operativas.
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LA EMPRESA HA REFORZADO SU FLOTA CON
LA INCORPORACION DE UNA PALFINGER PK 1050
TEC, UNA GRUA PERTENECIENTE A LA GAMA TEC,

ALTA CAPACIDAD Y ALCANCE:
PK 1050 TEC

La empresa ha reforzado su flota con la in-
corporacion de una PALFINGER PK 1050
TEC, una grla perteneciente a la gama TEC,

disefiada para trabajos de maxima exigen-
cia en los que se requiere gran capacidad de
carga, precision operativa y alto rendimiento.

El equipo cuenta con una configuraciéon de 9
prolongas hidraulicas, lo que permite alcan-
zar un excelente radio de trabajo y una gran
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versatilidad en operaciones que requieren
distancia, precision y control.

Gracias también a la compra de una cesta ho-
mologada y una bivalva, la PK 1050 TEC se
convierte en una soluciéon especialmente ade-
cuada para trabajos complejos en obra, mon-
taje industrial, logistica pesada y operaciones
de elevacion en espacios donde la maniobra-
bilidad y la precisién son determinantes.

El conjunto destaca por su equilibrio en-
tre potencia, alcance y suavidad de mane-
jo, ofreciendo al operador un control preciso
de la carga incluso en maniobras exigentes.

TECNOLOGIA AVANZADA
PARA MAXIMO RENDIMIENTO

La PK 1050 TEC incorpora una completa do-
tacion tecnolégica orientada a optimizar la
seguridad, la eficiencia y el rendimiento du-
rante la operacion:

HPSC: Sistema inteligente que ajusta auto-
maticamente la capacidad de carga en fun-
cién de la posicién de los estabilizadores,
maximizando la seguridad y el aprovecha-
miento del rango de trabajo.

AOS: Sistema patentado de supresion acti-
va de oscilaciones que amortigua las vibra-
ciones del brazo de la gria, aumentando la
precision de las maniobras y la seguridad de
la carga.

DPS-C: Sistema de gestion continua de pre-
sion hidraulica que optimiza la potencia de
elevacion en todo el rango de trabajo, espe-
cialmente en configuraciones con grandes
alcances.

PALcom P7: Radiocontrol ergonémico de ul-
tima generacién que permite al operador ma-
nejar la grda con méxima visibilidad, comodi-
dad y seguridad.

PALFINGER Connected: Plataforma digi-
tal que facilita la monitorizaciéon remota del
equipo, el mantenimiento preventivo y una
gestion mas eficiente de la flota.

Sistema de estabilizacién avanzada: La gria
incorpora estabilizadores y funciones de con-
trol que permiten trabajar con seguridad en

EL EQUIPO CUENTA CON UNA CONFIGURACION
DE 9 PROLONGAS HIDRAULICAS, LO QUE PERMITE

diferentes configuraciones de apoyo, adap-
tandose a las condiciones reales de cada
operacion.

Equipamiento TEC: La configuracion inclu-
ye elementos avanzados de control, seguri-
dad y asistencia al operador, propios de la
gama TEC, disefiados para mejorar la pro-
ductividad y la precision en trabajos de alta
exigencia.

ENTREGA Y PUESTA EN SERVICIO

La entrega del equipo incluyé la formacion
técnica necesaria para los operadores, ase-
gurando un conocimiento completo de las
funcionalidades, los sistemas de seguridad y
las capacidades de la nueva grua.

Durante la puesta en servicio, se revisaron
las principales prestaciones del equipo, asi
como el funcionamiento de sus sistemas de
asistencia, control y estabilizacion, con el ob-

jetivo de garantizar un uso seguro y eficiente
desde el primer dia.

Como parte del servicio, se incidié también
en la importancia de realizar el mantenimien-
to en la red oficial PALFINGER, con el obje-
tivo de preservar el rendimiento, la fiabilidad
y la seguridad de la grua a lo largo de toda
su vida util.

UNA APUESTA POR
LA INNOVACION Y LA SEGURIDAD

Con la incorporacion de la PALFINGER PK
1050 TEC, Gruas Tomas, S.L. refuerza su
capacidad para afrontar trabajos de mayor
complejidad, apostando por una tecnologia
de Ultima generacién que combina potencia,
precision y seguridad.

Esta inversion refleja el compromiso de la
compafifa con la innovacion, la eficiencia y la
excelencia en el servicio, valores fundamen-
tales para seguir respondiendo a las necesi-
dades de sus clientes con las maximas ga-
rantias.

PALFINGER Ibérica agradece la confianza
depositada por Gruas Tomas, S.L. y celebra
esta nueva entrega, que contribuye a conso-
lidar la presencia de la gama TEC en el mer-
cado espafiol.

iExito en cada operacién con la nueva
PK 1050 TEC!
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Nueva grua Fassi F605R.2-HKP Techno:
La compacta que llega para reforzar
el segmento pesado

Transgrias Cial., S.L., distribuidor exclusivo de Fassi en Espaia, incorpora a su catalogo la nueva Fassi F6GO5R.2-HXP, un
modelo que amplia la gama TECHNO y que destaca por combinar una gran capacidad de elevacion con unas dimensiones
especialmente compactas.

Con una capacidad de 59 tm y un alcance
maximo de hasta 30,65 metros con jib, esta
nueva grla esta pensada para aquellos tra-
bajos que requieren potencia y versatilidad
sin renunciar a una buena capacidad de car-
ga Util. Una de sus principales ventajas es
que puede instalarse sobre camiones de 3
ejes con MMA de 26 toneladas, una carac-
teristica que permite optimizar el transporte y
mejorar la rentabilidad de cada servicio.

Otro de los aspectos mas interesantes de la
FEO05R.2-HXP es su enfoque practico. El nuevo
sistema de poleas permanentes y semiperma-
nentes permite pasar de la posicion de transpor-
te a la de trabajo sin necesidad de desmontar el
cable, reduciendo tiempos de preparacion y fa-
cilitando el trabajo diario de los operarios.

En cuanto a la gestidn de la maquina, incor-
pora el limitador electrénico FX990 con pan-
talla tactil FX991, que ofrece un control sen-
cillo e intuitivo de todas las funciones de la
gria. Ademas, gracias al sistema IMC, el
operador puede controlar tanto la gria como
los estabilizadores desde el radiomando, agi-
lizando las maniobras y mejorando la como-
didad durante el trabajo.

A nivel estructural, la F605R.2-HXP incor-
pora el conocido disefio X-Design de Fassi.
La combinacion de secciones decagonales y
hexagonales aporta una mayor resistencia a
los esfuerzos de torsién y a las cargas vertica-
les, garantizando un comportamiento fiable
incluso en las aplicaciones mas exigentes.

Con este nuevo modelo, Fassi cubre un es-
pacio muy demandado dentro de su gama
TECHNO: una griua compacta, potente y
equipada con las ultimas innovaciones tec-
nolégicas de la marca. Una solucion que ya
esta disponible a través de Transgruas Cial.,
S.L. para clientes de toda Espafa.
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La nueva Fassi F2350RL-HKP Techno
se presento en los Paises Bajos

Con la nueva F2350, FASSI muestra una vez mas hacia donde se dirige la moderna tecnologia de soporte de carga:
enorme potencia, impresionante rango y sistemas inteligentes que hacen que la vida en el dia de trabajo sea mas segura,
mas precisa y mas eficiente.

Con un radio de giro de hasta 142,1 m, una En Espafia, TRANSGRUAS CIAL., es el distri-
extension hidraulica de hasta 52.38 m con  buidor de FASSI.

un foque y sistemas modernos como MC,
FX990, FSC TECHNO y el mando a distancia
V7, el F2350RL-HXP TECHNO esté disefiado
para el trabajo pesado mas exigente.
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Palfinger refuerza su red de S0cios
V mira hacia el futuro

Con la conferencia de ventas y servicio de EMEA 2026, PALFINGER establecié la semana pasada en Salzburgo las
prioridades clave para su orientacion estratégica y reforz6 la colaboracién dentro de su red internacional de socios.
El evento reunié a unos 250 participantes de 42 paises de la regién y ofrecié informacion practica sobre las necesidades
actuales del mercado, asi como sobre los futuros desarrollos de productos y servicios.

Bajo el lema «Reach Higher Together» y en
consonancia con la Estrategia 2030+, la con-
ferencia se centr6 en la evolucion actual del

mercado y en las oportunidades que de ella se Se establecieron las prioridades clave para su orientacion
d | E

erivan para la empresa y sus SOCIOS. «tn un o 0 ’ e
entorno exigente, contar con una red sélida es estratégica y reforzo la colaboracion dentro de su red
fund tal {F de | lient . 0 - o
yuge:a”_:fo””:, oo Zi[.feadﬂiaf G con internacional de socios. El evento reunid a unos 250
{ggg:‘g;g;;eﬁgg;gj;i;;'ggtgg;g;;'eg;f; participantes de 42 paises de la region y ofrecid informacidn
permite alinearnos en torno a prioridades co- practica sobre las necesidades actuales del mercado, asi
munes y refuerza nuestra comprension de las

necesidades del mercado», afirma Andreas como sobre los futuros desarrollos de productos y servicios.
Klauser, director general de PALFINGER.

PERSPECTIVAS ESTRATEGICAS
Y AREAS CLAVE DE ACTUACION

La conferencia comenzé con un simposio y
ponencias sobre la evolucion actual del ne-
gocio, las tendencias en el servicio y la pos-  tres lineas estratégicas de PALFINGER —Au-  cucién—, se hizo hincapié en seguir aumen-
venta, las iniciativas de marketing y el desa-  mentar el valor para el cliente, Crecimiento  tando el valor para el cliente, preparar la red
rrollo de productos. En consonancia con las  rentable y equilibrado y Excelencia en la eje-  para el crecimiento futuro y mejorar conti-
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nuamente la excelencia operativa en toda la
empresa.

INNOVACION EN ACCION

Los participantes obtuvieron informacién ex-
clusiva sobre las proximas innovaciones y los
nuevos desarrollos de la cartera de produc-
tos, y pudieron ver en directo el funciona-
miento de las soluciones de PALFINGER en
el Action Park, incluidas aplicaciones concre-
tas en diversos sectores. Ademas, las sesio-
nes interactivas en grupos reducidos brinda-
ron la oportunidad de mantener debates en
profundidad sobre las areas tematicas cen-
trales; el establecimiento de contactos den-
tro de la region, asi como el reconocimiento
de las colaboraciones de larga duraciéon y los

g
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éxitos compartidos, también desempefiaron
un papel fundamental.

UNA SOLIDA RED DE CONTACTOS
PARA EL FUTURO

Mediante una combinacién de debates, ana-
lisis de productos y actividades practicas, el
evento puso de manifiesto como PALFINGER
estéd preparando los préoximos pasos hacia
un crecimiento sostenible junto con sus so-
cios. «En ventas y servicio, es fundamental

comprender en detalle las necesidades de
nuestros mercados y traducirlas en solucio-
nes junto con nuestros socios. La conferen-
cia puso de manifiesto lo importante que es
tener una visién directa de las necesidades
de los clientes, las aplicaciones y las condi-
ciones de los mercados regionales. De ahi es
precisamente de donde provienen los ele-
mentos clave para reforzar nuestra red en
EMEA», concluye Bernd Winderle, vicepre-
sidente de Ventas y Servicio para EMEA en
PALFINGER.
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La empresa de alquiler de grias y plataformas Grias Aguilar ha incorporado a mediados de junio una nueva plataforma
sobre orugas de 35 metros de altura, el modelo Raptor 35 S de Socage Ibérica, reforzando asi su flota con una maquina

de gran alcance y versatilidad.

La Socage 35S es una plataforma elevadora
sobre orugas que alcanza una altura maxi-
ma de trabajo de 35 metros y un alcance la-
teral de hasta 21 metros, manteniendo una
capacidad de carga de 300 kg (2 operarios
mas material).

Entre las caracteristicas que distinguen a
este modelo destacan su sistema de esta-
bilizacién automatica y el cierre automatico
de serie, que garantizan un uso més répido,
sencillo y seguro.

De serie incorpora un mando a distancia
multifuncién que permite controlar tanto los
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movimientos de la estructura superior como
las operaciones de desplazamiento, mejoran-
do la seguridad y la comodidad del operador
durante el trabajo.

La rotacién de 400° de la torreta, junto con
el jib extensible hidraulicamente y el plu-
min secundario articulado, proporcionan
una extraordinaria maniobrabilidad, facili-
tando el acceso a zonas de dificil alcance y
optimizando las operaciones en altura.

Segun ha explicado Luis Aguilar a Movi-
carga, esta nueva incorporacion respon-
de a la estrategia de la compafiia de se-
guir ampliando su capacidad operativa
con equipos de alto rendimiento. En sus
declaraciones, sefialé que estan “muy sa-
tisfechos con esta maquina”, destacando

especialmente su “gran potencial y versa-
tilidad en diferentes tipos de trabajos en
altura”.

La entrega del equipo fue realizada por Ru-
bén Lorenzo, representante de Socage Ibéri-
ca, quien también destacé en declaraciones
a Movicarga la importancia de colaborar con
empresas como Grlas Aguilar. Segun afir-
mo, trabajar con compafiias que confian en
la marca es “un honor”, ya que se trata de
un referente dentro del sector del alquiler de
maquinaria.

Con esta nueva adquisicién, Gruas Agui-
lar contintia consolidando su posicion en el
mercado, apostando por tecnologia avanza-
da que permite mejorar la eficiencia y la se-
guridad en trabajos de acceso en altura.
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Gruas Garcia refuerza suflota
con una Fassi F905 Techno

Cuando a tus amigos les va bien, sientes una alegria inmensa, y cuando compran grias, hay que proclamarlo a los 4 vientos.

Hinm

Gruas Garcia ha incorporado a su flota una
nueva Fassi F905 TECHNO, una inversion
con la que la empresa refuerza su capacidad
para abordar trabajos de elevacién cada vez
mas especializados en sectores como la in-
dustria, la construccién, el montaje, el man-
tenimiento y las grandes instalaciones.

Configurada con jib, cabrestante y carroceria
extensible hidraulicamente, ofrece una com-
binacién de alcance, capacidad y versatilidad
para adaptarse a operaciones complejas. La
empresa ha apostado por una configuracion
que supera los 30 metros de alcance y per-
mite trabajar con cerca de 1.000 kg en pun-
ta, ampliando sus posibilidades en altura y
en zonas de dificil acceso.

Angel Garcia nos cuenta en esta entrevista la
nueva incorporacion y como les va este afo,
en el que la faena es mucha y buena.

MOV.- Gruas Garcia ha incorporado recien-
temente una nueva Fassi F905 TECHNO.
¢Qué supone esta inversion para la com-
pania?

Supone un paso muy importante dentro de
nuestra estrategia de crecimiento y renova-
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cion de la flota. Apostamos por equipos de
Ultima generacion que nos permitan ofrecer
un servicio mas eficiente, seguro y versatil
a nuestros clientes. Esta incorporacion nos
ayuda a afrontar trabajos cada vez mas exi-
gentes con mayores garantias.

MOV.- ;Por qué se decidieron por este mo-
delo concreto de Fassi?

Buscabamos una gria que combinara una
gran capacidad de elevacién con un amplio
alcance y la tecnologia méas avanzada. La
Fassi FO05 TECHNO reune todas esas carac-

teristicas y, ademas, ofrece un nivel de pre-
cision y seguridad que encaja perfectamente
con nuestra forma de trabajar.

MOV.- ;Qué necesidades de trabajo y qué
tipo de servicios les llevaron a apostar por
una grua de estas caracteristicas?

Cada vez realizamos trabajos méas especiali-
zados, tanto en el sector industrial como en
montajes, mantenimiento, construccion e ins-
talaciones de gran tamafio. Necesitabamos
un equipo capaz de adaptarse a diferentes es-
cenarios y de resolver operaciones complejas.
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MOV.- La unidad incorpora jib, cabrestante
y carroceria extensible hidraulicamente.
¢Qué versatilidad adicional aporta esta
configuracion?

Es una configuracion muy completa. El jib am-
plia considerablemente las posibilidades de
trabajo en altura y con mayor alcance, el ca-
brestante facilita operaciones de elevacién méas
delicadas y la carroceria extensible nos permite

Hinn

s

transportar cargas de diferentes dimensiones
adaptandonos a cada servicio. Todo ello hace
que la gria sea mucho mas polivalente.

MOV.- ; Cuales son las principales ventajas
técnicas de la F905 TECHNO frente a otros
equipos de su flota?

Destacariamos principalmente la capacidad
de trabajo, el alcance, la rapidez de los mo-
vimientos. Es pronto para sacar conclusiones
sobre el rendimiento, pero esperamos una
mayor eficiencia operativa, lo que se traduce
en mejores tiempos de trabajo.

MOV.- ;Qué papel juega el sistema X-De-
sign de Fassi en las prestaciones y manio-
brabilidad de esta gria?

Lo que mas valoramos del disefio X-Design es
que aporta una combinacién muy equilibra-
da entre resistencia estructural y reduccion
de peso, lo que permite optimizar las presta-
ciones de la grda. Ademas, mejora la manio-
brabilidad y ofrece movimientos muy suaves
y precisos, algo especialmente importante en
trabajos donde el espacio es reducido.

MOV.- ;Qué alcance y capacidad de tra-
bajo ofrece la configuracion elegida por
Gruas Garcia?

La configuracion que hemos elegido nos per-
mite afrontar trabajos con un gran radio de ac-
cién y elevaciones a alturas importantes, man-
teniendo siempre una excelente capacidad de
carga. Alcanzar algo mas de 30 metros con casi
1000kg en punta resulta muy positivo, es una
combinacion pensada para responder a una
amplia variedad de proyectos sin limitaciones.

Hinn

MOV.- ;Qué importancia tiene contar con
una carroceria extensible hidraulicamente
para los trabajos que realizan habitual-
mente?

Es una ventaja muy importante porque aporta
una gran flexibilidad logistica. Podemos adaptar
rapidamente la longitud de la plataforma segun
el tipo de carga, optimizando tanto el transpor-
te como las operaciones de carga y descarga.

MOV.- ;Como mejora el jib las posibilida-
des de trabajo en altura o en zonas de di-
ficil acceso?

El jib nos permite llegar donde una configu-
racién convencional tendria mas dificultades.
Es especialmente Util cuando existen obsta-
culos, cuando debemos trabajar sobre cu-
biertas 0 acceder a puntos elevados donde la
precision resulta fundamental.

MOV.- ;En qué operaciones resulta espe-
cialmente util el cabrestante incorporado
en esta unidad?

Principalmente en maniobras donde es ne-
cesario realizar elevaciones verticales muy
controladas, como el montaje de maquinaria,
estructuras metalicas o equipos industriales.
Aporta una gran precisién y mejora notable-
mente la seguridad de este tipo de trabajos.

MOV.- ;Han personalizado la grua con al-
gun equipamiento o configuracion especi-
fica para adaptarla a sus necesidades?

Si. Hemos configurado la unidad pensando
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en el tipo de servicios que realizamos habi-
tualmente, buscando la maxima versatilidad.
Cada elemento incorporado responde a ne-
cesidades reales de nuestros clientes y nos
permite ofrecer un servicio méas completo.

MOV.- ;Qué valoracion hacen de la facili-
dad de manejo, precision y seguridad de
este nuevo modelo?

La valoracion es muy positiva. Desde los pri-
meros trabajos nuestros operadores han des-
tacado la suavidad de los movimientos, la
precision de los controles y la confianza que
transmiten todos los sistemas de seguridad in-
corporados.

MOV.- ; Como influye la tecnologia incorpo-
rada en la F905 TECHNO en la productivi-
dad de los operadores?

La tecnologia facilita mucho el trabajo diario.
Permite realizar maniobras de forma mas ra-

Hinn
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pida y precisa, reduce tiempos de prepara-
cién y aumenta la eficiencia en cada servi-
cio. Al final, eso repercute directamente en
una mayor productividad y en un mejor ser-
vicio al cliente.

MOV.- La seguridad es un aspecto funda-
mental en las operaciones de elevacion.
¢Qué sistemas o soluciones de seguridad
destacarian de esta gria?

Fassi incorpora numerosos sistemas electro-
nicos de control que supervisan constante-
mente las condiciones de trabajo, ayudando
al operador a realizar las maniobras dentro de
los limites de seguridad. Esto aporta tranqui-
lidad tanto a nuestros profesionales como a
nuestros clientes.

MOV.- ;Qué formacion han recibido los
operadores para sacar el maximo rendi-
miento al equipo?

La entrega de una maquina de estas carac-
teristicas siempre va acompafiada de una
formacion especifica. Nuestros operado-
res han recibido instruccién tanto sobre el
funcionamiento como sobre todas las pres-
taciones tecnolégicas y los sistemas de se-
guridad, para aprovechar al méximo sus ca-
pacidades.

MOV.- ;Qué respuesta esperan de esta
nueva Fassi en términos de fiabilidad, dis-
ponibilidad y rentabilidad?

Esperamos que mantenga el alto nivel de fiabili-
dad que siempre hemos asociado a FASSI. Con-
fiamos en que nos permita aumentar nuestra
capacidad de trabajo, mejorar la disponibi-
lidad del servicio y ofrecer una rentabilidad
sostenida gracias a su eficiencia y a la reduc-
cién de tiempos operativos.

Hinn

s

MOV.- ;Qué valoran de la relacion con
Transgruas y del servicio ofrecido durante
el proceso de compra, entrega y puesta en
marcha?

La experiencia ha sido muy satisfactoria.
Destacamos la cercania, el asesoramiento
técnico y el acompafiamiento durante todo

el proceso. Han entendido perfectamente
nuestras necesidades y eso ha facilitado que
la configuracion final de la gria sea muy cer-
cana a la que buscédbamos.

MOV.- Esta unidad fue expuesta durante la
Asamblea de ANAGRUAL. ;Qué importan-
cia tuvo para Gruas Garcia mostrar la ma-
quina en un encuentro tan relevante para
el sector?

Fue una excelente oportunidad para com-
partir esta incorporaciéon con otros profesio-
nales del sector. Participar en un encuentro
como la Asamblea de ANAGRUAL nos per-
mite intercambiar experiencias, conocer las
ultimas tendencias y mostrar nuestra apues-
ta por la innovacién y la mejora continua.

MOV.- ;Como va el afo para vosotros?
Estamos teniendo un afio muy positivo,
con un buen nivel de actividad y una de-
manda constante de servicios especializa-
dos. Afrontamos esta etapa con optimismo,
seguimos invirtiendo en equipos de ultima
generacién. Contamos con un GRAN EQUI-
PO de trabajo, que cada dia aporta su me-
jor version y por ello mantenemos nues-
tro compromiso de ofrecer un servicio de
méaxima calidad y compromiso con todos
nuestros clientes.


http://www.gruasgarcia.com
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Elevamos tus proyectos
con la tecnologia mas
avanzada y la seguridad
que necesitas
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Riwal y Boels unen fuerzas en Espaia

Riwal y Boels han unido fuerzas en Espafia con el objetivo de reforzar su oferta de alquiler de maquinaria y ampliar su
capacidad de servicio para los clientes de los sectores de la construccién, el mantenimiento y la industria.

La integracion permite poner a disposicién del mercado una flota con-  La nueva estructura refuerza ademas la cobertura territorial. Ri-
junta de 70.000 plataformas elevadoras, ampliando las opciones de ma-  wal y Boels disponen de una red de 69 centros y mas de 800 su-
quinaria disponibles para todo tipo de proyectos. La unién de recursos,  cursales, lo que les permite estar mas cerca de sus clientes y
conocimientos y capacidad operativa busca también mejorar la disponi-  responder con mayor agilidad a las necesidades de cada obra o
bilidad de equipos y ofrecer un servicio mas completo y cercano. aplicacion.

Uno de los pilares de esta nueva etapa es la sostenibilidad. La flota con-  Con esta unién, ambas compafifas buscan consolidar una propues-
junta cuenta con un 60% de equipos eléctricos, en linea con la creciente  ta de valor basada en una mayor variedad de equipos, disponibili-
demanda de soluciones de bajas emisiones y con la transicion del sec-  dad, experiencia técnica y soluciones sostenibles para los profesiona-
tor hacia modelos de trabajo mas respetuosos con el medio ambiente. les que requieren maquinaria de Ultima generacion.
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DAMOS LA BIENVENIDA A LA NUEVA EC430AJ COMPACTA

UN SISTEMA DE EFICIENCIA POTENCIADA
PARA LA MAXIMA PRODUCTIVIDAD

Ha llegado la nueva generacion de plataformas elevadoras de hrazo.
Disefiada de arriba abajo para tiempos de trabajo prolongados.
Compacta, potente y construida para ser eficiente.

Pruebe el nuevo grado de innovacion eléctrica.

MENOR HUELLA DE CARBONOD
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El Cocherito e Hijos, S.1. refuerza su capacidad
operativa con Ia Palfinger PK 92002 SH

La compaiia amplia su flota con una de las grias articuladas de gran tonelaje mas avanzadas de la gama High Performance,
consolidando su apuesta por la eficiencia, la seguridad y la innovacién tecnolégica.

UNA EMPRESA CON SOLIDEZ
Y TRAYECTORIA EN EL SECTOR

El Cocherito e Hijos, S.L. cuenta con una am-
plia experiencia en el ambito del transporte y
los servicios auxiliares para obra civil. Su ver-
satilidad operativa y su capacidad para abor-
dar proyectos de distinta envergadura la han
convertido en un referente regional en servi-
cios logisticos y de apoyo a la construccion.

Con una flota en constante evolucién y un
equipo altamente especializado, la empresa
mantiene un firme compromiso con la cali-
dad, la seguridad y la modernizacion de sus
equipos.

TECNOLOGIA QUE IMPULSA
EL RENDIMIENTO: PK 92002 SH

Con el objetivo de incrementar su capacidad
de trabajo y optimizar sus operaciones, El Co-
cherito e Hijos, S.L. ha incorporado la PAL-
FINGER PK 92002 SH, una grua articulada
de alto rendimiento que combina potencia,
precision y control inteligente.
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El equipo ha sido montado sobre un camion
MAN 8x4 en el Centro de Montaje PALFIN-
GER, con carrozado realizado por PALFIN-
GER CMM, garantizando una integracion
perfecta entre chasis, hidraulica y electré-
nica.

La PK 92002-SH —grua G con 8 prolongas
hidraulicas y un brazo articulado PJ125E con
6 prolongas adicionales— ofrece un alcan-
ce horizontal de 32,3 metros y una capaci-
dad de hasta 700 kg en punta, posicionando-
se como una solucién ideal para trabajos de
gran precision y exigencia técnica.




NOTICIAS DEL SECTOR

CARACTERISTICAS TECNICAS
Y SISTEMAS DE ASISTENCIA
DESTACADOS

HPSC: Sistema de control de estabilidad que
ajusta la capacidad de carga segun la posi-
cion real de los estabilizadores, permitiendo
trabajar con seguridad incluso en terrenos
irregulares.

DPS-P: Sistema que maximiza la potencia de
elevacion en prolongas largas, manteniendo
un rendimiento 6ptimo en todo el rango de
extension.

AOS: Supresion activa de oscilaciones que
reduce vibraciones e impactos, aumentando
la seguridad del operador y la estabilidad de
la carga.

PALTRONIC 150: Unidad central que super-
visa todas las funciones hidraulicas y de se-
guridad.

Palfinger Connected: Plataforma digital para
monitorizacién remota, mantenimiento pre-
ventivo y gestion eficiente de la flota.

PALcom P7: Control remoto avanzado con
palancas lineales y pantalla de gran formato
para una operacion intuitiva y precisa.

ENTREGA PERSONALIZADA
Y FORMACION TECNICA

La entrega del equipo incluyé la correspon-
diente explicacién técnica para los operado-
res de EI Cocherito e Hijos, S.L., con el obje-
tivo de asegurar un conocimiento detallado
de los sistemas de asistencia y seguridad que
incorpora la grua.

Durante el proceso también se destacé la im-
portancia de realizar el mantenimiento perié-
dicoy las revisiones técnicas en centros certi-
ficados de la Red PALFINGER, garantizando
asi el correcto funcionamiento del equipo y la
maxima seguridad durante su vida Util.

UNA INCORPORACION
QUE IMPULSA LA CONFIANZA
Y LA EFICIENCIA

Con la PK 92002 SH, El Cocherito e Hijos
refuerza su capacidad operativa y continta
avanzando en su estrategia de moderniza-
cion y crecimiento. PALFINGER Ibérica cele-
bra esta nueva entrega y agradece la confian-
za depositada en la marca, que contribuye a
elevar el nivel tecnolégico y operativo de la
flota de la compafifa.

iLarga vida a la nueva PK 92002 SH y éxito
en cada maniobral
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NOTICIAS DEL SECTOR

JMG MC250.08: 1a cuspide de la Serie M para
1a manipulacion industrial de alto rendimiento

Con la nueva JMG MC250.08, JMG Cranes eleva una vez mas los estandares de la manipulacion industrial, presentando
una graa Pick & Carry autopropulsada totalmente eléctrica que combina innovacion tecnolégica, disefio compacto y altas
prestaciones. Como modelo insignia de la nueva Serie M, ha sido desarrollada para afrontar las operaciones de elevacién

mas exigentes.

Disefiada para las aplicaciones més exigen-
tes, la JMG MC250.08 mantiene todas las
ventajas de la tecnologia eléctrica de JMG —
cero emisiones, bajo nivel de ruido y redu-
cidos costes de mantenimiento— incorpo-
rando nuevas soluciones de ingenieria que
amplian aun més su versatilidad y su cam-
po de aplicacion.

JMG MC250.08: PRESTACIONES,
MODULARIDAD Y CONTROL

La JMG MC250.08 representa el modelo de
referencia de la nueva Serie M y destaca por
una capacidad méaxima de carga de 50 to-
neladas, manteniendo unas dimensiones ex-
tremadamente compactas (4.900 x 2.250 x
2.480 mm), que permiten trabajar con agili-
dad en plantas de produccién, instalaciones
industriales y areas logisticas donde el espa-
cio de maniobra es reducido. Disefiada para
garantizar una elevada maniobrabilidad, pre-
cision y seguridad operativa, la maquina esta
equipada con cinco contrapesos desmonta-
bles, un grupo extensible de hasta 1.200 mm
con calculo proporcional de las capacidades
de carga, dos brazos intercambiables —bra-
zo con un tramo hidraulico o brazo con dos
tramos hidraulicos— y una cabeza orienta-
ble en tres posiciones (0°, +40° y +80°). El
conjunto de estas soluciones, integrado con
los méas avanzados sistemas electronicos de
control, convierte a la JMG MC250.08 en la
solucién ideal para la manipulaciéon de car-

' Ver video
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gas excepcionales y para las aplicaciones in-
dustriales de mayor complejidad.

La propulsion esta confiada a motores eléctri-
cos de corriente alterna (AC), dedicados tan-
to a la traccién como a los servicios hidrauli-
cos, una solucién que garantiza una elevada
eficiencia energética, una respuesta inme-
diata a los mandos y una continuidad opera-
tiva incluso durante los ciclos de trabajo mas
intensivos.

La maquina se controla mediante radiocon-
trol, permitiendo al operador mantener en
todo momento la mejor visibilidad de la car-
ga. Ademas, el sistema electrénico de gestion
integra el indicador de carga y el limitador de

momento de Ultima generacién, garantizan-
do el control constante de las condiciones de
trabajo y el méaximo nivel de seguridad du-
rante las operaciones de elevacion.

Con la JMG MC250.08, JMG Cranes consoli-
da su liderazgo en el sector de las gruas Pick
& Carry autopropulsadas eléctricas de alta
capacidad. La combinacion de altas presta-
ciones, configurabilidad, compacidad vy tec-
nologia digital convierte a esta maquina en la
solucion ideal para la manipulaciéon de ma-
quinaria, componentes industriales, instala-
ciones y cargas excepcionales en los secto-
res manufacturero, energético, siderurgico y
de la ingenieria industrial.

La JMG MC250.08 representa la evolucién
de la Serie M de acuerdo con la filosofia de
disefio de JMG Cranes: desarrollar maquinas
cada vez mas eficientes, seguras y sosteni-
bles, capaces de aumentar la productividad
y responder a las necesidades de la manipu-
lacién industrial moderna.
informacién sobre la  JMG

Para mas

MC250.08, visite la pagina dedicada en
nuestro sitio web: https://www.jmgcranes.it/
es/gruas/mc250-08/
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NOTICIAS DEL SECTOR

Rafha Gruas Torre amplia su capacidad operativa
con equipos HIAB y EFFER de gran tonelaje

La empresa incorpora nuevos equipos HIAB y EFFER de altas prestaciones para reforzar sus operaciones de elevacion y
manipulacién de cargas, apostando por la eficiencia, la seguridad y la productividad.

Fundada en 2013 y con sede en Cartage-
na (Murcia), RAFHA Gruas Torre S.L. ha de-
sarrollado su actividad en el ambito de la
compraventa de maquinaria de construc-
cion, vehiculos industriales, mantenimiento y
transporte, ofreciendo soluciones adaptadas
a las necesidades del sector de la construc-
cion y la elevacion.

La continuidad del proyecto empresarial esta
asegurada con la incorporacion de Alejandro
Garcia y José Garcia, tercera generacion al
frente de RAFHA GRUAS TORRE S.L. Su in-
corporacion combina la experiencia y los va-
lores que han definido a la empresa desde
Sus inicios con una visiéon renovada, orien-
tada a la innovacion, la mejora continua y el
crecimiento sostenible. Un relevo generacio-
nal que fortalece el presente de la compafiia
y sienta las bases para seguir afrontando con
éxito los retos del futuro.

En un entorno cada vez mas exigente para
las empresas dedicadas a la elevacion y ma-
nipulaciéon de cargas, contar con una flota
moderna y versatil se ha convertido en un
factor clave para afrontar proyectos de ma-
yor complejidad y ofrecer un servicio eficien-
te y seguro.

Entre los equipos que forman parte de la flo-
ta de RAFHA Gruas Torre S.L. destacan las
grias HIAB 548, HIAB 558 y HIAB 1188,
asf como los modelos EFFER 525 y EFFER
1400, referencias reconocidas en el sec-
tor por su robustez, precision y rendimien-
to en aplicaciones de elevacion exigentes. A
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ello se suman las configuraciones 408 E8 y
408 6JIB4, que aportan una gran versatili-
dad para operaciones que requieren un im-
portante alcance y maniobrabilidad.

Esta importante incorporaciéon de maquina-
ria ha sido posible gracias a la estrecha co-
laboracién entre RAFHA Gruas Torre y Talle-
res Hermanos Vidal como distribuidores de la
Zona, Ccuya cercania, conocimiento del mer-
cado y asesoramiento técnico han sido fun-
damentales para identificar las soluciones
mas adecuadas a las necesidades de la em-
presa. Su labor ha contribuido a construir
una relacién de confianza que se ha traduci-
do en la incorporacién de una destacada flo-
ta de equipos HIAB y EFFER.

Para MYCSA, esta colaboraciéon represen-
ta un claro ejemplo del valor que aporta una
red de distribucién comprometida y cercana
al cliente. El trabajo conjunto con distribuido-
res especializados como Talleres Hermanos
Vidal, permite ofrecer un servicio personali-
zado durante todo el proceso, desde el ase-
soramiento inicial hasta la entrega, puesta en
marcha y acompafiamiento posventa.




NOTICIAS DEL SECTOR

Manitou refuerza su servicio al cliente con
nuevas instalaciones en Talavera de Ia Reina

El nuevo centro en el poligono Torrehierro amplia la presencia de la marca en Castilla-La Mancha y acerca su red
comercial, técnica y de servicios a los profesionales de la zona.

Manitou inauguré el 3 de julio unas nuevas
instalaciones en Talavera de la Reina, refor-
zando su presencia en Castilla-La Mancha y
su estrategia de proximidad al cliente. El nue-
vo centro, situado en el poligono industrial
Torrehierro, se ha puesto en marcha como
una base estratégica para mejorar la aten-
cién a los profesionales de la zona, especial-
mente del sector agropecuario, sin olvidar las
necesidades de la construccion, la industria,
la logistica y la manipulacion de materiales.

La apertura confirma la voluntad de Mani-
tou de continuar invirtiendo en una red de
atencién cada vez mas proxima, agil y espe-
cializada. La compafiia busca que sus clien-
tes dispongan no solo de maquinaria de alto
rendimiento, sino también de un acompa-
flamiento completo durante toda la vida Util
del equipo: asesoramiento, servicio técnico,
mantenimiento, repuestos, formaciéon y ca-
pacidad de respuesta ante las necesidades
de cada aplicacion.

Las instalaciones de Talavera de la Reina han
iniciado su actividad con una plantilla de seis
profesionales, respaldados por la estructura
de Manitou Center Madrid. Desde este nue-
vo punto, la marca podréa atender con mayor
cercania a una zona con una importante ac-
tividad agricola, industrial y de servicios, faci-
litando una respuesta mas directa a clientes
que demandan equipos fiables, versatiles y
adaptados a condiciones de trabajo cada vez
mas exigentes.

Manitou dispone de una amplia gama de so-
luciones para multiples sectores, incluyen-
do manipuladores telescopicos, carretillas
elevadoras todoterreno e industriales, plata-
formas elevadoras, cargadoras compactas,
retroexcavadoras, equipos de almacén, ac-
cesorios y servicios especializados. Esta di-
versidad de producto permite a la compa-
fila responder a necesidades muy diferentes,
desde explotaciones agricolas y trabajos de
construccion hasta proyectos industriales, lo-
gisticos 0 de mantenimiento.

La apertura de este centro se enmarca en
una estrategia de crecimiento basada en la
cercania, la innovacion y el servicio. Manitou
continda desarrollando soluciones tecno-
l6gicas destinadas a mejorar el rendimien-
to, la seguridad y el confort del operador,
al tiempo que avanza en la reduccion del
impacto medioambiental de sus equipos y
operaciones.

El acto de inauguracion ha contado con la
presencia de Jean Rouault, presidente de

.
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distribucién Europa de Manitou Group; Jodo
Hebil, director de Manitou para Espafia y
Portugal; y Elehazar Marin, director general
de Manitou Center. También ha asistido el
alcalde de Talavera de la Reina, José Julian
Gregorio, junto a clientes, proveedores y re-
presentantes institucionales.

Durante el encuentro, el alcalde ha destaca-
do que la llegada de empresas como Manitou
confirma el atractivo de Talavera de la Rei-
na para la inversion y la generacion de em-
pleo. Asimismo, ha subrayado el potencial
de la ciudad como enclave empresarial y lo-
gistico, asf como el trabajo del Ayuntamiento
para facilitar nuevas implantaciones median-
te la mejora de infraestructuras, el impulso
del suelo industrial y la colaboracién con el
tejido empresarial.

Para Manitou, esta nueva apertura repre-
senta un paso Mas en su compromiso con el
mercado espafiol.
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NOTICIAS DEL SECTOR

Nootehoom y Rheinmetall presentan como
adelanto el vehiculo militar de 8 ejes en Eurosatory

En EUROSATORY en Paris se presenté el nuevo vehiculo de defensa de Rheinmetall y Nooteboom Trailers. EUROSATORY
es una feria internacional de defensa y seguridad en la que se exhiben los equipos de defensa mas innovadores.
Rheinmetall mostré una amplia gama de innovaciones en su stand, incluyendo el nuevo remolque HET (Heavy Equipment
Transporter), desarrollado y fabricado en colaboracion con Nooteboom. El equipo es una géndola de cama baja Manoovr
MPL de 8 ejes con ejes pendulares, completamente configurada para uso militar.

draulicamente, el vehiculo se adapta a te-
rrenos muy irregulares. El cuello de cisne
también esta conectado hidraulicamente a
la suspension hidroneumatica de las tres
primeras lineas de ejes, lo que garantiza
en todo momento una carga correcta sobre
la quinta rueda del camion. Esto garantiza
que el vehiculo tractor mantenga una trac-
cién 6ptima incluso en condiciones todote-
rreno severas.

Ademas, el MPL-121-08(D) ofrece la maxi-
ma flexibilidad al cargar diferentes tipos
de vehiculos. El equipo estd equipado con
guias ajustables para vehiculos de cadenas,
que permiten una colocacion réapida y pre-
cisa asi como para los vehiculos de ruedas
dispone de calzos ajustables y desmonta-
bles que garantizan una correcta posicion y
una sujecion segura de la carga. Esta flexi-
bilidad hace que el vehiculo se adapte a una
amplia variedad de equipos militares.

También destaca por sus capacidades ope-
rativas en el terreno. Incorpora un sistema
de recuperacion integrada, en la que ro-
dillos y poleas facilitan el uso de cabres-
tantes. Esto permite que los vehiculos sean
arrastrados sobre el equipo de forma sen-
cillay controlada. El cuello de cisne incluye
una plataforma de trabajo con barandillas,
lo cual permite un manejo seguro, incluso
mediante control remoto. Ademas, las ram-
pas se desplazan hidraulicamente a lo an-

El MPL-121-08(D) en el stand de Rheinmetall durante EUROSATORY

El nuevo MPL-121-08(D) ha sido disefiado
especificamente para transportar de forma
segura y eficiente vehiculos pesados de ca-
denas y ruedas en las condiciones mas exi-
gentes. Con una MTMA de 121.000 kg y una
impresionante carga util de 92.000 kg, este
vehiculo combina una capacidad excep-
cionalmente alta con un disefio totalmente
adaptado a las aplicaciones militares. Entre
los aspectos clave se incluyen la movilidad
fuera de carretera, la compatibilidad con ca-
bezas militares, una carga sujeta de forma
segura y su optima integracion en las cade-
nas logisticas militares.

Una caracteristica distintiva de este vehi-
culo es su excelente capacidad todoterre-
no. Gracias al recorrido de suspension de
600 mm y un cuello de cisne ajustable hi-
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De izquierda a derecha: Maurice Geraets (member of the Supervisory Board of Nooteboom Trailers), Raymond
Belderink (CTO Nooteboom Trailers), Christoph Miiller (CEO Rheinmetall MAN Military Vehicles GmbH), Ma-
rinka Nooteboom (CEO Nooteboom Trailers), Dr. Bjorn Bernhard, (CEO Rheinmetall Vehicle Systems Europe),
Dr. Nick Stirban (CEO Rheinmetall Automecanica SRL), Leonhard Ingenpass (CFO Rheinmetall Automecanica
SRL) durante EUROSATORY, en Paris.

cho, lo que permite adaptarlas a diferentes
anchuras para la carga. Las patas de apo-
yo traseras hidraulicas dan estabilidad du-
rante la carga y descarga de vehiculos pe-
sados.

El vehiculo esta provisto también con avanza-
dos sistemas de direccion. Los ejes pueden
dirigirse manualmente mediante un mando a
distancia, incluso de forma independiente de
la cabeza. Tras la direccién manual, los ejes

pueden volver facilmente a la posicion rec-
ta mediante el sistema ASA (Automatic Strai-
ght-Ahead Alignment), contribuyendo a una
conduccién segura y eficiente.

Durante el disefio de este vehiculo se puso un
gran énfasis en la estandarizacion y la inte-
roperabilidad dentro de las estructuras de la
OTAN. El disefio cumple con diversas nor-
mas militares (STANAG), asi como con nor-
mas internacionales relevantes en dreas como
el chasis, los sistemas de frenos, los sistemas
eléctricos y sujecion de la carga. Lo que per-
mite su despliegue sin problemas en misiones
internacionales y operaciones conjuntas.

Por lo tanto, el MPL-121-08(D) represen-
ta una solucién preparada para el futuro en
el transporte militar pesado. La combinacion
de la reconocida tecnologia de transporte de
Nooteboom y la experiencia especifica de de-
fensa de Rheinmetall da como resultado un
equipo robusto, fiable y versétil, totalmente
adaptado a los requisitos de las operaciones
militares modernas.

Con este disefio conjunto, Rheinmetall y
Nooteboom destacan su ambicién de ofre-
cer soluciones de transporte innovadoras y
de alta calidad para el mercado internacio-
nal de la defensa.

NOOTEBOOM

SPECIAL TRAILERS SINCE 1881
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José Manuel Garcia Sudrez, presidente de ANAGRUAL

ANAGRUAL abrio su KLV Asamhlea General en Vigo
con un llamamiento a la cohesion del sector

José Manuel Garcia Suarez, presidente de ANAGRUAL, y Pablo Provedo Doniz, presidente de AERGAG, dieron la
bienvenida a los asistentes con un mensaje claro: «La cohesién es nuestro mejor apoyo».

La XLV Asamblea General de ANAGRUAL arrancé en Vigo reunien- I -
do a 69 empresas y 188 profesionales del sector del alquiler de grias
moéviles. La cita, que se celebré del 18 al 21 de junio, convirtié a la
ciudad gallega en un punto de encuentro para empresas, fabricantes,
instituciones y profesionales vinculados a una actividad esencial para
la industria, la construccion, la energia, las infraestructuras y nume-
rosos servicios estratégicos.

La inauguracion oficial corrié a cargo del alcalde de Vigo, el Excmo.
Sr. D. Abel Caballero, quien mostré su orgullo por contar en la ciudad
con empresas de referencia como Gruas Doniz y felicité a los empre-
sarios del sector por su trabajo diario y por la cercania con la que re-
ciben a clientes y colaboradores.

Durante su intervencion, destacé el papel fundamental que desempe-
fia la iniciativa empresarial en el desarrollo econémico de Vigo. “Las
empresas son las que hicieron esta ciudad”, afirmé, subrayando que

. , ) . k ) h Inauguracion oficial a cargo del alcalde de Vigo, el Excmo. Sr. D. Abel Caballero,
Vigo es una ciudad de economia productiva, industria y emprendi-  junto a José Manuel Garcia Suarez y Pablo Provedo Doniz
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miento. En un tono distendido, recordé ademas que Vigo “le ha ro-
bado la Navidad a Nueva York”, aludiendo al emblematico arbol na-
videfio de 50 metros cuya instalacién fue realizada por Gruas Doniz,
ejemplo de la capacidad técnica de las compafiias locales.

Por su parte, los representantes de ANAGRUAL agradecieron al Conce-
llo de Vigo su colaboracién y apoyo para la celebracién de la XLV Asam-
blea General, destacando la excelente acogida recibida por parte de la
ciudad y sus instituciones, asf como las facilidades brindadas para el
desarrollo de un encuentro que reline a profesionales de toda Espafia.

3\ FNAGRUAL

Con la colaboracion de:

COMCELLG
DE ViGD
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El acto inaugural comenzé con un emotivo minuto de silencio en me-
moria de Sabin Ibarrondo, fundador de Gruas Ibarrondo y padre de
Mikel Ibarrondo. Enrique Pérez, secretario de AGRUNOR, dedico
unas palabras al recordar la figura de un empresario cuya trayectoria
dejé una huella profunda en el sector.

Enrique Pérez, secretario de AGRUNOR

José Manuel Garcia Suérez y Pablo Provedo Doniz destacaron la relevan-
cia de celebrar la Asamblea en Vigo, una ciudad con una fuerte identidad
industrial, portuaria y empresarial. Ambos insistieron en que ANAGRUAL
representa mucho méas que una asociacion: es una voz comun para de-
fender los intereses de un sector altamente profesionalizado y sometido a
importantes exigencias técnicas, normativas y de seguridad.

A la izda. Pablo Provedo Doniz, presidente de AERGAG junto a José Manuel Garcia
Suérez, presidente de ANAGRUAL

José Manuel ensalzé el gran trabajo de David Ruiz como secretario de
ANAGRUAL y la de Daniel Robles, que trabaja mano a mano con Da-
vid. También destac6 el gran trabajo de la Junta Directiva.

251 T

LA UNION COMO PRINCIPAL FORTALEZA

El mensaje central de la jornada fue la necesidad de mantener unido
al sector. Los presidentes subrayaron que la cohesion permite refor-
zar la interlocucién con las administraciones, participar activamente
en el desarrollo normativo y defender con mayor eficacia los intereses
de las empresas asociadas.

En este sentido, se puso en valor el papel de cada compafiia, inde-
pendientemente de su tamafo o localizacion. Los avances alcanzados
en regulacion, formacion, seguridad laboral y representacion institu-
cional son fruto del trabajo conjunto de las empresas, de los 6rganos
directivos y de los equipos técnicos de la asociacion.

La organizacion de esta edicion ha contado, una vez mas, con el in-
tenso trabajo de David Ruiz, secretario de ANAGRUAL, acompafiado
por Daniy con la colaboracién especial de Pablo Provedo Doniz como
anfitrion local. Su labor durante todo el afio permite que los asociados
dispongan de informacién actualizada, asesoramiento y representa-
cién en los principales asuntos que afectan al sector.

e
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La jornada del jueves incluyé también la reunién de la Junta Directi-
va, en la que se abordaron los asuntos previos a la Asamblea Gene-
ral, asi como una exposicién de maquinaria organizada por los patro-
cinadores premium.

ANAGRUAL SOLICITA UN PLAN RENOVE PARA GRUAS

Durante la Asamblea, David Ruiz realiz6 un amplio repaso de las ac-
ciones desarrolladas por ANAGRUAL durante el ultimo afio y de los
principales asuntos regulatorios que afectan a las empresas de grias
moviles.

David Ruiz, secretario de ANAGRUAL

Entre las iniciativas destacadas figura la solicitud al Ministerio de un
Plan Renove para gruas, una medida que contribuiria a modernizar el
parque de maquinaria, mejorar la seguridad, reducir emisiones y apo-
yar la competitividad de las empresas del sector.

David Ruiz recordd que la actividad se encuentra condicionada por
un marco regulatorio especialmente complejo, que abarca ambitos
como la normativa industrial, la circulacion por carretera, las rela-
ciones laborales, la seguridad y salud, y la formacién de operadores.

Entre las normas de referencia destacé el Real Decreto 837/2003 y
la ITC AEM-4 sobre grias mdviles autopropulsadas, junto a la guia de
interpretacioén aprobada con las comunidades auténomas. Esta guia
clarifica responsabilidades, confirma que la administracién compe-
tente expide el carné, reconoce el silencio administrativo positivo en
determinados procedimientos y permite realizar el examen en cual-
quier comunidad auténoma.

También se abordaron las restricciones anuales de circulacion de la
DGT, los convenios colectivos estatales y regionales, las Notas Técni-
cas de Prevencion del INSST y la importancia de la cualificaciéon pro-
fesional de los operadores.

FORMACION Y CUALIFICACION DE OPERADORES

Uno de los asuntos més relevantes fue el acceso a la profesion de
operador de gria movil autopropulsada. ANAGRUAL explicé las di-
ferentes vias para obtener el carné: mediante examen ante el érgano
competente de la comunidad auténoma, formacioén profesional o cer-
tificado de profesionalidad, certificacion de personas y convalidacion
de titulaciones obtenidas en la Unién Europea.

La asociacién recordd que la profesion de operador de grida movil
esta incluida en el Catalogo Nacional de Cualificaciones Profesionales
mediante las cualificaciones correspondientes a las categorias Ay B.
En relacién con la certificacion de personas, se detallé que el proce-
so incluye un examen tedérico-practico, con una prueba tedrica de 75
preguntas tipo test y una prueba practica de al menos 30 minutos.
Las entidades certificadoras no pueden impartir simultdneamente la
formacion exigida para este sistema.
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También se puso de manifiesto que los carnés obtenidos en determi-
nados ambitos, como bomberos, ejército, puertos o0 minas, no son di-
rectamente validos para trabajar en una empresa alquiladora de gruas
moviles.

ANAGRUAL destac6 igualmente la incorporacion de alrededor de 600
operadores de gria movil certificados en apenas seis meses, un dato
relevante para un sector que necesita atraer y formar nuevos profe-
sionales cualificados.

Otro punto importante fue la aclaracién relativa a la Nota 13y 14 de la
ITC. Los manipuladores telescopicos que trabajen con gancho, las mi-
nigruas y los reach stackers pueden quedar afectados por esta norma-
tiva, lo que implica requisitos especificos de operacion y formacion.

Asamblea ANAGRUAL

MOROSIDAD, SEGURIDAD Y DEFENSA SECTORIAL

Durante la intervencion se recordd también la utilidad del registro de
morosidad de ANAGRUAL, una herramienta que ha permitido recu-
perar importes relevantes y ofrecer apoyo a las empresas ante uno de
los problemas mas sensibles del mercado.

La asociacién volvié a insistir en que el alquiler de grias maviles requie-
re profesionalidad, rigor técnico y cumplimiento normativo. Asimismo,
se aclar6 que el IAE y el CNAE son conceptos diferentes, una cuestion
que genera dudas frecuentes entre empresas y profesionales.

NUEVAS HERRAMIENTAS, PREVENCION Y
COMUNICACION PARA REFORZAR EL SECTOR

Durante la Asamblea, ANAGRUAL present6 varias iniciativas dirigidas
a reforzar la profesionalizacién, la seguridad y la visibilidad del sector
de las graas moviles.

Entre ellas destacé la elaboracién de una Guia de Buenas Practicas,
concebida como un decélogo de prevencion de riesgos laborales di-
rigido especificamente a los trabajadores del sector de las gruas. El
documento busca ofrecer pautas claras, practicas y accesibles que
ayuden a prevenir accidentes, reforzar la cultura de seguridad y re-
cordar la responsabilidad que cada profesional tiene en una activi-
dad donde la planificacion y el cumplimiento de los procedimientos
son esenciales.

También se presenté una nueva herramienta gratuita de analisis de
costes, disefada para que las empresas puedan conocer con mayor
precision si estan trabajando por debajo de sus costes reales. Esta so-
lucién permitira analizar los principales factores econémicos de cada
operacion y facilitara una toma de decisiones mas rigurosa, ayudan-
do a las compafiias a proteger su rentabilidad y a evitar practicas que
puedan perjudicar al conjunto del mercado.
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ANAGRUAL quiso igualmente agradecer el respaldo permanente de
los miembros de la Alianza ELEVA, cuya colaboracion sigue siendo
fundamental para impulsar iniciativas comunes en favor de la seguri-

dad, la formacion, la profesionalizacién y la defensa de los intereses
de las empresas del sector.

Otro de los momentos destacados fue la presentacion del nuevo lo-
gotipo de ANAGRUAL, una imagen renovada que representa la evo-
lucion de la asociacion y su voluntad de seguir avanzando sin perder
la identidad, experiencia y capacidad de representacion que la han
consolidado como referente nacional del alquiler de grias moviles.

La asociacion anunci6 ademas el lanzamiento de una nueva ini-
ciativa de comunicacion en formato video y pédcast. Este proyec-
to nace con el objetivo de acercar el sector a las nuevas generacio-
nes, mostrar las oportunidades profesionales que ofrece y dar voz
a las empresas, profesionales y protagonistas que forman parte de
esta industria. Una apuesta por la comunicacién moderna y direc-
ta para atraer talento joven y visibilizar un sector con amplias posi-
bilidades de futuro.

PONENCIAS TECNICAS Y PARTICIPACION
DE FABRICANTES

La programacion de la Asamblea continu6 con conferencias técnicas,
presentaciones de fabricantes y espacios de debate. Entre los con-
tenidos previstos la ponencia de Miguel Flérez de la Colina, ingenie-
ro superior y adjunto a la direccion de ESTA, sobre la “Gufa de bue-
nas practicas en las operaciones de elevacion de cargas: elementos
de seguridad”.

Miguel Flérez de la Colina, ingeniero superior y adjunto a la direccion de ESTA

La Asamblea cont6 ademas con el apoyo de sus patrocinadores Pre-
mium, entre los que se encuentraban Liebherr, Palfinger, MYCSA
Gruas, Faymonville, Transgruas, Tadano y Manitowoc, que participa-
ron con presentaciones y maquinaria expuesta durante el encuentro.
ANAGRUAL también ha querido dar visibilidad al proyecto solida-
rio CRIS Contra el Cancer, reforzando el compromiso social de una

CRIS Contra el Cancer

Asamblea que combina contenido técnico, defensa empresarial, con-
vivencia y colaboracion.

ACTO DE CLAUSURA

José Manuel Prieto Barrio, subdirector general de Seguridad y Cali-
dad Industrial del Ministerio de Industria, clausuré la Asamblea des-
tacando la importante labor que realiza ANAGRUAL y el buen funcio-
namiento de la Asociacion.

Durante su intervencion, sefialé: «Tratamos de echaros una mano
siempre que sea posible», poniendo en valor la colaboracién entre el
Ministerio y el sector.

José Manuel Prieto Barrio, subdirector general de Seguridad y Calidad Industrial
del Ministerio de Industria

Movicarga estuvo presente en Vigo acompafiando al sector y distribu-
yendo su revista entre los asistentes, en una cita que vuelve a demos-
trar la fortaleza, capacidad de organizacién y compromiso colectivo de
las empresas de grias moéviles en Espafia.
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Esta Asamblea ha sido posible gracias a los

SPONSOrs:

XLV ASAMBLEA GENERAL
SPONSOR PREMIUM /:lll.ﬂl_lllgl.
Liebherr, Palfinger, MYCSA Gruas, Faymonville, s T VIGO 2026

Transgruas, Tadano y Manitowoc
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SPONSOR PLATA

Alkora EBS Correduria de Seguros y Reaseguros, L FMGER: Canmowoe
Deutz, Haulotte, Escuela FEuropea de

Maquinaria Grupo Roxu y AMCO Machinery rATMONVILLLE

& Consulting. mir

SPONSOR BRONCE FATESCinASOHE FLAFA

HEI (Heavy Equipment Ibérica), JLG,
Spierings Mobile Cranes, Logical Rioja, Total
Energies, SP Quality, correduria de seguros e
Intergruas 2000. Haulotte %%
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FATROD NABGEIL BESNEL

Las maquinas expuestas en la zona de expo-  Tadano expone en ANAGRUAL su gria de  Transgruas expone en ANAGRUAL la FASSI
sicion de maquinas fueron: 450 t de Gruas Estacion. F905 Techno de Gruas Garcia.

La grua movil de construccion Liebherr
MK 88 PLUS de Gruas Doniz.

Mycsa expone en ANAGRUAL la Effer
1Q.2255 HP de Agrutrans.

Palfinger Ibérica expone la PK 1650 TEC de
Gruas del Vallés.

Faymonville presenta en ANAGRUAL la Tele-
Z-4H-AAA adquirida por Hone.
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En el marco de la Asamblea General de ANAGRUAL, se ha habilitado un espacio de exposicion de maquinaria en el que
se ha contado con la presencia de la gria moévil de construccion Liebherr MK 88 Plus de Grias Doniz. Asimismo, se ha
aprovechado la ocasion para hacer la entrega oficial de este equipo a Pablo Provedo Doniz, gerente de Grias Doniz, en
un acto que ha puesto en valor la apuesta de la compaiiia gallega por la tecnologia, la versatilidad y la eficiencia en el
sector de la elevacion.

Liebherr Ibérica participa en la XLV Asamblea
General de ANAGRUAL, que se celebra en
Vigo del 18 al 20 de junio, con la exposicion
de una de sus gruas moviles de construccion
maés representativas: la Liebherr MK 88 Plus,
perteneciente a Gruas Doniz.

La Liebherr MK 88 Plus de Gruas Doniz es
una de las protagonistas del espacio exterior
de exposicion que se abri¢ durante la jornada
de tarde y que permitiré a los asistentes co-
nocer de cerca diferentes soluciones de ele-
vacion presentes en el mercado. La presen-
cia de este equipo ha puesto de manifiesto
la importancia que siguen teniendo hoy en
dia las grias moviles de construcciéon den-
tro del trabajo diario en el sector de la eleva-
cion en Espafia.

La grua Liebherr MK 88 Plus combina la mo-
vilidad de una gria movil con las prestacio-
nes de una grua torre, ofreciendo una solu-
cion altamente versatil y eficiente. Entre sus
principales ventajas destacan la rapidez de
montaje, la excelente visibilidad y la capaci-
dad de ejecutar trabajos con gran agilidad,
lo que le convierte en una herramienta es-
pecialmente eficaz en entornos industriales y
dentro del sector de la construccion. Es es-
pecialmente eficiente para trabajos de corta y
media duracién, e, incluso, es capaz de rea-
lizar varias intervenciones en una misma jor-
nada, sin necesidad de grandes despliegues
logisticos adicionales.

Entre sus principales caracteristicas técni-
cas, la Liebherr MK 88 Plus ofrece una capa-
cidad maxima de elevacion de 8.000 kg, un
alcance méaximo de 45 metros y una capaci-
dad de 2.200 kg en la punta. Ademas, pue-
de alcanzar una altura bajo gancho de 59,10
metros y trabajar con diferentes posiciones
de pluma, a 0°, 15°, 30°y 45°, lo que le per-
mite adaptarse a obras con obstaculos, zonas
urbanas densas o trabajos que exigen elevar
cargas por encima de edificaciones. Otro de
los puntos fuertes de esta grda es su disefio
compacto y maniobrable. La MK 88 Plus esta
concebida para trabajar cerca de edificios y
en espacios donde otros equipos pueden te-
ner mas dificultades de acceso o posiciona-
miento. Sin embargo, mas alla de sus capaci-
dades técnicas, el verdadero valor diferencial
de la Liebherr MK 88 Plus reside en su fiabi-
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lidad y en la eficiencia del servicio postven-
ta. En un mercado donde existen alternativas
mas econémicas, la experiencia demuestra
que un soporte técnico soélido, agil y especia-
lizado es clave para garantizar la continuidad
operativa y la rentabilidad a largo plazo. En
este sentido, el servicio no solo acompafa al
producto, sino que se convierte en un factor
decisivo que supera el atractivo de un menor
coste inicial.

MK 88: UNA NUEVA ERA

La grua movil de construccion Liebherr
MK 88 Plus se posiciona como un referen-
te dentro de la nueva generacién de la gama
MK, marcando el inicio de la era moderna de
este concepto de gria. Desde 2019 y has-
ta la fecha, Liebherr Ibérica ha entregado 33
unidades en el mercado nacional, mientras
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Alvaro Hueso, Liebherr Ibérica, Pablo Provedo Doniz, Griias Doniz y Tobias Bohler, Liebherr Ibérica

que ya existen 390 unidades operativas en
todo el mundo y principalmente en Europa.
Estos datos reflejan una clara tendencia de
crecimiento y consolidacion en el mercado
de la elevacion.

“La incorporacion de la gria Liebherr MK 88
Plus supone reforzar nuestra flota con una

maquina versatil, compacta y de altas pres-
taciones, capaz de dar respuesta a un amplio
abanico de trabajos”, afirma Pablo Doniz. La
empresa gallega, con una trayectoria conso-
lidada en el sector de la elevacion, continta
apostando por equipos que aportan produc-
tividad, seguridad y capacidad de servicio a
sus clientes.

oy e

hola&gruasdonizes // Cira. de Madrid, 268, 36214 Vigo
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Camiones gria hasta PK 135.002

Grias mdviles telescdpicas hasta 650 Tn

Celosia hasta 500 Tn
Transporte especial de todo tipo

y miltiples combinaciones de modulares

Vigo - Porrino - Santiago - Ourense
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Liebherr Ihérica presenta en ANAGRUAL su
crecimiento, nuevas capacidades y vision de futuro

Durante la XLV Asamblea General de ANAGRUAL, Liebherr Ibérica puso en valor la evolucion experimentada por la
empresa en los ultimos anos, la ampliaciéon de su estructura y cartera de soluciones, asi como su firme apuesta por
acompaiiar al cliente durante todo el ciclo de vida de la maquinaria.

Tobias Bohler, Director General de Liebherr Ibérica

Tobias Bohler, director general de Liebherr
Ibérica, fue el encargado de presentar la evo-
lucién de la empresa, que ha consolidado un

amplio arbol de productos y servicios en Es-
pafa y Portugal.

“En los ultimos doce meses hemos ampliado
nuestra gama y hemos crecido mucho”, expli-
c6 Bohler. Actualmente, Liebherr Ibérica alcan-
za una facturacion anual cercana a los 200 mi-
llones de euros en Espafia y cuenta con una
plantilla de alrededor de 200 personas.

La compafiia dispone hoy de una estructu-
ra multidisciplinar que abarca areas como
gruas moviles, grias sobre orugas, gruas to-
rre, grias portuarias, maquinaria de cons-
truccién y movimiento de tierras, ademas de
servicios de asesoramiento financiero, pos-
venta, atencién telefénica, marketing y so-
porte técnico especializado.

Uno de los aspectos destacados de su pre-
sentacion fue la creciente importancia de la
digitalizacion. Liebherr ha creado un nuevo
departamento centrado en el asesoramiento
digital, en respuesta a la incorporacién pro-
gresiva de nuevas herramientas y servicios

El mercado es un

Océano

— Agus Franguila
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conectados para los clientes. Entre ellas se
encuentra MyLiebherr, la plataforma digital
de la compafiia para facilitar la gestién de
equipos, servicios y documentacion.

Bohler también recordd la amplitud de la ac-
tividad de Liebherr en Espafia, que incluye
incluso divisiones menos vinculadas tradicio-
nalmente al sector de la elevacién, como la
de refrigeracion. En este &mbito, sefiald que
la marca ha vendido alrededor de 33.000 fri-
gorificos y neveras en Espafa.

UNA INVITACION A CONOCER
LIEBHERR DESDE DENTRO

Liebherr Ibérica aprovech6 la Asamblea de
ANAGRUAL para invitar a los asistentes a
participar en una proxima jornada en sus ins-
talaciones de Azuqueca de Henares el dia 25
de septiembre bajo el lema “Explora la fuer-
za que nos une”.

LLa empresa explicé que no participd en Smopyc
al considerar mas valioso abrir las puertas de
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su propia casa a clientes y colaboradores,
permitiéndoles conocer de cerca sus insta-
laciones, productos y servicios. EI encuentro
contara con simuladores, demostraciones y
diferentes actividades, y se espera la asisten-
cia de mas de 400 invitados.

PORTUGAL, UNA ESTRUCTURA
CADA VEZ MAS COMPLETA

Otro de los puntos relevantes de la interven-
cion fue la evolucion de Liebherr en Portu-
gal. La compafia dispone alli de una su-
cursal propia que ha recibido importantes
inversiones y que, segun explic6 Bohler,
funciona como una “Liebherr Ibérica en mi-
niatura”, preparada para atender de forma
mas directa las necesidades del mercado
portugués.

La implantacion de Liebherr en Portugal ha
ido creciendo por fases. La division de gruas
moviles esté presente desde 1999; la de griias
portuarias se incorporé en 2021; la divisién
de gruas torre comenz6 su actividad directa
en 2023, tras haber operado anteriormente
a través del distribuidor Grumonte; y desde
2026 también se incorpora directamente el
area de movimiento de tierras, que hasta
ahora se atendia mediante distribucion.

Esta estructura estéd liderada por Frank,
responsable de impulsar el desarrollo de
Liebherr en el mercado portugués y de
consolidar una oferta cada vez mas completa
y cercana.

EL MERCADO COMO UN OCEANO

El Sr. Bohler utiliz6 una metafora especial-
mente gréfica para explicar la visién de
Liebherr sobre el mercado de las gruas y
las necesidades de sus clientes: comparo el
sector con un océano.

Cuando el mar esta en calma, explico, hay
trabajo, buenos niveles de alquiler, acceso a
financiacion, precios relativamente estables
y una reventa sencilla de maquinaria de se-

gunda mano. En ese escenario, la actividad
resulta méas predecible y los clientes pueden
navegar con mayor tranquilidad.

Sin embargo, también existen aguas bravas:
etapas de trabajo irregular, inflacion, impa-
gos, alquileres débiles y necesidad de redu-
cir activos. En esos momentos, seglin Bohler,
no basta con contar con una grida que fun-
cione. Es necesario disponer de un provee-
dor sélido, fiable y preparado para responder
cuando las condiciones se complican.

“Todas las gruas trabajan, pero cuando hay
tormenta no se puede navegar con un vele-
ro en el que no confias”, fue una de las ideas
centrales de su intervencion.

En ese sentido, destacé que una segunda
vela puede ser el servicio posventa. Cuando
el mercado entra en aguas bravas, los clien-
tes necesitan una propuesta integral que in-
cluya maquinaria nueva, talleres, asistencia
posventa, servicios, soluciones de maquina-
ria usada, herramientas digitales y un buen
valor de reventa.

Liebherr trasladé asi a los asistentes una re-
flexién sobre coémo desean trabajar y qué tipo
de proveedor necesitan a su lado: uno que
no solo suministre equipos, sino que acom-
pafie a las empresas en los momentos favo-
rables y, especialmente, cuando el mercado
exige mas seguridad, respaldo y capacidad
de respuesta.

infofigruashasurto.com
www.gruasbasurto.com
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ESTA presenta en ANAGRUAL su guia europea
para reforzar Ia seguridad
en las operaciones de elevacion

Miguel Flérez de la Colina, Ingeniero superior y Adjunto a la direccion de ESTA (Asociacion Europea de Transporte
Especial por Carretera y Grias Moéviles), presenté en la XLV Asamblea General de ANAGRUAL Ila “Guia de Gestion de
Riesgos en Operaciones de Elevacion”, Lifting Operation Risk Management Guide (LORM), una herramienta de buenas
practicas concebida para ayudar a prevenir accidentes, aclarar responsabilidades y mejorar la preparacion de cada
maniobra de elevacion.

La seguridad fue uno de los grandes ejes de la Asamblea de ANA-
GRUAL celebrada en Vigo. En este contexto, Miguel Flérez de la Co-
lina, vinculado al sector desde e Ingeniero superior y Adjunto a la di-
reccion de ESTA, expuso el contenido y la filosoffa de la guia LORM,
impulsada por la Secci6n de Gruas de ESTA.

ESTA, la Asociacion Europea de Transporte Especial por Carretera y
Gruas Maviles, representa en Europa a asociaciones profesionales na-
cionales, empresas especializadas en alquiler de grias moviles, trans-
porte especial, fabricantes, contratistas y otros actores vinculados a
las operaciones de elevacion de cargas pesadas.

Entre sus principales objetivos se encuentran trabajar por la armoni-
zacién europea de normas y reglamentos, representar al sector ante
las instituciones europeas, elevar los estandares de seguridad y pro-
mover la implantaciéon de buenas préacticas en todas las fases de una
operacioén de elevacion.

UNA GUIA PRACTICA, NO UNA NUEVA NORMA

Flérez subrayé desde el inicio que la LORM no pretende sustituir a
las leyes, reglamentos o normas aplicables. Se trata de una guia de
buenas préacticas, elaborada para ayudar al sector a identificar ries-
gos, prevenir accidentes y establecer responsabilidades claras entre
las partes implicadas.

La guia persigue tres objetivos esenciales: concienciar a los usuarios
de equipos de elevacion sobre los riesgos asociados a las maniobras,
proporcionar recomendaciones practicas para reducir accidentes y
aclarar los roles de fabricantes, empresas de elevacion y clientes.

El documento ha sido elaborado por un grupo de trabajo de la Sec-
cion de Gruas de ESTA integrado por Blanca Claeyssens, de ASA
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France; Joe Collins, de Becht; Norbert van Schaik, de Siemens Ga-
mesa; Marcel Schets, de Mammoet; y Ton Klijn, director de ESTA.

La publicacién se estructura en siete capitulos y ocho anexos prac-
ticos, con contenidos que abarcan desde las responsabilidades de
cada actor hasta la carga, los equipos, la planificacion, las inspeccio-
nes, la evaluacién de riesgos, la preparaciéon en obra, los planes de
contingencia o la influencia del viento.

EL TRIANGULO DE RESPONSABILIDAD

Uno de los puntos centrales de la guia es el denominado “triangulo de
responsabilidad”, formado por tres actores principales: el fabricante,
la empresa de elevacion y el cliente.

El fabricante debe suministrar una maquina segura, adecuada para
el uso previsto y acompafiada de la informacién necesaria para su uti-
lizacion correcta. La empresa de elevacion tiene la responsabilidad
de emplear el equipo de forma adecuada, mantenerlo, inspeccionar-
lo y asegurar que la operacién se pueda ejecutar con seguridad. Por
su parte, el cliente debe facilitar informacion fiable sobre la carga, los
puntos de izado, el entorno de trabajo, el acceso, el terreno y cual-
quier condicién que pueda afectar al desarrollo de la maniobra.

Flérez incidié en que una comunicacion clara entre las tres partes es
esencial. El éxito de una elevacién no depende Unicamente de la gria
o del operador: depende de que todos los implicados sepan qué in-
formacion deben proporcionar, qué riesgos deben prever y qué deci-
siones deben tomar antes de iniciar el trabajo.

EQUIPOS, INSPECCIONES Y DOCUMENTACION

La guia dedica un bloque especifico a los equipos de elevacion, inclu-
yendo gruas maviles conforme a EN 13000, puentes grua, poérticos,
sistemas alternativos de izado, gatos de cable y accesorios como es-
lingas, cadenas, grilletes o vigas de elevacion.

Se recordd la importancia de que todos los equipos y accesorios es-
tén correctamente certificados, inspeccionados y mantenidos. Las re-
visiones previas al primer uso, las inspecciones periddicas y los re-
gistros documentales deben formar parte de la operativa habitual de
cualquier empresa.

Durante la presentacion también se hizo referencia al nuevo marco
europeo de maquinaria, cuya aplicacion esté prevista para enero de
2027. Esta evolucion normativa reforzara los requisitos relacionados
con la seguridad de las maquinas y de los accesorios de elevacion.

LA CARGA: PESO, CENTRO DE GRAVEDAD
Y ESTABILIDAD

Otro de los grandes capitulos de la guia se centra en la carga, uno de
los elementos mas determinantes para la seguridad de una maniobra.
Antes de disefiar un izado es necesario conocer el peso real de la car-
ga, sus dimensiones, forma, posicion del centro de gravedad, puntos
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de izado disponibles, documentacién técnica y estabilidad. También
debe analizarse su comportamiento frente al viento, especialmente
cuando se trata de piezas de grandes dimensiones o con una eleva-
da superficie expuesta.

La guia pone especial atencion en las elevaciones donde los puntos
de izado se sittan por debajo del centro de gravedad. En estos casos,
la estabilidad puede quedar comprometida y es imprescindible com-
probar el denominado triangulo de estabilidad de las eslingas.

En este apartado se hizo referencia al accidente del puente de Lo-
chem, en Paises Bajos, como ejemplo de la importancia de anali-
zar correctamente la estabilidad de la carga y evitar que la confian-
za entre las partes sustituya una evaluacion técnica completa de los
riesgos.

CLASIFICACION DE LAS ELEVACIONES

La LORM establece tres categorias principales de elevacién: estandar,
compleja y critica.

Las elevaciones estandar son aquellas que no cumplen criterios de
complejidad o criticidad y pueden realizarse mediante practicas ruti-
narias por equipos competentes, siempre con una evaluacion de ries-
g0s y una charla previa de seguridad.

Las elevaciones complejas incluyen, entre otras, las que se rea-
lizan entre el 80% y el 90% de la capacidad indicada en las ta-
blas de carga de la grua, las maniobras con personas en cesta y
aquellas en las que la carga o la estructura de la maquina puede
acercarse a instalaciones eléctricas, transformadores o equipos
en funcionamiento.

Las elevaciones criticas son aquellas que superan el 90% de la capa-
cidad de tabla, se desarrollan cerca de equipos eléctricos energiza-
dos, implican dos 0 mas gruas elevando una misma carga, se realizan
en espacios confinados o con muy poco margen respecto a estructu-
ras existentes, utilizan puntos de izado situados por debajo del cen-
tro de gravedad o requieren equipos especiales o accesorios fabrica-
dos a medida.

Estas operaciones requieren una preparacion y control mucho mas
exhaustivos, incluyendo planes de izado, procedimientos de trabajo,
evaluacion de riesgos, permisos, reuniones previas y planes de con-
tingencia documentados.

PREPARACION EN OBRA: NINGUN DETALLE ES MENOR

La guia insiste en que la preparacion en obra es tan importante como
la propia ejecucién de la maniobra.

Antes de iniciar una elevacion se debe inspeccionar visualmente la
grua, comprobar los limitadores, verificar los reenvios, revisar el gan-
cho, el cable, el tambor y el bloque, asi como confirmar que existe es-
pacio suficiente para el montaje, el giro, los estabilizadores o sistemas
como el Superlift.
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También es necesario estudiar el entorno de trabajo: accesos, capa-
cidad portante del terreno, posibles tuberias o servicios subterréaneos,
obstaculos, lineas eléctricas, iluminacién, circulacion de personas y
vehiculos, condiciones meteorolégicas y medios de comunicacion en-
tre el equipo.

La guia plantea que la documentacién no debe considerarse una car-
ga administrativa. La ficha técnica de izado, la evaluacion de ries-
gos, el procedimiento de trabajo, la charla de seguridad, el registro de
participantes, los permisos y el plan de contingencia deben utilizarse
como herramientas préacticas para que todo el equipo conozca qué se
va a hacer, quién lo hard y como se actuara ante cualquier cambio.

CIRCUNSTANCIAS EXCEPCIONALES
Y GESTION DEL CAMBIO

El documento aborda ademas situaciones de especial riesgo, como
trabajos rutinarios que pueden ocultar peligros, elevaciones con dos
gruas, operaciones sobre barcazas, izado de personas, piezas prefa-
bricadas de hormigén, cargas preeslingadas o trabajos de demolicion.
En todas estas situaciones, la preparacién debe ser mas rigurosa. Flo-
rez destaco especialmente la necesidad de anticiparse a los cambios
y no improvisar bajo la presion de la obra, del cliente o del plazo de
ejecucion.

Para ello, la gufa incorpora la Gestién del Cambio o Management of
Change (MOC), un procedimiento destinado a identificar, registrar, re-
visar, aprobar y comunicar cualquier modificacion que afecte a una
operacion ya planificada.

Como herramienta para afrontar situaciones complejas, la LORM pro-
pone el modelo TDODAR, utilizado en aviacion: tiempo, diagnéstico,
opciones, decisién, accion y revision. Un método paso a paso para
evitar decisiones precipitadas cuando surge un problema durante la
maniobra.

DIEZ PREGUNTAS ANTES DE INICIAR UN IZADO

La guia concluye este bloque con diez preguntas basicas que deben

responderse antes de comenzar cualquier elevacion:

. iCudl es el peso de la carga?

. iCudl es el radio méximo de trabajo?

. ¢Cudl es la capacidad y el peso del aparejo?

. iQué deducciones deben aplicarse a la tabla de capacidad?

. ¢Cudl es la capacidad neta disponible de la grua?

. {Qué porcentaje de la capacidad de la grda se va a utilizar?

. ¢La grua esté sobre terreno firme, nivelado y con una distribucion
de cargas adecuada?

. (Existen lineas eléctricas en la trayectoria de la carga?

. iHay obstaculos en el recorrido de la gria o de la carga?

10. ;Podria la carga entrar en contacto con la grda, la pluma o cual-

quier estructura durante la maniobra?
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APRENDER DE LOS ACCIDENTES
PARA AVANZAR COMO SECTOR

Uno de los mensajes mas relevantes de Miguel Florez fue la importan-
cia de compartir los accidentes, analizar qué ha ocurrido y extraer ense-
flanzas que permitan evitar que los mismos errores vuelvan a repetirse.

Explicé que, tras producirse incidentes, es fundamental conocer los
hechos, revisar la planificacion, analizar las decisiones tomadas y de-
tectar los fallos de comunicacién, disefio, estabilidad o gestién de
riesgos que hayan podido influir.

El objetivo no debe ser buscar culpables, sino reforzar la cultura pre-
ventiva del sector. Cada accidente contiene una leccién que puede
salvar vidas, proteger equipos y evitar que otras empresas repitan los
mismos fallos.

La presentacion de ESTA en ANAGRUAL dej6 una idea clara: la se-
guridad en las operaciones de elevacién no depende de un Unico ele-
mento. Es el resultado de una planificacién rigurosa, una comuni-
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cacion fluida, equipos adecuados, profesionales competentes y una
cultura sectorial dispuesta a aprender de cada experiencia.

LAS LINEAS DE TRABAJO ACTUALES DE ESTA

Para finalizar, Miguel Flérez resumié algunas de las actividades que
ESTA esta desarrollando actualmente para seguir avanzando en ma-
teria de seguridad, armonizacién normativa y aprendizaje colectivo
dentro del sector.

Entre ellas destacé el trabajo de la Comision HSE, el érgano de segu-
ridad de ESTA, integrado principalmente por responsables de preven-
cién y seguridad de empresas especializadas. Esta comisién analiza
retos comunes del sector y promueve iniciativas destinadas a reducir
riesgos en las operaciones de elevacion y transporte especial.

Uno de sus grupos de trabajo mas relevantes es el WG1, centrado en
el intercambio de incidentes. Su objetivo es establecer un sistema que
anime a las empresas a compartir de forma estructurada los acciden-
tes, incidentes y situaciones de riesgo detectadas en sus operaciones.
La iniciativa sigue el ejemplo de sectores como la aviacion, el nuclear
o el offshore, donde el andlisis colectivo de incidentes se considera
una herramienta esencial para elevar los estandares de seguridad.

Por su parte, el WG2 trabaja en la elaboracién de normas de segu-
ridad y guias de buenas practicas de ESTA, como la propia LORM
presentada en ANAGRUAL. Su misién es ofrecer al mercado docu-
mentos practicos que ayuden a empresas, operadores y clientes a
planificar y ejecutar las operaciones con criterios comunes.

ESTA mantiene ademas un grupo de trabajo especifico dedicado a la
normativa europea, que sigue de cerca las nuevas regulaciones ela-
boradas por la Unién Europea y analiza su impacto en las empresas
de gruas moviles, transporte especial y elevacion de cargas.

Finalmente, Flérez se refirié al grupo especializado en inspecciones
de poleas, compuesto por tres expertos que estudian los problemas
asociados a estos componentes criticos de las gruas. El grupo analiza
cémo prevenir fallos, qué operaciones de manipulacion deben reali-
zarse y qué controles pueden contribuir a reforzar la seguridad y fia-
bilidad de los equipos.
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Flérez también repasé otras lineas de trabajo en las que ESTA
esta actualmente implicada. Entre ellas destaco el desarrollo de
una guia de buenas practicas para remolques con suspension
hidraulica modular (MHST) y la creacion de la licencia europea
ETOL (European Transport Operator Licence), destinada a la for-
macion y certificacion de operadores de transporte especial, si-
guiendo un modelo similar al de la licencia ECOL para gruistas.

En el @mbito europeo, la asociacién participa activamente en
asuntos como la revisién de la Directiva 96/53/CE sobre pesos
y dimensiones y en las iniciativas relacionadas con la movilidad
militar. Asimismo, colabora con la Universidad de Parma (ltalia)
en la realizacion de un estudio sobre el impacto del sector de las
grias moviles y los transportes especiales.

Miguel Flérez también destaco la participacion de ESTA en or-
ganizaciones internacionales como la ICSA (International Cra-
ne Stakeholders Association), integrada por representantes de
Europa, Estados Unidos, Canada, Australia, Japon y fabricantes
de equipos. Entre los proyectos actualmente en marcha figura
un grupo de trabajo sobre la influencia de la posicion desigual
de los estabilizadores, liderado por Liebherr y en el que ESTA
participa activamente. Ademas, la organizacion estudia inicia-
tivas relacionadas con concursos de habilidades para operado-
res y montadores especializados, en colaboracion con entidades
como WorldSkills.

Por otra parte, ESTA forma parte de ESPORG, la asociacién eu-
ropea de aparcamientos seguros para camiones, con el objetivo
de que las necesidades especificas de los transportes especiales
sean tenidas en cuenta. Actualmente participa en un grupo de
trabajo centrado en el bienestar de los conductores y colabora en
la creacion de una nueva iniciativa destinada a analizar las nece-
sidades de estacionamiento del transporte especial en aspectos
como el acceso, las reservas o el espacio disponible.

Con estas iniciativas, ESTA contintia impulsando una cultura de
colaboracién y prevencién en Europa, convencida de que com-
partir conocimiento, experiencias e incidentes es una de las vias
mas eficaces para que el sector avance de forma més segura y
profesional.
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Tadano presenta en ANAGRUAL
sus soluciones digitales para los gruistas

Tadano aproveché su participacion en la XLV Asamblea General de ANAGRUAL para presentar un completo conjunto
de herramientas digitales orientadas a mejorar la planificacion de los izajes, aumentar la seguridad de las maniobras y
facilitar la toma de decisiones de los gruistas y responsables de proyecto.
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Ignacio Espaiiol, director de Tadano para Espana

La presentacion corrié a cargo de Ignacio
Espafiol, director de Tadano para Espafia,
quien explico la importante inversion realiza-
da por el fabricante en el desarrollo de solu-
ciones online capaces de acompafar al pro-
fesional desde la fase inicial de planificacion
hasta la ejecucion de la maniobra; y de Jesus
Heredero, responsable de servicio técnico de
Tadano en Espafa.

El objetivo de estas herramientas es claro:
ayudar a seleccionar la grua adecuada, es-
tudiar las configuraciones posibles, calcular
las fuerzas transmitidas al terreno, definir el
area de trabajo y visualizar la maniobra con
antelacion. Todo ello permite preparar eleva-
ciones mas seguras, optimizar la logistica y
transmitir mayor confianza al cliente final.

Durante la jornada, Tadano agradeci6 espe-
cialmente a Gruas Estacién la cesion de la
gria expuesta en la campa de la Asamblea.
También participaron Gustavo Cortina, Jena-
ro Vilanova y Raquel Rodriguez, junto a Je-
sUs Heredero, responsable de Servicio Téc-
nico de Tadano, quien profundizd en las
aplicaciones y nuevas tecnologias desarrolla-
das por la compafia para la operativa diaria
de las gruas.
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CINCO HERRAMIENTAS ONLINE PARA
PLANIFICAR MEJOR CADA IZAJE

Jesls Heredero explicé que Tadano ha reu-
nido sus soluciones digitales en una plata-
forma online accesible a través de su portal
global de herramientas. Las cinco aplicacio-
nes principales son heyTADANO, Crane Se-
lect+, Outrigger Reaction, Working Range y
3D Operation Planner.

Estas soluciones responden a tres grandes
necesidades actuales del sector: gestion de
flotas, céalculo de estabilidad y aprovecha-
miento de la inteligencia artificial para acce-
der rapidamente a informacién técnica.

HEYTADANO: INTELIGENCIA
ARTIFICIAL PARA RESOLVER
DUDAS TECNICAS

Una de las novedades mas destacadas es
heyTADANO, un chat basado en inteligencia
artificial que incorpora manuales de usuario,
documentacion de mantenimiento e informa-
cién técnica de Tadano.

Con preguntas sencillas, el profesional puede
localizar rapidamente datos relevantes sobre
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una grua, sus funciones, procedimientos de
operacién o necesidades de mantenimien-
to. La herramienta centraliza la informacién y
permite acceder a ella tanto desde la oficina
como directamente desde la obra.

Entre sus principales ventajas destacan la
disponibilidad inmediata, la rapidez para lo-
calizar documentacion y la posibilidad de ob-
tener respuestas en cualquier idioma. Para
los gruistas y técnicos, esto supone disponer
de un apoyo técnico permanente sin tener
que revisar manuales extensos o buscar in-
formacion en diferentes plataformas.

CRANE SELECT+: SELECCIONAR
LA GRUA MAS ADECUADA

La herramienta Crane Select+ ha sido dise-
flada para ayudar a elegir la gria y la confi-
guracion mas adecuadas para cada trabajo.

El usuario introduce los parametros basicos
de la maniobra y la plataforma analiza qué
modelo puede responder mejor a las nece-
sidades de elevacién. Ademas, permite es-
tudiar las diferentes configuraciones disponi-
bles para esa grua concreta.

De esta manera, la herramienta ayuda a res-
ponder una de las preguntas mas importan-
tes antes de cualquier trabajo de izaje: qué
maquina es la mas adecuada para ejecutar la
maniobra con seguridad, eficiencia y el me-
jor aprovechamiento posible de sus presta-
ciones.

OUTRIGGER REACTION:
CALCULO DE LAS CARGAS
SOBRE EL TERRENO

La estabilidad de una gria depende, entre
otros factores, de la correcta transmision de

-
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Jeslis Heredero, Responsable de Servicio Técnico de Tadano

las cargas a través de los estabilizadores.
Para ello, Tadano ofrece la herramienta Ou-
trigger Reaction.

Esta aplicacion permite seleccionar la confi-
guracion de la gria para una maniobra de-
terminada y calcular la presién que ejercen
los estabilizadores sobre el terreno. Esta in-
formacion es especialmente importante para
valorar si el suelo es adecuado, definir apo-
yos adicionales o preparar correctamente las
placas de reparto.

Ademas, la herramienta permite exportar un
documento con los datos de célculo, facili-
tando su presentacién ante clientes, respon-
sables de obra o coordinadores de seguri-
dad.

WORKING RANGE: CONOCER
EL AREA REAL DE TRABAJO

Con Working Range, el usuario puede calcu-
lar el area de trabajo disponible en funcién
de la maniobra prevista y de la configuracion
elegida.

Esta aplicacién permite optimizar la opera-
cion antes de desplazar la gria hasta el em-
plazamiento, mejorando la logistica y redu-
ciendo incertidumbres. El profesional puede
conocer con antelacion los limites de trabajo
de la maquina, comprobar si puede alcanzar
el punto de izaje y estudiar las restricciones
de radio, altura o posicion.

Al igual que otras herramientas de Tadano,
Working Range permite generar documentos
exportables para compartir la planificacion
con el cliente o con los equipos implicados
en la maniobra.

3D OPERATION PLANNER:
PLANIFICAR EL IZAJE
DE FORMA VISUAL

La herramienta méas completa presentada

por Tadano fue el 3D Operation Planner, una
solucién que permite preparar maniobras de
elevacion en tres dimensiones.

A través de esta aplicacion, los usuarios pue-
den crear escenarios realistas, incorporar
edificios, obstaculos, elementos del entorno
y planos del emplazamiento. También per-
mite situar la grda dentro de ese escenario,
configurar sus estabilizadores, seleccionar
pluma y plumin, orientar la superestructura
y comprobar visualmente el desarrollo de la
maniobra.

Entre sus principales funciones se encuen-

tran:

e Creacion de edificios, obstaculos y escena-
rios mediante distintos objetos.

e Posicionamiento y configuracion de la gria
dentro del espacio de trabajo

e Carga y escalado de planos del emplaza-
miento.
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e Creacion y guardado de etapas de carga
personalizadas.

e Modelos de grua detallados e interactivos.

e Estabilizadores extensibles.

e Superestructura orientable.

e Configuraciones detalladas de plumay plu-
min.

e Visualizacion de los diferentes tipos de plu-
min disponibles.

El 3D Operation Planner permite preparar un
plan de izaje en pocos minutos. El usuario pue-
de crear los obstaculos, afiadir la gria, colocar
ambos elementos en el escenario y ajustar pro-
gresivamente la configuracion de la maquina.

Esta visualizaciéon previa aporta una venta-
ja importante para el gruista, el técnico y el
cliente: permite detectar posibles interferen-
cias, estudiar accesos, prever limitaciones de
espacio y elegir la ubicacion mas eficiente de
la grua antes de iniciar el trabajo.

DIGITALIZACION AL SERVICIO
DE LA SEGURIDAD

La presentacion de Tadano en ANAGRUAL
puso de manifiesto como la digitalizacion
estd transformando la planificacién de las
maniobras de elevacion.

Estas herramientas no sustituyen la experien-
cia del gruista ni el conocimiento técnico de
los equipos, pero si aportan informacion pre-
cisa para preparar cada proyecto con mayor
seguridad y eficiencia. La posibilidad de es-
tudiar una maniobra antes de llegar a obra
permite reducir riesgos, mejorar la coordina-
cion y ofrecer una planificacion mas profe-
sional al cliente.

Con soluciones como heyTADANO, Crane
Select+, Outrigger Reaction, Working Ran-
ge y 3D Operation Planner, Tadano refuerza
su apuesta por acompafiar al sector no solo
con maquinaria, sino también con tecnologia
orientada a hacer mas seguras, previsibles y
rentables las operaciones de izaje

Onlirea TADANO gratu itas
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Manitowoc refuerza en ANAGRUAL su apuesta por
el servicio y presenta la Grove GMK8700 de 700 t

Manitowoc particip6 en la XLV Asamblea General de ANAGRUAL, celebrada en Vigo, con una presentacion centrada en
el fortalecimiento de su red de posventa en Espafia y en una de sus ultimas grandes novedades de producto: la nueva
grua todoterreno Grove GMK8700, con una capacidad maxima de 700 toneladas.

La intervencion corri6 a cargo de Francisco de Borja, responsable de
Manitowoc en Espafia, y Gonzalo de Lope, responsable de Servicio
Técnico en Espafia, quienes trasladaron a los asistentes la estrategia
de la compafiia para estar cada vez mas cerca de sus clientes, tanto
desde el punto de vista comercial como técnico.

CERCANIA, DISPONIBILIDAD
Y ESPECIALIZACION TECNICA

Gonzalo de Lope explicd que la clave de la posventa de Manitowoc
pasa por mantener un contacto cercano, permanente y agil con el
cliente. El objetivo es facilitar la maxima disponibilidad de las maqui-
nas, con intervenciones fiables y una respuesta répida alli donde se
necesite.

“lLa apuesta de Manitowoc es contar con un equipo técnico en
continua expansion, con mas capacidad y méas recursos”, sefialo.
En los Ultimos cuatro afios, la compafiia ha duplicado el numero
de técnicos, también en Espafia, reforzando asi su capacidad de
servicio para las gruas Grove y Manitowoc.

El equipo técnico de la compafiia cuenta con un elevado nivel de es-
pecializaciéon y un programa permanente de formacion. Este plan in-
cluye diferentes niveles de capacitacion, hasta siete escalones forma-
tivos, asi como estancias y formacién directa en fabrica. Ademas, este
conocimiento se hace extensible a los clientes que cuentan con me-
canicos propios, con el fin de que puedan disponer de un mayor res-
paldo técnico en el mantenimiento de sus equipos.

“Queremos estar donde el cliente nos necesite”, fue una de las ideas
centrales de la presentacion.

MAS TALLERES Y UNA RED
MAS PROXIMA AL CLIENTE

Manitowoc destacé también la evolucién de su estructura de servicio
en la Peninsula Ibérica. Desde el taller de Madrid, puesto en marcha

De izda a drcha: Gonzalo de Lope, responsable de Servicio Técnico en Espaia
junto Francisco de Borja responsable de Manitowoc en Espaia

hace cinco afios, la compafiia realiza grandes reparaciones, con una
media de dos o tres intervenciones de este tipo al mes.

A este centro se suma un punto de servicio en Barcelona y el respal-
do de técnicos situados en Oporto, desde donde se atiende especial-
mente a clientes de la zona norte de Espafia y del noroeste de Cas-
tilla y Leon.

El plan de expansién contempla ademas la incorporacion de un técni-
co en Andalucia y otro en la zona de Levante. La meta es clara: con-
seguir que ningun cliente se encuentre a mas de tres horas de un téc-
nico especializado de Manitowoc.

La compafiia anuncié asimismo la apertura de un nuevo taller en
Oporto, que funcionara como punto operativo alternativo al de Ma-
drid. Con este nuevo centro, Manitowoc reforzara su propuesta de va-
lor basada en “mas cercania, méas opciones, mas flexibilidad y mas
capacidad de servicio”.

LA NUEVA GROVE GMK8700, 3
PROTAGONISTA DE LA PRESENTACION

Francisco de Borja presenté una de las principales novedades que
Manitowoc mostré en CONEXPO: la nueva Grove GMK8700, una gria
todoterreno de 700 toneladas de capacidad maxima.

El modelo contara con dos configuraciones de pluma principal, de 54
y 80 metros, asi como con un plumin de hasta 107 metros. Entre sus
principales tecnologias destacan el sistema MegaWing-Lift™, el auto-
montaje, el contrapeso de posicion variable VPC, la transmisién Me-
gaDrive™ con suspension MegaTrak™, el sistema de control CCS 2.0
y la conectividad Grove Connect™.

Con esta nueva méaquina, Grove contina ampliando su propuesta
en el segmento de las grandes gruas todoterreno, combinando capa-
cidad, versatilidad y sistemas avanzados de control y configuracién.



ASAMBLEA ANAGRUAL

La presentacién concluy6 con la proyeccion
de un video dedicado a la fabrica de Mani-
towoc en Alemania, mostrando la capaci-
dad industrial, la tecnologia y el conocimien-

to técni Idan el desarrollo de |
ries Grovey Maritowos., N XLV ASAMBLEA GENERAL
ANRGRUAL VIGO 2026
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Gonzalo de Lope, responsable de Servicio Técnico de Elisio Rangel, General Manager de Manitowoc Espaia, Francisco de Borja, Gonzalo de Lope y Angel Sanchez
Manitowoc en Espafia de Manitowoc
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Faymonville en ANAGRUAL: cuatro marcas, mas
capacidad y nuevas soluciones de transporte

Faymonville particip6 en la XLV Asamblea en Vigo, con una presentacion a cargo de Juan Manchado y Jorge Esteso, en
la que el grupo mostré su evolucion, su creciente capacidad industrial y varias de las principales novedades técnicas
incorporadas a sus gamas durante el tltimo afo.

Juan Manchado abri6 la intervencién con
una visiéon general del Grupo Faymonville y
de las marcas que conforman su oferta. His-
téricamente, el grupo ha desarrollado su ac-
tividad a través de MAX Trailer, Faymonville
y Cometto, cubriendo necesidades que van
desde el transporte especial y la maquina-
ria de construccion hasta las operaciones de
carga pesada e industrial de maxima com-
plejidad.

MAX Trailer esta orientada a vehiculos modu-
lares y semirremolques para transportes de
entre 15y 110 toneladas, mientras que Fay-
monville se centra en soluciones de transpor-
te especial de alta versatilidad. Por su par-
te, Cometto representa la gama de transporte
autopropulsado y modular para las cargas
mas extremas, con capacidades que alcan-
zan las 25.000 toneladas y mas alla.

A esta estructura se ha sumado reciente-
mente Morello, fabricante italiano especia-
lizado en vehiculos eléctricos autopropul-
sados destinados al transporte interno de
grandes componentes industriales. La in-
corporacion de Morello permite al grupo
ampliar su presencia en sectores como la
siderurgia, la energia, el ferrocarril, la de-
fensa o las grandes instalaciones industria-
les, con soluciones para cargas desde cin-
co toneladas.

UN GRUPO EN PLENA EXPANSION

Durante la presentacion se destaco el fuer-
te crecimiento experimentado por Faymon-
ville en los Ultimos meses. En 2025, el gru-
po contaba con tres marcas, cuatro fabricas,
1.400 empleados, 175.000 metros cuadra-
dos de superficie productiva y una produc-
cién anual de 3.000 equipos.

En 2026, tras las Ultimas incorporaciones
y ampliaciones, el grupo alcanza ya cua-
tro marcas, seis fabricas, 1.530 empleados,
243.800 metros cuadrados de superficie de
produccién y una capacidad de fabricacion
de 3.500 equipos anuales.

El crecimiento industrial también incluye la
puesta en marcha de un nuevo centro de
produccién en Estados Unidos. Segln ade-
lantaron durante la Asamblea, la primera
unidad fabricada en esta instalacion estaba
prevista para salir de produccion el mes si-
guiente. Esta apuesta permitiré fabricar cha-
sis localmente para el mercado norteameri-
cano, reducir el impacto de los aranceles,
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Juan Machado, Responsable Faymonville Ibérica

MAX

410 ahora en 6 ajes

Jorge Esteso, Jefe de equipo de Ventas de Faymonville Ibérica
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aliviar la carga de las lineas de produccion
europeas y disminuir los costes logisticos en
Estados Unidos.

NOVEDADES TECNICAS
PRESENTADAS POR JORGE ESTESO

Jorge Esteso fue el encargado de presentar
las principales novedades técnicas lanzadas
por Faymonville durante el Gltimo afio, espe-
cialmente dentro de la gama MAX Trailer.

Entre ellas destaco la evolucién del modelo
MAX410, que pasa a estar disponible tam-
bién en configuracion de seis ejes. Esta ver-
sién ofrece una carga (til de hasta 82 tone-
ladas, incorpora patas de apoyo hidraulicas y
dispone de una cama de carga de 15 metros,
configurandose como una solucién especial-
mente interesante para el transporte de ma-
quinaria pesada y equipos de construccion.

También se presentd el MAX810, un semirre-
molque disefiado para operaciones que re-
quieren una altura de carga reducida y una
gran capacidad de extension. El modelo cuen-
ta con una altura de carga de 800 mm y doble
extension, alcanzando una longitud maxima
de hasta 35 metros. Puede configurarse con
entre cinco y siete ejes traseros y con un do-
lly delantero extraible de dos o tres ejes. Ade-
mas, ofrece la posibilidad de incorporar ram-
pas para facilitar la carga de maquinaria.

Otra de las novedades fue el MultiPLUS-FTR,
cuya cama elevable cuenta ahora también
con funcién descendente. Esta solucién in-
corpora una plataforma hidraulica que puede
utilizarse como rampa, aportando una mayor
flexibilidad para las operaciones de carga y
descarga y permitiendo adaptar el vehiculo a
una amplia variedad de transportes.

MAX TRAINING: FORMACION
DIGITAL PARA UNA OPERACION
MAS SEGURA

Faymonville Ibérica aprovech¢ igualmente
su presencia en ANAGRUAL para adelantar

B SALVADOR

GRULDS § TAANSPORTS

Urganoias: &6 2

el lanzamiento de MAX Training, una nueva
plataforma de formacioén online prevista para
finales de 2026.

El programa estara orientado a la formacion
operativa y especializada por equipos, con Vi-
deos préacticos centrados en la operacién se-
gura de los vehiculos, su utilizacion correcta y
las principales recomendaciones de seguridad.

La plataforma podréa consultarse desde cual-
quier dispositivo, estara disponible las 24 ho-

lI

ras del dia y los siete dias de la semana, e in-
cluira cursos especificos como los dedicados
al MAX410. Los usuarios podran obtener cer-
tificados de finalizacion y acceder a conteni-
dos actualizados de forma continua.

Con estas novedades, Faymonville reafirmé en
ANAGRUAL su apuesta por el crecimiento in-
dustrial, la ampliacién de su gama de soluciones
para el transporte especial y la formaciéon como
herramienta clave para mejorar la seguridad, la
eficiencia y el aprovechamiento de los equipos.

SERVICIO EN GRUA MOVIL, CAMION GRUA ¥ MINIGRUA
ROBOTS ¥ COLOCACION DE VIDRIOS CON VENTOSA
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Mycsa en ANAGRUAL

MYCSA particip6 en la XLV Asamblea General de ANAGRUAL, celebrada en Vigo, estuvo en ANAGRUAL donde Francisco
Montoya Martinez destacé el crecimiento de la empresa en los Gltimos afos y compartié los ambiciosos objetivos de
MYCSA para el futuro. La empresa prevé abrir entre seis y ocho nuevos centros en 2027.

MYCSA esta reforzando sus recursos de asis-
tencia y atencién al cliente, incluyendo un te-
|éfono operativo 24 horas para ofrecer una
respuesta mas agil ante cualquier necesidad.
Esta evolucion acompafa también al creci-
miento de su actividad comercial: tras cerrar
el pasado afio con 780 pedidos, la compafiia
espera alcanzar las 1.000 unidades este afio.

Francisco Montoya Martinez, Director en Mycsa Es-
paia & Portugal

UNA POSVENTA MAS
ESTRUCTURADA Y ESPECIALIZADA

La presentacion incluyé también la inter-
vencion de José Manuel Mateo, director de
Posventa de MYCSA GRUAS, quien expuso
la estructura y los recursos con los que la em-
presa esta impulsando su servicio técnico.

Entre las soluciones presentadas destaca-
ron los componentes de fabricacién propia,
orientados a mejorar el control, la seguridad
y la operatividad de las graas. MYCSA mos-
tr6 el mando de control remoto CD4, el dis-
tribuidor V200, la valvula de retencion vy el
sistema VSL Plus, elementos que forman
parte de su propuesta técnica para ofrecer
equipos mas eficientes y adaptados a las
necesidades reales de los usuarios.

Asimismo, se presentaron herramientas y
sistemas como Engine Control, la acelera-
cién dinamica y la aplicaciéon MyHiab, que
permiten mejorar la gestién de los equipos y
facilitar el seguimiento de su funcionamiento.

MYCSA EXPONE EN ANAGRUAL LA
EFFER 1Q.2255 HP DE AGRUTRANS

La compafiia presentd en la Asamblea de
ANAGRUAL en Vigo una grua articulada de
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Jose: Manuel Mateo, director de Posventa de MYCSA
GRUAS

gran tonelaje EFFER iQ.2255 HP sobre ca-
mién Volvo FH, que adquirié Agrutrans, y
que ya vimos en SMOPYC.

A\ FhiRcRUAL

MYCSA estuvo presente en la XLV Asamblea
General de ANAGRUAL, celebrada en Vigo,
con la exposicion de una imponente EFFER
iQ.2255 HP de Agrutrans, una grla articula-
da de altas prestaciones que llamo la aten-
cion de los profesionales del sector durante
la apertura del espacio exterior de exposi-
cion.

Es un modelo de la gama Super Heavy de
EFFER, marca integrada en el grupo HIAB.
La EFFER iQ.2255 HP pertenece a la clase
de 200 toneladas metro y ha sido disefia-
da para afrontar operaciones de gran exi-
gencia en sectores como la construccion,
la industria, el montaje de estructuras, la
manipulacién de maquinaria pesada, tra-
bajos en altura o intervenciones en espa-
cios de dificil acceso. Su combinacién de
fuerza y alcance la convierte en una he-
rramienta especialmente util para empre-
sas que necesitan maxima versatilidad en
servicios complejos.
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Daniel Prieto, director comercial de Palfinger Ibérica, participé en la XLV Asamblea General de ANAGRUAL celebrada
en Vigo, donde presentod los diez afnos de trayectoria de Palfinger Ibérica en Espafa y repasoé las principales novedades
de producto, tecnologia y servicio de la compaiia. Por su parte, Manuel Pérez, responsable de las BG Lift en Espaia,

present6 las novedades en minigruas BG Lift.

Daniel Prieto, Director Comercial de Palfinger Ibérica

La intervencion de Palfinger en ANAGRUAL sirvié para poner en valor
una década de presencia directa de Palfinger |bérica en el mercado
espafiol, una etapa marcada por el crecimiento, la cercania al clien-
te y la ampliacién progresiva de sus soluciones de elevacion. La com-
pafiia recordé como fecha simbodlica de esta trayectoria el 24 de sep-
tiembre, dia de inauguracién de Palfinger Ibérica.

Durante la presentacion, Daniel Prieto destacé la evolucion de la ofer-
ta de producto de la marca, comenzando por la gama de gruas TEC,
donde Palfinger mostré las posibilidades de configuracion de los mo-
delos PK 720 TEC y PK 880 TEC, incluyendo versiones con jib y dife-
rentes opciones de montaje sobre cabeza tractora.

EL modelo PK 720 es una maquina tremendamente compacta. Es es-
table al 100% en todo el rango de trabajo de la gria.

La gama TEC incorpora soluciones dirigidas a mejorar tanto la produc-
tividad como la seguridad en operacion. Entre las novedades presen-
tadas se encuentra un nuevo paquete de iluminacion, que incremen-
ta en un 50% la intensidad luminosa de las maquinas, favoreciendo
la visibilidad en trabajos con baja luz 0 en condiciones mas exigentes.
Asimismo, Palfinger present6 el nuevo sistema SFL para la gama TEC,
una tecnologia destinada a monitorizar la presion ejercida por los ga-
tos estabilizadores sobre el suelo. Esta funciéon permite disponer de
mayor informacion durante el posicionamiento de la maquina y con-
tribuye a optimizar la estabilidad y la seguridad en maniobras de ele-
vacion.

BG LIFT: TRANSFORMAR LOS “NO”
EN NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO

Uno de los bloques centrales de la presentacién estuvo dedicado a la
gama de minigrias BG Lift, una propuesta con la que Palfinger quiere
dar respuesta a trabajos que, hasta ahora, muchas empresas se veian
obligadas a rechazar.
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La compafifa planted varias situaciones habituales en el dia a dia de
los alquiladores y empresas de elevacion: accesos imposibles, entor-
nos interiores sensibles, suelos delicados o trabajos de pequefa ca-
pacidad que no justifican la movilizacién de una gria convencional.

Palfinger puso como ejemplo operaciones en las que el cliente necesi-
ta elevar una carga en el interior de un edificio, atravesando un pasillo
de apenas 80 centimetros o trabajando en una tercera planta. En es-
tos casos, una grua de gran tonelaje no puede acceder, mientras que
una minigria compacta puede convertirse en una solucion viable.

También se hizo referencia a hospitales, centros comerciales, museos
0 espacios interiores donde se exige un funcionamiento limpio, silen-
cioso y sin emisiones. En este tipo de aplicaciones, la disponibilidad
de versiones eléctricas o hibridas resulta especialmente relevante.

Los suelos delicados son otro de los escenarios donde estas maquinas
aportan valor. Pavimentos de marmol, losas de aparcamientos, cubiertas
técnicas o superficies con restricciones de carga pueden sufrir dafios por
el peso por eje de equipos convencionales. Las minigrias permiten acce-
der a estas zonas con una solucién méas compacta y adaptada.

Ademés, Palfinger recordé que muchos clientes demandan elevacio-
nes de entre 500 y 2.000 kg en interiores, trabajos para los que mo-
vilizar una gria grande puede no resultar rentable. Seglin expuso la
compafiia, cada trabajo rechazado representa una oportunidad que
puede terminar en manos de la competencia, mientras que la gama
M de BG Lift permite convertir esos “no” en nuevas lineas de negocio.

CINCO MODELOS, DESDE 580 KG
HASTA 40 TONELADAS

La gama M de BG Lift presentada por Palfinger est4d compuesta por
cinco modelos, con capacidades de elevacién que van desde los 580
kg hasta las 40 toneladas.

Manuel Pérez, responsable de las BG Lift en Espaia
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Las maquinas mas compactas de la gama es-
tan orientadas a operaciones en espacios muy
reducidos. Incorporan configuraciones de ga-
solina, hibridas o eléctricas, funcién Pick &
Carry y cabrestantes de hasta 500 kg con 36
metros de cable. Sus dimensiones compactas
permiten trabajar en zonas interiores, accesos
estrechos y emplazamientos donde una grua
tradicional no tendria cabida.

En los modelos intermedios, la gama aumen-
ta sus posibilidades de alcance y capacidad.
Palfinger destac6 configuraciones con hasta
16 metros de alcance maximo con jib, capa-
cidades de hasta 2.500 kg, radio maximo de
trabajo de 13 metros y cabrestantes de 900
kg con hasta 68 metros de cable. Algunas
versiones pueden incorporar cesta para tra-
bajos en altura de hasta 200 kg conforme a
la norma EN280.

La siguiente categoria amplia el alcance has-
ta los 21 metros con jib, con capacidades de
elevacion de hasta 4.000 kg, radio méaximo
de 17 metros, cesta de 200 kg y cabrestante
de 1.000 kg. Estas maquinas mantienen las
opciones diésel, hibrida y eléctrica, ademas
de la funcién Pick & Carry.

En la parte superior de la gama se sitla el
modelo de 40 toneladas, con hasta 48 me-
tros de alcance méximo con jib, 42 metros
de radio maximo de trabajo, cesta de 400
kg conforme a EN280 y un cabrestante de
4.000 kg con 130 metros de cable. Esta so-
lucion esta diseflada para trabajos de gran
exigencia, manteniendo la versatilidad propia
de una minigria compacta.

MAS DE 20 MINIGRUAS VENDIDAS
EN 18 MESES

Palfinger también hizo balance de los prime-
ros 18 meses de BG Lift en Espafia. Desde
diciembre de 2024 hasta junio de 2026, la
compafiia ha centrado sus esfuerzos en dar
a conocer esta nueva propuesta al mercado
y en consolidar su presencia entre alquilado-
res y empresas especializadas.

Durante este periodo, Palfinger ha entrega-
do mas de 20 minigruas en Espafia, con pre-
sencia de modelos como las M060, M250 y
M400. La evolucién, segin explicé la empre-
sa, demuestra que el mercado esté comen-
zando a identificar el potencial de estas solu-
ciones para acceder a trabajos que antes no
podian atenderse con la flota convencional.

La postventa fue otro de los puntos desta-
cados. Palfinger recordé que cuenta con un
equipo propio de posventa y con mas de 50
puntos de servicio en Espafia, una red que
permite acompafar a los clientes tanto en
mantenimiento como en asistencia técnica y
disponibilidad de servicio.

RENTABILIDAD Y AMPLIACION
DE CARTERA DE CLIENTES

La compafifa cerr6 su presentaciéon con una
reflexion dirigida especialmente al alquiler.
Segun los datos compartidos por Palfinger,
cerca del 35% de los trabajos de elevacion
se producen en espacios de acceso restrin-
gido, un segmento donde las minigruas pue-
den abrir nuevas oportunidades.

Palfinger sefialé que incorporar una minigria
compacta puede permitir aumentar la carte-
ra de clientes en mas de un 30%, atendien-
do operaciones que actualmente no pueden
cubrirse. Entre los sectores con mayor poten-
cial se encuentran hospitales, constructoras,
instalaciones industriales, centros comercia-
les, museos y trabajos de mantenimiento es-
pecializado.

Ademas, la compafiia indicé que el retorno
de la inversion puede ser positivo en un pla-
zo de entre 12 y 18 meses, con niveles de
ocupacioén de entre el 40% y el 50% en al-
quiler. A ello se suma una tarifa diaria poten-
cialmente maés atractiva para el alquilador, al
tratarse de una solucion especializada que
genera ingresos adicionales sin canibalizar
necesariamente la flota existente.

Durante su intervencion, Daniel Prieto y Ma-
nuel Pérez agradecieron la confianza deposi-
tada por los clientes a lo largo de estos afios,
destacando que el crecimiento de Palfinger
|bérica en Espafia ha sido posible gracias al
apoyo de alquiladores, gruistas y empresas
del sector que han apostado por las solucio-
nes de la compafia.

Tanto Daniel Prieto como Manuel Pérez apro-
vecharon su intervencién para invitar a los
asistentes a la inauguracion de las nuevas
instalaciones de Palfinger Ibérica en Vicélva-
0 (Madrid), que tendréa lugar el préximo 24
de septiembre. La cita coincidird ademés con
una fecha especialmente significativa para la
compafiia, al celebrarse el décimo aniversa-
rio de Palfinger Ibérica en Espafia.

Con esta presentacion, Palfinger dej6 claro
que su estrategia en Espafia combina la evo-
lucion de sus gruas TEC, la incorporacion de
tecnologias que mejoran la seguridad y la es-
tabilidad, el desarrollo de la gama BG Lift y
una red de posventa consolidada. Todo ello
en un momento especialmente significativo
para la compafiia, que celebra diez afios de
Palfinger Ibérica en Espafa.
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Palfinger Ihérica expone Ia PK 1650 TEC de Gruas
del Vallés en 1a Asamhblea de ANAGRUAL en Vigo

La compaiiia mostré en el espacio de exposicion exterior una de las graas articuladas de gran tonelaje mas avanzadas
de su gama, una unidad perteneciente a Grias del Vallés, que destac6 por su potencia, alcance, precision y tecnologia
aplicada al trabajo diario del gruista.

PALFINGER Ibérica estuvo presente en la
XLV Asamblea General de ANAGRUAL, cele-
brada en Vigo, con la exposiciéon de una im-
ponente PALFINGER PK 1650 TEC de Gruas
del Vallés, una grua articulada de altas pres-
taciones que despertd un gran interés entre
los profesionales del sector.

Durante la jornada de tarde, con la apertu-
ra del espacio de exposiciones, los asistentes
pudieron conocer de cerca diferentes equipos
presentados por fabricantes y empresas cola-
boradoras. Entre ellos, la PK 1650 TEC ocup6
un lugar destacado, no solo por sus dimensio-
nes y capacidad, sino también por represen-
tar la evolucion tecnolégica de las grdas hi-
draulicas articuladas de gran tonelaje.

La presencia de esta unidad de Gruas del
Vallés en la Asamblea de ANAGRUAL puso
de manifiesto la apuesta de la empresa por
equipos cada vez mas versatiles, producti-
vos y preparados para trabajos complejos.
La PK 1650 TEC es una grua disefiada para
operaciones exigentes, donde se necesita
una combinacién de fuerza, alcance, preci-
sién y seguridad.

Con un momento maximo de elevaciéon de
1248 m y una capacidad maxima de car-
ga de 32.000 kg, la PK 1650 TEC se posicio-
na como una solucién de referencia dentro
del segmento de gruas articuladas pesadas.
Su alcance hidraulico méaximo de 21 metros
le permite afrontar trabajos de gran compleji-
dad, especialmente en montajes industriales,
construccién, mantenimiento, manipulacion
de maquinaria, trabajos en altura y operacio-
nes en espacios con limitaciones de acceso.

Uno de los grandes valores de esta gria es su
capacidad para trabajar con precisién inclu-
so en condiciones exigentes. La gama TEC
de PALFINGER se caracteriza por incorporar
tecnologia avanzada para facilitar el trabajo
del operador y mejorar la seguridad en cada
maniobra. En este sentido, la PK 1650 TEC
combina potencia con un control muy fino de
los movimientos, algo fundamental cuando
se trabaja con cargas pesadas o en entornos
donde el margen de maniobra es reducido.

La griia cuenta con giro continuo, lo que per-
mite una mayor flexibilidad operativa y facili-
ta los trabajos alrededor del vehiculo sin in-
terrupciones. Ademas, incorpora un sistema
hidraulico de alto rendimiento y soluciones
pensadas para mantener movimientos sua-
ves, controlados y precisos incluso cuando
se realizan varias funciones al mismo tiempo.
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Entre sus sistemas méas destacados se en-
cuentra el HPSC, el control de estabilidad de
alto rendimiento de PALFINGER, que calcu-
la la estabilidad de la grda en funcién de la
posicion real de los estabilizadores. Esta tec-
nologia permite aprovechar al méximo la ca-
pacidad de trabajo disponible en cada situa-
cion, especialmente cuando el equipo debe
posicionarse en espacios estrechos o con
apoyos parciales.

La PK 1650 TEC también puede incorporar
funciones como P-Fold, que facilita el plega-
do y desplegado de la gria mediante un solo
mando; Smart Control, que simplifica el mo-
vimiento de la punta de la gria; AQS, siste-
ma de supresion activa de oscilaciones; y los
sistemas SRC y RTC, vinculados al control
del cabrestante y la tension del cable. Todo
ello contribuye a mejorar la seguridad, redu-
cir tiempos de maniobra y aumentar la como-
didad del operador.

Otro aspecto clave de esta gria es su ver-
satilidad. La posibilidad de equiparla con jib
permite ampliar el radio de trabajo y acceder
a zonas mas alejadas o complejas, superan-
do obstaculos y ofreciendo mayor flexibilidad
en obra. Esta configuracion resulta especial-
mente (til en trabajos urbanos, industriales o

de montaje donde no siempre es posible co-
locar el vehiculo en la posicion ideal.

Para Gruas del Vallés, contar con una PAL-
FINGER PK 1650 TEC supone reforzar su
flota con una maquina de gran capacidad,
preparada para ofrecer soluciones en traba-
jos de alto nivel técnico. La eleccion de este
modelo refleja una clara apuesta por la inno-
vacion, la seguridad y la eficiencia operativa.
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Transgriias presenta en ANAGRUAL Ias ultimas
novedades de Fassi, Jekko, IMG, Almac y Cela

lan Trenzano, director comercial de Transgrias, participé en la XLV Asamblea General de ANAGRUAL celebrada en Vigo,
donde repasoé las principales novedades de los fabricantes representados por la compaiiia: Fassi, Jekko, JMG, Almac y CELA.

Durante su intervencion, Trenzano presen-
t6 soluciones dirigidas tanto a la elevacion y
manipulacion de cargas como al trabajo en
altura, destacando equipos de gran alcance,
modelos compactos para vehiculos ligeros,
maquinaria eléctrica y propuestas especial-
mente orientadas a la versatilidad operativa.

En el &mbito de las grlas articuladas, desta-
c6 las ultimas configuraciones de Fassi. Tras
la presentaciéon en Bauma de la F2350RL,
el mayor modelo de la gama TECHNO con
sistema X-DESIGN, brazo secundario y diez
prolongas decagonales, la marca ha amplia-
do las posibilidades de configuracion de este
modelo.

La F2350RL puede incorporar una version li-
gera de seis prolongas o una alternativa con
ocho prolongas en el brazo secundario. Ade-
mas, dispone de un segundo jib con tres
prolongas hidraulicas, permitiendo alcanzar
hasta 60 metros de altura vertical. Segin ex-
plicé Trenzano, esta configuracién permite
situar la primera articulaciéon a 32 metros y la
segunda a 52 metros, ampliando significati-
vamente las posibilidades de trabajo en ope-
raciones complejas.

Fassi también ha incorporado a su gama la
nueva F605, una gria de 60 toneladas/me-
tro especialmente compacta y pensada para
su montaje sobre vehiculos de tres ejes. El
modelo destaca por su relacién entre peso y
capacidad, asi como por la posibilidad de al-
canzar una articulacién a 25 metros median-
te un jib de cuatro prolongas.

Otro de los anuncios relacionados con el gru-
po Fassi fue la adquisicion de Barin, fabri-
cante especializado en plataformas aéreas y
maquinaria para la inspeccién de puentes y
viaductos de carretera y ferrocarril. Esta in-
corporacion refuerza la presencia del gru-
po en aplicaciones de mantenimiento de in-
fraestructuras y trabajos especializados.

JEKKO AMPLIA SUS POSIBILIDADES
SOBRE VEHICULO Y ORUGAS

En el caso de Jekko, Transgruas presento la
TRX32, disponible en una version para vehi-
culo de 3,5 toneladas, mas ligera que la va-
riante sobre orugas. También destacé la con-
figuracion estandar completa para vehiculos
de 6 toneladas, con una capacidad maxima
de 3,2 toneladas.

Este equipo puede incorporar cabrestante,
jib hidraulico y conexion a red eléctrica, al-
canzando una altura de trabajo de 17,5 me-
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lan Trenzano, director comercial de Transgrias

tros. Una solucién disefiada para combinar
capacidad de carga, compacidad y facilidad
de uso en diferentes entornos de trabajo.

La gama articulada de Jekko también ha cre-
cido con la JF1050, que integra el mode-
lo TECHNO F1050 de Fassi sobre las oru-
gas Jekko. Esta maquina cuenta con nueve
prolongas hidraulicas, una capacidad méxi-
ma de 22 toneladas, un jib de seis prolongas
hidraulicas con capacidad de 6,5 toneladas,
cabrestante y posibilidad de funcionamiento
tanto conectado a la red eléctrica como me-
diante motor diésel.

JMG PRESENTA SU NUEVA PICK &
CARRY DE 50 TONELADAS/METRO

Durante la presentacion también se mostré
la nueva pick & carry de JMG de 50 tonela-
das/metro, el modelo més potente de la nue-
va gama M del fabricante italiano.

El equipo incorpora un grupo trasero extensi-
ble de forma proporcional hasta 1.200 mm y
permite trabajar con diferentes brazos inter-
cambiables, una caracteristica que amplia su
flexibilidad y facilita su adaptacion a distin-
tas necesidades de manipulacion de cargas.

ALMAC: SOLUCIONES ELECTRICAS
PARA MOVIMIENTO DE CARGAS

Almac fue otra de las marcas protagonistas
de la intervencion. Los asistentes pudieron
ver en la zona de exposicién un equipo Al-
mac montado sobre camién, concretamente
un modelo de 3 toneladas en version FX con
mesa giratoria.

Trenzano mostrd asimismo la version auto-
nivelante del mismo modelo de 3 toneladas,
una soluciéon que esta logrando una buena
aceptacion en el sector del movimiento de
cargas, tanto en exteriores como en interio-
res. El equipo es totalmente eléctrico, radio-
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comandado y manejado mediante radiomando, aportando precision,
seguridad y facilidad de maniobra en espacios reducidos.

CELA DT60: PLATAFORMA Y GRUA EN UN MISMO EQUIPO

Por ultimo, Transgruas present6 la CELA DT60, mostrada por primera
vez en SMOPYC. Se trata de un modelo de 60 metros que cuenta con
homologacién EN280 como plataforma aérea y también con homolo-
gacion EN 12999 como gria.

Esta doble certificacion permite utilizar el equipo tanto para trabajos
en altura como para operaciones con gancho o cabrestante, todo ello
manejado mediante radiomando. Ademas, puede incorporar una pla-
taforma portaobjetos con una capacidad de hasta 400 kg.

Transgruas indic6 que dispone de una unidad para demostraciones y
con entrega inmediata, facilitando a los clientes la posibilidad de co-
nocer de primera mano las prestaciones de este equipo.

Con esta presentacion, Transgrias mostré en ANAGRUAL una oferta
amplia y especializada, centrada en aportar soluciones cada vez mas
versatiles, compactas, eléctricas y adaptadas a las necesidades rea-
les de los profesionales de la elevacion y la manipulacion de cargas.
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Transgruaas expone en ANAGRUAL
1a Fassi F905 Techno de Gruas Garcia

La compania, sponsor premium de la XLV Asamblea General de ANAGRUAL en Vigo, presenté una gria Fassi F905
TECHNO equipada con jib, cabrestante y carroceria extensible hidraulicamente.

Transgruas participé como sponsor premium en la XLV Asamblea Ge-
neral de ANAGRUAL, celebrada en Vigo del 18 al 21 de junio, donde
expuso una de las maquinas mas destacadas del encuentro: la Fassi
FO05 TECHNO de Gruas Garcia.

La unidad presentada llamé la atencién de los asistentes por su confi-
guracién completa, incorporando jib, cabrestante y carrocerfa extensi-
ble hidraulicamente, una combinacién pensada para ofrecer la maxi-
ma versatilidad en trabajos de elevacion, transporte y manipulacion
de cargas en entornos exigentes.

La Fassi FOO5R-HXP TECHNO pertenece a la gama pesada de Fassi
y representa una nueva generacién de gruas hidraulicas articuladas
sobre camion, en la que se combinan potencia, tecnologia, precision
y seguridad. Con un momento méaximo de elevaciéon de 81,3 t,m y un
alcance méaximo de hasta 32,25 metros con jib, se trata de una grua
disefiada para trabajos donde se requiere una gran capacidad opera-
tiva sin renunciar a la eficiencia y a la facilidad de manejo.

Uno de los elementos mas destacados de esta gria es el nuevo dise-
fio X-Design, aplicado a las extensiones de la pluma y al brazo secun-
dario. Esta solucién estructural, basada en una secciéon decagonal y
en el uso de aceros de ultra alta resistencia, permite mejorar la ca-
pacidad vertical de elevacion, optimizar el peso de la estructura y au-
mentar la rigidez del conjunto.

La FO05 TECHNO incorpora ademés el sistema de estabilidad FSC
TECHNO, que gestiona de forma dindmica las areas de trabajo para
optimizar las prestaciones de la griia en funcién de las condiciones
de apoyo y operacion. A ello se suma un avanzado paquete electro-
nico con unidad de control FX990, pantalla tactil FX991, distribuidor
digital D900, sistema ADC de control dindmico y radiomando V7RRC,
que facilitan un manejo més preciso, intuitivo y seguro.

La configuracién con jib amplia de forma notable el campo de trabajo
de la grua, permitiendo alcanzar zonas de dificil acceso y mejorar la
capacidad operativa en trabajos de montaje, industria, construccion,
mantenimiento o servicios especiales. El cabrestante afade aiin mas

polivalencia, al permitir operaciones de elevacioén vertical en situacio-
nes donde el gancho directo de la griia no es suficiente o donde se
requiere mayor precision.

La carroceria extensible hidraulicamente instalada en esta unidad
aporta un valor afadido importante, ya que permite adaptar la su-
perficie de carga a diferentes necesidades de transporte y trabajo.
Esta solucion convierte al conjunto en una herramienta especialmen-
te flexible para empresas como Gruas Garcia, que necesitan equipos
capaces de responder a distintos tipos de servicio.

La presencia de esta Fassi F905 TECHNO en la Asamblea de
ANAGRUAL permitié a los profesionales del sector conocer de cer-
ca una solucion de alto nivel dentro del segmento de grias articula-
das sobre camién. Para Transgrias, distribuidor oficial de Fassi en
Espafia ha demostrado, no solo la capacidad tecnoldgica de la mar-
ca, sino también su experiencia en el disefio, montaje, carrozado y
configuracién de soluciones completas adaptadas a las necesidades
reales de los clientes.

Y siain
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Tadano expone en ANAGRUAL su grua
de 450 T DE Gruas Estacion

La compaiiia presenté en la zona de exposicion de la Asamblea de ANAGRUAL en Vigo, la Tadano AC 7.450-1, una
grua todo terreno de 450 toneladas perteneciente a Grias Estacién, que destaca por su capacidad, alcance y concepto

compacto sobre siete ejes.

Tadano estuvo presente en la XLV Asamblea
General de ANAGRUAL, celebrada en Vigo,
con la exposicion de una de las grias mas
destacadas del espacio exterior: la Tadano
AC 7.450-1 de Gruas Estacion.

La AC 7.450-1 es una grua de siete ejes di-
sefiada para ofrecer las prestaciones de una
maquina de gran tonelaje, pero con unas di-
mensiones especialmente compactas para
su categoria. Este concepto permite mejorar
la accesibilidad en obra y facilitar el posicio-
namiento en espacios donde la maniobrabili-
dady la logistica son factores determinantes.

Uno de los aspectos mas destacados de este
modelo es su pluma principal, que alcanza
los 79,9 metros de longitud, una cifra espe-
cialmente relevante dentro del segmento de
gruas todo terreno de seis y siete ejes. Esta
configuracién permite afrontar trabajos a
gran altura sin necesidad de recurrir siem-
pre a configuraciones adicionales, lo que se
traduce en mayor rapidez de montaje y una
operativa mas eficiente.

Ademas, la grua puede equiparse con exten-
siones de pluma que amplian notablemen-
te su radio de accién, alcanzando una altura
maxima de punta de hasta 128 metros. Esta
capacidad convierte a la AC 7.450-1 en una
solucién idénea para trabajos industriales,
montaje de estructuras, obra civil, parques
edlicos, mantenimiento de infraestructuras,
grandes izados y operaciones donde se re-
quiere una combinacion de potencia, alcan-
ce y precision.
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La Tadano AC 7.450-1 también destaca por
su capacidad de carga y por su rendimiento
en configuraciones exigentes. Su disefio esta
orientado a ofrecer una gran eficiencia en el
montaje, reduciendo tiempos de preparacion
y permitiendo a las empresas gruistas optimi-
zar sus operaciones en obra.

La presencia de esta unidad de Gruas Esta-
cién en la Asamblea de ANAGRUAL puso en
valor la evolucién de las flotas espafiolas ha-
cia equipos cada vez més avanzados, capa-
ces de responder a proyectos de mayor com-
plejidad técnica. Para Gruas Estacion, contar
con una maquina de estas caracteristicas

supone reforzar su capacidad de servicio en
trabajos de gran tonelaje y consolidar su po-
sicién en el mercado de la elevacion.

Tadano, por su parte, aprovechd el encuen-
tro de ANAGRUAL para mostrar a los pro-
fesionales del sector una gria que resume
algunos de los grandes retos actuales del
mercado: méas capacidad de elevacion, ma-
yor alcance, mejor accesibilidad en obra y
una operativa mas eficiente.

La exposicion de la AC 7.450-1 en Vigo fue
uno de los grandes atractivos de la zona ex-
terior de maquinaria. Una gria que combi-
na potencia, tecnologia y versatilidad, y que
refleja la importancia de contar con equipos
preparados para los trabajos mas exigentes
del sector gruista.
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Faymonville presenta en ANAGRUAL
1a TELE-Z-4H-AAA adquirida por Grias Doniz

Faymonville ha participado en la XLV Asamblea General de ANAGRUAL, celebrada en Vigo, con la exposicion de una de
sus soluciones para el transporte especializado: la Tele-Z-4H-AAA, adquirida por Grias Doniz.

La unidad expuesta refleja la capacidad de
Faymonville para desarrollar equipos orienta-
dos al transporte de cargas pesadas, largas
e indivisibles, una necesidad habitual en el
ambito de las graas moaviles, la industria, las
infraestructuras y los proyectos de grandes
dimensiones.

La Tele-Z-4H-AAA cuenta con un peso in-
tegro de 76.000 kg, repartido entre 28.000
kg sobre quinta rueda y 48.000 kg sobre los
ejes. Con una tara aproximada de 15.720 kg,
el equipo ofrece una carga Util aproximada
de 60.280 kg, permitiendo afrontar operacio-
nes de transporte de maquinaria, estructu-
ras y componentes de elevada masa con una
configuracion especialmente robusta.

Uno de sus elementos més destacados es
su plataforma de carga telescépica, con una
longitud de 9.300 mm méas 22.200 mm de
extension, una caracteristica que aporta una
elevada versatilidad para adaptarse a piezas
de gran longitud sin renunciar a la estabili-
dad y a la seguridad en carretera.

La direccion hidraulica y la suspension hi-
draulica completan una configuracién dise-
flada para facilitar las maniobras, mejorar el
comportamiento del conjunto y responder a
las exigencias del transporte especializado.
Ademas, la unidad esta preparada para cir-
cular a una velocidad méaxima de 80 km/h.

La presencia de esta Tele-Z-4H-AAA en la ex-
posicion de ANAGRUAL permitié a los asis-
tentes conocer de cerca una solucién pensa-
da para empresas que trabajan con cargas
excepcionales y proyectos complejos. En un
sector donde la planificacion logistica, la se-
guridad y la fiabilidad de los equipos son de-
terminantes, Faymonville volvié a mostrar su
experiencia en el desarrollo de vehiculos de
transporte pesado de altas prestaciones.

La participacion de la marca en la Asamblea
de ANAGRUAL confirma, una vez mas, la im-
portancia de este encuentro como escapara-
te para las principales novedades, soluciones
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y equipos que impulsan la evolucién del sec-
tor de las gruas moviles y el transporte es-
pecial.
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GRIVAS Y TRANSPORTES CSPECLALTS

Grias hasta 300 Tn
Transporte especial con equipos autopropulsados

Tel.: 670 400 700  gruascabos@gruascabos.com www.gruascabos.com
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Mini gruas, gruas sobre
orugas y mini pickers,
disenados para llegar
donde otros no llegan

LiftingHeroes

Cie>iko

jekko-cranes.com
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A TADANO

REACHING NEW HEIGHTS

Si su empresa quiere alcanzar nuevas metas,
Tadano es la opcion correcta.

Nos esforzamos por superar sus expectativas y ayudar a que su empresa tenga éxito con nuestros equipos

de elevacioén y acceso lideres en el mundo, reconocidos por su confiabilidad, eficiencia, innovacién y seguridad.
Nuestro equipo lo respalda, sin importar en qué parte del mundo se encuentre, para garantizar que sus
productos Tadano funcionen en todos los entornos y en todas las situaciones.

© Tadano Ltd. 2026

Con la vista puesta en el futuro, ampliamos nuestros horizontes, optimizamos nuestras fortalezas e impulsamos la
innovacion ecolégica. Desarrollamos y hacemos evolucionar constantemente nuestros productos, servicios
y soluciones para agregar valor siempre que sea posible.

Cuando elige Tadano, lleva su empresa al siguiente nivel y alcanza nuevas metas.

Reaching new.«" heights

www.tadano.com


http://www.tadano.com
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Grupo HEI distribuird Sany Rohetics en Espaina

El acuerdo amplia la alianza entre HElI y SANY e incorpora una completa oferta de carretillas eléctricas, equipos
automatizados y soluciones inteligentes para intralogistica.

HFIE] SANY iROOT=CH
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Heavy Equipment |berica SANY Robotics

/
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=
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June 10, 2.

Heavy Equipment Ibérica (Grupo HEI) ha alcanzado un acuerdo con
SANY Robotics para distribuir sus equipos y soluciones en Espafia. La
incorporacion de esta nueva division refuerza la relacion estratégica
entre ambas compafifas y amplia la actividad de HEI hacia la manu-
tencién, la intralogistica y la automatizacién industrial.

UNA ALIANZA QUE SIGUE CRECIENDO

El acuerdo con SANY Robotics supone un nuevo paso en la colabora-
cion entre Grupo HEIl'y SANY. Hasta ahora, HEI ha desarrollado su re-
lacién con el fabricante principalmente en el ambito de las grias y los
equipos de elevacion. Con esta nueva incorporacion, la compafiia am-
plia su campo de actuacion y suma una division orientada a la logisti-
ca, la industria, los almacenes, los puertos y los centros de distribucion.

La operacién no se limita a incorporar una nueva linea de producto.
Para Grupo HEI representa la oportunidad de trasladar al mercado de
la manutencién la misma filosofia aplicada desde su creacién: aseso-
ramiento especializado, cercania comercial, soluciones adaptadas a
cada aplicacién y un servicio posventa sélido durante todo el ciclo de
vida de los equipos.

La nueva actividad encaja ademas con la evolucioén actual del merca-
do, marcada por la electrificacién de las flotas, la necesidad de redu-
cir costes operativos y el avance de la automatizacién en los procesos
industriales y logisticos.
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Firma del acuerdo entre Heavy Equipment Ibérica y SANY Robotics.

UNA GAMA ELECTRICA DE UNA A OCHO TONELADAS

Uno de los pilares del catalogo de SANY Robotics es su familia de ca-
rretillas elevadoras contrapesadas eléctricas, con capacidades de car-
ga comprendidas entre una y ocho toneladas. La oferta incluye mode-
los compactos de tres ruedas, carretillas convencionales y equipos de
mayor capacidad para aplicaciones industriales exigentes.

Dentro de esta gama destaca la serie C6 de alta tensién, desarro-
llada para mantener elevados niveles de rendimiento en trabajos
intensivos. Sus principales argumentos son la carga rapida, la ca-
pacidad de operar en distintas condiciones ambientales, la poten-
cia, la eficiencia, la inteligencia embarcada y la simplificacion del
mantenimiento.

La amplitud de modelos permitira a Grupo HEI atender desde opera-
ciones ligeras de almacén hasta trabajos de mayor exigencia en ins-
talaciones industriales, operadores logisticos, empresas de materiales
y terminales portuarias.

EL CATALOGO DE SANY ROBOTICS

La propuesta de SANY Robotics cubre distintas etapas del movimien-
to de mercancias y permite plantear tanto la sustitucion de equipos
de combustion por soluciones eléctricas como la automatizacion pro-
gresiva de una instalacion.
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EQUIPOS PARA MANUTENCION
Y ALMACEN

El catédlogo se completa con transpaletas
eléctricas y apiladores destinados al trans-
porte horizontal, la preparacion de pedidos,
la carga y descarga y el almacenamiento de
palés. La gama contempla equipos de opera-
dor acompafiante, modelos con plataforma y
diferentes configuraciones de elevacion.

Esta estructura permite cubrir de forma cohe-
rente las necesidades de una instalacién: des-
de el movimiento bésico de mercancias hasta el
apilado, la alimentacién de lineas industriales y
la manipulacién de cargas de mayor capacidad.

AUTOMATIZACION
Y LOGISTICA INTELIGENTE

SANY Robotics no se limita a la fabricacion
de carretillas. Su portfolio incorpora carreti-
llas contrapesadas automatizadas para inte-
riores y exteriores, apiladores autbnomos, ro-
bots moéviles y AGV destinados al movimiento
de cargas unitarias o especiales.

Segln la aplicacion, los equipos pueden em-
plear tecnologias de navegacion como Laser
SLAM, 3D Laser SLAM, cédigos QR, reflectores,
bandas magnéticas o sistemas RTK. Esta varie-
dad facilita su integracién en pasillos estrechos,
transporte entre lineas, almacenamiento, ali-
mentacién de procesos productivos y operacio-
nes mixtas entre espacios interiores y exteriores.

La propuesta alcanza también las soluciones
integrales de almacén inteligente, combinando
hardware automatizado con plataformas de ges-
tion AMS y WMS y tecnologias como inteligencia
artificial, 5G e Internet Industrial. El objetivo es
mejorar la trazabilidad, la productividad, la segu-
ridad y el aprovechamiento del espacio.

ELECTRIFICACION,
EFICIENCIA Y COSTE OPERATIVO

La electrificaciéon del parque de manutencién
responde tanto a objetivos ambientales como
a criterios econémicos. Las empresas bus-
can reducir emisiones y ruido, pero también
disminuir el consumo energético, simplificar
el mantenimiento y mejorar la disponibilidad
de las maquinas.
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LA INCORPORACION DE SANY ROBOTICS REPRESENTA UN
PASO ESTRATEGICO PARA GRUPO HEI. NOS PERMITE OFRECER
AL MERCADO ESPANOL SOLUCIONES DE MANUTENCION Y
AUTOMATIZACION CON EL RESPALDO TECNOLOGICO DE SANY Y UN
SERVICIO TECNICO CERCANO AL CLIENTE

Javier Molinero - Director General de Grupo HEI

Las soluciones eléctricas de SANY Robotics
estan concebidas para mantener la producti-
vidad en jornadas intensivas. La carga rapida,
la gestion energética y la conectividad facilitan
su utilizaciéon en operaciones organizadas en
varios turnos. Ademas, las funciones de mo-
nitorizacién y diagnéstico remoto permiten co-
nocer el uso de cada méaquina y anticipar de-
terminadas necesidades de mantenimiento.

SERVICIO TECNICO
Y PROXIMIDAD AL CLIENTE

Grupo HEI respaldara la nueva gama con su
estructura comercial y técnica en Espafa. La
compafifa ofrecera estudio de aplicaciones, se-
leccion de configuraciones, puesta en marcha,
formacion, suministro de repuestos y asisten-
cia posventa.

Este acompafiamiento tendra especial impor-
tancia en los proyectos de automatizacion,
donde el resultado depende tanto del equipo
como de su correcta integracion con la insta-
lacién, los procesos del cliente y sus sistemas
de gestion. La estrategia de HEI sera crecer de
forma progresiva y mantener como prioridad la
capacidad de respuesta y la atencion técnica.

UN NUEVO CAPIiTULO
PARA GRUPO HEI Y SANY

La distribucion de SANY Robotics consolida la
relacion de Grupo HEI con SANY y amplia sig-

La nueva generacion de carretillas eléctricas SANY Robotics

nificativamente su propuesta para el mercado
espafiol. La nueva gama combina electrifica-
cién, automatizacion, conectividad y capaci-
dad industrial, permitiendo ofrecer desde una
transpaleta o una carretilla contrapesada has-
ta una solucion integral de intralogistica.

El acuerdo abre asi una nueva etapa para
ambas compafifas en Espafia y refuerza el
posicionamiento de Grupo HEI como provee-
dor de soluciones avanzadas para la eleva-
cion, la manutencion, el transporte y la logis-
tica industrial.

“La incorporacién de SANY Robotics repre-
senta un paso estratégico para Grupo HEI.
Nos permite ofrecer al mercado espafiol so-
luciones de manutencion y automatizacion
con el respaldo tecnolégico de SANY y un
servicio técnico cercano al cliente.”

Javier Molinero - Director General de Gru-
po HEI

CATALOGO DESTACADO

e Carretillas eléctricas contrapesadas de 1 a
8 toneladas.

e Transpaletas eléctricas y apiladores.

e Carretillas y apiladores automatizados.

e AGV para cargas unitarias y aplicaciones
especiales.

e Robots compuestos y soluciones automa-
tizadas.

e Sistemas integrales de almacenamiento y
logistica inteligente.
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LKW Lift entrega a Tinlohi
una Bronto Skylift S90 HLA de 90 metros

La compaiiia amplia su capacidad para trabajos de gran altura con una de las plataformas sobre camién mas avanzadas
de la gama Bronto Skylift.

Tinlohi ha incorporado a su parque de ma-
quinaria una nueva plataforma aérea sobre
camién Bronto Skylift S90 HLA de 90 metros
de altura de trabajo. La entrega del equipo
ha sido realizada por LKW Lift, distribuidor de
Bronto Skylift en Espafia.

La Bronto S90 HLA es uno de los modelos de
mayor alcance de la gama del fabricante fin-
landés. Ademés de sus 90 metros de altura
de trabajo, ofrece un alcance horizontal cer-
cano a los 33 metros y una capacidad de car-
ga en cesta de hasta 700 kg, permitiendo tra-
bajar simultdneamente con varios operarios y
herramientas. El equipo incorpora los avan-
zados sistemas de control y estabilizacion ca-
racteristicos de Bronto Skylift, que optimizan
la seguridad y el rendimiento incluso en em-
plazamientos complejos.

Con esta incorporacion, la compafifa amplia

su capacidad para afrontar trabajos de gran
altura en sectores como la industria, la ener-
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La entrega del equipo

ha sido realizada por
LKW Lift, distribuidor de
Bronto Skylift en Espana.

gia, el mantenimiento de infraestructuras, la
construccién y otros proyectos que requieren
equipos de elevacion de gran alcance.

Miguel Florenciano, director de LKW Lift,
destacé la importancia de esta entrega: “La

S90 HLA es una de las plataformas mas re-
presentativas de la gama Bronto. Combina
una gran altura de trabajo con una elevada
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capacidad de carga y una excelente versati-
lidad operativa. Para nosotros es una satis-
facciéon que una empresa como Tinlohi haya
confiado en este equipo para seguir desarro-
llando su actividad”.

Por su parte, Alberto Lozano, director gene-
ral de Tinlohi, sefalé que la incorporacion
de esta unidad responde a la evolucion de
la demanda en determinados trabajos espe-
cializados. “Cada vez nos encontramos con
proyectos que requieren mayores alturas de
trabajo y equipos muy especificos. La llegada
de esta Bronto S90 HLA nos permite afrontar
este tipo de trabajos con mayores garantias y
seguir ofreciendo soluciones adaptadas a las
necesidades de nuestros clientes”.

La nueva unidad pasa a formar parte de la
flota de Tinlohi, reforzando la oferta de equi-
pos de gran altura de la compafifa y amplian-
do las posibilidades de actuacion en proyec-
tos de especial complejidad técnica.

La Bronto S90 HLA es uno de los modelos de mayor alcance
de la gama del fabricante finlandés. Ademas de sus 90
metros de altura de trabajo, ofrece un alcance horizontal

cercano a los 33 metros y una capacidad de carga en cesta
de hasta 700 kg, permitiendo trabajar simultaneamente
con varios operarios y herramientas.

BRONTO
LKWLIFT SKVYLIFT

www.lkwlift.com www.brontoskylift.com
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Guil Lifters: La elevacion mas compacta

En un sector acostumbrado a hablar de grandes graas, grandes capacidades y maniobras de gran formato, existe también
una necesidad creciente de soluciones de elevacién compactas, manejables y seguras para trabajos profesionales del dia
a dia. Equipos capaces de elevar cargas con precision alli donde una gria convencional no siempre resulta necesaria,
viable o, simplemente, no cabe.

Ese es el espacio donde GUIL Lifters ha reforzado su propuesta: equi-
pos de elevacién compactos, robustos y disefiados para responder al
trabajo real del profesional.

Fabricante desde 1983 y con sede en L' Alcudia, Valencia, GUIL
Lifters cuenta con mas de cuatro décadas de trayectoria y presencia
internacional en mas de 100 paises. La compafiia mantiene una filosofia
basada en la fabricacion propia, la seguridad, la durabilidad y la mejora
continua. Sus soluciones estdn pensadas no solo para elevar cargas,
sino también para facilitar el trabajo del operario, reducir esfuerzos,
mejorar la ergonomia y aportar confianza en cada maniobra.

Dentro de esta linea, la gama TORO de carga frontal y la gama ELC
de carga superior representan dos respuestas complementarias a una
misma necesidad del mercado: elevar con seguridad, precision y con-

trol en entornos profesionales donde el espacio, la movilidad y la efi-
ciencia son determinantes.

Uno de los principales valores
diferenciales de la gama TORO es su
versatilidad. Sus patas telescdpicas y
reversibles aportan un disefio 2 en 1.

Elevador de carga superior ELC-725_D
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La gama TORO ofrece
una amplia variedad de
alturas y capacidades
de carga, y medidas
compactas plegadas
desde 160 cm.

-
ORO ACION FRONTA
DARA TRABAIO 3

s

La gama TORO nace para dar respuesta a
profesionales que necesitan manipular y ele-
var cargas de forma segura en trabajos de
instalacion, mantenimiento, construccion y
logistica técnica. Su disefio de carga frontal
facilita el posicionamiento de la carga y mejo-
ra el control durante la maniobra, permitien-
do un uso eficiente en entornos donde la ac-
cesibilidad, la estabilidad y la precision son
fundamentales.

Uno de los principales valores diferenciales
de la gama TORO es su versatilidad. Sus pa-
tas telescopicas y reversibles aportan un di-
sefio 2 en 1 que permite adaptar el equipo a
diferentes situaciones de trabajo, optimizan-
do el apoyo, la aproximacién a la carga y la
maniobrabilidad en espacios reducidos o en-
tornos de obra.

Ademas, la gama ofrece una amplia variedad
de alturas y capacidades de carga, y medi-
das compactas plegadas desde 160cm, lo
que permite elegir el modelo mas adecuado
segun las necesidades de cada profesional o
empresa. Otro aspecto especialmente intere-
sante es que los modelos manuales pueden
convertirse en eléctricos, ofreciendo una so-
lucién escalable que puede evolucionar con
las necesidades del usuario.

U

Para empresas instaladoras, de manteni-
miento o constructoras, contar con un equi-
po de estas caracteristicas supone reducir la
dependencia de medios auxiliares mas com-
plejos, minimizar esfuerzos fisicos y mejorar
la seguridad del operario. Para empresas al-
quiladoras, TORO ofrece ademas una venta-
ja estratégica: es un equipo robusto, versatil y
facilmente incorporable a flotas destinadas a
clientes profesionales que necesitan solucio-
nes de elevacién compactas y fiables.

ELC: PRECISION
Y MOVILIDAD PROFESIONAL

Junto a la gama TORO, la gama ELC refuer-
za la apuesta de GUIL por las torres de ele-
vacién compactas de carga superior. Esta
gama esta especialmente orientada a instala-
dores de climatizacion, toldos, pérgolas, ce-
rramientos, sistemas de proteccion solar y
otros trabajos técnicos en espacios reduci-
dos como salas de maquinas, bafios o balco-
nes, por ejemplo.

Su valor no reside Unicamente en la capaci-
dad de elevacion, sino en el conjunto: medi-
das compactas, facilidad de transporte, es-
tabilidad durante el uso, manejo intuitivo,
ergonomia y fiabilidad. Son equipos disefia-
dos para acompafiar al profesional en traba-
jos diarios, con cargas exigentes y entornos
cambiantes, y que, gracias a sus dimensio-
nes, pueden transportarse incluso en el ma-
letero de un vehiculo.

NOTICIAS DEL SECTOR

Otro aspecto
especialmente
interesante es que
los modelos manuales
pueden convertirse
en eléctricos.

El éxito de esta gama responde a una reali-
dad clara del mercado: cada vez mas empre-
sas buscan herramientas que ayuden a tra-
bajar mejor, con mayor seguridad y menor
esfuerzo fisico, sin recurrir siempre a maqui-
naria de mayor tamafio.

UNA OPORTUNIDAD PARA
EL ALQUILER PROFESIONAL

El mercado de alquiler tiene un papel impor-
tante en la expansion de este tipo de solu-
ciones. Las empresas alquiladoras necesitan
equipos resistentes, duraderos, faciles de
mantener y con buena aceptacion por par-
te del usuario profesional. En este sentido, la
fabricacion propia de GUIL, la disponibilidad
de repuestos y el soporte técnico del fabri-
cante aportan un valor afladido importante.

Incorporar equipos como TORO o ELC a una
flota permite responder a una demanda cre-
ciente de maquinaria compacta para trabajos
de instalacién, obra, mantenimiento y mani-
pulacion de cargas en espacios donde la mo-
vilidad es clave.

SEGURIDAD, 1+D Y FUTURO
DE LA ELEVACION COMPACTA

La seguridad es uno de los pilares del dise-
fio de GUIL Ingenieria. Cada equipo se de-
sarrolla teniendo en cuenta la estabilidad, la
resistencia estructural, la ergonomia, el con-
trol de la carga y la reduccion de riesgos du-
rante el uso.

La innovacién, para GUIL, no consiste en
afiadir complejidad, sino en mejorar la ex-
periencia de trabajo del profesional. Equipos
mas compactos, mas manejables, méas segu-
ros y mas adaptados a las necesidades reales
del mercado marcaran la evolucion de la ele-
vacion durante los préximos afios.

En un contexto donde la eficiencia, la preven-
cion de riesgos y la optimizacion de recursos
son cada vez mas importantes, GUIL Lifters
continta desarrollando soluciones que acer-
can la elevacion profesional a trabajos coti-
dianos, exigentes y de alta responsabilidad.

99



VS

Grupo HEl se consolida con SANY en Espaiia
con una operacion historica de 12 grias

para Transportes y Graas Aguado

Grupo HEI, distribuidor de SANY en Espaia, ha cerrado una de las operaciones mas relevantes de los tltimos afios en el
mercado nacional de grias con la entrega de 12 unidades a Transportes y Grias Aguado. La operacion incluye 10 graas
todo terreno SANY —cinco SAC2500E de 250 toneladas, dos SAC1200E de 120 toneladas y tres SAC1500E de 150
toneladas—, ademas de dos grias de celosia sobre orugas SANY SCC10000T de 1.000 toneladas de capacidad.

Para Javier Molinero, responsable de Gru-
po HEI en Espafia, y como distribuidor de
las grias SANY, esta venta supone un hito
no solo por el volumen del pedido, sino por
lo que representa en términos de confianza,
consolidaciéon de marca y apuesta de futuro.
Aguado ya habia incorporado grias SANY a
su flota hace tres afios, y esta nueva opera-
cién confirma, seglin Molinero, que la expe-
riencia previa ha sido positiva y que el pro-
ducto estéa respondiendo en el mercado.

Las 10 gruas todo terreno estaran destinadas
principalmente a trabajos en Espafia y Ale-
mania, en sectores como industria, obra ci-
vil, montaje, mantenimiento, infraestructuras y
servicios generales de elevacion. Por su parte,
las dos SCC10000T marcan un paso especial-
mente relevante para SANY en Europa, ya que
seran las primeras unidades de este modelo
entregadas en el continente. Se trata de gruas
sobre orugas de gran tonelaje, concebidas para
proyectos de alta exigencia técnica, especial-
mente en el sector edlico, donde destacan por
su capacidad para instalar aerogeneradores de
hasta 200 metros de altura de buje.

Molinero subraya que el crecimiento de SANY
en Espafia no se esta apoyando Unicamente
en el precio, aungue reconoce que la relacion
calidad-precio sigue siendo uno de los gran-
des argumentos de la marca. Para Grupo HEI,
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factores como la disponibilidad, la evolucion
técnica del producto, la configuracion de las
maquinas, la experiencia real de los clientes y
el refuerzo del servicio posventa estan siendo
determinantes para consolidar la presencia de
SANY en el mercado espafiol.

La compafia prevé cerrar el afio con mas
de 50 gruas SANY entregadas en Espafia,

un objetivo que considera clave para la im-
plantacion de la marca. Para acompanar este
crecimiento, Grupo HEI esta reforzando su
estructura técnica, ampliando medios, incor-
porando nuevo personal y sumando un ter-
cer taller moévil en julio. “La venta no termina
con la entrega de la maquina; empieza real-
mente cuando la grda entra a trabajar”, se-
fiala Molinero.


http://www.gruasaguado.com

DESDE 1982

Hoavy Lift, Logistics & Wind Energy

CABETAS TRACTORAS TECHICOS AMOS DE EXPERIENMCIA PLATAFODRMAS ELEVADURAS GRUAS HASTA
ELECTROMECANICOS

INGENIERIA Y GRUAS

B Departamentd de ingeniseria

B Gndas hidradlicas

W Grias torre mdsiles aulopropulsadas
B Graas de celoia sobre cadenas

B Camisads @ria
B

TRAMNSPORTE ESPECIAL

W Tra MEROITE CoMmendonal

B Tramiporie eqpacial

SOLUCIONES Ry

EF’ CA CES B Transporte ferroviario convagon portatransformadores

MANIOBRAS ESPECIALES

B Plataformas elevadoras hasta 90 m

Ponemds a su disposicidn una amplia gama

de servickss ¥ equipos espedalizados para | @ Pértico y equipo de ripado
piromar con dxito los  proyecios  mds

exigentes. Nuesira expenencla, cpacdad | gy Gangs hedraulicos hasta 6001
téonica v compromeso con a seguridad nos

cofvierien en un oliado de confanza para B Bombas de hormigenado
los sactones de la construccidn, la industria,
la energla, la logistia y s nfracstruciuras.
SECTOR EOQLICO

W Unica empresa espafiola con medios propéos para realizar

el transporte. ol v L Ins a3 i

AEA DEMIA GWO MW: edlicas,
PROPIA CONTAMOS CON OFICINAS EN:

iRl ALEWANLY FRAMCIA FOATIAGAL COLOMINA
TAMBIEN IMPARTIMOS CURSDS DE; = - | m

= GRUA MOVIL AUTORROPULSADA MDD CHLE BRASIL  PER  SUDIRICA

= GRUA AUTOCARGANTE :
M il H =

e —

Calle Planck, & - Poligono M-50 Sur, 28914 Leganés (Madrid) Solicite ya su presupuesto

WWW. Eruasaguaco . com - (+34] 916 941 314 - aguadod gruasaguado. com e R


http://www.gruasaguado.com

NOTICIAS DEL SECTOR

ENTREVISTA

JAVIER MOLINERG

DIRECTOR GRUPO HE

MOV.- Javier, para empezar, ;como ha co-
menzado el ano para Grupo HEI como dis-
tribuidor de SANY en Espana?

El afio ha comenzado de forma muy positiva
para Grupo HEI. Estamos viendo un merca-
do con mucha actividad, especialmente en
el segmento de gruas todo terreno, y eso se
estéd traduciendo en nuevas entregas, nuevos
pedidos y una presencia cada vez mayor de
SANY en Espafa.

Para nosotros, este esta siendo un afio de
consolidacion. Llevamos ya tres afios traba-
jando la marca SANY en el mercado espafiol
y cada vez percibimos mayor confianza por
parte de los clientes. La operacion con Trans-
portes y Gruas Aguado es una muestra cla-
ra de esa evolucion: ya no hablamos solo de
introducir una marca, sino de acompafar a
grandes operadores en decisiones estratégi-
cas de renovaciéon y ampliacion de flota.

Ademas, esperamos cerrar el afio con mas
de 50 gruas SANY entregadas a clientes es-
pafioles. Para una marca que estd en ple-
na fase de crecimiento en nuestro mercado,
es un hito muy relevante y demuestra que el
proyecto avanza de forma soélida.

MOV.- Acabais de cerrar una importante
operacion con AGUADO para la entrega de
12 gruas SANY. ;Qué supone esta venta
para Grupo HEI?

Supone muchisimo. Es una operaciéon de
gran relevancia para Grupo HEI, no solo por
el volumen, sino por lo que representa en tér-
minos de confianza.

Transportes y Grlas Aguado ya apostd por
SANY hace tres afios, cuando entrega-
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mos las primeras unidades. Que aho-
ra vuelva a confiar en Grupo HEIl y en
SANY con una operacién de esta mag-
nitud nos llena de satisfaccion, pero
también nos genera un gran sentido
de responsabilidad.

Para nosotros es una confirmacion de
que el trabajo realizado esta dando re-

sultados: producto, disponibilidad, acompa-
flamiento técnico, servicio posventa y una re-
lacién cercana con el cliente. En este sector,
una segunda compra de este tamafio tiene
un valor especial, porque demuestra que la
experiencia previa ha sido positiva.

Y ademas, Aguado no es un caso aislado.
Cada vez tenemos més clientes que repiten 'y
vuelven a incorporar grias SANY a sus flotas.
De hecho, ya contamos con varios clientes
que tienen mas de cuatro unidades SANY, lo
que demuestra que la confianza se esta con-
solidando con la experiencia real de trabajo.

Esta operacion incluye 10 gruas todo terre-
no destinadas principalmente a sus operacio-
nes en Espafa y Alemania, mercados donde
Transportes y Gruas Aguado concentra una
parte muy relevante de su actividad. Ademas,
la operacion incorpora dos gruas de celosia
sobre orugas SANY SCC10000T, de 1.000 to-
neladas de capacidad. Se trata de un modelo
completamente nuevo, y estas dos unidades
seran las primeras SCC10000T entregadas
en Europa. Por tanto, hablamos de una ope-
racién muy importante para Grupo HEI, para
SANY y también para el posicionamiento de la
marca en el mercado europeo.

MOV.- ;Qué tipo de gruas ha adquirido
AGUADO dentro de esta operacion?

La operacion incluye 10 gruas todo terreno y
2 gruas de celosia sobre orugas.
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En concreto, las 10 gruas todo terreno co-
rresponden a tres modelos: SAC2500E, SA-
C1200E y SAC1500E. Son maquinas pensa-
das para ofrecer versatilidad, capacidad de
trabajo y eficiencia en distintos tipos de ope-
raciones.

Ademas, Aguado ha incorporado dos unida-
des SANY SCC10000T, gruas de celosfa so-
bre orugas de 1.000 toneladas de capacidad.
Es un modelo completamente nuevo, desa-
rrollado para aplicaciones de gran exigencia,
especialmente en trabajos donde se requie-
re una gran capacidad de elevacion, grandes
alturas y configuraciones avanzadas de plu-
ma. Es, ademas, la primera gria de este to-
nelaje capaz de instalar aerogeneradores de
hasta 200 metros de altura de buije, lo que la
convierte en una maquina especialmente re-
levante para proyectos edlicos de nueva ge-
neracion.

MOV.- ; Qué capacidades y modelos concre-
tos componen este pedido de 10 unidades?
El pedido de gruas todo terreno esta com-
puesto por 5 unidades SANY SAC2500E,
de 250 toneladas de capacidad; 2 unidades
SANY SAC1200E, de 120 toneladas de ca-
pacidad; y 3 unidades SANY SAC1500E, de
150 toneladas de capacidad.

A estas 10 gruas todo terreno se suman 2
unidades SANY SCCI10000T, gruas sobre
orugas de celosia de 1.000 toneladas de ca-
pacidad.

Es una combinacién muy completa, porque
permite cubrir desde trabajos habituales de
elevacion y montaje con gruas moviles todo
terreno, hasta proyectos de gran tonelaje y
alta especializacion con las SCC10000T, es-
pecialmente en sectores como industria, in-
fraestructura y energia edlica.

MOV.- ;Cual ha sido el criterio principal
para seleccionar estos modelos?

El criterio principal ha sido configurar una flo-
ta equilibrada, versatil y adaptada a las nece-
sidades reales de trabajo de Aguado.

Las SAC1200E, SAC1500E y SAC2500E cu-
bren un rango de capacidades muy intere-
sante para los mercados en los que Aguado
desarrolla principalmente su actividad. Son
grias con buena movilidad, plumas largas,
prestaciones competitivas y configuracio-
nes muy completas, lo que permite utilizar-
las en trabajos industriales, obra civil, monta-
je, mantenimiento y otros servicios habituales
en el sector.

En el caso de la SCC10000T, hablamos de
una grla orientada a trabajos de mayor exi-
gencia técnica, donde se requiere gran ca-
pacidad de carga, altura, estabilidad y con-
figuraciones especiales. En este modelo ha
habido ademas un trabajo especifico con el
equipo de investigacion y desarrollo de SANY
para responder a las necesidades planteadas
por Aguado.

Ese es uno de los puntos que mas valoramos
de SANY: la capacidad de escuchar al clien-
te, estudiar sus necesidades y adaptar el pro-
ducto a las exigencias reales del mercado.

MOV.- ;Qué aplicaciones o tipo de trabajos
realizara AGUADO con estas gruas?

Las gruas todo terreno estaran destinadas a
trabajos muy diversos en Espafia y Alemania:
elevaciones industriales, montajes, obra ci-
vil, mantenimiento de instalaciones, trabajos
en plantas industriales, proyectos de infraes-
tructura y servicios generales de gria donde
se requiere movilidad, rapidez de montaje y
capacidad de respuesta.

La gama de 120, 150 y 250 toneladas permi-
te cubrir muchas necesidades del dia a dia
de una empresa como Aguado, desde traba-
jos de capacidad media hasta operaciones
mas exigentes.

Las SCC10000T, por su parte, estan orien-
tadas a trabajos especiales de gran tonelaje.
Son maquinas pensadas para proyectos don-
de se requiere una gran capacidad de ele-
vacion, grandes configuraciones de pluma y
una alta exigencia en seguridad, rendimien-

to y planificacion operativa. En particular, se
trata de una grua especialmente relevante
para el sector edlico, al ser la primera de este
tonelaje capaz de instalar aerogeneradores
de hasta 200 metros de altura de buje.

MOV.- ;Cuales han sido los plazos de en-
trega para estas gruas?

Las 10 gruas todo terreno se han entrega-
do en 6 meses desde que se cerr6 el pedi-
do. Ahora en junio estamos completando la
entrega. Ha sido un pedido muy importante
para nosotros, tanto por el niumero de unida-
des como por la coordinacion logistica, técni-
ca y documental que requiere una operacion
de estas caracteristicas.

En cuanto a las dos SCC10000T, ha sido un
proceso mas complejo, puesto que se trata
de las primeras unidades fabricadas para Eu-
ropa. La primera unidad completara su en-
trega a finales de este mes, y la segunda se
entregara en los proximos meses. Son gruas
de gran dimension y complejidad, por lo que
el proceso de entrega, montaje, configura-
cion y puesta en marcha requiere una plani-
ficacion especifica.

MOV.- ;Ha solicitado AGUADO alguna ca-
racteristica especial, configuracion con-
creta o adaptacion especifica en estas
gruas?

Si. Las gruas todo terreno se han suministrado
con una configuracién muy completa, incluyen-
do doble cabestrante, plumin completo, mando
por control remoto y otras opciones orientadas a
maximizar la versatilidad de trabajo.

En el caso de las SCC10000T, se trata de
un proyecto especialmente relevante porque
el modelo responde a exigencias concretas
que han sido estudiadas y desarrolladas jun-
to con el equipo de investigacién y desarrollo
de SANY. Es una muestra clara de la capaci-
dad de adaptacion de SANY y de su voluntad
de escuchar al mercado europeo y respon-
der a las necesidades de clientes muy espe-
cializados.

Para Grupo HEI, este punto es muy impor-
tante: no se trata Unicamente de entregar
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maquinas, sino de entender qué necesita el
cliente y coordinar con fébrica las soluciones
mas adecuadas.

MOV.- ;Qué elementos destacaria de estas
maquinas en cuanto a tecnologia, seguridad,
confort para el operador y rendimiento?

En las gruas todo terreno destacaria varios
elementos. Primero, la longitud de pluma y
la capacidad de trabajo. La SAC2500E ofre-
ce 250 toneladas de capacidad y una pluma
principal de 75 metros; la SAC1500E ofrece
150 toneladas y pluma de 66 metros; y la SA-
C1200E, 120 toneladas también con pluma
de 66 metros. Son maquinas con una com-
binacién muy competitiva de capacidad, al-
cance y movilidad.

También destacaria el control remoto inalam-
brico, que permite operar todas funciones de
la gria con mayor visibilidad y seguridad en
determinadas maniobras. Otro elemento im-
portante es la cabina iCab, disefiada con cri-
terios de ergonomia, confort y seguridad para
el operador.

Ademas, estas gruas incorporan sistemas de
asistencia, tecnologia de control, proteccion
frente a interferencias electromagnéticas y so-
luciones pensadas para facilitar el montaje, el
manejo de contrapesos y la eficiencia en obra.

En el caso de la SCC10000T, hablamos de
una maquina de otra dimensién. Es una
grla sobre orugas de 1.000 toneladas, con
configuraciones de pluma pensadas para
trabajos de gran altura y gran capacidad,
especialmente en aplicaciones edlicas de
nueva generacion. Como ya hemos comen-
tado, se trata de la primera grua de este to-
nelaje capaz de instalar aerogeneradores de
hasta 200 metros de altura de buje, incor-
porando soluciones orientadas a mejorar la
seguridad, la eficiencia de montaje, la capa-
cidad de carga y la facilidad de operacion
en trabajos especiales.

MOV.- ;Por qué cree que AGUADO ha deci-
dido apostar por SANY con una compra tan
importante de 12 gruas de una sola vez?
Creo que la decision responde a varios facto-
res combinados. El primero es la experiencia
previa. Aguado ya conoce la marca, ya co-
noce el producto y ya conoce a Grupo HEI
como distribuidor. En operaciones de esta di-
mension, la confianza se gana con hechos,
no solo con argumentos comerciales.
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Para nosotros es muy significativo que Agua-
do vuelva a apostar por SANY con una ope-
racion de esta magnitud, porque demuestra
que la experiencia anterior ha sido positiva.
Y, como decia, no es un caso aislado: esta-
mos viendo que otros clientes también re-
piten, incorporando nuevas unidades SANY
después de haber trabajado ya con la marca.

Eso es probablemente el mejor indicador de
confianza. La primera compra puede responder
a una oportunidad, a una necesidad concreta o
a una apuesta inicial. Pero cuando un cliente re-
pite, y mas aun cuando incorpora varias unida-
des a su flota, significa que el producto, el servi-
cio y la relacién estan funcionando.

También influyen la disponibilidad de pro-
ducto, las prestaciones de las maquinas,
la configuracion ofrecida, la relacion cali-
dad-precio y el compromiso de servicio pos-
venta. Aguado es una empresa con mucha
experiencia y sabe perfectamente lo que ne-
cesita. Que haya decidido volver a apostar
por SANY confirma que la marca estéa res-
pondiendo en el mercado espafiol y en otros
mercados europeos donde opera.

MOV.- ;Qué factores han sido decisivos
para cerrar esta operacion: precio, dis-
ponibilidad, prestaciones, confianza en la
marca, servicio postventa...?

Diria que todos han sido importantes, pero
no al mismo nivel. El precio es relevante, por
supuesto, porque SANY ofrece una propues-
ta muy competitiva. Pero en una operacion
de este tamafio el precio por si solo no es su-
ficiente.

Han sido decisivos la disponibilidad, las pres-
taciones técnicas, la configuracion de las
maquinas, la experiencia previa del cliente,
la confianza en Grupo HEI y el compromiso
de servicio posventa.

En maquinaria de elevacion, el cliente no
compra solo una gria. Compra capacidad de
trabajo, disponibilidad operativa, soporte téc-
nico, repuestos y una relacion de largo pla-
zo. Esa es la vision con la que trabajamos en
Grupo HEI.

MOV.- SANY siempre se ha caracterizado
por ofrecer una relacion calidad-precio
muy competitiva. ;El precio sigue siendo
uno de los grandes argumentos de venta
de la marca?

Si, sin duda. La relacion calidad-precio sigue
siendo uno de los grandes argumentos de
SANY. Es una marca que ofrece equipos con
prestaciones muy completas y un posiciona-
miento econdémico muy competitivo.

Pero creo que serfa un error reducir SANY
Unicamente al precio. El mercado espafiol
es exigente y los clientes valoran mucho
mas que el coste inicial. Valoran la dispo-
nibilidad, la tecnologia, el rendimiento, la
facilidad de operacion, la configuracién de
la maquina, el consumo, el servicio técni-
co y la capacidad de respuesta ante cual-
quier incidencia.

El precio puede abrir una conversacién, pero
la confianza es lo que consolida la decisién.
Y en ese sentido, el hecho de que cada vez
haya mas clientes que repiten con SANY es
el mejor argumento.

MOV.- Ademas del precio, ;qué otros argu-
mentos estan convenciendo cada vez mas
a los clientes espanoles para incorporar
gruas SANY a sus flotas?

Principalmente, la evolucion del producto y
la capacidad de respuesta. Los clientes estan
viendo que SANY ofrece maquinas moder-
nas, bien equipadas, con buenas prestacio-
nes y con una configuracion muy completa
desde fabrica.

También esta siendo clave la disponibilidad.
En un mercado con alta carga de trabajo, po-
der disponer de maquinas en plazos razona-
bles es un factor muy importante.

Y, por supuesto, el servicio posventa. Desde
Grupo HEI hemos tenido claro desde el pri-
mer dia que la introduccion de SANY en Espa-
fia solo podia hacerse bien si iba acompafa-
da de inversién en servicio técnico, repuestos,
formacién y cercania con el cliente.

Ademaés, hay otro factor que empieza a pesar
mucho: la experiencia acumulada. Cada vez
hay mas gruas SANY trabajando en Espafia y
los clientes pueden ver las maquinas en ope-
racion, hablar con otros usuarios y valorar el
rendimiento real. Eso ayuda mucho a conso-
lidar la confianza.

MOV.- ; Como esta respondiendo el merca-
do espaiiol a las grias SANY?

El mercado esta respondiendo de forma cada
vez mas positiva. Al principio, como ocurre
con cualquier marca que quiere ganar pre-
sencia en un mercado tan exigente como el
espafiol, habia una fase natural de analisis y
prudencia por parte de los clientes.

Hoy la situacion es diferente. Las maquinas
ya estan trabajando, los clientes pueden ver-
las en operacion y la percepciéon de la mar-
ca esta evolucionando muy favorablemente.
Nuestro objetivo es cerrar el afio con mas de
50 grias SANY entregadas, lo que para no-
sotros supone un hito muy importante en tan
poco tiempo.

Ademaés, no hablamos solo de primeras com-
pras. Cada vez tenemos mas clientes que re-
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piten y vuelven a incorporar grias SANY a
sus flotas. De hecho, ya contamos con va-
rios clientes que tienen mas de cuatro unida-
des SANY, lo que demuestra que la confian-
za se esta consolidando con la experiencia
real de trabajo.

El caso de Aguado es especialmente impor-
tante porque representa una operacion de
gran magnitud, pero forma parte de una ten-
dencia méas amplia: clientes que prueban la
marca, trabajan con ella y vuelven a confiar.

También es un afio en el que el mercado esta
muy atento a la posible evoluciéon arancela-
ria sobre las grias moviles procedentes de
China. Es una situacién que puede afectar
a precios, disponibilidad y planificacién de
compras, por lo que desde Grupo HEI hemos
tratado de anticiparnos realizando pedidos
de stock para poder seguir ofreciendo uni-
dades disponibles y dar certidumbre a nues-
tros clientes.

MOV.- ;Cual es el modelo de grua SANY
que mas habéis vendido hasta ahora en
Espana?

Hasta ahora, el modelo con méas ventas ha
sido la SAC600E. Es una gria todo terreno
muy equilibrada, con una capacidad muy
demandada por el mercado espafiol y una
configuracién que encaja muy bien con el
tipo de trabajos habituales de muchas em-
presas de gruas.

Dicho esto, el mix estd bastante equilibra-
do dentro de la gama todo terreno. Con las
entregas previstas para este afio, la SA-
C1200E también va a situarse como uno de
los modelos mas representativos de nues-
tro parque en Espafa, hasta el punto de
ponerse previsiblemente a la cabeza junto
con la SAC600E.

Esto demuestra también que la demanda no
se concentra en un Unico modelo, sino que el
mercado esta encontrando soluciones dentro
de distintos segmentos de capacidad.

MOV.- ;Qué modelos estan teniendo mas
demanda actualmente y por qué?

La mayor demanda se concentra claramen-
te en el segmento de gruas todo terreno.
Es el tipo de maquina que mejor responde
a una parte muy importante de los trabajos
del mercado espafiol: movilidad, rapidez de
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puesta en servicio, versatilidad y capacidad
para trabajar en entornos muy distintos.

Actualmente vemos mucha demanda de cada
uno de los modelos como la SAC600E, SA-
C700E, SAC1200E, SAC1500E y SAC2500E.
Cada uno responde a necesidades diferentes,
pero todos comparten una idea comun: ofre-
cer una buena combinacion de capacidad, al-
cance, equipamiento y disponibilidad.

La SAC600E ha sido hasta ahora el modelo
mas vendido, por su equilibrio y por su en-
caje en muchas empresas de gruas. La SA-
C1200E esta ganando mucho peso y, con
las entregas previstas este afio, serd uno de
los modelos con mayor presencia en nuestro
parque. La SAC2500E esté teniendo también
una demanda muy interesante en clientes
que buscan mas capacidad y mayor alcance.

También estamos viendo interés crecien-
te por soluciones de mayor tonelaje y por
gruas sobre orugas, especialmente para pro-
yectos especiales, energia, infraestructura
e industria pesada. La incorporacion de las
SCC10000T es un ejemplo claro de esa ten-
dencia, y se suma a las siete grias modelo
SCEB000A, de 800 toneladas sobre orugas,
que tenemos ya entregadas en Espafia.

MOV.- En una operacion de este tamaiio, el
servicio técnico y los repuestos son funda-
mentales. ;Habéis reforzado vuestra es-
tructura de postventa en Espana?

Si, y es una prioridad absoluta para nosotros.
Desde el inicio defendimos que la marca solo
podia crecer en Espafa si el servicio posven-
ta crecia en paralelo.

Estamos reforzando nuestro equipo técnico,
aumentando medios, incorporando nuevos
recursos y ampliando nuestra capacidad de
asistencia. En julio incorporaremos un tercer
taller movil, y también estamos incorporando
nuevo personal para seguir dando respues-
ta al crecimiento del parque de grias SANY
en Espafa.

Para Grupo HEI, la venta no termina con la
entrega de la maquina. La venta empieza
realmente cuando la grda entra a trabajar y
el cliente necesita que estemos a la altura.

El crecimiento del parque, con la prevision
de superar las 50 griias SANY trabajando en
Espafia, nos obliga a seguir invirtiendo. Y eso
es exactamente lo que estamos haciendo:
crecer en ventas, pero también en servicio,
estructura y capacidad de respuesta.

MOV.- ;Qué capacidad tiene actualmen-
te Grupo HEI para dar servicio técnico,
asistencia y suministro de repuestos a los
clientes de SANY?

Actualmente contamos con una estructura
de servicio en crecimiento, con técnicos es-
pecializados, talleres moéviles, soporte direc-
to de fabrica y capacidad de suministro de
repuestos a través de los canales de SANY.

Estamos invirtiendo de forma progresiva para
acompafiar el crecimiento del parque de ma-

quinas. Nuestro objetivo es que el cliente
tenga una respuesta cercana, agil y técnica-
mente solvente.

Ademas, la relacién directa con SANY nos
permite escalar consultas técnicas, coordi-
nar intervenciones complejas y trabajar con
fabrica cuando se requieren soluciones es-
pecificas. En operaciones como la de Agua-
do, esa coordinacién entre cliente, distribui-
dor y fabricante es fundamental.

También estamos trabajando para reforzar el
stock de repuestos y mejorar la planificacion
de componentes criticos, porque sabemos
que en este sector la disponibilidad de la méa-
quina es clave para el cliente.

MOV.- Para terminar, ;qué previsiones te-
néis para este ano en el mercado espanol
y qué objetivos os marcais con SANY en el
segmento de gruas?

Somos optimistas. El sector mantiene una
carga de trabajo importante y vemos interés
real por parte de los clientes en renovar y am-
pliar flotas, especialmente en el segmento de
gruas todo terreno, que sigue siendo el mas
demandado.

Nuestro objetivo es cerrar el afio con més de
50 gruas SANY entregadas. Para Grupo HEI
seria un hito muy relevante, no solo por el nu-
mero, sino porque refleja una implantacion
real de la marca en el mercado.

Ademés, estamos viendo algo muy impor-
tante: no solo crecemos por nuevos clientes,
sino también por clientes que repiten, y eso
nos parece especialmente relevante porque
demuestra confianza continuada.

También creemos que este afio estara mar-
cado por la disponibilidad y por la evolu-
cion del contexto arancelario. La posible
entrada en vigor de nuevos aranceles so-
bre grias procedentes de China puede te-
ner impacto en el mercado, tanto en pre-
cios como en plazos. Por eso, desde Grupo
HEI hemos querido anticiparnos y hemos
realizado un pedido importante de grias
para stock, correspondientes a los mode-
los SAC600E, SAC700E, SAC1200E, SA-
C1500E y SAC2500E, que recibiremos en
las préximas semanas.

Nuestro objetivo es seguir consolidando SANY
en Espafia de forma seria y sostenible. Quere-
mos crecer, pero queremos hacerlo bien: con
maquinas adecuadas, clientes bien acompa-
fados, servicio técnico reforzado y una estruc-
tura posventa cada vez mas solida.

La operacion con Aguado es un hito muy im-
portante, pero también una responsabilidad.
Nos confirma que vamos en la direccién co-
rrecta y nos obliga a seguir invirtiendo en per-
sonas, medios y capacidad técnica.

SANY tiene producto, tecnologia y capacidad
industrial. Desde Grupo HEI nuestro papel es
acercar todo eso al cliente espafiol con pro-
fesionalidad, cercania y compromiso de lar-
go plazo.
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Loxam Portugal, empresa del Grupo LOXAM —lider europeo y cuarto operador mundial en el alquiler de equipos y
maquinaria para la construccion, la industria y eventos— ha inaugurado su nueva sede en Palmela, en el area metropolitana

de Lisboa.

Las instalaciones, con una superficie total de
25.000 m?, son un centro operativo de refe-
rencia para toda la regiéon y materializan el
compromiso estratégico del grupo con Por-
tugal como mercado prioritario. Con esta
apertura, que ha supuesto una inversion de
2,5 millones de euros, Loxam cuenta ya con
ocho delegaciones en el pais, lo que consoli-
da su presencia y alcance en todo el territo-
rio portugués.

El impacto local es inmediato y con gran po-
tencial de crecimiento. Se prevé que la nueva
sucursal genere hasta 50 puestos de trabajo
en su fase inicial, lo que refleja un compro-
miso a largo plazo con el desarrollo econémi-
co y social de la region. Para 2026, Loxam
estima un crecimiento en ventas de alrede-
dor del 20% en Portugal, superior a la me-
dia europea y espafiola, lo que consolida al
pais como una de las regiones mas dinami-
cas del grupo.

“Palmela no es solo una nueva sede. Es la
prueba de que el grupo ha elegido Portugal
como motor de crecimiento en la Peninsu-
la Ibérica, y de que este crecimiento tiene
una ubicacién clara y una ambicién a largo
plazo”, concluyé Luis Angel Salas, CEO de
Loxam lberia.

En la fotografia, de izda a drcha.: Gérard Déprez, presidente de Grupo LOXAM, Nuno Bacalao, delegado de Palme-
la, Hugo Filipe Fonseca, director area Portugal, Eugénio, jefe de taller, y Luis Angel Salas, CEO de Loxam Iberia.

“Es una eleccién claramente estratégica. El
municipio forma parte de uno de los polos
industriales mas importantes del area me-
tropolitana de Lisboa, con operadores logis-
ticos, proveedores especializados y una fuer-
te presencia de industrias con un alto nivel
de maquinaria para la automocion. Todo ello
exige altos niveles de disponibilidad y capa-
cidad de respuesta técnica; areas en las que
Loxam esta plenamente preparada para res-
ponder”, afirmé Gérard Déprez, CEO del Gru-
po Loxam.

Por su parte, Hugo Filipe, director regional
en Portugal, destacé el impacto directo en
las operaciones y el servicio al cliente: «Esta
nueva sede nos permite fortalecer significa-
tivamente nuestra cercania con los clientes,
aumentar nuestra capacidad de respuesta y
ampliar nuestra oferta de servicios. En Pal-
mela ofrecemos nuevas soluciones, como al-
quiler de moédulos y armarios, herramientas
profesionales y otros equipos, respondiendo
de forma auin mas integral a las necesidades
del mercado».

COMPROMISO CON
LA SOSTENIBILIDAD

Con Palmela, Loxam refuerza su capacidad
operativa y se posiciona para apoyar los gran-
des proyectos de infraestructura que marcan
el actual ciclo de inversién en Portugal, mu-

chos de ellos impulsados por el Plan de Re-
cuperacion y Resiliencia (PRR).

La sostenibilidad se ha integrado desde el
principio. La sede de Palmela también servi-
ra como punto de acceso a LoxGreen, la linea
de Loxam centrada en la transicion ecologica,
que combina equipos de bajas emisiones con
asesoramiento técnico especializado, ayudan-
do a los clientes a cumplir objetivos de descar-
bonizacion cada vez mas exigentes.

En un contexto donde los criterios ambienta-
les adquieren mayor importancia en la adju-
dicacion de contratos publicos y en proyec-
tos financiados con fondos europeos, este
compromiso ya no es un factor diferenciador,
sino un pilar estructural.
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Loxam renueva su certificacion como
‘Great Place to Work' y lanza el Plan Zero

Las dos filiales de Loxam en Espafa y Portugal, grupo lider europeo en el sector del alquiler de maquinaria, han sido
certificadas por cuarta vez como Great Place To Work (GPTW), la distincion que identifica a las empresas mas destacadas

y con mejores condiciones para trabajar.

Loxam es la primera empresa espafiola y por-
tuguesa en el sector de alquiler en ser reco-
nocida como mejor lugar para trabajar. En
2025, el Grupo Loxam obtuvo un total de 22
certificaciones en todo el mundo.

Este reconocimiento se basa en los resultados
de una encuesta realizada entre los emplea-
dos, que evalla aspectos basicos como credi-
bilidad, respecto, ecuanimidad, orgullo y com-
pafierismo. En el bloque de seguridad laboral
queda reflejado el fuerte compromiso con el
cuidado y la seguridad de su personal: el 89%
de los trabajadores afirma que Loxam es un
lugar “fisicamente seguro” para trabajar.

Otros datos destacados son que el 85% de
colaboradores se siente “orgulloso” de perte-
necer a la empresa; el 94% afirma que reci-
be un buen trato independientemente de su
condicién; y el 90% se siente bien acogido
cuando se incorpora a la empresa.

Tanto en Espafia como en Portugal, el Indice
de Confianza GPTW ha seguido aumentando
desde 2018, hasta llegar al 73% y 87% res-
pectivamente en 2025.

MEJORA DE LAS CONDICIONES
DE SEGURIDAD Y SALUD

Uno de los campos en los que Loxam insiste
con més fuerza es en hacer del mundo “un lu-
gar méas seguro”. Con este objetivo, dedica los
medios necesarios para garantizar las mejores
condiciones de seguridad a los empleados, te-
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niendo como objetivo mitigar las posibles con-
secuencias de los riesgos existentes.

En esta linea, ha lanzado el plan de reduc-
cion de siniestralidad, denominado PLAN
ZERO, con acciones especificas como ‘los
viernes de la seguridad’ o la figura del ‘Em-
bajador de la seguridad’.

En cada uno de los centros de trabajo se rea-
lizan simulacros de emergencia periédicos,
teniendo en cuenta tanto emergencias am-
bientales, de seguridad, como de prestacion
de primeros auxilios. Ademas, los responsa-
bles de primeros auxilios como los suplentes
cuentan con formacién y los conocimientos
necesarios para saber actuar ante este tipo
de situaciones.

Se realiza una investigacion exhaustiva de los
accidentes acaecidos, analizando e imple-
mentando medidas preventivas y/o correcti-
vas para que se vuelvan a producir.

Aparte de las causas, se analizan ademas as-
pectos tales como dias de la semana, forma

qué se produjeron los accidentes, edad de
las personas accidentadas, antigliedad en el
puesto de trabajo, lesion y partes de cuerpo
lesionadas, asi como las actividades que se
realizaban cuando ocurrié el accidente.

Loxam dispone de dos Comités de Seguridad y
Salud (Madrid y Barcelona) que apoyan al de-
partamento de Prevencion de Riesgos Labora-
les en la implantacién de medidas para evitar
posibles situaciones inseguras, asi como trasla-
dar todas las consultas de los trabajadores res-
pecto a temas de Seguridad y Salud.

Se realiza una reunién anual con los jefes de ta-
ller en la que uno de los pilares sobre los que
versa la reunién es, siempre, la seguridad.

Anualmente tras terminar la campafa de re-
conocimientos médicos, el Servicio de Pre-
vencion Ajeno realiza estudios epidemiolégi-
cos donde segln los hallazgos se envian a
los trabajadores algunas recomendaciones,
como guia préactica de postura y espalda; re-
comendaciones para problemas venosos y
para usuarios de pantallas de visualizacion
de datos; 0 el uso obligatorio de equipos de
proteccién individual en el puesto de trabajo.

Todo ello, con el compromiso permanente de
cumplir con los requisitos de mejora continua
de las actividades y eficacia del sistema, preven-
cion de la seguridad y salud de los trabajadores,
y cumplimiento de la normativa y legislacién vi-
gente que sea aplicable a todos los niveles (eu-
ropeo, nacional, autondémico y local).
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Ruscalleda refuerza su capacidad operativa con
1a incorporacion de una Palfinger PK 1650 TEC

La compaiiia catalana apuesta por tecnologia de alta capacidad con una gria de ultima generacion, disefada para
afrontar trabajos complejos con maxima precision, seguridad y rendimiento.

TRAYECTORIA, ESPECIALIZACION
Y SERVICIO EN EL SECTOR

Ruscalleda, S.A.U. es una empresa con una
solida trayectoria en el sector del transpor-
te, el movimiento de tierras y los trabajos vin-
culados a la obra publica y la construccion.
Fundada en 1961, la compafiia ha desarro-
llado su actividad sobre la base del compro-
miso, la experiencia y la capacidad de adap-
tacion a las necesidades de cada proyecto.

A lo largo de los afios, Ruscalleda ha consoli-
dado su posicionamiento como una empresa
especializada en soluciones para el transpor-
tey la preparacion de terrenos, ofreciendo un
servicio integral orientado a la eficiencia, la
seguridad y la calidad operativa.

Su actividad abarca trabajos de movimien-
to de tierras, preparacion de terrenos, de-
moliciones, cimentaciones, pavimentacion y
transporte, aportando medios técnicos y hu-
manos capaces de responder a proyectos de
distinta envergadura y complejidad.

En linea con su apuesta por la mejora conti-
nua y la modernizacion de su flota, Ruscalle-
da ha incorporado recientemente una nueva
gria de altas prestaciones PALFINGER, re-
forzando asf su capacidad para afrontar ope-
raciones exigentes con mayores garantias de
precision, alcance y seguridad.

ALTA CAPACIDAD Y PRECISION:
PK 1650 TEC

La empresa ha reforzado su flota con la in-
corporacion de una PALFINGER PK 1650
TEC, una grua perteneciente a la gama TEC,
disefiada para trabajos de maxima exigen-
cia en los que se requiere gran capacidad

de carga, precision operativa y un alto rendi-
miento en operacion.

La PK 1650 TEC, con 9 prolongas hidraulicas,
representa una solucion de elevacion de Ulti-
ma generacion, especialmente indicada para
trabajos complejos en obra, montaje indus-
trial, construccion, infraestructuras y logistica
pesada. Su disefio combina fuerza, alcance y
control, permitiendo al operador trabajar con
gran precision incluso en maniobras exigentes
0 en entornos con espacio limitado.

Gracias a su avanzada configuracion técni-
ca, la PK 1650 TEC ofrece un excelente equi-
librio entre potencia y suavidad de manejo,
facilitando operaciones seguras y eficientes
en aplicaciones donde la fiabilidad del equi-
po resulta fundamental.

TECNOLOGIA AVANZADA
PARA MAXIMO RENDIMIENTO

La PK 1650 TEC destaca por la integracion
de sistemas tecnolégicos avanzados que op-
timizan tanto la seguridad como la eficiencia
en operacion:

HPSC: Sistema inteligente que ajusta auto-
maticamente la capacidad de carga segln la
posicién de los estabilizadores, maximizando
el aprovechamiento del rango de trabajo.

FLOW: Permite realizar multiples movimien-
tos simultdneamente con precision y suavi-
dad, mejorando el control de la gria en ma-
niobras complejas.

AOS: Sistema patentado de supresion activa
de oscilaciones que amortigua las vibraciones
del brazo de la grua, aumentando la precision
de las maniobras y la seguridad de la carga.

DPS C: Sistema de gestion continua de pre-
sion hidraulica que optimiza la potencia de
elevacion en todo el rango de trabajo, espe-
cialmente en configuraciones con extensio-
nes telescépicas y jib.

PALTRONIC 180: Electronica de control in-
teligente que supervisa y optimiza el funcio-
namiento de la grua, aportando mayor segu-
ridad, precision y eficiencia.

Radiocontrol PALcom P7: Manejo remoto
ergonémico que garantiza maxima visibili-
dad, comodidad y seguridad durante las ma-
niobras.

PALFINGER Connected: Plataforma digital
para la monitorizaciéon remota del equipo,

el mantenimiento preventivo y la gestion efi-
ciente de la flota.

ENTREGA Y PUESTA EN SERVICIO

La entrega del equipo incluyé la formacién
técnica necesaria para los operadores, ase-
gurando un conocimiento completo de las
funcionalidades, los sistemas de seguridad y
las capacidades de la nueva gria.

Como parte del servicio, se incidi6 en la im-
portancia de realizar el mantenimiento en la
red oficial PALFINGER, con el objetivo de
preservar el rendimiento, la fiabilidad y la
seguridad del equipo a lo largo de toda su
vida util.

UNA INVERSION ESTRATEGICA
PARA EL FUTURO

Con la incorporacion de la PALFINGER PK
1650 TEC, Ruscalleda refuerza su capacidad
operativa y consolida su apuesta por solucio-
nes tecnolégicas de alto rendimiento.

Esta inversion refleja el compromiso de la
compafiia con la innovacion, la eficiencia y la
excelencia en el servicio, valores clave para
seguir dando respuesta a proyectos cada vez
mas exigentes en el sector.

PALFINGER Ibérica agradece la confian-
za depositada por Ruscalleda y celebra esta
nueva entrega, que contribuye a consolidar
la presencia de la gama TEC en el merca-
do espafiol.

iExito en cada operacién con la nueva
PK 1650 TEC!
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AUSA Ianza el nuevo dumper DR902AHG equipado
con un sistema de seguridad asistido por IA

El nuevo modelo de dumper DR902AHG combina productividad, avanzadas prestaciones de seguridad y una tecnologia

de visibilidad pendiente de patente.

AUSA, fabricante lider de vehiculos indus-
triales compactos todoterreno, ha presen-
tado hoy su nuevo dumper reversible de 9
toneladas, el DR902AHG, una maquina di-
sefiada para ofrecer una elevada productivi-
dad en grandes proyectos de movimiento de
tierras al tiempo que introduce un nuevo es-
tandar en seguridad para dumpers gracias al
debut de AUSA Al Vision, una tecnologia in-
teligente de visibilidad y deteccién de perso-
nas asistida por inteligencia artificial.

El DR902AHG es un nuevo dumper reversi-
ble que incorpora las Ultimas innovaciones en
materia de seguridad, combinando una capa-
cidad de carga de 9 toneladas con un conjun-
to de tecnologias avanzadas disefiadas para
abordar uno de los retos mas persistentes en
las obras: la limitada visibilidad alrededor de
los dumpers, que incrementa el riesgo de ac-
cidentes con trabajadores cercanos.

AUSA Al Vision se incorpora de serie en el
nuevo modelo de 9 toneladas y estaré dis-
ponible como opcién en otros dumpers de
la gama AUSA, ampliando los beneficios de
esta tecnologfa a un mayor nimero de clien-
tes y aplicaciones.

“Los dumpers son una de las maquinas mas
utilizadas en las obras; sin embargo, histori-
camente, las limitaciones de visibilidad alre-
dedor de la maquina han supuesto un de-
safio para operadores y equipos de trabajo”,
afirma Albert Hidalgo, director de 1+D de
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AUSA. “Con el lanzamiento de nuestro nue-
vo DROO2AHG vy la introduccion del sistema
de seguridad AUSA Al Vision, damos un paso
significativo para ayudar a los operadores a
identificar peligros, proteger a los trabajado-
res a pie y crear obras mas seguras. Esta tec-
nologfa refleja el compromiso de AUSA por
liderar el sector a través de la innovacion.”

DISENADO PARA
APLICACIONES EXIGENTES

Disefiado para empresas de alquiler y contra-
tistas medianos y grandes, el DRO0O2AHG ha
sido desarrollado para proyectos exigentes de
infraestructuras y construccién donde la pro-
ductividad y la seguridad son factores criticos.

Ha sido concebido para una amplia variedad
de aplicaciones, como la construccién de ca-
rreteras, desarrollos industriales, proyectos de
infraestructuras y grandes obras fuera de en-
tornos urbanos. La méaquina responde a las
necesidades de aquellos clientes que requie-
ren una mayor capacidad de carga y produc-
tividad que la ofrecida por los dumpers de ta-
mafio medio, manteniendo al mismo tiempo
una excelente maniobrabilidad y confort para
el operador.

Las principales caracteristicas del dumper
DR902AHG incluyen:

e Capacidad de carga de 9 toneladas

e Puesto de conduccion reversible

¢ Tolva giratoria

* Motor Deutz de 55,4 kW

e Altura total de 2,99 m

e Disefio de facil acceso para el manteni-
miento

El nuevo modelo se basa en la probada plata-
forma de dumpers de AUSA e incorpora tec-
nologia avanzada de seguridad para ayudar a
los clientes a mejorar la eficiencia operativa y
reducir los riesgos en obra.

UNA NUEVA GENERACION
EN SEGURIDAD PARA DUMPERS

En el centro del lanzamiento del DR902A-
HG se encuentra el innovador AUSA Al Vi-
sion, una tecnologia pendiente de patente
que proporciona a los operadores un conoci-
miento sin precedentes de su entorno.

AUSA Al Vision combina cinco cdmaras es-
tratégicamente ubicadas, inteligencia artifi-
cial y tecnologia radar para ayudar a eliminar
los puntos ciegos, identificar a los trabajado-
res cercanos y proporcionar alertas visuales y
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acusticas en tiempo real. Disefiado especifi-
camente para aplicaciones con dumpers, el
sistema supervisa continuamente el area alre-
dedor de la maquina y ayuda a los operadores
a tomar decisiones mas informadas durante
las maniobras y el transporte de materiales.

Cuatro camaras situadas alrededor de la zona
de la tolva incorporan tecnologia de deteccion
de personas para identificar a los trabajadores
cercanos y determinar su distancia respecto a
la maquina en tiempo real. Las cuatro cama-
ras trabajan conjuntamente para generar una

vista cenital en tiempo real mostrada en el mo-
nitor de la cabina, proporcionando una visibili-
dad completa alrededor de la tolva. El sistema
destaca a las personas cercanas mediante in-
dicadores visuales codificados por colores en
funcién de su proximidad:

Zona roja: persona detectada a una distancia
de entre Oy 3 m de la maquina.

Zona amarilla: persona detectada a una dis-
tancia de entre 3y 5 m de la maquina.

Una quinta cdmara instalada sobre la cabina
proporciona visibilidad adicional al operador.

Las alertas acusticas dentro de la cabina au-
mentan de intensidad a medida que las per-
sonas se acercan a la maquina, mientras que
las advertencias acusticas externas notifican a
los trabajadores cercanos cuando el dumper se
aproxima a una zona de deteccion ocupada.

Para mejorar aun mas el conocimiento del
entorno, una unidad radar instalada en el
lado de la tolva complementa el sistema de
camaras. Mientras que Al Vision se centra en
la deteccién de personas, el radar identifica
objetos y obstaculos alrededor de la maqui-
na. El radar amplia el alcance de deteccion
mas alla de los 5 metros cubiertos por el sis-
tema de camaras, ajustando dinamicamente
las distancias de advertencia en funcién de la
velocidad de la maquina para proporcionar a
los operadores un mayor tiempo de reaccion.

La introduccién de AUSA Al Vision represen-
ta un importante hito en la estrategia tecno-
l6gica de la compafiia, reforzando la posicion
de AUSA como empresa innovadora en el am-
bito de la maquinaria compacta todoterreno.
Al incorporar avanzadas capacidades de visi-
bilidad, deteccioén y alerta al mercado de los
dumpers, AUSA continda invirtiendo en solu-
ciones que favorecen el conocimiento del en-
torno por parte del operador y la eficiencia en
los trabajos de movimiento de tierras.

Para mas informacion, visite www.ausa.com
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Se inaugura la 32° Gonvencion

de ANAPAT en A Coruiia

La asociacién ha celebrado los dias 10y 11 de junio en el PALEXCO una edicién marcada por el récord de patrocinadores,
la exposiciéon de maquinaria, la seguridad, la digitalizacion, la inteligencia artificial y el futuro del alquiler de PEMP.

ANAPAT ha vuelto a demostrar la fuerza del sector de la elevacién con
la celebracion de su 327 Convencién, que ha tenido lugar en el Pala-
cio de Congresos y Exposiciones de A Corufia. La cita reunié a mas de
275 profesionales, con representacion de mas de 60 empresas alqui-
ladoras y 115 proveedores, en una edicién que ha destacado por el
récord de asistencia, el alto niumero de patrocinadores, la exposicion
de maquinaria y un programa centrado en los grandes retos del alqui-
ler de plataformas elevadoras.

La Convenci6n volvi6 a ser un punto de encuentro imprescindible
para el sector. Dos jornadas de trabajo, reflexion, networking y con-
vivencia en un momento especialmente positivo para el alquiler de
PEMP y maquinaria en Espafia. El ambiente general fue de optimis-
mo, con un sector que sigue creciendo, con buenas perspectivas y
con la conciencia clara de que todavia queda camino por recorrer
en profesionalizacién, seguridad, digitalizacion, captacion de talen-
to y mejora continua.

Movicarga estuvo presente en el evento, como siempre, acompafian-
do al sector y dando cobertura a la Convencion.
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UNA INAUGURACION OFICIAL
CON LA XUNTA DE GALICIA

La inauguracién oficial conté con la participacion de José Gonzalez
Vézquez, Conselleiro de Emprego, Comercio e Emigracion de la Xunta
de Galicia; Raul Gomariz, presidente de ANAPAT; y Oscar Castellanos,
vicepresidente de ANAPAT y anfitrién de esta edicion.

José Gonzalez Vazquez fue el encargado de inaugurar oficialmente
la Convencién. Durante su intervencion destacé el honor que supone
para Galicia acoger un encuentro de estas caracteristicas y puso en
valor que profesionales de toda Espafa visiten A Corufia y reconozcan
el potencial de la comunidad. Definié Galicia como una tierra de aco-
gida, gastronomia, paisaje y oportunidades econémicas y empresaria-
les, subrayando ademas la estabilidad politica como un factor clave
para generar confianza y favorecer el desarrollo econémico.

El conselleiro defendio la colaboracién publico-privada y el papel de
las asociaciones empresariales como elementos esenciales para avan-



CONVENCION ANAPAT

Raull Gomariz, presidente de ANAPAT y José Gon-
zalez Vazquez, Conselleiro de Emprego, Comercio e
Emigracion de la Xunta de Galicia y Oscar Castella-
nos, vicepresidente de ANAPAT

zar. También hizo referencia a algunos de los
grandes retos del mercado laboral, como el
absentismo, la escasez de mano de obra y
la necesidad de adaptar la formacién a las
necesidades reales de las empresas. Expli-
c6 que desde la Xunta de Galicia se esta tra-
bajando para retener talento, atraer nuevos
profesionales y acercar la formacion al tejido
empresarial, animando a ANAPAT vy al con-
junto del sector a seguir colaborando para re-
forzar la competitividad de las empresas.

ANAPAT, UNA ASOCIACION VIVA,
FUERTE Y EN AVANCE

Raul Gomariz dio la bienvenida a todos los
asistentes destacando el privilegio de cele-
brar la 32* Convencion de ANAPAT en un
enclave tan especial como A Corufia. Du-
rante su intervencion quiso agradecer espe-
cialmente el trabajo de Oscar Castellanos, a
quien defini6 como uno de los grandes moto-
res de esta edicion, por su energia, implica-
cién y empefio para que la Convencién salie-
se adelante con éxito. También tuvo palabras
de reconocimiento para Alfonso de la Lama,
secretario general de ANAPAT, y para todo su
equipo, destacando especialmente el trabajo
de Elisabeth y Virginia.

Alfonso de la Lama ejerci6 como maestro
de ceremonias durante la Convencién, con
el caracter cercano, afable y enérgico que le
caracteriza, conduciendo el evento con pa-
sién, alegria y una enorme capacidad para
conectar con todos los asistentes.

Durante su intervencién, Raul Gomariz su-
brayé que ANAPAT esta viva, fuerte y sigue
avanzando. Agradecié el compromiso de la
Junta Directiva, de los socios alquiladores, de
los proveedores y de los patrocinadores, cuyo
apoyo permite que la asociacion siga impul-
sando proyectos Utiles para el sector. Tam-
bién destaco la importancia de la exposicion
de maquinaria en el exterior del PALEXCO,
que permitié mostrar de forma directa la evo-
lucién tecnolégica de los equipos.

Asimismo, hizo una mencién especial a la
Alianza ELEVA, un proyecto que representa
el camino correcto para fortalecer la union
sectorial y reforzar la colaboracién entre en-
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Junta Directiva

tidades vinculadas al mundo de la elevacion,
la seguridad y el alquiler de maquinaria.

BUENAS PERSPECTIVAS,
PERO SIN CAER EN
LA AUTOCOMPLACENCIA

Uno de los mensajes mas relevantes de la in-
auguracion fue la buena situacion que atra-
viesa el sector. A pesar de la incertidumbre
politica y econémica, el alquiler de platafor-
mas elevadoras sigue siendo uno de los mer-
cados mas dinamicos de Europa, con pers-
pectivas favorables para los proximos meses.
Sin embargo, Raul Gomariz insisti6 en que
los buenos tiempos exigen buenas decisio-
nes y que el sector no puede caer en la au-
tocomplacencia.

El presidente de ANAPAT puso especial énfa-
sis en la necesidad de cuidar el sector, man-
tener relaciones leales, respetar las reglas del
juego y apostar por una competencia sana. El
mensaje fue claro: hay que competir en el va-
lor que se aporta a los clientes y construir un
mercado con reglas claras, capaz de atraer
talento y con futuro. También se abord6 uno
de los principales problemas actuales: la falta
de personas y de talento cualificado.

SEGURIDAD, DIGITALIZACION,
INTELIGENCIA ARTIFICIAL
Y FUTURO DEL ALQUILER

La 322 Convencién de ANAPAT estuvo mar-
cada por temas estratégicos para el presen-
te y el futuro del alquiler de PEMP: la seguri-
dad, la digitalizacién, la inteligencia artificial,
la eficiencia operativa, el mercado de segunda
mano y la profesionalizacién de las empresas.

El sector atraviesa un momento de gran acti-
vidad, con mucha demanda y una creciente

necesidad de adaptarse a nuevas herramien-
tas y formas de gestion. La digitalizacion y la
inteligencia artificial empiezan a abrir nuevas
posibilidades para las empresas alquilado-
ras, desde la optimizacién de flotas hasta la
mejora del mantenimiento, la trazabilidad, la
gestion comercial y la productividad interna.

Al mismo tiempo, la seguridad sigue siendo
un eje fundamental. La profesionalizacion del
alquiler pasa por seguir formando, concien-
ciando y elevando los estandares en el uso
de plataformas elevadoras, siempre con el
objetivo de ofrecer un servicio mas seguro,
eficiente y responsable.

OSCAR CASTELLANOS:
“BIENVENIDOS
A MINA TERRA GALEGA”

Oscar Castellanos, vicepresidente de ANAPAT
y CEO de SOOS Maquinaria, ejercié como anfi-
trién de esta edicion y dio la bienvenida a todos
los asistentes con un mensaje cargado de emo-
cién y orgullo por recibir al sector en Galicia.

“Bienvenidos a mifia terra galega”, sefalo,
destacando el honor que suponia acoger la
Convencion en su tierra. Explico que se habia
puesto mucha ilusién, muchas ganas y mu-
cho trabajo en esta edicion para que la Con-
vencién no fuese solo un encuentro sectorial,
sino también una experiencia vinculada a la
ciudad, frente al mar y en un entorno emble-
maético como el PALEXCO.

Castellanos destactd que el programa combi-
naba contenido sectorial, exposicion de ma-
quinaria, patrocinadores, networking y no-
vedades como la mesa de jovenes talentos,
ademés de mesas redondas dedicadas a la
vision de las nuevas generaciones del sector
y a la maquinaria de segunda mano.
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RECONOCIMIENTO
AL TRABAJO DE ANAPAT

La organizacion de esta Convencidon volvio
a poner de manifiesto el trabajo constan-
te que ANAPAT realiza durante todo el afio.
Raul Gomariz, Oscar Castellanos, Alfonso de
la Lama, Elisabeth, Virginia y todo el equi-
po consiguieron sacar adelante una edicion
impecable, cuidada en los detalles y con un
programa que supo combinar contenido, re-
laciones profesionales y convivencia.

Desde Movicarga queremos destacar espe-
cialmente el trabajo de Alfonso de la Lama,
Elisabeth y Virginia, que durante los ultimos
meses han hecho un auténtico encaje de bo-
lillos para que la Asamblea volviese a ser un
éxito. Su implicacion, cercania y capacidad
de organizacién merecen una ovacion de las

buenas. También es justo reconocer el papel
de Oscar Castellanos como anfitrién. Su im-
plicacién con esta edicién ha sido evidente y
ha contribuido de forma decisiva a que A Co-
rufia acogiese una Convencién con identidad
propia, con alma gallega y con una enorme
participacion del sector.

UN SECTOR QUE AVANZA UNIDO

La clausura corri6 a cargo de Juan Diego Pé-
rez Freire, director general de la Autoridad
Portuaria de A Corufia, quien destacé los dos
proyectos que estan desarrollando para im-
pulsar la transformacion de la fachada ma-
ritima y Green Port, un hub de descarbo-
nizacion orientado a promover un modelo
portuario mas sostenible.

La 32% Convencion de ANAPAT ha vuelto a
dejar una idea clara: el sector de la eleva-
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cion vive un buen momento, pero su futuro
dependera de la capacidad de las empresas
para seguir colaborando, profesionalizando-
se y compitiendo con juego limpio.

ANAPAT ha demostrado de nuevo que es
una asociacion fuerte, activa y comprome-
tida con sus asociados. La presencia de
més de 275 profesionales en A Corufia, el
récord de patrocinadores, la exposicion de
maquinaria y la calidad de las ponencias y
mesas redondas confirman que el alquiler
de plataformas elevadoras en Espafia sigue
teniendo musculo, ilusion y mucho cami-
no por delante.

Con la satisfaccién de estar juntos y el orgu-
llo de haber construido algo grande, ANAPAT
cerré una nueva Convencién que quedara en
el recuerdo como una de las ediciones mas
especiales de los ultimos afios.

Araceli Segarra inspira a ANAPAT con
una leccion de liderazgo y superacion

La Convencion de ANAPAT conté con la participacion de Araceli Segarra, primera mujer espainola en alcanzar la cima del
Everest, quien ofreci6 una inspiradora ponencia sobre esfuerzo, adaptacion, liderazgo y trabajo en equipo. A través de su
experiencia en la montaiia, estableci6é un paralelismo con el sector de la elevacion, donde la preparacion, la seguridad,

la confianza y el compromiso son fundamentales para alcanzar cualquier objetivo.

Durante su intervencion, Segarra destaco
la importancia de encontrar un propésito,
aprender de los errores, adaptarse a los
cambios y afrontar los retos con determi-
nacién. También subray6 que los grandes
logros son el resultado de afios de prepa-
racion y del trabajo conjunto de personas
comprometidas.

La alpinista puso el foco en el valor de los
equipos, afirmando que la empatia, la co-
municacion, la generosidad y la confianza
son esenciales para avanzar y superar la
incertidumbre. Asimismo, recordd que el li-
derazgo consiste en cuidar a las personas,
gestionar las emociones y actuar con co-
herencia.

Su mensaje conectd plenamente con los va-
lores de ANAPAT y del sector del alquiler de
plataformas elevadoras, al reivindicar que,
por encima de la tecnologia o los recursos,
son las personas quienes hacen posible el
éxito de cualquier proyecto.

114 MOVICARGA




Exposicion de maquinas de ANAPAT

CONVENC

ANAPAT

115



CONVENCION ANAPAT

kanapat

LGMG demuestra en ANAPAT que “lo vale”: fuerza,
resiliencia y una apuesta firme por Europa

La compaiiia, sponsor premium de la Asamblea de ANAPAT, presenté su evolucion en Europa, su estrategia para la
Peninsula Ibérica, sus nuevos productos y una hoja de ruta basada en servicio, cercania al cliente, digitalizacion y
crecimiento conjunto.

LGMG fue uno de los grandes protagonistas de la Asamblea de ANA-
PAT, donde participé como sponsor premium y dej6 claro el momen-
to de fuerza que atraviesa la compafiia en el mercado europeo vy, es-
pecialmente, en la Peninsula Ibérica. Bajo el lema “Porque LGMG lo
vale”, la marca quiso trasladar un mensaje de autoestima, confianza,
resiliencia y valor real, mas alla de las apariencias.

La presentacion corrié a cargo de Verania Costa, directora comercial
para el sur de Europa de LGMG, quien explicé que el patrocinio pre-
mium de la compafifa en ANAPAT se gesté durante Bauma. A partir
de ahi, LGMG quiso estar presente en una de las citas mas importan-
tes del alquiler de plataformas en Espafia, acompafiando a los alqui-
ladores y demostrando su compromiso con el sector.

Verania Costa, Directora de LGMG para el Sur de Europa

Verania Costa destacd que el lema “Porque LGMG lo vale” resume
muy bien la filosoffa de la empresa: lo vale su equipo humano, lo va-
len sus maquinas, lo valen sus clientes y lo vale su modelo empresa-
rial, basado en una actuacion local dentro de un mercado global. Un
mensaje con el que la compafia quiso poner en valor no solo su cre-
cimiento, sino también la confianza que ha ido generando en Europa.
Durante la intervencién también particip6 Vincent Vercaemst, director
comercial de LGMG Europe, quien realizé una introduccién del Grupo
Lingong y explicé la evolucion de la compafiia en el mercado europeo.
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EL RESPALDO DE UN GRAN GRUPO INDUSTRIAL

LGMG forma parte del Grupo Lingong, fundado en 1972 y situado en-
tre las principales empresas chinas del sector de maquinaria de cons-
truccioén. El grupo cuenta con cuatro compafiias especializadas, en-
tre ellas Shandong Lingong Construction Machinery Co., Ltd. (SDLG),
Lingong Heavy Machinery Co., Ltd. (LGMG) y Lingong Special Machi-
nery Co., Ltd., con actividad en construcciéon, mineria, plataformas
aéreas de trabajo, maquinaria especial y fabricacién de componentes.
El Grupo Lingong cuenta con 54 afios de experiencia en el sector de
la construccién, unos ingresos por ventas de 5.780 millones de doéla-
res en 2025 y ocupa el puesto nimero 5 en China dentro de su am-
bito de actividad.

Con sede en Jinan, China, LGMG esta especializada en plataformas
aéreas de trabajo, manipuladores telescOpicos y maquinaria para
minerfa. La compafiia se sitla entre los 100 principales fabricantes
mundiales de maquinaria de construccion, dentro del top 5 de fabri-
cantes chinos de plataformas aéreas y en el puesto nimero 11 a nivel
mundial en el sector MEWP/AWP.

Vincent Vercaemst, director comercial de LGMG Europe

Ademés, LGMG ha desarrollado una fuerte presencia internacional
con filiales en Europa, Norteamérica, Australia y Asia, proporcionando
ventas localizadas, servicio y soporte técnico. En 2023, la compafiia
inauguré una planta de fabricacion en Monterrey, México, reforzan-
do su modelo de expansién global bajo la filosofia “pensar en global
y actuar en local”.

En el caso concreto de LGMG, la compafifa alcanzé en 2025 unos in-
gresos de 1.490 millones de doélares. Ademas, es fabricante nimero
1 de dumpers para mineria, se sitla en el top 5 chino de fabricantes
de plataformas aéreas y ocupa el puesto 11 mundial en MEWP/AWP.

RAPIDEZ, EFICIENCIA Y CALIDAD
COMO SENAS DE IDENTIDAD

Uno de los momentos més significativos de la presentacion fue la pro-
yeccién de un video interno que mostraba la construccién de una fa-
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brica de LGMG en China en apenas 30 dias. Para la compafiia, este
ejemplo refleja de forma muy clara su manera de trabajar: rapidez,
eficiencia, capacidad industrial y calidad.

La idea que quiso transmitir LGMG es que esa misma filosofia que
aplica en sus fabricas es la que quiere trasladar al mercado euro-
peo: agilidad, capacidad de respuesta, compromiso con el cliente y
una estructura preparada para acompafar el crecimiento del sector
del alquiler.

LGMG EUROPE: CRECIMIENTO SOSTENIDO
Y AMBICION DE FUTURO

LGMG Europe ha experimentado una evolucién muy significativa des-
de 2018. La compafifa explicd que comenz6 con apenas 10 tijeras
elevadoras en stock y hoy cuenta con méas de 500 maquinas disponi-
bles en Europa, con alturas de trabajo desde 6,44 metros.

El crecimiento también se ha reflejado en el drea de recambios. La
compafiia ha pasado de disponer de unas pocas estanterias con re-
puestos a contar con méas de 2.500 m? de inventario de recambios,
con un valor aproximado de 3 millones de euros. Este punto es clave
para LGMG, ya que el servicio postventa se ha convertido en uno de
los principales motores de su estrategia en Europa.

Actualmente, LGMG Europe cuenta con un equipo de unas 40 perso-
nas para atender el mercado europeo. La compafiia subrayé que Eu-
ropa es un mercado muy exigente y que, aunque ya dispone de una
buena cobertura, es consciente de que debe seguir mejorando e in-
tensificando su red de servicio.

Durante la presentacion se compartio también la evolucion interna de
LGMG Europe desde 2018 y su plan estratégico hasta 2028. El ob-
jetivo de la compafiia es alcanzar las 7.000 maquinas en Europa en
2028. En 2024 se registrd un afio récord, con 5.300 maquinas, una
cifra influida por el efecto de los aranceles y considerada artificial-
mente alta. La caida prevista en 2025 se explica precisamente por
ese contexto extraordinario.

Para 2026, el plan de LGMG Europe es alcanzar las 3.800 unidades
en Europa, con el objetivo de llegar a una cuota de mercado del 10%
este afo y avanzar hacia el 15% en 2028.

SERVICIO, GARANTIA, FORMACION Y DIGITALIZACION

LGMG dejé claro en ANAPAT que su crecimiento en Europa no se
basa Unicamente en vender maquinas, sino en construir una pro-
puesta sélida alrededor del cliente. Por ello, uno de los pilares princi-
pales de la compafiia es el servicio postventa.

La marca cuenta con una politica de garantia de 5 afios, un punto di-
ferencial que refuerza la confianza de los alquiladores en sus equi-
pos. Ademas, LGMG ha desarrollado mas de 30 cursos de formacion,
desde formaciones genéricas hasta sesiones especificas por modelos,
con el objetivo de mejorar el conocimiento técnico de sus maquinas y
reforzar la seguridad y eficiencia en el uso de los equipos.

La digitalizacion también ocupa un papel destacado dentro de la es-
trategia de la compafiia. LGMG ofrece soluciones de telematica desa-
rrolladas junto a Trackunit, con una suscripcién de 5 afios, asi como
herramientas digitales para mejorar la gestion de los equipos y los re-
cambios. Entre ellas, la compafifa destaco la plataforma de comercio
electrénico de repuestos SmartEquip, pensada para facilitar el acceso
a piezas y agilizar la operativa de sus clientes.

Asimismo, LGMG present6 sus soluciones financieras junto a PEAC
Solutions, una colaboracién disefiada para facilitar el acceso a la ma-
quinaria y acompafiar a los clientes en sus planes de crecimiento.

EL MERCADO ESPANOL: DE UN PRIMER CLIENTE
EN 2017 A UNA PRESENCIA CONSOLIDADA

La presentacion tuvo también un apartado especifico dedicado al

mercado espafiol y a la evoluciéon de LGMG en la Peninsula Ibérica.
Verania Costa recordd que el primer cliente de LGMG en Espafia fue
Servei, en 2017. Entre 2018 y 2021, la compafifa contaba con cua-
tro clientes en la Peninsula Ibérica, pero a partir de 2022 la evolucién
fue mucho més intensa.

Hoy, son muchas las empresas de alquiler que ya cuentan con ma-
quinas LGMG en sus flotas, lo que demuestra la progresiva consolida-
cién de la marca en el mercado ibérico.

Para atender este crecimiento, LGMG cuenta en la Peninsula Ibéri-
ca con un equipo formado por Verania Costa, Carlo Forini, Jonathan
Fuentes y Adalberto Baena. Un equipo cercano al cliente, con pre-
sencia directa y con una clara vocacion de acompahfar al alquilador
tanto en la venta como en el servicio posterior.

La formacién ha sido otro de los puntos clave. La compafiia ha reali-
zado 23 sesiones formativas y ha formado a 160 técnicos, reforzan-
do asi su compromiso con el servicio, la seguridad y el conocimiento
técnico de sus equipos.

Verania Costa recordé también que algunos de los asistentes a la
Asamblea de ANAPAT habfan participado recientemente en Explo-
ra LGMG, una iniciativa que permitié a clientes y colaboradores co-
nocer mas de cerca la compafiia, sus instalaciones, sus productos y
su vision de futuro.

ESTRATEGIA FUTURA PARA LA PENINSULA IBERICA

LGMG presenté en ANAPAT su estrategia futura para la Peninsula
Ibérica, con una hoja de ruta clara y ambiciosa.

El primer objetivo es ampliar la red de servicio, incorporando nuevos
talleres colaboradores para ofrecer una mejor cobertura y una res-
puesta mas rapida a los clientes. En este sentido, la compafia ya ha
alcanzado acuerdos con dos nuevos colaboradores.

El segundo eje pasa por dirigirse a empresas de alquiler medianas y
grandes, consolidando la presencia de LGMG como proveedor prefe-
rente alli donde la marca ya esté establecida. La compafiia quiere se-
guir creciendo, pero hacerlo de forma sélida, apoyandose en el servi-
cio, la disponibilidad y la confianza del cliente.

Otro punto importante sera la colaboracién estrecha con aquellos so-
cios que se dirigen al mercado industrial y a usuarios finales, amplian-
do asi el alcance de la marca en diferentes segmentos.

Ademas, LGMG quiere ampliar su cartera de producto en la Peninsula
Ibérica con nuevas familias, especialmente manipuladores telescopi-
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cos y carretillas elevadoras, dos lineas con las que la compafia quiere
reforzar su presencia mas alla de las plataformas aéreas.

La fabricacion en Europa sigue formando parte del plan futuro de
la compafifa. Verania Costa explicé que el proyecto contintia sobre
la mesa, aunque se ha visto demorado por diferentes razones estra-
tégicas: la puesta en marcha de la planta de Monterrey, en México,
con una capacidad de produccién de 20.000 unidades; la entrada de
SDLG, perteneciente al Grupo Lingong, en Europa; y la salida a bolsa
de Lingong prevista para finales de afio. Todos estos factores han he-
cho que la fabrica europea se haya pospuesto, aunque sigue siendo
una aspiracion dentro del plan de crecimiento de la compafiia.

El ultimo eje de la estrategia es vender mejor y apoyar directamente
a los clientes. LGMG quiere crecer, pero quiere hacerlo acompafian-
do al mercado, escuchando a sus clientes y reforzando la relacién di-
recta con ellos.

Carlo Forini presenta los manipuladores telescopicos y las carretillas
Durante la presentacion, Carlo Forini fue el encargado de presentar
la gama de manipuladores telescopicos y carretillas elevadoras de
LGMG, dos familias de producto con las que la compafiia quiere am-
pliar su presencia en el mercado ibérico.

Forini destac6 que los equipos incorporan componentes de fabrican-

tes reconocidos, como Bosch Rexroth, Cobo, Danfoss, Kubota, Per-
kins o Carraro, lo que aporta confianza, fiabilidad y facilidad de man-
tenimiento.

La gama disponible en Espafia esta lista para su matriculacion, un aspec-
to clave para facilitar su entrada en el mercado. La ambicién de LGMG es
convertirse en un fabricante de referencia también en manipuladores te-
lescopicos, con una gama que va desde equipos de 4 metros y 1.200 kg
de capacidad hasta modelos de 26 metros y 6 toneladas.

Ademas, la compafiia cuenta con accesorios para diferentes activida-
des, ampliando las posibilidades de uso de sus equipos en construc-
cion, industria, agricultura y manipulacion de materiales.

En el area de carretillas, LGMG presenté su gama todoterreno, con
modelos diésel de 2,5 toneladas, 3,5 toneladas y 5 toneladas. La es-
trategia comercial sera directa para el canal alquiler, mientras que la
red de distribucién cubrira parte del mercado de usuario final y apo-
yara el servicio postventa.

LAS MAQUINAS EXPUESTAS EN GALICIA

Para finalizar la presentacion, Vincent Vercaemst explicé las maqui-
nas que LGMG habia llevado a la zona de exposicién en Galicia. La
compafifa contd con cuatro equipos en el exterior, mostrando tanto
plataformas como nuevas soluciones de manipulacion.

Una de las grandes novedades fue el brazo articulado AR32J-2, una
maquina que destaca por su capacidad lider en su categoria, con
260/350 kg de carga util, lo que permite trabajar con varios operado-
res, herramientas pesadas y una mayor eficiencia en el plumin.
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El AR32J-2 ofrece una altura de trabajo de 32,2 metros y un alcance
horizontal de 20,43 metros, permitiendo acceder a obstaculos com-
plejos y trabajos exigentes. Sus estabilizadores extensibles en forma
de “X”, equipados con sensores de precision, proporcionan una gran
estabilidad incluso en condiciones de trabajo dificiles.

La maquina incorpora control mediante bus CAN, hidraulica con de-
teccion de carga load-sensing, actualizaciones OTA en remoto y siste-
ma de autodiagndstico, mejorando la precision, la eficiencia y la faci-
lidad de mantenimiento.

Otra de las maquinas destacadas fue la carretilla todoterreno F25, un
modelo del que ya se han vendido mas de 100 unidades en Europa.
Equipada con motor diésel Kubota y traccion hidrostéatica 4x4, ofrece
potencia fiable, control suave y excelente traccion.

La F25 cuenta con una capacidad de carga de 2,5 toneladas y direc-
cion trasera de 45° lo que mejora la productividad y la maniobrabi-
lidad en espacios reducidos. Su cabina certificada ROPS, el joystick
ergondmico y el apoyabrazos ajustable aumentan la seguridad y la co-
modidad del operador.

Ademas, su distancia al suelo de 300 mm y la nivelacion del eje tra-
sero de 10° garantizan estabilidad en terrenos irregulares. La posibili-
dad de incorporar implementos como cucharones, pinzas, ganchos y
otros accesorios amplia sus aplicaciones en construccion, agricultura
y manipulacién de materiales.

“LGMG LO VALE Y QUIEN LO PRUEBA LO SABE"

Verania Costa cerré la presentacion agradeciendo a la organizacion
de ANAPAT, a los clientes y a todos los asistentes su confianza y apo-
yo. Su intervencion finalizé con un mensaje contundente que resu-
me la posicién de la marca en el mercado: “LGMG lo vale y quien lo
prueba lo sabe”.

La presencia de LGMG como sponsor premium en ANAPAT fue una
clara declaracion de intenciones. La compafiia quiso demostrar que su
apuesta por Europa y por la Peninsula Ibérica es firme, que cuenta con
capacidad industrial, producto, stock, recambios, servicio, formacion,
digitalizacion y soluciones financieras para acompafiar al mercado.

Bajo el lema “Porque LGMG lo vale”, la marca defendié su valor des-
de la resiliencia, la confianza y la cercania al cliente. Un mensaje que
encaja especialmente bien en un sector tan exigente como el alqui-
ler de plataformas, donde no basta con tener producto: hay que estar
cerca, responder rapido y construir relaciones a largo plazo.

LGMG cerr6 su intervencion en ANAPAT reforzando una idea clave:
el crecimiento de la compafia en Europa se hara en colaboracion
con sus clientes, escuchando sus necesidades y ofreciendo solucio-
nes adaptadas a un mercado cada vez mas profesional, digitalizado
y competitivo.
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sSocage impulsa el cambio en ANAPAT

Bajo el lema “Impulsa el cambio”, SOCAGE volvié a protagonizar una presentacion brillante, participativa y con mucho

mensaje para los alquiladores

SOCAGE volvié a demostrar en ANAPAT que
una presentacion de producto puede ir mu-
cho mas alla de hablar de metros, datos téc-
nicos o novedades. De la mano de Jesus Ca-
sin, la compafiia realizé6 una intervencion
brillante, dinamica y muy conectada con el
publico, bajo el lema “Impulsa el cambio”.

Como ya es habitual, SOCAGE, a través de
la intervencion de Jesus Casin, director de
Socage Ibérica, supo captar la atencion
desde el primer momento. En esta oca-
sion, lo hizo repartiendo pulseras con el
logo de la marca, cada una de un color di-
ferente, para que los asistentes eligieran
cual era, para ellos, el aspecto mas im-
portante a la hora de valorar una maqui-
na de alquiler.

El color rojo representaba la fiabilidad; el ver-
de, la postventa; el naranja, las prestaciones;
el blanco, el precio; y el rosa, la asistencia al
operador. Una forma visual, sencilla y muy
efectiva de hacer participar a los alquilado-
res y de poner sobre la mesa una reflexion:
qué se espera hoy realmente de una plata-
forma moderna.

Antes de entrar en esta dindmica, Jesus Ca-
sin presentd las principales novedades de
SOCAGE para 2026 y agradeci6 el papel de
SO0S Maquinaria como distribuidor de la
marca, destacando que para SOCAGE es ya
“como una segunda casa”.

Entre las novedades, SOCAGE present6 la
ForSte 27D Speed, definida como la platafor-
ma articulada més alta del mercado sobre 3,5
toneladas, asi como la nueva generacion de
maquinas que la compafiia esta desarrollando
con mas valor afiadido, mas prestaciones y un
equipamiento cada vez mas completo.

También se hizo referencia al modelo de 20
metros, la forSte 20A Speed y al equipamien-
to de todas las funcionalidades que SOCAGE
incorpora en sus nuevas plataformas. Ade-
mas, la marca destacé su gama de orugas
Raptor, con alturas de trabajo que van de los
12 a los 35 metros, incluyendo las versiones
de 12, 15y 18 metros.

Jesus Casin insisti6 en que a SOCAGE le gus-
ta innovar, pero hacerlo “de una manera di-
ferente”, trabajando el cambio de forma ac-
tiva y escuchando lo que realmente valoran
los clientes.

“Hoy os hemos repartido unas pulseras para
saber cuél es el pilar que vosotros preferis
cuando valorais una maquina”, explico, in-
vitando a los asistentes a levantar la mano y
mostrar el color elegido. “Levantad la mano y
mostremos el color de nuestro sector”.
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A partir de ahi, SOCAGE desarrollé cada uno
de esos pilares, dejando claro que la marca
no solo utiliza esas palabras, sino que trabaja
para evolucionarlas afio tras afio.

LEWANTAL L& HMAND Y RS T AR
pL COPLDE BE MUEETED SECTOM

FIABILIDAD: EVOLUCIONAR BIEN

Para SOCAGE, la fiabilidad no consiste en
evitar la evolucion, sino en evolucionar bien.
Una méaquina moderna puede seguir siendo
robusta y, al mismo tiempo, estar mejor in-
tegrada, mejor controlada y mejor preparada
para trabajar todos los dias.

La compafiia explicé que esta fiabilidad se
construye con maquinas mas robustas, me-
jor integradas y mas constantes en toda la
gama. SOCAGE apuesta por un producto in-
dustrializado, con un 90% de componentes
producidos internamente, componentes co-
munes en gran parte de la gama y una fuerte
inversion en fabrica y maquinaria.

Mas control, méas repetibilidad, mas calidad
y mas mejora continua se traducen, segun la
compafifa, en mas fiabilidad.

POSTVENTA: REDUCIR EL TIEMPO
DE MAQUINA PARADA

JesUs Casin plante6 una pregunta clara: ;la
postventa consiste solo en reparar una ma-
quina cuando se averia?

Para SOCAGE, la mejor postventa no consis-
te Unicamente en reparar répido, sino en re-
ducir el tiempo que una maquina permanece
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parada. Los avances tecnolégicos permiten
hoy una postventa diferente: méas conectada,
mas eficiente, mas preventiva e incluso méas
predictiva.

En este sentido, SOCAGE evoluciona su ser-
vicio con herramientas que ayudan a antici-
parse, diagnosticar mejor y reducir tiempos
de parada, como las intervenciones Easy Fix,
Socage Connect, la diagnosis remota, las ac-
tualizaciones remotas, la monitorizacion pre-
dictiva, el QR Unico y MySocage.
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PRESTACIONES:
NO SON SOLO METROS

Otro de los puntos clave de la presentacion
fue el concepto de prestaciones. Jesus Casin
preguntd si las prestaciones son simplemen-
te mas altura y mas alcance.

La respuesta de SOCAGE fue contundente: las
prestaciones reales consisten en poder hacer
mas trabajos con una sola maquina. No se mi-
den solo en metros, sino en versatilidad, pro-
ductividad y oportunidades reales de alquiler.

“Las prestaciones reales no se miden en me-
tros, se miden en oportunidades”, afirmé Je-
sus Casin.

SOCAGE trabaja esta evoluciéon con solucio-
nes como una mejor estabilizacion en espa-
cios reducidos y zonas urbanas, mayor ca-
pacidad de estabilizacién en pendientes,
estabilizacion automatica Plus y sujecion
frontal de cesta.

ASISTENCIA AL OPERADOR:
TRABAJAR MEJOR Y MAS SEGURO

En cuanto a la asistencia al operador,
SOCAGE plante6 si esta se basa Unicamente
en mas formaciéon, mas manuales y mas
adhesivos.

Para la compafiia, asistir al operador significa
hacer la magquina mas sencilla, mas intuitiva
y més segura en el trabajo real. Una maquina
moderna no solo facilita el trabajo, sino que
aporta confianza al operador, mejora la satis-
faccion de uso, reduce errores y ayuda a pre-
venir accidentes.

SOCAGE evoluciona esta asistencia con au-
tomatismos y ayudas activas como la estabi-
lizacion automética inteligente, el cierre au-
tomatico, AutoStart, SafeLevel y la bajada de
emergencia desde la cesta.

“La méaquina ya no solo ejecuta una funcién.
Ayuda al operador a trabajar mejor y mas se-
guro”, fue uno de los mensajes mas destaca-
dos de la presentacion.
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PRECIO: VALOR DURANTE
TODA LA VIDA UTIL

El precio fue otro de los conceptos analiza-
dos. Jesus Casin pregunt6 si el precio es solo
una cifra que aparece en una oferta.
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Para SOCAGE, el precio no se mide Unica-
mente por lo que se paga al comprar una ma-
quina, sino por todo lo que incorpora y aporta
durante su vida util. Una maquina preparada
para las exigencias actuales se mantiene vi-
gente durante mas tiempo, responde mejor
a lo que demandan los operadores y se aleja
de la obsolescencia.

Por ello, SOCAGE apuesta por incorporar
mas equipamiento, mas tecnologia y mas va-
lor de serie. “Todo lo que necesitas, de se-
rie”, fue otro de los mensajes que dejé la
marca durante su intervencion.

COMPROMISO: EL VALOR QUE NO
APARECE EN LA FICHA TECNICA

SOCAGE quiso afiadir un ultimo concepto
que, aungue no siempre aparece en una ficha
técnica, resulta fundamental: el compromiso.

“Detras de cada plataforma hay personas y
una relacién de confianza”, defendié la com-
pafifa. Para SOCAGE, el compromiso signifi-
ca estar cerca de los clientes, escucharles y
responder a sus necesidades.

Una maquina puede parecerse a otra, pero
la forma de acompafiar a un cliente marca
la diferencia.

EL COLOR AZUL DE SOCAGE

La presentacion termind con un mensaje
muy potente. Cada asistente habia elegido
una prioridad diferente: fiabilidad, postventa,
prestaciones, precio o asistencia al operador.
Pero SOCAGE quiso dejar claro que una pla-
taforma premium no debe evolucionar solo
en una de ellas, sino en todas.

“Trabajamos para innovar y evolucionar
vuestros pilares, porque vuestros pilares son
nuestros pilares”, destacé Jesus Casin.

Y todo aquello que los alquiladores valoran —
fiabilidad, postventa, prestaciones, asistencia,
precio y compromiso— SOCAGE lo retine en
un mismo color: el azul de la marca.

Porque, como concluyé la compafia, SOCA-
GE da color al cambio.
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HELI presenta en ANAPAT sus novedades
para 2026 y refuerza su apuesta

La compaiiia mostr6 su nueva carretilla todoterreno compacta, la gama de manipuladores telescépicos HELI, sus tijeras

eléctricas y sus soluciones avanzadas para baterias de litio

HELI estuvo presente en la 32% Convencion de ANAPAT, celebrada
en A Corufia, donde Gustavo Toledo quiso comenzar su intervencion
agradeciendo el trabajo de la asociacién y la acogida que siempre han
recibido dentro del sector de la elevacién y las plataformas.

Durante su presentacion, Toledo destac6 que, aunque HELI procede
histéricamente del mundo de la manutencién, siempre se han senti-
do muy bien recibidos por las empresas del sector de las plataformas
y del alquiler. En este sentido, quiso agradecer especialmente a Os-
car Castellanos, de SOOS Maquinaria, por la gran acogida y el apo-
yo mostrado.

“Gracias a mi equipo. Somos seis personas a vuestra disposicion, y
eso me llena de orgullo y satisfacciéon”, sefialé Gustavo Toledo, quien
también extendié su agradecimiento a todas las personas y empresas
que les prestan soporte y servicio en el dia a dia.

Asimismo, quiso reconocer la confianza de muchas de las compafiias
presentes en ANAPAT: “Gracias a tantas empresas que estais aqui re-
presentadas y que habéis confiado en nosotros durante tanto tiempo.
Mantenemos relaciones continuadas con muchas de vosotras, y 0s
animo a que sigais contando con HELI como un socio de confianza”.

NUEVA CARRETILLA TODOTERRENO COMPACTA HELI

Entre las principales novedades presentadas para 2026, HELI desta-
c6 el lanzamiento de su nueva carretilla todoterreno compacta, dispo-
nible en stock y con una oferta especial de lanzamiento.

Se trata de una versién de 2,5 toneladas, hidrostatica y con motores
en las ruedas, pensada para ofrecer una solucién polivalente, com-
pacta y muy interesante para empresas de alquiler. Una de sus prin-
cipales ventajas es su altura inferior a los 2 metros, lo que facilita su
transporte, almacenamiento y utilizacion en espacios donde las di-
mensiones son un factor clave.

Con esta nueva maquina, HELI complementa su gama todoterreno
con una serie mas versatil, dirigida especialmente a alquiladores que
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buscan equipos robustos, compactos y rentables para diferentes apli-
caciones.

NUEVA GAMA DE MANIPULADORES TELESCOPICOS HELI

Otra de las grandes novedades de la compafiia fue la presentacion
de la nueva gama de manipuladores telescopicos HELI, con especial
atencion a la version eléctrica con baterfa de litio.

Este nuevo manipulador telescopico ofrece una capacidad de 2.500
kg y una altura de trabajo de 6 metros, incorporando cabina completa
con aire acondicionado. Con esta propuesta, HELI refuerza su apues-
ta por equipos eléctricos, eficientes y adaptados a las nuevas necesi-
dades del mercado.

La compafiia también explicd que esta gama ira incorporando siste-
mas avanzados de seguridad. Entre ellos, un sistema que permite es-
tabilizar el mastil en posicion horizontal, asi como una reduccién de
velocidades de inclinacion para mejorar el control operativo.

Ademas, HELI present6 el sistema T-ADAS, una solucién basada en
inteligencia artificial y camaras laterales que permite reducir la veloci-
dad del equipo para ayudar a evitar atropellos y mejorar la seguridad
en el entorno de trabajo.

GAMA DE TIJERAS ELECTRICAS HELI

HELI también cuenta con una gama de tijeras eléctricas especialmen-
te pensada para el sector del alquiler.

Dentro de esta linea, la compafiia destacé el modelo HELI JSO7, una
tijera compacta que se ha convertido en uno de los modelos de mayor
venta dentro de su segmento. Ofrece 7,8 metros de altura de trabajo
y esté disponible con chasis de 0,76 o 0,81 metros de ancho, segun
se destine a uso interior o interior/exterior. Ademas, incorpora baterias
sin mantenimiento y cuenta con precios especiales.

Por su parte, la HELI JS12 forma parte de una gama que va desde
los 10 hasta los 14 metros de altura de trabajo, con chasis de 1,15
metros de ancho. Esta disponible con baterias sin mantenimiento y
versiones de litio, asi como con opciones de traccion hidraulica o
eléctrica.
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Desde HELI destacaron ademés que cuentan con stock disponible sin
anti-dumping, un aspecto especialmente relevante para los alquilado-
res que buscan disponibilidad inmediata y condiciones competitivas.

GLOBAL CARRETILLAS: DIAGNOSTICO E INTERVENCION
EN BATERIAS DE LITIO

Durante la presentacién también se puso en valor el trabajo de Global
Carretillas, especialmente en el ambito de las baterias de litio.

La compafiia se mostr6 especialmente orgullosa de su centro de diag-
nostico e intervencién para baterias de litio, ubicado en su delegacion
de Madrid. Este centro acaba de cumplir su primer afio de vida y, ac-
tualmente, ya permite intervenir en cualquier bateria de clase 3.1 de
cualquier marca.

Ademas, HELI explic6 que también pueden intervenir en baterias de
mayor tamafio, llegando incluso a refabricarlas o modificar su electré-
nica cuando es necesario.

Otra de las soluciones destacadas fue la posibilidad de ofrecer bate-
rias Plug&Play para equipos que actualmente trabajan con plomo,
aportando la garantia y seguridad de HELI. Esta solucién permite faci-
litar la transicion hacia el litio de una forma mas sencilla, segura y efi-
ciente para los clientes.

HELI REFUERZA SU COMPROMISO CON EL ALQUILER

Con su presencia en ANAPAT, HELI volvié a demostrar su apuesta por
el sector del alquiler y por el mercado de la elevacion. La compafia
present6 una propuesta centrada en la disponibilidad, la seguridad, la
electrificacién y el servicio, con soluciones pensadas para responder a
las necesidades reales de los alquiladores.

Su nueva carretilla todoterreno compacta, la gama de manipuladores
telescopicos eléctricos, las tijeras eléctricas y el centro especializado
en baterfas de litio reflejan una estrategia clara: seguir ampliando su
presencia en el mercado con productos competitivos, soporte cerca-
no y soluciones adaptadas a los nuevos retos del sector.
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JLG presenta en ANAPAT ClearSky Smart Fleet,
su oferta formativa y el refuerzo

Carlos Bordonado, Josep Martinez y Nicolas Molina expusieron ante los asistentes las soluciones de JLG para mejorar la
gestion de flotas, formar a los técnicos y reducir al maximo los tiempos de parada de las maquinas.

JLG estuvo presente en la Convencion de ANAPAT con una presen-
tacion centrada en tres pilares fundamentales para los alquiladores:
la digitalizacién de la gestion de flotas, la formacion técnica especia-
lizada y el servicio posventa. Durante la ponencia intervinieron Carlos
Bordonado, Josep Martinez y Nicolas Molina, quienes trasladaron a
los asistentes la apuesta de JLG por acompafiar al cliente en todo el
ciclo de vida de la maquina.

Carlos Bordonado fue el encargado de presentar ClearSky Smart
Fleet, el sistema de gestion inteligente de flotas de JLG, disefiado para
maximizar la productividad, mejorar la disponibilidad de los equipos
y facilitar el control operativo de las maquinas. Se trata de una herra-
mienta pensada para que los alquiladores puedan gestionar sus flotas
de una manera mas eficiente, con informacion Gtil y accesible desde
diferentes plataformas.

ClearSky Smart Fleet permite el acceso desde la web de JLG On-
line Express, a través de https://onlineexpress.jlg.com/es , y ofrece
también la posibilidad de integrar los datos mediante API en el ERP

Carlos Bordonado
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del cliente. Entre sus funcionalidades destacan la localizacién de los
equipos, el control digital de acceso, la posibilidad de establecer res-
tricciones, la confirmacion de uso durante el fin de semana y el ana-
lizador digital remoto, que ayuda a detectar errores y aportar solucio-
nes de forma més rapida.

Uno de los aspectos destacados por JLG fue la accesibilidad econé-
mica de esta solucién, con un coste inferior a 40 euros al afio por ma-
quina, lo que convierte a ClearSky Smart Fleet en una herramienta
muy interesante para empresas de alquiler que buscan avanzar en
digitalizacion sin realizar grandes inversiones.

LA FORMACION COMO CLAVE PARA MEJORAR
LA SEGURIDAD Y LA DISPONIBILIDAD

La segunda parte de la presentacién corrié a cargo de Josep Martinez,
responsable del drea de formacién de JLG, quien expuso la oferta for-
mativa de la compafifa. Martinez explicé que formarse directamente
con un fabricante aporta un valor afiadido fundamental, ya que per-
mite a los técnicos conocer mejor los equipos, realizar diagnosticos
mas precisos y trabajar con mayor seguridad.

Josep Martinez

Desde JLG destacaron que una buena formacion técnica se traduce
en una mayor seguridad, una reducciéon de averias, un mejor diagnés-
tico y una mayor disponibilidad de los equipos. En un sector donde
el tiempo de actividad de las méaquinas es clave para la rentabilidad
del alquilador, contar con técnicos bien formados supone una venta-
ja competitiva clara.

La formacién técnica de JLG esta dirigida principalmente a técni-
cos y cubre diferentes familias de producto, como plataformas de ti-
jera, brazos articulados y telescépicos, orugas, mastiles verticales y
diagnostico. Ademas, la compafiia ofrece diferentes modalidades de
formacion, tanto en las instalaciones del cliente como, cuando sea
posible, en centros JLG, combinando siempre formacién tedrica y
préactica.
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Martinez también explicé que JLG ofrece formacién bonificable, plani-
ficacién anual, grupos reducidos y programas adaptados a las necesi-
dades de los clientes. El objetivo, seglin traslado, es convertirse en el
socio de referencia para los cursos técnicos del sector.

Bajo el compromiso de JLG, la formacion no se entiende como una
accioén puntual, sino como una transferencia de conocimiento conti-
nua, con soporte permanente, mejora constante y acompafiamien-
to al cliente.

SERVICIO TECNICO Y REPUESTOS:
REDUCIR AL MAXIMO EL TIEMPO DE PARADA

Por su parte, Nicolds Molina, responsable de servicio técnico de JLG,
explico la nueva organizacion del drea de posventa de la compafiia,
que ha separado las areas de formacion, repuestos y servicio técnico
para ofrecer una atencién méas especializada y eficaz.

Nicolas Molina

Molina subrayé la importancia de la disponibilidad de los equipos y
del asesoramiento técnico, especialmente en un mercado donde los
alquiladores necesitan que sus maquinas estén operativas el mayor
tiempo posible. “El Unico objetivo es conseguir que la maquina pase
el menor tiempo averiada”, fue uno de los mensajes principales tras-
ladados durante su intervencion.

El departamento de servicio de JLG cuenta con Nicolas Molina como
responsable de Servicio, Patricia Ruano y Verénica Casolivé en admi-
nistracion de servicio, y Ana Cabello como responsable de Repues-
tos. Desde esta estructura, la compafiia ofrece atencién de garantias,
atencién técnica, documentacién, soporte técnico telefénico a través
del 902 100 730y servicios de mantenimiento.

Ademas, en el area de repuestos, JLG refuerza la venta a través de
Online Express y ofrece soporte técnico especifico para recambios.
La compafiia destacé que desde todos los departamentos de posven-
ta se trabaja con un mismo objetivo: ayudar al cliente a resolver inci-
dencias de forma rapida y conseguir que la maquina vuelva cuanto
antes al trabajo.

JLG también recordd que cuenta con servicios oficiales distribuidos
por diferentes zonas de Espafia: zona noroeste, zona norte, zona Le-
vante y Baleares, zona centro y zona sur. Molina destacé la experien-
cia de todos estos servicios oficiales y menciond también el acuerdo
con Deutz en materia de servicio técnico, reforzando asf la capacidad
de respuesta y apoyo al cliente.

UN ENFOQUE INTEGRAL PARA EL ALQUILADOR

La presentacion de JLG en ANAPAT dej6 claro que la compafiia quie-
re ir mas alla de la venta de maquinas. Su propuesta se basa en ofre-
cer un ecosistema completo al alquilador, combinando tecnologia,
formacion, soporte técnico, repuestos y acompafiamiento continuo.

Con ClearSky Smart Fleet, JLG pone a disposicion del cliente una he-
rramienta para gestionar mejor sus equipos. Con su oferta formativa,
contribuye a que los técnicos trabajen con mas seguridad y eficacia.
Y con su estructura de servicio técnico y repuestos, refuerza su com-
promiso con la disponibilidad de las maquinas.

En un sector donde cada hora de parada cuenta, JLG trasladé en
ANAPAT un mensaje claro: la productividad empieza con una buena
gestion de flota, contintia con técnicos bien formados y se consolida
con un servicio posventa capaz de responder con rapidez y eficacia.
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Multitel refuerza en ANAPAT su apuesta
por Ia proximidad al cliente y una gama
de plataformas de 3,9 t hasta 77 m

La compaiiia italiana destacé sus 115 ainos de historia, su inversion de 40 millones de euros en I+D+i en la dltima
década y una estructura reforzada en Espaiia con equipo comercial, coordinacién técnica y técnicos propios de campo.

Multitel participé en ANAPAT con una presentacion centrada en su
historia, su capacidad industrial, su amplia gama de producto y, so-
bre todo, su compromiso con la proximidad al cliente. La compafiia
italiana, fabricante de plataformas aéreas montadas sobre camién y
sobre orugas, puso en valor mas de 115 afios de tradicién en ingenie-
ria y una filosofia muy clara: desarrollar maquinas cada vez més inno-
vadoras, seguras y eficientes para todos los profesionales que nece-
sitan trabajar en altura.

Durante la presentacion, Multitel recordd que su trayectoria se apoya
en una sélida tradiciéon de ingenieria italiana, en plantas de produc-
cién modernas, procesos automatizados y una fabricacién avanzada
que combina precisién industrial con atencién artesanal al detalle.
Bajo el concepto “Made in Multitel”, la empresa quiso transmitir que
su valor diferencial no esta Unicamente en la tecnologia, sino también
en el saber hacer acumulado durante mas de un siglo.

“Lo que nos hace Unicos es el Made in Multitel. Es innovacién, tecno-
logia y saber hacer artesanal. Es precision, atencién al detalle, orien-
tacion al cliente y respeto por el medio ambiente. Es un conocimien-
to que hunde sus raices en el pasado y se proyecta hacia el futuro”,
destacaron durante la presentacion.

MULTITEL EN CIFRAS

La compafiia cuenta actualmente con 115 afios de experiencia y mas
de 40.000 plataformas sobre camién producidas. En los Gltimos diez
afios, Multitel ha invertido 40 millones de euros en |+D+i, consolidan-
do asi su apuesta por la innovacién y por el desarrollo de soluciones
adaptadas a las nuevas necesidades del mercado.

La empresa dispone de cinco filiales en Europa y una amplia red glo-
bal de distribuidores, lo que le permite ofrecer cercania, servicio y so-
porte en diferentes mercados. A nivel humano, Multitel cuenta con
560 empleados, 32 nacionalidades diferentes, presencia en cuatro
continentes, una edad media de 36,8 afios y un 12% de mujeres en
su plantilla.

En Espafa, Multitel subrayé la importancia de la proximidad al clien-
te, apoyandose en una solida red de concesionarios y en un servicio
postventa dedicado. La estructura esta compuesta por dos comercia-
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Xavi Vega

les, un coordinador técnico y cuatro técnicos de campo propios, lo
que refuerza su capacidad de respuesta y acompafiamiento al cliente.

UNA GAMA COMPLETA Y VERSATIL

Uno de los puntos fuertes de la presentacion fue la amplitud de la
gama Multitel, que cubre desde plataformas compactas sobre vehi-
culos de 3,5 t hasta unidades de gran altura y capacidad que alcan-
zan los 77 metros.

La compafiia ofrece plataformas telescépicas de 3,5 t, con alturas de
trabajo desde 14,5 hasta 27 m; plataformas articuladas de 3,5 t, de
20 a 25 m; y plataformas telescépicas con jib, también sobre 3,5 t,
con alturas desde 13 hasta 25 m.

A la izda. Roberto Marangoni junto a Xavi Vega



Ademés, Multitel cuenta con soluciones full electric, tanto sobre oru-
gas como sobre camién, con modelos de 21 a 25 m en la gama trac-
ked, asi como plataformas hibridas de 3,5 t, telescopicas de 14,5 a
23 m. La compafiia también destacé sus soluciones telescépicas y te-
lescopicas con jib completamente eléctricas.

Para trabajos de mayor altura y capacidad, Multitel dispone de plata-
formas grandes sobre vehiculos de 7,5 a 36 t, con alturas de trabajo
desde 29 hasta 77 m, completando asi una de las gamas mas versa-
tiles del mercado.

La oferta se completa con soluciones como Flying Carpet, MS 100,
plataformas sobre orugas de 17 a 30 m, equipos para extinciéon de
incendios de 20 a 30 m y configuraciones bi-energy, eco e hibridas,
pensadas para responder a distintos entornos de trabajo y necesida-
des operativas.

PROXIMIDAD, SERVICIO Y EQUIPO

La presentacion concluy6 con la intervencién de Roberto Marango-
ni, quien presenté al equipo de Multitel destacando las cualidades de
cada uno de sus integrantes, poniendo en valor la profesionalidad, la
experiencia, la capacidad técnica y la pasién que aportan al proyecto.

El equipo estda compuesto por Xavi Vega, Luigi Vitaliano, Joan Carre-
tero, Andrea Minetti, Laura Gasparini y Roberto Marangoni, un grupo
que refleja la apuesta de Multitel por estar cerca del cliente, ofrecer
soporte especializado y seguir creciendo en el mercado espafiol con
una estructura soélida.

Con esta presentacion en ANAPAT, Multitel volvié a demostrar que
su propuesta combina historia, innovacién, gama de producto y cer-
cania. Una marca con mas de un siglo de experiencia que sigue mi-
rando al futuro con una filosoffa clara: disefiar y fabricar plataformas
seguras, eficientes y adaptadas a las necesidades reales de los profe-
sionales del alquiler y del trabajo en altura.
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Pramac presenta en ANAPAT sus soluciones
de conectividad con Pramac Link

Raul Garcia, Director comercial de Pramac en Espana y Portugal, mostré durante la 32? Convencion de ANAPAT una
plataforma pensada para conectar, monitorizar y gestionar equipos en tiempo real, desde generadores hasta torres de

iluminacion y soluciones energéticas.

Durante la 322 Convencién de ANAPAT, celebrada en A Corufa, Pra-
mac particip6 con una presentacién centrada en Pramac Link, su so-
lucion digital para la conectividad, monitorizacién y gestién remota de
equipos. Raul Garcia, de Pramac, fue el encargado de mostrar a los
asistentes las posibilidades de esta plataforma, desarrollada bajo el
paraguas de Pramac y Generac, y orientada a mejorar el control de
activos, la eficiencia operativa y la toma de decisiones en empresas
de alquiler y usuarios profesionales.

Bajo el concepto “Conectando TODO”, Raul explicé que Pramac Link
se presenta como una herramienta capaz de integrar distintos equi-
pos y soluciones dentro de un mismo entorno digital. La plataforma
permite conectar generadores, sistemas de almacenamiento energéti-
co, torres de iluminacion, soluciones solares y otros equipos, facilitan-
do una visién global de la flota y de su estado operativo.

En un sector como el alquiler, donde la disponibilidad de los equipos,
la rapidez de respuesta y el control de costes son factores clave, Pra-
mac Link ofrece una solucién especialmente interesante para empre-
sas que necesitan saber en todo momento dénde estan sus activos,
cémo estan funcionando y si existe alguna incidencia que requiera in-
tervencion.

VISUALIZACION EN TIEMPO REAL
DESDE CUALQUIER LUGAR

Uno de los puntos centrales de la presentacion fue la capacidad de
Pramac Link para ofrecer visualizacién en tiempo real. La aplicacién
esté disefiada para poder utilizarse desde teléfono movil, tabletas y or-
denadores, permitiendo acceder a la informacion de los equipos des-
de cualquier lugar.

La plataforma incorpora un sistema de acceso seguro, con cibersegu-
ridad robusta para proteger tanto a los usuarios como a la propia pla-
taforma. Ademas, permite una seguridad autogestionada, con control
de acceso para cuentas de usuario individuales. Esto significa que
cada empresa puede definir qué informacion ve cada empleado, per-
mitiendo el acceso a toda la flota 0 solo a emplazamientos concretos.
Pramac Link permite una visualizacion multinivel, desde mapas ge-
nerales hasta el detalle de cada emplazamiento y equipo. De esta for-
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ma, los usuarios pueden tener una vision global de sus activos vy, al
mismo tiempo, entrar en el detalle operativo de cada maquina. La pla-
taforma ofrece tasas de refresco en directo que pueden llegar a ser
tan rapidas como un segundo, lo que resulta especialmente Gtil para
la supervision de equipos criticos o instalaciones con necesidades de
seguimiento continuo.

UNA PLATAFORMA SIN CONFIGURACION DE CODIGO

Otra de las ventajas destacadas por Pramac es que la plataforma no
requiere configuracion mediante cédigo. Su sistema se basa en plan-
tillas que permiten afiadir sitios y equipos adicionales de forma sen-
cilla'y rapida.

Los usuarios pueden optimizar los elementos de visualizacion y el di-
sefio de un sitio a otro, adaptando la informacién a las necesidades
concretas de cada emplazamiento. Esta facilidad de configuracion es
especialmente relevante para empresas de alquiler, que trabajan con
multiples clientes, ubicaciones y tipos de activos.

El objetivo es que la digitalizacién no suponga una barrera, sino una he-
rramienta préactica, accesible y escalable para mejorar la gestion diaria.

TENDENCIAS, ALARMAS Y DATOS HISTORICOS

Pramac Link también ofrece funcionalidades avanzadas de anélisis
de datos. La plataforma incluye un historiador empresarial con alma-
cenamiento offline, optimizado para muestrear con frecuencia y alma-
cenar Unicamente los datos necesarios mediante analisis de minimos,
maéaximos y promedios.

Una caracteristica especialmente (til es el almacenamiento offline de
la pasarela, que permite conservar los datos en el propio dispositivo
si se interrumpe la conectividad con la nube. De este modo, la infor-
macion no se pierde y puede recuperarse cuando vuelve la conexiéon.
La herramienta permite ademas analizar tendencias de forma senci-
lla. EIl usuario puede seleccionar un punto y un marco temporal para
recuperar la tendencia histérica correspondiente. También es posible
descargar datos histéricos manualmente en formatos como CSV o Ex-
cel, lo que facilita la elaboracion de informes, comparativas y anali-
sis internos.
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En cuanto a las alarmas, la deteccién se produce aproximadamente
un segundo después de que ocurra la incidencia. Las alarmas que-
dan registradas histéricamente y se presentan en una pantalla espe-
cifica, con opciones de notificacién configurables por el usuario me-
diante SMS y correo electrénico.

Para las empresas alquiladoras, esta capacidad de recibir alertas en
tiempo real puede marcar la diferencia a la hora de reducir tiempos
de parada, anticipar averias o reaccionar de forma rapida ante cual-
quier anomalia.

CONTROL REMOTO, PROGRAMACION E INFORMES

La plataforma permite también funciones de control remoto e infor-
mes. Pramac Link ofrece programacion a nivel de activo, con sopor-
te para iniciar sefiales de control futuras, afiadir, modificar o cancelar
programaciones de pruebas, ejercicios y servicios de red.

La interfaz de usuario permite gestionar agendas de forma comple-
ta, asi como trabajar con puntos de ajuste digitales y analégicos. Esto
abre la puerta a una gestion mas precisa y automatizada de los equi-
pos conectados.

Ademas, la plataforma permite crear grupos de activos o equipos en-
tre distintos sitios y geografias, organizandolos en grupos légicos de
planificacion. Esta funcionalidad resulta especialmente Util para em-
presas con flotas distribuidas en varias ubicaciones o con equipos tra-
bajando en diferentes proyectos.

La misma funcionalidad de planificacién disponible a nivel de activo
puede aplicarse también a grupos de equipos, permitiendo visualizar
en tiempo real todo el conjunto desde una Unica interfaz.

INFORMES ESG PARA FLOTAS DE GENERADORES

Uno de los apartados mas relevantes de la presentacion fue la capa-
cidad de Pramac Link para generar informes ESG para flotas de gene-
radores. La plataforma permite optimizar la informacién sobre emisio-
nes visualizando eventos en toda la flota, asi como controlar tiempos
acumulados de funcionamiento y consumo de combustible durante
los tramos de uso.

Este punto resulta especialmente importante en un contexto en el que
la sostenibilidad, la medicion de emisiones y la eficiencia energética
tienen cada vez mas peso en las decisiones de las empresas. Para
compafiias de alquiler, disponer de datos fiables sobre consumo, fun-
cionamiento y emisiones puede ayudar a mejorar la gestion interna,
responder a las exigencias de los clientes y avanzar hacia una opera-
cién mas sostenible.

GATEWAY HARDWARE DSE 899

La presentacion incluyé también informacién técnica sobre el ga-
teway hardware DSE 899, elemento clave para la conectividad
de los equipos. Se trata de un gateway compatible con Azure loT
Edge, preparado para comunicaciones celulares hacia la nube de
software.

Entre sus caracteristicas destacan sus dos puertos serie CAN/RS485,
dos puertos TCP Ethl y Eth2, GPS y un condensador incorporado de
alimentacion de 12-24 VDC.

En cuanto a interfaces, el equipo cuenta con dos puertos Ethernet
10/100 Mbps, un puerto CAN, un puerto RS485, una tarjeta SIM 2FF
robusta, dos entradas flexibles, dos salidas digitales y conectores de
antena para LTE y GPS.

El dispositivo esta preparado para trabajar en entornos exigentes, con
una temperatura de almacenamiento de -40 °C a 80 °C y una tempe-
ratura de funcionamiento de -30 °C a 60 °C. Su clasificacion de pro-
teccién es 1P20.

TRES NIVELES DE LICENCIA

Pramac present6 también los distintos niveles de licencia de Pramac
Link, adaptados a diferentes necesidades de uso.

El Nivel 1 corresponde a Data/API — Pramac Link Data, bajo el concep-
to “posee tus datos e intégralo en tu ecosistema”. Este nivel incluye ac-
ceso API, soporte de integracion y ganchos de red, permitiendo a las
empresas integrar los datos de Pramac Link en sus propios sistemas.

El Nivel 2 corresponde a la Plataforma de Monitorizacién, con el men-
saje “visibilidad plug & play para tu activo”. Incluye las funcionalidades
del Nivel 1y afiade panel de control con estado, alarmas y KPls, aler-
tas basicas por correo electrénico y SMS, seguimiento de activos e in-
formes.

El Nivel 3 ofrece un servicio completo de plataforma méas HelpDesk,
con cobertura de ocho horas laborables durante cinco dias a la sema-
na, de lunes a viernes de 08:00 a 17:00. Bajo el concepto “externa-
lizar la monitorizacién, nosotros nos encargamos de todo”, este nivel
incluye las funcionalidades del Nivel 2, soporte técnico L1/L2, asisten-
cia en la monitorizacién y SLA o garantias de disponibilidad.

UNA DEMOSTRACION PRACTICA DE LA PLATAFORMA

Durante la presentaciéon, Pramac mostré también una demo de la
aplicacion, donde se podia ver un mapa con distintos activos locali-
zados en Europa y su estado operativo. La interfaz permite identificar
equipos en estado “Ready” y también activos con alarma, facilitando
una supervision rapida y visual.

Esta demostracion sirvio para mostrar de forma practica como Pra-
mac Link permite centralizar la informacién de los equipos conecta-
dos, visualizar incidencias y acceder a datos clave para la gestion dia-
ria de la flota.

DIGITALIZACION REAL PARA EL ALQUILER

La propuesta de Pramac en ANAPAT encaja plenamente con uno de
los grandes temas que esta marcando el futuro del sector: la digita-
lizacion aplicada de forma practica. No se trata solo de tener datos,
sino de convertir esos datos en informacion Util para tomar mejores
decisiones, reducir tiempos de parada, optimizar consumos, mejorar
el servicio al cliente y avanzar en sostenibilidad.

Con Pramac Link, la compafifa ofrece una solucién pensada para co-
nectar equipos, controlar activos y mejorar la eficiencia de las opera-
ciones. Para las empresas de alquiler, contar con una herramienta de
este tipo supone un paso mas hacia una gestion mas profesional, pre-
dictiva y orientada al dato.

La presentacion de Raul Garcia en la 322 Convencién de ANAPAT dejo
claro que la conectividad ya no es una tendencia futura, sino una ne-
cesidad presente para las empresas que quieren seguir creciendo,
mejorar su productividad y ofrecer un servicio cada vez més eficien-
te a sus clientes
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Zanilifty JBB refuerzan en ANAPAT

‘anapat

su alianza con OilaSteel y Zoomlion

Nicola Zago present6 en la Convencion de ANAPAT una propuesta basada en dos pilares: la continuidad de Oil&Steel
bajo el paraguas de Tadano y el fuerte crecimiento de Zoomlion en el mercado espafiol de movimiento de tierras, de la

mano de Zanilift y JBB.

Zanilift y JBB estuvieron presentes en la Con-
vencion de ANAPAT con un mensaje claro:
construir una alianza sélida, basada en la
experiencia, el servicio, el soporte técnico y
la representacion de grandes marcas, para
ofrecer al mercado soluciones reales, dura-
deras y rentables.

Nicola Zago, director de Zanilift, fue el en-
cargado de realizar la presentacion, una in-
tervencion que tuvo también un componente
personal. Recordd que su primera presenta-
cion en ANAPAT fue hace 24 afios, en 2002,
precisamente en A Corufia, y destaco el ca-
mino recorrido desde entonces en el sector
de las plataformas sobre camion.

Zago comenz6 su intervencién con una frase
que marcé el tono de la presentacion: “So-
mos afortunados”. Con ella quiso transmitir
la oportunidad que supone formar parte de
un sector dinamico, en evolucién y con capa-
cidad para generar alianzas de futuro.

OIL&STEEL: MISMA GAMA, MISMA
CALIDAD Y UNA ESTRUCTURA
GLOBAL MAS FUERTE

Uno de los ejes de la presentacion fue Oil&Ste-
el, marca histérica en el ambito de las platafor-
mas aéreas, que mantiene su gama, su calidad
y su ADN técnico, ahora integrada dentro de
una estructura global més fuerte tras la incor-
poracion de Manitex al grupo Tadano.

Segun explicé Zago, la llegada de Tadano
aporta método, estructura, capacidad in-
dustrial y una vision global, sin perder aque-
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llo que siempre ha caracterizado a QOil&Ste-
el: maquinas sencillas, robustas, técnicas y
pensadas para el trabajo diario del alquilador.

LA GAMA OIL&STEEL SE ARTICULA
EN TRES GRANDES FAMILIAS:
SCORPION, SNAKE Y OCTOPLUS.

La serie Scorpion corresponde a las platafor-
mas telescépicas sobre camioén, con modelos
que cubren aproximadamente desde los 16
hasta los 23 metros de altura de trabajo, pen-
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sadas para trabajos urbanos, mantenimiento,
alumbrado, industria y alquiler.

La serie Snake agrupa las plataformas de do-
ble pantégrafo, con alturas de trabajo desde
los 16 hasta los 26 metros, ofreciendo gran
versatilidad, buena capacidad de aproxi-
macién y una geometria especialmente Util
cuando se necesita superar obstaculos o tra-
bajar en fachada.

Por su parte, la serie Octoplus representa la
gama sobre orugas, con modelos de 17, 21
y 30 metros, especialmente indicados para
trabajos en interiores, zonas ajardinadas, es-
pacios estrechos o emplazamientos donde la
baja presion sobre el suelo y la compacidad
son determinantes.

TECNOLOGIA, SIMPLICIDAD
Y SOPORTE

Durante la presentacion, Zago insistié en que
la tecnologia debe estar al servicio del usuario,
pero sin complicar la operativa. En este senti-
do, destacé funciones como la autoestabiliza-
cion, la estabilizacion automética, la funcién
home, el cierre automatico, la funcién memory
y el reposicionamiento automatico en altura.

Estas prestaciones permiten que la maquina
pueda volver de forma automatica a su posi-
Ccion inicial o recuperar una posicion de tra-
bajo previamente memorizada, lo que aporta
seguridad, rapidez y eficiencia en el uso dia-



CONVENCION ANAPAT

rio. Para el alquilador, este tipo de soluciones
se traduce en una mayor facilidad de mane-
jo, menos errores operativos y una mejor ex-
periencia para el cliente final.

Zago también subrayo el trabajo realizado por
Zanilift en la renovacion de su sistema técni-
co, con un enfoque muy orientado al servicio
postventa. La compafiia ha reforzado sus pro-
cesos de recambios, stock en tiempo real, so-
licitudes online, garantias, piezas y mano de
obra, con el objetivo de ofrecer una respuesta
mas agil y profesional a sus clientes.

TADANO UPTIME: UNA NUEVA
FORMA DE ENTENDER EL SERVICIO

Otro de los puntos destacados fue Tadano
Uptime, una herramienta que representa una
nueva forma de entender el servicio postven-
ta: mas preventiva, mas conectada y centrada
en la continuidad operativa del cliente.

La digitalizacién del servicio permite consul-
tar manuales, gestionar recambios, acce-
der a informacion técnica, controlar stock en
tiempo real y tramitar solicitudes de garantia
de una forma mas eficiente. Para un alquila-
dor, esto significa menos tiempo de maquina
parada, mayor previsién y una gestion mas
profesional del mantenimiento.

En palabras de Zago, el objetivo es claro: que el
cliente no solo compre una méaquina, sino que
tenga detras una estructura capaz de acompa-
fiarle durante toda la vida Util del equipo.

JBB Y ZANILIFT: UN TANDEM QUE
GANA FUERZA EN EL MERCADO

La segunda parte de la presentacion estuvo
centrada en la colaboracién entre JBB y Zani-
lift para la importacién y distribucion de ma-
quinaria de movimiento de tierras Zoomlion.

Zago explicd que esta colaboracion se apo-
ya en tres ejes fundamentales: capacidad co-
mercial, servicio técnico y soporte al cliente.
Un planteamiento que el mercado ya ha res-
paldado, con més de 200 maquinas vendi-
das en un afio.

La alianza entre JBB y Zanilift esta permitien-
do acercar Zoomlion al cliente espafiol con
una propuesta que combina producto, dis-
ponibilidad, formacién y postventa. No se tra-
ta Unicamente de vender maquinas, sino de

construir una red de confianza que permita
al cliente tener respuesta, recambios, técni-
cos y acompafamiento.

ZOOMLION, UNA MARCA
EN PLENA EXPANSION

Zoomlion esta reforzando su presencia en
Europa y en Espafia con una estructura cada
vez mas proxima al cliente. Segun se explico
durante la presentacion, la marca cuenta en
Valencia con una base de mas de 20.000 m?
orientada a ofrecer servicio, disponibilidad de
maquinas y stock.

La compafiia esté presente en diferentes li-
neas de negocio, entre ellas movimiento de
tierras, elevacion de personas, agricultura,
elevacion de carga y hormigén. En el caso
de la oferta presentada por JBB y Zanilift, el
foco se situ6 especialmente en la maquina-
ria de movimiento de tierras, con una gama
que va desde equipos compactos de 1,8 to-
neladas hasta maquinas de 50 toneladas.

Entre los argumentos destacados figuran el uso
de motores Kubota o Cummins, los tres afios
de garantia, el bajo coste de mantenimiento, el
alto rendimiento y una productividad orientada
a maximizar la rentabilidad del cliente.

FORMACION CONTINUA Y SERVICIO
TECNICO EN CASA DEL CLIENTE

Uno de los elementos mas importantes de
la propuesta de JBB y Zanilift es la forma-
cion continua. Zago explicé que, junto con
las marcas y los técnicos de fabrica, se ofre-
ce servicio técnico en casa del cliente y se
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organizan cursos trimestrales para reforzar el
conocimiento de las méaquinas.

Esta apuesta por la formacion resulta espe-
cialmente importante en un momento en el
que el sector demanda cada vez mas profe-
sionalizacion, seguridad, eficiencia y perso-
nal cualificado. Para los alquiladores, con-
tar con técnicos formados y operadores que
entienden bien las maquinas es una ventaja
competitiva clara.

UNA PROPUESTA BASADA
EN PRODUCTO, SERVICIO
Y RENTABILIDAD

La intervencion de Zanilift y JBB en ANAPAT
dejo claro que el mercado ya no valora Unica-
mente el producto, sino todo lo que lo rodea:
servicio, recambios, formacién, garantias, so-
porte técnico y capacidad de respuesta.

Con Oil&Steel, Zanilift refuerza una gama his-
térica de plataformas sobre camion y orugas,
ahora respaldada por la estructura global de
Tadano. Con Zoomlion, JBB y Zanilift impul-
san una propuesta de movimiento de tierras
que esta creciendo con fuerza en Espafia,
apoyada en una buena relacién entre coste,
rendimiento y rentabilidad.

Zanilift y JBB se presentan asi como un tan-
dem que esta conquistando el mercado, com-
binando experiencia, cercania y marcas con
capacidad de crecimiento. Una alianza que
nace de la confianza, se consolida con resul-
tados y mira al futuro con una idea clara: estar
al lado del cliente con maquinas competitivas,
servicio real y soluciones duraderas.
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kanapat

El mercado de segunda mano, a debate
en ANAPAT: precios altos, fuerte demanda
y un comprador cada vez mas selectivo

La mesa redonda, moderada por Salvador Artés, de Grias Lozano, analiz6 la situaciéon actual del mercado de maquinaria
usada, el valor residual de los equipos, los canales de venta y el impacto futuro de las maquinas chinas en la segunda mano.

Durante la Convencion de ANAPAT se celebr6 una interesante mesa
redonda dedicada al mercado de maquinaria de segunda mano, mo-
derada por Salvador Artés, de Grlas Lozano. En ella participaron re-
presentantes de empresas vinculadas al alquiler, la venta y la gestion
de maquinaria usada, entre ellos Jacobo Garcia de JBB; Juli Mérida
de Manain; Eduard Faig de Ritchie Bros.; Gustavo Fernandez de GAM
y Arturo Maldonado de Vertimac.

El debate puso de manifiesto que Espafia vive un momento especial-
mente activo en el mercado de segunda mano, con una demanda s6-
lida, precios elevados y una situacién muy diferente a la que se esta
observando en otros paises europeos.

ESPANA, UN MERCADO FUERTE
Y CON PERSONALIDAD PROPIA

Una de las primeras cuestiones abordadas fue la situacion actual del mer-
cado de segunda mano. Jacobo Garcia destacé que Espafia tiene un mer-
cado “Unico”, con mucho tirén tanto en la venta de maquinaria nueva
como usada. Seguin explico, esta tendencia se mantendréa este afio y el
proximo, a diferencia de lo que ocurre en el norte de Europa, donde el
mercado se encuentra mas parado desde hace aproximadamente un afo.

También apunté una particularidad del mercado espafiol: “Se ven-
de mas caro que en cualquier sitio de Europa, aunque las maquinas
tengan menos calidad”. Esta afirmacion abrié el debate sobre el valor
real de la maquinaria usada en Espafia y sobre como la demanda si-
gue sosteniendo unos precios elevados.

Juli Mérida de Manain coincidié en que el mercado espafol sigue
vendiendo mucho, aunque matizé que la sensacion actual es mas de
renovacioén que de crecimiento. Segun explico, las empresas estan
vendiendo méaquinas cada vez mas nuevas, y el mercado acepta me-
jor este tipo de equipos seminuevos. También sefial6 algunas peculia-
ridades, como la desaparicion practicamente total de las tijeras eléc-
tricas de segunda mano, debido a que el precio de los equipos nuevos
de origen chino hace que no resulte facil encontrar una oportunidad
interesante en usado.

132 MOVICARGA

Otro aspecto sefialado por Juli fue la financiacién. Explicé que duran-
te los Ultimos afios muchas empresas han tirado mucho de financia-
cién, pero las lineas empiezan a agotarse y cada vez se demanda mas
apoyo financiero para poder cerrar operaciones.

Desde Ritchie Bros., Eduard describi6 el mercado espafiol como
“muy fuerte y muy estable”. Segln explico, alrededor del 80% de
los equipos de segunda mano que gestionan se quedan en Espafia.
Del porcentaje que se exporta, aproximadamente un 90% permane-
ce en Europa. Para Ritchie Bros., Espafia continla siendo un merca-
do con precios altos, demanda sélida y una maquinaria que, aunque
no siempre alcanza los niveles de calidad de otros paises, sigue te-
niendo salida.

Por parte de GAM, Gustavo Fernandez destac6 que Espafia es un
mercado muy sélido y que la fortaleza del usado viene marcada por
varios factores: los elevados precios de los equipos nuevos, los tipos
de interés y los plazos de entrega de la maquinaria nueva.

Arturo, de Vertimac, reforzé esta idea sefialando que el mercado espa-
fiol estd muy activo y que la maquinaria de segunda mano sigue sien-
do necesaria, especialmente en un mercado tan fuerte como el actual.

QUE HACE GANAR VALOR A UNA MAQUINA USADA

Otro de los grandes temas del debate fue qué factores hacen que una
maquina gane valor en el mercado de segunda mano y cual es el me-
jor momento para venderla.

Jacobo Garcia explicd que no existe una Unica respuesta, ya que de-
pende mucho del tipo de maquina, de si es eléctrica o de combustién,
de la zona de Espafia en la que se trabaje y del tipo de cliente. Recor-
dé que, histéricamente, en Espafia se han utilizado las maquinas has-
ta el limite: “Las seguimos exprimiendo hasta que se mueren”. Tam-
bién sefiald que el precio de la maquinaria nueva se ha vuelto dificil
de asumir, especialmente porque las tarifas de alquiler en Espafia si-
guen siendo mucho mas bajas que en otros paises europeos.

Juli Mérida de Manain puso el foco en el mantenimiento. Para él, lo
que mas se valora es que la maquina esté bien cuidada y correcta-

Jacobo Garcia de JBB junto a Juli Mérida de Manain



mente mantenida. Si cada vez se busca maquinaria mas joven, lo 16-
gico es que también se exija que esté en buen estado. Aun asi, insis-
ti6 en que no existe una regla universal para decidir cuéndo vender:
depende del precio al que se comprd, de si la maquina esta traba-
jando bien, de si se alquila correctamente y de la presion competiti-
va de cada zona.

Desde Ritchie Bros., Eduard defendi6 el concepto de “ready to rent”,
es decir, maquinas listas para alquilar. Para él, una maquina con
buen mantenimiento, horas razonables y buen estado de conserva-
cion tiene siempre mas valor. Reconocié, no obstante, que en Espa-
fla no siempre se encuentra la calidad que se ve en el norte de Euro-
pa, aungue siempre existen mercados donde colocar la maquinaria.

GAM coincidi6 en que el histérico de mantenimiento aporta muchisi-
mo valor al equipo. Segun explicaron, los clientes buscan maquinas
de su flota porque estan bien conservadas y porque el respaldo poste-
rior genera confianza. También sefialaron que hay zonas y paises mas
marquistas que otros, donde determinadas marcas tienen mas tiron.

Arturo, por su parte, explicé que muchos clientes trabajan con mar-
cas concretas y conocen perfectamente sus méaquinas, sus horas y
su comportamiento. También sefialé6 que antes se aceptaban equi-
pos que hoy ya no serfan admitidos, porque el mercado exige cada
vez mas calidad.

CANALES DE VENTA: SUBASTAS, MARKETPLACES,
COMPRAVENTAS Y VENTA DIRECTA

La mesa también abordo los distintos canales de venta existentes para
la maquinaria usada.

Eduard Faig de Ritchie Bros junto a Salvador Artés de Graas Lozano

Eduard, de Ritchie Bros., explicé que su caso es especial porque tra-
bajan con varios canales: subastas sin reserva, subastas con reserva,
marketplaces donde el cliente fija el precio y controla la venta, y plata-
formas del grupo como Mascus, orientadas al listado de productos. Se-
fiald que las subastas sin reserva siguen teniendo mucho peso y puso
como ejemplo una operacion reciente de 16 millones de euros, pero in-
sistio en que el mercado obliga a adaptarse a diferentes circunstancias.

Respecto al destino de las maquinas, explicéd que el perfil del compra-
dor est4 cambiando y que los mercados también evolucionan. Europa
Central y del Este, Polonia y Benelux siguen siendo importantes, mien-
tras que Reino Unido ha cambiado su comportamiento tras el Brexit.

Juli apunté que el canal de venta depende mucho del tipo de opera-
cién. En su caso, aproximadamente el 90% de las ventas se realizan
a alquiladores, con el objetivo de generar confianza y repetir opera-
ciones. Recordd que entre 2008 y 2013 llegaron a comprar maquinas
en Espafia para venderlas en Europa, y que actualmente tienen bue-
na venta en Portugal y Francia. El norte de Africa, que tradicionalmen-
te habia sido un destino importante, ha disminuido mucho. También
sefial6 que el coste del flete ha subido considerablemente, por lo que
la diferencia de precio tiene que compensar mucho para que ciertas
operaciones sean viables.

since 1949

ORMIG S.p.A. Piazzale Ormig | Ovada (AL) ITALY
Tel. +39 0143.80051 | E-mail: mktg@ormigspa.com

(@) [} ormigspa | www.ormig.com  RIfR O


http://www.ormig.com

CONVENCION ANAPAT

Jacobo Garcia explicd que existen multiples férmulas: nuevo por usa-
do, subastas, marketplaces, compraventas o venta directa. La elec-
cion depende del perfil de la empresa, del objetivo que tenga y del es-
tado de sus maquinas.

Desde GAM se explicd que tener muchas filiales ayuda a mover me-
jor la maquinaria. En su caso, méas del 80% de los equipos se quedan
en Espafia. El perfil del comprador suele ser muy variado, con pymes,
empresas de construccion, industria y logistica.

Juli afiadié que, en los Gltimos cinco o seis afios, alrededor del 70%
de sus méaquinas se quedan en Espafia. El comprador principal sigue
siendo el alquilador, aunque ha cambiado el tipo de compra: antes se
accedia mas a lotes medianos y grandes, mientras que ahora predo-
minan operaciones mas pequefas y algin lote mediano.

Eduard también sefialé que la actividad nacional se esta incrementando,
mientras que la importacién se esta complicando por el contexto geopo-
litico. Jacobo Garcia fue claro al afirmar que en Espafia el mercado esta
“a tope”, creciendo y creciendo, mientras que internacionalmente la si-
tuacién esta mas parada. En plataformas elevadoras, explico, los clientes
siguen pidiendo maquinas diésel, mientras que en movimiento de tierras
existe demanda para practicamente cualquier equipo.

Arturo coincidi6 en que el mercado esta activo, pero cada vez mas se-
lectivo. Los compradores buscan maquinas determinadas, con carac-
teristicas concretas, y las maquinas diésel siguen teniendo una de-
manda muy alta.

LA EDAD DE LAS MAQUINAS: CADA VEZ
SE EXIGE MAS JUVENTUD

Otro punto clave fue la antigliedad de los equipos. Desde GAM se ex-
plicé que, en venta, la antigiiedad habitual se sitla entre los 10 y los
14 afios, mientras que en alquiler se trabaja con una media de unos
506 afios. No obstante, la tendencia es clara: cada vez se exigen ma-
quinas mas jovenes.

Juli Mérida de Manain explicd que cada vez venden mas equipos
procedentes de su parque de alquiler, con maquinas seminuevas o
de cuatro o cinco afios como maximo. Ademas, sefialé que muchas
obras ya no permiten la entrada de maquinaria con mas de 10 afios,
lo que esta acelerando la renovacién de los parques.

También se puso sobre la mesa la presion competitiva: si un alquila-
dor vecino incorpora maquinas nuevas, eso obliga al resto a renovar-
se para no quedarse atras.

En cuanto al precio, se record6 que en 2022 los valores estaban es-
pecialmente altos. Ahora muchas empresas compran maquinas para
renovar, pero como tienen los equipos trabajando, les cuesta sacar-
los del parque.

Eduard planteé otra cuestion importante: si realmente hay tanta dife-
rencia entre una maquina con 7.000 horas y otra con 8.000. Para él,

Gustavo Fernandez de GAM junto a Arturo Maldonado de Vertimac
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méas alla del dato concreto de horas, lo fundamental es el manteni-
miento. Una maquina bien mantenida y lista para alquilar es también
una maquina lista para vender y renovar.

GAM insistié en que los clientes buscan méaquinas listas para trabajar
y con respaldo ante posibles mantenimientos o averias. Esa tranquili-
dad es clave para cerrar operaciones.

Arturo afiadi6 que el cliente es quien determina lo que quiere. Mu-
chos compradores buscan maquinas de cuatro o seis afios y tienen
muy claro qué necesitan. Por eso recomendd a sus clientes contar
siempre con un buen servicio postventa, porque las maquinas pue-
den fallar. Sin servicio postventa, explico, es dificil construir una rela-
cién de venta recurrente.

QUE PASARIA ANTE UNA DESACELERACION

La mesa también abordé una posible desaceleracién del mercado.
Desde GAM sefialaron que, si el mercado baja, habra mas stock de
segunda manoy los precios tenderan a descender.

Esta reflexion fue compartida por varios participantes, que coincidie-
ron en que el mercado actual es fuerte, pero también muy condicio-
nado por la demanda, la financiacién, los precios de los equipos nue-
vos Y la capacidad de los alquiladores para renovar flota sin perder
productividad.

MARCAS CHINAS Y VALOR RESIDUAL:
UNA INCOGNITA DE FUTURO

Uno de los temas que mas interés gener6 fue el impacto de las mar-
cas chinas en el mercado de segunda mano y si su valor residual sera
comparable al de una marca premium.

Desde GAM se explicd que, por el momento, no existe suficiente ma-
quinaria asiatica usada en el mercado como para establecer porcen-
tajes claros o conclusiones definitivas sobre su valor residual.

Eduard, de Ritchie Bros., apunté que en Espafia ya se empieza a ver
movimiento en este sentido, aunque todavia es pronto para hacer pre-
visiones solidas. Preguntados sobre si las maquinas chinas tendran
un buen valor de venta dentro de 10 afios, los participantes coincidie-
ron en que no son videntes, pero si consideran probable que su valor
sea inferior al de una marca premium.

La logica es sencilla: si se compra mas barato, previsiblemente se
vendera también mas barato. Sin embargo, todavia falta recorrido
para comprobar como se comportaran estos equipos cuando empie-
ce a renovarse de forma masiva el parque actual.

También se plante6 una cuestion relevante: ja dénde irdn esas ma-
quinas cuando llegue el momento de renovarlas? Tradicionalmen-
te, muchos equipos usados encontraban salida en Africa y Latinoa-
meérica, pero si las maquinas chinas nuevas ya estan entrando con
fuerza en esos mercados, es posible que la demanda de segunda
mano cambie.

UN MERCADO FUERTE, PERO CADA VEZ MAS EXIGENTE

La principal conclusion de la mesa redonda fue que el mercado es-
pafol de segunda mano sigue estando muy fuerte, con precios altos,
mucha demanda y una gran capacidad de absorcién nacional. Sin
embargo, también se esta transformando.

El comprador quiere maquinas mas jovenes, mejor mantenidas, listas
para trabajar y con respaldo postventa. Los canales de venta se diver-
sifican, la financiacion pesa cada vez mas, los destinos internaciona-
les cambian y la llegada masiva de marcas chinas plantea nuevas in-
cognitas sobre el valor residual.

Espafia contintia siendo un mercado muy potente para la maquinaria
usada, pero también mas selectivo, méas exigente y cada vez mas con-
dicionado por la necesidad de renovar parques sin perder rentabilidad.
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Manitou refuerza en ANAPAT 2026 su historia,
sus valores y su compromiso con el cliente

Manitou present6 en A Coruiia su vision de futuro basada en la fiabilidad, la innovacion, la sostenibilidad y el apoyo al

alquilador.

Durante la Asamblea de ANAPAT 2026, cele-
brada los dias 10y 11 de junio en A Corufia,
Manitou participd con una presentacion cen-
trada en su historia, sus valores corporativos
y su firme compromiso con las empresas de
alquiler y con el cliente final.

Joao HEBIL, director de Manitou Espafia, fue
el encargado de presentar un video corpora-
tivo en el que se hizo un recorrido por la tra-
yectoria de Manitou, desde sus origenes hasta
su consolidacién como uno de los referentes
internacionales en manipulacion, elevacion y
soluciones para el trabajo en altura. La pre-
sentacién puso de relieve no solo la evolucion
tecnolégica de la compafiia, sino también el
papel de las personas que han hecho posible
su desarrollo en mas de 140 paises.

El video repas6 algunos de los hitos mas im-
portantes de la historia de Manitou, como el
nacimiento de la primera carretilla todoterreno
del mundo, la llegada del primer manipulador
telescopico en 1982, el desarrollo de nuevos
equipos en 1989 y la apariciéon del manipu-
lador rotativo en 1993. En 1998, la compa-
fiia continué ampliando su camino en el am-
bito todoterreno, consolidando una trayectoria
marcada por la capacidad de adaptacion, la
innovacion y la cercania al mercado.

Manitou quiso transmitir que su evolucién ha
sido un largo camino construido sobre la ex-
periencia, la entrega y el compromiso de sus
equipos, siempre con el objetivo de afrontar
nuevos retos al lado del cliente.
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LOS VALORES QUE
DEFINEN A MANITOU

Durante la presentacion se destacaron los
cuatro valores principales que guian la estra-
tegia de Manitou: compromiso, fiabilidad, pa-
sién e innovacion.

El compromiso se refleja en una vision a lar-
go plazoy en la responsabilidad con la que la
compafiia toma sus decisiones estratégicas,
siempre orientadas a asegurar un crecimien-
to sostenible del sector.

La fiabilidad es otro de los pilares fundamen-
tales de Manitou, que busca ofrecer calidad,
seguridad y confianza en cada equipo de ele-
vacién y en cada servicio que proporciona.

La pasién aparece como la fuerza que une a
sus equipos y les impulsa a innovar de for-
ma continua, superando con orgullo los retos
tecnoldgicos que plantean sus clientes.

Por dltimo, la innovacién es el motor que lle-
va a Manitou a desafiar los limites de la tec-
nologia, anticiparse a las necesidades del
mercado y liderar el futuro de la manipula-
cion y la elevacion.

SEGURIDAD, RENDIMIENTO
Y PROTECCION EN ALTURA

Uno de los puntos clave de la presentacion fue
la importancia de la seguridad y el rendimiento
en los equipos de Manitou. La compafiia des-
tacé su apuesta por disefiar plataformas aéreas
innovadoras que protejan activamente al ope-
rario, mejorando al mismo tiempo la ergono-
mia, la visibilidad y la eficiencia en el trabajo.

Para la red de alquiladores de ANAPAT,
Manitou subrayd que aportar equipos de

altisima fiabilidad es una garantia esen-
cial para alcanzar la excelencia operacio-
nal. En un mercado cada vez més exigen-
te, la seguridad, la facilidad de uso y el
rendimiento de las maquinas se han con-
vertido en factores clave para las empre-
sas de alquiler.

UN COMPROMISO SOSTENIBLE
HACIA UN MODELO BAJO
EN CARBONO

Manitou también puso el foco en su compro-
miso sostenible y en su avance hacia un mo-
delo bajo en carbono. La compafifa esté ace-
lerando el desarrollo de su gama de bajas
emisiones Oxygen, asi como de soluciones
vinculadas al hidrégeno, con el objetivo de
ofrecer alternativas ecolégicas viables a las
empresas de alquiler.

Este compromiso ha sido validado por la ini-
ciativa Science Based Targets initiative, SBTi,
que respalda los objetivos de reduccion de
emisiones de la compafiia. En este sentido,
Manitou se ha marcado como objetivo redu-
cir un 34% la huella de carbono de las emi-
siones de sus maquinas por hora de uso para
el afio 2030.

Con esta estrategia, la compafiia busca res-
ponder a las nuevas exigencias ambientales,
a las normativas actuales y a la creciente de-
manda de equipos mas sostenibles por par-
te del mercado.

INNOVACION ORIENTADA
A REDUCIR EL COSTE TOTAL
DE PROPIEDAD

Otro de los aspectos destacados fue la opti-
mizacion del TCO, el Coste Total de Propie-
dad. Manitou remarcé que sus innovaciones
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no son Unicamente técnicas, sino también
econdémicas, ya que estan pensadas para
maximizar la rentabilidad de las empresas de
alquiler.

En este sentido, las soluciones conectadas
de Manitou permiten disponer de datos en
tiempo real para facilitar el mantenimien-
to predictivo, mejorar la disponibilidad de

las maquinas y optimizar la gestion de las
flotas.

Asimismo, la gama Oxygen demuestra que la
electrificacion puede avanzar sin comprome-
ter la potencia ni el rendimiento, ofreciendo
a los alquiladores una alternativa sostenible
y eficiente para responder a las necesidades
actuales del mercado.

MANITOU, SOCIO ESTRATEGICO
DEL ALQUILADOR

Manitou cerr6 su intervencion destacando su
papel como socio del alquilador. La compafiia
cuenta con una red global de mas de 800 dis-
tribuidores preparados para garantizar un man-
tenimiento rapido y un suministro constante de
repuestos. En Espafia, dispone de mas de 40
puntos de servicio, lo que refuerza su capaci-
dad de respuesta y cercania al cliente.

La marca también subray6 que sus equipos
estan concebidos para ofrecer alta durabili-
dad, sencillez de servicio y un elevado valor
de reventa, aspectos especialmente impor-
tantes para las flotas de alquiler.

Ademas, Manitou quiso poner en valor su
cercania con el mercado espafiol y su cola-
boracién permanente con los socios de ANA-
PAT, escuchando sus necesidades y adap-
tando su oferta a las exigencias reales de las
empresas de alquiler.

Con esta presentacion en la Asamblea de
ANAPAT 2026, Manitou reafirmé su compro-
miso con el sector, con la sostenibilidad, con
la innovacion y, sobre todo, con los clientes
que conffan en sus equipos para afrontar los
retos diarios del trabajo en altura y la mani-
pulacion.
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El talento joven toma Ia palabra en ANAPAT:
“La digitalizacion es clave, pero las relaciones

Moderada por Rosa Maria Naranjo, de GAM, la mesa redonda de jovenes talentos reunié a nuevas generaciones del sector
del alquiler de plataformas, que hablaron de liderazgo, relevo generacional, digitalizacion, sostenibilidad y futuro.

Durante la Asamblea de ANAPAT, una de las
mesas redondas que mas interés despertd
fue la dedicada al talento joven, un encuen-
tro que puso sobre la mesa una de las gran-
des preocupaciones del sector: cémo atraer,
formar y retener a las nuevas generaciones
en una actividad tan especializada como la
del alquiler de plataformas elevadoras.

La mesa estuvo moderada por Rosa Maria
Naranjo, de GAM, y conté con la participa-
cién de Teresa Fernandez, de GAM, de 29
afos; Pablo Fernandez, de KYO Rent, de 24
afios; Moénica Zago, de 25 afios, de Zani-
lift, Jacobo Castellanos, de SOOS Maquina-
ria, de 22 afios; y Soraya Gomariz, de Grupo
Gomariz de 26 afos. Todos ellos compartie-
ron su experiencia, su vision del sector y el
papel que quieren desempefiar en los proxi-
mos afos.

La conversacion comenz6 con una presenta-
cion personal de cada uno de los participan-
tes y con el recorrido que les ha llevado hasta
el mundo de la elevacién. Pablo Fernandez
explicé que empez6 con 18 afios en el ta-
ller, lijando, limpiando y conociendo el nego-
cio desde la base. Hace dos afios se incorpo-
r6 a KYO Rent, donde comenzé a formarse
en la parte comercial, y actualmente esta al
frente de la delegacion de Castellén, que lle-
va seis meses en activo. “Hay mucho trabajo
detras, no solo técnicos”, sefiald, destacan-
do la importancia de conocer todas las areas
de la empresa.

Teresa Fernandez, de GAM, explicé que lle-
va un afo en el sector y trabaja en el depar-
tamento de compras.

Monica Zago, hija de Nicola Zago, contd que
aungue estudié algo diferente y nadie espe-
raba que entrase en este sector, siempre ha
crecido rodeada de plataformas. Ahora esta
aprendiendo de todas las areas y tratando de
aportar una visién nueva.

Jacobo Castellanos, de SOOS Maquinaria, re-
cordé que desde pequefio iba a trabajar a la
empresa familiar. Después se formé en Ma-
drid, en IE, y tuvo la oportunidad de realizar
practicas en Riwal/Boels en Madrid. Actual-
mente esta vinculado a la distribuciéon de Ma-
nitou en Galicia.

Por su parte, Soraya Gomariz explicd que
empezd con 18 afios archivando facturas y
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que hoy es responsable del departamento
de alquiler, coordinando distintas areas de la
empresa.

QUE BUSCA HOY EL TALENTO JOVEN

Uno de los primeros temas abordados fue
qué busca hoy una persona joven en una

a Maria Naranjo

junio de 2026
Lirna = Galicia

Rosa Maria Naranjo, de GAM

empresa y qué ha cambiado respecto a hace
diez afios. Teresa Fernandez apunté que las
nuevas generaciones buscan saber que su
trabajo tiene un propdsito, que aporta valor
y que existe una posibilidad real de crecer
y desarrollarse profesionalmente. También
destaco la importancia de la flexibilidad y la
conciliacion, siempre sin comprometer el tra-
bajo ni la responsabilidad.

En cuanto a la atraccion de talento joven, Pa-
blo Fernandez reconocié que no es una ta-
rea sencilla. Sefalé que, especialmente en
los perfiles técnicos, hay que acercarse a los
jévenes que salen de Formacion Profesional,
ensefiarles como funciona el negocio, expli-
carles qué son las maquinas y hacerles ver
que este sector ofrece muchas posibilidades.
“A los chicos que quieren formarse hay que
incorporarlos, ensefiarles el sector y acompa-
fAarlos”, explico.

Jacobo Castellanos afiadié que muchas ve-
ces el propio sector no sabe comunicar ha-
cia fuera el valor que tiene. En su opinién,
ANAPAT y las empresas hacen mucha la-
bor interna, pero seria necesario abrir mas
el sector a universidades, centros de FP y
nuevos perfiles para que las generaciones
jovenes conozcan realmente qué oportuni-
dades existen.
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Teresa Fernandez, de GAM, de 29 aiios

Jacobo Castellanos, de SOOS Maquinaria, de 22 aiios

TALENTO FEMENINO:
“NO ES CUESTION DE SEXO,
SINO DE GANAS Y TALENTO”

La mesa también abord6 la presencia de ta-
lento joven femenino en el sector. Ménica
Zago fue clara al sefialar que no cree que
deba haber diferencias por sexo: “Se requie-
re talento joven con ganas de trabajar”. Ex-
plicé ademas que muchos de sus amigos no
sabfan ni siquiera qué era una plataforma
elevadora, lo que demuestra la necesidad de
acercar el sector a las universidades, a los
centros de formacién y a los entornos donde
estan los jovenes.

La conclusion general fue que el sector debe
comunicar mejor, mostrarse mas atractivo y
explicar que no se trata Unicamente de un
mundo técnico, sino de un sector con mu-
chas areas de desarrollo: comercial, opera-
ciones, compras, logistica, digitalizacion, ad-
ministracién, marketing, servicio técnico y
gestion de clientes.

LIDERAZGO: CERCANIA,
VALORES Y RESPETO GANADO

Otro de los momentos destacados de la mesa
llegbd cuando se pregunté a los participantes
qué tipo de lideres les gustaria ser en compa-
raciéon con las generaciones anteriores. So-
raya Gomariz afirmé que le gustaria ser una

Pablo Fernandez, de KYO Rent, de 24 afios

Ménica Zago, de 25 aios, de Zanilift

lider cercana, capaz de escuchar, pero man-
teniendo algo que la generacion anterior ha
hecho muy bien: la cercania con el cliente.
“La confianza y la relacién con el cliente son
fundamentales”, destaco.

Jacobo Castellanos sefialé que, en los pro-
cesos de sucesion en empresas familiares,
muchas veces se tiende a fijarse demasiado
en las diferencias con la generacién anterior,
cuando lo realmente importante es recoger
todo el trabajo que ya se ha hecho, apren-
der de ello y sacar lo positivo para construir
el futuro.

Pablo Fernandez afiadié una reflexion muy
aplaudida: “El lider tiene que entrar el pri-
mero y ser el Ultimo en irse”. Para él, el res-
peto se gana con el ejemplo, con trabajo y
aplicando los valores que se han aprendido
de las generaciones anteriores. “La mejor
herencia que me han dejado son los valo-
res y el valor del trabajo. Aunque el traba-
jo vaya mal, ta siempre tiras hacia adelan-
te”, sefalo.

Ménica Zago quiso afadir otro elemento
esencial: la confianza en las personas. Para
ella, las relaciones personales tienen un valor
enorme en este sector, donde muchos em-
presarios y profesionales se conocen desde
hace afios. “Las amistades hay que cuidarlas
y mantener esa confianza”, apunto.

Soraya Gomariz, de Grupo Gomariz de 26 anos.

QUE DEBE CAMBIAR
Y QUE NO DEBE PERDERSE

La conversacion avanzé hacia los cambios
que necesita el sector. Teresa Fernandez
destacd que hay que reforzar la innovacion,
la digitalizacion, la sostenibilidad y la seguri-
dad. En su opinion, todos los aspectos de la
empresa requieren cada vez mas tecnologia
y no se puede quedar atras.

Sin embargo, también advirti6 de un ries-
go: los jovenes tienden a quererlo todo ra-
pido y a comunicarse menos por teléfono o
en persona. Para Teresa, las relaciones hay
que cuidarlas, y ese trato humano no puede
perderse. Soraya Gomariz coincidié en que
los jovenes son mas abiertos al cambio, pero
también méas impacientes, mientras que las
generaciones anteriores han sido mas pru-
dentes y han sabido construir con paciencia.

Pablo Fernandez fue contundente al afirmar
que lo que no debe cambiar nunca es el factor
humano. “La parte de las personas es lo que
me enamoro6 de este sector: las experiencias,
comer con el cliente, conocer como remonta-
ron las empresas... El factor méas importante
de este sector sois las personas”, afirmo.

DIGITALIZACION, DATOS
E INTELIGENCIA ARTIFICIAL

La digitalizacion fue otro de los grandes te-
mas de la mesa. Monica Zago explicé que
uno de los mayores cambios que esta vivien-
do es precisamente la digitalizacion de la em-
presa. Para ella, toda la informacién que se
estda empezando a extraer permite tener mas
capacidad analitica y sacar mucho mas po-
tencial al negocio. “Ahi esta la clave: forzar
un poco esa evolucion. Todo lo que se pueda
evolucionar es bueno”, sefialé.

Jacobo Castellanos hizo una autocritica ge-
neracional al afirmar que los jévenes pecan a
veces de cortoplacismo. “Parece que traba-
jamos y nos tienen que dar un premio”, dijo,
frente a generaciones anteriores que sem-
braban con maés paciencia para el futuro. En
su opinion, los jovenes pueden aportar mu-
cho, pero también tienen que aprender de la
experiencia y de los mentores.
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Preguntados por dénde ven la mayor diferen-
cia generacional, Jacobo apunté que esta en
las relaciones entre personas. Saber relacio-
narse, reaccionar ante situaciones complica-
das y gestionar clientes no viene “de fabrica”,
sino que se aprende trabajando y con la ex-
periencia de quienes llevan afios en el sector.

La inteligencia artificial también aparecio
como una de las grandes innovaciones que
marcara el futuro. Jacobo Castellanos, hacien-
do referencia a la ponencia de Carole Bach-
mann, de la ERA, sefialé que la IA tendra una
influencia muy importante en todos los proce-
sos de la empresa: logfstica, gestion, adminis-
tracién y toma de decisiones. Destacd ademas
que el programa de gestion de una empresa
es una “caja negra” fundamental y que con-
tar con una herramienta potente sera clave.

Pablo Fernandez coincidié en que la |A pue-
de ayudar a reducir costes, hacer los proce-
sos mas eficientes, eliminar papeleo y con-
seguir que todo sea mas rapido y sencillo.
Teresa Fernandez afiadid que hay muchos
procesos en los que la IA puede aportar solu-
ciones, aunque recordd que este tipo de pro-
yectos requieren tiempo y trabajo desde los
departamentos de IT antes de dar resultados.

SOSTENIBILIDAD Y NUEVAS
EXIGENCIAS DEL CLIENTE

Sobre sostenibilidad, los participantes coin-
cidieron en que no se puede entender solo
como una cuestion de marketing. Jacobo Cas-
tellanos afirmé que todo parte de las necesi-
dades del cliente y que, a partir de ahi, las em-
presas deben trasladar esas exigencias a su
propia organizacion. La sostenibilidad, la efi-
ciencia y el servicio deben ir de la mano.

También se habldé de como estd cambian-
do el cliente. Soraya Gomariz explicé que el
cliente busca cada vez mas un servicio 360°:
disponibilidad inmediata, respuesta rapida
ante averias, resolucion de incidencias y un
servicio integral. Teresa Fernandez afadio
que hoy se exige inmediatez, disponibilidad y
capacidad de servicio, algo en lo que la tec-
nologia puede ayudar mucho.

Monica Zago apuntd que la inmediatez no es
solo una caracteristica de los jévenes, sino de
toda la sociedad actual. “Ayer ya es tarde”,
afirm¢, destacando que las empresas deben
adaptarse a esta nueva realidad.

EL FUTURO DEL SECTOR: CRECI-
MIENTO, APRENDIZAJE Y RELEVO

En la parte final, los jévenes participantes com-
partieron cémo ven el sector dentro de cinco o
diez afios y donde se ven ellos profesionalmente.

Pablo Fernandez afirmé que ve el sector cre-
ciendo progresivamente, salvo que aparez-
can factores externos que lo frenen. A nivel
personal, se ve continuando su carrera co-
mercial, aprendiendo de sus compafieros y
de su padre, y tratando de quitarle carga de
trabajo como forma de agradecerle los valo-
res que le ha transmitido.
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Jovenes talentos con sus mentores

Teresa Fernandez también ve un sector en
crecimiento y evolucion, donde el papel de los
jovenes sera innovar y seguir aprendiendo. En
su caso, espera conocer cada vez mejor el ne-
gocio y asumir mas responsabilidades.

Ménica Zago explicé que ahora mismo se
siente como una esponja, aprendiendo de
todo. “Una vez que entras, no sales”, co-
mentd, reflejando el atractivo que tiene el
sector cuando se conoce desde dentro. Ja-
cobo Castellanos coincidié en que todavia
guedan muchas cosas por hacer y que las
PEMP son presente y futuro, por lo que hay
que seguir trabajando para hacer crecer el
sector. Soraya Gomariz, por su parte, afir-
mé que ve un futuro mas digitalizado y que
le gustaria seguir creciendo, ganando expe-
riencia y aprendiendo.

Como conclusién, todos coincidieron en una
idea: la digitalizacion, la I1A y las nuevas he-
rramientas seran fundamentales para gestio-
nar mejor las empresas, pero el contacto per-
sonal seguira siendo insustituible.

Pablo Ferndndez lo resumi6é con una frase
muy representativa del espiritu de la mesa:
“Los emails estdn muy bien, pero hay que
bajarse al barro, ir a la obra y estar encima
del cliente”. Monica Zago y Soraya Gomariz
coincidieron en que la confianzay las relacio-
nes personales son la base del sector.

La mesa redonda dejé claro que el futuro del
alquiler de plataformas pasa por una nueva ge-
neracién preparada, con ganas de aportar, con
visién tecnolégica y con respeto por los valores
que han construido el sector: trabajo, cercania,
confianza y compromiso con el cliente.

Para cerrar la mesa redonda, se lanzé una ul-
tima pregunta a los jovenes talentos: si esta-

anapat

ban dispuestos a hacer sacrificios para cre-
cer dentro del sector.

Jacobo Castellanos explicé que, en su caso,
uno de los grandes sacrificios fue no conti-
nuar estudiando cuando surgi6 la oportu-
nidad de distribuir Manitou. “Sali6 la opor-
tunidad y la cogi. Hay que esforzarse por
conseguir las cosas”, sefald.

Teresa Fernandez apunté que los sacrifi-
cios forman parte del camino, especialmen-
te cuando se ha vivido el sector desde casa.
“Se hacen sacrificios, pero es lo que has vis-
to en casa y también son oportunidades que
surgen”, comento.

Pablo Fernandez ofrecié uno de los testimo-
nios mas personales de la mesa. Explicé que
lleva dos afios fuera de casa, viviendo en un
hotel de dos estrellas, lejos de su entorno y
de su pareja, con la que esta desde los 15
afios. “Si quiero conseguir mis objetivos, ten-
g0 que luchar por ello y conseguir algo en el
futuro, para que mis hijos puedan estar orgu-
llosos de mi”, afirmo.

Por su parte, Ménica Zago quiso enfocar el es-
fuerzo desde otra perspectiva: “Méas que un
sacrificio, es una inversion a futuro. Hay que
sembrar ahora para recoger en el futuro”.

Les preguntaron si se ven en un futuro con-
tratando robots y Pablo Fernandez fue muy
claro. jjSi me voy a almorzar con el robot, si !!

Con estas reflexiones, la mesa redonda dejo
claro que la nueva generacion del sector lle-
ga con ganas, Compromiso y una visién muy
clara: crecer exige esfuerzo, pero también
ilusion, responsabilidad y la conviccion de
que todo lo que se construye hoy seré la base
del sector del mafiana.
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JLG presenta Ia LiftPod® Quick Fold Lift
al pablico de APEX

La solucion de acceso a baja altura, disefada y fabricada en Reino Unido, hace su primera aparicion en la principal feria

europea de equipos de acceso.

JLG Industries, Inc., compafiia de Oshkosh
Corporation [NYSE] present6 la nueva JLG®
LiftPod® Quick Fold Lift en APEX 2026, cele-
brada del 2 al 4 de junio en Maastricht, Pai-
ses Bajos.

Presentada como parte de la experiencia
de stand de JLG bajo el lema “Built Around
You”, LiftPod introduce una nueva categoria
de equipos de acceso a baja altura: la Quick
Fold Lift. Esta solucion refleja la inversion
continua de la compania en el desarrollo de
productos disefiados en torno a las necesi-
dades cambiantes de los clientes en Europa.

A medida que los trabajos de mantenimiento
se realizan cada vez més en edificios ocupa-
dos, donde la seguridad, la imagen y la mi-
nima interrupcién son factores clave, LiftPod
amplia la experiencia de JLG en acceso a
nuevas aplicaciones interiores. Esté dirigida a
equipos de gestion de instalaciones que tra-
bajan en hoteles, espacios comerciales, ofi-
cinas, hospitales y otros entornos publicos,
donde las tareas rutinarias de mantenimien-
to e instalacion se llevan a cabo a menudo a
la vista de huéspedes, visitantes o usuarios.

El debut de LiftPod en APEX también puso
de relieve la creciente presencia industrial de
JLG en Europa. El producto ha sido disefiado
y fabricado en Reino Unido, donde JLG pro-

duce equipos de acceso a baja altura como
parte de su estrategia “In Europe. For Euro-
pe.”, orientada a ofrecer productos y soporte
local adaptados a las aplicaciones y norma-
tivas europeas.

“APEX reline a las empresas que estan dan-
do forma al futuro de los equipos de acceso,
por lo que es el escenario ideal para presen-
tar LiftPod a la industria europea”, afirma lan
Hume, General Manager — European Sales
Operations de JLG. “Aunque LiftPod se ha de-
sarrollado especificamente para entornos in-
teriores de mantenimiento en zonas visibles al
publico, refleja el mismo enfoque de JLG en
ofrecer soluciones practicas de acceso dise-
fladas seguin las necesidades de los clientes”.

Disefiada para ser compacta, plegable, por-
tatil y estable, LiftPod ofrece una alterna-
tiva a los métodos de acceso tradicionales,
como escaleras y podios, para tareas lige-
ras de mantenimiento rutinario, como cam-
biar bombillas, colgar elementos decorativos
o0 instalar equipos audiovisuales.

Disponible con alturas de plataforma de 1,2
y 1,5 metros, LiftPod incorpora un mecanis-
mo de elevacién patentado sin alimentacion
eléctrica, una plataforma totalmente ajusta-
ble con una capacidad de 150 kg y acceso
adecuado para una amplia variedad de usua-

rios. Con una superficie de trabajo inferior a
un metro cuadrado y unas dimensiones ple-
gadas de solo 0,6 x 0,77 metros, resulta fa-
cil de almacenar y especialmente adecuada
para espacios reducidos.

Su disefio ergonémico esta pensado para fa-
cilitar una postura de trabajo mas natural du-
rante tareas repetitivas en altura. Ademas, su
disefio plegable y estilizado permite realizar
labores de mantenimiento con una interrup-
cion minima en entornos concurridos y de
atencion al publico.

Estos elementos demuestran cémo los equi-
pos modernos de acceso pueden responder
tanto a necesidades operativas como am-
bientales, especialmente en espacios publi-
cos donde la profesionalidad y la imagen son
aspectos relevantes.

“LiftPod demuestra cémo seguimos amplian-
do nuestra cartera més alla de los equipos de
acceso tradicionales para responder a nue-
vas necesidades de los clientes”, sefiala Ro-
gerio dos Santos, Global Strategy, Merger &
Acquisitions y vicepresidente de EMEAI de
JLG. “A medida que los clientes buscan so-
luciones practicas y especificamente disefia-
das para entornos interiores, vemos impor-
tantes oportunidades para productos como
LiftPod”.
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Arhentia: Gestion de andamios,
como ganar control, trazahilidad y eficiencia
en el alquiler de material para obra

Gestionar el alquiler de andamios va mucho mas alla de mover material de un almacén a una obra. Cada servicio puede
implicar distintos médulos, componentes, rutas de entrega y recogida, incidencias en obra, documentacion firmada y
conceptos de facturacion asociados. En una operativa con tantos elementos en movimiento, disponer de informacion
precisa sobre qué material esta disponible, donde se encuentra, qué se ha entregado realmente y en qué estado vuelve
tras cada alquiler es clave para evitar errores y planificar con mayor seguridad.

La digitalizacion permite abordar este reto
desde una perspectiva integral, conectando
todo el ciclo de vida del alquiler: desde la so-
licitud inicial hasta la entrega, la recogida, la
revision del material y la facturacion. Solucio-
nes como ARBENTIA Machinery, desarro-
lladas sobre tecnologia Microsoft, permiten
centralizar esta operativa y conectar el tra-
bajo administrativo, logistico y equipos des-
plazados en obra, facilitando que todas las
partes involucradas trabajen con informacién
actualizada y compartida.

DE LA SOLICITUD AL TRANSPORTE:
UNA OPERATIVA CONECTADA

Uno de los puntos mas importantes esta en la
propia creacion de la solicitud de alquiler. A di-
ferencia de otros equipos que pueden gestio-
narse como una unidad individual, un anda-
mio suele estar formado por diferentes piezas
y componentes que deben combinarse segln
las necesidades de cada montaje. Esto obliga
a calcular correctamente maodulos, cantida-
des, elementos obligatorios y posibles comple-
mentos. Si este proceso se realiza manualmen-
te, pueden producirse olvidos, duplicidades o
errores en la preparacion del pedido.

Una solucion especializada permite simpli-
ficar esta fase inicial. En lugar de introdu-
cir cada componente de forma individual, el
usuario puede trabajar a partir del tipo de an-
damio o tramo solicitado, de manera que el
sistema incorpore automaticamente las pie-
zas necesarias para ese montaje. Ademas, si
cambian las cantidades o el nimero de mo-
dulos, las necesidades de material pueden
recalcularse de forma automatica.

También resulta Util que el sistema pueda su-
gerir o mostrar componentes opcionales y con-
ceptos asociados al alquiler. En muchos casos,
determinados elementos complementarios
pueden ser necesarios para completar la ins-
talacién o aportar mayor seguridad y funciona-
lidad al servicio. Contar con avisos durante la
tramitacién ayuda a revisar mejor cada opera-
cion y disminuye el riesgo de que algun ele-
mento relevante quede fuera del pedido.

Otro aspecto fundamental es la disponibili-
dad. Antes de confirmar un alquiler, la em-
presa necesita saber si cuenta con el mate-
rial requerido y si podra entregarlo en el plazo
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previsto, especialmente cuando los equipos
entran y salen de distintas obras, estan en
transporte o pendientes de revisién. Con una
gestion digital conectada, esta informacion
puede comprobarse desde la propia solici-
tud, lo que permite detectar posibles faltas
de material desde el inicio, buscar alternati-
vas y avanzar hacia la planificacion logistica
con mayor seguridad.

La logistica es otra fase clave. Una vez con-
firmada la solicitud, hay que organizar la en-
trega, asignar transportista, preparar la ruta y
generar la documentacion correspondiente.
En una operativa con varios servicios diarios
y distintas ubicaciones, la planificaciéon debe
ser flexible para combinar entregas y recogi-
das cercanas, recurrir a transporte interno o
externo segun la necesidad y registrar cada
albaran a medida que se completa. Ademas,
una misma ruta puede incluir tanto los com-
ponentes del andamio como otros equipos
alquilados que deban entregarse o recoger-
se en el mismo servicio.

MAS VISIBILIDAD SOBRE
EL MATERIAL, MENOS
DEPENDENCIA DEL PAPEL

Aqui la movilidad aporta un valor diferencial.
A través de aplicaciones mdviles conecta-
das al sistema central, el transportista puede
consultar sus 6rdenes asignadas, ver hora-
rios, direcciones, contactos, teléfonos y Ii-
neas de albarén con el detalle del material
que debe entregar o recoger. Ademas, puede

acceder a la ubicacion desde el propio dispo-
sitivo, lo que facilita el desplazamiento hasta
la obra y reduce la dependencia de instruc-
ciones enviadas por otros canales.

La ventaja no esta solo en consultar informa-
Cion, sino también en poder actualizarla des-
de el terreno. Durante una entrega pueden
producirse cambios: que se entreguen me-
nos modulos de los previstos, que el cliente
solicite una modificacion, que haya una in-
cidencia logistica 0 que sea necesario dejar
constancia del estado del material. Registrar
estos datos en el momento, junto con comen-
tarios o fotografias, permite que la oficina dis-
ponga de informacion real y actualizada sin
esperar a que el transportista vuelva.

La digitalizacion de los albaranes también
mejora el control documental. El transportis-
ta puede mostrar el documento al cliente, re-
coger los datos de la persona que recepciona
el material y registrar la firma directamente
desde el dispositivo moévil. Una vez comple-
tado el proceso, el albaréan queda registrado
y puede enviarse automaticamente a los con-
tactos correspondientes.

CERRAR EL CICLO: RECOGIDA,
REVISION Y NUEVA
DISPONIBILIDAD

La recogida del material requiere el mismo ni-
vel de control. Cuando finaliza el periodo de
alquiler, la empresa debe saber qué elemen-
tos estan trabajando en cada obra, generar la
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solicitud de recogida, planificar la ruta y comprobar qué vuelve real-
mente. En esta fase pueden surgir situaciones habituales, como que el
cliente conserve parte del material durante més tiempo, que falten pie-
zas, que se cancele una recogida o que algin componente regrese con
dafios. Por eso, es importante registrar cantidades reales, observacio-
nes y fotografias en el momento de la recogida.

Una vez el material vuelve a la campa, la informacion recogida durante
el transporte facilita los procesos posteriores de recepcion, revision y ta-
ller. Si existen incidencias documentadas, el equipo interno puede ac-
tuar con mayor rapidez y decidir cuando el material vuelve a estar dis-
ponible para nuevos alquileres. Esta conexion entre obra, transporte y
campa contribuye a mejorar la rotacion de los activos y a reducir pér-
didas de informacién.

La facturacion es el Ultimo eslabon del proceso, pero también se be-
neficia de una gestion integrada. Aunque internamente sea necesa-
rio controlar todos los componentes asociados a un andamio, la fac-
tura puede configurarse de forma clara para el cliente, agrupando el
alquiler principal y afiadiendo conceptos como montaje, desmontaje,

seguro, portes de entrega o recogida. Ademas, estos conceptos pue-
den adaptarse segln las condiciones de cada operacion, incorporan-
do, modificando o eliminando cargos en funcién del servicio prestado.

Para las empresas del sector, avanzar hacia una gestion digital e in-
tegrada no implica cambiar la forma real de trabajar, sino dotarla de
mas visibilidad, trazabilidad y agilidad, y en ese camino, herramientas
como ARBENTIA Machinery son clave de éxito.

ARBENTIA
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e Mmarketing@arbentia.com
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TVH: Preparado para el futuro
en una industria cambiante

La nueva Planta T es un impulso para la eficiencia y los plazos de entrega de TVH.

TVH daré un paso significativo hacia el futu-
ro con la apertura de la Planta T. Este nuevo
edificio no es sélo otro almacén para aumen-
tar la capacidad de almacenamiento; es un
eslabdn vital en un nuevo proceso logfstico.
;El objetivo? Sea aun mas eficiente, reducir
aun mas los plazos de entrega y mejorar la
calidad del producto. En resumen: estar pre-
parados para el futuro crecimiento.

e Con Planta T, TVH seguira elevando la ca-
lidad de sus datos y productos, lo que nos
permitird ofrecer un valor ain mayor a
nuestros clientes.

e Serd un eslabon vital en la cadena de su-
ministro, reduciendo de manera significati-
va el plazo de entrega de todos los produc-
tos a nuestros clientes.

e Seran posibles nuevos cambios en los proce-
s0s, algo que permitird a su personal desarro-
llar conocimientos técnicos y pasar de ser ge-
neralistas a especialistas en productos.

TVH abrira su flamante nueva instalacion, la
Planta T, en junio de 2026. El edificio represen-
ta una expansioén significativa de la superficie
total de los edificios en Bélgica (actualmente:
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CON PLANTA T, TVH SEGUIRA
ELEVANDO LA CALIDAD DE SUS
DATOS Y PRODUCTOS, LO QUE
NOS PERMITIRA OFRECER UN

VALOR AUN MAYOR A NUESTROS
CLIENTES.

215 000 m?2 incluyendo la Planta T), con una
superficie de aproximadamente 18000 m2.

El propio edificio tiene 4 plantas, que alber-
gan 54 000 m2 de espacio logistico, incluidos
2000 m2 de espacio para oficinas. También
alberga 17 muelles de carga y esta conecta-
do con el almacén al otro lado de la calle me-
diante un llamativo puente conector de 600
toneladas. A nivel global, TVH invirtié no me-
nos de 85 millones de euros en la flamante y
nueva planta. Una eleccion consciente, dice
Patrick Lecluyse: Executive Chairman de la
Junta Directiva de TVH: “Es una prueba cla-
ra de que se esta invirtiendo en el crecimien-




CON PLANTA T, TVH SEGUIRA ELEVANDO LA CALIDAD
DE SUS SERA UN ESLABON VITAL EN LA CADENA DE
SUMINISTRO, REDUCIENDO DE MANERA SIGNIFICATIVA
EL PLAZO DE ENTREGA DE TODOS LOS PRODUCTOS A
NUESTROS CLIENTES.

to futuro y de que, como empresa internacional, seguimos estando fo-
calizados localmente”

Con la Planta T, TVH da un nuevo paso para preparar su proceso lo-
gistico para el futuro. “Para decirlo sin rodeos, el edificio nos ayuda-
ra a gestionar mejor nuestras partes, de modo que los clientes reci-
ban sus recambios aln mas rapido”, afirma Tom Verbeke, Director
Goods In en TVH.

La nueva planta servird como centro neuralgico para todas las mer-
cancias entrantes, clasificandolas por prioridad. Tom Verbeke: “De
esta manera, ya podemos distinguir entre las mercancias que ya estan
listas para el stock (nuestro llamado “happy flow”) y las mercancias
que requieren una verificacién (técnica) adicional y/o un embalaje
profesional adecuado. Ademas, podemos clasificar inmediatamente
los productos que necesitan un tratamiento especializado y aquellos
que podemos almacenar directamente”.

Todo ello se traduce en un sistema logistico més eficiente. Tanja Dys-
li, COO en TVH, confirma: “Es facil pensar que Planta T es solo otro
almacén de almacenamiento, pero ese no es el caso en absoluto; es
un vinculo vital en nuestro proceso logistico de almacén para mejorar
el tiempo de rendimiento y, en consecuencia, ofrecer mejores plazos
de entrega a los clientes y a nuestras otras sucursales en el mundo.”

TVH construy¢ deliberadamente una planta mas grande para gestio-
nar el volumen de mercancias entrantes. “La parte del almacén de
la Planta T ha sido construida para el almacenamiento provisional,
antes de que las mercancias sean verificadas y embaladas. Consi-
déralo como un primer amortiguador para soportar las fluctuaciones
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de los volumenes entrantes. Hoy podriamos
tener 150 000 mercancias entrantes; mafia-
na, unas 400 000. Necesitas poder gestionar
esas diferencias. La Planta T sera esencial
en la mitigacién de esas diferencias de flu-
jo. Hoy, la parte del almacén contiene un al-
macenamiento temporal clasico en estantes
de 10 m. Pero su altura es para permitir una
mayor inversion en almacenamiento interme-
dio totalmente automatizado mas adelante”.

La expansion también mejorara la eficiencia
dentro de la logistica de TVH. Tom Verbeke
explica: “Después de recibir las mercancias,
los productos seran llevados a nuestros espe-
cialistas de productos. Los pistones del mo-
tor se enviaran a un especialista que también
se encarga de las juntas y las vélvulas, algo
que tiene mucho més sentido. Esto permi-
te a nuestros compafieros especializarse en
categorias especificas, como electrénica, hi-
draulica y sistemas de frenos. El resultado:
mejoraran los controles de calidad y el enri-
quecimiento de datos. Ademas, creamos si-
nergias entre los diferentes departamentos,
fortaleciendo alin mas nuestros conocimien-
tos técnicos para poder ayudar y asesorar
aln mejor a nuestros clientes”.
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En su conjunto, la Planta T consta de 4 plan-
tas de trabajo y 3 bloques de almacenes de
gran altura, cada uno con sus propias fun-
cionalidades. “Por ejemplo, la planta baja se
utiliza para la recepcion, clasificacion y al-
macenamiento intermedio de mercancias
entrantes, mientras que la segunda planta
albergara nuestro departamento de calidad.
Ademas, hemos habilitado varias oficinas

SERAN POSIBLES NUEVOS
CAMBIOS EN LOS PROCESOS, ALGO
QUE PERMITIRA A SU PERSONAL
DESARROLLAR CONOCIMIENTOS
TECNICOS Y PASAR DE SER
GENERALISTAS A ESPECIALISTAS
EN PRODUCTOS.

que acogeran a los equipos que se trasla-
daran a la Planta T. En consecuencia, habra
numerosas salas de reuniones de Ultima ge-
neraciéon para que el personal no tenga que
desplazarse entre edificios cuando quiera
tratar alglin tema”.

La Planta T también tendra una movilidad in-
terna eficiente de las mercancias. “Usando
cintas transportadoras, elevadores, robots y
AMR, todos los recambios pueden clasificar-
se, almacenarse temporalmente y moverse
facilmente por toda la planta hasta la esta-
cién de trabajo correcta”, explica Tanja Dysli.
“Gracias a nuestro llamativo puente, incluso
pueden moverse directamente al almacén de
Mercancias Salientes al otro lado de la calle.
Ademas, usamos AMR (Robots Mdviles Au-
ténomos) porque la tecnologia es sumamen-
te flexible y escalable, algo que nos permite
entregar las mercancias correctas a cada es-
tacion de trabajo de manera precisa y segin
su prioridad correcta”.

Como siempre con TVH, la sostenibilidad es-
taré en el punto central de la nueva planta.
“Por ejemplo, el techo contiene 2266 pane-
les solares, para un total de 1472 MWp. Es-
tos paneles produciran unos 1250 MW. Para
poner las cosas en perspectiva, eso es el
equivalente a 350 hogares.

Ademas, TVH tiene como objetivo lograr la
certificacion BREEAM de “Excepcional” por
sus esfuerzos para que la Planta T sea lo mas
sostenible posible. También contribuye a este
logro el area de reciclaje de residuos de Ulti-
ma generacién, donde TVH clasifica y proce-
sa madera, plasticos y otros flujos de residuos.

Por Ultimo, pero no por ello menos impor-
tante, el bienestar y la ergonomia estuvie-
ron en el punto central del disefio del edi-
ficio. Tom Verbeke: “La adicion de duchas
y vestuarios fue obvia, asi como la cémoda
zona de comedor en la segunda planta. Cada
planta y espacio también tienen regulacion
climatica”. Tanja Dysli afiade: “Ademas, en
los casos en que podamos utilizar la auto-
matizacion y la robética para apoyar y aliviar
el trabajo manual pesado y tedioso, hemos
decidido adoptar la tecnologia para nuestro
uso, para permitir que nuestra gente trabaje
de una manera mas ergonémica”.

En conclusién, la Planta T marca un nuevo
capitulo en las exitosas operaciones de TVH.
Al avanzar en su infraestructura logistica, se
estan desbloqueando nuevos niveles de efi-
ciencia y reduciendo ain més los plazos de
entrega.”’El objetivo sigue siendo el mismo:
mejorar de forma continua el modo de aten-
der a los clientes’”, afiaden desde TVH.
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El sector del alquiler de maquinaria despide con enorme tristeza a José Luis Aragén Marcos, fundador de Aragén Alquiler
de Maquinaria, una empresa de larga trayectoria y especial relevancia en el Pais Vasco y en el ambito nacional.

José Luis Aragon fallecié en Santurtzi el pa-
sado 16 de junio de 2026, a los 78 afios.

Como fundador de Aragén Alquiler de Ma-
quinaria, José Luis Aragén formé parte de
una generacién de empresarios que contri-
buyeron decisivamente al desarrollo y pro-
fesionalizacién del sector. Bajo su impulso,
la compafifa construy6 una reconocida posi-
cion en el mercado, especialmente vincula-
da al alquiler de maquinaria y a los equipos
especiales.

Aragébn Magquinaria ha destacado durante
afios por su experiencia, conocimiento técni-
co y una flota especializada que incluia, en-
tre otros equipos, plataformas sobre orugas

integrarse en MAXBER, manteniendo el valor
de su experiencia, sus profesionales y su im-
plantacion en el norte de Espafia.

Su fallecimiento deja una profunda huella
entre quienes compartieron con él afios de
trabajo, proyectos y relaciones profesionales.
José Luis Aragon seré recordado por su vin-
culacion al sector, su capacidad empresarial
y el legado construido al frente de una com-
pafifa que ha sido referente para numerosos
clientes, colaboradores y profesionales.

Desde Movicarga trasladamos nuestro mas
sentido pésame a su esposa, hijos, familia-
res, amigos y a todas las personas que for-
maron parte de Aragén Alquiler de Maqui-

de 30 metros, camiones cesta de hasta 62 naria.
metros y soluciones para trabajos bajo puen-
te. En diciembre de 2024, la empresa pas6é a  Descanse en paz.

Fallece José Manuel Ballestar Baigorri,
fundador de CTC de Maguinaria

Movicarga lamenta profundamente el fallecimiento de José Manuel Ballestar Baigorri, fundador de CTC de Maquinaria,
empresa de larga trayectoria y especial relevancia en Zaragoza.

José Manuel Ballestar fallecié en Zaragoza el 22 de junio de 2026, a
los 68 afios de edad.

Como fundador de CTC de Maquinaria, formé parte de una genera-
cion de empresarios que contribuyd de manera decisiva al desarrollo

y la profesionalizacion del sector del alquiler de maquinaria. Gracias
a su vision y liderazgo, la compafiia alcanzé una soélida y reconocida
posicion en el mercado, convirtiéndose en un referente para numero-
sos clientes y profesionales.

En septiembre de 2017, CTC de Maquinaria se integré en KILOUTOU,
consolidando asi el legado empresarial construido durante déca-
das.

Su fallecimiento deja una profunda huella entre quienes compartie-
ron con él afios de trabajo, proyectos y relaciones profesionales. José
Manuel Ballestar sera recordado por su compromiso con el sector, su
capacidad empresarial y la importante contribucién realizada al fren-
te de una compafiia que marcé una etapa significativa en la industria
del alquiler de maquinaria.

El sector del alquiler lamenta su perdida, y desde Movicarga trans-
mitimos el méas sentido pésame a su esposa, a su hija, a sus familia-
res y amigos.

Descanse en paz.
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AMM refuerza su liderazgo en el sector minero
con la incorporacion de otra unidad
del huldocer Liebherr PR 776

La compaiiia murciana refuerza su capacidad operativa con la incorporacion del PR 776 de Liebherr, uno de los bulddceres
mas avanzados para aplicaciones de mineria y grandes movimientos de tierra. Esta estratégica inversion consolida la
apuesta de AMM por la innovacién, la productividad y la mejora continua, permitiéndoles afrontar proyectos de gran
envergadura tanto en Espaia como en Portugal.

AMM contintia fortaleciendo su posicion
como referente nacional en el ambito de las
excavaciones y el movimiento de tierras con
la incorporacién de otra unidad del buldécer
Liebherr PR 776, uno de los equipos mas in-
novadores del mercado para aplicaciones de
mineria pesada. “La elevada capacidad de
produccion del PR 776 permite optimizar los
trabajos de extraccion y preparacion de ma-
teriales, mejorando la eficiencia y la rentabili-
dad de las operaciones”, afirma Antonio Gar-
cia, CEO de AMM.

Esta apuesta por la innovacién no es algo ca-
sual, sino que forma parte de la estrategia de
crecimiento de la compafifa orientada a do-
tarse de un parque de maquinaria cada vez
mas potente y capaz de responder a los de-
safios mas exigentes del sector. “Para AMM,
la inversion realizada en los distintos equi-
pos Liebherr supone un gran reto que se ha
afrontado de mantera positiva y esperanza-
dora con el objetivo de que la capacidad de
trabajo y productividad de las maquinas re-
percuta en un incremento de la rentabili-
dad de AMM”, asegura Antonio Garcia. En
concreto, actualmente cuentan con una flo-
ta compuesta por los buldéceres Liebherr
PR 744, PR 746, PR 764, PR 766 y cua-
tro unidades del PR 776, asi como la pala
cargadora Liebherr L 550 y estan pendien-
tes de recibir tres unidades de la excavadora
de ruedas A 918. La confianza de AMM en la

El buldécer Liebherr PR 776 trabajara, como el resto
de los equipos de la compaiiia, a jornada comple-
ta, preparando el material para su carga y posterior
transporte a la obra.
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La compaiiia murciana AMM invirtié en la primera unidad del buldécer Liebherr PR 776, a nivel nacional, y
actualmente dispone de 4 unidades.

tecnologia Liebherr se ha afianzado a lo largo
de los afios, “gracias a una ingenieria de van-
guardia que se traduce en una gran producti-
vidad, un consumo eficiente de combustible
y una larga vida Util de la maquinaria, ademas
de la garantia que nos ofrece el servicio pos-
tventa, gestionado a través de Liebherr Ibérica,
que nos da soporte ante cualquier inciden-
te que pueda surgir en el dia a dia”, subraya
Antonio Garcia.

El PR 776 de Liebherr destaca por su eleva-
da capacidad de empuje y traccion, lo que
lo convierte en una maquina idénea para el
transporte de grandes volumenes de roca.
Su sistema de propulsién hidrostatica per-
mite ajustar la velocidad de forma continua
y transmitir la potencia de manera constan-
te, incluso en las condiciones de trabajo mas
exigentes. Ademas, la precision y maniobra-
bilidad que ofrece esta tecnologia proporcio-
nan un apoyo 6ptimo al operador durante las
tareas de modelacion del terreno y el relle-
no de excavaciones, mejorando tanto la efi-
ciencia como la calidad del trabajo realizado.
Para AMM, la incorporacion de este equipo
supondra también una importante reduccion

de los costes operativos, gracias a un aho-
rro de entorno a un 20% en el consumo de
combustible, en comparacién con otros bul-
déceres de su misma categoria. Con un con-
sumo medio de tan solo 55 litros por hora
de trabajo, el PR 776 de Liebherr establece
nuevos estandares de eficiencia dentro de su
segmento. Esta eficiencia se obtiene gracias
a: un régimen constante en las revoluciones
del motor Liebherr, el consumo de combus-
tible mas bajo de su clase gracias a la trans-
mision hidrostéatica y a una potencia bajo de-
manda, con el sistema hidraulico de trabajo
“Load sensing”.

El buldécer Liebherr PR 776 de AMM, Grupo
Imesa en Murcia concesionario oficial de
Liebherr Ibérica, operara como el resto de los
equipos de la compafiia a jornada completa
y trabajaré principalmente en cantera, pre-
parando el material para su carga y poste-
rior transporte a la obra. Gracias a esta inver-
sion, AMM refuerza su capacidad operativa
permitiéndole adaptarse a las necesidades
especificas de cada proyecto y garantizando
siempre los mas altos estandares de produc-
tividad y seguridad.
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Homs Rentals avanza hacia un modelo digital
de “Equipment as a Service”

Homs Rentals ha iniciado una nueva etapa marcada por la digitalizacién, la diversificacion y la evolucion hacia un modelo
de “Equipment as a Service” (EaaS), basado en soluciones integrales de pago por uso. La compaiiia ha pasado de estar
centrada principalmente en el alquiler de maquinaria, médulos y andamios para construccién y rehabilitacion, a ofrecer
un servicio mas amplio dirigido también a sectores como eventos, industria, energia y cliente particular.

Segun Irene Alarcon Camelo, Marketing,
Growth & Digital Business Manager de Homs
Rentals, esta transformacion responde a una
estrategia clara de crecimiento y moderniza-
cion. La compafiia ha impulsado la digitali-
zacion transversal del negocio, reforzando
sus canales online, integrando herramien-
tas CRM, analitica de datos, geolocalizacion
de flota y soluciones de gestion operativa en
tiempo real.

Uno de los hitos més destacados ha sido la
creacién de Smoh, una nueva marca orien-
tada al cliente particular, que permite acer-
car el alquiler de herramientas y maquinaria
al d&mbito doméstico. A ello se suman ad-
quisiciones estratégicas como Kiloenergia,
especializada en servicios de energia para
industria y eventos, asi como Montajes y Des-
montajes Técnicos S.L. y Sumaco Andamios
S.A. en Madrid, que refuerzan la cobertura
geografica y el portfolio del grupo.

La diversificacion se ha convertido en uno de
los pilares de esta nueva fase. Homs Rentals
busca reducir riesgos, adaptarse mejor a los
ciclos del mercado y generar nuevas oportu-
nidades de crecimiento en sectores comple-
mentarios a la construccion. El objetivo no es
solo alquilar equipos, sino ofrecer soluciones
completas adaptadas a las necesidades de
cada cliente.

El modelo digital de Homs Rentals conecta
toda la cadena de valor del alquiler, desde la
captacion del cliente hasta la entrega, el se-
guimiento del equipo y la postventa. La com-
pafiia opera a través de homsrentals.com
para profesionales y autébnomos, y Smoh.
com para particulares, integrando sistemas
de gestion logistica, CRM, geolocalizacion y
aplicaciones de field service.

Para Irene Alarcon, el principal reto de este
proceso no ha sido tecnolégico, sino cultural.
La digitalizacion exige acompafar tanto a los
equipos internos como a los clientes, demos-
trando el valor real que aporta en eficiencia,
transparencia y experiencia de usuario.

En paralelo, la estrategia de comunicacién de
Homs Rentals también ha evolucionado. La
compafifa ha pasado de una comunicacion
centrada en producto a una estrategia mas
orientada a marca, valor y posicionamiento,
con un enfoque data-driven y una mayor seg-
mentacion de audiencias.

De cara al futuro, Homs Rentals seguira apos-
tando por la innovacion, la analitica de datos y
el desarrollo de un ecosistema cada vez mas
conectado, eficiente y sostenible. Su objetivo
es consolidarse como referente en el modelo
de alquiler como servicio, ofreciendo al cliente
una alternativa flexible, digital y adaptada a las
nuevas necesidades del mercado.
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Vertikal Days 2026: preparado
para un aio excepcional

Vertikal Days se acerca rapidamente y la edicion de este afo promete ser una de las mejores hasta la fecha. Reserve
las fechas: 9 y 10 de septiembre, cuando los sectores de la elevacion y los trabajos en altura se reuniran en el Newark
Showground durante dos jornadas de networking y para conocer de cerca las ultimas ideas, innovaciones y desarrollos en
los que han estado trabajando fabricantes, distribuidores y proveedores de servicios.

EL MAYOR DE EUROPA

La edicion de Vertikal Days de este afio se
perfila como el mayor evento europeo de-
dicado exclusivamente a la elevacion y los
trabajos en altura. Reunird equipos para el
movimiento de cargas pesadas, asi como
plataformas para elevar a las personas de
forma segura hasta su posicion de trabajo.

La feria mantendra ademaés su formato todo
incluido, con aparcamiento, acceso, refrige-
rios y almuerzo gratuitos para los visitantes.

NUEVAS IDEAS EN EL RUNWAY

Los visitantes podran ver, probar y conocer
una amplia gama de nuevas maquinas, pro-
ductos e ideas de los principales fabricantes
y proveedores de gruas, plataformas de ac-
ceso y manipuladores telescépicos.

lgualmente importantes seran los exposito-
res especializados que trabajan detras de la
maquinaria, mostrando nuevas tecnologias
y soluciones practicas en ambitos como el
software, la electronica, los equipos de segu-
ridad y una amplia variedad de productos au-
xiliares disefiados para que los trabajos sean
mas seguros y eficientes.

Este aflo aportaran una nueva energia al even-
to mas de 25 expositores que participaran por
primera vez en Vertikal Days. Hasta la fe-
cha,19 estaran presentes en el Marketplace y
otros seis en el Runway, incorporando nuevas
empresas y una nueva vision a la feria.

EL MARKETPLACE

En el centro del recinto, el pabellon Marke-
tplace y su cafeteria serén el punto de en-
cuentro para encontrar a los especialistas y
proveedores de servicios que mantienen las
flotas operativas y los proyectos en marcha.

Debido a que se agotaron los espacios de for-
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ma anticipada, el Marketplace se ha amplia-
do este afio para albergar mas de 60 stands.
Los expositores abarcan desde electronica,
componentes y repuestos hasta accesorios
de izaje, equipos de seguridad y servicios de
inspeccion, ademéas de proveedores de for-
macién y especialistas financieros.

Sera una muestra concentrada de las herra-
mientas practicas y el respaldo profesional
que sustentan el trabajo diario en las opera-
ciones de elevacion y acceso.

EL GRAN ALMUERZO
Y EL NUEVO PIT STOP

El mayor encuentro gastronémico del sector
tendra lugar cada dia entre las 12:00 y las
14:30 horas en el pabellén principal de res-
tauracion.

Para quienes prefieran una opciéon mas rapi-
da, en lugar del almuerzo completo sentado,
el nuevo Pit Stop, situado en el pasillo cen-
tral, servira bocadillos de cerdo desmenuza-
do, ensaladas y una variedad de patatas asa-
das rellenas.

NETWORKING BAJO EL STARSHADE

La velada de networking de este afio, deno-
minada “Barcelona Beats”, adoptara una te-
matica espafiola y comenzaréd a las 17:30
horas del miércoles 9 de septiembre bajo el
Starshade.

Los visitantes que deseen asistir deberan po-
nerse en contacto con el equipo organizador
de Vertikal Days o con los expositores para
solicitar entradas.

SU GUIA PARA LA FERIA

No se pierda la guia oficial de Vertikal Days,
que se publicara en la edicion de septiembre
de Cranes & Access.

Incluira el listado completo de expositores y
marcas, un plano del recinto para localizar
cada stand y un repaso de los productos mas
destacados que habra que seguir de cerca.
También recogera los principales eventos,
horarios y toda la informacién practica nece-
saria para planificar la visita.

DEMOSTRACIONES EN DIRECTO

Muchos expositores realizardn demostracio-
nes en vivo en sus stands, brindando a los vi-
sitantes la oportunidad de ver los nuevos equi-
pos en funcionamiento y, en muchos casos,
subir a bordo y probarlos personalmente.

TRABAJANDO JUNTOS

El debate sectorial continuara mas alla de los
stands, con varias reuniones de asociaciones
programadas durante la feria.

La CPA organizara una reunién abierta con-
junta del Crane Interest Group (CIG) y el
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Tower Crane Interest Group (TCIG), de 14:00
a 16:00 horas el jueves 10 de septiembre,
en el edificio Cedric Ford, en la planta baja.

IPAF también celebrard una serie de reunio-
nes para sus miembros, con fechas y hora-
rios todavia por confirmar, y promocionaréa su
Campafa Global de Seguridad 2026, Check
It!, centrada en la importancia de inspeccio-
nar los equipos.

Una demostracion en directo pondra de relie-
ve los riesgos y repasara las comprobaciones
que deben realizarse. Asimismo, habra una
zona especifica dedicada al nuevo curso de
formacién de sefalistas de IPAF, junto con for-
macion sobre grias moviles y polipastos.

NUEVOS PRODUCTOS QUE
NO HAY QUE PERDER DE VISTA

Siempre hay novedades que descubrir en

Vertikal Days, tanto dentro del Marketplace

como en la zona exterior principal de expo-

sicion. Estos son solo algunos de los nuevos
productos que estaran presentes:

e Skyjack mostrara cuatro nuevas maqui-
nas: la plataforma articulada de 45 pies
SJ45ARIJN, la tijera todoterreno 6940RTE
de 40 pies, asi como las tijeras eléctricas
para interior 3232e de 32 pies y 3219¢e de
19 pies.

e En su debut en Vertikal Days, TTC Lifting
Gear presentara su recientemente lanzada
viga de elevacion Aluex.

e E| debut mas grande de Vertikal Days sera,
sin duda, el pértico urbano City Portal A
CP690 de Wolffkran, sobre una base KR10-
46, junto con una grua torre de pluma abati-
ble WOLFF 275 B instalada sobre él.

¢ Desde ltalia, Bravi Platforms llevaré su re-
cientemente lanzada plataforma autopro-
pulsada de mastil Residential 170.

e Platform Parts UK estaré presente con sus
equipos de Bélgica y Reino Unido para pre-
sentar el lanzamiento de su nueva marca.

e E| expositor neerlandés Hyrax Aerial Lifts,
que participa por primera vez, debutara en
Reino Unido con la plataforma aérea sobre
orugas autonivelante ATD 27.12.

e Con una propuesta diferente, FT Wind Sen-
sors (FT Technologies) expondré su sensor
de viento FT602 Acu-Res.

e Versalift/Ruthmann presentara su platafor-
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ma sobre camién VA-200-F de 20 metros,
perteneciente a su nueva gama V-Range.

El listado completo de nuevos productos es-
tara disponible en la gufa de Vertikal Days.
Recuerde recoger su ejemplar en la entrada,
consultarlo online en www.vertikal.net o des-
cargarlo en www.vertikaldays.net.

Los visitantes pueden registrarse en https://
vertikaldays.net/event-info/visitor-registration
o escanear el cédigo QR para acceder gratui-
tamente al evento, disfrutar de aparcamiento
gratuito, almuerzo de cortesia, cafeteria du-
rante todo el dia y un ejemplar de la guia ofi-
cial de la feria.

DATOS DE LA FERIA

GRACIAS A LOS PATROCINADORES

DONDE: Newark Showground, Lincoln Road,
Winthorpe, Newark, NG24 2NY

CUANDO: miércoles 9 vy jueves 10 de sep-
tiembre de 2026

HORARIO DE APERTURA:

Miércoles: de 10:00 a 17:30 horas

Jueves: de 10:00 a 16:00 horas

iEl registro de visitantes ya esta abierto!

* |PAF - Registro de visitantes

e Big Apple Logistics — Cafeteria del Mar-
ketplace

¢ Hoeflon — Barbacoa del almuerzo

¢ Point of Rental — Cordones para visitantes

e TVH — Agua y planos del recinto

¢ JLG / Hinowa / Power Towers / Ausa — Bol-
sas para visitantes
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Gran éxito del Open Day de Gorarte

Gorarte ha celebrado con éxito una jornada de puertas abiertas que reunié a clientes, colaboradores, profesionales y
amigos de la compaiiia en un ambiente marcado por la cercania, el intercambio y la celebracion.

La empresa ha querido trasladar su agrade-
cimiento a todas las personas que participa-
ron en este encuentro y que, con su presen-
cia, contribuyeron a hacer de la jornada una
cita especialmente significativa.

El Open Day fue una oportunidad para com-
partir experiencias, estrechar relaciones y
mostrar de cerca el trabajo, las instalaciones
y el compromiso de Gorarte con sus clientes
y el sector.

Desde la compafiia destacan que la respues-
ta recibida confirma la importancia de man-
tener este tipo de encuentros, que permiten
acercar la empresa a sus colaboradores y
crear un espacio para el didlogo, la conviven-
cia y el conocimiento mutuo.

Gorarte ha agradecido el apoyo y la participa-
cién de todos los asistentes, cuyo entusiasmo
convirtié la jornada en un gran éxito.
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La compafiia continta asi reforzando su vin-
culo con clientes, proveedores y profesiona-
les, con la vista puesta en seguir creciendo,
compartiendo proyectos y generando nuevas
oportunidades de colaboracion.
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Alayan, reconocida por su modelo de negocio
en los Premios El Suplemento 2026

Alayan ha recibido el Premio Nacional ElI Suplemento 2026 en la categoria de “Modelo de Negocio”, un reconocimiento
que distingue a las organizaciones que destacan por su capacidad de innovacion, excelencia y compromiso dentro del

ambito empresarial espaiiol.

Pedro Torres, General Manager Rentals Iberia de Alayan

El galardén reconoce el recorrido de la com-
pafila y su apuesta por la calidad, la mejora
continua y la creacién de valor para clientes,
colaboradores y el conjunto de la sociedad.

El jurado ha valorado especialmente la inte-
gracién de distintas empresas bajo una Unica
identidad corporativa. Este proceso ha per-
mitido configurar una plataforma de alquiler
transversal, preparada para atender las ne-

cesidades de sectores como la construccion,
la industria, las infraestructuras, la energia y
los grandes eventos.

El modelo combina una estructura centrali-
zada con el mantenimiento de la especiali-
zacion técnica en cada una de sus areas de
actividad, reforzando asi la capacidad de Ala-
yan para ofrecer soluciones adaptadas a dife-
rentes mercados y perfiles de cliente.

Pedro Torres, General Manager Rentals Ibe-
ria de Alayan, recogio el galardon y destaco
la importancia de este reconocimiento para
toda la organizacion: “Es un gran orgullo reci-
bir este premio en nombre del equipo de Ala-
yan. Este reconocimiento demuestra nuestra
enorme capacidad de trabajo y gestion ante
un crecimiento tan vertiginoso como el que
estamos viviendo. Vamos por méas!”

Equipo Directivo de Alayan Rentals

La entrega tuvo lugar el 19 de junio de 2026
en el Hotel Palace de Madrid, en una gala que
reunié a profesionales, empresas e institucio-
nes de referencia del panorama nacional.

“jUna gria potente!”: Krandienst Siiderau
pone en servicio una Tadano AC 5.2501-2

Para conocer qué tipo de grias prefiere Siiderau, basta con echar un vistazo a su flota, compuesta casi exclusivamente
por maquinas Tadano. La dltima incorporacion también procede de este fabricante.

“Modernizamos regularmente nuestra flota
y buscabamos sustituir nuestra gria Tadano
existente de 220 toneladas. Desde el princi-
pio nos fijamos en la AC 5.250L-2 y finalmen-
te la elegimos por sus numerosas ventajas”,
explica la direccién de Stiderau.

La gria fue entregada por Thorsten Dietzel,
director regional de ventas de Tadano para
el norte de Alemania, en la fabrica de Lauf.

UN ALCANCE IMPRESIONANTE
PARA OPERACIONES EXIGENTES

Para Stiderau, una de las principales ventajas de
la AC 5.250L-2 es su enorme alcance, proporcio-
nado por su pluma principal de 79 metros.

“También pedimos la gria con una exten-
sion de plumin de 12 metros, incluida una
configuracién para cargas pesadas, de modo
que podamos ampliar todavia mas el alcan-
ce cuando sea necesario. Esto hace que esta
potente grua, con sus 80 toneladas de con-
trapeso, sea extremadamente versatil y ade-
cuada para elevaciones a gran altura o tra-
bajos en los que sea necesario mover cargas
por encima de obstaculos”.

EQUIPAMIENTO ADICIONAL PARA REFOR-
ZAR LA SEGURIDAD Y LA EFICIENCIA

Ademas de los plumines opcionales y del con-
trapeso auxiliar de 30,4 toneladas, Stiderau en-
carg6 la AC 5.250L-2 con un completo paquete
de camaras, incluida una cdmara de supervi-
sion de carga situada en la pluma principal.

Stderau también optd por el sistema de ca-
maras Surround View, y por una buena ra-
zon: el sistema muestra tanto las posiciones
de los estabilizadores en todas las bases de
apoyo como el radio de giro trasero del con-
trapeso para la posicién actual de la grua.

Gracias a esta informacién, mostrada en una

pantalla especifica en la cabina del operador,
los gruistas pueden posicionar la maquina de
forma segura y precisa, incluso en zonas de
trabajo reducidas o complejas.

La AC 5.250L-2 también convencié desde el
punto de vista econémico:

“En nuestra opinién, el moderno concepto de
un solo motor hace que esta gria sea espe-
cialmente eficiente. No solo reduce los cos-
tes de adquisicién, sino que también dismi-
nuye las necesidades de mantenimiento”.

Durante el funcionamiento, la AC 5.250L-2,
equipada con un motor Mercedes-Benz respe-
tuoso con el medio ambiente y conforme con
la normativa europea Stage V, ofrece un exce-
lente ahorro de combustible gracias a funcio-
nes como el modo Eco y el sistema start-stop.

La griia completo su primer trabajo poco des-
pués de la entrega: cargd y reposiciond con
éxito contenedores de gran tonelaje en una
central eléctrica, superando su primera mi-
sién con total facilidad.



ESPECIAL FABRICANTES Y DISTRIBUIDORES

Listado de fabricantes
v distribuidores por orden alfahetico

ACL BATERIAS

Pol. Ind. Vacamorta C/ Colungo nim. 5
22300 Barbastro (Huesca)

TIf: 974609001

Email: info@aclbaterias.es

Web: www.aclbaterias.es

A.0.B REP. DE MAQ. ELECTRICA, S.L.
(A.0.B)

Avda. Comte de Llobregat, 40. Nave-4 BIS
08760 MARTORELL (BARCELONA)

TIf: 937708426

Email: info@carretillasaob.com

Web: www.carretillasaob.com

AB POWER LIFT, S.L.

Passeig de Gracia 12, 1°. 08007 Barcelona
TIf: 607720877

Email: david.fuentes@abpower.es

Web: www.abpower.es

AEM SPAIN

Poligono Industrial Oeste. C \ Venezuela,
Parcela 10-11

30820 ALCANTARILLA - MURCIA

TIf: 968892232 Fax: 968892823

Web: www.aemspain.com

Email: aem@aemspain.com

AGEREC, S.L.

C/ Espaldillas Nueve, nave 18

41500 ALCALA DE GUADAIRA SEVILLA
TIf: 954 790 257

Web: www.agerec.es

Email: jvergara@agerec.es

AGNANO INVERSIONES S. L.
C/ Sant Jordi 40

43480 VILA-SECA (TARRAGONA)
TIf: 606382498 Fax: 977390115
Web: www.agnanoin.com

AHERN IBERICA

ATHERN

Pol. Ind. Las Nieves, Puerto Navacerrada
106-108. 28935 MOSTOLES (MADRID)
TIf: +34 919040610

Web: www.aherniberica.es

Email: administracion@aherniberica.es

VENTAS

Email: ventas@aherniberica.es
SOPORTE DE PRODUCTO

Email: sat@aherniberica.es
PIEZAS DE REPUESTO

Email: repuestos@aherniberica.es

AKF EQUIPRENT, S.A.U
Madrid central

Av. De Europa, 12. 3°

28108 ALCOBENDAS (MADRID)
TIf: 916572296

Web: www.akf.de

Email: info@akf-espana.es

ALBA-CANOPY BRANDS EUROPE, SLU.

dLBb

Pol. Ind. de Bayas — C/ Suzana, parcela 134
09200 MIRANDA DE EBRO, BURGOS

Tel.: +34 947 347 820

Web: www.alba.es

Email: andreaburon@alba.es

ACCESS LIFT EQUIPMENT GROUP S.L.
Carrer de la Selva, 12

(08820) EL PRAT DE LLOBREGAT, BAR-
CELONA

Calle Parménides, 8 - Nave 1 - Pol. Ind.
La Garena

(28806) ALCALA DE HENARES, MADRID
TIf: +34 934 506 264

Email: info@grupoale.com

Web: www.grupoale.com/zoomlion

160 MOVICARGA

ALFREDO MONTESINOS POVO, S.A.
C/ Azagador De La Torre, 79

46026 VALENCIA (VALENCIA)

Tel.: 963766100 Fax: 963766261
Web:www.alfredomontesinospovo.es
E-mail: montesinos@montesinos.eu

ALIMAK MANUFACTURING, S.L.

C/ Los Angeles n° 88 Nave 1

50.198 LA MUELA (ZARAGOZA)

TIf: (+34) 976 149 524

Web: www.alimak.com

Email: simone.vadala@alimakgroup.com

ALKORA EBS CORREDURIA DE
SEGUROS, S.A.U.

Avda. Brasil, 4. 28020 MADRID
Teléfono: 914174850

Email: fandres@alkora.es

Web: www.alkora.es

ALMACRAWLER

Viale Ruggeri 6/A

42016 Guastalla (RE). ITALY

Web: www.almac-italia.com

Email: exportdpt@almac-italia.com

ALMALIFT

C/ De La Mare de Déu de Ndria, 23D
08830 Sant Boi De Llobregat BARCELONA
TIf: 935010430

Web: www.almalift.com

Email: info@almalift.com

ALMOVI- MAQUINAS E
EQUIPAMENTOS, LDA.

Edificio Mical, Estrada de Manique
Alcoitao 2645-550 Alcabideche PORTUGAL
T.: (+351) 214 690 341

F.: (+351) 214 691 873

Web: www.almovi.pt

Email: almovi@almovi.pt

ALTRAD PLETTAC IBERICA

Avinguda del Cadi, 13

08799 Sant Pere Molanta (BARCELONA)
TIf: 930024070

Web: www.altrad.es

Email: info@altrad.es

AMAQ ELEVACION, S.L.

C/ Turquesa, 3, Pol. Ind “San Cristobal”
47012 VALLADOLID.

TIf: 983 34 73 63

Web: www.amag.es

Email: valladolid@amag.es

AMCO MACHINERY & CONSULTING
AMMOCD _/:mm,,

Avda. del Jardin Boténico 408 | 33203 Gi-
jon | Spain

P: +34 985 098 595

Email: info@amcomachinery.com

Web: www.amcomachinery.com

AP AERIAL PLATFORMS, S.A.

AR PCAFFORMS, Sh

C/ Mar Adridtico, 1. Nave 3 A-B-C, 2A
28830 San Fernando De Henares (MADRID)
Telf: 916558670 Fax: 916569332

Web: www.apaerial.com

Email: comercial@apaerial.com

AQUSOFT

C/ Camino de Vinateros 188, 1 A
28030 (MADRID)

TIf: 913715340

Web: www.aqusoft.es

Email: comercial@aqusoft.es

ARBENTIA CONSULTING

RBENTIA

Calle Camino de la Zarzuela 21 2D
28023 MADRID

TIf: 900266731

Web: www.arbentia.com

Email: marketing@arbentia.com

AREA RUEDAS, S.L.

Pol.Ind. Bovalar, Cami Vell de Torrent 58
46970 ALAQUAS VALENCIA

TIf: 96150700

Email: josesanz@arearuedas.es

Web: www.arearuedas.es

ARGANTEC, S.L.

Avd.de Madrid, 97-99

28500 ARGANDA DEL REY (MADRID)
Telf: 918719006/ 918719317

Fax: 918719038

Web: www.argantec.com

Email: info@argantec.com

ARI MAQUINARIA CORDOBA S.L

C/ Platino Parcela 17 (Poligono Industrial
El Granadal)

14014 CORDOBA

TIf: 957744008 Fax: 957434653

Web: www.arimaquinaria.com

Email: administracion@arimaquinaria.com

ARNION S.L.

C/Arquitectura 15, Dpdo. 28005 MADRID
TIf: 696648331

Web: www.arnion.es

Email: admin@arnion.es

ASCOZ, S.L. X
C/ Pedrenyals, 3. 46450 BENIFAIO
Telf: 961783812 Fax: 961780060
Web: www.desguacesascoz.com
Email: info@desguacesascoz.com

ATELODIS ETT, S.L.U.

Doctor Esquerdo 166, 1 G. 28007 Madrid
TIf: 919198021

Web: www.atelodisett.com

Email: info@atelodisett.com

ATICA REDEX, S.L.

C/ Pitillas, 4, 1°, Oficina 3
31390 OLITE NAVARRA
Teléfono: 948 70 23 17
Email: info@aticaredex.com
Web: www.aticaredex.com

ATLAS COPCO, S.A.E.

Pol. Ind. Coslada . Avda. José Gérate n° 3
28823 COSLADA (MADRID)

Telf: 916279100 Fax: 916713116

Web: www.atlascopco.es

Email: ac.spain@es.atlascopco.com

ATS HANSEATIC INSURANCE
BROKERS, S.L.

C/ Orense, 32 - 5° D. 28020 MADRID
TIf: 918287428 Fax: 918287446
Email: info@ats-brokers.es

ATTACHMENT TECHNOLOGY

ESPANA, S.A.

Pol. Ind. Sud Sector P-2. C/ Sant Agnés, 9
08201 CARDEDEU (BARCELONA)

Telf: 938444960 Fax: 938444122

Web: www.aplecgroup.com

Email: aplec@aplecgroup.com

AUSA

AUSA

C/ Castelladral 1

08243 MANRESA (BARCELONA)
Telf: 938747311 Fax: 938741211
Web: www.ausa.com

Email: ausa@ausa.com

AUSIO SISTEMAS DE ELEVACION, S.L.
(KONECRANES)

Miquel Comella (Urb EI Pinar De Rosanes) 12
08480 L' Ametlla Del Valles (BARCELONA)
Tel: 938860422 Fax: 938860878

Web: www.ausio.com

Email: parts.psm@konecranes.com

AUTOSUR DE LEVANTE, S.L.

Poligono del Oliveral, calle A, N. 6.
46394 Ribarroja Del Turia (VALENCIA)
TIf: 96 164 30 40 Fax: 96 166 52 09
Web: www.autosurdelevante.com

Email: marketing@autosurdelevante.com

AXESOR

C/ Graham Bell, s/n, Edificio Axesor
18100 ARMILLA (GRANADA)

TIf: 902101033 / 958011480

Fax: 902101062

Email: buzoncliente@axesor.es
Web: www.axesor.es

AXOLIFT

Gromet srl

Via S. Francesco 10, Pove del Grappa, VI, Italy
TIf: +39 0424 580783

Web: www. axolift.com

Email: info@axolift.com

BARIN ITALY

Via Ca’ Nave, 101

35013 Cittadella (PD) ltaly
Tel. +39 049 5971300
Fax +39 049 9400229
info@barin.it

BERNER MONTAJE Y FIJACION, S.L.
Pol. Ind. La Rosa IV. C/Albert Berner, n° 2
18330 CHAUCHINA (GRANADA)

TIf: 958 060 200

Web: www.shop.berner.eu/es-es/

Email: atencion.clientes@berner.es

BETICO, COMPRESORES S.A.U.
(FABRICA MIGUEL CARRERA Y
CIA.S.A.U).

Portal. De Gamarra, 43

01013 VITORIA GASTEIZ (ALAVA)
Telf: 945128109/ 945128383
Fax: 945282630

Web: www.betico.com

Email: info@betico.com

BG LIFT

Loc. Policchia, 3

37010 Cavaion Veronese (VR)
Verona, ltalia

TIf: +39 045 8240360

Email info@bglift.com

PEC: amministrazione@pec.bglift.com

BHIOR SMART CLEANING

C/ Jupiter 10. Pol. Ind. De Fortuna

30620 FORTUNA (MURCIA)

TIf: +34 902 006 011 / +34 642 37 37 56
Web: www.bhior.com

Email: info@bhior.com

BLUMAQ, S.A.

DELEGACION DE MADRID

Pol. Ind. Finanzauto, C/ Cuarzo, 13-15
28500 ARGANDA DEL REY (MADRID)
Telf: 918729175 Fax: 918719101

Web: www.blumag.com

Email: blumag@blumag.com; madrid@blu-
magq.es

BOBCAT
www.bobcat.com/eu/es

BOLZONI AURAMO, S.L.

Carrer Segre, 8

08110 MONTCADA | REIXAC BARCELONA
Teléfono: 93 8648633

Email: sales.es@bolzonigroup.com

Web: www. bolzonigroup.com



BOMARENT

Av. Mas Pins, 1

17457 Riudellots De La Selva (GIRONA)
Telf: 972478600 Fax: 972478601

Web: www.bomarent.com

Email: info@bomarent.com

BRAVI-PLATFORMS, SRL

BRAVI

—LATFORMES

S.S. Adriatica 16 - Km 314.600
60022 CASTELFIDARDO (AN) -
Tel: +39 071 7819090
Fax: +39 071 7819355
Web: www.bravi-platforms.com/
Email: info@bravi-platforms.com

ITALIA

BYG

Pol. Ind. El Pla, Carrer del Pla, 45
08750 MOLINS DE REY, BARCELONA
Web: www.byg.com

Email: info@byg.com

(B’SMART) B'W & TAKACS TELECOM
Calle de Camil Oliveras 26

08032 BARCELONA

TIf: 626785675

Email: administracion@bsmart.global
Web: www.bsmart.global

CAMSO SPAIN, S.L.U.
C/ Pineta, Nave 2C
50410 CUARTE DE HUERVA ARAGON
Teléfono: 976505119
Email: info.Spain@camso.co
Web: www.camso.co

CARGOFLET BLASANT, S.L. - GRUPO CFB

OCFB
CARGOFLET BLASANT
Distribuidor oficial de OX&RUD en Espafia
Paseo del Ferrocarril, 367
08860 Castelldefels, Barcelona
Tel.: (+34) 932 89 54 74

Email: david@cfblasant.com
Web: www.cfblasant.com

CARRETILLAS GIRONA

Ctra. Girona - Ripoll Km. 14.400

17844 CORNELLA DE TERRI (GIRONA)
TIf: . 972 59 40 76 / 660 898 062

Fax 972 59 46 47

Web: www.carretillesgirona.cat/es/
Email: info@carretillesgirona.com

CARROCERIAS ALAMOS

DISTRIBUIDOR DE HIAB

Carretera Cérdoba — Mélaga, km 76

14900 LUCENA, CORDOBA

Telefono/Fax: 957 51 48 88

Web: www.carroceriasalamos.com

Email: informacion@carroceriasalamos.com

CARROCERIAS MAIJE, S.A.

Pol. Ind Granada — Fase Il — Parcela A-B 3,
Nave 7. 48530 ORTUELLA (BIZKAIA)

TIf: 94 467 55 98

Email: info@carroceriasmaje.com

Web: www. carroceriasmaje.es

CASCADE HISPANIA, S.A.

C/ Nicaragua, 48, 3°, 5. 08029 BARCELONA
Teléfono: 93 719 7530

Email: manuel.martin@cascorp.com

Web: www.cascorp.com

CEMA BATERIAS

—— M A
h
BATERIAS

TR O BT R T
Po||gono Industrial La Red Sur. C/ La Red
Quince, 4
41500 ALCALA DE GUADAIRA (SEVILLA)
TIf: 955544406
Web: www.cemabaterias.com
Email: info@cemabaterias.com;
comunicacion@cemabaterias.com

CEMA MAQUINARIAS

(DISTRIBUIDOR OFICIAL)

Parque Empresarial Laguna Larga, calle
Uno, 12. 41500 Alcala De Guadaira SEVILLA
TIf: 954520633

Web: www.cemamagquinaria.com

Email: cema@cemamaquinaria.com

CENTROCAR SPAIN, CENTRO DE
EQUIPAMIENTOS MECANICOS, S.L.
Area Empresarial Andalucia Sector 1. C/
Marismas 7. 28320 PINTO (MADRID)
TIf: (+34) 918752000

Fax:(+34) 918752011

Web: www.centrocar.com
Email: spain@centrocar.com

CESAB MATERIAL HANDLING ESPANA
Paseo del Ferrocarril 337, 4° planta
08860 CASTELLDEFELS BARCELONA
Tel: +34 644 850 454

Email: manuel.sedano@cesab-forklifts.eu

CICOR INTERNACIONAL CORREDURIA
DE SEGUROS Y REASEGUROS, S. L.
C/ Muntaner 292, Planta Principal
08021 BARCELONA

TIf: 937368800 / 601313243

Fax: 937332409

Email: seguros@pib-insurance.es

Web: www.cicor.es

CINTASA

Ctra. N- 232, Km. 252 A
50180 UTEBO (ZARAGOZA)
TIf: 976770656

Web: www.cintasa.com
Email: cintasa@cintasa.com

CINTASA - DELEGACION SUR
Delegado: Sr. Javier Santamarfa

C/ Barroso, 10 — 1° oficina dcha

Tel. 952 22 54 40 Fax. 952 22 54 40
Movil: 636 470 852

Email: j.santamaria@cintasa.com

CINTERMAQ

Poligono de Malpica — Alfindén, La Sabina, 85
50171 La Puebla De Alfindén (ZARAGOZA)
TIf: 976108486

Web: cintermag.com

Email: cintermag@cintermag.com

CMC, SRL

Via Bitritto 119. 70124 BARI ITALIA
Web www.cmclift.com

Email info@cmclift.com

CNH MAQUINARIA SPAIN, S.A. -
NEW HOLLAND

8% NEW HOLLAND

Avenida José Gérate, 11

28823 COSLADA (MADRID)

TIf: 916603800 Fax: 916602238
Web: www.newholland.es

Email: javier.medrano@cnhind.com

COHIDREX

Pol. Ind. Capellanias, C/ Alpargateros, 1 -
parcelas 119-120. 10005 (CACERES)
TIf: 927230834 Fax: 927235069

Web: www.cohidrex.es

Email: info@cohidrex.es

COJALI

Avenida de la Industria s/n

13610 Campo de Criptana, Espana
Tel: +34 926 58 96 70

Web: www.cojali.com/es/

Email: cojali@cojali.com

COMANSA

Poligono Urbizkain. Crta. Aoiz N° 1
31620, HUARTE

TIf. 34 948335020 Fax: +34 948330810
Email: info@comansa.com

COMERCIAL COMAEX SL
Avda. Martin Palomino,3
Telf. 927417215

Web: www.comaex.es
Email: ventas@comaex.es

COMERCIAL HISPANO RECAMBIOS
Pol. Ind. Via Principal. Parcela, 52 B
13200 MANZANARES (CIUDAD REAL)
Teléfono: 926620705 / 680630717
Web: www.hispanorecambios.com
Email: info@hispanorecambios.com

COMERCIAL MD, S.L.

Pol. Ind. de Bayas, Parc. Nido, C/ Valverde
R-125. 09200 MIRANDA (BURGOS)

TELF: 947313696 FAX: 947342249

Web: www.comercialmd.com

Email: info@suministrosindustrialesmd.com

CORINSA

Pol. Ind. Las Avenidas. Autovia de Tole-
do, Km. 28

28991 Torrejon De La Calzada (MADRID)
Telf: 918160900 Fax: 918160324

Web: www.corinsa.es

Email: comercial@corinsa.es

CORMACH

ViaMadonnina, 27

C.P. 199 - 25018 MONTICHIARI (BS) -
TIf: +39/030/9656811 (6 linee r.a.)
Telefax: +39/030/9656846

Web: www.cormach.com
Email:info@cormach.com

ITALY

ESPECIAL FABRICANTES Y DISTRIBUIDORES

COTRANSA, S.A.

Centro de Carga Aérea Madrid-Barajas Ave-
nida Central 14.

28042 BARAJAS (MADRID)

TIf: 917460680 Fax: 913937471

Web: www.cotransa.com

Email: cotransa@cotransa.com

CTE SPA

Rovereto (Tn)

Via Caproni, 7 — Z.1. 38068 Rovereto (Tn)
Tel. +39 0464 485050

Web: www.ctelift.com

Email: info@ctelift.com

DACAME, SL

C/ Dr. Salvador Pons, 30

12510 SAN RAFAEL DEL RIO (CASTELLON)
TIf: 434 977717004 TIf: +34 977719389
Web: www.dacame.com

Email: info@dacame.com

DAGARTECH - GRUPOS ELECTROGENOS
Pol. Centrovia, ¢ / Panama, 12

50198 LA MUELA ZARAGOZA

TIf: :+34 976 141 655

Fax: +34 976 141 629

Web: /www.dagartech.com

Email: info@dagartech.com

DAISA DISTRIBUIDORA DE
ACUMULADORES IMPORTADOS, S. A.
C/ Isaac Peral, 55, Pol. Ind. Mora Garay
33211 GIJON (ASTURIAS)

TIf: 985147810 / 985149704

Fax: 985381719

Email: info@daisa.es

Web: www.daisabaterias.es

DARWIN SISTEMAS TECNOLOGICOS, S.L.

Av. Condesa de Chinchdén, 107 Oficina 20B
28660 BOADILLA DEL MONTE (MADRID)
Telf.. +34 916334460

Web; www.darwinsistemas.es

Email: info@darwinsistemas.es

DEMAG CRANES & COMPONENTS, S.A.U.

Basauri, 17 - Edificio A - Bajo Izda
28023 MADRID

Telf: 918873600 Fax: 918873620
Web: www.demagcranes.com/es
Email: spaininfo@demagcranes.com

DESGUACES CASQUERO

Crta. N-VI, Km 266

49690 SAN CRISTOBAL DE ENTREVINAS
(ZAMORA)

TIf: 694446044

Web: www.desguacescasquero.com
Email: export@desguacescasquero.com

DEUTZ SPAIN
Avda. de los Picos de Europa, 4b
28830 SAN FERNANDO DE HENARES

(MADRID)

Tel.: 912308662 Fax: 916088996
Web: www.deutz.es

E-mail: deutzspain@deutz.com

DICARR (CESAB CARRETILLAS)

C/ Vereda de la Solana , 30, Nave 7, Pol.
Ind: Las Canteras

28340 VALDEMORO (MADRID)

TIf: 918939677

Email: administracion@carretillasdicarr.es
Web: www.carretillasdicarr.es

DICSA

TIf: 950553333
Web: www.dicsa.es
Email: info@dicsa.es

DIECI S.R.L.

— i-
Avda. de Madrid N° 23.
28802 ALCALA DE HENARES. (MADRID)
Tel:918872600

Web: www.dieci.com
E-mail: info@dieci.com

DINGLI PLATFORM SALES

188 Qihang Road, Leidian Town, Deging,
Zhejiang

TIf: 0572-8681689

TIf: 13806523131

Web: https://en.cndingli.com/

Email: market@cndingli.com

DINOLIFT oY

Raikkolantie 145

FI-32210 LOIMAA, FINLAND
Tel. +358 (0)20 1772 400
Web: dinolift.com

Email: info@dinolift.com

DLL GROUP. DE LAGE LANDEN BV
SUCURSAL EN ESPANA

C/ Jose Bardasano Baos, 9, 5* Planta
28016 Madrid

TIf: 913836600

Email: marketing.es@dllgroup.com
Web: www.dllgroup.com

DOGA

Autovia A-2, Km. 583

08630 ABRERA (BARCELONA)
TIf:+34937704600 Fax: +34937702352
Web: www.doga.es

Email: soraya.bermudez@doga.es; doga@
doga.es

DRV DIAGNOSIS ONLINE, S.L.

Paseo de la Democracia 14 Local 4
28850 TORREJON DE ARDOZ

TIf: +34 916 564 817 / +34 682 938 830
Web: www.diagnosisonline.es

EASY LIFT PIATTAFORME AEREE
Via Leonardo da Vinci, 1

42041 BRESCELLO (RE) ITALIA
TIf: +39 0522 967620

Web: www.easy-lift.com

Email: info@easy-lift.com

EINAG, S.L.

Pol. Ind. Ondarria s/n
31800 ALSASUA NAVARRA
TIf: 948562307/ 948562916
Fax: 948563310

Web: www.einag.com

Email: info@einag.com

ELECTRA MOLINS, S.A.

Can Ubach N° 21, Pol. Ind. Les Fallulles
08620 SANT VICENG DELS HORTS, BAR-
CELONA

Tel. 932892540 Fax 934253944

Web: www.electramolins.es

E-mail: central@electramolins.es

ELEVACION DE CARGAS, S.L.
Poligono Industrial Asipo, calle B/N 45
33424 LLANERA (ASTURIAS)

TIf: 985263344

Web: www.elevaciondecargas.com
Email: info@elevaciondecargas.com

ELEVACION, MANTENIMIENTO Y GRUAS S.L.
Ctra. Mazarron km.10 Cuesta Blanca
30396 CARTAGENA (MURCIA)

Tel: 902366264 / 679422450 / 679493314
Fax: 968163422

Web: www.elemag.es

E-mail: info@elemag.es;
comercial@elemag.es

EMSA MAQUINARIA

Ctra. De la Marafiosa Km.0,8
28320 PINTO (MADRID)

Web: www.emsamaquinaria.es
Email: emsa@emsamaquinaria.es

ENDURANCE MOTIVE, S.L.

C/ de la Bernia, 1.

46529 Canet D’En Berenguer (VALENCIA)
TIf: 961343044

Email: administracion@endurancemotive.com
Web: www.endurancemotive.eu

ENERPAC
www.enerpac.com

E-PRO EUROPA PROFESIONAL
FORKLIFT, S.L.

C/ Zamora 3

30820 ALCANTARILLA (MURCIA)
TIf: 621299810

Web: www.europapro.es

Email: comercial@e-pro.es

EON INTERNATIONAL-EQUIPMENTS
i .;-I-r. F l

mn e §
C/ Joaquin Costa n° 6 puerta n°2,CP
22300 BARBASTRO-ESPANA

TIf: +34671296735

Web: www.eon-international.com
Email: administracion@eon-internatio-
nal.com

ESCUELA EUROPEA DE MAQUINARIA, S.L.

_a" (R RN

L TR

L)

-l‘ MADINRLELY
-, * ROXL.

Pol. Ind. De Granda Il. C/ Los Robles, 1
33199 GRANDA (SIERO) - ASTURIAS
TIf: +34 984284431

Web: www.escuelamaquinaria.es
Email: admon@escuelamaquinaria.es

L
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ESPECIAL FABRICANTES Y DISTRIBUIDORES

ESE ERRE - SU RECAMBIO

Paseo de Otadui, n° 8

20560 ONATI (GUIPUZCOA)

Tel.: (+34) 943849292 Fax: 943783502
Web: www.sr2002.com

Email: sr@sr2002.com

ETERNITY TECHNOLOGIES IBERICA, S.A.
C/ Comercio 1, Nave 17-18-19, P.I. CelParc
08780 PALLEJA BARCELONA

Teléfono: 902 99 20 86

Email: info@eternitytechnologies.com

Web: www.eternitytechnologies.com

EURO AUCTIONS UK LTD (ESPANA)
Camino Azarbe, 2

50800 ZUERA, 'ZARAGOZA

Telf. 876 67 00 33

Web: www.euroauctions.com

Email: info@euroauctions.com

EXIDE TECHNOLOGIES S.L.U.

Ctra. A-Il, Km. 41,800

19200 Azuqueca de Henares Guadalajara
Teléfono: 949 277 662

Web: www.exide.com

ELEVAH | ELEVADORES
UNIPERSONALES

De FARAONE | Soluciones para trabajos en
altura. Pol. Ind. El Pino. C/ Pino Central n°9
41016 SEVILLA

TIf: 955631618

Web: wwww.faraone.es

Email: info@faraone.es

FARESIN INDUSTRIES S.P.A.

Via Dell’Artigianato, 36

36042 BREGANZE | VICENZA ITALIA
Telf: +39 0445 800300

fax: +39 0445 800340

Email: web@faresin.com

web: www.faresindustries.com

FASSI GROUP

Via Roma n.110

24021 Albino (BG) ITALY

TIf: +39 035 776400 FAX: +39 035 755020
Email: fassi@fassi.com

FAYMONVILLE IBERICA

FAYMONVILLE

TOERICE

Pol. Centrovia, Autovia A2 Salida 303 ,C/
Buenos Aires , 135

50198 LA MUELA ( ZARAGOZA )

Email: juan.manchado@faymonville.com
Web: www.faymonvilleiberica.com

FINANZAUTO

Av. De Madrid, 43

28500 ARGANDA DEL REY (MADRID)
Telf: 901130013

Web: www.finanzauto.es/

FLECTO
www.flecto.io/es

FORMACION Y DESARROLLO
PROFESIONAL FORMALIFT S.L.

P.I. “Las Monjas”, Calle Invierno, 19
28850 TORREJON DE ARDOZ, MADRID
TIf: 916690372

Web: ww.formalift.es

Email: jmgonzalez@formalift.es

FRACO MANUFACTURING S.L. (TORGAR)
C/ Isidoro de Antillon 13

50014 ZARAGOZA

+34 976571737

Web: www.torgar.com

Email: info@torgar.com

FRANCE ELEVATEUR

ZAC du Plateau,

54630 FLAVIGNY-SUR-MOSELLE

TIf: 433 (0)3 83 23 31 32

Web: www.france-elevateur.fr/

Email: commercial@france-elevateur.fr

FRONIUS ESPANA

P.E. La Carpetania, C/Miguel Faraday 2
28906 GETAFE (MADRID)

TIf: 916 496 040

Email: pc-sales-spain@fronius.com
Web: www.fronius.com/es-es

FULL SERVICE ARAGON, S.L.U (FSA)
Pol. Malpica, C.D, Parcela 101

50016 ZARAGOZA

TIf: 976112200

Email: info@fsaragon.es

Web: www.fsaragon.es

GALA FORMACION

C/ Goya, 108. 28009 MADRID

TIf: 91 926 76 80

Web: www.galaformacion.com

Email: info@galaformacion.com

162 MOVICARGA

GALI INTERNACIONAL, S.A.
C/Josep Tura 5, P.I. Mas D’En Cisa
08181 SENTMENAT (BARCELONA)
TIf: 958 060 200

Web: www.galigrup.com

Email: gali@galigrup.com

GALIZIA CRANES

Galizia S.n.c

di Galizia Renata e Vercelli Silvio

C.F./P.I. - 00904660057

Strada Statale 10, km 70

14034 Castello di Annone (AT) - Vedi cartina
Tel: 0141 401256 Fax: 0141 401878
info@galiziagru.com, sales@galiziagru.com

GDV GESTION Y DISTRIBUCION, S.L.
C/ Sagitario 5. 03006 Alicante

TIf: 693966819

Web: www.gdvmobility.com

Email: german.agullo@gdvmobility.com

GEANCAR MAQUINARIA, S.A.

Pol. Ind. Sector 13. C/ Dels Ferrers, parc.
28-C. 46394 Ribarroja Del Turia (VALENCIA)
Telf: 961668464

Web: www.geancar.es

Email: info@geancar.es

GEBOMSA MAQUINARIA PARA EL
BOMBEO DE HORMIGON

Av Europa 2 . Edf. Alcor Plaza, Ala Este
Planta 1. 28922 ALCORCON ( MADRID)
TIf: 916852361

Fax:916466992

Web: www.gebomsa.com

Email: rrhh@gebomsa.com

GEDA GMBH

TIf: +49 906 98090
Web: www.geda.de
Email: info@geda.de

GEMONE

Spinnerijstraat

8500 KORTRIJK (BELGICA)
TIf: 003256930109
Email:info@gemone.com
Web: www.gemone.com/es/

GENERA INDUSTRIAL

Parcela 35 Ctra. Nll/Inta , Pol. Ind. Las Cas-
tellanas

28830 SAN FERNANDO DE HENARES
(MADRID)

TIf:911516000

Web: www. generaindustrial.com

Email: info@generaindustrial.com

GENIE INDUSTRIES IBERICA, S.L.

Genie

C/ Gaia, 31 Pol. Ind. Pla d’en Coll

08110 Montcada | Reixac (BARCELONA)
Telf: 900808110

Web: www.genielift.com

GESTION INTEGRAL DE BATERIAS, S.L.
C/ Resina, 37 - Nave 8. 28021 MADRID
Teléfono: 91 785 81 41

Web: www.gestionbat.com

Email: gestionbat@gestionbat.com

GH CRANES & COMPONENTS
Barrio Salbatore, S/N

20200 BEASAIN (GUIPUZCOA)
Telf: 943805660 Fax: 943888721
Web: www.ghsa.com

Email: ghcranes@ghcranes.com

GLASS MAQUINARIA DE OBRA
PUBLICA, S.L.

Pol. Ind. Riu Clar. C/ Plata 6, Nave 186
43006 TARRAGONA

TIf: 976900213

Web: www.glassmop.es

Email: info@glassmop.es

GLOBAL CARRETILLAS ELEVADORAS S.L.

C/Palautordera 14-16 P.I. Palou Nord
08401 GRANOLLERS (BARCELONA)
TIf: (+34) 931 165 540

Email: global@globalcarretillas.com
Web: www.globalcarretillas.com

GOLDHOFER

Aktiengesellschaft

DonaustraBe 95

87700 Memmingen/Deutschland
TIf: +49 8331 15-0

Fax: +49 8331 15-239

Web: www.goldhofer.com

Email: info@goldhofer.de

GORAPEN

Pol. Ind. Jundiz - C/ Zurrupitieta, 5
01015 VITORIA - GASTEIZ

TIf: 945650650

Web: www.gorapen.com
Email: gorapen@gorapen.com

GRS GESTION DE BATERIAS, S.L.

Calle Castilla 17

MEJORADA DEL CAMPO, 28840 (MADRID)
TIf: 910 249 815

Email: info@grsbat.com

Web: www.grsbat.com

GRUAS CEREZO

'CEREZO
LIEBHERR

Miquel Serra, 32 - baixos. 25001 LLEIDA
Tel.: 973 20 35 46 Fax: 973 202 205
Web: www.cerezo.net

E-mail: info@cerezo.net

GRUPO BOLLABOR

Aldea el Berron,

33186 SIERO (ASTURIAS)

TIf: +34 985 744 777

Web: www.grupobollabor.com
Email: info@grupobollabor.com

GRUPO MEDICRANE

Avenida Alto De Las Atalayas,3 bajo
30.110 CABEZO DE TORRES (MURCIA)
TIf: 968 386 835 / 626 606 626

Web: www.grupomedicrane.com

Email: info@grupomedicrane.com

GSR S.P.A

Via Lea Giaccaglia, 5. 47924 - Rimini (RN)
Tel +39 0541 397811

Fax +39 0541 384491

Web: www.gsrspa.it

Email info@gsrspa.it

GUERRERO MANUTENCION, S.L.
(GUEYMA)

Avenida Alqueria de Mina 25
46200 Paiporta (VALENCIA)

TIf: 963 97 39 73

Web: www.gueyma.com

Email: info@gueyma.com

GUIL (FABRICANTE DE ELEVADORES)

YcuiL

Pal. Ind. La Creu C/ Ismael Tomés Alacreu, 28-30.
46250 ’ALCUDIA (VALENCIA)

Tel.: 962996500 Fax: 962540833

Web: www.elevadoresdecarga.es

Email: info@guil.es

GUILLERMO GARCIA MUNOZ, S.L.
Ctra. Madrid, Km. 332. 23009 JAEN
Telf. 953297900

web: www.ggm.es

Email: correo@ggm.es

HAULOTTE IBERICA, S.L.

Haulotte >

C/ Argentina,13. Pol. Ind. La Garena
28806 ALCALA DE HENARES (MADRID)
Telf: 91 215 8444

Web: www.haulotte.com.es

HC-FORKLIFT TRUCKS S.L.

C/ F N° 50, Pol. Ind. Malpica. 50016 Zaragoza
TIf: 93 699 30 38

Web: www.hcforklift.es

Email: info@hcforklift.es

HEAVY EQUIPMENT IBERICA - GRUPO HEI

A magy
T sceicmis

Distribuidor de Grdas SANY y equipos Tl
Scheuerle

C/ Cabo de Gata 6. 28320 Pinto, Madrid
Telf. 34 663 96 31 07
www.grupohei.com

info@grupohei.com

HELI ESPANA GLOBAL CARRETILLAS

ELEVADORAS, S.L.
GLOBAL CARRETILLAS ELEVADORAS

Heul

ELEWARDED EL FUTWRG

Oficina Principal:
C/ Palau de Plegamans, 21

08213 POLINYA (BARCELONA)
TIf: +34 93 116 55 40

Delegacién Centro

Avda. Premios Nobel , 28 Nave N° 16 - P.I.
28850 TORREJON DE ARDOZ (MADRID)
TIf: +34 910 392 878

Web: www.carretillasheli.com

HILTI ESPANOLA
TIf: 902100475
Web: www.hilti.es

HIMOINSA, S.L.

Ctra. Murcia-San Javier, Km. 23.6
30730 SAN JAVIER (MURCIA)
Telf: 968191128 Fax: 968191217
Web: www.himoinsa.com

Email: iortiz@himoinsa.com

HINOWA S.P.A.

Via Fontana 3

37054 NOGARA (VR) (ITALIA)
Tel.:+39 0442 539100
Fax:+39 0442 539075

Web: www.hinowa.com
E-mail: info@hinowa.com

HMF CRANES IBERICA SLU

Carrer Miquel Torell¢ | Pages, N° 59
Pol. Ind. El Pla

08750 MOLINS DE REI (BARCELONA)
Telf +34 93 685 47 00

Web: www.es.hmfcranes.com/

Email: jgv@hmfcranes.com

HOEFLON INTERNATIONAL, B.V.

HOEFLON®

Zwolleweg 2 3771 NR Barneveld
Paises Baj

Telf. +31(O)342400288

Email: info@hoeflon.com

Web: www,hoeflon.com

HUSQVARNA ESPANA, S.A.
Queirtia s/n .
15680 ORDENES ( A CORUNA)
28052 Madrid (Madrid)

Tel.: 902102611
Web:www.husqvarna.com

Email: callcenter@internaco.com

HYVA IBERICA S.A.

P.I. Clot de Moja - Carrer Ull de Llebre, 7
08734 - OLERDOLA - BARCELONA
TIf: +34 938 90 20 44

Email: hyvaspain@hyva.com

IBERICA DEL CABLE

C/ De Buenos Aires, 2 - Bl a Ptl 2 Piso 3 a
28770, COLMENAR VIEJO (MADRID)

TIf: 918 335 115

web: www.ibericadelcable.com

Email: info@ibericadelcableyelevacion.com

IBERMOP EQUIPOS Y RECAMBIOS, S. L.
C/ Eduardo Torroja 13

28823 COSLADA (MADRID)

Telf: 916697110

Fax: 916739975

Email: info@ibermop.com

IFTEM ALMACENATICA, S.L.

C/ Energia, 114.

08940 Cornella De Llobregat (BARCELONA)
TIf: 916017967

Web: www.iftem.com
Email:formacion@iftem.com

IKUSI

Paseo Miramén, 170

20014 Donostia San Sebastian (GUIPUZCOA)
Telf: 943448800

Web: www.ikusi.com

Email: ikusi@ikusi.com

IMCOINSA

Pol. Ind. Astolabeitia, Parcela 4C-1. C/ Casi-
miro Astola, 20. 48220 Abadiano (VIZCAYA)
TIf: 946810721

Fax: 946200460

Email: comercial@imcoinsa.es

INMENSOL
www.inmesol.es

IMER IBERICA

Pol. Ind. Maplica-Alfindén. C/ Sauce, 74
50171 La Puebla De Alfindén (ZARAGOZA)
Tel.:976125256

Fax: 976125138

Web: www.imeriberica.com

Email: info@imergroup.com



IMPLASER

Pol. Ind. Borao Norte, nave 5

50172 ALFAJARIN (ZARAGOZA)
Teléfono y fax: 902182022 / 976455088
Web: www.implaser.com

Emal: implaser@implaser.com

INDUSTRIAS LANEKO, S.A.L.

Pol. Ind. Sargaiz, s/n

31840 UHARTE 'ARAKIL (NAVARRA)
Telf: 948567103 Fax: 948567162
Web: www.industriaslaneko.com
Email: betelu@laneko.es

INDUSTRIAS ZAMARBU, S. L.

P°. Industrial, Avda. Principal P-55
13200 MANZANARES (CIUDAD REAL)
TIf: 926647630 Fax: 926647631

Web: www.zamarbu.com

Email: pedromartin@zamarbu.com

IMPROMAN

Ingenieria de la Produccién y el Manteni-
miento S.L.U. Pol. Ind. San Luis, Calle Lis-
boa 25. 29006 Malaga

TIf: 854808580

Email: info@inproman.es

Web: www.inproman.es

INTERGRUAS 2000
(DISTRIBUIDOR/VENTA)

INTERGRUAS
= O O )

C/ Isaac Peral, 28

30385 LOS BELONES (MURCIA)
TIf: +34626540903

Web www.intergruas.com

Email: gdr@intergruas.com
alquilador sin operador/venta

INTERPART

Pol. Ind. Casarrubios

C/ Argentina, Nave 12-13D

28806 ALCALA DE HENARES (MADRID)
TIf: 918781418 Fax: 918026329

Web: www.interpart.com

E-mail: info@interpart.com

ISOLI, SPA

Via Boschi, 44

35014 Fontaniva (Padova)

Telf,. +39 049 9438611 Fax: +39 049 9438600
Web www.isoli.com/

E-mail: isoli@isoli.com

1SQ

Pol Ind Eurépolis , C/ Varsovia, 25
28232 LAS ROZAS (MADRID

TIf: 916 374 385

Web: www.es.isq.pt

Email: info@isq.com.es

ITTRENT

Pol. Ind. Roca, C/ST Marti, S/N
08107 MARTORELLES (BARCELONA)
Telf. 902445455

web: www.itt1878.es

Email: silvia.castillo@ittrent.com

J.R.A. MAQUINARIA, S.L

Pol. Ind. Ciudad Del Transporte. C/ LIMITE
SUR N° 20. 50820 ZARAGOZA
Telf.:976459026

web: www.jramaquinaria.com

Email: jramaquinaria@jramaquinaria.com

Pol. Ind. Talluntxe II, C/ M N°5

31192 TAJONAR NAVARRA

TIf: 948368211

Email: jramaquinaria@jramaquinaria.com

Pol. Ind. Ballonti, C- 6,

48530 ORTUELLA (BIZKAIA)

TIf: 944979664

Email: jramaquinaria@jramaquinaria.com

Pol. Ind. La Vega, Parcela 16

13160 TORRALBA DE CALATRAVA (CIU-
DAD REAL)

TIf: 926841429

Email: jramaquinaria@jramaquinaria.com

JAC FORKLIFT SPAIN

Carrer Josep Maria Folch i Torres 2
43006 TARRAGONA

TIf: +34 877 242 100

Email: info@jacforkliftspain.com
Web: www.jacforkliftspain.com

JASO

Ctra. Madrid-Irin, Km 412
20213 IDIAZABAL (GIPUZKOA)
TIf: 943 187 000

Web: www.jaso.com
Email: jaso@jaso.com

JBB ASSETS
Avenida Bierzo, 37
24398, ALMAZCARA, CONGOSTO - LEON

P.I. Hormilla, Sector B

26323, HORMILLA, LA RIOJA
TIf: 941 744 385

Web: www.jbbassets.com
Email: info@jbbassets.com

JCB MAQUINARIA, S. A.

C/ Francisco Alonso, 11B, Pol. Ind. Santa
Rosa. 28806 Alcalé de Henares (Madrid)
Teléfono: 916770429

Email: maquinaria@jcb.es

Web: www.jcb.com/es-es

JEKKO

JEMNKO
Via Galileo Galilei, 6/8
31010 Godega di Sant'Urbano (TV) —
Tel: +39 0438 171 0083
Web: www.jekko-cranes.com/es/
E-mail info@jekko.it

JM CORDON CARRETILLAS
(DISTRIBUIDOR DE YALE Y EUROYEN)
C/ Dehesa del Campo (Pol. Ind. La Vega),
13 Naves 13-14. 13160 Torralba De Cala-
trava (CIUDAD REAL)

TIf: 682 810 933

Web: www.jmcordoncarretillas.com

Email: jm.cordon@hotmail.com

JMG CRANES S.P.A.

Italy

SEDE COMMERCIALE - SERVICE & SPARE
PARTS - AMMINISTRAZIONE CLIENTI
Via Bergamo, 142

26100 CREMONA (CR)

SEDE PRODUTTIVA

Via Zuccherificio, 2

29010 SARMATO (PC)

SEDE LEGALE

Via Dante, 15

26100 CREMONA (CR)

Email: info@jmgcranes.com

TIf: +39 0523 8486

Web: www.jmgcranes.com

JOSE LUIS NUNEZ RESPUESTOS DE
MAQUINARIAS DE OBRAS PUBLICAS
C/ Etxe Aurreko, 13 (Pol. Artunduaga)
48970 BASAURI

Telf. 944262732

Web: www.jlnunez.com

Email: info@jlnunez.com

KAUP ESPANA, S.L.U.

C/ Ebro, 12. 28864 AJALVIR (MADRID)
TIf: 918874434

Web www.kaup.de/es/

Email: kaup@kaup.es

KLUBB IBERICA

C/ Pau Claris, 164-2a planta
08037 BARCELONA

Web: www.klubb-iberica.es

Email: contacto@klubb.com

KOBELCO

Veluwezoom 15. 1327 AE Almere
The Netherlands

TIf: +31 36 2020 300

Web: www.kobelco-europe.com

KOHLER LOMBARDINI

Avda. Segovia 50. 47013 VALLADOLID

TIf: 983479185

Web: www.recambioskohlerlombardini.com
Email: info@recambioskohlerlombardini.com

KOMATSU ESPANA, S. A.

Avda. Madrid n° 23, (Anhgua N-11)
28802 ALCALA DE HENARES (MADRID)
Telf: 918872600 Fax: 918836305

Web: www.kesa.es

Email: comercial@kesa.es

KUHN IBERICA SA

Carretera A-131, Km 100. 22005 HUESCA
TIf: 974234440

Web: www.kuhn.es

Email_ infoes@kuhn.com

ESPECIAL FABRICANTES Y DISTRIBUIDORES

LAYHER SA

Laguna del Marquesado 17. 28021 MADRID
Tel.: (+34) 916 733 882

Web: www.layher.es

Email: layher@layher.es

LECINENA TRAILER S.L. (FABRICANTE)
Autovia de Logrofio km 12,200 50180 Ute-
bo - Zaragoza - 50080 Zaragoza

Tel.: +34 976462040 Fax: +34 976770028
Web: www.lecinena.com

Email: info@lecinena.com

LEGUAN LIFTS OY
www.leguanlifts.com

LGMG EUROPE B.V.

2\ LGMEG

Donker Duyvisweg 301. 3316 BL Dordrecht
The Netherlands
www.lgmglifts.com

LIEBHERR IBERICA, S.L. (FABRICANTE)

C/ Aluminio, 6 y 8. Pol. Ind. Miralcampo
19200 Azuqueca De Henares (GUADALAJARA)
TIf: 949348730 Fax:949264376

Web: www.liebherr.com

Email: info.lib@liebherr.com

LIEBHERR INDUSTRIAS

METALICAS, S.A. (FABRICANTE)

Pol. Ind. Agustinos. C/ E. 31014 PAMPLONA
Telf: 948297000 Fax: 948297029

Web: www.liebherr.com

Email: info.lim@liebherr.com

LINDE MATERIAL HANDLING IBERICA, S.A.
Avda. Prat de la Riba, 181

08780 PALLEJA (BARCELONA)

TIf: 936633232 Fax: 936633273

Web: www.linde-mh.es

Email: info@linde-mh.es

LKW LIFT IBERICA, SL.

@ ‘:ETBRGHTU
SKYLIFT

CTRA. CM 4004 KM 41 NAVE 2
APARTADO CORREOS: NO. 5
E-45250 ANOVER DE TAJO (TOLEDO)
TEL.: +.34.925.555.322
www.kwlift.com
www.brontoskylift.com

LOCATELLI CRANE SRL

Via Lombardia, 32 — 24030 MAPELLO (BG)
— ltalia

Tel. +39 035 4945066 Fax +39 035 4945549
info@locatellicrane.com

LOGICAL RIOJA, S.L. (PROLOGIC)

Q logical

Ronda de los Cuarteles 48 — 1°A
26005 Logrofio (La Rioja)

TIf: 941212739

Email: info@logicalrioja.com
Web: www.logicalrioja.com

MAGNI TELESCOPIC HANDLERS SRL
Via Magellano, 22
41013CASTELFRANCO EMILIA (MO)
Tel. 059/8031000 Fax 059/8638012
Web: www.magnith.com

Email: commerciale@magnith.com

MACIZOS E INDUSTRIALES

C/ Severo Ochoa, 30. 03203 Elche (Alicante)
TIf: 976 46 38 55

Email: tallerzaragoza@macizoseindustriales.com
Web: www.macizoseindustriales.com

MANCHA ELEVACION S.L.

C/ Caleros 99

13250 DAIMIEL (CIUDAD REAL)

TIf: 621253514

Web www.manchaelevacion.es

Email: administracion@manchaelevacion.es

MANITEX VALLA S.R.L.
Via Leonardo da Vinci, 12
29016 Cortemaggiore

T. +39 0523 256411
Web:www.tadano.com

MANITOU MANUTENCION ESPANA, S.L.
(FABRICANTE)

MANITOU

C/ Galileo Galilei, n° 17

28806 ALCALA DE HENARES

TIf: 916221324

Web: www.manitou.com

Email: comercial. nmes@manitou-group.com

MANITOWOC CRANE GROUP PORTUGAL
E.P. ESPANA

QEHIT owoc

Calle Los Chicos 14-B Pol. Ramarga
28864 AJALVIR (MADRID)

Tef: (+34) 910 020 830

Web: www.manitowoc.com/es/

MAQUINARIA MARCOS MARIN

Crta. De Alicante. Km 12

30163 COBATILLAS( MURCIA )

TIf: 968865200

Fax:968865025

Web: www.marcosmarin.com

Email; marcosmarin@marcosmarin.com

MARCHETTI AUTOGRU SPA
Via Caorsana, 49. Piacenza (PC)
29122 - ITALY

Tel : +39 0523 573711

Fax +39 0523 593253

Web: www.marchetti.it

Email : info@marchetti.it

MASER ELEVACION

Pol. Ind. Zubieta, Parcela 14 Médulo 3
48340 AMOREBIETA (BIZKAIA)

TIfn. Oficina: 946 81 68 92

TIfn. Servicio técnico: 659 76 16 95
TIfn. Comercial: 667 15 85 95

TIfn. Recambios: 699 78 88 62

Web: www.reparacionesmaser.com

MAVD MAQUINARIA
Madrid, Espafa

TIf. (+34) 609 9037 31
Web: www.mavd.eu

Email: comercial@mavd.eu

MEHINOSA

Pol. Ind. Ugaldeguren Il, Parcela 14, n°2
48170 ZAMUDIO (VIZCAYA)

TIf: : 944 57 25 00

Web: www.mehinosa.es

Email: mehinosa@mehinosa.com

MERLO IBERICA IND.MET.S.A.U

MMERLO

Avda. Prat de la Riba, 180 Nave 8

08780 Palleja, Barcelona

Tel: +34 93 663 04 60

Email: servicios_generales@merlo-iberica.es
Web: www.merlo.com

MIBAT IBERICA

Avda. Valencia, 3.

03420 CASTALLA. ALICANTE
Teléfono: 670357174

Web: www.mibatiberica.es
Email: hola@mibatiberica.es

MIDI CRANES

EURO CRANE

Sede Central

Ctra. Castellon, km 221 - Poligono Indus-
trial “La Noria”

50730 EL BURGO DE EBRO ZARAGOZA
TIf +34 976 104 209 —

Email: info@midicranes.com

MICARSA SERVICES (LEBRERO)
Pol. Industrial Rompecubas,
C/Narciso Monturiol, 22, nave 5,
28341 VALDEMORO (MADRID),
TIf:+34 610 41 66 98

Web: www.lebrero.com

MIEVE, S. L.

C/ El Manzano 1

34410 MONZON DE CAMPOS, PALENCIA
Tel: +34 979 808 036 Fax: +34 979 808 352
Web: www.mieve.es

Email: mieve@mieve.es
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ESPECIAL FABRICANTES Y DISTRIBUIDORES

ML MANUTENCION

Pol. Industrial Bidebitarte. Donosti Ibilbi-
dea, Parc. 26.

20115 ASTIGARRAGA (GIPUZKOA)

TIf: (+34) 943 555 500

Fax: (+34) 943 331 703

Web: www.mImanutencion.com

Email: ml@mImanutencion.com

MOVEX LIFT

MOVEX

Barcelona:

Carretera de Vic 80/82
08530 LA GARRIGA

Tel. +34. 93.849.37.77
+34.93.621.49.19

Web: www.movexlift.com
Email: info@movexlift.com

MULTITEL IBERICA SLU

gy fErr

C/ Luxemburg, 12

08520 Les Franqueses Del Vallés, BAR-
CELONA

TIf: + 34 93 22 05 633

Web: www.multitelgroup.com

Email: info.iberica@pagliero.com

MYCSA MULDER, S.A.

Avenida de Castilla, 25

28830 San Fernando De Henares (MADRID)
TLf: (+34) 91 660 04 60

Web: www.mycsamulder.es

Email: mycsagruas@mycsagruas.es

NEX INGENIERIA CONSULTANT, S.L.
C/ de les Planes 39

Sabadell Barcelona

TIf: +34 93 129 6714 / 34 644 304 269
Web: www.nexingenieria.com/

Email: comercial@nexingenieria.com

NOBLELIFT

C/ Calasparra 3, Pol. Ind. La Polvorista
30500 MOLINA DE SEGURA MURCIA
Tel: +34 968 648 742

Tel/Fax: +34 968 618 686

Web: www.noblelift.com.es

Email: info@mondialforklift.com

NOOTEBOOM IBERICA, S.A.U.
NOOTEBOOM TRAILERS B.V.

MOOTEROOM

BT, TR Sl il

Parque Emp. San Fernando - Edificio Euro-
pa - 2* Planta
San Fernando De Henares - Madrid

T +34 913 293151 | F +34 913 295934 | |
www.nooteboom.com

Nieuweweg 190. P.O. Box 155
6600 AD Wijchen

Netherlands

TIf: +31 24 6488864
www.nooteboom.com

OMAWA
DELEGACIONES

Zona norte
antonio@omawa.es
Tel. 609 559 197
Madrid y zona centro
andres@omawa.es
Tel. 665 663 912
Andalucia y Extremadura
domingo@omawa.es
Tel. 645 113 437
Valencia y Alicante
levante@omawa.es
Tel. 634 980 588

602 216 106
josemiguel@omawa.es
Tel. 644 714 454

ONTIELEVA S.L.U.

Avda. del textil, 22 3°
Teléfono: 962914120
Email: info@ontieleva.com

ORMIG S.P.A.

Pi. 00167880061
TIf: (+39) 0143 80051

Piazzale Ormig 15076 Ovada (AL) — ITALY

164 MOVICARGA

Email: mktg@ormigspa.com
Web: www.ormig.com

PALAZZANI INDUSTRIE S.P.A.
Via del Pavione 4

25050 Paderno F.C. (BS) —
Tel: (+39) 0306857073
Email: info@palazzani.it
Web: www.palazzani.it

PALFINGER IBERICA MAQUINARIA, S.L.U

PALFINGER

C/ Columba 22. Vicélvaro, Madrid — Spain
TIf: +34 916 088 000

Web: www.palfinger.com

Email: palfinger-spain@palfinger.com

PARKER

Calle Federico Chueca, 3 L

Alcala de Henares, Madrid

PH: + 34 916 757 300
PSC.Spain.Support@support.parker.com
www.parker.com

PERI S.A.U.

Encofrados Andamios Ingenieria
Camino de Malatones s/n°
28110 ALGETE / MADRID

TIf: +34916204800

Web: www.peri.es

Email info@peri.es

PINGON S.COOP

Sempere, s/n - E20210 — LAZKAO
TIf: +34 943 887 100

Web: /www.pingontowercranes.com
Email: pingon@pingon.es

PIQUERSA

Ctra. N-340, km. 783 - Rotonda Los Calle-
jones. 04009 ALMERIA

TIf: (+34) 950 625 060

Web: www.piquersa.e

Email: web@piquersa.es

PLATAERMAGQ, S.L.U. PLATAFORMAS
AEREAS Y MAQUINARIA.

Carrer de la Ribera, 16,

46940 MANISES, VALENCIA

TIf: +34 961 545 441

TIf: +34 636 340 673

Email: info@plataformasaereas.com
Web: www.plataformasaereas.com

MADRID
Calle Severo Ochoa 7, Nave 8
28521 RIVAS-VACIAMADRID, MADRID

PLATAFORMAS DARYAT S.L.

B° Galindo. Pg. Ind. La General ABB Pab. E2
48510 TRAPAGARAN

TIf: 94 426 74 49

Web: www.niftylift.es

Email: plataformasdaryat@niftylift.es

PLATAFORMAS ELEVADORAS JLG
IBERICA S.L.

Italy

C/ Suero de Quifiones 34-36
28002 MADRID

TIf: 34 93 772 47 00

Web: www.jlg.com/es-es

PLATAFORMAS MOYMA, S.L.
C/Estaciones, 1 — P.I. Las Monjas
28850 Torrejon de Ardoz. Madrid

Tel.: 666 448 256

Web: /plataformasmoyma.com

Email: moyma@plataformasmoyma.com

PLATFORM BASKET S.R.L.
Via Montessori,

142028 Powgho (RE) -
TIf: +390522967666
Web: www.platformbasket.com
Email: info@platformbasket.com

PM OIL & STEEL S.P.A.

Via Giuseppe Verdi 22
41018 San Cesario s/ Panaro
T. +39 059 936 811

web: www.tadano.com

PRAMAC IBERICA SAU

Italy

FRAMALTC
Parque Empresarial Polaris C/Mario Campi-
noti, 1. 30591 BALSICAS MURCIA
TIf: +34 968 334 900

Fax: +34 968 579 321
Web: www. pramac.com
Email: info.es@pramac.com

PRAXEDO

C/ Gran Via, 4. 28013 MADRID
TIf: 919600625

Web: www.praxedo.com

Email: contacto@praxedo.com

PROTEGO SEGUROS
(SEGUROS EMPRESAS)

Carrer de I’Amargura 36-38
REUS. Tarragona.

TIf: +34 977128448

Web: www.protegoseguros.com
Email: info@protegoseguros.com

RAVAS MOBILE WEIGHING
Toepadweg 7

5301 KA ZALTBOMMEL PAISES BAJOS
TIf: 31418 515220

Web: www.ravas.com

Email: info@ravas.com

RB COMPONENTES

RB-

Avenida Rio Ebro, 29-33

50410 Cuarte de Huerva (Zaragoza)
TIf: +34976400421

Web: www.rbcomponentes.com

Email: comercial@rbcomponentes.com

RECAMBIOS EJES Y CAJAS SA (REYCA)
C/ Destreza, 3, Nave 14C

28906 Getafe, Madrid

TIf: 913640809

Web: www.recambiosejesycajas.com
Email: reyca@recambiosejesycajas.com

RECAMBIOS VALE

Camporrapado, 1

15882 BOQUEIXON (A CORUNA)

TIf: 611438470/ 981514445

Web: www.recambiosvale.com

Email: administracion@recambiosvale.com

RECARBE GALICIA, S.L.

Ctra. Cortada s/n - Nave C

36410 Ribeira - Torneros — Porrifio (Pontevedra)
TIf: 98 633 85 85

Web: www.recarbe.es/

Email: info@sooslogistics.com

RENOBAT GALICIA, S.L.
(Distribuidor oficial de ULMA Carretillas Ele-
vadoras) Representante de Carretillas Hub-
tex y Carretillas Mitsubishi

Argote 66
15213 Noia (A Corufia)
TIf: 981 82 41 77

REPUESTOS VIDESA

Avda. De Ourense 93

32630 XINZO DE LIMIA (OURENSE)

TIf: 988461481

Fax: 988460110

Web: www.repuestosvidesa.com

Email: videsa@repuestosvidesa.com; rvide-
sa@gmail.com

REPUESTOS Y MAQUINARIA DE OBRA
PUBLICA S.L. (REYMOP)

Av. Madrid, 87, 3P. 50010 (ZARAGOZA)
Tel:902106409 Fax:977547747

Web: www.reymop.com

Email: aragon@reymop.com

TARRAGONA:

Pol. Ind. Riu Clar. C/ Plata 6, Parc. 186
43006 TARRAGONA

Tel: 902106409

Fax: 977547747

Email: tarragona@reymop.com

REYMAPE: REPARACION Y
MANTENIMIENTO DE PLATAFORMAS
ELEVADORAS

Carretera Sentmenat KM1, Nave D
08213 POLINYA (BARCELONA)
Teléfono: 93 764 85 92

Email: info@reymape.com

Web: www.reymape.com

RIEGO VERDE, S.A (RIVERSA)
Calle Fresno, 4b

29604 MARBELLA (MALAGA)
TIf: 951 763 539

Email: marketing@riversa.es
Web: www.riversa.es/

RISK ASSOCIATS, S.L.

Av. Diagonal 534

08006 BARCELONA

TIf: 691 117 434

Email: risk@riskseguros.es

Web: www.segurosmaquinaria.es

RITCHIE BROS. AUCTIONEERS SPAIN, S.L.

rl> RITCHIE BROS;

Autovia A4 Km 64.2 Salida 62
45300 OCANA (TOLEDO)

Telf: 925157580 Fax: 925121581
WEB: www.rbauction.es

SANY IBERICA

Camino de Hormigueras, 173

28031 MADRID

TIf: +34 914 28 8100

Web: www.sanyiberia.com

Email: Servicio: service@sanyiberia.com
Email: Repuestos: parts@sanyiberia.com

ROBUSTRACK, S.L.

C/ Mercuri, 25A. Pol. Ind. Riu Clar.
43006 TARRAGONA
TIf:+34977088345

Web: www.robustracksl.com
Email: info@robustracksl.com

RUEDONES, S.L.U.

Avd. Reyes Catélicos, 151

02600 VILLARROBLEDO ALBACETE
TIf: +34 653 783 292

Email: info@ruedones.com

Web: www.ruedones.com

RUTHMANN HOLDINGS GMBH
RuthmannstraBe 4, 48712 Gescher
TIf: +49 (0)2863 204-0

Web: www.ruthmann.de/

Email: info@ruthmann.de

SEHAPLA, S. L.

Pol. Ind. Garrachino. C/ Garrachino 14
03112 ALICANTE

Telf: 965181733 Fax: 965175644
Web: www.sehapla.com

Email: repuesto@sehapla.es

SERVILIFT S.L.

Parque Sevilla Industrial, C/Parsi 6, 88-90
41016 (SEVILLA)

TIf: 954510208

Email: administracion@servilift.com

Web: www.servilift.com

SEV85, S.A.

C/ Jules Verne, 5. 08006 BARCELONA
TIf: 932 26 20 85

Email: info@sev85.com

Web: www.sev85.com

SIKO GLOBAL / SIKO GMBH
Weihermattenweg 2. 79256 Buchenbach
Alemania. TIf: +49 7661 394-0

Web: www.siko-global.com

Email: info@siko-global.com

SINOBOOM

Nikkelstraat 26, NL

2984 AM RIDDERKERK NETHERLANDS
TIf: 417927388778

Web: www.sinoboom

Email: info@sinoboom.eu

SKYJACK

EU Headquarters

Maes-y-Clawdd Maesbury Road, Unit 1,
Oswestry, SY10 8NN SY10 8NN, GB
TIf: +44-1691-676235

Web: www.skyjack.com

SLIND PARTS, S.A.

Avda. De Andalucia, KM 10,5. Pol. Ind..
Neisa Sur. Edif. 7 Nave. 12. 28021 MADRID
TIf: 91798787

Web:www.slindparts.com

Email: infosis@slindparts.com

SMALL LIFT

Carrer Marineta 5 - Nav

08150 PARETS DEL VALLES BARCELONA
Tel: 931 136 743 /651 474 418

Web: www.small-lift.com

Email: info@small-lift.com

SMOPYC

Feria de Zaragoza. Autovia A - 2, km 311
50012 ZARAGOZA

TIf: +34 976 764 700

Web. www.feriazaragoza.es

SOCAGE IBERICA, S.L.

N A SE

Pol. Ind. el oliveral. C/ J,18
46190 RIBA - ROJA (VALENCIA)
TIf: 961665435 / 918753883
Web: www.socage.es

Email: info@socage.es



SOLULIFT

Poligono la Chaparrilla, Parcela 7-8 nave 1
41016 SEVILLA

TIf: +34 673 657 566

Web: www.solulift.es

Email: vicente@solulift.es; ventas@solulift.es

SP QUALITY ASOCIADOS CORREDURIA
DE SEGUROS S.L

C/ Velazquez 12, 4a planta. MADRID

TIf: 627 522 418

Web: www.spquality.es

Email: speragonn@spquality.es

SPAIN CRANE INTERNATIONAL

Jardines de la Yuca, 42

23170 LA GUARDIA DE JAEN

Telf: 902501400 / 639919931/ 953080573
Web: www.spaincrane.com

Email: info@spaincrane.com

Av. de Ubeda 86, 23100 Mancha Real (Jaén)
Email: comercial@spaincrane.es

SPARBER LINEAS MARITIMAS SA

C/ San Vicente 8 Edif Albia |, planta 10?
48001 BILBAO

TIf: 944354440 Fax: 944354441

Web: www.sparbergroup.com

Email: comercial.bio@sparber.es

SPIERINGS MOBILE CRANES B.V.

SPIERINGS

MILE CRAnES

PO Box 24, NL-5340 AA Oss
Merwedestraat 15, NL-5347 KZ Oss
Netherlands

Tel. Phone: +31 6 15 08 69 12

Email: rmorales@spieringscranes.com
Web: www.spieringscranes.com

SUARDIAZ GROUP
(PROVEEDORES LOGISTICOS)

SUARDIAZ [[:57

Grot I'||'.| e

Calle Ayala, 6, 28001 Madrid
TIf: +34 91 431 66 40

Web: www.suardiaz.com
Email: info@suardiaz.com

SUNLIGHT BATERIAS ESPANA, S.L.
C/ Cerceda 2, Nave B1-MOD 3

28052 MADRID

TIf: 918 310 665

Email: info@sunlight-group.es

Web: www.sunlight-group.com/es/

SUPROIN SL

Carretera Logrofio 110

NAVES SANZUCAR 09007 (BURGOS)
Tel. 947481919

Wed www.suproin.es

Email: info@suproin.es

SURPLEX

Ubicacién principal de la subasta: Cam-
pa Hormilla

C/ Principal M7, Parcelas 2 a 11 Sector B,
46. 26323 HORMILLA (LA RIOJA)
Coordenadas: 42.43211145987396,
-2.767769803183244

SVELT

Poligono Industrial Llames Parcela 42
33429 VIELLA SIERO (ASTURIAS)

TIf. +34 985 793012 Fax +34 985 792112
Email: ventas@svelt.es

Web:www.svelt.it/es

TAB BATTERIES - TAB SPAIN

Carrer Llobateres 28

08210 BARBERA DEL VALLES (BARCELONA)
TIf: 937197918

www.tabspain.com

Email: info@tabspain.com

TADANO DEMAG ESPANA S.A.

A TADANO

C/ Carpinteros 2.

28500 Arganda del Rey (Madrid)

Tel + 34 911 988 382 Mov + 34 600570373
Email: Jenaro.vilanova@tadano.com
www.tadano.com

TALLERES TAILON, S.L. (DISTRIBUIDOR)
Ctra. Leén-Benavente Km, 11 8

24231 CEMBRANOS (LEON)

TIf: 987303826

Web: www.tallerestailon.com

Email: laura@tallerestailon.com

TALLERES TURQUINO

rua bell 19 Pol. Espiritu Santo
15650 CAMBRE (A CORUNA)
Telf: 981121529

web: www.talleresturquino.es
Email:info@talleresturquino.es

TARGA VIASAT ESPANA

Avda. del Arroyo del Santo, 6.

28042 MADRID

Tel: 900 444 007

Web: viasatelematics.com

Email: SPAIN@TARGATELEMATICS.COM

TECBAS

Pol.La Ermita, C/ Torneros 12.

EL VISO DE SAN JUAN (TOLEDO)

TIf: 925544571

Web: www.tecbas.es/pesaje-en-carreti-
llas-elevadoras

Email: techas@tecbas.es

TELE RADIO

C/ Beat Oriol, 1; Planta 2-12 Montcada i
Reixac. 08110 Barcelona

TIf: +34 93 575 06 60

Email: contactoweb@teleradio.com
www.tele-radio.com

TEREX CRANES SPAIN, S.A.

C/ Carpinteros, 2

28500 Arganda Del Rey (MADRID)
TIf: 918720900

Fax: 918707540

Web: www.terex.com

THE CRANE CLUB
Web: https://thecraneclub.com/en/cranes
Email: ceo@thecraneclub.com

TIGIEFFE S.R.L. - AIRO

Via Villa Superiore, 82 - 42045 Luzzara (RE)
Tel. +39.0522.977365

Fax +39.0522.977015

Web: www.airo.com

Email : info@airo.com

TIl SCHEUERLE
Fahrzeugfabrik GmbH
Otto-Rettenmaier-StraBe 15
74629 Pfedelbach
Germany

Phone: +49 7941 691-2999
Web: www.tii-group.com

TIME MANUFACTURING COMPANY, INC.
TIf: 800-825-1085
www.timemfg.com

TOIMIL GRUAS

36512 PRADO LALIN (PONTEVEDRA)
TIf: (+34) 986794044

Fax.: (+34) 986794047

Web: toimilgruas.com

Email: luistoimil@toimilgruas.com

TRACKUNIT
www.trackunit.com
Email: info@trackunit.com

TRACTEL
www.tractel.com

TRAINAR SEMIRREMOLQUES, S.L.U.
Pol. Ind. Okiturri, Parcela 4,

01207 San Romén de San M|Ilan ALAVA
Telf 945304720

Web: www.trainar.com/es/index.asp
Email: info@trainar.com

TRANSDIESEL

C/ Copérnico 26

28823 COSLADA (MADRID)
TIf: 916737012

Fax: 916733015

Web: www.transdiesel.es
Emai: info@tdmed.es

TRANSGRUAS CIAL, S.L.

Crta. C-17 km 17. Pol. Ind. El Batzacs.
08185 LLICA DE VALL

TIf: 938498388

Web: www.transgruas.com

Email: info@transgruas.com

TRANSGRUAS MADRID
Poligono Industrial la Postura
Av. De las Arboledas, 17
28343 VALDEMORO, MADRID
Teléfono: 918 95 17 58

TRANSGRUAS VALENCIA

Calle de la Ciudad del Ferrol, 16

Poligono Industrial Fuente del Jarro, 2° fase,
46988 PATERNA, VALENCIA

ESPECIAL FABRICANTES Y DISTRIBUIDORES

TRANSTEL, S.A.

Pol. Ind. El Oliveral, Avda. Madrid, 26. Ctra
Nacional Il (Madrid-Valencia) Km 342
46190 - RIBA ROJA DE TURIA (VALENCIA)
Tel. 902363781 Fax. 961 665 009

Web: www.transtelsa.com

E-mail: transtel@transtelsa.com

TRELLEBORG WHEEL SYSTEMS
ESPANA, S.L.

C/Pau Claris, n°163 3°. 08037 (Barcelona)
TIf: 609 69 17 13

Web: www.trelleborg.com/es-es/wheels
Email: jesus.decastro@trelleborg.com

TRUXTA DISTRIBUIDOR EN ESPANA
GRUPO BOLLADOR

Tufftruk Limited

Unit 5, Prince Street Business Park,
Prince Street, Leek

Staffordshire ST13 6DB

United Kingdom

Tel: +44 (0) 1298 84687

Email: sales@tufftruk.co.uk

TVHCL

Carrer del Torrent Vallmajor,

82, 08915 Badalona, Barcelona, Spain
TIf: +34 913 247 420

Web: www.tvh.com/es-es

Email: info.es@tvh.com

UBARISTI, S.A.

Pol. Ind. Bidebitarte. Avda. Donostia 122,
20115 ASTIGARRAGA (GUIPUZCOA)
TIf: 943336097

Web:www.ubaristi.com

Email: compras@ubaristi.com

ULMA LIFTING SOLUTIONS

\YJULMA

Paseo Otadui 8-10
20560 ONATI (GUIPUZCOA)
Tefl. 900 840 450

Web: www.ulmalifting.com
Email: info@ulmalifting.com

UNITED RENTALS

United Rentals Inc. Corporate Office

100 First Stamford Place, Suite 700, Stam-
ford, CT 06902, US

Web: www.unitedrentals.com

VARELEC, S.L.

C/ Electricidad n° 20 P.I. La Ferreria
08110 Montcada | Reixac (BARCELONA)
TIf: 637444191

Web: www.varelec.com

Email: gerencia@varelec.com

VELORIS

Poligono Horta Vella Calle 1, Carrer Ordufia,
Parcela 7. 46117 BETERA (VALENCIA)

TIf: 650 30 43 72

Web: www.veloris.com

VEMA CRANES

Brieltienspolder 32

4921 PJ MADE THE NETHERLANDS
Tel.: +31(0) 162 681050
Fax.:+31(0) 162 686262

Web: www.vemacrane.com

Email: sales@vemacrane.com

VERSALIFT

C/ Marqués de San Esteban 2, Oficina 210,
33206 GUON ASTURIAS

Telf. (+34) 6153 57491

Web: https://versalift.es

Email: jose@versalift.es

VERTIMAC BVBA

vertimac

Industrielaan 30

8790 WAREGEM BELGICA
Movil: 674016909

Tel. Oficina +32 56772666
Tel. Repuestos: 976369328
E-mail: arturo@vertimac.com;
info@vertimac.com

WEB: www.vertimac.com

VETTER INDUSTRIA IBERICA S.L.U.
C/ José Franco Montes, 1 — Bajo izg.
36205 VIGO

TIf: 986377694

Web: www.forks.com/es

Email: iberica@forks.com

VSV SERVICIOS (VENTAS Y SERVICIOS
DE VEHICULOS EN ELEVACION, S.L.)
C/ Bronce N° 41. Pol. Ind. Gestesa
28890 LOECHES (MADRID)

TIf: 911341864/ 699937506
Fax:918317502

Web: www.vsve.es

Email: angel.gnavas@vsve.es

VT INDUSTRIAL SOLUTION S.L.

C/ Valle de Tobalina. BURGOS 09001
TIf: 947496037

Web: www.vtindustrial.es/home
Email: administracion@vtpower.es

VTR MAQUINARIA S.L.,

Poligono La Campana, C. Benjamin
Franklin 7. 38109 EL ROSARITO, SANTA
CRUZ DE TENERIFE

TIf: 922 62 44 66

Web: www.vtrmaquinaria.es

Email: correo@vtrmaquinaria.es

WACKER NEUSON

Pol. Ind. Las Monjas. C/ Primavera 11
28850 Torrejon de Ardoz (Madrid)
TIf: 91 6757525

Fax: 916562902

Web: www.wackerneuson.es

Email: info.es@wackerneuson.com

WOLFFKRAN

45 Main St, Suite 712. Brooklyn,
NY 11201

USA

Phone: +1 718 418 96 50

Fax: +1 718 418 96 56

E-Mail: info@wolffkran.com
Web: www.wolffkran.com

XCMG. DISTRIBUIDOR IMPERIA CRANES

ELXHCMG

C/ Tres Cantos 18. 28052 Madrid
Tel: 618 497 524

Email: info@imperiacranes.com
Web: www.imperiacranes.com

XTRAK GESTION Y SERVICIOS DEL
NEUMATICO, S.L.

Avda. Comarqués Pais Valencia, 44
46930 QUART DE POBLET VALENCIA
Teléfono: 96 192 02 22

Email: comercial@gritires.es

Web: www.gritires.es

YALE
Web: www.yale.com
Email: press-yale@intono.it

ZANI LIFT

7/\N1

Riba-roja de Turia, Valencia
TIf: +34 961 667 016
Web: www. zanilift.com
Email: info@zanilift.com

ZF SERVICES ESPANA, S.L.U.
Avda. Fuentemar, 11

28820 COSLADA (MADRID)
Web: www.zf.com

Email. info.zf-services.es@zf.com

ZOOMLION HEAVY INDUSTRY SCIENCE
& TECHNOLOGY CO., LTD

ZOOMLION

Add: 997th JinXing Road, Zoomlion Indus-
trial Zone, Wangcheng District, Changs-
ha, Hunan

Mobile/whatsup : 0086 186 84688270
web: www.zoomlion.com

DISTRIBUIDOR

Iron Machtrade Madrid

P.I. Las Monjas, C. Otofio, 8, 28850 Torre-
jon de Ardoz, Madrid.

Tel: +34 647 79 00 17

Email: info@ironmachtrade.com

Web: ironmachtrade.com
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ABALLA, S.L.

Pol. Ind. Errekaldeko, 1 Edificio Irubide
20160 LASARTE ORIA (GUIPUZCOA)
Telf: 943364801 Fax: 943363061

ABARCA ALQUILER DE MAQUINARIA
Calle Mohorte, 191, Pol. Ind. Ctra. Motilla,
181. 16004 CUENCA

Web: www.maquinariaabarca.com

Email: info@maquinariaabarca.com

ABLACAR, S.L.

Avda. Del Jarama, 12
28823 COSLADA (MADRID)
TIf: 916729111

Web: www.ablacar.com
Email: ablacar@ablacar.com

ACAVA MAQUINARIA, S.L.

C/ Arrevueltas, 63

28710 - EI Molar (Madrid)

Tel. +34 918 412 307 Fax. +34 918 411 284
Web: www.acava.es

Email: acava@acava.es

ADA ALQUILER
https://www.linkedin.com/in/ada-alqui-
ler-1a528091/

ACTIVACIONS CARRETILLAS, S.L.

C/ Josep Ros i Ros, 22, Nave 4. Pol. Ind.
La Clota. 08740 Sant Andreu De La Barca
(BARCELONA)

Teléfono: 936 726 047

Web: www.activacions.com

Email: info@activacions.com

AESA MANUTENCION, S.L.

Camino Puente Viejo 20-22

28500 (Arganda del Rey)

TIf: 918 71 96 66

Web: www.aesamanutencion.es

Email: comercial@aesamanutencion.es

AF GRUAS Y TRANSPORTES S.L.L.

Pol. Ind. Las Quemadas. C./ Imprenta de la
Alborada, Parcela 114 E

14014 CORDOBA

Tel. 957322832

Web: www.afgruas.com

Email: afgruas@afgruas.com

AG SOLUTIONS

C/ Brag de I'Alter 54, Esc. F, Pta. 13
464690 BENIPARRELL (VALENCIA)
TIf: 677017775

Email: mmartinez@agerental.com

166 MOVICARGA

AGENCIA DE TRANSPORTES SALVADOR
— GRUAS COSMOPOLITAN, S.L

C/ Lo Gaiter del Llobregat, 129

08820 El Prat De Llobregat (BARCELONA)
Telf: 933794006 Fax: 933707056

Web: www.transportes-salvador.com

Email: info@transportes-salvador.com

AGGREKO ESPANA
www.aggreko.com/es-es

AGRUCOM - ASOC. DE EMP. ALQUILA-
DORAS DE GRUAS MOV. AUTOPR.

DE LA COMUNIDAD DE MADRID

C/ Génova, 25- 6°B. 28004 MADRID

TIfy Fax: 913085875 / 913194498
Email: agrucom@anagrual.es

AGRUNOR

Plaza Sagrado Corazén, 5- 5° Edif. Euskalduna
48011Bilbao (Vizcaya)

TIf: 607424770

Email: agrunor@anagrual.es

AGRUTRANS

C/ Energia, 69

08740 Sant Andreu De La Barca (BARCELONA)
TIf: 936530704

Web: www.agrutrans.es

Email: correo@agrutrans.com

AIRMAX S. A

C/ Astronomia, 18,Pol..Ind. Puerta de Madrid
28830 San Fernando De Henares (MADRID)
TIf: 902545645

Fax: 914901120 Fax: 916614489

Email: comercial@airmax.es

ALAYAN RENTALS ESPANA S.L.U.
SEDE CENTRAL

Calle Laton, 4

28500 ARGANDA DEL REY (MADRID)
Tel.: 900 10 16 51
www.alayanrentals.com

Email: cynthia.perera@alayanrentals.es

ALBERTO PINEIRO LIFT

Av. Pedro Mateo Sagasta, 1

36655 CALDAS DE REYES (PONTEVEDRA)
TIf: 986540537 / 600550077

Web: www.aplift.com

Email: aplift@aplift.com

ALCAL, S.L

Avenida Norte de Castilla, 58 - 60 Pol. Ind.
Argales, parcela 110. 47008 VALLADOLID
TIf : 983 225 875/ 983 228 029

Fax: 983 225 892

Web: www.alquilerescastillayleon.es
Email: administracion@alcal.es

ALCAMAR, S.L

Pol. Ind. Los Madrofios Naves 14-16
28864 AJALVIR (MADRID)

Telf: 918844329

Web: alcamarcarretillas.com

Email: comercial@alcamarcarretillas.com

ALCO GRUPO EMPRESARIAL, S.L.

Cr. Torn, 18-22 Pol. Ind. Can Roca
08292 ESPARRAGUERA (BARCELONA)
Telf: 937776433/ 902474447

Fax: 937775602

Web: www.alcogrupo.es

Email: contacto@alcogrupo.com;
info@alcogrupo.com

COIMA - COMERCIAL INSULAR DE MA-
QUINARIA, S.L.

C/ Antartida 4. 35212 LAS HUESAS (TELDE)
Telf: 928692067 Fax: 928681817

Web: www.coimasl.com

Email: info@coimasl.com

ALCOLEA MONREAL ASISTENCIA, S.L.
Pol. Ind. El Tollo, parcela 13

44300 MONREAL DEL CAMPO (TERUEL)
Telf: 609868635 / 639382012 /
978863898 Fax: 978863887

Web: www.alcoleamonreal.es

Email: info@alcoleamonreal.es;
abril@alcoleamonreal.es

ALGECO CONSTRUCCIONES
MODULARES SLU

Cm. Las Bodegas, 4, Fuente el Saz de Jarama
28140 MADRID

TIf: 918235423

Email: dpto.comercial@as.algeco.com

ALKIDEBA, S.L.

Ctra. Malzaga - Soraluze, s/n
20590 SORALUZE

Telf: 943751554 Fax: 943751554
Web: www.alkideba.net

Email: alkideba@alkideba.net

ALKIDOS

Avda. Marqués de Corbera, 40.
28017 MADRID

Telf.: 902440440

Web: www.alkidos.es

Email: info@alkidos.es

ALKIHAIZEA SA

Poligono Ergoien 599 y 603
20130 URNIETA (GIPUZKOA)
Tel: 943 55 46 46 | 607 675 273
Fax: 943 3329 03

Poligono Erletxes 2

Plataforma H, Bloque 3, nave 1-2
48960 GALDAKAO (BIZKAIA)
Tel: 944 71 00 22

Web: www.alkihaizea.com

Email: alkihaizea@alkihaizea.com

ALKIHERRAMIENTA

C/ Louis Pasteur, 1

28806 ALCALA DE HENARES (MADRID)
TIf: 918796297 Fax: 918832447

Web: www.alkiherramienta.com

Email: cental@alkiherramienta.com; tien-
da@alkiherramienta.com

AL-KILALO

C/ Maestro Millan Picazo,34
11204 ALGECIRAS (CADIZ)
Telf: 956631942

Web: www.al-kilalo.com
Email: algeciras@al-kilalo.com

ALKIMAX- ALQUILER DE MAQUINARIA
Instalaciones de BERRIZ

Poligono Eitua, 71 C

48240 BERRIZ (BIZKAIA)

TIf: 946 82 45 50

Web: www.alkimax.net

Email: alkimax@alkimax.net

Goikoibarra, 26. 48300 Gernika (BIZKAIA)
TIf: 946 27 13 10
Email: administracion@alkimax.net

ALKIRA ALOR, S.L.

C/ Ineses, 14, nave,

02600, Villarrobledo (Albacete)

Tel: 967 14 42 47 Movil: 686 46 44 92
Web: www.alkiraalor.com

E-mail: info@alkiraalor.com

ALKITOOL

Av. San Juan de la Pefia, 178, Nave 4
50015 ZARAGOZA

TIf: 976 51 39 44

Web: www.alkitool.es

Email: info@alkitool.es

Pol. Artica C/Berriobide 102
31013 ANSOAIN, NAVARRA
TIf: 948 38 33 47



ALKIZABAL

Pol. Ind. Bolunburu. Ctra. Amorebieta
48330 LEMOA (BIZKAIA)

TIf: 946314406 Fax: 946312026
Web: www.alkizabal.net

Email: zabal@alkizabal.net

ALMESU

Avd. Montserrat, 156. 04006 Almeria
Web: www.almesu.es

Email: info@almesu.es

ALPESAN ELEVATE, S.L.U

Avenida Democracia, 13

46600 ALZIRA (VALENCIA)

TIf: 962415774 / 670534557

Web: www.alpesanelevate.com

Email: administracion@alpesanelevate.com

ALPESUR

Pol. Ind. La Red. Ctra. Sevilla Malaga, km. 4,8
41500 ALCALA DE GUADAIRA (SEVILLA)
Telf: 955 631104

Web: www.alpesur.com

Email: info@alpesur.com

DELEGACION GRANADA

Pol. Ind. 12 de octubre. C/ Bernard Vicent
Manzana 1 Parcela 6

18320 SANTA FE (GRANADA)

TIf: 958513295

DELEGACION MALAGA

Pol. Ind. Trevenez

C/ Escritora Gertrudis Gomez De Avellane-
da, 22. 29006 MALAGA

Telf: 952038564

ALPLAEX

C/ Valladolid (Pol. Ind. El Prado) Parcela R11
06800 MERIDA (BADAJOZ)

Email: gruaspachecoext@gmail.com

ALQUI-LEON, S.L.

Cr. Caboalles, KM. 4,3

24191 VILLABALTER (LEON)

Telf: 987276295 Fax: 987276296
Web: www.alquileon.com
Email:administracion@alquileon.com

ALQUIANSA

SEVILLA

Calle Rio Viejo, 22.

41700 Dos Hermanas. Sevilla.
TIf: 954 645 526

CADIZ

Calle de Poniente, 9.

11130 Chiclana de la Fra. Cadiz.
TIf: 956 535 808 / 606 463 805

MADRID

Calle Lagasca, 95. 28006 Madrid.
TIf: 680 401 102

Web: www.alquiansa.es

Email: comercial@alquiansa.es

ALQUIBADAJOZ
C/ San Miguel, 3. 06194 BADAJOZ
Tel.: 924272462

ALQUIBELSAN

C/ Rafael Pillado Mourelle, 23.
Poligono industrial Rio de Janeiro
28110 ALGETE MADRID

TIf: 916287400

Web www.alquibelsan.com

Email: info@alquibelsan.com

ALQUICESMAR, S.L.

C/ Alcoia, 4. Poligono Industrial La Cova
46980 MANISES (VALENCIA)

Tel. 96 004 62 55

Web: www.alquicesmar.com

Email: alquicesmar@gmail.com

ALQUICLICK OBRAS S.L.

C/ Albafiiles 2. 28320 PINTO (MADRID)
TIf: 916939312

Web: ww.maquinasonline.com

Email: atencion.clientes@maquinasonline.com

ALQUIFACIL

C/ de Brasil, 9. 28946 Fuenlabrada MADRID
Tel.: 916973977

Web: www.alquifacil.com

Email: alquifacil@yahoo.es

ALQUIGAL, S.L. -

ALQUILERES GALICIA, S.L.

Av. Arsenio Iglesias, s/n. Pol. Ind. Sabon
15142 ARTEIXO (A CORUNA)

Telf: 981633009 Fax: 981640971

Web: www.alquigal.com
Email: maquinaria@alquigal.com

ALQUIGRUAS

C/Bergara, 62 D

08172 (Sant Cugat del Valles)
Telf. 935878235/ 630388677
Web: www. alquigruas.com
Email: infoplataformas@yahoo.es

ALQUILAPLAT, S. L.

Alquiler y venta de plataformas elevadoras.
C/Canteras n°19 Pol. Ind los cafiales
28694 CHAPINERIA (MADRID)

TIf: Alquiler: 660716051 /

Ventas: 647804810 /

Administraciéon: 918650822

Web: www.alquilaplat.com

Email: comercial@alquilaplat.com

ALQUILER CEAO, S.L.

Rua da Industria, 43. 27003 LUGO
Telf: 982209632 Fax: 982209603
WEB: www.alquiferceao.es

E-mail: alquiferceao@alquiferceao.com

ALQUILER DE GRUAS TORRE, S.A.
(ALGRUSA)

DELEGACION ZONA NORTE (PAMPLONA
Y BILBAO)

C/ Fermin Daoiz, 1 Bajo

31015 PAMPLONA (NAVARRA)

Tel.: 948123411

Fax: 948127622

Web: www.algrusa.es

Email: admon@algrusa.es

DELEGACION CENTRO (AZUQUECA)

C/ Conde Romanones, N°2 (P.l. Miralcampo)
19200 Azuqueca de Henares (Guadalajara)
TIfno: 949277090 Mévil: 619424213

Fax: 949277126

Email: trejo@algrusa.es

ALQUILER DE MAQUINARIA COSTA RICA
MURCIA

Ctra.Nac. N-344- KM. 5.5

LAS TORRES DE COTILLAS (MURCIA)

TIf: 968 38 71 06

TIf: 669 50 85 76 - Comercial | Javier Almagro
Web: www.alquilermaquinariacostacalida.es
E-mail: galindomag@yahoo.es

ALQUILER DE MAQUINARIA

GERPASA, S. L. U.

Pol. Ind. EI Canari. C/ Vial de la Canal de
Navarrés 6y 8

46690 De L'Alcudia De Crespins (VALENCIA)
Telf: 902240988/ 687880162

Web: www.gerpasa.com

Email: comercial@gerpasa.com;
info@gerpasa.com

ALQUILER DE MAQUINARIA MOCHILA S.L.
C/ Caraza 22. 11130 CHICLANA CADIZ
TIf: 956400616

Web: www.alquilermochila.com

Email: mochila@alquilermochila.com

ALQUILER DE MAQUINARIA

PEDRO M. FERNANDEZ, S.L. (ALQUIMO)
Av. De Portugal, 112

45600 TALAVERA DE LA REINA (TOLEDO)
Telf: 925800847/ 925807171

Fax: 925822857

Web: www.alquimo.com

Email: alquiler@alquimo.com

ALQUILER DE MAQUINARIA RENTAIRE S.A.
Pol. Ind. Eurépolis, C/ Paris, 6

28232 LAS ROZAS (MADRID)

TIf: 916371314

Web: www.rentaire.es

Email: info@rentaire.es

RENTAIRE PINTO (MADRID)
C/ Arquitectos n° 2

8320 PINTO (MADRID)

Telf: 916086570

Email: info.pinto@rentaire.es

RENTAIRE GUADALAJARA

C/ El' Aluminio 12 BIS

19200 MIRALCAMPO (MADRID)
Telf: 902366880 / 949366774
Email: info.guadalajara@rentaire.es

RENTAIRE TOLEDO

Crt. Toledo-Madrid Km 57,700
45280 OLIAS DE REY (TOLEDO)
Telf: 902144244

Email: info.toledo@rentaire.es

RENTAIRE AVILA

Pol. Vicolozano. C/ Palma de Mallorca N° 2
05194 VICOLOZANO (AVILA)

Telf: 920259807

Email: info.avila@rentaire.es

RENTAIRE SEGOVIA

Avenida de Hontoria 33
40195 HONTORIA (SEGOVIA)
Telf: 921431025

Email: info.segovia@rentaire.es

ALQUILER DE MAQUINARIA SEDANO, S.L.

C/ Alonso Nufez de Reinoso, 2° A, 2° B
19002, GUADALAJARA

Telef. 949203040

Web: www.alquilerdemaquinariasedano.com
E-mail: info@alquilerdemaquinariasedano.com

ALQUILER DE MAQUINARIA

Y RIEGOS S.L.

Pol. Ind. “Martin Mendez". C/ Juan de
Mena, 21. 29860 ESTEPONA (MALAGA)
TIf; 951457794

Web: www.alquilerdemaquinaria.net
Email: info@alquilerdemaquinaria.net

ALQUILERES DOYMA

Passeig de la Independéncia nium 10
43005 TARRAGONA

TIf: 936 47 96 79 - 629 630 919
Web: www.alquileresdoyma.com
Email: info@alquileresdoyma.com

ALQUILER MAQUINARIA ABARCA, S.L.
Pol. Ind. Sepes . C/ Mohorte, 181

16004 CUENCA

TIf: 722179946

Web: www.maquinariaabarca.com

Email: info@maquinariaabarca.com

ALQUILER MAQUINARIA IMESA,S.A.
Ctra. Nacional Il, Km 592, 850. Pol.Ind.Can
Fuster, naves 4-5-6

08740 San Andrés De La Barca (BARCELONA)
Tel: 936821258 Fax: 936535216
Web:www.grupoimesa.com

E-mail: ventas@grupoimesa.com

ALQUILER PEROLA

Avda. Navarra 55, 1 o Bajo - 31580 Lodo-
sa (NAVARRA)

TIf: 619250650

Web: www. www.alquilerperola.com
Email: info@alquilerperola.com

ALQUILERES CALVO

ELECTRICIDAD CALVO, SA

Avda. de Biescas, 4 22.600 Sabifianigo
(HUESCA)

974.48.07.29 - 974.48.05.93

ALQUILERES CAMPO JACA, S.L.
C/ Ferrocarril, 21 n.700 Jaca (HUESCA)
974.36.43.56

GARAIJE VILLACAMPA, S.A.
Poligono Monzu, 9H 22.006 HUESCA
974.24.28.07 - 974.24.20.53

ALQUILER Y VENTA DE MAQUINARIA DE
LOS VALLES DE ARAN

Y RIBAGORZA, S.L.

Ctra. Nacional, 230 km. 124.600 25.520
EL PONT DE SUERT (LLEIDA)
973.69.10.27

ALQUILER Y VENTA DE MAQUINARIA DE
LOS VALLES DE ARAN Y RIBAGORZA, S.L.
Ctra. Francia, s/n 25.530 VIELLA (LLEIDA)
973.64.25.44

ALQUILERES CAMPO JACA, S.L.
C/ Ferrocarril, 21 n.700

22700 JACA (HUESCA)

TIf: 974364356 / 974355328

ALQUILERES CHACO S.A.

Pol. Martiartu, Calle 2, Pab. 91

48480 ARRIGORRIAGA — BIZKAIA

TIf: 946 713 879

Web: www.alquilereschaco.com

Email: alquileres@alquilereschaco.com

C/ Txomin Egileor 52, nave 7

48960 GALDAKAO - BIZKAIA

TIf: 946 194 254

Email: galdakao@alquilereschaco.com

ALQUILERES NEVADA

Pol. Ind. Virgen de las Nieves. Paseo Del
Canaveral, 9

18110 LAS GABIAS (GRANADA)

ESPECIAL ALQUILADORES

Tel.: 958573152 Fax: 958550618
Web: www.alquileresnevada.com
E-mail: administracion@alquileresnevada.com

ALQUILERES PASCUAL, SLU

Cami Alquirieta, 7

46470 MASSANASA (VALENCIA)

Telf: 961250349 Fax: 961251632

Web: www.alquilerespascual.com

Email: comercial@alquilerespascual.com

ALQUILERES RENEYMAR S.L.
Poligono Industrial de Bértoa
Rua do Cobre, Par. A5/ A6
15105 CARBALLO — A CORUNA
TIf: 981755720

Email: info@reneymar.com

Web: www.reneymar.com

ALQUILERES REYCA, S.L.

Pol. Ind. Del Tambre Via Nobel, 4 -
15890 Santiago De Compostela (A CORUNA)
Telf: 981587555 / 981846554

Web: www.alquileresreyca.es

Email: info@alquileresreyca.es

ALQUILERES SERALVEN, S.L.
FUERTEVENTURA

Calle Valle Largo, 23

Pol. Ind. Costa de Antigua
35610 Antigua — Las Palmas
Tel.: (+34) 928969761

Web: www.seralven.es

Email: fuerteventura@seralven.es

GRAN CANARIA

Urb. Industrial Salinetas

C/ Ebanista n° 21. 35219 TELDE
TIf: 928.969.761

Email: laspalmas@seralven.es

ALQUILERES TARANCON, S.L.
Cr. De la Fuente, Km. 1

16400 TARANCON (CUENCA)
Telf: 969327169 Fax: 969327169
Web: www.alquilerestarancon.com
Email:info@alquilerestarancon.com

ALQUILERES VEGA

Pol. Ind. Bankunién 2. Av. Juveria.
33211 GIJON (ASTURIAS)

TIf: 985301616 Fax: 985301953
Web: www.alquileresvega.com
Email: info@alquileresvega.com

ALQUILERES Y MONTAJES DEL SUR,
S.A. (ALQUISUR)

Pol. Ind. De la Paz. C/ Antonio Huertas Remigio, 6
18200 MARACENA (GRANADA)

Telf: 958420145 Fax: 958410011

Web: www.alquisur.com

Email: alquisur@alquisur.com

ALQUIMAQ SISTEMAS, S.L.

Ctra. Sevilla Utrera, Km. 7,5

41500 ALCALA DE GUADAIRA (SEVILLA)
TIf: 954125398 Fax: 955690359

Web: www.alquimag.es

Email: comercial@alquimaqg.es

ALQUIMAQUINAS 2002, S.L

C/ Azuela 78, Nave 3, Poligono Industrial
P-29. 28400 Collado Villalba (MADRID)
TIf: 912863211 / Movil: 661319644
Web: www.alquimaquinas.com

Email: info@alquimaquinas.com

ALQUIMOTRIL, S.L.

Crt. De Motril al Puerto,Camino del Empe-
drado S/N. 18600 MOTRIL (GRANADA)
Telf: 958823784 / 958820053 /
608959908

Web: www.alquimotril.com

Email: alquimotril@gmail.com

ALQUINOIA .
Ousorio, 59. 15200 NOIA CORUNA
TIf: 604 076 221

Web: www.alquinoia.com

ALQUINOVA

C/ Brinell, 7 Pol.Ind. San Marcos
28906 GETAFE (MADRID)

Telf: 916832719 Fax: 912815759
Web: www.alquinova.es

Email: alquinova@alquinova.es

ALQUIOBRAS

Carretera Nacional 623, Km 86. Cabafas
de Virtus. 09572 VALLE DE VALDEBEZANA
TIf: 655615401

Web: www.alquiobras.com

Email: n.l.alquiobrasvirtus@gmail.com
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ESPECIAL ALQUILADORES

ALQUIOR, S.L.

C/ Isaac Pifeiro Varela, 9
32540 A GUDINA (OURENSE)
TIf: 988226617

Web: www.alquior.com

Email; alquiorel@gmail.com

ALQUIRA ALOR, S. L.

C. Blasco De Garay, 31

02600 VILLARROBLEDO, ALBACETE
TIf: : 967 14 42 47

Web: www.alkiraalor.com

ALQUISAGAR S.L.

ALaul  SAGAR

ALQUISAGAR CALAHORRA

P.I. Tejerias Norte. C/Rifondo, 25
26500 CALAHORRA (LA RIOJA)
TIf: 941135291

Web: www.alquisagar.com
Email: info@alquisagar.com

ALQUISAGAR LOGRONO

Pol. Portalada, C/La Nevera, 11, (Esquina
CL.Cordonera)

26006 LOGRONO (LA RIOJA)

TIf. 941 44 53 93

Email: alquilogro@alquisagar.com

ALQUISAGAR ZARAGOZA

Pol. Centrovia, Av. Buenos Aires, 39
50196 LA MUELA (ZARAGOZA)

TIf: 876 169 978

Email: alquizaragoza@alquisagar.com

ALQUISANABRIA

Ctra. Nacional 525, km. 83

49396 CASTRO DE SANABRIA COBREROS
(ZAMORA)

TIf: 980620498 Fax: 980620496

Web: www.alquisanabria.com

Email: info@alquisanabria.com

ALQUISER, S.L. ALQUILERES

Y SERVICIOS PIRENAICOS, S.L.
C/ Division, 52 s/n. 22006 HUESCA
Telf: 974240633 Fax: 974241031
Web: www.alquiser.es

Email: alquiser@alquiser.es

ALQUIVALLE

C/ De la Investigacion, 11 (Parque Empresarial)
11407 JEREZ DE LA FRONTERA (CADIZ)
Telf: 956340596 Fax: 956308230

Web: www.alquivalle.com

Email: alquivalle@alquivalle.com

ALQUIVEN MAQUINARIA 2000, S.L.

C/ Enrigue Gimeno, nave 7 Pol. Ind. Ciudad
del Transporte

12006 CASTELLON DE LA PLANA

Telf: 964371043

Web: www.plataformaselevadorasalquiven.com
Email: info@alquivenmaquinaria.com; ad-
ministracion@alquivenmaquinaria.com

ALRO MAQUINARIA, S.L.

C/ Vilarifio, 87

15930 BOIRO DE ARRIBA (A CORUNA)
Tel.: 981842700/ 682888111

Web: alromaquinaria.com

E-mail: alro@alromaquinaria.es

ALSETRANS 2000 S.L
Avda.Torrater, 9-11,

46870 ONTINYENT (VALENCIA)
TIf: 962910841

Web: www.alsetrans.es

Email: info@alsetrans.com

ALTAY-ANDAMIAJES Y ESTUDIOS, S.L.
Pol. Ind. La Cartuja Baja, Parcela 15C,
Nave 5

50720 LA CARTUJA BAJA (ZARAGOZA)
Tel.: 976593034

Web: www.altay.es

E-mail: altay@altay.es

ALTESUR ALQUILERES TECNICOS

DEL SUR, S.L.

Avenida del Poligono, fase 2, nave 45 Poli-
gono La Capellania, )
29130 ALHAURIN DE LA TORRE, MALAGA
Telf: 952004775 Fax: 952960843

Web: www.altesur.com

Email: comercial@altesur.com

168 MOVICARGA

ALTOR

Pol. Ind. Candina, C/ Rio Pas 2
39011 SANTANDER (CANTABRIA)
TIf: 942 65 23 15
Web:www.altor.ws

E-mail: alquilersantander@altor.ws

ALTRASAN

Gandara 5

36720 GUILLAREI(TUI) (PONTEVEDRA)
TLF: 986603619 Fax: 986604441

Web: www.altrasan.com

Email: info@altrasan.com

ALVEMA, S.A.

Camino de Cogullada, 24

50014 ZARAGOZA

TIf: 976471798 Fax: 976472736

Web: www.alvemasa.com

Email: info@alvemasa.com; comercial@al-
vemasa.com

ALVEMACO, S.L.
Web: www.alvemaco.com
Email info@alvemaco.com

ALYSER DE MAQUINARIA, S.L.
Pol. Ind. Aljoroque, 24-25

04628 ANTAS (ALMERIA)
Telf:950453550

Email: info@alyser.es

Web: www.alyserdemaquinaria.com

AMALTUR

Ctra. Zamora, 1007. Pol. Ind. 113. Parcela
52-38. 24231 ONZONILLA (LEON)

TIf: 626618140

Web: www.amaltur.com

Email: miguelangel@amaltur.com;
amaltur@amaltur.com

AMG ALQUILER DE MAQUINARIA
Camino Puente del Rey, 5. 29140 MALAGA
TIf: 952560388

Web: www.amgalquiler.com

Email: malaga@amgalquiler.com

ANDAMIOS DUAR

Pol. Ind. Comarca Il, C/ F 14
31191 BARBATAIN (NAVARRA)
Telf: 948 31 62 74

ANDAMIOS Y MONTAJES ECA, S.L.
Pol.Ind. Cmo. Labiano, 44.

31192 MUTILVA ALTA ( NAVARRA )
Tfl. 948241017 Fax. 948246313
E-mail: mutilva@ecasal.com;
tudela@ecasal.com

SEDE TUDELA

Pol. Ind. Las Labradas Vial Madrid (Esqui-
na Vial Aragon)

31500 TUDELA (NAVARRA)

TIf: 948821083

Fax: 948822116

Email: Tudela@ecasal.com

ANTISA EXCAVACIONES

28935 MOSTOLES (MADRID)
Teléfonos: 654510547 / 916687013 /
916482973 / 647946062 / 663049058
Web: www.antisaexcavaciones.com
Email: antisasl@hotmail.com

ANTONIO BAREA S.L. (GRUAS BAREA)
Ctra. Madrid-Cadiz Km 397,300

14014 CORDOBA (CORDOBA)
Tel..902404902

Fax: 957326555

Web: www.grupobarea.es

E-mail: info@grupobarea.es

ANTONIO BRAVO AGRO, S.A.

Pol. Ind. San Isidro, C/ Marugate, 28
06400 DON BENITO (BADAJOZ)

TIf: 924805819

Email: administracion.donbenito@antonio-
bravoagro.com

FEITO ALQUILER DE MAQUINARIA
Av. Gumersindo Llorente, 24

28022 MADRID

Tel. 917470208/ 914086400

Web: www.antoniofeito.es

ANTONIO SUAREZ BAUTE E HIJOS

Calle Agustin De Bethencourt, 7, La Orotava
38300 TENERIFE

TIf: 922333350

Email: suarezbaute.norte@gmail.com

APE ABELLAN

C/ Cobalto, 168

08907 Hospitalet De Llobregat (BARCELONA)
Tel.637763579

Web. www.aplataformaselevadoras.com
Emal. info@aplataformaselevadoras.com;
Oscar@aplataformaselevadoras.com

APROLIS

Avd. Andalucia, 208 - 28343
VALDEMORO (MADRID)
Telf: 691 839 392

Web: www.aprolis.es

Email: info@aprolis.es

ARAGON ALQUILER DE MAQUINARIA, S.A.
Pol. Ind. El Arbol, parcela 4

48980 SANTURZI (VIZCAYA)

Telf: 944617400
Web:www.aragonmaquinaria.com

Email: aragon@aragonmaquinaria.com

ARATRANS, S. L.

Pol. Ind. Talluntxe, 1 C/ B, n° 2

31110 NOAIN (NAVARRA)

Telf: 948316555 / 685873888

Fax: 948317871

Web: www.aratransaralar.com

Email: aratransaralar@aratransaralar.com

ARBEGUI S. A.

Pol. Ind. Bildosola. Auzunea, parcela K2.
48142 ARTEA (VIZCAYA)

Telf: 944575320 Fax: 944575322

Web: www.arbegui.com

Email: arbegui@arbegui.com

ARECA MANUTENCION

Avenida Castilla, 11. 28830 San Fernando
De Henares (MADRID)

TIf: 91 776 33 90

Web: www. arecamanutencion.es
Email:info@arecamanutencion.es

ARIDOS MIJARES, S.L.

Avd. Mediterraneo, 17 — Aptdo. 37
12200 ONDA (CASTELLON)

Telf: 964603329 Fax: 964602780
Web: www.aridosmijares.com
Email: info@aridosmijares.com

ARIDOS Y EXCAVACIONES GISTAU, S.L.
Camino de la Boguera, km 5

22300 BARBASTRO (HUESCA)

Telf: 608030522

Email info@aridosgistau.com

ARIDOS Y PREFABRICADOS ANTOLIN,S.A.
Av. de Valladolid, 6. 34002 PALENCIA

Telf: 979777777 Fax: 979777778

Web: www.aridosantolin.es

Email: comercial@aridosantolin.es

ARPALA S.L.

Pol. Ind. Las Nieves. C/ Puerto de Navace-
rrada, 76. 28935 MOSTOLES (MADRID)
Tel.: 916658180 Fax: 916169267

Web: www.arpala.com

E-mail: arpala@arpala.com

ARRACE 2, S.A.

Pol. Ind. Bakiola, 12

48498 ARRANKUDIAGA (VIZCAYA)
TIf: 946322016 Fax: 946481845
Web: arrace2.com

EMail: info@arrace2.com;
s.fernandez@arrace2.com

ARTOSA, S.A.

Arnau D ‘Oms 38/40

08016 BARCELONA (BARCELONA)
Tel: 649 41 07 33/934 08 39 10
Web: www.artosabarcelona.es

ASAL MANTENIMIENTOS
ELECTROMECANICOS ARDOZ, S.L.
Avda. Castilla, 26 Nave 7

28830 San Fernando De Henares (Madrid)
TIf: 916768074

Email: info@asal.es

Web: www.asal.es

ASUAL ALQUILER DE MAQUINARIA SL
Larrondo Kalea 9

48180 — LOIU — BIZKAIA

Tel.: (+34) 944 538 300

Email: asual@asual.biz

Web: www.asual.biz

ATES, S.L.

TIf: 902171517 Fax: 902191519
Web: www.ates.es

Email: info@ates.es

AUJUB, S.L.

C/ Gremio Zapateros, 15 pasaje. Part.

Nave 3

07009 PALMA DE MALLORCA (BALEARES)
Telf: 971431811 Fax: 971434086

Web: www.aujub.com

Email. aujubcontenedores@gmail.com

AURTENECHE DISTRIBUCION, S.L.
Pol. Ind. San José de los LLanos

01230 NANCLARES DE LA OCA (ALAVA)
Tel: 945361919

Web: www.aurteneche.com

E-mail: yanmar@aurteneche.com

AUTO GRUAS CAMBRILS

Pol. Ind. Belianes. Av. Metal-ltrgia 10-12
43850 CAMBRILS (TARRAGONA)

TIf: 977795443 / 639604523

Web: www.autogruascambrils.com

AUTO NAVARRO, S.L.

José Pellicer 5 Bajo

50007 ZARAGOZA (ZARAGOZA)
Tel: 976376170

Email: gruasautonavarro@hotmail.es

AUTOFRUTOS S.L.

Ctra. Santa Catalina, 172

30151 Santo Angel

TIf: 968840100: 620216835
E-mail: autofrutos@autofrutos.com

AUTOGRUAS ELGASA, S.L.

Pol. Industrial Agualevada P-32
15200 NOIA

TIf/Fax: 902.103.279 / 881.976.181
Web: www.gruaselgasa.com

Email: info@gruaselgasa.com

AUTOMAQUINARIA ARANGUREN, S.L.
Pol. Ind. Mutilva Baja. Calle S/N Nave 12
31192 MUTILVA BAJA (NAVARRA)

TIf: 948249051

Email: info@automaquinariaaranguren.com
Web: www.automaquinariaaranguren.com

AUTOMOCION LOZANO, S.L.

Pol. Ind. Calle XI, Parcela P-1

13200 Manzanares (Ciudad Real)
TIf: 926627272

Web: www.automocionlozanosl.com
Email: info@automocionlozanosl.com

AUTOMOVILES ANDRES VICENTE, S.L.
Poligono Industrial, C/ Navarra, s/n parcela
50500TARAZONA (ZARAGOZA)

Tlfy fax: 976.64.41.39 / 976.64.41.39
Email: autoanvic@telefonica.net

AUXILIAR GRUAS Y TTES. AGRUTRANS
C/ Energia, 69

08740 Sant Andreu De La Barca BARCELONA
TIf: 936530704

Web: www.agrutrans.com

Email: correo@agrutrans.com

AXOR RENTALS S. L

Portal de Gamarra 50. 01013 Vitoria (ALAVA)
Tel.: 945255426

Web: www.axor-rentals.com

Email: vitoria@axor-rentals.com

BAIX-MONT CONTENEDORES

Pol. Ind. Les Tosses. C/ Roma, 1 Esq. C/
Brusselles

43870 AMPOSTA (TARRAGONA)

Telf: 977703698 Fax: 977700947

Web: www.baix-mont.com

E-mail: baix-mont@baix-mont.com

BARRERA SERVEIS A

LA CONSTRUCCIO S.A.

Pol. Ind. Cami dels Frares C/ F parcela 54
25190 LERIDA (LLEIDA)

Tel.: 973262519 Fax: 973274966

E-mail: serveis@barrera.es;
vendrell@barrera.es

Web: www.barrera.es

BAUTOS SANGAR, S.L.

Pol. Ind. C/ Jordi des Racé n° 5
07550 Son Servera (Baleares)
Telef. 971813377 Fax 971585680
Web: www.autosangar.com

Email: servicio@autosangar.es

BAYGAR, S.L.

C/ Ande-Rubianes, aptdo.105

36619 Villagarcia De Arosa (PONTEVEDRA)
Telf: 986510156 Fax: 986510156

Web: www.baygar.com

Email: alquivilla2@baygar.com



BELLMAS INGENIEROS ASOCIADOS, SL
C. Obispo Tomés de Lorenzana n.16
17002 GIRONA

Tel. 972 20 50 52 Fax. 972 91 30 81
www. bellmasenginyers.cat/ca/

Email info@bellmasenginyers.cat

BERDIEL MANUTENCION, S.L.

C/ Trapani, 2. Plataforma Logistica Zaragoza
50197 ZARAGOZA (MADRID)

TIf: 639970157

Email: rberdiel@berdielmanutencion.es
Web: www.berdielmanutencion.es

BETA

Crta. De Orense s/n. 27500 Chantada LUGO
TIf: 618815135/ 616195663
Web:www.maquinariabeta.com

Email: beta@magquinariabeta.com
info@magquinariabeta.com

BETICO, S.A.U. (FABRICA MIGUEL
CARRERA Y CIA.S.A.U).

Portal. De Gamarra, 43

01013 VITORIA GASTEIZ (ALAVA)
Telf: 945128383 Fax: 945282630
Web: www.betico.com

Email: info@betico.com

BIB MAQUINARIA

C. Bisbe Tomas de Lorenzana n.16
17002 GIRONA

Tel. 972 20 50 52 Fax. 972 91 30 81
Web: www.bibgru.cat

Email: info@bellmasenginyers.cat

BLAPE RENTA, S.L.

Ctra. Burgos-Portugal, Km 119 A

47009 VALLADOLID

Tel: 983338033 Fax: 983374713

Web: www.blape.com
Email:blape@blape.com

C/ Bronce, 1-B, Parque empresarial Borondo
28510 CAMPO REAL (MADRID)

Tel: 669703098

Email: madrid@blape.com

BLAS-GON, S.A.

Pol. Ind. La Acena y El Molino, s/n

09491 Fresnillo De Las Duefias (BURGOS)
Telf: 947538032 Fax: 947538292

Web: www.blasgon.es

Email: conta@blasgon.es; tecnicos@blasgon.es

BOELS RENTAL SPAIN SLU

Boels
[ REWTAL |

OFICINA CENTRAL ESPANA

Pol. Ind. Castilla Vial 15 Parcela 15
46380 CHESTE VALENCIA

TIf: (+34) 900 92 92 50

Web: www.boels.com

Email: depot.1315@boels.es
DELEGACION MADRID

Av. Cérdoba 9

Pol. Ind. La Carrehuela.

28343 VALDEMORO MADRID

TIf: (+34) 918762036

Email: depot.1316@boels.es
DELEGACION BARCELONA

C/ Antic Cami de Vic, pacela 4
08520 LES FRANQUESES DEL VALLES
BARCELONA

TIf: (+34) 938 424 402

Email: depot.1317@boels.es

BOMARENT

Av. Mas Pins, 1

17457 RIUDELLOTS DE LA SELVA (GIRONA)
Telf: 972478600 Fax: 972478601

Web: www.bomarent.com

Email: info@bomarent.com

BOXES LIFT

C/ Bronce, 5 Poligono industrial Antonio del
Rincon. 45222, BOROX, TOLEDO

TIf 925 527 034

Web: www.boxeslift.es

Email: boxeslift@boxeslift.es

BRETONES, S.A.

Pol. ind. Pedroches. C/ Alfareros, Nave 113
14014 CORDOBA

Telf: 957262222 Fax: 957254838

Web: www.gruasbretones.com

Email: info@gruasbretones.com

CABA ELEVACION, S.L.
Pol. Ind. Los Royales 8. Parc,35. Crta. Ma-
drid-Lisboa. km 333

06892 TRUJILLANOS

TIf:902100120/ 924327322/ 62603925
Fax: 924374600

Web: www.cabaelevacion.com

Email: caba@cabaelevacion.com

C.G.M. SERVICIOS, S.L.

Pol. Ind. los vientos. C/xaloc 20.
46119 (NAQUERA) VALENCIA
TIf:: 961399963 Fax: 961399964
Web: www.cgmservicios.es

Email: cgm@cgmservicios.es

CAELCA

Calle Lirio, 1 - El Chorrillo. Santa Cruz de Tenerife
TIf: 922616968
Web:www.caelca-canarias.com

Email: francis@caelca-canarias.com

CAELTU SERVICIOS Y MANUTENCION, S.L.
Poligono Las Labradas Vial Cantabria n° 16
TUDELA 31500 (NAVARRA)

TIf: 948 82 60 71 Fax: 948 40 22 43

Web: www.caeltu.es/

E-mail: administracion@caeltu.es

CAMALEON TRUCKS GRUAS

Y TRANSPORTES

C/ Delco, num 4. Poligono Cuidad del Auto-
movil. 28914 Madrid

Tels. 910100034 / 655507060

Web: www.camaleontrucks.com

Email. transportes@camaleontrucks.com;
contabilidad@camaleontrucks.com

CANAL RENTAL

Ctra. de Tordera a Blanes, 174
Apartat de Correus 174

08490 - TORDERA (BARCELONA)
Tel. 0034-93-764.04.93
www.canalrental.com

Email: info@canalbarberan.com

CANALSA DE MAQUINARIA S.L.
Pol. Ind. El Campén. 22A-Bajo
39011 PENACASTILLO (CANTABRIA)
TIf: 942321327 / 942321339

Web: www.canalsa.net

Email info@canalsa.net

CANTERAS FERROLANAS, S.A.

Estrada. de Cobas, Km. 4

15407 FERROL (A CORUNA)

Telf: 981327600 Fax: 981327400

Email: ferrolanas@canterasferrolanas.com

CANIBANO, GRUAS INDUSTRIALES
REUNIDAS, S.A.

Av. Real de Pinto, 144. 28021 MADRID
Telf: 917974414 Fax: 917966084
Web: www.canibano.com

Email: info@canibano.com

CARDELLE HIDRAULICA, S.L.

Ctra. Nacional VI. Km. 577 (Cortifidn)
15319 Cortifian Bergondo (A CORUNA)
Telf: 981780001 Fax: 981780259
Web: www.cardelle.com

Email: cardelle@cardelle.com

CARRETILLAS 2000, S.L.

Avda. Valdelaparra, 27, Edif. Ill - Nave 13
28108 ALCOBENDAS (MADRID)

TIf: 916621994

Email: madrid@carretillas2000.com
Web: www.carretillas2000.com

CARRETILLAS CARMOCAR, S.L.
P.I. Parque Plata. C/ Mansios n°4
41900 CAMAS (SEVILLA)

TIf: 955 98 07 06

Web: www.carmocar.com

Email: administracion@carmocar.com

CARRETILLAS CARODE, S.L

Avenida Mare Nostrum 17.03007 ALICANTE
TIf: 965101161 /607 82 11 83

Web: www.carode.es

Email: info@carode.es

CARRETILLAS CARRANACA, S.L.
Camino las Fontanillas, 34

14900 LUCENA (CORDOBA)

TIf: 957514211

Email: comercial@carranaca.es
Web: www.carranaca.es

CARRETILLAS DEL SEGRIA

Pol. Ind. La Nora, Carrer Segarra, s/n
25660 ALCOLETGE LLEIDA

TIf: 973196621

Web: www. carretillasdelsegria.com
Email: Info@carretillasdelsegria.com

CARRETILLAS ELEVADORAS DE TENERI-
FE, S.L.U. (ROHEN MAQUINARIA)

Pol. Ind. Valle Gtimar, Manzana XV, Nave 16
38509 Guimar Tenerife

TIf: 922612387

Web: www.rohenmaquinaria.com

Email: info@rohenmaquinaria.com

CARRETILLAS KLIFMAN, SL
Carrer Coeters, 20,

46970 ALAQUAS VALENCIA

TIf: 961266901

Web: www.carretillasklifman.com
Email: info@carretillasklifman.com

CARRETILLAS PALMA, S.L.

Avda. 16 de Julio, 40

07009 Palma de Mallorca (Baleares)
TIf: 971295520

Email: info@carretillaspalmasl.com
Web: www.carretillaspalmasl.com

CARRETILLAS TERRASSA, S.L. (CATER)
C/ MINO 112 NAVE 2

TIf: 937847878

Email: info@cater-sl.com

Web: www.cater-sl.com

CARRETILLAS TR

Carrer Blesa, 7-19. BARCELONA

Tel. 934414307 Fax. 934414376

Web: www.talleresyrecambios.com/empresa
Email:info@talleresyrecambios.com

CARRETILLAS VEGA BAJA, COOP. V.
Ctra. Orihuela - Beniel Km 3

Los Desamparados, Orihuela (ALICANTE)
TIf: 965302863

Email: info@carretillasvegabaja.es

Web: www.carretillasvegabaja.es

CASAS GRUTEMAC, S.L.

Ctra. Redondela a Peinador N° 30-32 (Ba-
rrio Millarada) 36815 Vilar De Infesta Re-
dondela (PONTEVEDRA)

Tel:986487441 Fax:986488690
Web:casasgrutemac.com

E-mail: casasgrutemac@casasgrutemac.com

CASUMAIR

Av. Yeseros, 9. 28341 Valdemoro (MADRID)
Telf: 918752276 Fax: 918752752

E-mail: pedidos@casumair.com

CAYBA SERVICIOS, S.A.

Crta. De Sevilla S/n. 14013 CORDOBA
Telf: 957760030/ 957240006

Web: www.cayba.com

Email: cayba@cayba.com

CATALONIA UNIC

C/ Alemanya, 55 Pol. Ind. ‘Les Comes’
08700 IGUALADA (BARCELONA)

TIf: 938056060

Web: www.catunic.com

Email: unic@catunic.com

CEALMAQ

Pol. Ind. Valdeconejo. C/ Aneto, 16 A- 4.
50410 CUARTE DE HUERVA (ZARAGOZA)
TIf.: 902555057/ 976791977/ 609470471
Fax: 976791976

Web: www.cealmag.com

Email: info@cealmag.com

CEDECAR SERVICE, S.L.

Pol. Ind. Las Monjas. C/ Invierno, 19
28850 TORREJON DE ARDOZ (MADRID)
Telf: 916768262 / 916768262

Fax: 916788913

Web: www.cedecar.com

Email: cedecar@cedecar.com

CENTROMAN NORTE, S.A.

C/ Valportillo Primera, 4, Pol. Ind. De Alco-
bendas. 28108 Alcobendas (Madrid)

TIf: 916613 64

Email: comercial@centroman.net

Web: www.centroman.net

CERIO MAQUINARIA, S.L.

C/ Santa Barbara, 2. 31200 Estella (NAVARRA)
Telf: 948552752 Fax: 948552752

web: www.ceriomaquinaria.es

email: cerio@ceriomaquinaria.es

CHICO Y MARTIN

C/ Prolongacién Sauce 1

38107 BARRANCO GRANDE (SANTA
CRUZ DE TENERIFE)

Telf: 922616263/ 928701311

Web: www.chicoymartin.com

Email: ngm@chicoymartin.com

ESPECIAL ALQUILADORES

CHOOSEMAK S.L (MARCA: MAXIM
DOMENECH-CHOOSEMAK)
DIRECCION FISCAL:

Pol. Ind. El Bony C/ Les Eres s/n
46470 CATARROJA (VALENCIA)
Email: administracion@choosemak.es

DIRECCION CENTRAL ALBERIC:

Pol.Ind. Alberic 12 - Ptda. Marquesa. C/Dels
Forners 23-27. 46260 ALBERIC (VALENCIA)
TIf: 962440185

Email: info@choosemak.es

DIRECCION DELEGACION ALICANTE:
Pol.Ind. Pla de la Vallonga C/ Agua n° 14
03006 ALICANTE

TIf: 965102184

Web: www.maximdomenech.es

Email: alicante.admin@choosemak.es

CLAVERIA SERVICIOS 2015 SL
Central Binéfar. Ctra N. 240 km. 131
22.500 BINEFAR (HUESCA)

TIf: 974432869 / 653961393

Web: www. www.claveriaservicios.com
Email: info@claveriaservicios.com

COEXU, S.L. - MOICANO RENT

C/ Del Pla, 4

08410 Vilanova Del Valles (BARCELONA)
Telf: 938 456 100

Web: www.moicano.com

Email: info@moicano.com

COFERSA 2000, S.A.

Pol. Ind. Avda. Comunidad Europea, 6
34004 PALENCIA

Telf: 979165545

Fax: 979165549

Web: www.cofersa2000.com

Email: alquiler@cofersa2000.com

COIMA

C/. Antartida 4

35212 LAS HUESAS TELDE
TIf: 928692067

Fax: 928681817

Web: www.coimasl.com
Email: info@coimasl.com

COLOMAQ, S.L.

Pol. Ind. Portalada. C/ Serén,13
26006 LOGRONO (LA RIOJA)
Telf: 941246932 / 699916634
Fax: 941235045

Email: colomag@fer.es

COMERCIAL BASTE, S.L.

C/ Joan Monpeo, 130

08223 TERRASA (BARCELONA)
Telf: 937855048 Fax: 937750004
Web: www.comercialbaste.com
Email: info@comercialbaste.com

COMERCIAL COALCI, S.L.

C/ Cami de Can Grau, 10-12

Poligono Industrial Valldoriolf Aptdo.137
08430 La Roca del Valles (BARCELONA)
Tel. 938606452

Web: www.coalci.es

E-mail: info@coalci.es

COMERCIAL COMAEX, S.L.
Avda. Martin Palomino naves 1-3
10600 PLASENCIA (CACERES)
Telf: 927 417 215 /630 085 481
Web: www.comaex.es

Email: ventas@comaex.es

COMERCIAL CUSTODIO, S.L.

Pol. Ind. O Campifio, parcela A-7 A-8
36158 PONTEVEDRA

Telf: 986876564

Fax: 986876067

Web: www.comercialcustodio.es
Email: custodio@comercialcustodio.es

COMERCIAL DE MAQUINARIA LUCAS, S.L.
COMALUC

Autovia Madrid - Alicante, Km. 386,4
03660 NOVELDA (ALICANTE)

Telf: 965600598

Fax: 965800604

Web: www.comaluc.es

Email: info@comaluc.es

COMERCIAL DOYSA, S.L.

Pol. Ind. Guadalhorce. C/ Concepci6n Are-
nal, 10. 29004 MALAGA

Telf: 952239955/ 54

Fax: 952239930

Web: www.comercialdoysa.es

Email: info@comercialdoysa.es
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ESPECIAL ALQUILADORES

COMERCIAL EUROYEN, S.L.

Avda. De Andalucia, 521
28343 VALDEMORO (MADRID)
TIf: 918081043

Email: euroyen@euroyen.es
Web: www.euroyen.es

COMERCIAL F3, S.L.

Pol. Ind. De Bergondo. C/ Parroquia de
Moruxo, B44 N

15165 BERGONDO (A CORUNA)

TIf: 981649010

Web: www.comercialf3.com

Email: info@comercialf3.com

COMERCIAL NONO, S.A

C/ Can Culebra S/N

17162, BESCANO (GIRONA)
Telf. 972414000

Web: www.cialnono.com

COMERCIAL ORBEL, S. A.

Pol. Ind. Mijares .Industria, 20
12550 ALMAZORA (CASTELLON)
Telf: 964560023

Web: www.orbelgrupo.com

Email: manuel.quintero@orbel.eu

COMERCIAL PENA SERVICIOS, S.A.
(GRUPEMA)

C/ los Juncos s/n —Aptdo. 577

18006 GRANADA

Telf: 958819360 Fax: 958184072
Web: www.grupema.com

Email: info@grupema.com

COMIRO, S.L.

Guell, 166-180. 17180 Vilablareix (Gerona)
TIf: 972 21 21 08

Web: www.comiro.com

Email: comiro@comiro.com

COMOLI, S.L.U.

C/ Esteban Salazar Chapela 288
29004 MALAGA

TIf: 952 242 000

Web: www.carretillasmalaga.com
Email: comercial@comoli.es

COMPRESORES LOR, S.L.

Pol. Ind. 27 Martutene. Paseo Ubarburu, 35
- pab. 7. 20014 DONOSTIA (GIPUZKOA)
Tel.: 943454477 / 943459777

Fax: 943454633

Web: www.compresoreslor.com

E-mail: info@compresoreslor.com

COMPRESORES PRAGA E HIJOS, S.L.
C/ De la Red Diecisiete

41500 ALCALA DE GUADAIRA (SEVILLA)
Telf: 954401277 Fax: 955630947

Web: www.compresorespraga.com

Email: comercial@compresorespraga.com

COMSA CORPORACION
MADRID

C/ Julian Camarillo 6A, 22 planta
28037 Madrid

TIf: 34913532120

Web: www.comsa.com

CATALUNA

Edificio Numancia 1
¢/ Viriat, 47

08014 Barcelona

T +34 933 662 100

CONDAL GRUES,S.A.

Calle Portugal 5,

Poligono Industrial Constant,
C.P. 43120, Constanti, Tarragona.
Teléfono: 93 331 04 04

E-mail: info@ibergruas.com

CONSTRUCCIONES ITURRIOZ, S.A.
Poligono Eziolaza 24-B

20213 IDIAZABAL (GUIPUZCOA)

Telf: 943 18 75 56

Web: www.construccionesiturrioz.com
Email: iturrioz@construccionesiturrioz.com

CONSTRUCCIONES MERCESAN, S.L.
(ADECA)

C/ D, 20 Pal. Ind. Campollano

02006 ALBACETE

Telf: 967240510

Web: www. adeca.com

Email: adeca@adeca.com

170 MOVICARGA

CONSTRUCCIONES MODULARES
CABISUAR,S.A.

C/ Acedinos, 29

28946 FUENLABRADA (MADRID)
Telf: 916062412 / 677598324
Web: www.cabisuar.com

Email: info@cabisuar.es;
comercial@cabisuar.es

EUROBLOC, S.A.

Autovia N-1I, Km. 38.250. C/ Ferrocarril, 37
28880 MECO (MADRID)

Telf: 918860146 Fax: 918861128

Web: www.eurobloc.com

Email: moviles@eurobloc.com

CONTAINERS MATARO (GRUPO MARTHE)
Pol. Ind. Les Hortes. Carrer de la Teixidora,
1-3. 08302 MATARO (BARCELONA)

TIf: 937901614 Fax: 937995656

Web: www.grupomarthe.com

Email: mataro@grupomarthe.com

SEDE BADALONA

Josep Maria Cuyas i Tolosa, 12 Local
08915 BADALONA (BARCELONA)
TIf: 933991802 Fax: 934650813
Email: badalona@grupomarthe.com

SEDE GRANOLLERS

Cami Ral, 77

08402 GRANOLLERS (BARCELONA)
TIf: 938794200 Fax: 938613640
Email: granollers@grupomarthe.com

SEDE MALGRAT DE MAR

Pol. Ind. Can Patalina. Avenida Sanllehi i Bosch.
4208380 Malgrat De Mar (BARCELONA)

TIf: 937678833 Fax: 937678874

Email: malgrat@grupomarthe.com

CONTAINERS MAYOL PRATS

C/ Carme, 43 — bloc 1-C

08754 EL PAPIOL (BARCELONA)
TIf: 936731565

Web: www.contenidorsmayolprats.es
Email: mayol.prats@gmail.com

CONTAINERS MORALES, S.A.

C/ Teulera, 36

17246 STA. CRISTINA D'ARO (GIRONA)
TIf: 972837269 / 972837026

Fax: 972837375

Web: containersmorales.com

E-mail: serveis@containersmorales.com

CONTECO (CONTENEDORES

DE LA CORUNA S.L.)

Parque Empresarial de Laracha Lendo, s/n.
15145 LARACHA - A CORUNA

TIf: 981 404176

Web: www.conteco.es

CONTAINEX CONTAINER-
HANDELSGESELLSCHAFT M.B.H
TIf: +34 9191 425-98

Web: www.containex.com

Email: ctx@containex.com

CONTECO LA POBLA, S.L.

Crta. Maquiva KM.1

46185 La Pobla De Vallbona (VALENCIA)
Telf: 961661961

Web: www.contecolapobla.com

Email: info@contecolapobla.com

CONTENEDORES ALHAMBRA, S.L.

Crta. Antigua de Malaga, 140 (Pago de Fa-
tinafar). 18015 GRANADA

Telf: 958206080 Fax: 958207043

Web: www.contenedoresalhambra.com
Email: info@contenedoresalhambra.com

CONTENEDORES IGLECAR, S.L.

Pol. Ind. 11. Camino de Carcedo, s/n. Par-
cela 1. 09080 - (BURGOS)

Tel.: 653670485

Email: rafa@iglecarsl.com

CONTENEDORES JOSE, S.L.
Ctra. Granada, 59.B

30800 LORCA (MURCIA)

Telf. 968468910 Fax. 968444507
Web: www.contenedoresjose.com
Email: info@contenedoresjose.com

CONTENEDORES VASCOS, S.A.

P.A.E. Asuaran Edif. Enekuri Crta. Bil-
bao-Plencia, 17 Of.14. 48950 ASUA

Telf: 944128611/ 944128721

Fax: 944731336

Web: www.contenedoresvascos.com
Email: vascos@contenedoresvascos.com

CONTENIDORS ESPARREGUERA

Pol. Ind. Can Sed6

08292 ESPARRAGUERA (BARCELONA)
Tel.:937772180

Web: www.contenidors.cat

E-mail: info@contenidors.cat

CONTRA, S.A.

Av. De la Industria, 2

28970 HUMANES (MADRID)
Telf: 916900113 Fax: 916901444
Web: www.contrasa.com

Email: contrasa@contrasa.com

CONTRATAS MOTA, S.A.
Avda. de Lugo 66

33400 AVILES (ASTURIAS)
Telf: 985561138

Fax: 985527712

Web: www.grupomota.es
Email: mota@grupomota.com

CONTROLEVER, S.L.

C/ Tona 7, Pol. Ind. Montguit

08480 L'Ametlla Del Valles (BARCELONA)
TIf:935 682 390

Web: www.controlever.com

Email: controlever@controlever.com

COPEMAF, S.A.

Rua 6, Nave 1

32901 SAN CIBRAO DAS VINAS, OURENSE
TIf: 988362027

Email: copemaf@copemaf.com

Web: www.copemaf.es

CORALVENCA

Pol. Ind. Las Majoreras . C/ Los Llanillos, 36
35259 Carrizal De Ingenio (LAS PALMAS)
Telf: 928709091Fax: 928734464

Web: www.coralvenca.com

Email: info@coralvenca.com

CORMESA, S.A.

Pol. Ind. Pedrafita. Av. Progres, 2

43470 LA SELVA DEL CAMP (TARRAGONA)
Telf: 977844547 Fax: 977844548

Web: www.cormesa.es

Email: jordicasanovas@cormesa.es

COSFERLA, S.L.

Calle Santa Tecla, 15-17
36207 PONTEVEDRA (VIGO)
TIf: 986 443 106

Web: www.cosferla.com
Email: cosferla@cosferla.com

COSFERLA, S.L.

Calle Santa Tecla, 15-17
36207 PONTEVEDRA (VIGO)
TIf: 986443106

Email: cosferla@cosferla.com
Web: www.cosferla.com

COSTA RENT

C/ Edison, 5-A. 08397Pineda de Mar,
Tel: 680689361

Web: www.costarent.es

Email: comercial@costarent.es

COTEYMA

Pol. Los Llanos de la Estacion.
C/ De Tomas A. Edison, 6
50800 ZUERA (ZARAGOZA)

TIf: 976694430 Fax: 976694431
Web: www.coteyma.com

Email: comercial@coteyma.com

COYMAT ACUNA S.L.

Pol. Ind. Can Humet de Dalt . C/ Santiago
Rusifiol, 14 nave B12

082103 POLINYA (BARCELONA)

Tel: 937135180/ 606957171

Fax: 937149319

Web: www.coymat.com

Email: coymat@coymat.com

CRUZ ARABA, S. L.

Pol. Ind. De Betofio. C/ Concejo, 11
01013 Vitoria-Gasteiz (Alava)

Telf: 945282503/ 606413197

Fax: 945279622

Web: www.cruzaraba.es

Email: administracion@cruzaraba.es

CURMAC ELEVACIO SL

Poligono Venta Nova - Parcela 2
43894 CAMARLES (TARRAGONA)
TIf: 977471909

Web: wwwcurmac.com/es

Email: curmac@curmac.com

CV CABRERA ASISTENCIAS

Calle Lentisco. 06009 Badajoz

TIf: 924205111 / 626495907 / 626495905
Fax: 924 220 007

Web: www.cvasistencia.com/

Email: info@cvasistencia.com

DANIMA GALICIA, S.A.

Espiritu Santo, 28

15160 SADA (LA CORUNA)
Telf: 981611666 Fax: 98611677

DARSA ELEVACION S.L.U.

TIf: 667344148

Web: www.darsaelevacion.com
Email: info@darsaelevacion.com

DASSLER CARRETILLAS

Av. de Madrid 101

28500 ARGANDA DEL REY (MADRID)
TIf: 918257779

Web: www.dassler.es

Email: info@dassler.es

DBK PROYECTOS, S.L.

C/ San Blas, 11. 31390 Olite (Navarra)
TIf: 948702204

Web: www.dbkproyectos.es

Email: comercial@dbkproyectos.es;
comercial@dbkproyectos.es

DE HARO MANAS, S.L.

Pol. Ind.Puerta de Vera. Crta. Garrucha, s/n
04620 VERA (ALMERIA)

Telf: 950391678 Fax: 950391465

Web: www.deharomanas.com

Email: deharomanas@deharomanas.com

DE LA ROSA Y OSORIO, S.L.

C/ Pozos, 14

45516 La Puebla De Montalban (TOLEDO)
Telf: 925750270 / 655944886/ 669892366
Email: delarosayosorio@gmail.com

DESGUACES Y GRUAS GALAN

Ctra. Don Benito- Medellin

06400 DON BENITO BADAJOZ

TIf: 924810532 / 924802037

Web: www.desguacesygruasgalan.wor-
dpress.com

Email: gruascardgalan@gmail.com

DESMONTES Y TRANSPORTES ALTEA, S.L.
Partida Llano del Castilo, 40

03590 ALTEA (ALICANTE)

Telf: 965843933 Fax: 966880013

Web: www.desmontesaltea.com

Email: DESTRANS@TELEFONICA.NET

DESPANORSA

Pol. 27, Paseo Ubarburu, 44

20014 - DONOSTIA-SAN SEBASTIAN
TIf: 943454528

Email: ijalon@despanorte.es

DICELMA

Poligono industrial San Cristébal, C/ Plata,
36. 47012 VALLADOLID

TIf: 983299710

Web: www.dicelma.com

Email: dicelma@dicelma.com

DIFEMSA DIAZ FERRARIOS
MAQUINARIA, S.A.

Pol. Ind. La Mina Norte. C/ Madrofio, s/n.
Nave 8. 28770 COLMENAR VIEJO (MADRID)
Telf: 918473020 Fax: 918467169

Web: www.difemsa.com

Email: difemsa@infonegocio.com

DISSET ELEVACIO

Carrer d’Annibal, 49-51

08401 GRANOLLERS (BARCELONA)
TIf: 647282045

Web: www.dissetelevacio.com

Email: comercial@dissetelevacio.com

DISTRIBUCIONES BOADELLA S.L.

Pol. Ind. Girona. Ctra. Nacional Il, Km 706,5
17457 Riudellots De La Selva (GIRONA)
Tel.: 972478100 Fax: 972478129

Web: www.boadella.com

E-mail: info@boadella.com

DISTRIBUIDORA GADITANA

DE VALLAS, S.A. (DIVAGASA)

Pol. Ind. Pelagatos. C/ Teson, 21

11130 Chiclana De La Frontera (CADIZ)
TIf: 956532111

Fax: 9565633215 / 956533215

Web: www.digavasa.com

Email: info@digavasa.com



DRILCO, S.L.

ALQUILER DE COLCHONES DE AIRE
SOLVING

Av. Somosierra 22, P.E . Inbisa | -E6y 7
28703 S.S. DE LOS REYES (MADRID)
Tel: 916591900

Email: drilco@drilco.net

Web: www.drilco.net

EASYALQUILER

TIf: 900 909 802

Web: www.easyalquiler.com
Email: info@easyalquiler.com

ECEPA, S.L.

C/ Montserrat, 33

08760 MARTORELL (BARCELONA)
Telf: 607206461

Fax: 937753767

Web: www.ecepaexcavacio.com
Email: info@ecepaexcavacio.com

ECMA

Marqués de Jura Real, 30. 28019 MADRID
TIf: 916483209 / 638858369

Web: www.alquilerdemaquinariamadrid.com
E-mail: ecma@ecmamaquinaria.com

ECO RECICLAJE Y RECUPERACION

C/ Pablo Iglesias, 76

08908 Hospitalet De Llobregat (BARCELONA)
TIf: 930173272

ECOELEVA ALQUILER, VENTA

Y REPARACION DE MAQUINARIA

C/ Alemania 17-18. Pol. Ind. Ciudad del
transporte. 12006 CASTELLON

TIf: 964105666/ 620305135

Email: ecoeleva@ecoeleva.com

ECOGRUAS DA VINCI S.L. (ECOGRUAS)
Pol. Ind. Poligono 61. Crta. Logrofio Km
3,700. Naves 4 y 5, Prolongacion Pol.Ind.
Europa B. 50011 ZARAGOZA

Telf: 976460761

Fax: 976460762

Web: www.ecogruas.es

Email: ecogruasdavinci@ecogruas.es

EDER-KATILLU, S.A.L.

Pol. Ind. Goitondo S/n

48269 MALLABI (VIZCAYA)

TIf: 943175466 / 943175467
Movil. 609254621 Fax 943175468
Web: www.gruaskatillu.com

Email: gruas@gruaskatillu.com

EDMI INTERNACIONAL DE MAQUINARIA
C/ Cervantes, 10 pral. 50006 ZARAGOZA
Telf: 902140608 / 976221802

Fax: 976236719

Web: www.edmi.es

Email: info@edmi.es

EDO MAQUINARIA, S.L.

Pol. Ind. Sesrovires

Sant Esteve Sesrovires (Barcelona)
Tel: 937741354 Fax: 937750004
Web: www.edo.cat

EDYTEL ALQUILER Y VENTA

DE MAQUINARIAS

Crta. Mahora, km 3

02005 ALBACETE (ALBACETE)

TIf: 967210293 / 639064468

Web: www.edytel.com

Email: edytelplataformas@gmail.com

C/ Tilanes, 129
02005 MUNERA (ALBACETE)
TIf: 967210293 / 639064468

EFSA — EXCAVACIONES FRANCO, S.A.
C/ La Huerga, s/n

24393 SAN MARTIN DEL CAMINO (LEON)
Telf: 987378571

Web: www.excavacionesfrancosa.es

Email: efsa@efsaoyp.com

EL CURRETE

Avd. De Cérdoba, s/n

06400 DON BENITO (BADAJOZ)
TIf: 924805044

Web: www.elcurrete.com

Email: info@elcurrete.com

EL MADRILENO, SA (GRUTRAMASA)
Avda. Burgos, 44

47009 VALLADOLID

Telf: 983337122 / 983337133 /
983361275 Fax: 983370720

Web: www.grutramasa.com

Email: tecnica@gruaselmadrilefio.es

ELCAN LASSO, S.L.

C/ Ebanista n°17 Urb Ind Salinetas
35219 TELDE (LAS PALMAS)

TIf: 928238726

Email: administracion@elcanlasso.com
Web: www.carretillaselcanlasso.es

ELECTRA SUAREZ HNOS., S.A.
Pol. Ind. Acedinos. C/ Acedinos, 6
28946 FUENLABRADA (MADRID)
Telf: 916900419 Fax: 916902949
Web: www.electrasuarez.com
Email: central@electrasuarez.com

ELECTRICIDAD CALVO, SA

Avda. de Biescas, 4 22.600 Sabifianigo
(HUESCA)

974 48 07 29 - 974 48 05 93
admon@alquilerescalvo.com

ELECTRO SERVICIO VEGA MEDIA, S.L.
(SERVEM)

Rio Benamor, Nave D (Pol. Ind. de Ceuti)
30562 CEUTI (MURCIA)

Teléfono: 968 694 170

Email: servem@servem.es

Web: www.servem.es

ELECTROGRUP

DELEGACION VALENCIA

Cami del Port, 143. Pol. Ind. Catarroja
46470 CATARROJA

Tel. 96 312 03 14 Fax 964 73 08 24
Web: www.electrogrup.es
Email:valencia@electrogrup.net

DELEGACION CASTELLON

Cami I’Alcora, s/n. Pol. Ind. Pla de Museros
12550 ALMASSORA, CASTELLO

Tel. 964 20 10 20

Fax. 964 73 08 24

Email: info@electrogrup.net

DELEGACION TARRAGONA

C/ Les Comes, F21. Pol. Ind. Alba.
43480 Vila-seca, Tarragona

Tel. 977 39 05 46

Fax 964 73 08 24

Email: info@electrogrup.cat

ELECTRON COSLADA, S.A.

C/ Rivas 31, Polg. Ind. Vicélvaro
28052 Madrid

TIf: 916741304

Email: info@carretillaselectron.com
Web: www.electroncoslada.com

ELEVA BCN, S.L.

Avinguda Font i Sague n°3 Nave 5
08040 TERRASSA (BARCELONA)
Web: www.elevabcn.com

TIf: 937426018 / 687996648
Email: info@elevabcn.com

ELEVA GRUAS TORRE, S.L.

Pol. Ind. La Chaparrilla. Parcela 50.
41016 SEVILLA

Telf: 954981351/ 954981352

Fax: 954572205

Email: ot.sevilla@comansa.com

ELEVA2 SERVICIOS.S.L.
C/ Carpinteros 12
28942 FUENLABRADA (MADRID)

ELEVA RENT

C/ Joaquim Ruyra, 11 Pol. ind. Agroreus
43206 REUS TARRAGONA

TIf: 902300484

Web: www.elevarent.com

Email: info@elevarent.com

ELEVACION NORTE

C/ Inglaterra, C. ltalia, 3 Esquina
34004 PALENCIA

TIf: 650807045

ELEVACION, TRANSPORTES Y
SERVICIOS, GRUPO TITAN, S.A.

(ETS GRUPO TITAN, S.A.)

Dom. Social: Av. Carrilet, 3, Edf.-D, Plta. 5
08902 Hospitalet De Llobregat (BARCELONA)
TLF: 902243000

Parque de maquinaria:

Camino de las Tronas, s/n

08880 CUBELLES (BARCELONA)

Web: www.etsgrupotitan.com

E-mail: grupotitan@etsgrupotitan.com

ELEVACIONES ARCHIPIELAGO, S.A.U.
Carretera de los Corralillos, Km 1,5
35118 Aguiimes, Las Palmas
928182988 - 922583111

Pol. Ind. Guimar, Manzana VII, Parcela 6 -
Candelaria. 38509 Santa Cruz De Tenerife
TIf: 928182988 - 922583111

Email: info@elevaciones.es

Web: www.elevacionesarchipielago.com

ELEVACIONES HACHO

Barriada De Benzu, 0. 51001 CEUTA
Telf: (+34) 956 501 419

(+34) 956 520 016 (+34) 699 093 023
Email: oficina@gruashacho.com

Web: www. elevacioneshacho.com

ELEVACIONES Y GRUAS CUARTE, S.L.
Pol. Valdeconsejo, C/ Aneto 15, C-2

50410 - Cuarte de Huerva, Apartado de co-
rreos 66. Zaragoza.

Cristian Mufioz Fernédndez

665 84 12 64

info@gruascuarte.com
www.gruascuarte.com

ELEVAGAR

Pol. Ind. Can Fuster, NAV 11 sant

08740 Andreu De La Barca (BARCELONA)
TIf: 935142814

Email: elevagar@outlook.es

ELEVALL

C/ De, C. José Martinez Roselld, 16
46410 SUECA, VALENCIA

TIf: 667 67 25 58

Web: www. elevall.com

Email: info@elevall.com

ELEVARTE (ALQUILER DE PLATAFOR-
MAS ELEVADORAS)

P.I. La Garena. Calle Carlos Jiménez Diaz, 13
28806 ALCALA DE HENARES (MADRID)
Telf.: +34 91 885 72 32

Web: www.elevarteplataformas.com

Email: comercial@elevarteplataformas.com

ELEVAT PLATAFORMAS

Pol. Ind “Cal Pinxo”. C/ Vilamajor,10
08410 Vilanova Del Valles (BARCELONA)
Tel: 935906273/ 667776951

Web: www.elevat.net

Email: elevat@elevat.net

ELMA ELEVACIONES

Calle Extremadura, 122B, 123B
41909 SALTERAS (SEVILLA)

TIf: 955 79 90 86

Web: www.elmaelevaciones.net
Email: Info@elmaelevaciones.com

ELMAN ELEVACION, S. L.

Crta. De Logrofio, Km. 8

50011 ZARAGOZA

TIf: 976770744

Email: elman@elmanelevacion.com

ELVA REPARACIONES

Pol. Ind. La Isla. C/ Acueducto, 2
41703 DOS HERMANAS (SEVILLA)
TIf: 606313724/ 954652167

Fax: 954073738

Email: info@elvareparaciones.com;
comercial@elvareparaciones.com
Web: www.elvareparaciones.es

EMAN EGARA MANUTENCION, S.L
Passeig de la Riera, 208-212, Pol. Ind. La
Llana. 08191 RUBI

Tel: 93 785 31 08 Fax: 93 785 01 15

Web: www.carretillaselevadoras.com

Email: comercial@carretillaselevadoras.com

EMASA S.L. MAQUINARIA PARA

LA CONSTRUCCION Y OP

C/ La Vega, s/n. 49192 ROALES (ZAMORA)
TIf: 980538613 Fax: 980538613

Web: www.emasazamora.es

Email: info@emasazamora.es

EMICO

Ctra. de Villarroafie, 140 (Km-3) | Apdo. Co-
rreos N° 486. 24080. Ledn Santa Olaja de
la Ribera Ledn 24199 Espafia

Correo electrénico: info@emico.es

Teléfono: 987 242 111

Fax: 987 247 351

Web: www.emico.es

Email: info@emico.es

EMILIO VEINTIMILLA, S.L.

C/ Closa, 12. 46113 MONCADA (VALENCIA)
Telf: 961303015/ 618755424

Web: www.veintimilla.com

Email: info@veintimilla.com

ESPECIAL ALQUILADORES

ENCOFRADOS ALSINA S.L.

Cami de la Font Freda, 1. Poligono Indus-
trial Pla d’en Coll. 08110 MONTCADA |
REIXAC (BARCELONA)

Tel: 935753000 Fax: 935647059

Web: www.alsina.com

Email: alsina@alsina.es

ENCOFRADOS INDE-K SA
Casillas de Canto 7 ]
29591 SANTA ROSALIA (MALAGA)
TIf: 34902101121 Fax: 952626622
Email: encofrados@inde-k.com
Web: www. inde-k.com

ENKARKI ALQUILER DE MAQUINARIA
Poal. Ind. Arza Il

TIf: 946430042

Web: www.enkarki.net

Email: enkarki@enkarki.net

EPIROC ESPANA

Avda. José Garate n° 3 - P.I. de Coslada
28823 COSLADA (MADRID)

TIf: 919915990

Web: www.epiroc.com

Email: soporte.ventas.cmt@epiroc.com

EQUIPDRAULIC, S.L.

Av. Sant Julia, 233

08403 GRANOLLERS (BARCELONA)
Telf: 938493666 Fax: 938402781
Web: www.equipdraulic.com

Email: a.guerrero@palfinger.com

EQUIPZILLA

TIf. 919 01 96 41

Web: www.equipzilla.com
Email: rent@equipzilla.com

ESLA BALLONTI EXCAVACIONES Y OBRAS
Grupo Lehendakari Aguirre, 7

48510 TRAPAGARAN (BIZKAIA)

Telf: 944733264 Fax: 944731596

Web: www.eslaballonti.com

Email: unai@eslaballonti.com

ESPAGRUAS, S.L.

C/ Charles Darwin, parcela 4, sector 30C
28806 ALCALA DE HERNARES (MADRID)
Telf: 918771219 Fax: 918837515

Web: www.espagruas.es

Email: espagruas@espagruas.es

DELEGACION GRANADA
Ctra. Albolote Atarfe S/N | Albolote (Granada)
TIf: 958 46 86 00 / 609 47 60 14

ESPINA MAQUINARIA S.L.

Pol. Industrial Parc.d’Activitats Agroalimen-
taries Pla d'urgell Nau 47-A (sortida Linyola
autovia N-II. 25245 VILLA SANA (LLEIDA)
Tel:973710005

Web: www.espinamaquinaria.com

Email: comercial@espinamaquinaria.com

ESTAMPESA-MORATO, S.L.

C/ Nou s/n. 08720 Vilafranca Del Penedés
(BARCELONA)

Tel: 938923366 Fax: 938923666

Email: info@morato.com

EURO- PLATAFORMAS

Avda. Can Roqueta, 141.

08202 SABADELL (BARCELONA)
Tel. 937231398

Web: www.europlataformas.com
Email: info@europlataformas.com

EURO-ELEVACION CATALUNYA, S.L

Pso. Ferrocarriles 158

08940 Cornella De Llobregat (BARCELONA)
Tel. 934741600/ 639 177 472

Fax: 934745029

Web: www.euroelevacion.com

E-mail: javier@euroelevacion.com

EUROELEVACIONES SISTEMAS

DE ELEVACION Y MATERIALES
Poligono Industrial Martiartu, Pabellén 54
48480 ARRIGORRIAGA (VIZCAYA)

Telf: 900696616

Web: www.euroelevaciones.com

Email: bilbao@euroelevaciones.com; ma-
drid@euroelevaciones.com

EUROGRUAS

Royal Parque Empresarial. Avda. Via Apia,7
Edificio Agora, Portal C, 5% pl.

41016 SEVILLA

Tel: 955630112 Fax: 955630952

Web: www.eurogruas.com

Email: info@eurogruas.com
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ESPECIAL ALQUILADORES

EUROGRUAS PARRA
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Pol. Ind. Las Arenas, calle B, parcela 84.
10910 Malpartida De Caceres (CACERES)
TIf: 927275471 / 630078514

Web: eurogruasparra.com

Email: info@eurogruasparra.com

EUROGRUAS VALERIANO, S.L.U.
Carretera de Lorca, s/n

30890 PUERTO LUMBRERAS MURCIA
TIf y Fax: 968.40.20.66 / 968.402.620
Web: www.gruasvaleriano.com

Email: info@eurogruas.com

EUROGRUAS ZARAGOZA, S.L.

Ciudad del Transporte, Calle P-B N° 160
50820 San Juan De Mozarrifar (ZARAGOZA)
Telf: 976150464

Fax: 976150658

Web: www.eurogruaszaragoza.es

Email: info@eurogruaszaragoza.es

EUROGRUES MAROC

Rés. Assedk Rue Lahore Et Sayed Kotb
N°3 Tanger 90 000

Fax : +212 (0)5 39 94 56 28

Web: www.eurogruesmaroc.com

Email: contacts@eurogruesafrique.com

EURO-MAQUINAS CAP, S.L.

Poligono Industrial Congost, Avenida San
Julidn, 206 08400 Granollers (BARCELONA)
Telf:+34 938406819

EUROPA PREFABRI SL

C/ Pert 6, Planta 2, Oficina 1. Edificio Twin
Golf B. 28290 LAS ROZAS (MADRID)

Tel.: 915593625

Web: www.europa-prefabri.com

Email: oficina@europa-prefabri.com

EUROPACTOR, S.L.

Pol. Ind. Malpica. C/ E, parcela, 30
50016 ZARAGOZA

Telf: 976573027

EUROPEA DE CARRETILLAS

Pol. Ind. San Francisco. Carrer del Cemen-
teri, 38. 46469 BENIPARREL (VALENCIA)

Tel: 900051495

Email: europea@europeadecarretillas.com

Web: www.europeadecarretillas.com

EUROPLATAFORMAS 2000 )
Victoria Kent n° 4, 1° B. 14011 CORDOBA
Tel: 900924603

Email: info@europlataformas.es
Web:www.europlataformas.es

EURORENT MAQUINARIA, S.L.

Pol. Ind. Los Olivos. C/ Sindicalismo, 2
28906 GETAFE (MADRID)

Telf: 902424001 Fax: 902424002
Web: www.eurorentalquiler.com
Email: eurorent@eurorentalquiler.com

EXCAMADI SL

C/ Diario la Verdad, 6

30890 PUERTO LUMBRERAS MURCIA
TIf: 968402180 / 620549578

Web: excamadi.com

Email: excamadi@excamadi.com

EXCAVACIONES ACERO, S.A.

Pol. Ind. Kareaga, 107 Bajo 2

48903 Retuerto - Barakaldo (VIZCAYA)
Telf: 944994533

Fax: 944994625

Web: www.excavacionesacero.com

Email: excavacionesacero@excavaciones-
acero.com

EXCAVACIONES CAMBIL

Hnos. Pinzdn, 4 Bajo. JAEN

TIf: 953885922 / 953885923
Email: excavaciones@cambil.com
Web: www.cambil.com

EXCAVACIONES DAVID

Ctra. Hospitalet, 60-64

08901 Cornella De Llobregat (BARCELONA)
Telf: 670310182
Web:www.excavacionesdavid.com

Email: transportesyexcavacionesdavid@
gmail.com

172 MOVICARGA

EXCAVACIONES JUVANTENY, S.L.

C. Sant Lloreng, 1

08980 S. Feliu De Llobregat (BARCELONA)
Tel. 936662467

Web: www.juvanteny.es

Email: juvanteny@juvanteny.es

EXCAVACIONES MIKEL, S.L.

C/ Loreto, 6 1° Dcha.

09560 Espinosa De Los Monteros (BURGOS)
Tel.:947120350

Web: www.excavacionesmikel.es

E-mail: info@excavacionesmikel.es

EXCAVACIONES OLMO, S.L.

Ctra. Nacional 420, Km 157

13500 PUERTOLLANO, CIUDAD REAL
Telf: 926432050 Fax: 926426590
Web:www.eolmo.com

Email: eolmo@eolmo.com

EXCAVACIONES OTERO Y LLANEZA, S.L.
Poligono Industrial Vega de Baifia. Parcela
10. 33682 MIERES (ASTURIAS)

Tel: 985446227

Web: www.oterollaneza.com

E-mail: otll@oterollaneza.com

EXCAVACIONES Y CONSTRUCCIONES
LAUREANO COVELO, S.A.

Carretera N-120 Vigo - Villacastin - Areas
36869 PONTEAREAS (PONTEVEDRA)
Tel: 986644003/ 986640778

Fax: 986644600

Web: wwwl.aureanocovelo.com

Email: covelo@laureanocovelo.com

EXCAVACIONES Y DESMONTES
GARMENDIA S.L.

Santelices, 29. 48550 MUSKIZ

Tel: 946707565 / 669199217

Fax: 946323007

WEB: www.excavacionesgarmendia.com
EMAIL: info@excavacionesgarmendia.com

EXCAVACIONES Y TRANSPORTES
ONDARIBI, S.L.

B° VENTAS, 15. 20305 IRUN GUIPUZCOA
Telf: 943631228 Fax: 943638067

Web: www.ondarribi.net

Email: ondarribi@ondarribi.net

EXCAVACIONES Y TRANSPORTES
RECISUR

Partida Derramador, 256-257

03293 (ELCHE)

Web: www.excavacionesrecisur.com
Email: tecnicos@excavacionesrecisur.com

EXCAVACIONS 1 ANIVELLAMENTS LLUIS
DE TORRES, S.L.

C/Nou 37,1

25153 Puigverd De Lérida (LERIDA)

Telf: 973167043 Fax: 973167438

Email: info@detorres.cat

EXCAVACIONS ANOIA, S.A.

Ctra. N- Il Km. 556 (Pla de la Masia)
08700 IGUALADA (BARCELONA)

Telf: 938034650 Fax: 938052919

Web: www.excavacionsanoia.com

Email: comercial@excavacionsanoia.com;
administracio@excavacionsanoia.com

EXCAVACIONS GERMANS CASES, S.L.
Ctra. Calaf-Ponts, km.22,9. Poligon Aguda
I, Nau 8. 25750 TORA

Movil: 629285518 TIf y Fax: 973473616
WEB: www.excavacionsgermanscases.com
Email: germanscases@excavacases.es

EXCAVACIONS VICENT GIL, S.L.

C/ De Bilbao, 15,

43860 L' AMETLLA DE MAR (TARRAGONA)
Telf y Fax: 686399380 / 659432783

Email: excavacionsvicentgil@hotmail.com

EXCLUSIVAS MARTIN ALVAREZ, C.B.
Pol. Ind. La Resina. C/ Laguna del Marque-
sado, 26H. 28021 MADRID

Telf: 915187541 Fax: 915187384

Web: www.exclusivasmartinalvarez.com
Email: exclusivasmartinalvarez@telefonica.net

EXMAIN, S.A.

Pol. Ind. De Asipo. C/ B. Parcela, 32
33428 CORUNO-LLANERA (ASTURIAS)
Telf: 985980004 Fax: 985261249

Web: www.exmain.com

Email: comercial@exmain.com

EXNIR, S.L.

Pol. Ind. La Llana, Av. De la Llana, 71-73
08191 RUBI (BARCELONA)

Telf: 935873920

Web: www.exnir.es

Email: info@exnir.es

EXPANET, S.L.

C/ Rio Jarama, 132 nave 4.03. 45007 TOLEDO
TIf: 925490514

Email: felipe@expanet.es

Web: www.expanet.es

EXPLOTACIONES CHINE, S.L.

Av. De Andalucia, 189

29751 CALETA DE VELEZ (MALAGA)
Telf: 952550044

F. BENEDI-ALQUILER DE MAQUINARIA
GRUAS Y TRANSPORTES

Pol. Ind. La Cuesta |, C/Valencia, 24
50100 LA ALMUNIA DE DONA GODINA
(ZARAGOZA)

TIf: (+34) 619721358 / 976824581 /
606834728

Web: www.gruasbenedi.com

Email: gruasbenedi@hotmail.com

F.F.L. SURESTE, S.L.

Berlin A4 Nave 2. 30353 CARTAGENA
TIf: 968526798

Web: www.fflsureste.es

Email: fflsureste@gmail.com

F2 ELEVACION SL

C/. De La Sierra De Albarracin, 1 Nave 4
28851 MADRID

TLf: 676 70 76 58/ 690 68 28 84 /

91066 16 20

Web: www.f2elevacion.com/alquiler

Email: departamentotecnico@f2elevacion.com

FELIX YUSTE VILLALBA (LIBERCIEZA)
Pol. Ind. Los Prados Avda. Galileo Galilei,s/n
30530 CIEZA (MURCIA)

Tel. 636509409-638793543

E-mail: libercieza@gmail.com

FEMACON ALQUILERES S.L. i

C. Oro, 28. 29603 MARBELLA, MALAGA
MALAGA: 952 33 38 47
VELEZ-MALAGA: 952 50 22 62
MARBELLA: 952 90 16 19

ESTEPONA: 952 79 71 16

Web: www.femacon.net

FERMUPE S. L.

Pol. Ind. EI Colmenar, parcela 22.
41.420 Fuentes de Andalucia (Sevilla).
TIf: 954837218

Web: www.fermupe.es

Email: fermupe@fermupe.es

FERRETERIA LA ESTRELLA

Pol. Ind. Catarroja calle 29, n°23
46470 - CATARROJA (VALENCIA)

TIf: 961272300

Web: www.ferreterialaestrella.com
Email: catarroja@ferreterialaestrella.com

FERRETERIA LA ESTRELLA (AYORA)
Plaza de la Glorieta, 12

46620 AYORA (VALENCIA)

TIf: 962191875

Email: ayora@ferreterialaestrella.com

FERRETERIA LA ESTRELLA (ALBACETE)
Pol. Ind. Campollano. C/ F, N° 35

02007 ALBACETE

TIf: 967606600

Email: albacete@ferreterialaestrella.com

FERROS PEDROS

Cr. N-240, Km. 75,3

25430 BAIXOS JUNEDA (LLEIDA)
Telf: 973150526

Web: www.ferrospedros.com

Email: ferrospedros@ferrospedros.com

FERRUZ INDUSTRIAL GROUP
Pol.Ind. Malpica. C/C Nave 102-D
50016 ZARAGOZA

TIf: 976465666 Fax: 976465676
Web: www.ferruz.com

Email: fm5@ferruz.com

FERSA REPARACIONES, S.L.

C/ Plomo, 24 - Pol. Ind. P-29

28400 COLLADO VILLALBA (MADRID)
TIf: 918512781

Email: info@fersacarretillas.com

Web: www.fersacarretillas.com

FEYPA SALVATERRA, S.L.

Poligono Industrial Chan da Ponte, Parc. 40
36450 Salvaterra De Mifio (PONTEVEDRA)
TIf: 986 66 40 72

Web: www.feypasalvaterra.com

Email: info@feypasalvaterra.com

FICARA

Ctra. de Andalucia Km.18, C/ Del Agua
num. 2. Pol. Ind. Las Arenas

28320 PINTO MADRID

TIf: 91 692 40 72
Email:info@ficaracarretillas.com

Web: www.ficaracarretillas.com

FIRMES Y CARRETERAS, S.A.

C/ Santa Lucia, 37 bajo

11500 PUERTO DE SANTA MARIA (CADIZ)
Telf: 956852831 Fax: 956870241

WEB: www.firmesycarreteras.com

Email: info@firmesycarreteras.com

FORJADOS RECO, S.L.

Av. De Espafia, 49

10600 PLASENCIA (CACERES)
Telf: 927411700 Fax: 927411162
Web:www.forjadosreco.com
Email: emilio@forjadosreco.com

FRANCISCO GOMEZ SALVADOR, S.L.
(OXHIDRICA)

Pol. Ind. Pacifico C/ Pacifico, 78
29004 MALAGA

Telf: 952173317

WEB: www.oxhidrica.com

EMAIL: info@oxhidrica.com

FRANCISCO NUNEZ, S.A

SEDE ALCALA DE HENARES

Av Madrid, 68 (Esquina ¢/ Rumania)
28802 ALCALA DE HENARES (MADRID)
TIf: 918890125 Fax: 91890613

Web: www.francisconunez.es

Email: correo@francisconunez.es;
comercial@francisconunez.es;
miguel@francisconunez.es

SEDE ARGANDA DEL REY

Avda. Madrid, 13-15

28500 ARGANDA DEL REY (MADRID)
TIf: 918710225 Fax: 918757065

FUGAR RENT EQUIPOS INDUSTRIALES
C/ Uruguay, nave 5-6, Pol. Ind. La Serreta.
30500 MOLINA DE SEGURA (MURCIA)
TIf: 968640615

Web: www.fugarrent.es

Email: administracion@fugarrent.es

FUYRO, S.L.

C/ Granados, 10. Bajo Izda.
33204 GIJON (ASTURIAS)

TIf: 985360808 Fax: 985372900
Web: fuyro.web.sadim.net

Email: info@fuyrogrupoavance.es

G.V. MANUTENCION

Autovia Madrid-Toledo km 46. Avda Comer-
cios 67, Pol. Emp. Atalayas

45529 YUNCLER (TOLEDO)

Telf: 925531980 / 627916768

Fax: 9256531354

Web: www.grupogv.es / www.carretillasele-
vadorastoledo.com

Email: comercial@grupogv.es

GAG PLATAFORMAS AEREAS

Y TRANSPORTES, S. L.

Alcalde Segundo Pampillén 20

36419 SANGUINEDA MOS (PONTEVEDRA)
TIf: 900878408 / 986288254

Asistencia técnica: 600 800 000

Web: elevacionesrama.com

Email: info@elevacionesrama.com

GALIGRU

Maria Berdiales 7 — ofic. 5
36203 VIGO (PONTEVEDRA)
Telf.: 654501717

Fax: 986708646

Web: www.galigru.com
Email: info@galigru.com

GALINDO ALQUILER

DE MAQUINARIA, S.L.

Ctra. Nac. N-344- KM. 5.5

30565 Las Torres De Cotillas (MURCIA)
TIf: 968387106/ 968623495 / 669508576
Fax: 968387262

Web: galindomaquinaria.es

Emal: galindomag@yahoo.es



GALISEC, S.L.

Lg. Marque-Ribeira, s/n

36685 ESTRADA (PONTEVEDRA)
Telf: 902444774

GALMAN LUGO

Avenida de Benigno Rivera, 52, Pol. Ind. De
0 Ceao. 27003 LUGO

TIf: : 982 305 916 Movil: 666 374 136
Email: comercial@galmanlugo.es

Web: www.galmanlugo.es

GALMAQ

Pol. Ind. ARan, 15 A

36675 CUNTIS (PONTEVEDRA)
Telf: 986548738

Web: www.galmag.es

Email: galmag@galmaq.es

GAM ESPANA SERVICIOS
DE MAQUINARIA SLU

gam\’

Edificio GAM, Carretera Tilana Km 1
33199 GRANDA SIERO ASTURIAS
Tel.: 900 23 00 22 Fax: 985 260 892
Web: www.gamrentals.com

Email: clientes@gamrentals.com

GAM MADRID

Pol. Ind. Las Castellanas, Ctra. N-II, Ctra.
del INTA, Parcela 35,

28830 SAN FERNANDO DE HENARES
(MADRID)

GARAJE VILLACAMPA, S.A.
Poligono Monzu, 9H 22.006 HUESCA
974 24 28 07
huesca@alquilerescalvo.com

GARLO

C/ Marques de Amboage 1, 4°

15006 A Corufia

Telf +34 881 068 189 +34 695 220 150
Web: http://www.garlowind.com/

Email: info@grupogarlo.es

GATRAEX SL

TIf: 670365991

Web: ww.gatraex.es
Email: info@gatraex.es

GDH

Camino Puesto Rubio, 85

04716 Las Norias de Daza (Almeria)
TIf: +34 680 400 500

Web: www.grupogdh.com

Email: inv@gamrentals.com

GENMAKRANE, S.L.U

C/ La Forja, 19. Pol.Ind. El Foix
43720 TARRAGONA

TIf: 977167138 Fax: 977167510
Email: genmakrane@gmail.com

GEYCAR SURESTE

C. Severo Ochoa, 3

30710 LOS ALCAZARES, (MURCIA)
TIf: 968 13 09 88 +34 630 06 11 60
Web: www.geycarsureste.com

Email: info@geycarsureste.com

GIKA MANUTENCION, S.L.
Pol. Zicufiaga, 20 nave 2
20120 HERNANI (GUIPUZCOA)
Teléfono: 943 400 766

Email: gika@gika.es

Web: www.gika.es

©

GLOBEN

Autovia A-31, Km 186,650.

03400 Villena (Alicante)

03203 ELCHE (ALICANTE)

TIf: 966 299 599

Web: globen.es

Email: info@globen.es

Delegaciones: Villena y Elche-Alicante

GLOBEN, S.L.

GLOOBAL | ESPECIALISTAS
EN VEHICULOS CESTA
BARCELONA NORTE

C/ Verneda del Congost, 6
P.I. Circuit

08160 — Montmeld

BARCELONA SUR

C/ Riera Roja, 9

P.I. De les Salines

08830 — Sant Boi de Llobregat

MADRID

C/ Investigacion, n° 6, Poligono de los Olivos
28906 — GETAFE, MADRID

TIf: 919908300

VALENCIA

Pol. Ind: Pla dels Olivars Avenida Espioca,
181. 46460 SILLA

TIf: 960 591 722

Web: www. gloobal.es

Email: rent@gloobal.es

GODIMA MOTORES, S.L.

Pol. Ind. El Tiro. Av. Severo Ochoa, s/n
30100 ESPINARDO (MURCIA)

Telf: 988859333 Fax: 968830405
Web: www.godima.com

Email: info@godima.com

GOMARIZ SISTEMAS DE ELEVACION, S.L.

i GOMARIE
-

Pol. Ind. Fortuna I. C/. Francisco Gomariz
Pagéan, 3. Buzén 25

30620 FORTUNA (MURCIA)

TIf: 966444002

Web: www.grupogomariz.com

Email: alquiler@grupogomariz.com

GOMEZ OVIEDO SL

SEDE CENTRAL:

C/ Calder6n de la Barca 24

33012 OVIEDO (ASTURIAS)

Tel: 985118160

Fax: 985111577

Web: www.gomezoviedo.com (web corpo-
rativa); www.gorentalstore.com (alquiler de
Magquinaria online)

Emal: web@gomezoviedo.com

SEDE EN GIJON

C/ Arquimedes, 122

33211 Gijén (Asturias)

TIf: (+34)985165000

Email: gijjon@gomezoviedo.com

SEDE DE MODULOS EN ASTURIAS.
Lugar La Quintana, 9

33119 TRUBIA (OVIEDO)

TIf: 985118160

Web: www.gomezoviedo.com (web corpo-
rativa); www.gorentalstore.com (alquiler de
Magquinaria online)

Emal: web@gomezoviedo.com

SEDE EN SANTANDER

Pol. Ind. De Raos Parcela 11
39600 Maliafio (Cantabria)

TIf: (+34)942369145

Email: cantabria@gomezoviedo.com

MADRID NORTE

(SAN FERNANDO DE HENARES)
Avda. Castilla, 26. Nave 2

28830 SAN FERNANDO DE HENARES
(MADRID)

TIf: (+34)916773700

Email: madrid@gomezoviedo.com

MADRID SUR (LEGANES)

Pol. Ind. De Nuestra Sefiora de Butarque.
C/ Daza Valdés 12 |

28914 MADRID (LEGANES)

TIf: (+34)911594999

Email: madrid@gomezoviedo.com

SEDE EN MALAGA

C/ Caleta de Vélez N°36

29006 MALAGA

TIf: 951 551 951

Email: malaga@gomezoviedo.com

GONZALEZ COUCEIRO, S.L.

Pol. Ind. Las Gandaras. Parcela 8b
36400 O PORRINO PONTEVEDRA
TIf: 986331980 Fax: 986336169
Web: www.grcouceiro.com

Email : info@grcouceiro.com

GORARTE, S. L.

Poligono La Cruz, Pabellén 1A.
48170 Zamudio (BIZKAIA)

TIf: 946314594 Fax: 946312329
Web: www.gorarte.net

Email: gorarte@gorarte.net

GOYMACAR, S.L.

C/ Iniciativa, 6 . Pol. Ind. Los Olivos
28906 GETAFE( MADRID)
Teléfono: 91 696 68 85

Email: goymacar@goymacar.com
Web: www.goymacar.com

GREBUL MOVIMENT TERRES, S.L.

Ctra. Esplugues, 238, 6

08940 Cornella Del Liobregat (BARCELONA)
Telf: 933754726

Email: grebul@gmail.com

GROSA, S.L.U.

C/ ANDRES PERDOMO S/N

35008 LAS PALMAS DE GRAN CANARIA
TIf: 674122729

Web: grosa.es

Email: contratacion@grosa.net

GRUALBE ELVACION, S.A.

Avenida Monte Boyal, 131

45950 Casarrubios del Monte (Toledo)
Telf: 916453911/ 610531263

Web: www.gruasdelreal.com

Email: grualbe@gruasdelreal.com

GRUALBE, S.A

Pol. Ind. n° 1.C/Sn°5

28938 MOSTOLES (MADRID)
Tel.: 916453911 / 607566984
Web: www.gruasdelreal.com
E-mail: grualbe@gruasdelreal.com

GRUALRODA, S.L.

C/ Alfredo Atienza, 192 — Aptdo.225
02630 LA RODA (ALBACETE)

Telf: 967442611/ 618728181

Fax: 967441450

Web: www.grualroda.com

Email: grualroda@grualroda.com

GRUALSA, S.A.

C/. Gamonal, 19, 2°Planta. Nave Al.
28031 MADRID

TIf: 913800085 Fax: 914155396
Web: www.grualsa.com

Email: info@grualsa.com

GRUAS EL CANARIO S.A.

Ctra. Viator - Alquian, Km 1

04240 Viator (Almerfa)

Telf: 950304949

Fax: 950304951

Web: www.gruaselcanario.net

Email: gruaselcanario@gruaselcanario.net

GRUAS EL CAMPELLO

Cami Muchamiel a Aguas.
03550 LA FONT. ALICANTE

TIf: 965 183 242

Web: www.gruaselcampello.com
Email: info@gruaselcampello.com

GRUAS MILOMA, S. L.

Cr.de Tembleque, 16

45860 VILLACANAS (TOLEDO)
Telf: 925160020 654349722
Web: www.miloma.es

Email: miguelangel@miloma.es

GRUAS MINGUELLA, S. L.

LL - 11 Km. 7 (antigua Ctra. N- I
25080 LERIDA

Telf: 902379973/ 610431123
Web: www.minguella.com

Email: grues@minguella.com

GRUAS PACHECO EXTREMADURA., S.L.
Pol. Ind. El Prado. C/ Valladolid, 11

06800 MERIDA (BADAJOZ)

TIf:9 924372310 / 636479383

Web: www.gruaspacheco.es

Email: info@Gruaspacheco.es

GRUAS SANCHEZ SAN ROQUE

Autovia A-7 Km 117

11360 SAN ROQUE (CADIZ)

Telf: 956780715 / 659547000

Web: www.gruas-sanchez.com

Email: gruas-sanchez@gruas-sanchez.com
contacto@gruas-sanchez.com

GRUAS / TTES. CLARYFER, S.L.
Ciudad del Transporte C/ E n°17.
50820 ZARAGOZA

TIf: 976150017

Fax: 976150165

Web: www.gruasclaryfer.es

Email. info@gruasclaryfer.es

ESPECIAL ALQUILADORES

GRUAS ADOLFO ALVAREZ, S.L. ;
Calle Ronda del Norte, 12 SANTA ROSALIA,
Campanillas, 29591 Maqueda, Mélaga

Tel. +34 629 820 706

Web: gruasalvarez.com

E-mail: pedidos@gruasalvarez.com

GRUAS AEROPUERTO S.L.

Poligono Ind. EI Cahamo Il — C/ Michael Fa-
raday, 1bajo

41300 San José De La Rinconada SEVILLA
TIf: 625600296

Web: www.gruasaeropuerto.com

Email: gruasaeropuerto@gmail.com

GRUAS AGUADO, S.L.

C/ De Plank, 6. 28914 LEGANES (MADRID)
TIf: 902400490 / 916941314

Web: www.gruasaguado.com

Email: aguado@gruasaguado.com

GRUAS AGUILAR, S.L.U

Cm. San Martin de la Vega, 41
28500 ARGANDA DEL REY(MADRID)
Telf: 902999103/ 918701499

Fax: 918711816

Web: www.gruasaguilar.com

Email: gruasaguilar@gruasaguilar.com

GRUAS ALAPONT, S.A.

C/ Jesus Morante Borras, 49

46012 VALENCIA

Telf: 963673525 Fax: 963673597
Web: www.gruasalapont.com

Email: gruasalapont@gruasalapont.com

GRUAS ALBERTO BURGUI

C/ Nueva, 19 bajo

31192 MUTILVA ALTA (NAVARRA)

Telf: 948230863/ 948232344

Web: www.gruasalbertoburgui.com
Email: administracion@gruasburgui.com

GRUAS ALBUR Y NOAIN

Pol.Ind. Noain-Esquiroz C/T- S/N
31191 ESQUIROZ (NAVARRA)

Telf: 948235950 / 948368052

Web: www.gruasalbur.es

Email: gruasalburynoain@gruasalbury-
noain.es

GRUAS ALFONSO, S.L.

Pol. Ind. Pocomaco Segunda Avenida 62
15190 A CORUNA

TIf: 981135028 / 981135168

Web: www.gruasalfonso.com

Email: administracion@gruasalfonso.com

GRUAS ALHAMBRA, S.A.

Pol. Ind. Juncaril. C/ A, Parcelas 117y 118
18210 PELIGROS (GRANADA)

Tel: 958490907

Web: gruasalhambra.com

Email: info@gruasalhambra.com

GRUAS ALTES

Pol. Ind. Nirsa. C/ La Grassa, 10
43206 REUS (TARRAGONA)
Telf: 977756240

Web: gruasaltes.com

Email: info@gruasaltes.com

GRUAS ANDALUCIA S.L.

Pol. Ind. Los Olivos. C/ Iniciativa, 5
28906 GETAFE (MADRID)

Telf: 916833987/ 629891596
Web: www.gruasandalucia.es
Email: info@gruasandalucia.es;
contable@gruasandalucia.es

GRUAS AUTOPROPULSADAS VIGO, S.L.
Ctra. Ciudad Real - Valdepefias Km. 1’600
13080 CIUDAD REAL

TIf: 926227250/54 / 607191159

Fax: 926253350

Web: www.grupovigo.com

Email: grupovigo@grupovigo.com

GRUAS AVILA, S.L.

Pol. Ind. Argales. C/ Fernandez Ladreda,
Parcela 1 Nave 26

47008 VALLADOLID

Telf: 983457878

Fax: 983224720

Web: www.talleresavila.com

Email: info@talleresavila.com

GRUAS BAREA

Ctra. Madrid-Céadiz Km.397,300
14014 CORDOBA

Telf: 659 326 565 Fax: 957326555
Web: www.gruasbarea.es

Email: info@grupobarea.es
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ESPECIAL ALQUILADORES

GRUAS BASURTO, S.L.

C/ Merindades de Castilla la Vieja. Pol. Ind.
Villalonguejar. 09001 BURGOS

TIf: 947190987 Fax: 947191727

Web: gruasbasurto.com

Email: comercial@gruasbasurto.com

GRUAS BELLVER, S.L.

Crta. Antigua Valladolid, km. 4
09001 BURGOS

Telf: 947291180 Fax: 947291183
Web: www.gruasbellver.com
Email: info@gruasbellver.com

GRUAS BENAVENTE SLU

Pol. Cérnicas, 13 parcela

49600 BENAVENTE (ZAMORA)

TIf: : 980634656 / 630960345

Web: www.gruasbenavente.es

Email: gruasbenavente@casquero.es

GRUAS BERGA, S.A.

Pol. Ind La Valldan. C/ Sant Bartomeu, par.
76. 08600 BERGA (BARCELONA)

Telf: 938212327 Fax: 938213036

Web: www.gruesberga.net

Email: gruesberga@gruesberga.com

GRUAS BERMEJO, C.B.

Pol. Ind. Hontoria. Avda. Gremios Segovia-
nos parcela 5. 40105 SEGOVIA

TIf: 902194644 / 921444632

Web: www.gruasbermejo.com

Email: gruasbermejo@gruasbermejo.com

GRUAS BLANCO E HIJOS, S.L.

Pol. Ind. La Estrella, 7

41100 CORIA DEL RIO (SEVILLA)

Telf: 954776157

Fax: 954776157

Email: gruasytalleresblanco@hotmail.es

GRUAS BLAZQUEZ

Carretera Nacional I, Area de Servicio de
Valdeherrera. SALIDA 231- Monasterio de
Piedra. 50300 CALATAYUD (ZARAGOZA)
TIf: 976882237 / 667783587

Fax: 976886524

Web: www.gruascalatayud.com

Email: gruasblazquez@hotmail.es

GRUAS BONET, S.L.

Avda. de Europa, 26

46026 HORNO DE ALCEDO VALENCIA
Telf: 963765959 / 963765363

Fax: 963765363

Web: www.gruasbonet.es

Email: gruasbonet@gruasbonet.es

GRUAS BUENO ESCAMILLA, S.L.

Pol. Ind. Ramonet S/N

12550 ALMASSORA (CASTELLON)

TIf: 964562215 / 610562215

Fax: 964550700

Web: www.transportesygruasbueno.com
Email: logistica@transportesygruasbue-
no.com

GRUAS BUENO, S.L.

C/ Francico Medina y Mendoza, 1 - nave
25 — parcela 17-A. 19171 Cabanillas Del
Campo GUADALAJARA

TIf: 949.20.06.87

Web: www.gruasbueno.es

Email: empresa@gruasbueno.es

GRUAS BUJ, S.L.

Pol. Ind. Malpica-Alfindén. C/.H. N*72
50171 La Puebla De Alfindén (ZARAGOZA)
Telf: 976105903 / 609389959

Fax: 976109048

Web: www.gruasbuj.com

Email: gruasbuj@gruasbuj.com

GRUAS CABALLER (AEROKRANE SL
INTERBOMBAS DE HORMIGON SL)
C/ Industria, 9.

08780 PALLEJA (BARCELONA)

TIf: 625366777 Fax: 937724293

Web: www. caballer.info

Email: caballer@caballer.info

GRUAS CACERES, S.L.

Av. Isabel de Moctezuma, 33
10005 CACERES

Fax: 927212389

GRUAS CAMBRONERO

Crta. De Carrién, Km. 45

13005 CIUDAD REAL

Telf: 926252208/ 926252212

Fax: 926250974

Web: www.gruascambronero.com
E-mail: trafico@gruascambronero.com

174 MOVICARGA

GRUAS CAMPAYO, S.L.

Atv. A31 Alicante-Madrid Km.201.
03610 PETREL ( ALICANTE )

Telf: 965384986

TLF.Y FAX: 965375388

Web: www.talleresygruascampayo.es

GRUAS EL CAMPELLO

Cami Muchamiel a Aguas.
03550 LA FONT. ALICANTE

TIf: 965 183 242

Web: www.gruaselcampello.com
Email: info@gruaselcampello.com

GRUAS CAMPOS

Avenida de Juan Carlos |, 13

45600 TALAVERA DE LA REINA (TOLEDO)
TIf: 925820322

Web. www.gruascampos.com

Email. info@gruascampos.com

GRUAS CANO, S. L.

Pol. Agro Reus. C/ Joaquin M. Bartrina
d’Aixemus, s/n

43206 REUS (TARRAGONA)

Telf: 977331464 Fax: 977331044
Web: www.gruascano.com

Email: jcano@gruascano.com

GRUAS CANTON, S.L

Crta. Almerimar, 29 )
04700 EL EJIDO (ALMERIA)
Telf: 950570417 / 950485106
Web: www.gruascanton.es
Email: info@gruascanton.com;
jorge@gruascanton.com

GRUAS CAPITAN, S. L.

Camino El Alcornocal s/n

Correo Postal: Apartado de correos 76
41720 LOS PALACIOS Y VILLAFRANCA
(SEVILLA)

Telf: 95 581 41 75 — 607 75 42 56
Web: www.gruascapitan.com/

Email: gruascapitan@gruascapitan.es

GRUAS CARBALLO

Pol. Ind. Valle de Guimar, Manzana 28, Par-
cela 5. 38509 CANDELARIA (SANTA CRUZ
DE TENERIFE)

TIf. 922539661

Fax: 922539660

Web. www.transportescarballo.com

Email. robertocarballo@transportescarballo.com

GRUAS CARLET

Ctra. Creu Negra, 117

46240 CARLET (VALENCIA)
Telf: 616475727

Email: grueseugenio@gmail.com

GRUAS CASES, S.L.

Barrio El Palmeral, 4 Callosa de Segura,
03360 ALICANTE

TIf: 965311857 / 966758895

Fax: 965311286

Web: www.gruascases.com

Email: gruascases@gruascases.com

GRUAS CASTILLA Y LEON, S.L.

Ctra. La Bafieza, Km. 2 — Ribaseca

24391 Santovenia De La Valdoncina (LEON)
TIf: 987.806.040 / 987.802.627

Web: www.gruasroxu.com

Email: cristina@gruasroxu.com

GRUAS CATALA, S.A

Pol. Ind. Cotes, Baixes. C/ Fila Marrakesch 6
03804 ALCOY (ALICANTE)

Telf: 965330525 Fax: 965524780

Web: www.gruas-catala.com

Email: administracion@gruascatala.com

GRUAS CAYBA, S.L.

Pol. Ind. Olivares. Huesa 11. 23009 JAEN
TIf: 957240006

Web: www.cayba.com

Email: cayba@cayba.com

GRUAS CELLA

Pol. Ind. Las Hazas, parc. 1
44370 CELLA (TERUEL)

Telf: 978653067 / 699460190
Web: www.gruascella.com
Email: cellateruel@hotmail.com

GRUAS CEREZO

Miquel Serra, 32 - baixos. 25001 LLEIDA
Tel.: 973 20 35 46 Fax: 973 202 205
Web: www.cerezo.net

E-mail: info@cerezo.net

GRUAS CHECA

Cm. Encrucijadas, 28,Bajo
41960 ALDAIA (SEVILLA)

Telf: 961985626 / 666400300
Web: www.gruascheca.es
Email: gruascheca@gmail.com

GRUAS CHICLANA, S.L.

Ronda de Poniente (Pol. Pelagatos) 10 Bajo
11130 Chiclana De La Frontera (CADIZ)
Telf: 956405956 / 956448464

Fax: 956405956

Email: gruaschiclana@hotmail.com

GRUAS CLAVEIRA

Central Binéfar: Ctra N. 240 km. 131
22.500 BINEFAR (HUESCA)

TIf: 974432869 / 653961393

Web: www.claveriaservicios.com
Email: info@claveriaservicios.com

GRUAS COPEMAF, S.A.

Rua 6, Nave 1

32901 San Cibrao Das Vifias, OURENSE
TIf: 988 362 027

Web: www.copemaf.es

Email: copemaf@copemaf.com

GRUAS CORREA

Ctra. de Daganzo, 5. Km. 1,500

28806 ALCALA DE HENARES (MADRID)
Telf: 918892820 / 608604772

Web: www.gruascorrea.com

Email: gruas@gruascorrea.com

GRUAS CORTES, S.L.

Ctra. Castellon, Pol. La Union, NAVE 4 (ca-
lle trasera). 50013 ZARAGOZA

TIf: 630053745

Email: jggruas@gcortes.e.telefonica.net

GRUAS CYD, S.L.

Avda. Fuentesalco, Km. 2,3

37184 Villares De La Reina (SALAMANCA)
TIf: 923 204 122/ 646 491 800

Web: www.gruascyd.com

Email: info@gruascyd.com

GRUAS DEL VALLES, S.A

Pol. Ind. Congost. Avda. San Julian 64-66
08403 GRANOLLERS (BARCELONA)
Telf: 938497022

Web: www.gruasdelvalles.com

Email: gruasdelvalles@gruasdelvalles.com

GRUAS DOMINGO GARCIA, S.A

Avda. Juan XXIll, 16 Bajo. 46025 VALENCIA
Telf: 963405429

Fax: 963462874

Web: www.gruasdomingogarcia.com

Email: info@gruasdomingo.com

GRUAS DONIZ, S.L

= GRUAS

= JEONII =

Ctra. De Madrid, 288. 36214 VIGO
TIf: 986288080

Web: www.gruasdoniz.es

Email: hola@gruasdoniz.es

GRUAS DOTAHUR, S.L.

C/ Dels Ferrers, 15

46900 TORRENT, VALENCIA

Telf: 961.059.839 - 652.375.408
Web. www.gruasdotahur.com

Email: comercial@gruasdotahur.com

GRUAS DUERO

Camino Cabrerizos (Pol. Industrial), s/n
37184 Villares De La Reina (SALAMANCA)
TIf: 923192020

Web: www.gruasduero.com

Email: gruasduero@insagrupo.com

GRUAS EIRIZ, S.A

Pol. Ind. A Grela C/ Galileo Galilei, 28
15008 A CORUNA

Tel. 981280454 / 981280454 / 629857242
Fax. 981132336

Web: www.gruaseiriz.com

Email. info@gruaseiriz.com

GRUAS EL HACHO, S.L.

Barriada Benzu S/N (junto a la cantera)
51004 Ceuta

Tel: 956501419

Fax: 956508143

Email: oficina@gruashacho.com

GRUAS EL LETE, S.L.

Vrda: Don Faustino 12

03322 ORIHUELA (ALICANTE)
Telf: 965304765 / 670878507
Fax: 9656303228

Web: www.gruaslete.es

Emai: asistencia@gruaslete.es

GRUAS EL PORTILLO, S. A.

Crta. De Logrofio, km. 4,7

50011 ZARAGOZA

Teléfono: 976770613 Fax: 976770663
Web: www.gruaselportillo.com

E-mail: gepsa@gruaselportillo.com

GRUAS EL RAYO AMARILLO

Avda. Barcelona, 262

08750 MOLINS DE REI (BARCELONA)
TIf: 936802440

Web: /www.rayoamarillo.com

Email: trafico@rayoamarillo.com

GRUAS EL SERIO, S.L.

Partida Eralta, O S N-Paraje La Almaina Pgn
1 Parc 79. 03160 ALMORADI (ALICANTE)
Telf: 965726783

GRUAS EMILIO MURES, S.L.
Cr. Ledn-Astoga, Km.4. 24010 LEON
Telf: 987802591 Fax: 987802589
Web: www.gruasemiliomures.com
Email: info@gruasemiliomures.com

GRUAS ESTACION, S.L.

Pol. Ind. do Tambre. Via Edison, 40
TIf: 981562714

Web: www.gruasestacion.com
Email: santiago@gruasestacion.com

Pol. Industrial coirés

Tel. 649 901 400

Web: www.gruasestacion.com
Email: acoruna@gruasestacion.com

GRUAS ESTRADA

Pol. Ind.I de Guarnizo. BASE 1 Pcl. 98.
Nave 5. 39611 GUARNIZO (CANTABRIA)
24 horas: 629617957 / 629593155

FAX 942543600

Web: www.gruasestrada.com

Email: estradagruas@gruasestrada.com

GRUAS EUGENIO, S.A

Avd. Martin Palomino S/N
10600 PLASENCIA (CACERES)
Telf: 902498499

Web: www.gruaseugenio.com
Email: info@gruaseugenio.com

GRUAS EUROPA

C/Condado de Trevifio, 13 - Nave Al. Pol.
Ind. Villalonquéjar. 09001 (BURGOS)

TIf: 947298890 Fax: 947473947

Web: www.gruaseuropa.e

Email: gruaseuropa@telefonica.net

GRUAS FAM S.L.

Pol. Ind. Guarnizo, Parc. 90-91
39611 GUARNIZO (CANTABRIA)
Telf: 942558000

Fax: 942541812

Web: www.gruasfam.com

Email: comercial@gruasfam.es

GRUAS FERRA, S.L.

Avd. De Gandia 6 -8

46727 REAL GANDIA (VALENCIA)
Telf: 962863842

Fax: 962863842

Web: www.gruasferra.com
Email:info@gruasferra.com

GRUAS FRAILE II, S.L.

Ctra. A-2 Km 58

19150 IRIEPAL (GUADALAJARA)
TIf: 949.232.752 / 949.232.752
Web: www.gruasfraile.es

Email: mfraile@gruasfraile.es

GRUAS FUENTES, S.L

TIf: 918021678 / 6077 8595

Fax: 918023791

Web: www.gruasfuentes.com
Email: oficina@gruasfuentes.com;
eva@gruasfuentes.com

GRUAS FUSTER, S.L

Avd. Alicante,39

46460 SILLA (VALENCIA)

Telf: 961200146 / 630882050
Web: www. gruasfuster.com
Email: info@gruasfuster.com



GRUAS FUYRO, S.L.

C/ Granados, 10

33204 GIJON (ASTURIAS)
Telf: 985360808

GRUAS GALLARTA, S.L.

Pol. Ind. El Campilllo Fase 2, parcela 4
48509 ABANTO Y CIERVANA (VIZCAYA)
TIf: 946369004

Fax:946363103

Web: www.gruasgallarta.com

Email: rebeca@gruasgallarta.com

GRUAS GANDIA, S.L.

Pol. Ind. Les Vinyes. Avd. I'Estatut, 5.
46711 MIRAMAR (VALENCIA)

Telf: 962871900 / 962950524

Fax: 962874562

Web: www.gruasgandia.com

Email: info@gruasgandia.com

GRUAS GARCIA, S. A.

(19 GriasGarcia

Autovia de levante, Km. 51,8

03400 VILLENA (ALICANTE)

Telf: 965802691 Fax: 965800862
Web: www.gruasgarcia.com

Email: gruasgarcia@gruasgarcia.com

GRUAS GARRO, S.L.

Gudugarreta Auzoa. B°Salbatore, Poligono
10, Pab.30-30A

20200 BEASAIN (GIPUZKOA)

TIf.: 943-160856 / 943-883253

Fax: 943-161292

Web: www.gruasgarro.com

Email: gruasgarro@gruasgarro.com

GRUAS GIL CADIZ

Pol. Ind. Rio San Pedro, Parc. 27

11519 PUERTO REAL (CADIZ)
Tel:956478211 Fax: 956478955

Movil: 606459293

Email: comercialgruasgil@eurogruas.com

GRUAS GIL GIL, S.L.

C/ Antén Tobalo, 139

30565 Las Torres De Cotillas (MURCIA)
Tel.: 968627122

Web: www.gruasgilgil.es

E-mail: info@gruasgilgil.es

GRUAS GOIHERRI, S. A.

Cr. Irun- Madrid, Km. 420

20240 ORDIZIA (GUIPUZCOA)

Telf: 943882638 Fax: 943889532
Web: www.gruasgoiherri.com

Email: gruasgoiherri@gruasgoiherri.com

GRUAS GONZALO CASADO

Pol. Ind. Santos Justo y Pastor, parcela 20
31510 FUSTINANA (NAVARRA)

Tel: 948813731 Fax: 948813777

Web: www.gruasgonzalo.com

Email: info@gruasgonzalo.com

GRUAS GPK 2020, S.L.

Pol Ind. Bidebitarte, C/Donosti Ibilbidea, 76
20115 ASTIGARRAGA (GUIPUZCOA)

Telf: 943336060 Fax: 943330711

Web: www.gruasgpk.com

Email: info@gruasgpk.com

GRUAS GROSA, S.L

Autopista de GANDO, km. 14
35219 TELDE (GRAN CANARIA)
Telf: 928700530 / 606302257
Fax: 928940154

WEB: www.grosa.e

EMAIL: grosa@grosa.es

GRUAS GUERRERO, S.L.

Avda. Adolfo Diaz Ambrona, 32
06006 BADAJOZ

TIf y Fax 924.272.616 / 924.272.616
Web: www.gruasguerrero.es

Email: david@gruasguerrero.com

GRUAS HERMANOS SANCHEZ, S.A.
Calle Duque de Rivas, 3

24400 Ponferrada (LEON)

TIf y Fax: 987.411.348 / 987.410.967
Email: gruashermanossanchez@gmail.com

GRUAS HERNANDEZ, S.L.

C/ Daira de Guelta, 1 - PISO 2 E
45600TALAVERA DE LA REINA (TOLEDO)
Fax: 925869543

Email: gema@gruashernandez.es

GRUAS HNOS. TORCAL S.L.

Pol. Ind. La Charluca, C/ A, parc 12
50300 CALATAYUD ZARAGOZA
Tel.fax 976884023

Web: www.gruastorcal.com

E-mail. gruastorcal@hotmail.com

GRUAS HNOS. VALDERRABANO, S.L.
Pol. Ind. San Jeronimo, n° 42

41015 SEVILLA

Telf: 954371128 / 670805808

Web: www.gthv.es

Email: correo@gthv.es

GRUAS HOMBRADOS, S. L.

Centro Civico Comercial, Local 8.Ciudad de
Transporte. 50820 ZARAGOZA

Telf: 9876459056

Fax: 976459057

Web: www.gruashombrados.com

Email: info@gruashombrados.com

GRUAS | VERGES, S.L.

C/Joan de Mas, 14

08510 RONDA DE TER (BARCELONA)
TIf: 938540254 / 608190471

Web: www.gruesitransportsverges.cat
Email: verges-sl@hotmail.com

GRUAS IBANEZ

Crta. Sagunto-Burgos,Km 919
44200 CALAMOCHA (TERUEL )

TIf: 978730031

Web: www.gruasibanez.net

Email: gruasibanez@gruasibanez.net

GRUAS IBISATE S.L.

Portal de Gamarra, 26

01013 VITORIA-GASTEIZ (ALAVA)
TIf: 945256466

Fax: 945274154

Web: www.gruasibisate.com
Email: gruas@ibisate.com

GRUAS ILICITANAS, S. L.

Partida Altabix, Pol. 1, 289

03207 ALTABIX ELCHE (ALICANTE)
TIf: 965 459 402

Movil 604 473 662 - 678 678 761
Web: www.gruasilicitanas.com

E-mail comercial@gruasilicitanas.com

GRUAS INDUSTRIALES PALENCIA, S.L.
Cm. Magaz 49

34004 PALENCIA

Telf: 979711104 Fax: 979160377

Web: www.gruaspalencia.com

Email: contacto@gruaspalencia.com

GRUAS INNOVA S.L.U.

Dels Furs, 132 B

46701 GANDIA (VALENCIA)
Telf: 626483216

Email: info@gruasinnova.com

GRUAS INTER PATTY, S. L.

C/ Oller, 3y 10. Parque Empresarial Tactica
46988 PATERNA (VALENCIA)

Telf: 902273747

Web: www.gruasinterpatty.com

Email: gruasinterpatty@grupointerpatty.com

GRUAS IRATXE, S. L.

Ind. Astikene C/ Beresi C-1

48160 DERIO (VIZCAYA)

Telf: 902116128

Web: gruasiratxe.com

Email: gruasiratxe@gruascarter.com

GRUAS IRU, S.L.

Pol. Ind. Goitondo — Beheko Lau, 1,2
48269 MALLABIA (VIZCAYA)

Telf: 943200266

Web: www.gruasiru.com

Email: info@gruasiru.com

GRUAS J FONT, S.L.

Pol. Ind. Moli d’en Xec. C/ Can Barneda 20
08291 RIPOLLET, BARCELONA

Telf: 935180280/ 670298376

Web: www.gruasjfont.com

Email: info@gruasjfont.com

GRUAS J. RIVERA

Centro Empresarial La Plana. Avda. De Hi-
jar, 65. 12550 ALMAZORA (CASTELLON)
Tel: 964204786

Web: www.gruasjrivera.com

Email: info@gruasjrivera.com

GRUAS J.J., S.L.
Telf: 932641552
Web: www.gruasjj.es

GRUAS JASO, S.A.

Cr. Madrid - Irtin, Km 415
20213 IDIAZABAL (GIPUZKOA)
Telf: 943187000

Web: www.jaso.com

Email: jaso@jaso.com

GRUAS JONI

Ménica Mata Infante. 24009 LEON
C/ Fraga Iribarne, 23

TIf: 639643604

Web: http://gruasjoni.com

Email: gruasjoni@hotmail.com

GRUAS LEMAN, S.A.

Partida Pomeral, Nave 3

43140 POBLA MAFUMET (TARRAGONA)
Telf: 977840864 Fax: 977840812

Web: www.gruasleman.com

Email: gruasleman@gruasleman.com

GRUAS LINDA VISTA

C/ Noi del sucre, 6

08840 VILADECANS (BARCELONA)

Tel: 936581834 /936581204 /936581304
Fax: 936374237

Web: www.gruaslindavista.com

Email: info@gruaslindavista.com

GRUAS LOPEZ HERNANDEZ,S.L.

Rio Padron Nave 20 - 22

29680 ESTEPONA (MALAGA)

Telf: 952795648 / 649897895

Web: www.gruaslopezhernandez.com
Email: GruasLopezHernandez@gmail.com

GRUAS LOPEZ

C/ Buzanca 1 Pol. Ind. Valmor

28343, VALDEMORO (MADRID)

TIf: 910147457 — 670883250

Web: www.gruaslopez.es

Email: PABLOLOPEZ888@hotmail.com

GRUAS LOPEZ, S. A

C/Hormon°4

13300 VALDEPENAS (CIUDAD REAL)

TIf: 926322182 / 926347343 / 619020900
Fax: 926320464

Web: www.gruaslopez.com

Email: info@gruaslopez.com

GRUAS LOSFABLOS, S.A.
Gruas hasta 650 Tn
Camiones grua hasta 110 Tn
Plataformas elevadoras

ZARAGOZA

Pol. Ind. San Miguel. C/ Galileo Galilei, 9
50830 Villanueva de Gallego (ZARAGOZA)
Telf: 976 10 73 48

HUESCA

Pol. Ind. Sepes. C/ Ganaderia 21-23
22006 Huesca (HUESCA)

Telf: 974 23 10 52

SABINANIGO

C/ Fenillosa, 58

22600 Sabifianigo (HUESCA)
Telf: 974 48 44 22

Web: www.gruaslosfablos.com
Email losfablos@gruaslosfablos.com

GRUAS LOZANO, S. A

Pol. La Red, C/ 1 Parcela 35

41500 ALCALA DE GUADAIRA (SEVILLA)
Telf: 955634500 Fax: 955634505

Web: www.gruaslozano.com

Email: gruaslozano@gruaslozano.com

GRUAS MAESTRANZA, S. A.

Ctra. Dos Hermanas. Alcala de Guadaira,
km 1. 41011 (SEVILLA)

Telf: 955665408

Web: www.gruasmaestranza.com

Email: info@gruasmaestranza.com

GRUAS MAI

C/ Sierra del Naranjal, 9-31. 06010 BADAJOZ
TIf: 606319430

Web: www.gruasmai.es

Email: gruasmai@gruasmai.es

GRUAS MANOLO, S.L.
{Ij GRUAS
MANOLDO

Aut. Madrid-Toledo km. 61,300
45280 OLIAS DEL REY (TOLEDO)

ESPECIAL ALQUILADORES

Telf: 925353677/ 667613902
Web: www.gruasmanolo.es
Email: gruasmanolo@gruasmanolo.com

GRUAS MARTINEZ

Sant Quinti, 72-84. 08041 BARCELONA
Telf: 93446333 Fax: 934554807

Web: gruasmartinez.com

Email: gruasmartinez@gruasmartinez.com

GRUAS MIRALLES, S. L.

Ctra. Roldan. Los Martinez Del Puerto
(MURCIA)

Web: www.gruasmiralles.es

Email: gruasmiralles@gmail.com

GRUAS MOLERO, S.L.

C/ Ingeniero Torroja y Miret,1
14013 CORDOBA

Telf: 957294422 Fax: 957294271
Web: www.gruasmolero.com

Email: comercial@gruasmolero.com

GRUAS MURES, J.M., S. L.

Carretera Le6n-Astorga Km. 4

24010 TROBAJO DEL CAMINO ( LEON)
Tel. 987802591 Fax: 987802589
Web:www.gruasmures.com

Email: info@gruasemiliomures.com

GRUAS NELSON

Industria, 31-33

08754 EL PAPIOL (BARCELONA)
Tel: 936732040 Fax: 34936731973
Web: www.gruasnelson.com

Email: contacto@gruasnelson.com

GRUAS NOAIN, S.A.

Poligono Noain-Esquiroz C/T- s/n — Apdo.
Correos 392. 31191 ESQUIROZ NAVARRA
TIf: 948.368.052 / 948.368.229

Web: www.gruasnoain.com
Email:gruasalburynoain@gruasalburynoain.es

GRUAS NORTE, S.L.

Avda. San Marcos, 70

15890 SANTIAGO DE COMPOSTELA
Telf: 981519778

Fax: 981519791

Web: www.gruasnorte.com

Email: gruasnorte@gruasnorte.com

GRUAS OLIVA, S.A.

C/ De las Ciencias, 12. i
11407 JEREZ DE LA FRONTERA (CADIZ )
TLF: 956317777 / 629571444

Fax: 956318081

WEB: www.grupooliva.com

EMAIL: gruasoliva@olivaalquileres.com;
gop@grupooliva.com

GRUAS ORAA, S.A.

Avenida Vitoria S/N

31800 ALSASUA (NAVARRA)
948562105 / 948468310/ 639649005
Fax 948 107 088

Web: www.oraa.eu

Email: info@oraa.eu

GRUAS ORTI

@ G0 03

Crta Masia del Juez, 59
46909 TORRENT (VALENCIA)
Tel. 961 552 975

Web. www.gruasorti.es

Email. central@gruasorti.es

GRUASP. M., S. L.

C/ Monaco, n°9

30700 TORRE PACHECO (MURCIA)
TIf: 968579165 / 609621555

Fax: 968579230

Web: www.gruaspmsl.com

Email: gruaspm@gruaspmsl.es

GRUAS PALAU, S.A.

C/ Guifre El Pilos, n° 1, nave 10
08213 POLINYA (BARCELONA)
Telf: 902205207

Fax: 937135871

Web: www.gruaspalau.com

Email: gruaspalau@gruaspalau.com

GRUAS PALLI, S.A

C/ Barcelona, 216. 17005 GIRONA
Telf: 972204316 / 972204 62

Fax: 972211527

Web: www.gruaspalli.com

Email: gruaspalli@grup-palli.com
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ESPECIAL ALQUILADORES

GRUAS PANDO E HIJOS, S.L.

Pol. Ind. Somonte. Luis Infiesta Castro, 10
Sotiello. 33393 GIJON (ASTURIAS)

TIf: 985303717 / 985303713

Web: www.gruaspando.com

GRUAS PENEDES, S.A.

Pol. Ind. San Pere Molanta. Avinguda Mare
Déu del Vinyet 1,3. 08734 OLERDOLA
Telf: 938181211

Web: www.gruaspenedes.com

Email: gruaspenedes@gruaspenedes.com

GRUAS PENINSUR

Autovia Sevilla-Mélaga, Km.6.900

41500 ALCALA DE GUADAIRA (SEVILLA)
Telf: 916813624 / 902304142

Web: www.gruaspeninsular.com

Email: info@gruaspeninsular.com

GRUAS PEREZ COCO, S. L.

San Justino, 1. 37006 SALAMANCA

Telf y Fax: 923.227.235 / 923.255.802
Web: www.gruasperezcoco.es

Email: gruasperezcoco@gruasperezcoco.es

GRUAS PERNIAS. L.

Penas Rocias 7 Avda Parayas.
39011 SANTANDER

Telf: 942330422 / 609405569
Web: gruaspernia.com

Email: pernia@gruaspernia.com

GRUAS POL, S.A.

Pol. Ind. Son Castell6C/ Gremi Fusters, 50
07009 PALMA DE MALLORCA (BALEARES)
Telf: 971751045 / 971751545

Fax: 971750707

Web: www.gruaspol.com

Email: gruaspol@gruaspol.com

GRUAS POLISOL, S.A.

C/ Berlin, parcela F-1y F-2

Poligono industrial Cabezo Beaza
30353 CARTAGENA (Murcia)

T +34 968 508 228 T +34 968 506 475
T +34 968 506 412

Email. www.gruaspolisol.com

Email; central@gruaspolisol.com

GRUAS PRADES, S.L.

C/ Ferrers, 3 Q Pol. Ind. El Teular
46410 SUECA (VALENCIA)

Telf: 961703875

Web: www.grupoprades.com
Email: grues@grupoprades.com

GRUAS RAIMUNDO

C/ Pepita Barrientos, 10 BAJOS
29004, MALAGA

TIf: 952232818

Web: www.gruasraimundo.es

GRUAS RAMOS, S.L.

Crta. Nacional v Madrid Lisboa (km
179,500). Navalmoral de la Mata
10300 CACERES

TIf: 927538355 Fax: 927530566
Email: gruasramos@gmail.com

GRUAS RIGAR, S.A.

C/ Pinadeta, 24

46930 QUART DE POBLET (VALENCIA)
Telf: 961597470 Fax: 961597698
Web: www.gruasrigar.com

Email: valencia@gruasrigar.com

GRUAS ROMANI, S.A.

Ctra. Santa Barbara, Km. 1'5
43870 AMPOSTA TARRAGONA
Telf: 977701795 / 636963330
Web: www.gruasromani.com
Email: info@gruasromani.com

GRUAS ROPERO E HIJOS, S.A.

Avda. De los Vinos, 14

13600 Alcazar De San Juan (CIUDAD REAL)
Telf: 926102030 Fax: 926547342

Web: www.roperoehijos.com

GRUAS RUBIO E HUJOS, S.L.

Crta. De la Corufia - Vigo, Km. 98

36650 CALDAS DE REYES (PONTEVEDRA)
Telf: 986540203 Fax: 986540550

Web: www.gruasrubio.com

Email: comercial@gruasrubio.com

GRUAS RUBIO PUBILL, S.L.

C/ Cami del Grau, 26

08272 Sant Fruités De Bages (BARCELONA)
Telf: 938732990 / 600404533
Fax:938362990

Web: www.gruasrubiopubill.com

176 MOVICARGA

GRUAS RUIZ S.A.U.

Pol. Ind. Los Cerros, Ctra. Santa Eulalia,Km.

0,5. 23400 UBEDA JAEN

TIf: 953752020 / 662320000
Fax: 953790185

Web: www.gruasruiz.org
E-mail:info@gruasruiz.es

GRUAS SAN TELMO

Pol. Ind. El Portal, C/.Marruecos, num.2
11408 JEREZ DE LA FRONTERA (CADIZ)
Tfno. 956144104 — 673058256

Fax: 956143402

Web: www.gruassantelmo.es

Email: juanpedro@gruassantelmo.es

GRUAS SANJO, S.L.

Pol. Ind. Can Bros. C/ Lleida, s/n.
08760 MARTORELL (BARCELONA)
Telf: 937769199

Fax: 937765348

Web: www.gruassanjo.com

Email: info@gruassanjo.com

GRUAS SEGOVIA

Avda. Hontoria P. 24

40195 HONTORIA (SEGOVIA)
TIf: 921427411/ 921438594
Web: www.gruassegovia.net
Email: info@gruassegovia.net

GRUAS SERRAT, S.A.

Pol. Ind. Can Magi, 8

08210 BARBERA DEL VALLES
Telf: 937106416

Fax: 937102892

Web: www.gruasserrat.com
Email: info@gruasserrat.com

GRUAS SOLERBA, S.L.
Campcardés, 74. 17006 -GIRONA
Tel.: 972 40 51 28 Fax: 972 40 51 46
Web: www.cerezo.net

E-mail: girona@cerezo.net

GRUAS SUAREZ | SOLER SA
Avinguda Paisos Catalans, 32 A
08700 IGUALADA (BARCELONA)
TIf: 938030674 Fax: 938030760
Web: grues-suarezisoler.com

Email: grues@grues-suarezisoler.com

GRUAS TADI, S.L.

C/ Ménaco, 1 - 4° A. 50003 ZARAGOZA
Telf: 976530009 / 670556220

Web: www.gruastadi.com

Email: gruastadi@gruascarter.com

GRUAS TARRAGONA, S.A.

Ctra. N-340 KM 1156

43110 LA CANONJA (TARRAGONA)

Telf: 977551288

Web: www.gruastarragona.com

Email: gruastarragona@gruastarragona.com

GRUAS TOMAS S.L

=

Grias Tomas
Ctra. d'Onda, s/n. 12540 Villareal (CASTELLON)
Telf: 964520654
Web: www.gruastomas.es
Email: gruastomas@gruastomas.es

GRUAS TONI

Av. San Juan de la Pefa, 182 - interior,
nave 2. 50015 ZARAGOZA

TIf: 976732526 / 976735051

Fax: 976733330

Web: www.gruastony.es

E-mail: gruastony@gruastony.com

GRUAS TORRE DEL ORO, S.L.
Av. Alcalde Luis Urunuela, 1
41020 SEVILLA

Telf: 667422213/ 667422214
Fax: 954674197

Web: www.gruastorredeloro.com
Email: info@gruastorredeloro.com

GRUAS TTES ESPECIALES Y SERVICIOS
DESGRAN

Pol. Ind. Avda. Principal, Parcela 51-B.
13200 MANZANARES (CIUDAD REAL)
Telf. 926613261 Fax. 926647105

Web. www.desgran.com

Email.: administracion@desgran.com

GRUAS USABIAGA VITORIA, S.L.
Crta. Zaldibia S/N

20240 ORDIZIA (GIPUZKOA)

Telf: 943161530

Web: www.gruasusabiaga.com

GRUAS VALLADOLID

Avenida Madrid, 28. 47008 VALLADOLID
Tel:983238022 / 983321404

Web: www.gruasvalladolid.es

Email: gruasvalladolid@gmail.com

GRUAS VALLARIN, S.L.

Pol. Ind. Cantabria .C/ Barriguelo 6.
26009 LOGRONO (LA RIOJA)

Tel: 941311292 / 607217277

Fax: 941311199
Web:www.gruasvallarin.es

Email: info@gruasvallarin.com

GRUAS VALLE

C/ La Tejera 7. 26580 ARNEDO (LA RIOJA)
Telf: 941380651 / 630062655

Web: www.gruasvalle.com

Email: info@gruasvalle.com

GRUAS VICTORIA, S.L.

C/ Aleli parcela 780 Urb Cotomar
29730 Rincon De La Victoria (MALAGA)
TIf: 952402694 / 661777310

Web: www.gruasvictoria.org

Email: administracion@gruasvictoria.org

GRUAS VILA

C /Nobel, 2 (Pol.Ind.La Pedrera)
03720 BENISSA (ALICANTE)
Tel: 965730194

Web: www.gruasvila.com

Email: gruas@vilajfa.com

GRUAS VILLARROBLEDO

Blasco de Garay, N° 18. Pol. Ind. Villarrobledo.
02600 VILLARROBLEDO ALBACETE

TIf: 967146178 / 607117170 / 649450202
Fax: 96713712

Web: www. gruasvillarrobledo.es

Email: info@gruasvillarrobledo.es

GRUAS VIROSQUE, S.L.U

Parque Logistico de Valencia

Fase lI-Manzana M-8

46190 Ribarroja Del Turia (VALENCIA)
Telf: 961597520

Web: www.grupovirosque.es

Email: gruas@virosque.com

GRUAS Y ASISTENCIA SERRANO, S.L.

Frripats :.-I'IEJ'I-'WJ..

SERRANG

Poligono. PLAZA Calle Alaun 14.

LA MUELA:
Poligono. CENTROVIA. Buenos Aires 95.

CALATAYUD:
NIl Antigua. Avda. Zaragoza Junto Su-
per Aldi.

TELF 24 HORAS 976 901 990
Web: www.gruasserrano.com
Email: info@gruasserrano.com

GRUAS Y MAQUINARIA, S.A. (GRUYMSA)
C/ Severo Ochoa, 10

28860 Paracuellos Del Jarama (MADRID)
Tel.: 916580915

Web: www.gruymsa.com

E-mail: gruasymaquinaria@gruymsa.com

GRUAS Y MONTAJES ODRA, S.L.U.

C/ La Ribera, 17 — Centro Empresarial Anti-
lla- Nave 8. 09007 BURGOS

TIf. 947.483.901 Fax: 947.484.121.

Web. www.montajesodra.com

Email. administracion@montajesodra.com

GRUAS Y SERVICIOS CHEMA, S.L.
C/ Colombia, 5. 15008 Arteixo (A CORUNA)
TIf: 649895671 / 981136307 / 629143250
Email: oficina@gruaschema.com

GRUAS Y TALL. HNOS. SERRANO, S.L.
Av. Fuerzas Armadas, Ctr. N.Il Km 237
50300 CALATAYUD (ZARAGOZA)

Telf: 976882103 Fax: 976885306
web:www.gruasserrano.com

email: info@gruashnosserrano.es

GRUAS Y TALLERES CUINA, S.L.
Pol. Ind. Cruz das Cabezas, s/n
15320 AS PONTES A CORUNA
TIf: 981450594

Email: administracion@gtc.gal

GRUAS Y TALLERES SUVAL
Avenida Lugo, 12 - 20 Bajo
33400 AVILES (ASTURIAS)
Teléfono / Fax:985568497
Web: ww.gruassuval.com
Email: emilio@gruassuval.com

GRUAS Y TRANSPORTES BONY

Ctra. Gral. Km. 29 n° 247 (Puente de Hierro)
38380 LA VICTORIA DE ACENTEJO, SAN-
TA CRUZ DE TENERIFE

Telf.922581015/ 610757246

Web. www.gruasbony.com

Email. correo@gruasbony.com

GRUAS Y TRANSPORTES BERENGUER, S.L.
C/ Euskadi n® 7

08211 Castellar Del Valles (BARCELONA)
TIf. 937147134 / 696242182

Web: www.gruasberenguer.com

Email: info@gruasberenguer.com

GRUAS Y TRANSPORTES CONEJERO S.L
Cami del Anouers, 91, bajo. 46012 VALENCIA
Telf. 96 356 37 16 | 669 864 710

Fax : 901 707 985

Web: gruasconejero.com

Email. gruasconejero@gruasconejero.com

GRUAS Y TRANSPORTES CURT, S.L.
C/ Jupiter. 503006 ALICANTE

Tel. 965282122 Fax. 965285574
Web: www.gruascurt.es

Email: administracion@gruascurt.es

GRUAS Y TRANSPORTES DECA SA
Parque Empresarial Sigueiro, 35
15688, A CORUNA

TIf. 981694549 Fax: 981691124
Web. www.gruasdeca.com

Email: administracion@gruasdeca.com

GRUAS Y TRANSPORTES

ESPECIALES RAMOS S.L.

Carrer Torrent de les Argiles, 1

08754 El Papiol Barcelona

TIf: 93 683 20 95 / 93 024 90 05

Web: www.gruasytransportesramos.com
Email: info@gruasytransportesramos.com

GRUAS Y TRANSPORTES GOMEZ S.L.
C/ Solana, 2

28850 TORREJON DE ARDOZ (Madrid)
Movil: 670741186

Web: www.gruasytransportesgomezsl.com
Email: gruasgomez@hotmail.com

GRUAS Y TRANSPORTES
IBARRONDO, S.A.

IBARRONDO
EEEE

Ctra. La Avanzada, 5

48950 ERANDIO (BIZKAIA)
TIf: 944532916

Web: www.gruasibarrondo.com
Email: gti@gruasibarrondo.com

GRUAS Y TRANSPORTES RIPOTRANS SL
Llica d’Amunt, Barcelona Catalunya

TIf: (+34) 93 580 49 40

Web: www.ripotrans.com

Email: ripotrans@ripotrans.com

GRUAS Y TRANSPORTES ROCESAN, S.A.
C/ Cuevas Bajas, 28. 29004 MALAGA

Telf: 9562237437 Fax: 952241211

Web: www.rocesaLAASn.com

Email: info@rocesan.com

GRUAS Y TRANSPORTES ROYMA, S.A.
C/ Disefio, 9 parcela | P.I. El Comendador
19200 Azuqueca De Henares (GUADALAJARA)
TIf: 949265354 Fax: 949267292

Web: www.gruasroyma.com

Email: roymabcn@gruasroyma.com

GRUAS Y TRANSPORTES SANCHEZ, S.L.
Pol. Ind. Paracuellos Del Jarama.C/ Antonio
Alonso Martin, 3

28860 Paracuellos Del Jarama MADRID
TIf y Fax: 91.658.44.14 / 91.658.19.70
Web: www.gruassanchez.com

Emal: sanchez@gruassanchez.com



GRUAS Y TRANSPORTES SIXTO, S. L
Avda. del Euro, 20. 28054 MADRID
TIf: : 915086172 / 74

Fax: 915087755

Web: www.transportessixto.com

Email: comercial@transportessixto.com

JUAN VENTEO, S.L.U.

GRUAS Y TRANSPORTES VENTEO

Pol. Ind. El Cafiamo I, C/Charles Darwin, 5
41300 San Jose De La Rinconada (SEVILLA)
Telf: 955790605 / 649892683 /
649890427

Web: www.gruasventeo.com

Email: info@gruasventeo.com

GRUAS Y TTES CURT, S.L.

C/ Jupiter, 5 - (Apdo. Correos. 5035)
03007 ALICANTE

Telf: 965282122

Fax: 965108431

Web: www.gruascurt.es

Email: administracion@gruascurt.es

GRUAS Y TTES. CLARYFER, S.L.
Ciudad del Transporte. C/ E N° 17
50820 ZARAGOZA

TIf: 976150017

Fax: 976150165

Web: www.gruasclaryfer.es

Email: info@gruasclaryfer.es

GRUAS Y TTES. GARTE S.A.

Pol. Ind. Cantabria. Av. De Mendavia, 14
26006 LOGRONO (LA RIOJA)

Telf: 941228608

Web: www.gruasgarte.es

Email: gruas@garte.es

GRUASPERA, S. L.

La Glorieta Molino Platero, s/n

11500 Puerto de Santa Maria (Cadiz)
TIf: 956858056

Web: www.gruaspera.com

Email: info@gruaspera.com

GRUBASA

Pol. Ind. Sant Pere. Av. Vilafranca, 1-3
08720 Vilafranca Del Penedés (BARCELONA)
TIf: 902181425 / 931938338

Fax. 902887042

Web: www.grubasa.com

Email: info@grubasa.com

GRUES BEXTRA (BERGADANA
EXCAVACIONES)

Pol. Ind. La Valldan Parcela 28
Delegacion Manlleu:

C/ Canigd, 35

Telf: 938214100

Fax: 935442801 / 628199183
Web: www.gruesbextra.com
Email: goriol@gruesbextra.com

GRUES GIRONA, S.A.

C/ Del Pla de la Seva, 18

17458 FORNELLS DE LA SELVA (GIRONA)
Telf: 972170105

Fax: 972170330

Web: www.gruasgerona.com

Email: info@gruesgirona.com

GRUES PADROSA SL

Crta N2, km 760

17730 ELS HOSTALETS DE LLERS
TIf: (+34) 972 541 100

Web: www.gruespadrosa.com

GRUES | BOLQUETS MIGUEL, S. L.
C/ Empalme 1. C, parc 20B 71
17185 VILOBI D ONYAR (GIRONA)
Telf: 972473227
Web:www.gruesmiquel.net

Email: info@gruesmiquel.net

GRUFIN, S. A.

P° de la Habana, 26. 2°. 28051 MADRID
Telf: 902195506 / 915158660

Fax: 915646090

Web: www.grufinsa.com

Email: grufinsa@grufinsa.com

GRUGAR S. L.

Cmo. Yunclillos, s/n

45520 Villaluenga De La Sagra (TOLEDO)
Tel: 925530726 / 925530081

E-mail: grugarsl@yahoo.es

GRUINSA, S. L.

Carretera de Mazarron, km 4

30393 Molinos Marfagones (MURCIA)

TIf: 968530142 / 609667794 / 696704302

Carretera de Madrid, km 380
30100 ESPINARDO (MURCIA)
Web: www.gruinsa.com

Email: gruinsa@gruinsa.com

GRUISA, S.L.

DELEGACION ASTURIAS

Pol. Ind. Olloniego, Zona B44
33660 OLLONIEGO (ASTURIAS)
Telf: 985794047

Web: www.gruisa.com

Email: gruisa@gruisa.com

DELEGACION PAIS VASCO
Landabarri Bidea, 1-1°-103
48940 LEIOA (BIZKAIA)
Telf: 946453176

Web: www.gruisa.com
Email: info@gruisa.com

GRUIVOL, S.L.

Pol. Ind. Erletxe, Pla. 115, Nave 28
48960 GALDAKAO

Telf: 944571627 / 607161716

Fax: 944575145

Web: www.gruivol.com

Email: gruivol@gruivol.com

GRUPO ALIA

C/ Autonomia, 19

28590 Villarejo De Salvanés (MADRID)
Telf: 918743830 / 618621699

Fax: 918743831

Web: www.grupoalia.com

Email: info@grupoalia.com

GRUPO ALVAREZ

Cmo de Cantos, 12. 29591 MALAGA
TIf: 685157904 Fax: 952437760
Web: www.gralvarez.com

Email: pedidos@gruasalvarez.com

GRUPO FANJUL, S.A.(GRUFASA)

Pol. Industrial Riu Clar. C/ La Plata, 22 par-
cela 166 — B. 43006 TARRAGONA

Telf: 977542899

Fax: 977543731

Web: www.grufasa.com

Email: grufasa@grufasa.com

GRUPO GV

C/ De los Comercios, 67. Parque Empresa-
rial. Las Atalayas

45529 YUNCLER (TOLEDO)

TIf: 925 531 98

Email: donato@grupogyv.es

Web: www.grupogv.es

IBERGRUAS S.A.

Camino de la Vega Parcela 64,
Poligono Industrial de la Vega,

C.P. 19160, Chiloeches, Guadalajara.
Teléfono: 902 12 12 45

E-mail: info@ibergruas.com

GRUPO LOZANO

Pol. La Red, C/ 1 Parcela 35

41500 ALCALA DE GUADAIRA (SEVILLA)
Telf: 955634500

Fax: 955634505

Web: www.gruaslozano.com

Email: gruaslozano@gruaslozano.com

MALAGA

Tel: 952179478 Fax: 952178274
Movil grias: 607117124

Movil de plataformas: 607117124

ALMERIA
Movil de plataformas: 637267690

HUELVA

Tel: 959260126 Fax: 959261026
Movil grias: 666496945

Movil plataformas: 666496945

GRANADA

Tel: 958440777 Fax: 958440777
Movil grias: 637267690

Movil plataformas: 637267690

CORDOBA
Movil plataformas: 697313084

CADIZ

Tel: 956144127 Fax: 956143877
Movil grias: 666496943

Movil plataformas: 666496943

BADAJOZ

Tel: 924664630 Fax: 924667041
Movil grias: 667472182

Movil plataformas: 667472182

JAEN
Movil plataformas: 671645879

GRUPO MAENAR
BARCELONA

TIf: 935704318

Web: www.grupomaenar.com
Email: info@grupomaenar.com

GRUPO MAMSA

Pol.Ind. De Asegra. C/ Almeria, Parc, 8-A
18210 PELIGROS GRANADA

TIf: 900 460 060 TIf: 958 400 140

Web: www.grupomamsa.com

Email: info@grupomamsa.com

GRUPO MAQ

C/ Hierro, 26. Poligono Industrial Aimayr
28330 San Martin De La Vega (MADRID)
Tel. 916914506 / 609769834

Web: www.grupomag.com

Email: comercial@grupomaq.es

GRUPO MAQOP

Pol. Ind. “El Malvar”. C/ Pico Almanzor s/n
28500 ARGANDA DEL REY (MADRID)
TIf: 918700808 / 670648463

Web: www.magop.com

Email: info@magop.com

GRUPO MENGUILLO

Av. Villarreal, 52

12006 CASTELLON

TIf: 964210923 / 609612605
Fax: 964243989

Web: www.grupomenguillo.com
Email: grupo@menguillo.com

GRUPO PENA MAQUINARIA (GRUPEMA)
GRANADA

C/ Juncos s/n

18006 GRANADA (RIBERA 1ZQ. DEL GENIL)
Tel: 958819360 Fax: 958184072

JAEN

Poligono “Los olivares”. C/ Albanchez de
Mégina, 27, Parc. 18. 23009 JAEN

Tel: 953280577 Fax: 953284055

MALAGA

Tel: 952177072

Fax: 952174237

Web: www.grupema.com
Email: info@grupema.com

GRUPO ROXU

LEON

Ribaseca, Ctra. de La Bafieza km. 2
(24391) La Bafieza

Tel. +34 987 263 232

Web: www.gruasroxu.com

Email: roxu@gruasroxu.com

OVIEDO

Carretera de Santander, Meres (Siero)
33199 ASTURIAS

Tel. +34 985 793 636

GIJON - Verifia
Asturias, Espafia
Tel. +34 985 357 743

AVILES - Tabaza
Asturias, Espafa
Te. +34 985 515 091

COSTA RICA

100 metros Oeste de la esquina Noroeste
de la interseccion de la ruta 27 con la Ra-
dial EI Coyol.

Tel. +(506) 2448-7979

Tel. +(506) 244-6426

GRUPO RUBEL

C/ Portal de Betofio, 24

01013 VITORIA-GASTEIZ (ALAVA)

Telf: 945274408

Fax: 945273522

Email: administracion@alquileresrubel.es

GRUPO SERMA

Pol. Ind. Malpica Calle D, Parcela 100 (6,94
km), Zaragoza. 50016 ARAGON

TIf: 976 47 04 57

Web: www.linde-mh.es/es/

ESPECIAL ALQUILADORES

GRUPO SOUSA

La Nava, 4.

06230 LOS SANTOS DE MAIMONA (BA)
TIf: 657 445 907 TIf: 602 210 249
Email: info@gruposousa.com

Web: www.gruposousa.com

GRUPO TORNEIRO

Pol. Ind. O Ceao. Rua da Industria, 100
27003 LUGO

Telf: 982211244

Web: torneiro.es

Email: info@torneiro.es

GRUPO VEINTIMILLA

C/ La Closa 12. 46113 Moncada, Valencia
TIf:961303015/ 618755424

Web: www.veintimilla.com

Email: info@veintimilla.com

GRUPO VIGO, S.L.

Ctra. Ciudad Real - Valdepenas Km. 1’600
13080 CIUDAD REAL

TIf. 926227250

Web. www.grupovigo.com

Email. grupovigo@grupovigo.com

GRUPO VIROSQUE

Parque Logistico de Valencia.

Fase Il. Manzana M8.

46190 RIBA-ROJA DEL TURIA (VALENCIA)
TIf: 9 63855515

Web: www.grupovirosque.es

Email: info@virosque.com

SEDE MADRID

Av. de las Palmeras, 18

28350 CIEMPOZUELOS (MADRID)
TIf: 918093378

SEDE LEON

Avd. Peregrinos 24 bajo
24008 LEON

TIf: 683197823

GRUPO ZUNINO

Pol. Ind. La Estacién, Naves 82, 83 y 84
21450 CARTAYA (HUELVA)

Tel. 959390112/ 607708319

Fax: 959390873

Web: www.grupozunino.es

Email: administracion@grupozunino.es; ofi-
cinatecnica@grupozunino.es; comercial@
grupozunino.es

GRUSANCHEZ-MC, S.L.

Ctra. Madrid — La Corufia, Km. 160
47400 MEDINA DEL CAMPO VALLADOLID
TIf y Fax: 983.801.249 / 983.804.860
Web: grusanchez-mc.com

Email: info@grusanchez-mc.com

GRUTALMERIA, S.L.

Crta. De Viator a Pechina, Km. 2,7
04250 PECHINA (ALMERIA)

Telf: 902141012 /950141012
Web: www.grutalmeria.com
Email:grutalmeria@grutalmeria.com

GRUTRANS CABOS, S.L.

Camino Giraba Km.2

22520 FRAGA (HUESCA)

Telf: 902338338

Web: www.gruascabos.com

Email: gruascabos@gruascabos.com

GRUYMA

C/ Ballobar s/n. 22004 HUESCA
TIf: 974210516

Web: www.gruyma.com

Email: info@gruyma.com

GRUYSER, S.L.U.

Crta. Serés A-242, km. 3
22520 FRAGA (HUESCA)
Telf: 974470168

Web: www.gruyser.net
Email: info@gruyser.net

GSL ALTESUR TECHNICAL RENTAL
Avenida Reino Unido 7, 1°C

41012, SEVILLA

Web: www.gruposolarlighting.es
Email: info@gruposolarlighting.com

GUILLEN MARTEL HERMANOS S.L
16 de julio, 83 Pol. Son Castelld
07009 PALMA DE MALLORCA

Tel: 971433322

Fax: 971432244

Web: www.guillenmartel.com

Email: palma@guillenmartel.com
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ESPECIAL ALQUILADORES

IBIZA

C/ Pou de Na Massiana, 29, Pol. Industrial
Montecristo

07816 Sant Antoni De Portmany (IBIZA)
Tel. 971 199 460 Fax 971 191 750

Email: ibiza@guillenmartel.com

MANACOR

GECO RENT

Ctra. Colonia de Sant Pere, Km 0,9
07500 MANACOR

Tel. 971 559 843 Fax 971 559 716

GUTISA ELEVADORES, S.L.
Extrarradi, 3

25680 Vallfogona De Balaguer (LLEIDA)
TIf: 973446206 / 692810568

Web: www.alquilerdeplataformas.es
E-mail: info@alquilerdeplataformas.es

H. TOBELEM MORALES, S.L.

Ctra. de Cartama a Cartama.Estacion km 1,6
29570 CARTAMA, (MALAGA)

Telf: 952427101 / 902325200

Web: www.tobelem.net

Email: david@tobelem.net

HBC - RADIOMATIC

C/ Vall d’Aran, n°® 20 Local 4

08940 Cornella De Llobregat (BARCELONA)
Telf: 934752140 Fax: 933770171

Web: www.hbc-radiomatic.com

Email: hbc.iberica@hbc.es;
info@radiomatic.com

HELCA ANDALUCIA, S.L.
Autovia de Madrid A-44 Km. 123
18197 PULIANAS (GRANADA)
Telf: 958420157 Fax: 958404374
Web: www.helcaandalucia.com
Email: info@helcaandalucia.com

HENLEY, S.L.

Taibique 1, Pol. Ind. Las Majoreras
35259 Ingenio (Gran Canaria )

TIf: 928734466

Email: info@henleymaquinaria.com
Web: www.henleymaquinaria.com

HERMANOS CEBRIAN

Ctra. Tarazona, Km 43

16220 QUINTANAR DEL REY (CUENCA)
TIf: 96 749 67 67 - 651 86 25 90

Web: www.plataformascebrian.com

Email: plataformashnoscebrian@gmail.com

HERMANOS TAVIO SANTANA S.L.
TIf: 928830189
Email: info@hermanostavio.com

HERRERO MANUTENCION, S.L.
Calle Cecina, 91-92

24700 ASTORGA (LEON)

TIf: 987 618 615

Email: herrero@herreromanutencion.es
Web: www.herreromanutencion.es

HIDALGO MORALES, S.L.

Paseo de la Estacién, 29

45600 TALAVERA DE LA REINA (TOLEDO)
Telf: 925815081 / 607762679

Fax: 925682482

Web: www.hidalgomorales.com

Email: c.hidalgomorales@hotmail.com

HIDRALEC GRUPO INTERELEVA
Carrer Can Clapers, 15

08181 SENTMENAT (BARCELONA)
TIf: 937151111

Web: www.grupointereleva.com
Email: info@hidralec.com

HIDRALTURA CARRETILLAS,S.L.

Pol. Ind Can Ribo. C/ Xavier Nogues, 12
08911 BADALONA

TIf: 934972430

Web: www.hidraltura.es

Email: hidraltura@hidraltura.es

HIDROGESTION LALLAVE, S.L.
Pol. Ind. La Molaina, num 9-10
18240 Pinos Puente (Granada )
TIf: 958452772

Web: www.carretillashlallave.com
Email: info@carretillashlallave.com

HIDROMECANICA TORDESILLAS S. L.
47100 TORDESILLAS

Telf: 983771897 / 609253811

Web: www.hidromecanicatordesillas.es
Email: administracion@hidromecanicator-
desillas.es

178 MOVICARGA

HISPANO JAPONESA

DE MAQUINARIA, S.L (HIM)

Pol. Ind. Del Bierzo Alto,Par E3-E4 )
24318 San Roman De Bembibre (LEON)
Tel: 902210350 Fax: 902210670

Web: www.hjm.eu

Email: info@hjm.eu

HM. GRANADA, S.A

Pol. Ind. Juncaril C/ Motril. Parc. R 129-
R134. 18220 ALBOLOTE (GRANADA)
Telf: 958467068 Fax: 958467486

Web: www.hmgranada.com

Email: hmgranada@hmgranada.com

HOMS RENTALS SL

MATARO - SEDE CENTRAL

Pol. Ind. Pla d’en Boet. C. Francesc Layret, 10
08302 MATARO (BARCELONA)

TIf: 937541931

Web: www.homsrentals.com

E-mail: info@homsrentals.com

GIRONA
C. Camp Gurnau, s/n. 17005 GIRONA
TIf: 972396552

'HOSPITALET DE LLOBREGAT

Pol. Ind. La Pedrosa C. de la Metaleltrgia, 17
08908 L'Hospitalet de Llobregat

TIf: 932233992

SABADELL / SANT QUIRZE DEL VALLES

C. Agusti Pi i Sunyer, 15

08192 Sant Quirze Del Valles (BARCELONA)
TIf: 937207799

VIC

C. Santiago Ramon y Cajal, 56

08500 VIC (BARCELONA)

TIf: 938883120

GRANOLLERS

Pol. Ind. El Congost. Av. De Sant Julia, 217
08403 GRANOLLERS (BARCELONA)

TIf: 937540049

CABRERA DE MAR — ANDAMIOS

Pol. Ind. El Cros. C. Josep Trueta, 1-3
08349 CABRERA DE MAR (BARCELONA)
TIf: 937936333

BARCELONA

C. Ali Bei, 25. 08010 BARCELONA
TIf: 930400137

LLERS

Ctra. Vella, 12

17730 LLERS

TIf: 972671829

oLoT
C. del Rossello, 21. 17800 OLOT
TIf: 872505848

PALAMOS

C. Vilarenys, 23 nau 4
17253 VALL-LLOBREGA
TIf: 872202018

VILANOVA | LA GELTRU

C. de la Industria, 9 }
08800 VILANOVA | LA GELTRU
TIf: 938937613

IGUALADA

Av. Europa, 10

08700 Igualada (Barcelona)
TIf: 930400551

SANT ANDREU DE LA BARCA
Crta. De Martorell, 99

08740 Sant Andreu de la Barca
TIf: 938043476

HUNNISA MACHINERY & PARTS, S.L.U.
Avda. Principal Pista PAPA ALI num 5, Pol.
Ind. El Saladar I. 30564 Lorqui (Murcia)
Teléfono: 968206041

Email: info@hunnisa.com

Web: www.hunnisa.com

HYDREUTES, S.A.

Avda. San Pablo, 31 Nave 18
28823 COSLADA (MADRID)
Telf: 916735515

Web: www.hydreutes.com
Email: hydreutes@hydreutes.es

1. PANO S.L. ALQUILER MAQUINARIA
Pol. Ind. El Pino. Avda. Hacienda de San
Antonio, 5. 41016 SEVILLA

Telf: 954670928

Web: www.ipano.es

E-mail: ipanoalquiler@ipano.es

IBERICA DE PLATAFORMAS, S.L. (IBP)
Pol. Ind. San Marcos. C/ Brinell 1-3
28906 GETAFE (MADRID)

TELF. 916016855/ 916017063

Fax. 916959273

Web: www.ibp-sl.com

Email: ibp@ibp-sl.com

IBERMAQ ARAGONESA S.L.

C/ Galileo Galileo, 19 NAVE 1

Pol. Industrial San Miguel

50830 Villanueva de Gallego (ZARAGOZA)
TIf: 976465993

Web: www.ibermag.com

Email: comercial@ibermag.com

IBERMICAR

Carrer Miguel Servet, 20, Poligon Cami Ral
08850 GAVA

TIf: 936626611

Web: www.ibermicar.es

Email: comercial@ibermicar.es

IDME, S.L.

Pol. Ind. El Portal, C/Marruecos, 4.
11408 JEREZ DE LA FRONTERA (CADIZ)
TIf: 956 086 085

Email: idmesl@idmesl.com

Web: www.idmesl.com

IGH INDUSTRIA GONZALEZ
HERMANOS, S. A.

Pol. Ind. Norte Cm. De Valdeoliva, 2
28750 San Agustin Del Guadalix (MADRID)
Telf: 918489818 Fax: 918489822

Web: www.igh.es

Email: jorge@igh.es

ILERSANS ELEVACIO, S.L.

C/Sant Jordi s/n (nave)

25180 ALCARRAS (LLEIDA )

TIf: 973795185

Web: www.ilersanselevacio.wordpress.com
Email: ilersans@gmail.com

IN20 (INGENIERIA INVERSA
DE OPERACIONES, S.L.)

C/ Elena Quiroga, 3

28850 TORREJON DE ARDOZ
TIf: 9107341 21

Email: asistencia@in2o.es

INDUSTRIAL AGRICOLA BELZUNCES, S.L.

C/ Carretera, 4

04600 HUERCAL-OVERA (ALMERIA)
TIf: 950470377 Fax: 950610007
www.belzunces.es

Email: belzunces@belzunces.es

INDUSTRIALES LEBLAN, S.L.

Pol. Ind. Malpica Alfindén. Ctra. Barcelo-
na, km 334,1

50171 La Puebla De Alfinden (ZARAGOZA)
Telf: 976107129

Web: www.leblan.com

Email: leblansl@leblan.com

INDUSTRIAS DE ELEVACION ACTIVA, S.L.

(INEACTIVA)

Ctra.Sentmenat Km 1 - Nave C.
08213 POLINYA, BARCELONA
Tel. 93 713 42 07 / 620 50 64 29
Web: www.ineactiva.com

Email: vtaboada@ineactiva.com

INGRUA

C/ José Soto Mico, 43. 46017 VALENCIA
TIf: 961334477

Web: www.ingrua.es

Email: ingrua@ingrua.es

INTRUCK CARRETILLAS
ELEVADORAS, S.L.

ULMA SERVICIOS

DE MANUTENCION, S.COOP.

C/ Alejandro Goicoechea, n° 1
28806 Alcalé de Henares (Madrid)
Web: www.intruck.es

INVERSISTEMAS Y CERRAMIENTOS
C/ Pio Baroja, 38

30740 San Pedro Del Pinatar (MURCIA)
TIf: 617040878

Email: inversistemas@hotmail.com

ISCARENT SISTEMAS DE ENCOFRADO
Y ANDAMIOS, S.A.

C/ Peral 32. 47420 ISCAR

Telf: 902375075

Web: www.|scarent.com

Email: iscarent@iscarent.com

ITT (INTERNATIONAL TRUCKS
& TRACTORS S.L.)

TVA ESB59809525

Avda. Congost 9, P.I. Congost
08760 Martorell (Barcelona)
www.ITT1878.es

Email: info@ITT1878.com

ITT RENT

Pol. Ind. Roca, C/ Sant Martin 72-74
08107 MARTORELLES (BARCELONA)
TIf: 902445455

Web: www.ITTRent.es

Email info@ittrent.com

J. CAMPOS ALQUILER Y VENTA
DE MAQUINARIAS

Pol. Ind. San Joanet. C/ Tordera, 3
46669 SAN JOANET (VALENCIA)
TIf: 962591195

Web: www.jcamposmaquinaria.com
Email: info@jcamposmaquinaria.com

J. ZARRIAS GONZALEZ

Ctra. Sevilla-Tartessos, 19 pk-101, km
0,200. APDO. CORREOS 1066.
21007 (HUELVA)

TIf: 959271515

Web: www.josezarrias.com

Email: compras@josezarrias.com
jzarrias@josezarrias.com

J.J. LEVANTINA DE TRITURACION, S. L.
Pol. Ind. Ciudad Carlet. C/ Xaloc 3-5
46240 CARLET (VALENCIA)

Telf: 962994910 Fax: 962994911

Web: www.jjlevantina.com

Email: jgranados@jjlevantina.com

JABE

Pol. Ind. 55 Karrika,

20140 ANDOAIN (GIPUZKOA)
TIf: 943304062 Fax: 943304146
Web: www.jabe.es

Email: jabe@jabe.es

JFS BALEAR RENT

Pol. De Consell C/ Batle Josep Piza Moya, 6
07330 CONSELL — ISLAS BALEARES

TIf. 971141301 / 669269760

Web: www.jfsbalearrent.es

Email: balearrent@gmail.com

JMB ELEVACION, S.L.

Valle de Taranzo nim 1, Portal A.
28023 MADRID(MADRID)
Teléfono: 670 816 056

Email: josito.burgos@hotmail.es

JOFEMESA, S.A.

{» JOFEMESA

ALOUILLR DE MACHL WA

A2 DIRECCION BARCELONA

KM 15,300 (via de servicio) 28022 MADRID
TIf: +34 91 361 31 31

Email: jofemesa@jofemesa.com

Web: www.jofemesa.com

JOFER ELEVACION, S.L.

Ctra. Madrid- Irin, Km. 243,4. Naves Taglo-
sa 10. 09007 (BURGOS)

TIf: 947471110

Fax: 947471406

Web: www.plataformasjofer.es

Email: jofer@joferelevacion.es

JOMASA

TIf: 619291815 / 691264941
Web: www.grupojomasa.es
Email: info@grupojomasa.es

JOSE LLINAS E HIJOS S.L.

C/ Cal Malet, 11-13

08820 El Prat De Llobregat (BARCELONA)
TIf: 93 223 52 75

Web: www.llinas.org

Email: admon@llinas.org

JOSE VIDAL, S.L.U.

Pol. Ind. Las Norias, C/ Crema Marfil,2
03670 MONFORTE DEL CID (ALICANTE)
Teléfono: 0034965605113

Mévil: 0034667692973

Fax: 0034965602415
www.josevidalsl.com

Email: mvidal@josevidalsl.com



JOYSAT LLOGUER PATAFORMES
ELEVADORES

Pol. Ind. Bufalvent. Narcis Monturiol, 14
08240 MANRESA (BARCELONA)

TIf: 938787406 / 608639198 / 902104417
Web: www.joysat.eu

Email: comercial@joysat.eu

JUMACAR ALQUILERES, S.L.

Pol. Ind. La Red Sur. C/ 17. Nave 28 A
41500 ALCALA DE GUADAIRA(SEVILLA)
Teléfono: 607 542 475

Email: ventas@jumacar.es

Web: www.jumacar.es

JUVI - SERVI

Pol. Ind. 2, 28-1 Partida Jubalcoi. (Junto
Via parque Elche-Alicante)

03295 ELCHE (ALICANTE)

Telf: 966682323

Fax: 965453954
Web:www.juviservi.com

Email: juviservi@juviservi.com

JV CARRETILLAS

Calle Antonio Huertas Remigio, 4 (Pol. Ind.
La Paz) 18200 MARACENA GRANADA
TIf: 958 071 381 - 958 411 303

Web: www.jvelevacion.com

Email: info@jvelevacion.com

KARBAR SOLUCIONES INTEGRALES, S.L.

C/ Francesc Duran i Reynals, Nave 5
08403 GRANOLLERS BARCELONA
TIf: 937 812 042

Email: info@karbar.es

Web: www.karbar.es

KEYTANE, S.L. (GRUAS GAVI)

Pol. Ind. Constantin. C/ Luxemburgo, 12-14
43120 Constantin (TARRAGONA)

Telf: 977520100/ 977 20121

Fax: 977520244

Web: www.gruasgavi.com

Email: gruasgavi@gruasgavi.com

KILOUTOU ESPANA, S.A.

C/ Pla de Matabous 34. Pal. Ind. Pla d’en Coll
08110 Montcada | Reixac (BARCELONA )
Tel: 900 767 555

Web: www.kiloutou.es

Linkedin: www.linkedin.com/company/ki-
loutou-espana

KIPTON ELEVACION, S.L.

C/ Puerto Linera 16

28935 MOSTOLES (MADRID)
TIf. 911 262 556 - 610 531 263
Web: www.alquilergruacesta.es
Email: info@kiptonelevacion.com

KOHLER KRAN-SERVICE GMBH

Dieselstrasse 9

D- 64646 Heppenheim
TEIf.+49 6252 9977 55
Fax: 49 6252 9977 55
Email: info@k-kran.de
Web: www.k-kran.de/es

KRILL GENERADORES

Pol. Ind. La Alberca, La Nucia. C/ Villajoyo-
sa, naves 83y 85. ALICANTE

TIf: 902302999

Web: www.krillgeneradores.com

Email: info@krillgeneradores.com

KYO RENT

YOl

MADRID

C/ Sierra de Guadarrama 2 Bis

28830 San Fernando De Henares MADRID
TIf: 913547171

Web: www.kyorent.es

Email: administracionmadrid@kyorent.es

VALENCIA

Poligono de la Cova Avda. Mas de L'Oli 192
46940 MANISES. VALENCIA

TIf: 96 152 76 44

Email: administracionvalencia@kyorent.es
Web: www.kyorent.es

ZARAGOZA

Poligono Industrial Centro Via. Avda. Los
Angeles 21

50198 LA MUELA (ZARAGOZA)

TIf: 876 006 102

Email: zaragoza@kyorent.es

Web: www. kyorent.es

CASTELLON

Carrer Senda Pescadors, 13

12540 VILLA REAL (CASTELLON)

TIf: 964 188 640

Email: administracionvalencia@kyorent.es
Web: www. kyorent.es

LA HITA ALQUILER DE MAQUINARIA, S.L.
C/ Cartagena 149, 1°

30700 TORRE PACHECO (MURCIA)

Telf: 968576210 Fax: 968578701
Whatsapp; 618653423

Web: www.lahita.es

Email: info@lahita.es

LAHYER S.A

Laguna del Marquesado, 17
28021 Madrid

TIf: 916733882

Web: www.layher.es

Email: layher@layher.es

LAPORTA ALQUILER DE MAQUINARIA
Poligono industrial “La vega”, Plaza la Vega
3768139

13160 TORRALBA DE CVA CIUDAD REAL
TIf: 34 926 810 600

Web: www.alquilerdemaquinaria.net

Email: info@alquilerdemaquinaria.net

LASO

comercial@laso.es

www.laso.pt

(+34) 924 243 562

C/Luis Alvarez Lencero, 3 — Planta 4, Ofi-
cina 10

06011 Badajoz

LEJARZA S.A.

Parque Empresarial Abra Industrial

Vial E. Parcela 1.4.2.A

48500 Abanto y Zierbena

Tel. 94 636 02 59 Fax 94 453 60 18

Web: www.lejarzamaquinaria.com

Email: atencionalcliente@grupolejarza.com

LEROCAT COTRANSCA, S.L.

Pol. Ind. Viaeuropa.C/ Vilafames, S/N
12550 Almassora/Almazora (CASTELLON)
TIf: 902400886

Email: administracion@cotransca.com

LIDER REUS, S. L.

C/ Joan Brossa, 8 (Ubicacién de la nave)
43206 REUS (TARRAGONA)

TIf: 977326069

Web: www.transportsrabassa.es

Email: administracion@liderreus.es

LIFTISA S.L.

BARCELONA

C/ Verneda del Congost 6

08160 MONTMELO (BARCELONA)
TIf: 902100696 Fax: 902101624
Web: www.liftisa.com

Email: info@liftisa.com

MADRID

Pol. Ind. San Marcos, C/Diésel esquina C/
Mercalli, 1

28906 GETAFE (MADRID)

LINCARR, S.L.

Pol.Ind. El Vallegén 3, Parcela 11-12
39709 SAMANO (CANTABRIA)

TIf: 942 13 23 82

Email: lincarr@lincarr.es

Web: www.lincarr.es

LINO ROSELLO, S.L.

Avda. del mar, 57

03709 LA XARA (ALICANTE)
TIf: 966423382

Web: www.linorosello.com
Email: lino@linorosello.com

LLANA CARRETILLAS, S.L.
Crta de la estacion N 34 Nave 1
33429 VIELLA (ASTURIAS)

TIf: 985 985 205

Email: llana@Ilanacarretillas.es
Web: www.llanacarretillas.com

LLORSA CARRETILLAS S.A.
Pol. Ind. Los Madrofios 22-24
28864 AJALVIR (MADRID)
TIf: 918844001

Web: www.llorsa.com

Email: info@Ilorsa.com

LOBCOR, S. L.

Pol. Ind. El Pino. C/ Pino central, 30
41016 SEVILLA (SEVILLA)

Telf: 954251963 Fax: 954258635
Web: www.lobcor

Email: lobcor@lobcor.com

LOGISTICA TRANSPORTE Y GRUAS
ARIAS SL

C/ Sofia, 177 - 3. 28022 MADRID

Telf: 913056011 /913242373

Email: alberto@lexbarajas.e.telefonica.net

LOIZAGA ALQUILER Y VENTA

DE MAQUINARIA

Pol. Ind. R-2. C/ Hermes 20
28880 Meco, Madrid

TIf: 916755292 / 638376951

Web: www.loizaga.com

Email: administracion@loizaga.com

LOXAM ESPANA

CLOXAM

OFICINAS CENTRALES

C/ Aguacate, 56, 4° Planta. 28054 — Madrid.
900 92 86 86 / 696 323 035
www.loxamhune.com

Email: atencionalcliente@loxam.es

LUIS ALVAREZ MONTAJES
HIDROELECTRICOS, S.L.

C/ Hermana Matilde, 24- 32
50400 CARINENA (ZARAGOZA)
Telf: 976620251 Fax: 976622185
Web: www.luisalvarezsl.com
Email: info@luisalvarezsl.com

LUNARENT

C/ Alemania 5-7, Pol. Ind. Ciudad del
Transporte )

12006 CASTELLON DE LA PLANA
TIf: 620305135

Web: www. lunarent.es

Email: lunarent@lunarent.es

M. GARCIA BARROSO, S.A.

Pol. Ind. San Diego, Naves 7 y 14
21007 HUELVA

TIf. 959229112

Web: www.mgarciabarroso.com
LEPE

Calle Alfareros, 18

21440 LEPE

TIf: 959 384 556

M.O. INGENIERIA DEL LEVANTE, S.L.
Pol. Ind. Oeste. C/ Milenio Parc.11/2
30820 ALCANTARILLA (MURCIA)

Telf. 968805252

Web: www.moingenieria.com

Email: info@moingenieria.com

MACOTRAN S.L.U.

C/ Nicaragua, 15 Local 28016 Madrid

TIf: 913594739/ 913453180/ 913508272
Fax: 913455715

Email: contenedores@macotran.com
Web: www.macotran.com

MAC INTRALOGISTICA, S.L.U.
C/ Paco Natera 9, Local 10
14014 (CORDOBA)

TIf: 957 847 049

Web: www.macintralogistica.com
Email: info@macintralogistica.com

MACSERVI, S.A.

C/ Juan Guttenberg, 8 nave 3
38109 SANTA CRUZ DE TENERIFE
Telf: 922226246

Web: www.macservi.com

Email: macserviadm@gmail.com

MADOTRANS

LAS PALMAS DE GRAN CANARIA

TIf: 657847428

Web: www.madotrans.es

Email: administracion@madotrans.com

MADRILENA DE MANTENIMIENTO CAR, S.L.
C/ Torre del Bierzo, 27, Pol. Ind. Cobo Calleja
28947 FUENLABRADA(MADRID)

ESPECIAL ALQUILADORES

Teléfono: 91 642 12 89
Email: info@madrilenademantenimiento.es
Web: www.madrilenademantenimiento.es

MAELMA SISTEMAS INTEGRALES

DE ELEVACION

Pol. Ind: Cova Solera. C/ Londres s/n Pasaje
Interior Nave 12

08191 RUBI (BARCELONA)

Telf: 935883682

Web: www.maelma.com

Email: maelma@maelma.com

MAFER, S.L.

Pol. Ind. Can Cortés. C/ Doctor Fleming 11-
13. 08184 PALAU-SOLITA | PLEGAMANS
(BARCELONA)

TIf: 936915511 Fax: 936923840

Web: www.moldesmafer.com

Email: comercial@moldesmafer.com;
tecnica@moldesmafer.com

MAGOVIGO, S.L.

C/ Tomas A. Alonso 130 Bajo
36208 VIGO (PONTEVEDRA)
Telf: 986291449 Fax: 986233871
Web: www.magavigo.com

Email: magavigo@magavigo.com

MAHECON, S.L.

Ctra. Matama-Pazo, 52. 36213 VIGO
TIf: 986294906 / 986469045

Fax: 986210269

Web: www.mahecom.com

Email: mahecon@mahecon.com

MAKELE, S.L.U.

Pol. Bakiola, 58

48498 Arrankudiaga (Vizcaya)
TIf: 946481612

Web: www.makele.com

Email: info@makele.com

MAKIALQUILERES PROFESIONAL S.L.
Pol.Ind.Alhaurin de la Torre. Paseo de la His-
panidad. N°18. T-4 B-18. 29130 (Mélaga)
TIf: 952415599

Web: www.makialquileres.com

Email: comercial@makialquileres.com

MALAGUENA DE CARRETILLAS
DISTRIBUIDORES DE CAT LIFT TRUCKS
C/ Diderot, 10, Pol..Ind. Guadalhorce
29004 — MALAGA

Tifs: 952.23.73.22 / 952.24.63.17

Movil: 615.93.92.76 Fax: 952.23.73.22
Web: www.mcarretillas.es

Email: mcarretillas@hotmail.com

MALCOP, S.L.

Ctra. Valencia, N-332-P.K.116
03550 SAN JUAN (ALICANTE)
TIf: 902130003 Fax: 965653204
Web: www.malcop.com

Email: info@malcop.com

MAMMOET

+31 (0) 10 2042 424

Web: www.mammoet.com
Email: sales@mammoet.com

MANAIN ELEVACIO

Manain

Oficinas centrales — Alquiler y venta
Pol. Ind. Oriola Calle Po 24-28
43870 AMPOSTA

Web: www.manain.com

Email: comercial@manain.com

Tel ventas: 669 17 16 93

Tel alquiler: 686 27 15 52

Tarragona Norte - Alquiler

C/ Antonio Vilalta Capdevila 5, Nave 8
43110 La Canonja
tarragona@manain.com

Tel : 650 88 18 98

Barcelona Sur - Alquiler

C/ Cami Ral 71

08292 Esparraguera
esparraguera@manain.com
Tel alquiler: 696 13 55 85

Barcelona Norte - Alquiler

Pol. Ind. Can Buscarons, Pje, de la indus-
tria Nave 9F

08170 Montornés
montornes@manain.com

Tel alquiler: 636 98 27 91
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ESPECIAL ALQUILADORES

MANTENIMIENTOS
ELECTROMECANICOS ARDOZ, S.L.
Avda. Castilla, 26 Nave 7

28830 San Fernando De Henares (Madrid)
TIf: 916768074

Email: info@asal.es

Web: www.asal.es

MANTENIMIENTO INDUSTRIAL
GERPE, S.L.

Pol. Ind. Los Pinares Parcela 7
49530 CORESES (ZAMORA)
TIf:980 51 18 91

Email: info@migerpe.com

Web: www.migerpe.com

MANUEL MEDINA BUENO, S.L.

C/ Fuenclara, 18 bajo

23330 VVA. DEL ARZOBISPO (JAEN)
Telf: 953451308 / 953451187 /
953451925

Web: manuelmedinabueno.es
E-mail: mmedinabueno@hotmail.com

MANUTENCION DE CARRETILLAS
HIDRAULICAS S.L

Avenida Txorierri, 46 Poligono Berretea-
ga, Nave 8D

48150, SONDIKA (BIZKAIA)

TIf: 9447117 78

Web: www.carretillasmch.com

Email: comercial@carretillasmch.com

MANUTENCION LECUONA

Poligono Industrial Apatta, Calle Erroizpe 5
Pabellén 3. 20400 IBARRA (GIPUZKOA)
T.943 692 725

Email: info@lecuona.es

Web: www.lecuona.es

MAQLIFT, S. L.

Pol. Ind. La Laguna. C/ Arroyo del Soto 11
28914 LEGANES (MADRID)

Telf: 916424914

Web:www.magqlift.com

Email: maglift@magqlift.com

MAQUIAUTO, S. L.

Pol. Ind. Lapatza. C/ Ibarra 8
48970 BASAURI (BIZKAIA)

TIf: 944420581

Web: www.maquiauto.com

Email: maquiauto@maquiauto.com

MAQUIGESTION EUROPEA, S.L.
Pol. Ind. Puig Campana, 27

46960 ALDAIA (VALENCIA)

TIf: 963170507 Fax: 961504209
Web: www.maquigestion.com

Email: info@maquigestioneuropea.es

MAQUIGRUAS, S.L.

Pol. Ind. Albresa. Avda. De Madrid, 27
28340 VALDEMORO (MADRID)

TIf: 918956811 Fax: 918953364
Web: www.magquigruas.com

E-mail: info@maquigruas.com

MAQUINAL, S. L.

Avda. De la Vital, 2

46701 GANDIA (VALENCIA)
Telf/Fax: 962868511

Web: maquinal.com

Email: maguinal@maquinal.com

MAQUINARIA 74

C/ Moisés de Le6n41 Bajo 2. 24006 LEON
TLF: 987094474

WEB: www.magquinaria74.com

EMAIL: info@maquinaria74.com

MAQUINARIA ARINAGA

Calle Eucalipto, 3, Pol.Ind. De Arinaga.
35118 LAS PALMAS

TIf: 928 09 02 38

Web: www.maquinariaarinaga.com
Email: info@maquinariaarinaga.com

MAQUINARIA CALDERON

C/ Primera, 5 P.I. El Montalvo III.

37188 CARBAJOSA DE LA SAGRADA (SA-
LAMANCA)

TIf: 923282725

Email: ventassa@magquinariacalderon.com
Web: maquinariacalderon.com

MAQUINARIA CAMPOS | PAVIA S.L.
Pol. Industrial San Joanet, C/ Tordera, 3
46669 SAN JOANET (VALENCIA)

TIf: 962591195

MOV. 607752081 / 607752051 /
607752019

Web: www.camposmagquinaria.com
Email: info@jcamposmaquinaria.com

180 MOVICARGA

MAQUINARIA GONZALVO, S.L.
Avda. El Norte de Castilla,17
47008 VALLADOLID (VALLADOLID)
Teléfono: 983 220 199

Email: enrique@mgonzalvo.com
Web: www.mgonzalvo.com

MAQUINARIA HIDALGO E HIJOS, S.L.
SEDE CEUTA

Crta. Fuerte Mendizabal. 51004 CEUTA

TIf: 956 50 65 30

Movil: 639 57 87 88

Web: www.maquinariahidalgo.com

Email: administracion@maquinariahidalgo.com

GRUPOB MAINSA

Recta de Heras, Km. - 11
39792 HERAS (CANTABRIA)
Teléfono: 942559594

Web: www.mainsapoligruas.com
Email: mainsa@grupomainsa.es

MAQUINARIA JOSE MIGUEL
Carretera de Béjar, km 3,5

37796 SALAMANCA

TIf: 923 28 87 88

Web: www.alquileryventamaquinaria.es
Email: syrim@syrjosemiguel.com

MAQUINARIA NAVARRA, S.A.

Pol. Ind. Agustinos. C/ G, Parcela D 33
31160 ORCOYEN NAVARRA

Telf: 948309105 Fax: 948306167

Web: www.maquinarianavarra.com
Email: manasa@maquinarianavarra.com

MAQUINARIA REY, S. A. (MANUEL REY)
Av. Coruna, 11. 15300 Betanzos (A CORUNA)
TIf: 981771711 / 981795639

Fax: 981784962

Web: www.manuelrey.com / case.manuel-
rey.com

Email: infomaquinaria@manuelrey.com

MAQUINARIA ROMA, S.L.

C/ Antonio Toledano, 10

28028 MADRID

TIf: 917263891 Fax: 917253626

Web: www.maquinariaroma.es

Email; maquinariaroma@maquinariaroma.es

MAQUINARIA SAN ANTONIO. S.L.

Ctra de Baza, s/n )

04898 HIJATE (ALMERIA)

Tel: 950166196 Fax: 950428841

Web: www.maquinariasanantonio.com
Email: administracion@maquinariasanan-
tonio.es

MAQUINARIA VELA, S.L.
Web: www.maquinariasvela.com
TIf: 956494945

MAQUINARIA Y SERVICIOS ECA , S.A.L
Pol.Ind. Cmo. Labiano, 44.

31192 MUTILVA ALTA ( NAVARRA )

Tfl. 948241017 Fax. 948246313

E-mail: mutilva@ecasal.com;
tudela@ecasal.com

SEDE TUDELA

Pol. Ind. Las Labradas Vial Madrid (Esquina
Vial Aragon). 31500 TUDELA (NAVARRA)
TIf: 948821083 Fax: 948822116

Email: Tudela@ecasal.com

MAQUINARIAS DEL ODIEL

Pol. Ind.Exfasa, n° 40 - 42

21610 SAN JUAN DEL PUERTO (HUELVA)
TIf: 959356562

Moviles: 617440274 / 650504388

Web: http://www.maquinariasdelodiel.com
Email: comercial@maquinariasdelodiel.com

MAQUINAS OPEIN. S.L.

Pol. Ind. Montafia Blanca P: 5-6
35400 ARUCAS

TIf: 928679002 Fax: 928679520
Web: www.opein.com

Email; alquilergc@opein.com

MAQUINAS Y MAQUINAS BARCELONA SL
Paseo Valldaura 111. 08042 BARCELONA
Tel.: 619 741 906

Web: www.maquinas-maquinas.com

Email: rondadedalt@magquinas-maquinas.com

MAQUINDUST BENAVENTE S.L
Calle poligono Cérnicas 13
49600 — BENAVENTE (ZAMORA)
Tel.: +34 980636316

Email: info@maquindust.es

MAQUINOR, S. L.

Rua das Balboas 3-5-7
32002 A Valenza (OURENSE)
Telf: 988227163 / 988235052
Fax: 988247879

Web: www.magquinor.es

Email: info@magquinor.es

MAQUINSA

Avenida de la Industria 505. 25191 LLEIDA
TEL: 973211006

Web: www.magquinsa.net

Email: maquinsa@maquinsa.es

MAQUINZA, S. A.

Pol. Ind. Ciudad del Transporte. Ctra. Hues-
ca. Km. 8, naves 4-5

50820 San Juan De Mozarrifar (ZARAGOZA)
TIf: 976587494

Web: www.maquinza.com

Email: info@maquinza.com

MAQUIOBRAS, S. L.

Pol. Ind. Sector 2. C/ Isaac Newton 2.
50830 Villanueva De Gallego (ZARAGOZA)
Telf: 976185369 Fax: 976185360

Web: www.maquiobras.es

Email: info@maquiobras.com

MAQUIUSA, S.L.

C/ Escorpién 13. 28042 MADRID
Telf: 917477883

Fax: 917478074

Web: www.magquiusa.com

Email: maquiusa@maquiusa.com

MAQUIVENT, S.L.

Pol. Ind. Palmones II. C/ Dragaminas 18.
11379 LOS BARRIOS (CADIZ)

TIf: 956677372 / 630027372

Fax: 956675148

Web: www.magquivent.com

Email: maquivent@telefonica.net

MARCEL SOLER S.A.U.

Avda. Pirelli s/n. 08241 MANRESA

Tel.93 872 89 42/ 661 40 67 01

Email: gruesmarcelsoler@gruesmarcelsoler.com
Web: www.gruesmanelsoler.com

MAROPSA

C/ Puerto Morcuera, 2

28935 MOSTOLES (MADRID)
TIf: 916162807

Fax: 916163860

Web: www.maropsa.com
Email. buzon@maropsa.com

MARTI CANUDAS S.A

Carrer Comerg 48

Poligon industrial Can Sunyer

Sant Andreu De La Barca (BARCELONA)
Web: www.marticanudas.net

Email: info@marticanudas.net

MARTINEZ ALBET TTES

Y EXCAVACIONES, S.L.

C/ Buscarro, 16

08811 CANYELLES (BARCELONA)
TIf: 938973252

Web: www.martinezalbet.com
Email: martinezalbet68@gmail.com

MARTINEZ FORKLIFT SL
Pol. Ind. El Oliveral. C/ C N-12
46190 Ribarroja (Valencia)
TIf: 963575361

Email: info@mh-forklift.com
Web: www.mh-forklift.com

MASECAR, S. L.

Pol. Ind. Cabezo Beaza. C/ Berlin, Parcela
C-2. 30353 CARTAGENA (MURCIA)

TIf: 968124114 Fax: 968124117

Web: www.masecar.es

Email: masecar@masecar.es

MATALLANA RAPADO 2000 S.L.

Pol. Ind. Carrehuela.C/ Jaén esq. C/ Cadiz.
Ctra. N-IV Km 29

28340 VALDEMORO (MADRID)

TIf: 916922537 / 659704949

Web: www.plataformasmatallana.com
Email: matallana2000@gmail.com

MATCO, S. L.

Pol. Ind. José de Valderas. C/ Hormigone-
ras, 13. 28925 ALCORCON (MADRID)
TIf: 916414215

Fax: 699986167

Web: www.matco.es

Email: matco@matco.es

MATECO ALQUILER DE
MAQUINARIA S.L.U

Oficinas Centrales

Avenida Comte De Llobregat, 44,
08760, MARTORELL

Tel: 902 119 682

Web: www.mateco.es

Email: mateco@mateco.es

MATERIALES DE CONSTRUCCION
HERMANOS ALIGA, S.L.

Pol. Ind. Rabasa. C/ Xativa, S/N
03009 ALICANTE

Telf: 965173034 / 965174626

Fax: 965170811 / 965186684
Web: www.aliagasl.es

Email: info@aliagasl.es

MATILSA, S.A.

FABRICA

Pgno Centrovia Calle Uruguay n°3
50198 LA MUELA ( ZARAGOZA )
Web: www.matilsa.es

Email: matilsa@matilsa.es

ALQUILERES

Plataformas Elevadoras Lebrero, S.L.
Pgno El olivar 10

50014 Zaragoza

MAVYAL, S.L.

Pol. Cantabria I. C/ Barrigiielo 3y 5
26006 LOGRONO (LA RIOJA)

Telf: 902327902

Web: www.mavyal.com

Email: mavyal@mavyal.com

MAYFE

Pol. Ind. Son Castello. Gremi Sabaters, 8
07009 PALMA DE MALLORCA

TIf: 971431303

Web: www.mayfe.es

Email: info@mayfe.es

MAZASCA,S.L.

Calle Tajo, 44

28816 Camarma De Esteruelas, MADRID
TIf: 911 342 117

Web: www.mazasca.com

Email: info@mazasca.com

MCRENT ALQUILER Y VENTA
DE MAQUINARIA, S.L.

Pol. Recinto Ferial. C/ Grecia 27 C
17600 FIGUERES (GIRONA)

Telf: 972513551 Fax: 972513552
Email: mcrent@mcrent.es

MECAINSA S.L.

Pol. Ind. De Silvota C/ Pefia Santa.71
33420 SILVOTA (ASTURIAS)

Telf: 985263756

Fax: 985263693

Web: www.mecainsa.com

Email: info@mecainsa.com

MECAPLUS

C/ Torre del Catalan, S/N

22535 ESPLUS HUESCA

TIf: 629258070
Web:www.mecaplus.es

Email: administracion@mecaplus.es /
mecaplusplataformas@gmail.com

MEIFUS MACHINERY, S.L.U

Calle Alcalde Segundo Pampillén 20
36419 SANGUINEDA,MOS PONTEVEDRA
Tel. 986288058

Web: www.elevacionesrama.com

E-mail: info@elevacionesrama.com

MERCAELEVA

Av. Tarragona, 106 — 08720 Vilafranca del
Penedés (Barcelona)

Telf: 938974725

Web: www.mercaeleva.com

Email: info@mercaeleva.com

FRANCISCO NUNEZ

(GRUPO MERCA-ELEVA)

Av. Madrid, 68 (esquina C/ Rumania) —
28802 Alcala de Henares (Madrid)
Telf: 918890125

Web: www.francisconunez.es

Email: correo@francisconunez.es

METALURGIA ANDALUZA

DE ALQUILERES, S.A. (MAMSA)

Pol. Ind. De Asegra

C/ Almeria, Parc. 8-A

18210 PELIGROS (GRANADA)

TIf: 958400140 Fax: 958400190

Web: www.malsa.es

Email: granada@mamsa.es; info@malsa.es



METSA SALAMANCA, S. L.

Pol. Ind. EI Montalvo II. C/ Cafén de Rio Lo-
bos, 55-61. 37008 SALAMANCA

Telf: 923194024 Fax: 923258163

Web: www.metsa.es

Email: info@metsa.es

MIGUEL OBLANCA S. L.

Cr Carretera Corbillos Km. 0,200
24227 VALDELAFUENTE (LEON)
TIf: 987207915 / 987255210
Web: www.migueloblancasl.com
Email: migueloblanca@gmail.com

MIRALLESTRES, S.L.

Av. Europa, 29-31. 08700 IGUALADA
TIf: 902 65 65 01 Fax: 93 805 42 02
Web: www.mirallestres.com

Email: info@mirallestres.com

MK GRUAS E INGENIERIA

Ctra. De Abanilla

30140 SANTOMERA (MURCIA)
TIf: 968921500 Fax: 968 921 323
Web: mkgruas.com

Email: alopezp@mkgruas.com

MOLICEN, S.L.

Pol. Ind. el Caballo. parcela 59. nave 5
28850 LOECHES(MADRID)

Teléfono: 91 885 17 20

Email: comercial@molicen.es

Web: www.molicen.es

MOMULOSE

C/ Cuenca, 6. 45940 Valmojado (TOLEDO)
TIf: 919218436/ 607737314
Web:www.momulose.com

Email. momulose@momulose.com

MONTAJES AGAPITO (MONTAGA)
Poligono Sepes, s/n

13500 PUERTOLLANO CIUDAD REAL
TIf: 926432000

Web: www. montaga.com

Email: montaga@montaga.com

MONTEJANO, S. A.

C/ Ferrocaril 27. 28045 MADRID

Telf: 915087944 / 629112101

Fax: 915086741

Web: www.montejano.es

Email: divisionlimpiezas@montejano.es

MONTERO ALQUILER SA
Pista de Silla, km 4,2

46910 ALFAFAR VALENCIA
TIf: 902424042 / 663895538
Web: www.montero.es

Email: info@montero.es

MORENO GRUAS Y TRANSPORTES
C/ Santa Emilia 39

28400 COLLADO VILLALBA (MADRID)
TIf: 918502574 / 915305245

Web: www.gruasmoreno.com

Email: info@gruasmoreno.com

MOTOR-TRACTOR BITRIAN, S. L.
Pol. Ind. Monzu. Gibraltar, 40
22006 HUESCA

Telf: 974242959

Web: www.mtbitrian.com

Email: informacion@mtbitrian.com

MOVIKKA

Sede Principal: Castalla (Alicante)
C/ Albasanz, 67 — Oficina 47
28037 MADRID

TIf: 434 91 375 81 22

Email: info@movikka.com

MOVIMIENTO DE TIERRA OLUCHA
HERMANOS, S. L

C/ Cantabria, S/N

12200 ONDA (CASTELLON)

Telf: 96770601/ 616425553

Web: www.oluchahnos.com

Email: info@oluchahermanos.com

MOVIPERCAR, S. L.

Pol. Ind. El Raso. C/ Brincadero 37

28750 San Agustin Del Guadalix (MVADRID)
Email: info@movipercar.es

MSR

Pol. Ind. Calonge. C/ Acero n°8
41007 SEVILLA.

TLF: 954513823 FAX: 955540212
Web: www.msrenting.com

Email: info@msrenting.com

MULTILIFT, S.L.

Pol.Ind. Palmones 2. C/Velero, 30.
11379 LOS BARRIOS(CADIZ)
Teléfono: 956 67 66 13 /956 04 59 92
Email: info@multiliftsl.com

Web: www.multiliftsl.com

NISSAT FORKLIFT, S.L.

C/ Msica 9, 3-2. 08191 RUBI (BARCELONA)
TIf: 626331967

Email: nissatforklift@gmail.com

NGB MAQUINARIA

Avda. Zaragoza, 55.

50630 ALAGON ZARAGOZA

TIf: 976611693 Fax:976611408
Web: www.ngbmagquinaria.com
Email: ngb@ngbmaquinaria.com

NOR-ESTE DE MAQUINARIA S.A.

Pol. Ind. Sector 4. C/ Alberto Einsten, 13
50830 Villanueva Del Géllego (ZARAGOZA)
Telf: 902180444 Fax: 976180454

Web: www.nor- este.com

Email: maquinaria@nor-este.com

NORFLIFT, S.L.

Pol. Ind, Sedesa. C/ Lagar, 8.
41400 ECIJA (SEVILLA)

TIf: 611448811

Email: norflift@norflift.com
Web: www. norflift.com

NOUCAR, S.L.

Pol. Ind. Les Forques. Cami Pla de Museros
S/N. 12550 Almazora (Castellén)

TIf: 902 112 192

Web: www.noucar.com

Email: noucar@noucar.com

OBRAS Y DESMONTES

DE NAVARRA, S.L. (ODENA)
Pol. Ind. Municipal, Vial D, s/n
31500 TUDELA (NAVARRA)
TIf: 948825456

Web: www.odenasl.com
Email: odena@odenasl.com

OBRAS Y SERVICIOS PUBLICOS, S.A.
(OSEPSA)

C/ Victor Andrés Belaunde, 27. 28016 MADRID
TIf: 914575300 Fax: 914579929

Web: www.osepsa.es

Email: osepsa@osepsa.es

OBSIDIANA MEDITERRANEA, S.L

Avda. Marina Espariola 10, 4°, 432

52001 MELILLA

TIf: +34 626 628 784

Web: www.obsidianamediterranea.com
Email: contacto@obsidianamediterranea.com

ODORO SAEZ, S.A.

Pq. Empresarial Campollano 4* Avenida, 47
02006 ALBACETE

Telf: 967210460 / 967210074

Fax: 967242881

Email: gruasaez@gmail.com

OFIRE EQUIPOS INDUSTRIALES
Pol. Ind. La Chaparrilla, 40 - 2
41016 SEVILLA

Telf: 954405524 Fax: 954475089
Web: www.ofire.es

Email: marcos@ofire-sl.com

OLMAR ELEVACION

Pol.Industrial EI Horado Blanco, C/ Isaac
Peral, 6. 16660 LAS PEDRONERAS CUENCA
TIf: 667 958 877

Web: www.olmarelevacion.es

Email: info@olmarelevacion.es

ON TOP PLATAFORMAS RENTALS
C/ Del Calvario, 24

28864 AJALVIR (MADRID)

TIf: 619 74 58 58

Web: www.ontop360.es/contac-
to-on-top-madrid

ORIALKI

Poligono Lintzirin-gaina, Pabellén C1
20180 OIARTZUN (GIPUZKOA)

TIf: 943494557

Web: www.orialki.com

Email: info@orialki.com

OSONA ELEVACIO

C/ Lleida, 35B. 08500 VIC (BARCELONA)
TIf: 938890376

Web: www.osonaelevacio.com
Email: info@osonaelevacio.com

PADILLA CARRETILLAS

ELEVADORAS 4.0., S.L.

Pol. Ind. Valle de Guimar, Manzana XV parce-
la 10. 38509 Guimar (Santa Cruz De Tenerife)
Teléfono: 922 367 312

Web: www.padillacarretillaselevadoras.com
Email: asistencia@padillacarretillaseleva-
doras.com

PALOMERA OBRAS Y PROYECTOS, S.L.
C/ Honduras, 12-14. 39005 SANTANDER
Telf: 942281288 Fax: 942276416

Web: www.epalomera.com

Email: palomera@palomeraobras.com

PEGAMO NAVARRA, S.A.

Pol. Lintzirin Gaina B2

20180 OIARTZUN(GUIPUZKOA)
Teléfono: 943 373 011

Email: pegamo@pegamo.es
Web: www.pegamo.es

PERETO

Partida Madrigueres Sud, 61-A
03700 DENIA (ALICANTE)

TIf: 965786927 / 660957448
Web: www.pereto.es

Email: info@pereto.es

PEREZ DEL AMO, S.A.

C/ Carros 47. 49600 BENAVENTE (ZAMORA)
TIf: 980637258

Web: www.perezdelamo.es

Email: info@perezdelamo.es

PEREZ PLUMED S.L

Cm. De la Vallesa, s/n

46520 PORT DE SAGUNT ( VALENCIA)
TIf: 962671644 / 962680966

Fax: 962672593

Web: www.perezplumed.com

Email: info@perezplumed.com

PEYSER

C/ Hermanos Gémez, 34-36. 28017 MADRID
TIf: 914 40 03 62

Web: www peysermaquinaria.com

Email: comercial@peysermaquinaria.com

PIMEG

C/ De Bernat Metge 35

08205 SABADELL (BARCELONA)
TIf: 902114061 /936918511
Web: www.pimeg.es

Email: pimeg@pimeg.es

PISUERGA RENT, S.L.

C/ Francisco Maldonado, 33
47270 Cigales (Valladolid)
Tel. 983668031

Email: pisuerga@pisuerga.info

PKO

Pol. Ind. Olloniego, A-21

33660 OLLONIEGO (ASTURIAS)
TIf: 902414111

Web: www.pk-0.com

Email: info@pk-0.com

PLAAS GRUAS ROXU, S. A.

Ctra. de Santander, s/n

33199 MERES-SIERO (ASTURIAS)
Tel. 985791460

Web: www.plaas.es

Email: plaas@gruasroxu.com

PLACAS PLATAFORMAS (PLATAFORMAS
AEREAS DE CASTILLA S.L)

Pol. Ind. De Villalonquejar Condado de Tre-
vifio 4, nave 1. 09001 BURGOS

TIf: 902239902/ 947473611

Web: www. www.placas.net/

Email: jose@placas.net

PLATAFORMA FISH, S.L.

Calle Juan de la Cierva, Parc. 23.1. Nave A5.
Pol. Ind. Oeste. 30169 San Gines (MURCIA)
Web: www.plataformafish.es

E-mail: info@plataformafish.es

PLATAFORMAS AEREAS ALTEX S.L.

Pol. Ind. Congost . C/ De Can Ribas, 12-14
08520 Les Franqueses Del Vallés

Tel: 938 404789

Web: www.altexsl.es

Email: info@altexsl.es

PLATAFORMAS ALKI, S.L.

Pl. Ibatarte, 18

20870 Elgoibar (GUIPUZCOA)
Tel. 943554646

Web: www.plataformasalki.com
E-mail: info@plataformasalki.com

ESPECIAL ALQUILADORES

PLATAFORMAS ANDALUCIA, S.L.U.
C/ Gramil, Numero 72 (Pol. Ind. Store)
41008 SEVILLA

Tlfno.: 954 351 813

Email: info@gruasandalucia.net

Web: www. gruasandalucia.net

PLATAFORMAS DE ARAGON, S. L.
Pol. Ind. El Arbol, parcela IV

48980- SANTURTZI (BIZKAIA)

TIf: 944617400 Fax: 944621383
Web: www.aragonmaquinaria.com
Email: aragon@aragonmagquinaria.com

PLATAFORMAS DONOSTI S.L.
Astigarragako Bidea, 2 - 3° Planta. Oficina
15 Izquierda. 20180 Oiartzun (GIPUZKOA)
TIf: 943515454 / 629117989

Web: www.gruasyplataformasdonosti.com
Email: gypdonosti@gmail.com

PLATAFORMAS ELEVADORAS

RAFAEL ROVIRA

Pol. Ind. La Esperanza. C/ Cantabria Par-
cela 121. 12400 Segorbe (CASTELLON DE
LA PLANA)

Tel. 620645885

Web: www.plataformasrafaelrovira.com
E-mail: tractoresolivo@hotmail.com

PLATAFORMAS HNOS. CEBRIAN

Ctra. Tarazona, Km 43

16220 QUINTANAR DEL REY (CUENCA)
TIf: 967496767 — 651862590

Web: www.plataformascebrian.com

PLATAFORMAS MAXBER

Camino del Portillejo S/N

47140 Laguna de Duero (Valladolid)
TIf: 983402951 / 615980900

Web: www.maxber.com

Email: valladolid@maxber.com

PLATAFORMAS NOAIN, S.L.

Pol. Ind. Comarca 2 Calle A, N°13
31191 BARBATAIN (NAVARRA)
TIf: 619422325

Web: www.plataformasnoain.com
Email: info@plataformasnoain.com

PM OIL&STEEL IBERICA SL

Carretera A-3 (Nacional 1), Km 339
46190, RIBA-ROJA DE TURIA, VALENCIA
TIf: 961 667 016

POLITRACTOR S.A.

C/ Mas Pujol, n° 46 Naves A-B. P.I. Con-
gost. 08520 Les Franqueses Del Valles
(BARCELONA)

TIf: 938492822

Web: www.politractor.com
Email:politractor@politractor.com

PONCAL SERVICIOS, S.A.

Pol. Ind. Los Olivos. C/ Desarrollo, 1
28906 GETAFE (MADRID)

Telf: 916830095

Fax: 916652198

Web: www.poncal.com

Email: poncal@poncal.com

POTENCIA ALQUILER MAQUINARIA, S.L.
Pol. Ind. Son Castell6. C/Gremi Fusters, 6
07009 PALMA DE MALLORCA

TIf: 902260222

Fax: 971760600

Web: potenciamaquinaria.com

Email: info@potenciamaquinaria.com

PROVALDIMA S.L. ALQUILER
DE MAQUINARIA

Avda. Rio Crispinejo, Parcela 7
41870 AZNALCOLLAR (SEVILLA)
TIf: 954134005

Web: provaldima.com

Email: info@provaldima.com

QUALITY GRUAS

C/ Sant Josep 121 — Pol. Ind. El Pla
08980 — Sant Feliu de Llobregat
Barcelona

Telf 936 763 724
info@unicperfect.com
www.qualitygruas.com

RAMAQ VALLES, S. L.

Pol. Ind. Can Parrellada. C/ Colom, 586
08228 TERRASA (BARCELONA)

Telf: 937312960

Email: info@ramag.es
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ESPECIAL ALQUILADORES

RAFAEL ALMENAR, S.A.

C/ Fogainers, 1. 46014 VALENCIA
TIf: 963 70 49 23

Web: www.nissanalmenar.com
Email: vlopez@nissanalmenar.com

RECAMBIOS CARRETILLAS

Y MAQUINARIA, S.L. ( RECAMASA )
Avda. De Castilla, 11

28830 San Fernando De Henares(Madrid)
Teléfono: 91 679 15 00

Email: info@recamasa.com

Web: www.recamasa.com

REMAQUI SL

C/ Santa Eugenia 11

45600 TALAVERA DE LA REINA (TOLEDO)
TIf: 925803706 / 616405902

Web: www.remaqui.com

Email: info@remaqui.com

REMAYSER, S.A. GRUAS TORRE

Pol. Ind. Llevant. C/ Llevant 1

08150 PARETS DEL VALLES (BARCELONA)
Telf: 935621853 / 54 Fax: 935621907
Web: www.remayser.com

Email: remayser@remayser.com

RENTA DE MAQUINARIA, S.A. - REMSA
Pol. Ind. La Chaparrilla. Crta. Sevilla- Mala-
ga. Km. 3. 41016 SEVILLA

Telf: 954405021 Fax: 954403084

Web: www.remsa.net

Email: remsa@remsa.net

RENTA GRUAS TORRE, S.L.

C/ Nevada 16

28500 ARGANDA DE REY (MADRID)
Telf: 918719377 Fax: 918719233
Email: rentagruastorre@gmail.com

RENTAEQUIPOS, S.L.

Pasaje del Bronce, 8 P.I. El Olivar
28500 Arganda del Rey

Telf.: 91 872 09 82 Fax: 91 870 64 23
Web: www.rentaequipos.com

Email: alquiler@rentaequipos.com

RENTAL ONE ELEVACIONES S.L.
Ctra. La Espinosa C-631, Km. 5,2
24492 CUBILLOS DEL SIL (LEON)
E-mail: hedinor@hedinor.com

RENTALMUR

Avenida de la Paz, s/n
03310 Jacarilla Alicante
TIf: 96 677 10 53

Web: www.rentalmur.com
Email: info@rentalmur.com

RENTEL ALQUILER DE MAQUINARIA
BARCELONA, S.L.

Avda. Comte de Llobregat, 40-42. Nave 5
08760 MARTORELL (BARCELONA)

TIf: 902111255 Fax: 902111266

Web: www.rentelalquiler.com

Email: comercial@rentelalquiler.com

RENTEL VALENCIANA, S.L.

ALQ. DE MAQUINARIA

Pol. Ind. Fuente Muza. C/ Les Covetes, 9
46450 BENIFAIO (VALENCIA)

TIf: 961782949 / 610 297 058

Fax: 961796023

Web: rentelvalencia.wordpress.com
Email: rentelvalencia@gmail.com
carlosrodsilverio@hotmail.com

REPARACIONES MASER SL

Pol. Ind. Zubieta, Médulo 3 Parcela 2E
48340 Amorebieta (Bizkaia)

TIf: 946816892

Web: www.reparacionesmaser.com
Email: maser@reparacionesmaser.com

MAQUINARIA OBRA PUBLICA

REPMA, S.L

C/ Guillem Bujosa Rossello,14 Pol. Ind.
Son Llaut)

07320 Santa Maria Del Cami (BALEARES)
TIf. 971 886 382

Web: www.repma.es

Email: info@repma.es

REVENANT INDUSTRIAL & PORTS
MACHINERY S.L.

Barrio Zubiete - P.I. Isasi 3

48192 GORDEXOLA (VIZCAYA)

TIf: 946 445 413

Email: info@gruporevenant.com
Web: www.gruporevenant.com

182 MOVICARGA

REVISUR, S. L.

Pol. Ind. El Saladar. C/Higuera 30

30850 TOTANA (MURCIA)

Telf: 968423162

Fax: 968490793

We: www.revisur.com

Email: administracion@revisur.com; tecni-
co@revisur.com

REYMAPE

Carretera Sentmenat KM1, Nave D
08213 POLINYA (BARCELONA)
TIf: 93 764 85 92

Web: www.reymape.com

Email: info@reymape.com

RIBE ENERGY MACHINERY, S.L.
C/ Sant Maurici, 2-6

17740 VILAFANT (GIRONA)

TIf: 972 546 811

Web: www.ribeenergy.es

Email: ribe@ribeenergy.es

RIBELLES ALQUILA, S.L.
Carrer La Creu 28,

46838 LLUTXENT VALENCIA
TIf: 610450422

Email: ribellesalquila@gmail.com

RILO MAQUINARIA, S. L.

Crta. Catabois. Km. 3.7 .
15405 EL FERROL (A CORUNA)
Telf: 981325139

Web: www.jrilo.com

Email: jrilo@jrilo.com

RINO ALQUILERES

Pol. Ind. El Torno, C/ Ronda de los Torne-
ros, 24. 41710 (SEVILLA)

TIf. 955139420

Web: www.rinoalquileres.com

Email: direccion@rinoalquileres.com

RISER, SERVICIOS Y ALQUILERES
RIOJAS.L.

Calle Rio Ebro, 8-12, Poligono Industrial
La Granja

Frente a Centro Comercial Las Cafas
26009 LOGRONO (LA RIOJA)

Tel.: 94169 13 13

Fax: 941 69 13 14

Web: www.riser.ws

Email: riser@riser.ws

RIVAS PROFESIONALES DE
MANUTENCION, S.L. (RIPROMAN)
Autovia de Logrofio. Km. 256,35. Pol. Par-
que Tecnolégico de Pinseque. Nave 23.
50298 PINSEQUE(ZARAGOZA)

Teléfono: 976 65 67 30

Email: carretillas@riproman.com

Web: www.riproman.com

ROJALES ELEVACION

Y TRANSPORTE, S.L.

Partida Lo Torné, s/n

03170 ROJALES ALICANTE

TIf y Fax: 966.849.033 / 966.849.033
Email: rojeltrans@hotmail.com

RUMAR

C. de Torres Miranda, 16, Local,
Arganzuela, 28045 Madrid

TIf: 91 473 65 25

Web: www.rumaralquiler.com
Email: info@rumaralquiler.com

S. PUEYO FERRER

Carretera de Pueyo de raguas s/n
AINSA (HUESCA)

Tel.: 974500545

Fax 974500554

Web: www.spueyoferrer.com
Email: alberto@spueyoferrer.com

SAC ALMACO S.L.

Ronda Auguste y Louis Lumiére, 9
Parque Tecnolégico Valencia
46980 PATERNA (VALENCIA)
Telf: 961343051

Web: www.sacalmaco.com

Email: info@sacalmaco.com

SALVADOR GRUAS Y TRANSPORTES
Pol. Ind. Can Estruc. C/ Lo Gaiter del Llo-
bregat, 129-131

08820 El Prat De Llobregat Barcelona
TIf: 933794006 Fax: 933707056

Web: www.transportes-salvador.com
Email: info@transportes-salvador.com

SAN FELIU COMERCIAL, S.A.
C/ San Joan D’en Coll, 52
08243 MANRESA(BARCELONA)

Teléfono: 93 878 78 60

Email: carretillaselevadoras@sanfeliu-co-
mercial.com

Web: www.sanfeliu-comercial.com

SANCHO TORO SUR, S.L.

Camino del Cenizo S/N, Frente Estacién de
Camas. 41900 CAMAS SEVILLA

Telefonos: 649439897 / 954 630 398 / 902
678 666 Fax: 954632850
www.sanchotorosur.com

Email: irequena@stsur.es

SCAFOM-RUX

Avda pirineos n°7, oficina 1-10

28703 SAN SEBASTIAN DE LOS REYES
(MADRID)

TIf: 911722051

Web: www.scafom-rux.es

Email: spain@scafom-rux.com

SEREMA

C/ Compositor Verdi, 90

08191 RUBI (BARCELONA)

TIf: 935883600 / 935883600

Web: www.seremacarretillas.com

Email: comercial@seremacarretillas.com

SEREX MAQUINARIA, S.A.

Pol. Ind. Bierzo Alto, parcelas N4-N5
24318 San Roman De Bembibre (LEON)
Tel: 987545805

Email: serex@serex.es

SERGRUCO, S.L.

Pol. Ind. La Paz. C/ Londres, parcela 252
44195 TERUEL

Telf: 978611100/ 616419927

Fax: 978600337

Web: www.sergruco.com

Email: info@sergruco.com

SERMACO

Carrer Tenes, 3, Poligono Industrial Llevant
08150 PARETS DEL VALLES (BARCELONA)
TIf: 902300140

Web: www.sermaco.com

Email: info@sermaco.com

SERMAIN SERV. REP. MAQ. IND. S.L.
Avda. Rebullén, 52

36416 MOS (PONTEVEDRA)

Teléfono: 986 486 477

Email: sermain@sermain.com

Web: www.sermain.com

SERTEC SERVEIS TECNICS D’ELEVACIO
Carrer Agusti Piii Sunyer, 21 .
08192 Sant Quirze Del Valles (CATALUNA)
TIf: 627.57.64.79

Email: info.sertec23@gmail.com

SERTEMAC, S. L.

Cr. General de Goro 754. Km. 23
35215 TELDE (LAS PALMAS)
Web: www.alquilovehiculos.com
Email: info@sertemac.com

SERVEI, S. A.

Cr. Torre Romeu 22- 40 nave 1
08202 SABADELL (BARCELONA)
Telf: 937484300

Fax: 937277481

Web: www.servei.es

Email: servei@servei.es

SERVI OBRAS EXTREMADURA, S.A.

Pol. Ind. El Prado. C/ Valencia 43-45
06800 MERIDA (BADAJOZ)

Telf: 924387038

Fax: 924302108

Web: www.serviobrasextremadura.com
Email: comercial@serviobrasextremadura.com

SERVICANT

Pol. Ind. Ifausti. N1 km 416
20212 OLABERRIA (GIPUZKOA)
TIf: 943805719 / 629433418
Web: www.servicant.com

Email: servicant@servicant.com

SERVICIOS TECNICOS DE LIMPIEZAS
IND. MIGUEL ARIAS, S.L.

C/ Claridad, S/N Bajo

28260 GALAPAGAR (MADRID)

Telf: 918582626 Fax: 918582498

Web: www.stlima.com

Email: info@stlima.com

SERVICIOS Y RESPUESTOS
JOSE MIGUEL, S.A.

Crta. Béjar. Km. 3.500

37796 ARAPILES (SALAMANCA)
Telf: 923288788 / 923288858

Fax: 923288700
Web: www.syrjosemiguel.com
Email: syrim@syrjosemiguel.com

SERVITASA

Ctra. Ex 209 Km. 0,600 Montijo (BADAJOZ)
TIf: 924450801 / 669820282

Web: servitasasl.com

Emal: ventas@servitasasl.com

SETECAR CARTAGENA, S.L.

Calle Litio, 39 - Pol. Ind. Los Camachos
30369 Cartagena (Murcia)

TIf: 968501540

Web: www.setecar.com

Email: setecar@setecar.com

SETEGAR 2002, S.L.

Pol. Ind. Congost, Cami Ral 6 Sector J
08170 Montornés Del Vallés (BARCELONA)
Teléfono: 902 445 505

Email: setegar@setegar.com

Web: www.setegar.com

SIDEMSA

Crta. De Molins a Sabadell. KM 13. Nave 27
08191 RUBI (BARCELONA)

Telf: 935887461 Fax: 936999507

Web: www.sidemsa.com

E-mail: sidemsa@sidemsa.com

SIMA, S.A.

Pol. Ind. Juncaril. C/ Albufiol, Parcela 250
18220 ALBOLOTE (GRANADA)

Tel.: 958490410

Web: www.simasa.com

Email: info@simasa.com

SIMSUR

Pol. Ind. Las Quemadas. C/ Gabriel Ramos
Bejarano, 122 - A-B 14014 CORDOBA

TIf: 957740004

Web: www.simsur.es

Email: administracion@simsur.es

SINFOCAN MAQUINARIAS S.L.

C/ Ctra. Lomo Solis - Esq. Bandama S/n
Carrizal - Ingenio - 35250 GRAN CANARIA
TIf: 682.406.406 / 616.984.600

Web: www.Sinfocanmaquinarias.es

Email: sinfocan@gmail.com

SISTEMAS TUBULARES

AL-ANDALUS S.L.

Av. Cerro del Aguila n°3 edificio 2; 22 planta
28703 San Sebastian De Los Reyes (MADRID)
TIf: 911924037

E-mail: sta@grupost.com

SMALL LIFT SL

Calle Marineta n° 5 Nave 1

08150 Parets del Valles. BARCELONA
Tel: 931136743 Fax:931878896
Web: www.small-lift.com
Email:info@small-lift.com

S00S MAQUINARIA
[ L

Parroquia de Babio. Parc. C1. Nave 06.
Pol. Ind. Bergondo »

15165 BERGONDO (A CORUNA)

TIf: 981795567

Email: info@soosmagquinaria.com

Web: www.soosmaquinaria.com

Pol. Ind. A Granxa. Parc. 34-35

36400 PORRINO (PONTEVEDRA)

TIf: 886100366

Email: vigo@soosmagquinaria.com

SOS ALQUILER Y VENTA

DE MAQUINARIA

Poligono Tecnoldgico de Ogijares/Armilla
Nave 78. 18151 OGIJARES, GRANADA
TIf: 958 506 598

Web: www.sosmaquinaria.com

Email: frodriguez@sosmaquinaria.com

STAHL CRANE SYSTEMS

Pol. Ind. Avda. De la Industria, 53 Nave 11
28108 ALCOBENDAS(MADRID)

TIf: 914840865 Fax: 914905143

Web: www.stahlcranes.com.es

Email: infospain@stahlcranes.com

STAND ANDAMIOS )
C/ Camino Real, 124. 04738 Vicar (ALMERIA)
TIf: 950 105 000

Email: info@standandamios.com

Web: www.standandamios.com



STEM

Pol. Ind. Can Magarola. C/ Octave Lecan-
te Pallison

08100 Mollet Del Valles (BARCELONA)
Tel: 935 738 770

Web: www.sten.es

Email: info@stenformwork.com

STILL S.A.U

Pol. Ind. Gran Via Sud. C/ Primer de Maig, 38-40
08908 L'HOSPITALET DE LLOBREGAT
Teléfono: +34 933946000

Fax: +34 933946019

Web: www.still.es

Email: info@still.es

SUINTECO S. A

Pol. Ind. El Pla Av Del Textil 33
46870 ONTINYENT (VALENCIA)
TIf: 962916078

Web: suinteco.com

Email: suinteco@suinteco.com

SUMIAL BURGOS SL

C/ Condado de Trevifio. 09001 BURGOS
TIf: 947670900

Email: javier@sumial.es

SUMIALKI SOLUCIONES, S. L.
DELEGACION PINTO

C/ Sierra de Cazorla, 8. 28320 Pinto (Madrid)
TIf: 911 59 33 59

Email: sumialki@sumialki.com

DELEGACION TOLEDO

C/ Curtidores 46 Nave D

Pol. Ind. la Veredilla

45200 lllescas (Toledo)

TIf: 911 59 08 08

Email: illescas@sumialki.com

SUMIGAL SUMINISTROS GALLEGOS SL
C/ Real 24-26 Bajo

27400 MONFORTE DE LEMOS (LUGO)
Tel.: (+34) 982 416 016

Web: www.sumigal.com

Email: alquileres@sumigal.com

SUMIGAS

MAQUINA LIGERA

Pol. Ind. Granada, L-3

48530 ORTUELLA (BIZKAIA)
TIf: 946353531 Fax: 946353286
Web: www.sumigas.net

Email: comercial@sumigas.net

MAQUINARIA PESADA

Pol. Ind: La General, ABB
48510 TRAPAGARAN (BIZKAIA)
TIf: 946353035 Fax: 946353570
Email: abb@sumigas.net

SUMINISTROS INDUSTRIALES
HERRERA, S.A.

(ALQUILER Y DE MAQUINARIA DE CONS-
TRUCCION)

Pol. Ind. Avda. Portugal, N° 17

09400 ARANDA DE DUERO (BURGOS)
Telf: 947546400 Fax: 947546264

Web: www.suministrosherrera.es

Email: alquileres@suministrosherrera.es

SUMYRENT

Cerquido, Pol. 27, Parc.

36475 Salceda De Caselas (PONTEVEDRA)
TIf: 986346853 / 698138869

Web: www.sumyrent.com

Email: luis@sumyrent.com

SUNRISEHS SOFTWARE DE GESTION
C/ Chile, 4 Ed. Il of . 40

28290 LAS MATAS ( MADRID )

Telf: 916301112

Web: www.sunrisehs.com

Email: offering@sunrisehs.com

SUPRALIFT GMBH & CO. KG

TIf: +49 69 299 92 91 14

Web: www.supralift.com/es

Email: isabel.pacheco@supralift.com

SUPROVAL

Carrer Solidaritat, 17
46960 ALDAIA (VALENCIA)
TIf: 961548830

Web: www.suproval.com
Email: info@suproval.com

TABUENCA MAQUINARIA, S.L.

Crta. Huesca- Zaragoza, km 11, 700 Bajo
50830 Villanueva De Gallego (ZARAGOZA)
Telf: 976180520 Fax: 976180496

Email: tabumag@tabumag.es

TAG MATERIAL HANDLING, S.L.U.
Mifo, 15 Poligono industrial de Can Palet
08223 TERRASSA (BARCELONA)

TIf: 937838966

Web: www.carretillastag.com

Email: comercial@tag-mh.com

TALLERES CASTMART, S.L.

Avenida de Lugo 149 - bajo. .
15893 Santiago De Compostela (A CORUNA)
Telf: 981521719 /981531498 /
902170908

Fax: 981523517
Web:www.gruascastmart.com

Email: castmart@gruascastmart.com

TALLERES DENIS, S.A.

Cami Vell de Salou, 3. Pol. Ind. Francoli
43006 TARRAGONA

Provincia: Tarragona

TIf: 977551134

Email: info@denisgrup.com

Web: www.denisgrup.com

TALLERES ELECTROMECANICOS M.L., S.L.
Pol. Bidebitarte, Donosti Ibilbidea 106
20115 ASTIGARRAGA (GUIPUZCOA)

TIf: 943 555 500

Web: www.mlmanutencion.com

Email: ml@mImanutencion.com

TALLERES GRACIA BUJARALOZ, S.L.
C/ Alta, 58. 50177 Bujaraloz (ZARAGOZA)
Telf: 976173095

Web: www.talleresgraciabujaraloz.com
Email: info@talleresgraciabujaraloz.com

TALLERES GRUYMA, S.L.

Pol. Ind. Martinez de Velasco. C/ Ballobar,
s/n. 22004 HUESCA

Telf: 974210516

Web: www.gruyma.com

Email: info@gruyma.com

TALLERES HERCULES

Pasteur 24-29 Pol. A Grela, A Corufia, Es-
pafia. 15008 A CORUNA

TIf: 981261755 Fax: 981275377

Web: www.tiendatallereshercules.es
Email: info@tallereshercules.com

TALLERES J. SANDINO, S.L.

C/ de Gascuenfa, 27. 28022 MADRID
Teléfono: 91 747 13 09

Web: www.jsandino.com/

Email: nacho.sandino@talleresjsandino.com

TALLERES JUAN DE ANDRES, C.B.
Ctra. Madrid - A Corufia

40150 VILLACASTIN (SEGOVIA)

Telf: 921198571 / 670672528

Web: www.talleresjuandeandres.es

Email: talleresjuandeandres@hotmail.com

TALLERES LISBOA, S.L.

Pol. Ind. El Montalbo I. C/ Nobel, parcela
113. 37008 SALAMANCA

Telf: 923190464 Fax: 923190472

Web: www.tallereslisboa.es

Email: info@tallereslisboa.es

TALLERES MAFE

Pol. Ind. Ergoien Pab. 542
20130 URNIETA (GIPUZKOA)
TIf: 943552432 Fax: 943552432
Web: www.talleresmafe.com
Email: info@talleresmafe.com

TALLERES MARCOS CARRETILLAS, S.A.
Pol. Ind. Gamonal Villayuda C/La Bureba 4
Naves 10y 11. 09007 Burgos

TIf: 947484595

Web: www.talleresmarcos.com

Email: talleresmarcos@talleresmarcos.com

TALLERES MARFE, S. L.

Cmo. Nuevo de Picafia 55. 46014 VALENCIA
Telf: 963788612 Fax: 96788602

Web: www.talleresmarfe.com

Email: info@talleresmarfe.com

TALLERES NASIO, S. L.

C/ Almirante Cevera, 9 Bajo
12100 CASTELLON DE LA PLANA
Telf: 964282648 / 964063180 /
601243340

Web: www.talleresnasio.com
Email: info@talleresnasio.com

TALLERES SAEZ - DIESEL, S.A.
C/ Carpinteros, 16. 29006 MALAGA
Telf: 952316693

Email: talleressaezdiesel@gmail.com

TALLERES TORNEIRO

Pol. Ind. O Ceao Rua da Industria 100
LUGO

TIf: 982211244 Fax: 982207165
Web: www.torneiro.es

Email: info@torneiro.es

TALLERES TXINDOKI, S. A.

Pe Ubarburuy, 33. Pol. Ind. 27
20014 SAN SEBASTIAN (GUIPUZCOA)
Telf: 943456761 Fax: 943450996
Web: www.txindoki.es

Email: txindoki@txindoki.es

TALLERES VILLA

Prolongacion Avenida del Mar, n° 5.
03187 LOS MONTESINOS (ALICANTE)
Tel. y Fax 966 721 615

Web: www.grupovillatv.com

Email: info@grupovillatv.com

TALLERES Y GRUAS AVILA

Pol. Ind. Argales .C/ Pilar Mir6, Parcela 1
Nave 26. 47008 VALLADOLID

TIf: 983457878

Web: www.talleresavila.com

Email: info@talleresavila.com

TALLERES Y GRUAS BELLOD, S. L.

Pol. Ind. L'Altet. C/ Casa d’'Osca 6-8

46870 ONTINYENT (VALENCIA)

TIf: 962381986 / 962913084 / 610225805
/61022583

Web: www.gruasbellod.com

Email: gruasbellod@hotmail.com

TALLERES Y GRUAS FERMA

C/ Variant, 5. Pol. Ind. Torrefarrera
25123 TORREFARRERA (LLEIDA)

TIf: 973222888

Web: www.tallersigruasfermalleida.com
Email: ferma@tallersigruesferma.es

TALLERES Y GRUAS JOSE MARIA, S.L.
Avda. Hermanos Bou. Km.1.8

12003 CASTELLON DE LA PLANA

TIf: 964236611 / 964217674

Email: chave@josemariasl.com

TALLERES Y GRUAS JOSE ROMERO, S.L.

C/ Valencia 73 Bajo

45800 Quintanar De La Orden (TOLEDO)
Telf: 689426032 TIf y Fax: 925564648
Web: www.gruasjoseromero.es

Email: gerencia@gruasjoseromero.es

TALLERES Y GRUAS MAESTRE, S.L.
Ctra. de Madrid, Km. 260,5

49600 BENAVENTE (ZAMORA)

Telf: 980633060 / 980633688

Fax: 980636304

Web: www.talleresygruasmaestre.com
Email: tgmaestre@andresmg.com

TALLERES Y GRUAS PACO S.L.
Nacional 322 Km, 185 |
23330 Villanueva Del Arzobispo (JAEN)
TIf: +34 953451711

Fax: +34 953451711

Web: gruaspaco.com

Email: info@gruaspaco.com

TALLERES Y RECAMBIOS, S.A.
(CARRETILLAS TR)

C/ Blesa, 7. 08004 Barcelona
Teléfono: 902 509 777

Email: info@talleresyrecambios.com
Web: www.talleresyrecambios.com

TALLERES ZORITA, S.L.

Paseo Acacias, 8

28540 PERALES DE TAJUNA (MADRID)
Telf: 918748392

Email: tzorita@hotmail.com

TCR LOGISMAQ, S.L.

C/ Boadilla, 5. 45200 ILLESCAS (TOLEDO)
TIf: 925 50 13 13

Web: www.tcrlogismag.com

Email: administracion@tcrlogismag.com

TECNICAS PARA O.P. Y SEGURIDAD,
S.A. (TECOPSA)

C/ Granito 17, 18. 28412 CECEDA (MADRID)
TIf: 918420055

Fax: 918420418

Web: www.tecopsa.com

Email: administracion@tecopsa.com /
carlosw@tecopsa.com

TECNIGALSA INDUSTRIAL, S.L.
Pol. Ind. A Granxa. Parc. 46
36400 PORRINO PONTEVEDRA
Teléfono: 986 338 960

ESPECIAL ALQUILADORES

Email: comercial@tecnigalsa.com
Web: www.tecnigalsa.com
Email: comercial@tecnigalsa.com

TECNITEL, S.L.

Ctra. C-13. Km.4. C/ Canal s/n

25660 ALCOLETGE (LLEIDA)

TIf: 973196511 / 670237565 / 902450900
Web: www.tecnitel.cat

Email: tecnitel@tecnitel.org

TECNOCAR CORPORACION
INDUSTRIAL. S. A.

Ctra. Alcora, km 8,5. i
12006 Castellon De La Plana, CASTELLON
TIf: 900818978

Web: www.carretillashyundai.com

Email: hyundai@carretillashyundai.com

TECNODELSA S.L

C/ Pista de Silla n° 20

46469 BENIPARRELL (VALENCIA)
TIf: 961 219 580

Email: info@tecnodelsa.com

Web: www.tecnodelsa.com

TECNOGRUA BUR, S. L.

Pol. Ind. Villalonquéjar. C/ Lépez Bravo, 15,
nave A2. 09001 BURGOS

TIf: 947474132 / 653925602

Web: www.tecnogruabur.com

Email: miguel@tecnogruabur.es

TECNOLOGIAS DE ELEVACION, S.L.
(TECNORENT)

Pol. Ind. Can Volart. C/ Garbi n° 22
08150 PARETS DEL VALLES

Telf: 902320333

Fax: 902320444

Web: www.tecnorent.com

Email: info@tecnorent.com

TECNOMECANICA FIANO

Av. Alvedro, 35

15180 ALVEDRO (LA CORUNA)

TIf: 981660533

Web: www.tecnomecanicafiano.com
Email: info@tecnomecanicafiano.com

TEDEMA EQUIPOS DE OBRAS, S. A. L.
Pol. Ind. Albresa, C/ Roma 1 Bis

28342 VALDEMORO (MADRID)

Telf: 918955363

Email: info@tedema.es

Web: www.tedema.es

TELESUR-ESTE, S.L

Pol. Ind. Oeste. PC-10/5 )

30820 ALCANTARILLA (MURCIA)

TIf: 968 892 627

Email: info@telesureste.es

Web: www.telesureste.es

Distribuidores oficiales de Hyster, Fiorentini
y Agria.

TERBERG FEYTER IBERIA

SEDE MADRID

C. Padre Granda 3,

CP 28806, Alcald de Henares

+34 910 335 746

C. Séquia De Quart 32,

CP 46200, Paiporta

+34 697 435 081

Web: www.feyter.com

Email: ventas.tractores@terberg.com

TERMISER SERVICIOS INTEGRALES, S.L.
Ctra. M 114 Km 1

28864 AJALVIR (MADRID)

TIf: 918844330 Fax: 918874055

Web: www.termiser.com

Email: alquiler@termiser.com

TERRACAL CARRETILLAS

Parque Empresarial Neinor Henares. C/ La
Venta, 2. Edificio 11, Nave 14 CP. 28880
MECO. MADRID

TIf: 918307281/ 656876959

Fax: 918307298

Web: www.tecarral.com

Email: comercial@tecarral.com

TEYMAGUA, S.L.

Pol. Ind.Sepes 55. 22006 HUESCA
Telf: 974225916

Email: teymagua@teymagua.com

TEYMO MAQUINARIA

PARA CONSTRUCCION

Pol. Empresarial Andalucia .C/ Cabo de
Gata, 2. 28320 PINTO (MADRID)

TIf: 916953619 Fax: 916953619
Email: madrid@teymo.com

Web: www.teymo.com
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ESPECIAL ALQUILADORES

THECA

Cafada de la Llosa s/n
47420 ISCAR (VALLADOLID)
Telf: 983612055

Fax: 983611135

Web: www.theca.es

Email: comercial@theca.es

TIAGUA

Ctra Circunvalacion Arrecife km 3
35500 ARRECIFE ISLA DE LANZAROTE,
ISLAS CANARIAS

TIf: 928821360

Fax: 928822670

Web: grupotiagua.com

Email: info@grupotiagua.com

TIMERSA LOGISTICA, S.A.

Av. de la Verge de Montserrat, 8
08820 EL PRAT DE LLOBREGAT
Telf: 934791740

Fax: 933703756

Web: www.timersa.com

Email: timersa@timersa.com

TODO ALQUILER

Pl. Los LLanillos, C/ Imén. Naves 3-5
19250 SIGUENZA (GUADALAJARA)
TIf: 949393299 / 949391892

Web: www.todoalquiler.net

Email: info@todoalquiler.net

TOMI MAQUINARIA, S.L.

Pol. Ind. Base 2000. Av. Uno, parcela 8/1'y
8/3 - Nave 5. 30564 LORQUI (MURCIA)
Tel. 968 676 020

Web: www.tomimaquinaria.es

E-mail: info@tomimaquinaria.com

TOOLQUICK ALQUILER

Fresadora, 32-34

28522 RIVAS VACIAMADRID (MADRID)
Tell: 912 772 557

Email: info@toolquick.es

Web: www.toolquick.es

Linkedin: linkedin.com/company/toolquick

TORRUMOTI, S.L.

Pol. Ind. La Rosa. C/Rio Fahala, 12-14
29120 ALHAURIN EL GRANDE (MALAGA)
Telf: 952595762

Fax: 952499074

Web: www.torrumoti.com

Email: info@torrumoti.com

TORVAR, S.L.U.

Rua dos Canteiros, 32 Pol. Ind. Del Ceao
27003 LUGO

Tel: 982207088 / 982209073

Fax: 982209428

Web: torvar.com

Email: torvar@torvar.com

TOT A PUNT MAQUINARIA
Web; www.totapuntmaquinaria.com
Email: info@totapuntmaquinaria.com

TOT CARRETILLES S.L

Avda. Mogent, nim 106. Nau 8. P.I. Mogent
08450 Llinars del Valles (BCN)

TIf: 93 87991 35

Web: www. totcarretilles.com

Email: info@totcarretilles.com

TRACTOMECANIC MAQUINARIA, S.L.
Pol. Ind: Agro Reus,C / Victor Catala 48
43206 TARRAGONA

TIf: 977314923

Web: www. tractomecanicmaquinaria.com
Email: tractomecanic@tractomecanic.com

TRAMOSA

C/ General Moscardo, 12
28020 MADRID

Telf: 915540266 / 915540271 /
915332119 /915333162

Fax: 915539247

Web: www.tramosa.eu

Email: Tramosa@tramosa.eu

TRANDEX, S. A.

C/ General Aranda, 24 2 Dcha.
28029 MADRID

Telf: 913150932 Fax: 913150932
Web: www.trandex.es

Email: trandex@trandex.es

TRANS - MARTEL

Pol. Ind. Pla d’en Coll. C/ Del Mig Nave 45
08110 MONTCADA | REIXAC

TIf: 935807392 / 629777570

Web: www.trans-martel.com

Email: clientes@trans-martel.com

184 MOVICARGA

TRANS DIEMA, S. L.

Pol. Ind. Les Comes. C/ Paisos Baixos, 1
08700 IGUALADA (BARCELONA)

TIf: 938054217 / 938037298

Web: www.contenedorestransdiematrans-
ports.com

Email: transdiema@rutalia.net

TRANS GRUES DE L'EBRE
Pol. Ind. Pla de I'Estaci6, 4-1
43500 TORTOSA (TARRAGONA)
Telf: 977588694 / 670233009
Fax: 977588098

Web: www.transgrues.com

TRANS RIC LA MANCHA, S.A.
Pol. Ind. Campollano, C/ D, 39
02007 ALBACETE

Telf: 967218087

Web: www.transriclamancha.com
Email: info@transriclamancha.com

TRANSBUSA

B° Montemolin, 42. 50013 Zaragoza
Telf: 902221170 / 976498535

Fax: 976595107

Web: www.transbusa.es

Email: transbusa@transbusa.es

TRANSFEL, S.A.

Ctra. Cerdanyola a Sant Cugat, Km. 3
08290 Cerdanyola Del Valles (BARCELONA)
TIf: 935864644

Web: www.transfel.es

TRANSGRANOLLERS

Poligono Industrial Pla de Llerona, Carrer Ir-
landa, 4 Les Franqueses del Vallés, 08520,
Barcelona

Telf 93 846 73 81
tkm31@transgranollers.com
www.transgranollers.com

TRANSGRUAS ENRIQUE JIMENEZ S.L.
C/ Eloy Gonzalo, 81

06700 Villanueva De La Serena (BADAJOZ)
Tel: 924842494 / 616920386

Web: www.enriquejimenezfuentes.com
Email: gruas.ejimenez@gmail.com

TRANSGRUAS J SALAVEDRA SL
Ctra. Girona-Sta. Coloma, 51
17183 SANT DALMAI (GIRONA)
TIf: 972474364 / M. 610201909
Fax. 972473649

Web: transsalavedra.com

Email: info@transsalavedra.com

TRANSGRUAS PASTOR, S.L.

C/ Molino de Perrit 14-16

46500 SAGUNTO (VALENCIA)

TIf: 962678818 / 608565454

Fax: 901021927

Web: transgruaspastor.com

Email: transgruaspastor@transgruaspastor.com

TRANSGRUAS VILLAFRANCA, S.L.

Pol. Ind. Los Varales .Av. del Trabajo, 55
06220 Villafranca De Los Barros BADAJOZ
Telf: 924.52.60.43 / 924.52.3594

Web: www.transgruasvillafranca.com
Email: info@transgruasvillafranca.com

TRANGRUAS ZAFRA

Castellar del Valles

TIf: 600 920 258 /617 415 864
Web: www.transgruaszafra.com/
Email: info@transgruaszafra.com

TRANSGRUMA, S.A.

Pol. Ind. El Portillo. C/ Palier, N°. 12-14,
Ciudad del Automovil

28914 LEGANES (MADRID)

TIf: 914987100 Fax: 914987101

Web: www.transgruma.com

Email: transgruma@transgruma.com

TRANSMAQUINA
Web: www.transmaquina.com
Email: transmagquina.internacional@gmail.com

TRANSOLID, S.L.

C/ Amadeo Arias, 10

47014 Arroyo De La Encomienda VALLADOLID
Telf: 983334322 / 983358422

Web: www.transolid.net

Email: transolid@transolid.net

TRANSPORTES CAO, S.A.

Pol. Ind. Cami Ral . C/ Galileo, 8

08860 CASTELLDEFELS (BARCELONA)
Telf: 936657161 Fax: 936657338
Web: www.transportescao.com

Email: juliocao@transportescao.com

TRANSPORTES LUJAN, S.L.

C/ Teide, 23. 35110 Vecindario Santa Lucia
De Tirajana (GRAN CANARIA)

Telf: 928750302 / 928751897

Fax: 928756986

Web: www.transporteslujan.com

Email: transporteslujan@transporteslujan.
com; lujan@transporteslujan.com

TRANSPORTES PADROSA, S.A.

Padrosa Administracié i Control, Crta N-I|
km 760. 17730 ELS HOSTALETS DE LLERS
Telf: 972541100 Fax: 972528227

Web: www.padrosa.com

TRANSPORTES LASARTE

San Pedro, V-2

39312 Rumoroso-Polanco — Cantabria
Tel: 942824534
https://www.lasarte.com/es
info@lasarte.com

TRANSPORTES LUNA

C/ Del Escritor José de la Vega, 5, Local
14014 CORDOBA

Telf: 626999186 / 609659926

Web: www.transportesluna.es

Email: info@transportesluna.es

TRANSPORTES RICO CABANAS, S.L.
Ctra. N-651,s/n. C/ Pedreiras-Laraxe
15621 CABANAS (A CORUNA)

Telf: 981431031

Email: ricocabanas@hotmail.com

TRANSPORTES VIT, S.L.

Pol. Ind. San Cristobal. C/ Turquesa, 42 A
47012 VALLADOLID

Telf: 983393134 Fax: 983300926

Web: transportesvit.com

Email: transportesvitsl@gmail.com

TRANSPORTES Y EXCAVACIONES
CUEVAS, S.L.

Pol. Ind. De Mar Polanco, Nave C 2
39312 MAR POLANCO (CANTABRIA)
Telf: 942845015 Fax: 942845077
Web: www.cuevasobras.es

Email: info@cuevasobras.es

TRANSPORTES Y EXCAVACIONES
RECIO, S. L.

C/ Pio Basanta, 67 -69

47250 MOJADOS (VALLADOLID)

TIf: 983607556 / 983607200 / 630906530
Fax: 983607586

Web: www.grupo-recio.es

Email: transportes@Irecio.com;
copresa@Irecio.com

TRANSPORTES Y GRUAS BENJAMIN
MARIN

C/ Molino de piedra, 1 Chiclana

12580 BENICARLO (VALENCIA)

Tel: 629467046

Web: www.gruasbenjaminmarin.com

Email: transportes@gruasbenjaminmarin.com

TRANSPORTES Y GRUAS CARBALLO
Pol. Ind. Valle de Gtiimar. Manzana 28, Parce-
la 5. 38509 GUIMAR (Santa Cruz De Tenerife)
TIf.: 922539661 Fax: 922539660

Web: transportescarballo.com

Email: tenerife@transportescarballo.com

TRANSPORTES Y GRUAS JESUS
CARDOSO E HIJOS

C. Metro, 3. 45420 Almonacid De Toledo
TIf: (0034) 925314024

Web: www.transportesygruascardoso.com/
Email:cardoso@hermanoscardoso.com

TRANSPORTES Y GRUAS

HNOS SOLANO, S.L.

Crta. N-Il km 454. Pol. Galileo. C/ C nim. 23
25180 Alcarras (LLEIDA)

Telf: 619117733

Web: www.gruassolano.com

Email: transportes@gruassolano.com

TRANSPORTES Y GRUAS SALOM

Cap Negre n°9 Poima

07714 Mahon - Menorca - ILLES BALEARS
TIf: 971365733 / 620190825

Web: www.transgrusa.com/es/servicios
Email: trafico@transgrusa.com

TRANSPORTES Y GRUAS SANCHEZ
CANARIAS, S.L.

Via de Servicio GC-1, Salida 28 — Direccion
Las Palmas de Gran Canaria

35110 VECINDARIO (GRAN CANARIA)
TIf: +34928752025 / +34 673 151 262
Web: www.transportesanchez.com

Email info@transportesanchez.com;
trafico@transportesanchez.com

TRANSPORTES Y GRUAS TINLOHI S.L.
Autovia A-11, KM 354

47193 LA CISTERNIGA (VALLADOLID)
TIf. 983401667 /983403430

FAX: 983401572

Web. www.tinlohi.es

Email: tinlohi@tinlohi.es

TRANSPORTES Y MONTAJES
BIENCINTO, S.L.

Pol. Ind. La Frontera, C/ 1. Parc. 38

45217 UGENA (TOLEDO)

TIf: 925533251 Fax: 925533316

Web: www.transportesymontajesbiencinto.es
Emal: biencinto@telefonica.net

TRANSPORTES Y SERVICIOS A

LA CONSTRUCCION, S.L. (TRASERCO)
Costa de Azahar, 3. 47010 VALLADOLID
Telf: 983331050 Fax: 983378392

Web: www.traserco.es

Email: traserco@traserco.es

TRANSTEL, S.A.

Pol. Ind. El Oliveral, Avda. Madrid, 26. Ctra
Nacional |ll (Madrid-Valencia) Km 342
46190 - RIBA ROJA DE TURIA (VALENCIA)
Tel. 902363781 Fax. 961 665 009

Web: www.transtelsa.com

E-mail: transtel@transtelsa.com

TRANSVOLART, S. L.

Crta. Lima, 14. 08030 BARCELONA
Telf: 983450708 / 607523915
Web: www.transvolart.com

Email: info@transvolart.com

TRIPLEX IBERICA, S.L.

Pol. Ind. Ciudad del Transporte. C/ Alemania
132. 12006 Castellén de la Plana (Castellén)
TIf: 964506350

Web: www.triplexiberica.com

Email: triplex@triplexiberica.com

TSME

Carrer Garraf 6, Nau 1-2 Pol. Ind. Can Prune-
ra Sector A. 08759 Vallirana (BARCELONA)
TIf: +34 93 683 11 97

Email: gruas@gruastsme.com

Web: www.gruastsme.com

TST TORRES SERVICIOS TECNICOS S.L.
C/ Llimoners, 7 nave 2

08339 VILASSAR DE DALT (BARCELONA)
TIf: 902227222

Web: www.tstservicios.com

Email: consultas@tstservicios.com

TXIMELA. S. A.

Donostia Ibilbidea, 74 ;
20115 ASTIGARRAGA (GUIPUZCOA)
Telf: 943332300

Web: www.tximela.com

TXINDOKI RENT

Altune, 4 D-E

20212 OLABERRIA (GIPUZKOA)

TIf: 943 070 700

Web: www.alquilerestxindoki.com
Email: txindoki@alquilerestxindoki.com

UBARISTI SA

Avenida Donostia 122, P.i. Bidebitarte
20115 ASTIGARRAGA (GIPUZKOA)
TIf: 943336097

Web: www.ubaristi.com

UNIC

UNIC IGUALADA

C/ Alemanya, 55 Pol. Ind. ‘Les Comes’
08700 IGUALADA

TIf:93 805 60 60

Web: www.catunic.com

Email: unic@catunic.com

UNIC TARREGA

Pol. Ind. ‘La Canaleta’ Parcel-la 7-8-9
25300 TARREGA

MRS 331 15 79

UNIC BARCELONA
C/ Acer, 36 Nau E 08038 BARCELONA
TIf: 93 595 10 55

UNIC & PERFECT S. L.

Pasaje Albert Einstein, 4. Piso 3 pta 2
08860 CASTELLDEFELS (BARCELONA)
Email: mario@unicperfect.com



UNION EUROPEA DE GRUAS
(ALVEMACO)

Crta. Oviedo-Gijén. Km. 13 Pruvia
33192 LLANERAS (ASTURIAS)
Telf: 985260200

Web: www.alvemaco.com

Web: info@alvemaco.com

UNION GRUAS

Calle Barcelona, 31

08120 LA LLAGOSTA (BARCELONA)
TIf: 646027937 / 657249331

Web: www.uniongruas.es

Email: uniongruas@gmail.com

UNION STULEP SL

C/ Tabal i Dolgaina, 2 bajo. 46025 VALENCIA
TIf: 963645859 / 961588726

Web: www.unionstulep.com

Email: union@unionstulep.com

UNITRANS

Avenida de Europa N4. Nave 12. Pol. Puerta
de Madrid. 28977 Casarrubuelos (MADRID)
TIf: 434916901446 / +34619281381

Web: www. unitrans-sgl.es

Email: info@unitrans-sgl.com trafico@uni-
trans-sgl.com contabilidad@unitrans-sgl.com

UP RENT LLOGUERS, S.L.

Carrer Llevant, 5

Pol. Ind. Pla de Fogars

08495 Fogars De La Selva (BARCELONA)
Tel:: +34 972 865 724

Whatsapp y Mévil: +34 690 050 579
Web: uprentlloguers.com/es

Email: info@uprentlloguers.com

UPING ACCES, S.L.

C/. Tagomago, 29

08192 Sant Quirze Del Valles (BARCELONA)
TIf: 633050533

Web: www.uping.es

Email: info@uping.es

UPLIFTING

Avenida de Pebredo. PLHUS. Parcela 181
22197 CUARTE (HUESCA)

Tel: 974229832 Fax: 974242481

Web: www.uplifting.es

E-mail: uplifting@gaypu.com

URBAR INGENIEROS, S.A.
Ctra. Villabona-Asteasu, km 3
20159 ASTEASU (GUIPUZCOA)
Telf: 916695022 / 943691500
Fax: 943692667

Web: www.urbar.com

Email: comercial@urbar.com

URBASA MAQUINARIA S.L.

Pol. Ind. Agustinos. C/ G Parcela D33
31160 ORCOYEN (NAVARRA)

TIf: 948306166 / 948309105

Fax: 948306167

Web: www.urbasarental.com

Email: manasa@maquinarianavarra.com

USM RENTAL

Paseo Otadui, 8

20560 ONATI (GIPUZKOA)

TIf: 900840406

Web: www.usmrental.com

Email: info@usmrental.com

Pol. Ugaldeguren, 1 Parcela 5 - Il Nave 6
48170 ZAMUDIO (BIZKAIA)

Uzbina Kalea, 24 Pabellén C5

01015 VITORIA-GASTEIZ (ARABA)

UTIFORM EUROPA EN ESPANA

Pol. Ind. los Valeros, Calle Rio Serpis n°2
03178, (ALICANTE)

Teléfono+34 965 70 29 82

Email: info@utiformeuropa.com

Web: www.utiformeuropa.com

VALLESANA (ALQUILER

DE MAQUINARIA DE CONSTRUCCION)
C/ Josep Carner, 16

GRANOLLERS 08402

Ctra. de Valldeoriolf Km. 0,4

LA ROCA DEL VALLES 08430

TIf: 938701272 / 691325797

Web: www.vallesana.es

Email: info@vallesana.es;
comercial@vallesana.es

VALLINA

Pol. Promogranda Parcela 17
33199 GRANDA-SIERO (ASTURIAS)
Telf. 985794387

Web: www.vallina.com

Email: vallina@vallina.com

VALMA - VALENCIANA DE ALQUILER
DE MAQUINARIA, S.L.

C/ Sequia Faitanar 8

46200 PAIPORTA (VALENCIA)

TIf: 961113957

Web: www.valmasl.com

Email: informacion@valmasl.com

VALQUI, S.A.

C/ Trapani 3. 50197 PLAZA (ZARAGOZA)
Telf: 976126018

Web: www.valquisa.es

Email: info@valquisa.es

VALQUIVEN, S.L.

Pol. Ind. Bobalar. C/ Energia 6
46130 MASAMAGRELL (VALENCIA)
Telf: 961451033 / 609673558

Web: www.valquiven.es

Email: anherpa@valquiven.es

VEGA COMPRESORES

Y MAQUINARIA. S.L.

Pol. Ind. Bankunién 2. Avda. de la Juverfa 1
33211 GIJON (ASTURIAS)

Telf: 985301616 Fax: 985301953

Web: www.alquileresvega.com

Email: info@alquileresvega.com

VENTA Y MANUTENCION

DE CARRETILLAS, S.L.

C/ Canarias, 33. Pol. Ind. Los Gallegos
28946 FUENLABRADA MADRID
Teléfono: 91 810 33 08

Email: comercial@veymacar.com
Web: www.veymacar.com

VEREMA

Avda./ La Torrecilla, Parc. 10-E

Pol. Ind. La Torrecilla, 14013, Cérdoba
TIf: 957 200 849 / 661971463

Web: www.veremacarretillas.com
Email: camille@veremacarretillas.com

VERGARA SERVICIOS DE LUCENA, S.L.
Crta. De la Estacién, 6

14900 LUCENA (CORDOBA)

Telf. 957515410 / 696904713

Email: vergaraservicioslucena@gmail.com

VIALKI

Pol. Ind. Jundiz. C/ Goikoberaza, 28
01015 VITORIA - GAZTEIZ (ALAVA)
Telf: 945279031

Fax: 945285362

Web: www.vialki.net

Email: alquiler@vialki.net

VIBACAR S.L.

Pol. Ind. Isasi, Pabellén 3 Barrio Zubiete, 40
48192 GORDEXOLA (VIZCAYA)

TIf: 944712314

Web: www.carretillasvibacar.es

Email: vibacar@vibacar.com

VIKINGO MAQUINARIAS SAN PEDRO SL
Poligono EI Potril. nave 7., Carril de Picaza

29670 San Pedro De Alcantara MARBELLA
TIf: 607054325

Web: www.vikingo.es

Email: info@vikingo.es; comercial@vikingo.es

VIDASA MAQUINARIA, S.L.

Pol. Ind. Prado Del Espino. C/ Artesanos, 24-25
28660 BOADILLA DEL MONTE (MADRID)
Telf: 916322778 / 916322361/ 649301939
Fax: 916333808

Web: www.vidasamaquinaria.com

Email: vidasa@vidasamaquinaria.com

VILA CARRETILLAS

Av. de Sant Julia, 217, Pol. Industrial Congost
08403, GRANOLLERS

Tel. 93 846 76 78

Email. info@vilacarretillas.com

Web: www.vilacarretillas.com

VOLMAQUINARIA DE CONSTRUCCION
ESPANA (ASCENDUM)

Parque Empresarial San Fernando. Edificio
Munich Planta 3

28830 ALCALA DE HENARES (MADRID)
Telf: 916559340

Fax: 916559362

Web: www.volvomagquinaria.es

Email: info@volvomaquinaria.es

VULCANO, S. L.

Pol. Ind. Arinaga. C/ Las Adelfas 16
35118 AGUIMES (LAS PALMAS)
Telf: 928181155 /928188121

Fax: 928183197

Web: www.vulcanosl.com

Email: central@vulcanosl.com

ESPECIAL ALQUILADORES

VTR MAQUINARIA, S.L.

C/Benjamin Franklin, 7. Pol. La Campana
38109 El Rosario. Santa Cruz De Tenerife
TIf: 922 62 44 66

Web: www.vtrmaquinaria.es

Email: correo@vtrmaquinaria.es

XEALCO SL

Crta. Redondela Peinador 106
36815 REDONDELA (PONTEVEDRA)
TIf: 986487080 / 986487300

Web: www.xealco.com

Email: comercial@xealco.com

XMAQ-LIGHT S.L (ALQUILER Y VENT)
SEVILLA

Calle Insula 2 (Pol. Ind. La Isla)

41703 DOS HERMANAS ( SEVILLA )

HUELVA

Calle C, n° 52 (Pol. Ind. Tartessos)

21007 SAN JUAN DEL PUERTO (HUELVA)
TIf: 657 271 922 - Alquiler

625 181 176 - Ventas

954 652 167 - Administracion

Web: www. xmag.es/

Email: info@xmaq.es

venta@xmag.es

administracion@xmag.es

XYLEMINC

Pol. Ind. Las Mercedes. C/ Belfast 25.
28022 MADRID (MADRID)

Tel: 913297899

Fax: 913292410
Web:www.xylemwatersolutions.com
Email: spain@xyleminc.com

ZAGRUSA, S.L.

Pol. Miguel Servet, nave 17

50013 ZARAGOZA

TIf: 976.493.993 / 976.595.563

Email: zagrusa@cooperativadegruas.com

ZAMCAR CARRETILLAS, S.L.

C/ El Torno, S/N. Apartado de Correos 367
06200 ALMENDRALEJO BADAJOZ
Teléfono: 924 67 07 61

Email: info@zamcarcarretillas.es

Web: www.zamcarcarretillas.es

ZAPPIMADRID, S.L.

Ctra. Chinchén (M-313), Km 2,5 - Nave 8
28500 ARGANDA DEL REY MADRID
Teléfono: 91 870 65 14

Email: luis.fernandez@zappimadrid.es
Web: www.zappimadrid.es

ZELAI S.L.

Benta Aldea Industrialdea, 12
20270 ANOETA-GIPUZKOA
TIf: 943691555

Web; www.zelai.es/

Email: zelai@zelai.es




DIRECTORIO DE FIRMAS

GRUAS ALQUILERY VENTA DE EQUIPOS

. MAQUINARIA DE ELEVACION - PLATAFORMAS ELEVADORAS
Vivir el progreso ruz ALQUILER, VENTA, - CARRETILLAS ELEVADORAS
o MANTENIMIENTO - ELEVADORES DE CARGA

o ra ba Y FORMACION - FREGADORAS INDUSTRIALES

Grias moviles y sobre orugas

Pol. Industrial de Betoiio. C/ Concejo 11 - Vitoria-Gasteiz 01013 - ALAVA (PAIS VASCO)

+34 945 28 25 03 606 41 3197 administracion@cruzaraba.es www.cruzaraba.es
PLATAFORMAS ELEVADORAS SEGUROS MAQUINARIA
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PLATAFORMAS DE ARANA
BOCAGE IBERICA, S.L. DESDE 13 HASTA 53 M

P L B DEveral. Fass L CF |, 1B
JELH Fiba - Roja (Volencla)
Tel 918 TS BE3

TRANSPORTES ALQUILER EQUIPOS
{Ncsitscony |

SPECIAL TRAILERS F B

THAT GET YOU THERE ' PROFESIONAL

Nooteboom Ibérica - M +34 659 699004 - E iberica@nooteboom.com
WWW.NOOTEBOOM.COM

CONSTRUCCION | REFORMAS | JARDINERIA | CARPINTERIA | LIMPIEZA

186 MOVICARGA


http://www.cruzaraba.es
http://www.easy-lift.com
http://www.nooteboom.com
http://alquiler.loxamhune.com
http://www.liebherr.com
http://www.alkora.es
http://www.socage.es

WELCOME TO JOIN US

SHANGHAI

Nov. 24-27, 2026 | SNIEC, Shanghai, China
Nov. 23-26, 2026 | SWEECC, Shanghai, China

s One Show,
Y TWO VENUES!

= Be Part of It!

Contact Us For further information, please visie:

Messe Minchen GmbH : & www.bauma-china.com
Tel: +49 89 949-11478 | Emall: info@bauma-netwark.com

Messe Muenchen Shanghal Co., Ltd.
Tel: «B5-21 2020 5500 | Email: baumachinag@mm-sh.com P s | m B


http://www.bauma-china.com

Reaching
greater
heights
together

€

/{M 1.900 ve

[l Ventas 2025

@ Boels.com | Ob 900 92 92 50


http://www.boels.com



