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Macarena García Oliver. Directora Movicarga. macarenagarcia@movicarga.com

Empiezo este editorial, el último del año 2023 con el convencimiento 
de que cada día me gusta más la fruta, y viendo con curiosidad y de-
leite que Sánchez está cada día más desquiciado. Definitivamente ha 
perdido el norte. Le importa un carajo todo lo que no sea su ego, su 
supervivencia y la de todos los que le hacen de palmero. Pero lo que 
no se dan cuenta los que le rodean es que la posición de palmero tie-
ne fecha de caducidad, porque mantener tantas pelotas en el aire le 
va a ser muy complicado a este inhábil. 

Los españoles de izquierdas deben creer que el dinero cae de los ár-
boles y todo lo que dice que va a regalar este señor, ya sean bonos 
culturales, bonos de transporte, y las ayudas a tutiplén para comprar 
votos, les va a salir gratis. Pues que alguien les explique a estos irres-
ponsables que depositan su voto donde no deben, que sus impues-
tos van a experimentar un incremento considerable, porque la fiesta 
hay que pagarla. Que no se vayan lamentando cuando no lleguen a 
fin de mes, porque hasta el más tonto sabe que antes de que le llegue 
el agua al cuello a una persona normal que no vota a estos mamarra-
chos, se habrán ahogado muchos titiriteros.

Acaba un año bueno para todos. Con todo el que hablo, me dice que 
ha tenido un año de cine, tanto alquilando como vendiendo. La duda es 
el año que viene, pero como decía mi padre, ya cruzaremos ese puen-
te cuando llegue el río, no vamos a mojarnos antes de ver ni el agua.

En general este año se ha caracterizado por una carga de trabajo ex-
cepcional para todos, y muchos de vosotros habéis conseguido subir 
los precios, bien por ello. No os durmáis en los laureles, porque enero 
es el mes ideal para corregir tarifas y dar la bienvenida al nuevo año 
con una subida.

Entendible en toda regla, y el cliente tiene que saber que paga por un 
servicio, no se debe regalar el trabajo, son muchas las bocas que es-
tán detrás de las empresas como para ir regalando servicios, portes, 
o cualquier trabajo que suponga que una máquina salga de tus ins-
talaciones.

En mayor o menor medida, todas las empresas han ido renovando 
parte de su parque. El camino es largo y queda mucha maquina-
ria por renovar, pero poco a poco. Roma no se conquistó en un día.

Hemos visto la apertura de numerosas nuevas oficinas de alquiler, es-
pero que ello no conlleve una bajada de pantalones en el precio de al-
quiler. Entrar por precio es fácil, pero flaco favor te haces a ti mismo 
si piensas que eso va en tu beneficio. El único beneficiado es el clien-
te, y no te hagas ilusiones de que lo valorará, a la mínima de cam-
bió te dejará por otro. El cliente que se va por pasta, te hará lo mis-
mo una y mil veces.

La formación ha sido este año un valor añadido a la que muchas em-
presas han sido capaces de dar un empujón. Formando nuevos ficha-

jes, yendo a institutos de formación profesional, o simplemente dando 
su apoyo a centros de formación para que chavales que se están for-
mando tengan recursos con los que trabajar. Este es un camino que 
debemos seguir todos. Es responsabilidad de todas las empresas de 
alquiler y de fabricantes y distribuidores, el trabajar para hacer este 
sector más atractivo, más interesante y más profesional. 

Vamos a la par con el país, somos un sector cada vez más envejeci-
do, y tenemos que ser conscientes de que en unos años nos vamos 
a quedar cojos, mejor buscar una prótesis a tiempo, que ir cojeando 
de por la vida. A muchas empresas les hace falta un protocolo fami-
liar, no lo dejéis, mejor coger el toro por los cuernos a tiempo que salir 
corneado. Hay gente dentro de las empresas familiares que nunca se 
implicará y que nunca hará avanzar la empresa, ser coherentes y to-
mar medidas a tiempo para que no sea un lastre en un futuro, o sea 
motivo de rotura familiar una vez que el jefe ya no esté. 

Plantearos objetivos factibles y medibles. Tratar de convertir la mejora 
continua de la empresa en un hábito, no en una simple tarea puntual.
 
En un año en el que Movicarga ha recibido numerosos premios por 
su trayectoria de 50 años, no me queda más que dar las gracias de 
corazón primero a mi equipo, y segundo a todos y cada uno de los 
que formáis parte de Movicarga, ya sea con publicidad, con artícu-
los, con videos, con likes en las redes, con apoyo moral, con vues-
tra amistad y sobre todo con vuestro cariño, que es lo mejor que 
tenemos. Gracias por un año lleno de éxitos. Como decía Warren 
Buffett “La superación absoluta no es solo alcanzar el éxito finan-
ciero, sino utilizar ese éxito para mejorar la vida de los demás.”. 
Espero que desde Movicarga hayamos mejorado vuestra vida en 
algún aspecto en este 2023. Os deseamos lo mejor para el 2024. 
Estaremos aquí siempre.

Este editorial se lo quiero dedicar a mi mami querida, la persona que 
me metió el gusanillo de viajar y con la que acabo de hacer el viaje a 
Tailandia maravilloso del que ya os hablé en mi último editorial. Pues 
bien, mi mami con 87 años, ha montado en elefante, se ha hecho fo-
tos con tigres y era la última que se iba a dormir y la que no perdo-
naba una buena birra. Si algo pido para todos, es la fortaleza de mi 
madre, a la cual no rasco mucho, porque creo que debajo de su pre-
ciosa piel hay un alien y de ahí la energía, Te quiero mami. Gracias 
por tanto.

Que paséis una feliz navidad en familia (lo de felices fiestas se lo dejo 
a los ateos y comunistas), y que el año que entra os traiga sobre todo 
salud. Del resto ya nos ocuparemos nosotros.

En 2024, luchar por transformar vuestros desafíos en oportunidades 
y nunca, repito, nunca, os paréis.

FUERZA Y HONOR

Que mejor manera de acabar 
el 2023 que con un gran: 
Me gusta la fruta
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Conferencia Ventas & Servicio 
Palfinger Ibérica 2023
Del 15 al 17 de noviembre de 2023, PALFINGER ha celebrado su esperada Conferencia de Ventas y Servicio en Madrid, 
marcando un hito en la colaboración y fortalecimiento de su red de concesionarios y talleres bajo el lema “Juntos Somos 
Más Fuertes”.

Este evento anual reunió a representantes de 
todo el país en el Hotel Marriott Auditorium, 
destacando el compromiso y el esfuerzo de 
sus talleres y concesionarios oficiales en di-
versos workshops y presentaciones.

Para dar apertura a la conferencia, el di-
rector general de PALFINGER Ibérica Jörg 
Schopferer, realizó su presentación tratan-
do temas acerca del presente y futuro de la 
marca PALFINGER en España, consecutiva-
mente las presentaciones hechas a la red por 
los expertos PALFINGER fueron entre otras: 
las últimas novedades de los productos es-
trella de PALFINGER, como las Grúas Carga-
doras, Grúas #Epsilon, y polibrazos. Esta in-
mersión proporcionó una visión detallada de 
las capacidades y características innovado-
ras que ofrecen estos equipos, preparando a 
sus concesionarios y talleres para satisfacer 
las crecientes demandas del mercado.

La clave del éxito de esta conferencia, duran-
te su primer día, radicó en la participación 
activa que hubo por parte de los concesio-
narios en los 4 workshops dedicados a áreas 
estratégicas del negocio:
Comercial & Marketing: Estrategias para 
impulsar la presencia de PALFINGER en el 
mercado y maximizar las oportunidades de 
venta.
TKS, Montajes & Homologaciones: Explora-
ción de las novedades y procesos relaciona-
dos con montajes y homologaciones para ga-
rantizar la eficiencia operativa.
Postventa & Recambios: Discusión sobre 
prácticas óptimas en servicios postventa y 
gestión de repuestos para satisfacer las ne-
cesidades de los clientes.
Desarrollo de la Red: Fomento de la colabo-
ración, desarrollo y expansión de la red de 
concesionarios para fortalecer la presencia 
de PALFINGER en todo el país.

ESTE EVENTO ANUAL REUNIÓ  
A REPRESENTANTES DE TODO 

EL PAÍS EN EL HOTEL MARRIOTT 
AUDITORIUM, DESTACANDO  

EL COMPROMISO Y EL ESFUERZO 
DE SUS TALLERES  

Y CONCESIONARIOS OFICIALES  
EN DIVERSOS WORKSHOPS  

Y PRESENTACIONES.

Ventas 
& Servicio
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EL DIRECTOR GENERAL DE 
PALFINGER IBÉRICA JÖRG 
SCHOPFERER, REALIZÓ SU 
PRESENTACIÓN TRATANDO 

TEMAS ACERCA DEL PRESENTE 
Y FUTURO DE LA MARCA 
PALFINGER EN ESPAÑA

LAS PRESENTACIONES 
HECHAS A LA RED POR 

LOS EXPERTOS PALFINGER 
FUERON ENTRE OTRAS: LAS 

ÚLTIMAS NOVEDADES DE 
LOS PRODUCTOS ESTRELLA 
DE PALFINGER, COMO LAS 

GRÚAS CARGADORAS, GRÚAS 
#EPSILON, Y POLIBRAZOS
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Parte de la agenda del segundo día inclu-
yó presentaciones que definían los planes y 
objetivos para el 2024, entre ellos se desta-
ca varias campañas de Postventa, el plan de 
Marketing, introducción de nuevos produc-
tos en el mercado, la apuesta por la digitali-
zación con el producto Palfinger Connected 
Plus+, entre otros temas importantes.

El Hotel Marriott fue el elegido para la reunión, 
ubicado cerca de la sede de PALFINGER Ibé-
rica en San Fernando de Henares, permitió 
a todos los asistentes disfrutar del confort de 
unos de los hoteles más grandes de España. 
La agenda de la convención incluyó una cena 
inaugural, al lado del hotel, en el Asador 7 de 
Julio. La segunda noche, la totalidad del grupo 
se movió al centro de la capital, culminando la 
noche con una espectacular cena en el em-
blemático restaurante La Posada de la Villa.

Una de las actividades de la agenda que más 
genero expectativas a todos los asistentes fue 
la charla dada por el invitado especial a la 
conferencia, Victor Kuppers, quien en una 
sesión de casi dos horas compartió con todo 
el grupo las claves para “Vivir y trabajar con 
alegría”. Definitivamente con sus palabras in-
yectó a todos los participantes una buena do-
sis de positivismo y de ganas por seguir dan-
do lo mejor cada día, con alegría.

Esta conferencia no solo ha fortalecido los la-
zos dentro de la red de concesionarios y ta-
lleres oficiales PALFINGER en España con la 
marca, sino que también ha sentado las ba-
ses para un año 2024 lleno de colaboración, 
crecimiento y éxitos compartidos.

“Queremos expresar nuestro sincero agra-
decimiento a todos los asistentes por contri-
buir al éxito de este evento. La participación 
activa y el intercambio de conocimientos en-
riquecieron la experiencia de todos los pre-
sentes, reforzando la idea de que “JUNTOS 
SOMOS MÁS FUERTES”, añaden desde Pal-
finger Ibérica.

ESTA CONFERENCIA NO SOLO HA 
FORTALECIDO LOS LAZOS DENTRO 
DE LA RED DE CONCESIONARIOS Y 
TALLERES OFICIALES PALFINGER 
EN ESPAÑA CON LA MARCA, SINO 
QUE TAMBIÉN HA SENTADO LAS 

BASES PARA UN AÑO 2024 LLENO 
DE COLABORACIÓN, CRECIMIENTO 

Y ÉXITOS COMPARTIDOS

http://www.aherniberica.es
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Es un orgullo haber sido testigo de la 1º Com-
petición de Futuros profesionales de Maqui-
naria y Elevación en Smopyc de AFUPRO.

12 chavales, de 7 comunidades autónomas, 
estuvieron compitiendo en Smopyc por obte-
ner un reconocimiento como los mejores fu-
turos profesionales. Al final, es una victoria 
de todos. Que se dé visibilidad a la Forma-
ción Profesional, y que sea con el apoyo de 
ELEVA, Smopyc, y las empresas del sector, 
es un lujo.

Las empresas que han apoyado esta inicia-
tiva con máquinas y equipos son Manitou, 
JLG, Sidilad, Electude, Haulotte, Heli; y en la 
gimkana: ELEVA, Transgruas, Sagola, Haulo-
tte, Dieci, Maquinza, RB Componentes, Re-
vista Movicarga, TVH, Heli, JLG, Manitou, 
Valquisa e Hydromek.

Es tarea de todos el apoyar la formación pro-
fesional y darles una oportunidad a estos fu-
turos profesionales que con tanta ilusión han 
realizado todas las pruebas.

En primera posición quedó Carmen Sara 
Lima Campos del I.E.S. La Rosaleda de 
CCAA de Andalucía. Tengo su teléfono por si 
alguien la quiere contratar, al igual que el de 
todos los que participan y estamos en con-
tacto directo con todos los centros para ir 
dando oportunidad a estos cracks que dentro 

de nada tendremos en nuestras empresas. 
Me podéis escribir a mí o a cualquiera de los 
centros si estáis interesados en colaborar en 
la formación de estos máquinas.

Felicidades a mis queridos amigos de AFU-
PRO por tanto. Felicidades por ese empeño 

La formación profesional 
tuvo su gran espacio en Smopyc

Por Macarena García

Formación
profesional
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en que los chavales tengan un hueco en nuestras empresas y en que 
vean de primera mano lo que es una empresa y cómo funciona.

Un llamamiento a aquellas empresas que tengan maquinaria que no 
utilicen, si la quieren donar a alguno de los centros que me manden 
un mail o se pongan en contacto con AFUPRO a Jesús M. Gómez Vi-
cente a su mail: jesus.gomez@afupro.org

Os dejamos un resumen espectacular que nos han realizado desde 
AFUPRO donde se ve claramente la ilusión, el conocimiento que es-
tán demostrando y sobre todo, la fuerza y las ganas que le están po-
niendo cada uno de los que ha participado en este gran eventazo.
Del 22 al 25 de noviembre se ha desarrollado la Primera Competición 
de Futuros Profesionales de Maquinaria y Elevación para el alumnado 
de Formación Profesional.

El evento ha sido organizado por la asociación AFUPRO, desarrollán-
dose en Zaragoza, en la decimonovena edición del Salón Internacio-
nal de Maquinarias de Obras Públicas, Construcción y Minería, con-
tando con el patrocinio de SMOPYC, Alianza ELEVA y la colaboración 
de numerosas empresas del sector.

La competición estaba dirigida al alumnado que cursan ciclos forma-
tivos pertenecientes a la Familia Profesional de Transporte y Mante-
nimiento de Vehículos, especialmente al ciclo de Electromecánica de 
Máquinas.

Los objetivos principales que ha tenido el evento han sido
• Potenciar la relación y sinergias entre los Centros Educativos y las 

Empresas del sector.
• Difundir en los centros educativos el perfil del sector de maquina-

ria y elevación.
• Resaltar la carrera profesional que se puede desarrollar en este per-

fil.
• Reconocer y estimular la labor del profesorado en los Centros Edu-

cativos donde se impartan estas especialidades de Formación Pro-
fesional.

• Dar a conocer a las empresas la buena formación de este alumnado
• Divulgar la gran demanda de empleo existente en este sector.

Participaron 12 competidores de 7 comunidades Autonómicas dis-
tintas.

 
Los competidores fueron convocados el miércoles 22 a las 16 horas, 
para entregarles el horario de la competición y explicarles las normas 
del desarrollo. Los días 23 y 24 fue cuando se desarrollaron todas las 
pruebas y el sábado 25 la clausura y entrega de premios. 

En la competición se han desarrollado dos tipos de pruebas, 6 
técnicas que fueron diseñadas y evaluadas por profesionales de 
las empresas colaboradoras y 5 gymkanas profesionales, que 
partiendo de unas pistas que le proporcionaba la organización, 
tuvieron que averiguar de qué empresa se trataba, localizar don-
de estaba ubicada el stand y a continuación realizar una entre-
vista o explicar el funcionamiento de una de sus máquinas. A tra-
vés de esta prueba los competidores han conocido toda la feria 
de SMOPYC.

LAS PRUEBAS

Cada competidor desarrolló 6 pruebas técnicas y 5 pruebas de 
gymkanas. Un total de 72 pruebas técnicas y 70 pruebas de gymka-
nas en la competición. 

Las pruebas técnicas han sido:

1ª Prueba de Diagnosis, evaluada por MANITOU 
El competidor diagnosticó una avería eléctrica sobre la máquina MT 
730 que afectaba a la puesta en marcha.

2ª Prueba fallo electromecánico, evaluada por JLG 
El competidor diagnosticó la máquina R4045 para verificar un fallo 
electromecánico y donde se encuentra.

3ª Prueba Lin-bus evaluada por SIDILAD 
El competidor utilizando la maqueta de multiplexado y aplicando el 
protocolo adecuado, resolvió los problemas planteados por el técnico.

4ª Prueba plataforma de e-learning evaluada por ELECTUDE 
El competidor tenía que resolver de forma digital, el cuestionario téc-
nico propuesto.
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5ª Prueba Fallo electromecánico evaluado por HAULOTTE 
El competidor diagnosticó la máquina Tijera Optimus 8AE con ave-
ría en el sistema eléctrico utilizando el equipo propio de la máquina o 
kitdiag de Haulotte.

6ª Prueba Fallo electromecánico, evaluado por HELI 
El competidor localizó avería sobre carretilla eléctrica G2 con batería 
de litio. La avería consistió que, una vez activado el contacto, la má-
quina se quedaba con alarmas y luces de retroceso activadas de for-
ma permanente.

Tras finalizar y evaluar todas las pruebas, el sábado 25 se realizó el 
acto de clausura y entrega de premios, donde participaron tanto las 

empresas colaboradoras, como la directiva de ELEVA, así, como Aran-
cha Morquecho, Luis Fueyo y Alberto López de SMOPYC. El evento de 
clausura comenzó con unas palabras del presidente de la asociación 
AFUPRO, Jesús M Gómez y Antonio Casado, secretario de la asocia-
ción ANAPAT. Fue conductor del evento Jorge Cuartero de la asocia-
ción ANMOPYC.

Antes de comenzar, la asociación AFUPRO puso en valor el trabajo 
desarrollado por los tutores que han preparado y animado a los com-
petidores, dedicándole tiempo fuera de las clases lectivas y acompa-
ñándole a la competición. Sin ellos, nada hubiese sido posible.

LAS CLASIFICACIONES

La clasificación final ha resultado de la siguiente forma: 
COMO FINALISTAS quedaron los siguientes competidores, todos reci-
bieron varios obsequios de las empresas colaboradoras.

Jesús M. Gómez y Jorge Cuartero

Antonio Casado
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Los premios fueron entregados por:
Gustavo Toledo, de la empresa HELI 
Estefano Sorbini, de la empresa JLG 
Luis de la Morena, de la empresa MANITOU 
Juan Cano, en representación de SAGOLA 
Daniel Bernad, de RB COMPONENTES 
Francisco Javier Poves, de la empresa VALQUISA

LA TERCERA POSICIÓN la obtuvo el competidor:
José Adrián Hernández Fernández del IES Ginés Pérez Chirinos de 
la CCAA Murcia. El premio lo entregó Juan Pablo Viniegra de la Aso-
ciación AECE.

LA SEGUNDA POSICIÓN la obtuvo el competidor:
Eder Collazos Curiel del CIFP Bidebieta LHII del País Vasco. El pre-
mio lo entregó Alfonso de la Lama Noriega de la asociación ANAPAT.

EN PRIMERA POSICIÓN quedó la competidora: 
Carmen Sara Lima Campos del I.E.S. LA Rosaleda de CCAA 
de Andalucía. El premio lo entregó David Ruiz Garzón de la 
asociación ANAGRUAL.

El evento finalizó con la intervención de Alberto López Sánchez, Direc-
tor de Negocios de Feria Zaragoza.



14 MOVICARGA

NOTICIAS DEL SECTOR

Las 5 grúas SLD más vendidas de Palfinger en 2023
El mercado de grúas hidráulicas articuladas continúa expandiéndose en 2023, la gama SLD de PALFINGER representa, 
en unidades, más del 50% de las ventas totales de PALFINGER en España. Estas grúas, ubicadas en la categoría de 
capacidad de elevación entre las 5 y las 24 toneladas metro, han ido ganado terreno debido a su rendimiento excepcional, 
durabilidad y precio competitivo. 

LA PREFERENCIA DEL MERCADO ESPAÑOL  
EN ESTE SEGMENTO: GAMA SLD DE PALFINGER

En un mundo donde la diversidad en el ámbito laboral es clave, la 
gama de grúas SLD de PALFINGER ha demostrado ser la elección 
preferida de los clientes en el mercado español. A pesar de ser cla-
sificadas como grúas de gama media con hasta 24 toneladas metro, 
los modelos SLD destacan por sus acabados de primera calidad, lar-
ga vida útil y su idoneidad para trabajos en espacios reducidos, tanto 
urbanos como rurales.

La popularidad de las grúas SLD se debe no solo a sus dimensiones 
compactas, que facilitan la maniobrabilidad en entornos estrechos, 
sino también a su accesibilidad. La adquisición de una grúa PALFIN-

LA GAMA DE GRÚAS SLD 
DE PALFINGER 
HA DEMOSTRADO SER  
LA ELECCIÓN PREFERIDA 
DE LOS CLIENTES EN  
EL MERCADO ESPAÑOL.

5 top grúas
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GER de la gama SLD, equipada con tecno-
logía de última generación, se ha vuelto có-
moda para los usuarios, gracias a un precio 
altamente competitivo.

CARACTERÍSTICAS DISTINTIVAS DE 
LA GAMA SLD

La característica principal que distingue a la 
Gama SLD de PALFINGER es su perfil hexa-
gonal clásico. Este diseño sólido y eficiente 
es la elección perfecta para aplicaciones dia-
rias y rutinarias, haciendo que las grúas SO-
LID sean robustas y resistentes en su fun-
cionamiento. Su versatilidad las convierte en 
socias ideales para maniobras de carga sen-
cilla, ya sea en entornos municipales o apli-
caciones regulares en obras de construcción.

La gama SLD 5 se destaca por sus sistemas 
hidráulicos y electrónicos diseñados con ex-
celente funcionalidad. El sistema Single Link 
Plus ofrece más potencia en el gancho, com-
binado con la facilidad de manejo y manio-

brabilidad del control por radio. Este diseño 
inteligente y ligero proporciona una mayor 
carga útil, haciendo que las tareas simples 
de carga se realicen de manera eficiente.

LOS 5 MODELOS DE GRÚAS SLD 
MÁS VENDIDAS EN ESPAÑA

PK 9.501 SLD 5: Cuenta con un momento 
máximo de elevación de 9.0m y sistema de 
biela en brazo articulado. Su máximo alcance 
estándar es de 5.6m, cuenta con un ángulo 
de giro de 400º, 2 gatos de apoyo extensibles 
manuales hasta 3.2m de amplitud y platos 
oscilantes de 10º.

PK 12.501 SLD 5: Cuenta con un momento 
máximo de elevación de 11.4m y sistema de 
biela en brazo articulado. Su máximo alcan-
ce estándar es de 5.8m, cuenta con un án-
gulo de giro de 400º, abertura de los estabi-
lizadores de hasta 3.3m de amplitud y peso 
propio de 1.170kg.

PK 14.501 SLD 5: Cuenta con un momento 
máximo de elevación de 14.5 m y su máxi-
mo alcance estándar es de 6.1m. Además, 
está configurada especialmente con el siste-

A PESAR DE SER CLASIFICADAS COMO GRÚAS 
DE GAMA MEDIA CON HASTA 24 TONELADAS 
METRO, LOS MODELOS SLD DESTACAN POR 
SUS ACABADOS DE PRIMERA CALIDAD, 
LARGA VIDA ÚTIL Y SU IDONEIDAD PARA 
TRABAJOS EN ESPACIOS REDUCIDOS, TANTO 
URBANOS COMO RURALES.



ma HPSC que permite tener control de esta-
bilidad con un alto rendimiento proporcional 
que recalcula y define el rango de trabajo y la 
estabilidad de la grúa.

PK 19.001 SLD 5: Cuenta con un momento 
máximo de elevación de 18.5 m y su máximo 
alcance estándar es de 6.1m. Su ángulo de 
giro es de 420º, por lo que la grúa ofrece una 
amplia cobertura en el área de trabajo. Ade-
más, cuenta con la incorporación de distintos 
sistemas que aumentan sus posibilidades de 
uso y eficiencia.

PK 24.001 SLD 5: Cuenta con un momento 
máximo de elevación de 23.1m y sistema de 
biela en brazo articulado. Su máximo alcan-
ce estándar es de 8.2m, cuenta con un án-
gulo de giro de 400º, abertura de los esta-
bilizadores de hasta 5m de amplitud y peso 
propio de 2260kg.

Estas grúas no solo cumplen con los están-
dares de calidad probados de PALFINGER, 
sino que también ofrecen una atractiva es-

LA CARACTERÍSTICA PRINCIPAL 
QUE DISTINGUE A LA GAMA SLD DE 
PALFINGER ES SU PERFIL HEXAGONAL 
CLÁSICO. ESTE DISEÑO SÓLIDO Y 
EFICIENTE ES LA ELECCIÓN PERFECTA 
PARA APLICACIONES DIARIAS Y 
RUTINARIAS, HACIENDO QUE LAS GRÚAS 
SOLID SEAN ROBUSTAS Y RESISTENTES 
EN SU FUNCIONAMIENTO.

trategia de precios, consolidándose como 
las preferidas en el mercado actual. Con su 
rendimiento excepcional y diseño robusto, 

las grúas SLD continúan marcando la pauta 
en la industria de grúas hidráulicas, propor-
cionando soluciones eficientes y asequibles 
para una variedad de aplicaciones.

Si usted esta interesado en recibir mas in-
formación acerca de esta gama SLD o de 
cualquier producto PALFINGER, no dude en 
ponerse en contacto con: dpt-comercial@
palfinger.com



PALFINGER.COM

REVISIÓN ANUAL 
PALFINGER 
MAXIMIZA TU TRANQUILIDAD 

Optimiza la vida útil de tu equipo 
PALFINGER y garantiza tu seguridad.

RESERVA TU CITA

http://www.palfinger.com
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Con la LTR 1150 Liebherr responde a las exigencias de los operadores 
de las grúas que tienen que hacerse cargo de trabajos de elevación 
para los que la LTR 1100 se queda demasiado corta y la LTR 1220 
es demasiado grande e innecesariamente potente. Las capacidades 
de elevación de la nueva grúa de 150 toneladas se sitúan entre estos 
dos tipos de grúa.

«COMPACT AND STRONG, TRANSPORT IN ONE» 

Lo más destacado de la nueva LTR 1150 es su económico concepto 
de transporte: ninguna otra grúa telescópica sobre orugas del merca-
do, en esta clase de carga, puede trasladarse de forma completa con 
las orugas en 3,5 metros de ancho en remolques de plataforma baja. 

La LTR 1150 ofrece esta posibilidad y tiene un peso total de solo 60 
toneladas. Por esta razón, Liebherr ha acuñado para la nueva grúa el 
eslogan «Compacta y fuerte, transporte en uno».

Opcionalmente, se puede trasladar la nueva grúa telescópica sobre 
orugas con una anchura de 3 metros. Para ello, se desmontan las 
orugas, con lo que el peso de transporte de la grúa es de solo 38 to-
neladas. Esta variante requiere de un soporte de montaje autoeleva-
dor formado por cuatro cilindros giratorios. Apoyan la grúa en el sue-
lo, mientras que las orugas se retiran de la propia grúa y la plataforma 
baja se coloca debajo de la grúa. Este sistema ha demostrado su efi-
cacia con la LTR 1100 de 100 toneladas. Nuevo: En la LTR 1150, un 
sistema de apoyo automático sirve de ayuda a los operadores. Esto 

Capacidad de carga de 150 toneladas: 
Liebherr amplía su gama de grúas telescópicas 
sobre orugas con la LTR 1150
Liebherr añade una grúa de 150 toneladas a su gama de grúas telescópicas sobre orugas: la LTR 1150 se sitúa entre la 
LTR 1100 y la LTR 1220. Aunque la nueva grúa ofrece aproximadamente un 50% más de capacidad de elevación que 
la LTR 1100, puede transportarse con la misma facilidad y los mismos costes que la de 100 toneladas: completa con las 
orugas con un peso total de 60 toneladas y una anchura de transporte de 3,5 metros u, opcionalmente, sin las orugas con 
un peso total de solo 38 toneladas y una anchura de solo 3 metros. Por primera vez en grúas telescópicas sobre orugas, 
la LTR 1150 está equipada con el VarioBase® de Liebherr, gracias al cual el sistema de control de la grúa determina la 
mejor carga posible en función del ancho de vía y del ángulo de giro.

La nueva LTR 1150 completa la gama de grúas telescópicas sobre orugas de Liebherr.

LTR 1150
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fue desarrollado para permitir un desmontaje 
más rápido y sencillo.

Las orugas, de 11 toneladas cada una, pue-
den transportarse juntas en un semirre-
molque estándar con una anchura de 2,55 
metros. Los peldaños de subida ya están in-
tegrados y se pliegan durante el transporte.

A la hora de distribuir el contrapeso, también 
se prestó especial atención a que el trans-
porte fuera internacionalmente económico. 
Con solo cuatro elevaciones se puede cargar 
todo el contrapeso de la grúa: dos elevacio-
nes para los dos contrapesos centrales de 11 
toneladas y dos elevaciones para el contrape-
so máximo de la plataforma giratoria, de 41 
toneladas. Al igual que en las grúas móviles 
(LTM) de Liebherr, se fija a la superestructu-
ra con un dispositivo de contrapeso hidráuli-
co. En este proceso, el operador de la grúa 
recibe la ayuda de la función AutoBallast de 
Liebherr. El soporte para el contrapeso de la 
superestructura está integrado en el contra-
peso central.

Concepto de transporte económico: la LTR 1150 puede transportarse 
completa con soportes sobre orugas en una plataforma baja con un 
peso total de solo 60 toneladas y una anchura de 3,5 metros.

POR PRIMERA VEZ  
EN LAS GRÚAS TELESCÓPICAS  
SOBRE ORUGAS: VARIOBASE®

 
La base de apoyo variable VarioBase® no solo 
proporciona más seguridad a las grúas te-
lescópicas móviles, sino que también ofre-
ce capacidades de carga significativamente 
mayores, especialmente para los trabajos de 
elevación que se realizan directamente por 
encima de los estabilizadores. La LTR 1150 es 
la primera grúa telescópica sobre orugas equi-
pada con este sistema que determina la me-
jor carga posible en tiempo real en función del 
ancho de vía fijo y del ángulo de giro variable. 
Las mayores ventajas en términos de capaci-
dad de carga resultan de las elevaciones so-
bre las esquinas de las orugas, especialmente 
con anchos de vía reducidos. Están disponi-
bles en el ancho de vía máximo de 5,8 metros, 
un ancho reducido de 5 metros y un ancho de 
vía estrecha de 3,5 metros. 

Al igual que las demás grúas LTR de Liebherr, 
la LTR 1150 también está equipada con ta-
blas de carga para pendientes del terreno de 
hasta una inclinación máxima de 4° en una 
escala de 0,3°, 0,7°, 1,5°, 2,5° y 4°. Por pri-
mera vez en las grúas telescópicas sobre oru-
gas, Liebherr ha calculado las tablas de car-
ga WindSpeed para la nueva LTR 1150, con 
las que es posible trabajar de forma segura 
y flexible incluso con altas velocidades del 
viento de hasta 15,6 m/s, incluso con la ca-
pacidad de carga completa en muchas posi-
ciones de la pluma.

GRÚA IDEAL PARA LA INDUSTRIA 
EÓLICA Y SECTOR  
DE LA CONSTRUCCIÓN

Gracias a su alto rendimiento y a sus exce-
lentes características de recogida y trans-
porte, la nueva LTR 1150 es perfecta para 
trabajos auxiliares en el montaje de aeroge-

neradores. Es capaz de montar grúas so-
bre orugas de hasta 1000 toneladas, en las 
que hay que mover componentes de hasta 
más de 60 toneladas. Los componentes de 
las turbinas eólicas, como la nacelle y los bu-
jes, se sitúan en un rango de peso similar. La 
LTR 1150 no solo puede descargar estas pie-
zas de los vehículos de transporte, sino tam-
bién desplazarlas por la obra sin restriccio-
nes de carga.

Esta característica única de las grúas telescó-
picas sobre orugas es muy interesante para 
aquellas obras en las que hay que realizar 
muchas elevaciones en distintos lugares, por 
ejemplo, en la construcción de naves indus-
triales. Con el plumín de montaje corto y resis-
tente y el segundo cabrestante, la LTR 1150 
puede izar cargas de hasta 34,6 toneladas 
hasta la posición deseada. La gama de equi-
pos de trabajo de la pluma telescópica de 52 
metros se completa con un plumín lateral do-
ble hidráulicamente abatible y de la pluma 
telescópica que permiten alcanzar alturas de 
elevación de hasta 83 metros.

LA CAPACIDAD DE CARGA DE 
LA LTR 1150 ESTÁ A MEDIO 
CAMINO ENTRE LA LTR 1100 

Y LA LTR 1220

PRIMERA GRÚA 
TELESCÓPICA SOBRE 

ORUGAS CON VARIOBASE®
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Actualmente, solo en un año en España, 
4.000 carretillas (lo que supone una peque-
ña parte de la maquinaria industrial) alcan-
zan el final de su ciclo de vida. Ante este 
paradigma, la razón de ser de Reviver es 
cambiar el actual sistema tradicional lineal, 
basado en la extracción de materias primas, 
fabricación y vida útil de la maquinaria in-
dustrial y su acumulación de residuos, ha-
cia un modelo de negocio consciente y res-
ponsable, que apueste por la sostenibilidad 
y la eficiencia. 

Con este objetivo nace Reviver. Se trata de un 
proyecto disruptivo que transformará cómo 
entendemos la compra y el consumo de ma-
quinaria hasta ahora y ayudará a clientes y 
proveedores a cumplir con sus compromisos 
de sostenibilidad. 

Con su puesta en marcha, Reviver creará un 
impacto positivo en el medio ambiente. Por 
un lado, permitirá alargar el ciclo de vida útil 
de las máquinas, con su refabricación y con 
la generación de repuestos, haciendo posible 

dar una segunda vida a los equipos. Y, por 
otro, contribuirá también a reducir la produc-
ción de maquinaria nueva. 

Reviver es la planta de refabricación de ma-
quinaria más grande de Europa, con una su-
perficie de 200.000 m2. La proyección es 
volver a poner en el mercado unas 3.000 
máquinas al año, tanto a nivel nacional como 
europeo, lo que supondrá un ahorro de 
9.000 toneladas de CO2 -el equivalente a la 
producción de 7.500 automóviles-.

Reviver, una oportunidad para la Espa-
ña vaciada y la empleabilidad 
La planta de refabricación de maquinaria, 
Reviver, está ubicada en Villacé (una peque-
ña localidad de la provincia de León). Con-
cretamente, en una antigua fábrica de cerá-
mica que cesó su actividad en el año 2016. 

Para su construcción, GAM se ha basado en 
los principios de sostenibilidad, con el uso 
de materiales reciclados. Ello contribuye, no 
solo a evitar la construcción de nuevas insta-
laciones, sino también a la recuperación de 
este lugar y su entorno más cercano, lo que 
genera un impacto positivo en la biodiversi-
dad de la zona.

La puesta en marcha de Reviver permitirá 
la generación de empleo en una zona muy 
afectada por la despoblación. Se estima una 
plantilla de más de 150 empleados cuando 
esté en plena capacidad de funcionamien-
to. Además de este fomento del empleo lo-
cal, Reviver ha cerrado un acuerdo con Sol-
tra para que un porcentaje de los puestos de 
empleo generados estén destinados a perso-
nas con capacidades diversas.

GAM abandera la sostenibilidad en el 
sector industrial 
Como uno de los principales players en el 
sector de la maquinaria, GAM lleva años tra-
bajando en la sostenibilidad y analizando de 
qué forma hacer cambios que realmente ten-
gan un gran impacto en la sociedad. Den-
tro de su plan estratégico de sostenibilidad, 
‘Embracing Sustainability’, la multinacional 
incorpora la sostenibilidad transversalmente 
en todo el negocio y asegura que se fomente 
y mejore de manera continua. 

Dentro de este plan se enmarca la puesta en 
marcha de Reviver, fiel al compromiso de la 
compañía por crear un impacto positivo en 
el entorno y las comunidades en que opera. 

BAJO EL NOMBRE REVIVER, 
LA MULTINACIONAL GAM 

PRETENDE CON ESTA PLANTA DE 
REFABRICACIÓN DE MAQUINARIA 

INTRODUCIR LA ECONOMÍA 
CIRCULAR EN EL SECTOR.

REVIVER ES UN PROYECTO 
DISRUPTIVO QUE TRANSFORMARÁ 
CÓMO ENTENDEMOS LA COMPRA 
Y EL CONSUMO DE MAQUINARIA 

HASTA AHORA. PERMITIRÁ 
ALARGAR EL CICLO DE VIDA 

ÚTIL DE LAS MÁQUINAS, CON 
SU REFABRICACIÓN Y CON LA 
GENERACIÓN DE REPUESTOS.

GAM pone en marcha la planta de refabricación 
de maquinaria industrial más grande de Europa 
GAM, compañía multinacional española cotizada (BME: GAM) que ofrece soluciones y servicios integrales para la 
industria, ha puesto en marcha Reviver, una planta de refabricación de maquinaria con la que se introducirá el modelo 
de economía circular en el sector. 

Refabricación

http://www.liebherr.com
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Ripotrans consigue la poderosa grúa 
Palfinger PK200002 L – SH
Desde su primera aparición en 2014, la grúa PALFINGER PK 200002 L SH se ha destacado por ser el producto más 
grande, de mayor alcance, precisión mejorada y aprovechamiento del área de trabajo que produce PALFINGER.

Para PALFINGER ha sido un placer realizar 
esta entrega llave en mano (TKS), a Grúas 
y Transportes Ripotrans S.L en Barcelona, 
quienes han vuelto a confiar en la marca 
austriaca para llevar su empresa a otro ni-
vel. Esta venta fue gestionada por la empresa 
Equipdraulic ubicada en Granollers, empresa 
perteneciente al grupo de empresas de PAL-
FINGER Ibérica.

Grúas y Transportes Ripotrans S.L es una 
empresa consolidada en el sector del trans-
porte y grúas, con más de 25 años de expe-
riencia en sectores del transporte y camiones 
grúa. Su flota cuenta con aproximadamen-
te 100 vehículos propios, lo que la convier-
te en unos de los líderes del sector y expertos 
en grúas, ofreciendo servicios de alta cali-
dad en transportes, plataformas elevadoras, 
robots de trabajos para cristal. Cuentan con 
un gran equipo técnico y comercial que ofre-

ce soluciones a medida, todo ello respaldado 
por una plantilla de conductores y operarios 
especializados para llevar a cabo con éxito 
cualquier servicio.

El montaje y carrozado de este conjunto, 
se realizó gracias al trabajo del Centro de 
Montaje PALFINGER en Salzburgo. Este es 
el único modelo de la marca austriaca que 
se monta directamente en fabrica. La so-
lución PALFINGER se encuentra instalada 
en un VOLVO FM104FTR3HAX-FMX RIGI-
DO 10X4.

Esta vez la PK 200002 L SH, está equipa-
da con prolongas hidráulicas (G), Fly - JIB 
PJ 300F, sistema de estabilidad HPSC que 
permite un alcance horizontal 50 m y has-
ta 55 m de altura de elevación. Además, 
también cuenta con la cesta homologada 
PALFINGER BB042 con normativa EN280 
para uso de hasta 2 personas con caja he-
rramientas.

La PK 200002 L SH, viene equipada con los 
siguientes sistemas de control PALFINGER lo 

Ripotrans
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que la convierte en una excelente herramienta 
de trabajo para los retos exigidos por los clien-
tes de Grúas y Transportes Ripotrans S.L:

P-FOLD: Sistema de asistencia de PALFIN-
GER. Este convierte el plegado y desplegado 
del brazo articulado en una tarea fácil para el 
operario. El operador es guiado de forma cla-
ra y segura gracias a la navegación por me-
nús intuitiva del mando PALcom P7.

SRC: El sistema SRC es la regulación sincró-
nica del cabestrante. Mantiene una distan-
cia constante entre el cabezal de la polea y el 
bloque del gancho. Esta ventaja es especial-
mente útil en lo relativo a la facilidad de uso 
para el operador, además de mejorar en gran 
medida la eficacia de cualquier operación.

HPSC: Máximo aprovechamiento del área de 
trabajo. La posición variable de gatos que per-
mite el High Performance Stability Control Sys-
tem, permite aprovechar al máximo la poten-
cia de elevación. También puede emplearse la 
grúa en circunstancias de espacio limitado.

AOS: El sistema patentado de SUPRESIÓN 
DE OSCILACIÓN ACTIVA (AOS) de PALFIN-

Esta vez la PK 200002 L SH, está equipada con 

prolongas hidráulicas (G), Fly - JIB PJ 300F, 

sistema de estabilidad HPSC que permite un 

alcance horizontal 50 m y hasta 55 m de altura 

de elevación. Además, también cuenta con 

la cesta homologada PALFINGER BB042 con 

normativa EN280 para uso de hasta 

2 personas con caja herramientas.

GER amortigua el sistema de brazo de la 
grúa, compensando la vibración y los impac-
tos, incluso tras una parada repentina de la 
función de elevación. El resultado es un au-
mento significativo de la seguridad en el fun-
cionamiento de la grúa para el operador, las 
cargas y las áreas circundantes.

DPS-PLUS: Funcionamiento eficiente de 
JIB. El Dual Power System, permite una am-
plia variedad de aplicaciones. De esta forma, 
puede trabajar con un mayor alcance, pu-
diendo hacer uso en todo momento del modo 
de carga pesada.

POWER LINK PLUS: El brazo articulado ex-
tensible de 15 grados, desarrollado especial-
mente por PALFINGER, se destaca por su 
extraordinaria geometría de movimientos. In-
cluso cuando se utilice en lugares con poco 
espacio, sigue siendo posible realizar los tra-
bajos más difíciles.

PALFINGER Ibérica agradece a los represen-
tantes de Ripotrans por esta importante ad-
quisición y desea larga vida a esta máquina.
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La actividad empresarial en estos últimos años se ha convertido 
casi en una crónica de sucesos, un sinvivir pendiente de cada publi-
cación del BOE por la cascada de legislación que abruma a la ma-
yoría de las empresas, máxime en un sector como el nuestro com-
puesto en la práctica totalidad por Pymes. Concretamente en el 
alquiler de grúas móviles autopropulsadas y camiones grúa, no ha 
sido diferente, unos últimos años complejos, por todas las vicisitu-
des que venimos sufriendo, la incertidumbre de lo que viene, la di-
ficultad para la renovar plantilla, la complejidad de ser empresario 
en una coyuntura como la actual; pero con la esperanza de que se 
mantenga la actividad en los niveles de este año y poder rentabilizar 
dicha ocupación. Con este panorama la actividad de ANAGRUAL, 
ha ido encaminada a orientar o solventar las trabas que la diarrea 
legislativa ha ido introduciendo a las empresas y por otro lado resol-
ver los problemas presentes y anticiparnos a los futuros.

En un sector altamente profesionalizado, donde es necesario que 
los trabajadores del sector tengan una cualificación profesional ofi-
cial, consistente en el carné de operador de grúa móvil autopropul-
sada expedido por el órgano competente en industria; el acceso a la 
profesión no es sencillo, ni rápido y pese a contar una remuneración 
atractiva, las dificultades para encontrar trabajadores y la renova-
ción del personal que se jubila se ha convertido en nuestra principal 

preocupación. Por ello desde ANAGRUAL, llevamos tiempo en im-
plementar las vías de acceso a la profesión que se encuentran con-
templadas en la ITC y que no se han desarrollado todavía: la certi-
ficación de personas y la formación profesional.

La certificación de personas es la posibilidad de realizar el examen 
ante una entidad acreditada en un esquema de certificación de ope-
radores de grúa móvil. ANAGRUAL, tiene elaborado un esquema en 
el cual las empresas certificadoras de personas que cumplan los re-
quisitos deberán acreditarse, para la realización de los exámenes 
que dan acceso a la profesión. En cuanto a la formación profesio-
nal el Real Decreto 1038/2020, de 24 de noviembre, por el que se 
establecen determinadas cualificaciones profesionales de la familia 
profesional Edificación y Obra Civil, que se incluyen en el Catálo-
go Nacional de Cualificaciones Profesionales, y se modifican deter-
minados reales decretos de cualificaciones profesionales de varias 
familias profesionales, se recoge las nuevas cualificaciones profe-
sionales de Operaciones de manutención de cargas con grúa móvil 
autopropulsada categoría A; y Operaciones de manutención de car-
gas con grúa móvil autopropulsada categoría B lo que supuso la in-
corporación de la profesión de operador de grúa móvil autopropulsa-
da en el Catálogo Nacional de Cualificaciones Profesionales. Ahora, 
donde estamos poniendo todas nuestras energías es en que la admi-
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nistración competente convierta estas cualificaciones profesionales 
en un certificado de profesionalidad lo que posibilitará su imparti-
ción en institutos y/o centros de formación profesional y contar con 
otra vía de acceso a la profesión.

Es tal la preocupación y la necesidad de tener profesionales en el 
sector que conseguimos que el pasado 15 de agosto se publicara 
en el BOE la Resolución de 11 de agosto de 2023, de la Dirección 
General del Servicio Público de Empleo Estatal, por la que se pu-
blica el Catálogo de Ocupaciones de Difícil Cobertura para el tercer 
trimestre de 2023, donde se incluyen a los operadores de grúa mó-
vil y a los operadores de camión grúa, entre otras ocupaciones. La 
calificación de una ocupación de difícil cobertura implica la posi-
bilidad de tramitar la autorización inicial de residencia temporal y 
trabajo por cuenta ajena dirigida al extranjero, lo que agiliza y faci-
lita la posibilidad de contratación de trabajadores extranjeros para 
la prestación de sus servicios en España.

Una de las principales apuestas de ANAGRUAL, como asociación 
del sector, es la seguridad y salud de los trabajadores. El compromi-
so de todas las empresas del sector con la seguridad y salud de sus 
trabajadores se concreta, por ejemplo, en la aplicación móvil sobre 
seguridad laboral creada por ANAGRUAL, y disponible para todos 
sus socios. La aplicación es una herramienta para instalar en los te-
léfonos de los trabajadores para que se tenga conocimiento de los 
documentos sobre responsabilidad, seguridad y salud laboral en el 
sector del alquiler de grúas móviles. La aplicación se convierte en 
un recopilatorio de las medidas preventivas de nuestra actividad, 
las obligaciones de todos los intervinientes en el alquiler de grúas 
móviles y cuestiones de interés para los trabajadores y empresas. 
No solo sirve para que nuestro trabajador tenga una consciencia in-
mediata de todos los aspectos de seguridad y salud laboral del sec-
tor, de fácil y rápida consulta por ellos, sino también para que nues-
tros clientes comprueben el total compromiso de las empresas de 
grúas por la seguridad en sus operaciones.

El alquiler de grúas móviles cuenta con un pilar extraordinario que 
es el Real decreto 837/2003, que recoge la ITC de grúas móviles 
y que regula la actividad de nuestro sector, la seguridad de nues-
tros equipos y las condiciones del alquiler; recogiendo las obliga-
ciones que todos los participantes en un alquiler de grúa móvil tie-
nen: empresa de grúas móviles, cliente y operador de grúa. En esta 
norma también se recoge la formación del operador y los requisitos 
para acceder a la profesión. Por ello, se trabaja cada año en tener lo 
más actualizado posible la Guía de interpretación de la ITC AEM-4 
sobre de grúas móviles autopropulsadas que realiza conjuntamen-
te el Ministerio de Industria, las Comunidades Autónomas y ANA-
GRUAL y que la última versión se publicó a principio de este año y 
está disponible en la página web del ministerio. Esta versión cuenta 
con una gran novedad pues recoge las obligaciones que conlleva el 

alquiler de grúas móviles para los intervinientes que, pese a que ya 
se recogen en la ITC, es en la Guía donde se recogen de una forma 
más nítida. La Guía es una herramienta fundamental para entender 
la ITC y clarificar aquellos aspectos que se pudieran interpretar. En 
la Guía, la Administración clarifica las sombras que toda norma y 
más con el paso de los años puede tener. Un aspecto destacado de 
la Guía es que su elaboración se consensua con las comunidades 
autónomas, que tienen las competencias de industria transferidas, 
por lo que dota al texto de una robustez muy importante.

Otro de los aspectos donde hemos puesto énfasis es en la Coordina-
ción actividades empresariales y documentación en obra. Las pla-
taformas para realizar esta coordinación son todo un despropósito 
que sume a nuestras empresas en un maremágnum del cual pare-
ce imposible salir. Conscientes de este problema, llevamos tiem-
po realizando acciones que si no solucionan al menos minimicen 
el problema.

Entre los trabajos realizados se encuentra el acuerdo alcanzado con 
Nalanda, que permite a las empresas de ANAGRUAL pertenecer a 
la Comunidad Diamante, que es además de ventajas comerciales es 
una gran herramienta para solución de conflictos y problemas en la 
coordinación.

Hemos llegado acuerdos con empresas proveedoras de servicios que 
entendemos pueden ser de ayuda a nuestro sector, tales como Va-
lidated ID y GoLive para la firma digital y remota de documentos; 
o Lagom Group y Kyocera para establecer el canal denuncias en 
aquellas empresas que lo requieran.

La asamblea anual, celebrada este año en Barcelona sirvió para 
congregar un gran número de empresa del sector donde se inter-
cambiaron ideas y experiencias, así como se rinde cuentas de las 
actividades de ANAGRUAL. Este año se contó con una mesa redon-
da sobre la rentabilidad de las empresas de grúas y una presenta-
ción sobre esta cuestión. Aprovechamos para invitarles el próximo 
año a Palma de Mallorca donde del 2 al 4 de mayo de 2024 tendrá 
lugar la XLIII Asamblea General.

Por último, quiero recordar que contamos con una Guía de Bue-
nas Prácticas del Sector del Alquiler de Grúas Móviles y el Decálo-
go de Prevención de Riesgos Laborales dirigido a los Trabajadores 
del Sector de Grúas Móviles Autopropulsadas, documentos que son 
de gran utilidad para las empresas del sector pues son un compen-
dio de toda la legislación, modelos, normas y documentos que se 
usan en el alquiler de grúas móviles; a disposición de todos los so-
cios que nos lo requieran.

David Ruiz Garzón
Secretario general de ANAGRUAL
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JÖRG SCHOPFERER, DIRECTOR 
GENERAL DE PALFINGER IBÉRICA

Mov.- ¿Cómo ha ido este año para vosotros 
en cuanto a entregas?
A parte del gran desafío con los atrasos de 
componentes, chasis y equipamientos, es-
tamos satisfechos con nuestros resultados a 
lo largo de 2023. Cerraremos una vez más 
un año histórico en cuanto a facturación y 
entrega de máquinas. Sobre todo porque de 
nuevo, gracias a la confianza que han cifrado 
nuestros clientes en PALFINGER, volvemos 
a vender más unidades que el año anterior. 

En lo que se refiere a entrega de nuestros 
conjuntos llave en mano camión-grúa, gra-
cias a los acuerdos a los que hemos llega-
do con los principales fabricantes de camio-
nes, este año hemos hecho entrega de una 
gran cantidad de unidades, a los alquilado-
res de maquinaria del país que en muchos 
casos han tenido operaciones de renovación 
de flotas. 

Mov.- ¿qué novedades habéis presentado 
que os gustaría destacar?
A mediados de este año celebramos con 
gran éxito la introducción de la nueva gama 
TEC de Palfinger en España, y en especial 

del modelo PK 1050 TEC. Nuestros clientes 
y Red de concesionarios disfrutaron de dos 
grandes eventos, el primero en Barcelona 
(Circuito de Montmeló) y el segundo en Ma-

drid (Hipódromo de la Zarzuela). Estos dos 
eventos reunieron a más de 350 personas in-
teresadas en la nueva gama, los cuales pu-
dieron conocer de primera mano las ventajas 

Palfinger Ibérica
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de estas grúas. Como principales funcionali-
dades a destacar en la gama TEC está, la es-
tabilización automática, el Memory Position y 
el Smart control. Innovaciones que destacan 
a Palfinger como el líder del mercado. 

Mov.- Siempre que acaba el año, llega la 
duda de cómo irá el siguiente, ¿qué tal se 
presenta el año para vosotros? ¿cómo veis 
el mercado en 2024? 
Esperamos que el año no sea fácil, es un he-
cho que las principales empresas de alqui-
ler de maquinaria tienen mucho trabajo en 
cartera y grandes proyectos pendientes, pero 
se enfrentan al desafío de encontrar personal 
cualificado, y eso creemos que no va mejo-
rar para el 2024. 

Entendiendo esta situación estamos traba-
jando en la formación de operadores de grúa 
e incluso en la formación del propio equipo 
técnico de nuestros clientes, de esa forma in-
tentamos, que el impacto del personal cuali-
ficado afecte lo menos posible al desarrollo 
de sus negocios. 

Mov.- ¿Habéis reforzado este año el servi-
cio técnico y la parte de repuestos?
Este año hemos dado un gran paso a nivel 
de Postventa, primero hemos incrementado 
en aproximadamente un 25% el stock de re-
cambios de nuestro almacén en San Fernan-
do de Henares, y segundo se ha reforzado 

en un 25% adicional el equipo de técnicos 
de Postventa. Estas medidas se han puesto 
en marcha para satisfacer los requerimientos 
de nuestros clientes a nivel servicio y de so-
porte técnico.
 
Mov.- ¿Nos adelantaríais algo de lo que 
viene en un futuro en grúas?¿En qué estáis 
trabajando?
Para el próximo año esperamos el lanza-
miento de 2 nuevos modelos en la gama 
TEC, modelos que estarán ubicado entre las 
58m y la 105m. Además, tenemos una am-
biciosa planificación de conjuntos TKS (llave 
en mano) a disposición del mercado. Por úl-
timo, nuestras alianzas con los principales fa-
bricantes de camiones siguen creciendo, de 
manera que cada día seremos capaces de 
entregar a nuestros clientes la mejor solución 
camión-grúa en el menor plazo posible. 

27 
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TOBIAS BÖHLER, DIRECTOR 
GENERAL DE LIEBHERR IBÉRICA

Mov.- ¿Cómo ha ido este año para vosotros 
en cuanto a entregas?
En general, el año ha sido muy positivo en lo 
que respecta a las ventas y al servicio pos-
tventa. Todos los nuevos modelos gozan de 
una gran aceptación entre los clientes y, gra-
cias a la eficacia de nuestro servicio técnico, 
hemos sido capaces de ofrecerles el nivel de 
respuesta al que están acostumbrados. Por 
supuesto, quedan muchas más novedades 
por llegar en el 2024. 

En el 2023 se han realizado algunas entregas 
reseñables como, por ejemplo, la llegada a 
España de la grúa móvil Liebherr LTM 1110-
5.2, equipada con el sistema de control de 
grúas LICCON3 o la adquisición, por parte de 
Grúas Alhambra, de la primera unidad de la 
grúa móvil Liebherr LTM 1300-6.3 en la Pe-
nínsula Ibérica, entre otros. Por otro lado, se 
llevó a cabo la entrega de cinco unidades 
de la grúa móvil Liebherr LTM 1650-8.1, 
lo que demuestra la gran aceptación de este 
modelo como sucesor de la mítica grúa mó-
vil LTM 1500-8.1. 

Liebherr Ibérica

La Liebherr LR 1700-1.0W es la grúa sobre orugas de vía estrecha más potente del mercado, con una capaci-
dad máxima de carga de 700 toneladas.

Entrega oficial de la grúa móvil Liebherr LTM 1650-8.1 de Grúas Aguilar. De izquierda a dere-
cha: José Manuel Martín (Grúas Aguilar), Georg Reinbold (Liebherr-Werk Ehingen GmbH), Luis 
Aguilar Cerezo (Grúas Aguilar), Tobias Böhler (Liebherr Ibérica) y Álvaro Hueso (Liebherr Ibérica).
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Cada una de las entregas realizadas, tanto de 
grúas nuevas como usadas, es única y espe-
cial para nosotros. 

Mov.- ¿Qué novedades habéis presentado 
que os gustaría destacar?
Este año, nuestra división de grúas móviles y 
sobre orugas ha presentado:
- LR 1700-1.0W: es la grúa sobre orugas 

de vía estrecha más potente del mercado, 
con una capacidad máxima de carga de 
700 toneladas. Se ha mantenido el mismo 
concepto de su predecesora, pero se le ha 
equipado con un accionamiento de las oru-
gas extremadamente estrecho. Asimismo, 
cuenta con unas capacidades máximas de 
altura y elevación significativamente supe-
riores, así como diversas innovaciones es-
tructurales.

- LTR 1150: Liebherr ha ampliado su 
gama de grúas telescópicas sobre oru-
gas con la LTR 1150. Con una capacidad 
máxima de carga de 150 toneladas, se si-
túa entre la LTR 1100 y la LTR 1220. Por 
primera vez en las grúas telescópicas so-
bre orugas, la LTR 1150 está equipada 
con la innovadora tecnología VarioBase® 
de Liebherr, gracias a la cual el sistema 
de control de la grúa determina la mejor 
carga posible en función del ancho de la 
vía y del ángulo de giro. Una de las gran-
des novedades de la grúa telescópica so-
bre orugas Liebherr LTR 1150 es su eco-
nómico concepto de transporte. 

- LTM 1110-5.2: esta grúa cuenta con 3 
características completamente nuevas: el 
sistema de control de la grúa, la cabina 
del operador y la transmisión ZF TraXon 
DynamicPerform. Ahora los clientes van 
a poder disfrutar de la grúa móvil Liebherr 
LTM 1110-5.2, equipada con el sistema de 
control de grúas LICCON3. 

- LG 1800-1.0: esta nueva grúa con plu-
ma de celosía, de 800 toneladas de capa-
cidad de carga, combina la movilidad de 

una grúa móvil con la capacidad de eleva-
ción carga de una grúa sobre orugas. Pue-
de desplazarse por las carreteras de todo el 
mundo con una carga por eje de sólo diez 
toneladas y está diseñada principalmente 
para la industria eólica.

- LICCON3: La que ya es la tercera genera-
ción del sistema de control de grúas, LIC-
CON3, (Liebherr Computed Control) se 
basa en un manejo eficaz, pero con un sof-
tware y un lenguaje de programación com-
pletamente nuevos. 

Mov.- Siempre que acaba el año, llega la 
duda de cómo irá el siguiente, ¿qué tal se 
presenta el año para vosotros? ¿Cómo veis 
el mercado en 2024? 
La gran meta del 2024 es llevar a cabo la 
introducción en serie al mercado ibérico de 
todos los modelos nuevos presentados du-
rante el 2023. Para ello, nuestro departa-
mento de servicio técnico ya se encuentra 

inmerso en la correspondiente formación 
específica. 

Tenemos cerrados pedidos en firme y, como 
viene siendo habitual, el mercado de reno-
vación de flota también sigue estando bas-
tante activo.

Mov.- ¿Habéis reforzado este año el servi-
cio técnico y la parte de repuestos?
En Liebherr Ibérica siempre contamos con 
aprendices que fichamos de las diversas en-
tidades formativas con las que mantenemos 
acuerdos de colaboración. Talento joven y 
cualificado que nos permite estar siempre a 
la vanguardia, ya que la formación ha sido y 
será una de las señas de identidad del Grupo 
Liebherr y de Liebherr Ibérica, en particular. 

Como viene siendo habitual, en el 2023 se ha 
puesto especial énfasis en la formación del 
personal para poder atender, con los máxi-
mos estándares de calidad, las necesidades 
de nuestros clientes. 

Mov.- ¿Nos adelantaríais algo de lo que 
viene en un futuro en grúas?¿En qué estáis 
trabajando?
En el 2024, lanzaremos al mercado una nue-
va grúa móvil de 6 ejes, con una capacidad 
máxima de carga por encima de las 400 to-
neladas. Sin embargo, todavía tendréis que 
esperar un poco para conocer este equipo y 
sus asombrosas innovaciones. Asimismo, es-
tamos introduciendo la primera grúa móvil de 
nuestra gama city en versión eléctrica. 

Por otro lado, el próximo mes de junio se 
celebrará, en la fábrica de Ehingen, nues-
tra jornada del cliente donde presentaremos 
nuevos modelos e innovaciones, todo ello en-
marcado en la celebración del 75 aniversario 
del grupo Liebherr. 

Aprovecho la ocasión para agradecer a clien-
tes, proveedores y partners su gran colabora-
ción y deseo a todos los lectores de Movicarga 
una Feliz Navidad y un próspero Año Nuevo. 

Durante el 2023 tuvo lugar la llegada a España de las primeras unidades de la grúa móvil Liebherr LTM 1110-5.2, 
equipada con el sistema de control de grúas LICCON3.

En el 2023, Grúas Alhambra ha adquirido la primera unidad de la grúa móvil Liebherr LTM 1300-6.3 en la 
Península Ibérica.
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GEMMA DE ARCOS, BUSINESS LEADER  
SPAIN & PORTUGAL

Mov.- ¿Cómo le ha ido este año en cuanto a entregas?
Este año ha sido un periodo estratégico para Tadano, a pesar de ha-
ber sufrido todavía en términos de plazos, Tadano se ha centrado en 
mejorar la calidad de sus entregas, y esto se reflejará en el próximo 
año. Tadano y sus equipos en las diferentes subsidiarias siempre es-
tamos en una mejora constante y estamos orgullosos del impacto que 
han tenido nuestras grúas, contribuyendo a proyectos que dan forma 
a industrias y comunidades. Nuestro compromiso con la excelencia 
sigue siendo inquebrantable, y esperamos seguir colaborando y cre-
ciendo en el futuro.

Mov. ¿Qué novedades han presentado que le gustaría destacar?
Tadano se enorgullece de presentar la grúa todoterreno Tadano AC 
5.250-2, cuyas primeras entregas tendrán lugar en 2024. Esta grúa 
de cinco ejes de última generación, presentada en bauma 2022, está 
llamada a redefinir los estándares del sector. Algunos de sus aspec-
tos más destacados son:
Capacidades de elevación excepcionales: La AC 5.250-2 cuenta con 
capacidades de elevación que superan los puntos de referencia ante-
riores en su clase, con un notable aumento del 10 al 15 por ciento en 
muchas áreas. En configuraciones específicas, puede incluso alcan-
zar capacidades de elevación hasta un 30% superiores.

Rendimiento versátil: Con una capacidad de elevación de 14,5 tone-
ladas con una longitud de pluma de 70 metros y un radio de 12 a 24 

Tadano
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metros, así como de 11 toneladas con un ra-
dio de 42 metros y una longitud de pluma de 
47 metros, la grúa demuestra una versatili-
dad sin igual.

Impresionante longitud del sistema: La plu-
ma principal de 70 metros puede ampliarse 
42 metros más con una extensión de pluma 
principal HAV, lo que da como resultado una 
longitud de sistema expansiva de 112 metros.

Extensiones de la pluma principal autorre-
gulables: Todas las extensiones de la pluma 
principal disponibles, que van de 5,8 a 36 
metros, son autoelevables, lo que mejora la 
eficiencia operativa y la facilidad de uso.

La colaboración entre nuestras fábricas de 
Lauf y Zweibrücken, caracterizada por un ex-
celente trabajo en equipo, ha desempeñado 
un papel fundamental en la consecución de 
los extraordinarios resultados obtenidos con 
la AC 5.250-2. Estamos seguros de que esta 
grúa, con sus características vanguardistas 
y capacidades inigualables, tendrá un gran 
éxito en el mercado español, ofreciendo ver-
satilidad y rendimiento a nuestros clientes.

Mov.- Siempre que acaba el año queda la 
duda de cómo irá el siguiente, ¿cómo se 
presenta el año para usted? ¿Cómo ve el 
mercado en 2024? 
A medida que nos acercamos al final de 
2023, estamos llenos de optimismo e ilusión 
por lo que nos espera. Tadano está bien po-
sicionada para seguir creciendo y cosechan-
do éxitos. Contamos con planes estratégicos, 
productos innovadores en fase de desarro-
llo y un equipo dedicado que está prepara-
do para afrontar los retos y las oportunida-
des que nos depare el nuevo año. Prevemos 
un año de expansión, innovación y creación 
de conexiones aún más sólidas con nues-
tros valiosos clientes. De cara a 2024, ve-
mos una trayectoria positiva para el mercado 
de las grúas. Con la economía mundial mos-
trando signos de recuperación, hay una ma-

yor demanda de proyectos de construcción 
e infraestructuras. Tadano, con su tecnolo-
gía de vanguardia y sus equipos fiables, está 
preparada para aprovechar estas oportunida-
des. Confiamos en nuestra capacidad para 
seguir ofreciendo soluciones de primera ca-
tegoría que satisfagan las necesidades cam-
biantes del sector.

Mov.- ¿Han reforzado este año el servicio 
técnico y las piezas de recambio?
En Tadano, evaluamos y optimizamos con-
tinuamente nuestra oferta de servicios para 
satisfacer las necesidades dinámicas de 
nuestros clientes. Exploramos constante-
mente vías de mejora en la asistencia de pie-
zas de repuestos, un ejemplo de ello es que 

Tadano está finalizando el proyecto del nue-
vo almacén ubicado en nuestras instalacio-
nes en Lauf, el cual nos proveerá de mejores 
servicios y tiempos de entrega. Estamos muy 
entusiasmados por este proyecto. 

En relación a la mejora en la asistencia técni-
ca, apostamos por la incorporación de nuevos 
miembros al equipo técnico y estamos cola-
borando con entidades y escuelas para inver-
tir en el futuro de nuestro sector aportando co-
nocimiento a las nuevas generaciones.

Tadano es consciente que un buen servicio 
es la clave del éxito.

Mov.- ¿Podría adelantarnos algo de lo 
que se avecina en el futuro en materia de 
grúas? ¿En qué están trabajando?
En Tadano, la innovación está en el núcleo 
de nuestro ADN, y nos esforzamos continua-
mente por anticipar y satisfacer las necesida-
des cambiantes de nuestros clientes. Aunque 
mantenemos el compromiso de mantener 
ciertos detalles en secreto hasta la presenta-
ción oficial, podemos asegurarle que nuestros 
ingenieros están trabajando duro para desa-
rrollar soluciones de vanguardia.

En 2024, nuestros clientes podrán disfrutar 
de interesantes novedades en nuestra gama 
de grúas. Sin desvelar todos los secretos, po-
demos insinuar la introducción de una grúa 
todoterreno de 3 ejes, diseñada para ofrecer 
un rendimiento y una versatilidad óptimos en 
diversos terrenos. Además, habrá actualiza-
ciones notables en nuestra línea de produc-
tos de grúas sobre orugas con pluma de ce-
losía, que prometen capacidades y eficiencia 
mejoradas.

Tadano sigue esforzándose por superar los lí-
mites de la innovación, y nuestros próximos 
lanzamientos ejemplificarán nuestro compro-
miso de ofrecer grúas que no sólo cumplan 
las expectativas de nuestros valiosos clientes, 
sino que las superen.
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KAREN TRENZANO, DIRECTORA  
DE MARKETING 

Mov.- ¿Cómo ha ido este año para vosotros 
en cuanto a entregas?
Viendo la tendencia que había a finales del 
2022, decidimos incrementar nuestras pre-
visiones de venta, en la mayoría de produc-
tos que representamos, y la verdad, que con 
este aprovisionamiento hemos acertado y es-
tamos muy satisfechos.

Mov.- ¿Qué novedades habéis presentado 
que os gustaría destacar?
Durante este 2023 hemos montado y entre-
gado las primeras grúas Fassi de la gama Te-
chno, del modelo F1450R-HXP y grúas híbri-
das con el sistema plug-in (motor eléctrico 
independiente que alimenta la bomba de la 
grúa, eliminando las emisiones de CO2 del 
camión). Hemos presentado grúas telescópi-
cas Maxilift adaptable al vehículo ligero Pia-
ggio, en versión eléctrica 100% e híbrida y 
desde el acuerdo de distribución de las grúas 
eléctricas pick&carry de JMG el pasado mes 
de Mayo, hemos entregado ya algunas uni-
dades del modelo de 16 ton. 

Mov.- Siempre que acaba el año, llega la 
duda de cómo irá el siguiente, ¿qué tal se 

presenta el año para vosotros? ¿Cómo veis 
el mercado en 2024? 
Somos bastante optimistas, aunque tam-
bién somos conscientes, que los diferen-

tes conflictos bélicos, desestabilidad polí-
tica, la desaceleración en Alemania, etc. 
pueden ralentizar un poco la economía en 
España. 

Transgrúas Cial
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Para nosotros, una empresa familiar que este año hemos cumplido 45 
años, decir que seguimos con el mismo espíritu del año 78, cuando 
nuestro padre, Andrés Trenzano fundó Transgrúas, con la marca FAS-
SI, empresa también familiar. Esto nos permite una cercanía y com-
prensión con nuestros clientes y amigos, desde el inicio de una venta, 
donde le asesoramos lo mejor posible en la inversión a realizar, com-
prometiéndonos a un buen trabajo de montaje, carrozado, una entre-
ga llave en mano en definitiva, y a tener disponibilidad de recambios, 
dar prioridad a nuestro servicio postventa, para atender cualquier in-
cidencia y reparación durante la vida útil de la grúa. Fassi & Trans-
grúas tenemos un ADN parecido: todas las grúas que fabrica FAS-
SI, las producen con el standard de calidad más longevo que existe 
en el mercado de las grúas hidráulicas articuladas, todas bajo la nor-
ma EN12999, pero bajo la tipología de la máxima categoría S (stress 
class), la SII, que dota a la grúa del doble de ciclos de fatiga, que por 
ejemplo la SI, muy utilizada por otros fabricantes de grúas hidráulicas 
articuladas. No en vano, Fassi fue el 1er fabricante en el año 1989, 
del siglo pasado, en presentar la 1ª grúa de 75 tn/m., con mando a 
distancia por radio, de serie. Con esto queremos transmitir, que so-
mos los mismos que en el año 1978, tanto Fassi como Transgruas, 
aunque actualizados a las nuevas tecnologías y demandas del mer-
cado actual, lo que nos permite afrontar 2024 con confianza y como 
proveedor estable en el mercado de las grúas autocargantes. 

Mov.- ¿Habéis reforzado este año el servicio técnico y la parte de 
repuestos?
Sí, este 2023 ha sido un año de consolidación del proceso de monta-
je sin el vehículo presente, a partir de los planos de montaje diseña-
dos en 3D desde el departamento de ingeniería. Hemos trasladado y 
ampliado este departamento, con la creación de una oficina técnica 

ubicada cerca del taller de montaje que hemos trasladado a una nave 
más grande y adecuada. Además se ha dotado al departamento de 
nuevos técnicos y maquinaria para llevar a cabo el trabajo.

Por lo que respecta al departamento de repuestos, se ha reforzado 
con otra persona, necesaria con la incorporación y ampliación de la 
gama de equipos que distribuimos, que este año ha crecido con las 
grúas pick and carry JMG y la gama de multicargadores Almac.

Mov.- ¿Nos adelantaríais algo de lo que viene en un futuro en 
grúas?¿En qué estáis trabajando?
En la primera parte del año va a estar disponible el nuevo modelo de 
grúa que Fassi presentó en la feria GIS: la F1250R-HXP Techno, grúa 
de 99,10 ton/m con 9 extensiones hidráulicas. Durante 
2024 las novedades pasan por ampliar la gama de grúas de la serie 
Techno, de los que iremos informando puntualmente.

Por su parte, JMG va innovando y rediseñando sus grúas de ma-
nera continua, con la finalización de la nueva planta de producción 
que está prevista para Mayo de 2024, seguro que podremos anunciar 
nuevos lanzamientos.
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ELÍSIO RANGEL. HEAD OF SPAIN 
BUSINESS UNIT

Mov.- ¿Cómo ha ido este año para vosotros 
en cuanto a entregas?
Este año 2023 ha sido un buen año en cuan-
to a entregas de grúas y nuevos clientes que 
han confiado en nosotros.

Mov.- ¿Qué novedades habéis presentado 
que os gustaría destacar?
La novedad más interesante es la nueva grúa 
de cuatro ejes GROVE GMK4080L de 80 to-
neladas de capacidad y 60 metros de pluma. 
Esta grúa puede equipar plumín angulable 
hidráulicamente y tiene una altura máxima 
de la punta de 77 metros. La grúa equipa 
motor y transmisión Mercedes que junto con 
la suspensión Megatrak aportan un nivel de 
seguridad y movilidad excelente. Adicional-
mente a estas características, el vehículo es 
capaz de transportar legalmente hasta 13,3 
toneladas de contrapeso.

Mov.- Siempre que acaba el año, llega la 
duda de cómo irá el siguiente, ¿qué tal se 
presenta el año para vosotros? ¿Cómo veis 
el mercado en 2024?
La verdad es que el año empieza muy bien y 
tenemos buenas perspectivas para 2024. Se-

Manitowoc
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guimos creciendo y trabajando para mejorar 
el servicio para nuestros clientes.

Mov.- ¿Habéis reforzado este año el servi-
cio técnico y la parte de repuestos?
Sí, hemos aumentado el stock de repues-
tos en nuestras instalaciones de Ajalvir (Ma-
drid) y también hemos reforzado el equipo 
técnico, ajustando nuestra estructura interna 
para dar una mejor cobertura a todos nues-
tros clientes. También estamos en proceso 
de renovación de nuestro parque de furgo-
netas taller.

Mov.- ¿Nos adelantaríais algo de lo que 
viene en un futuro en grúas? ¿En qué es-
táis trabajando?
Con la última novedad presentada de 4 ejes 
ya tenemos toda la gama de 3, 4 y 5 ejes re-
novada, por lo que nuestros nuevos modelos 
serán de capacidades mayores.

Dentro de los modelos que ya existen, ten-
dremos en breve nuestras primeras grúas 
con tecnología híbrida-enchufable, cuyo ac-
cionamiento de la superestructura será ex-
clusivamente eléctrico y podrán trabajar de 
forma autónoma gracias a una batería recar-
gable. En breve tendréis noticias de todas es-
tas novedades.
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JAVIER MOLINERO CARLIER, 
HEAVY EQUIPMENT IBÉRICA (HEI), 
DIRECTOR GENERAL 

Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y 
qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
SMOPYC era nuestra oportunidad para pre-
sentarnos oficialmente como empresa distri-
buidora de grúas Sany en España, y no de-
fraudó. Sentimos un gran interés tanto por la 
marca como por los equipos que teníamos 
expuestos, por lo que estamos muy satisfe-
chos del resultado. Ambos modelos gustaron 
mucho, la SAC600E de 60t de capacidad por 
su versatilidad y más salida en el mercado, 
y la SAC2500E de 250t de capacidad, que, 
si bien recibimos menos peticiones formales 
de oferta al tratarse de un equipo ya de cierta 
envergadura, acaparó casi todas las miradas 
por su tamaño e imponente aspecto y buen 
acabado. 

Mov.- Ahora que has estado con tantos 
clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado 
para el año que viene?
Lo vemos con mucha ilusión y grandes pers-
pectivas. Esperamos que la demanda de 
grúas sea alta, y confiamos plenamente en 
poder ir ganando la confianza de los clien-

tes y dar batalla a los habituales fabricantes 
de grúas. 

Mov.- ¿Qué podemos esperar el año que 
viene y qué novedades nos traeréis?
Sany como fabricante de grúas ya contras-
tado fuera de Europa tiene un catálogo muy 
amplio de equipos que poco a poco va homo-
logando para Europa. Para el año que viene, 
esperamos nuevos modelos de grúas tele-
scópicas autopropulsadas que complemen-
ten a los tres modelos ya homologados (de 
60t, 120t y 250t), y algún modelo adicional 
de grúa RT que amplíe la gama donde aho-
ra solo tenemos la de 45t (SRE450). Hay que 
tener en cuenta también la gama de grúas te-
lescópicas sobre orugas, con cuatro tamaños 
ya homologados desde las 60t hasta las 250t, 
que incluye el tamaño de 80t en su versión 
eléctrica 100%, y la amplia gama de grúas 
de celosía sobre orugas que también seguirá 
añadiendo modelos, y que ya cuenta con ta-
maños que van desde las 60t hasta las 2200t 
de capacidad. 

Mov.- ¿Algún pedido interesante que ha-
yáis cerrado en la feria?
Hemos conseguido cerrar pedidos que tenía-
mos ofertados antes de la feria, y han sido 
bastantes las ofertas presentadas, por lo que 

eso, sumado a la buena acogida que están 
teniendo los equipos, nos hacen ser optimis-
tas de cara al final de año y el primer trimes-
tre del 2024. 

Mov.- ¿Cómo ha ido este año para vosotros 
en cuanto a entregas?
Heavy Equipment Ibérica ha nacido este año 
2023, y la verdad que no podíamos haber so-
ñado con mejor comienzo. La confianza de 
Transportes y Grúas Aguado y Transgruma, 
con la compra de 4 y 2 equipos respectiva-
mente, así como de los clientes que ya nos 
han confirmado pedidos para entregar en 
2024, para nosotros es la mejor carta de pre-
sentación que podíamos tener. Hemos en-
tregado ya 6 equipos, y están todos ellos en 
operación, con un feedback que recibimos 
por parte de los clientes muy positivo, lo cual 
es muy importante para nosotros. 

Mov.- ¿Qué novedades habéis presentado 
que os gustaría destacar?
La novedad en sí misma es la llegada de 
Grúas Sany a España y a Europa. En otras 
partes del mundo es una marca más que 
contrastada por su alta calidad y excelen-
te desempeño, y no tenemos duda de que 
cuando los clientes en España prueben los 
equipos, estarán satisfechos y serán un éxito. 

Sany
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Cabe destacar que tanto en Holanda como 
en Francia, Sany está muy fuerte y ganando 
una cuota de mercado muy importante con 
los modelos autopropulsados de 60t, 120t y 
250t.

Mov.- Siempre que acaba el año, llega la 
duda de cómo irá el siguiente, ¿qué tal se 
presenta el año para vosotros? ¿Cómo veis 
el mercado en 2024?
Como comentaba antes, la verdad que lo ve-
mos con mucha ilusión y buenas perspecti-
vas. Será un año muy importante para no-
sotros, ya que cada equipo que ponemos 
en el mercado lo afrontamos como un reto 
para mantener el más alto estándar de ca-
lidad tanto del equipo y sus características 
técnicas, como del servicio técnico que que-
remos y debemos dar. Nuestra intención es 
que cada cliente que confía en HEI y Sany, 
tenga la firme convicción de que están res-
paldados por una gran marca que trabajará 
muy duro por ayudar a crecer su negocio con 
equipos 100% confiables.

Mov.- ¿Habéis reforzado este año el servi-
cio técnico y la parte de repuestos?
HEI – El servicio técnico para nosotros es 
una pieza fundamental de nuestro negocio, 
y por tanto la mayor parte de nuestros es-
fuerzos van enfocados al mismo. Contamos 

ya en nuestras instalaciones de Pinto (Ma-
drid) con un importante stock de repuestos 
de los tres modelos de grúas que tenemos 
actualmente operando en España, y vamos a 
lanzar antes de final de año un nuevo pedido 
a fábrica para aumentar el stock de repues-
tos de la grúa telescópica autopropulsada de 
60t, ya que es de la que más unidades te-
nemos vendidas. Contamos además con dos 
furgonetas VW Transporter equipadas como 

taller móvil, y contamos con técnicos alta-
mente cualificados. Además, en la parte téc-
nica, contamos con el apoyo de tres técni-
cos de Sany, que son residentes en España y 
trabajan con nosotros en las instalaciones de 
Pinto. Allí donde va un técnico de HEI a aten-
der alguna de las grúas, siempre va acompa-
ñado por un técnico de Sany. En ese sentido, 
Sany, el fabricante, es también consciente de 
la gran importancia de ofrecer un buen ser-
vicio técnico a los clientes, y está apostando 
muy fuerte. 

Mov.- ¿Nos adelantaríais algo de lo que 
viene en un futuro en grúas?¿En qué estáis 
trabajando?
Como fabricante comprometido con la sos-
tenibilidad y el medio ambiente, Sany está 
dedicando una parte importante de su in-
versión en I+D al desarrollo de productos 
híbridos y eléctricos. Con el respaldo de 
una cadena de suministro completa de ve-
hículos eléctricos, Sany tiene la confianza 
de lanzar innovadoras grúas 100% eléctri-
cas, como la grúa telescópica sobre orugas 
SCE800TB-EV que cuenta ya con marca-
do CE y que tanto éxito está teniendo ya en 
Holanda. En el futuro, Sany continuará am-
pliando su gama de grúas eléctricas para 
contribuir a un entorno más respetuoso con 
el medio ambiente.
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EDUARD SALANGUERA, JEFE DE 
VENTAS Y JOSÉ MANUEL MATEO, 
JEFE DE SERVICIO, DE MYCSA 
GRÚAS

Mov.- ¿Cómo ha ido este año para vosotros 
en cuanto a entregas?
Ha sido un año muy positivo en entregas, 
pero es cierto que muchas venían con de-
mora de años anteriores en los que había-
mos sufrido importantes retrasos en la entre-
ga de camiones.

Mov.- ¿Qué novedades habéis presentado 
que os gustaría destacar?
Como novedades destacables mencionar los 
nuevos perfiles de brazos en la gama Hiab 
y en la gama EFFER, así como las diferen-
tes performances que tenemos en la gama 
de grúas para trabajar en altura y en grandes 
alcances con jibs potentes y con jibs ligeros.

También destaca nuestro producto HiPer-
form que engloba los contratos de manteni-
miento ProCare, el simulador de formación a 
operadores HiSkill y la conectividad-HiCon-
nect en equipos Hiab.

HiPerform es un conjunto de soluciones in-
teligentes que maximizan el valor del ciclo 

de vida de nuestras grúas de carga, carreti-
llas elevadoras sobre camión, trampillas ele-
vadoras y otros equipos de manipulación de 
carga Hiab, optimizando el rendimiento y la 
productividad de los operadores. Imposible 

olvidarnos que HiPerform también contribu-
ye de manera notable a reducir daños ma-
teriales y personales, a la vez que optimiza 
el tiempo de formación de los operadores de 
nuestros equipos Hiab.

Mycsa
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Mov.- Siempre que acaba el año, llega la 
duda de cómo irá el siguiente, ¿qué tal se 
presenta el año para vosotros? ¿cómo veis 
el mercado en 2024?
¡Buena pregunta! Aunque el mercado se ve 
ralentizado, para Hiab en España comienza 
una nueva etapa con MYCSA Grúas y afron-
tamos el nuevo 2024 con ilusiones renova-
das, más recursos y experiencia añadida. 
Lo comentado anteriormente nos llevará sin 
duda a aumentar en paralelo nuestra calidad 
de servicio postventa y cuota de mercado.

Mov.- ¿Habéis reforzado este año el servi-
cio técnico y la parte de repuestos?
Este año hemos reforzado nuestro servicio 
postventa, impartiendo a lo largo de toda Es-
paña cursos presenciales de nuestro nuevo 
sistema electrónico SPACEevo, se ha hecho 
hincapié en cómo lograr el mayor rendimien-
to de nuestras grúas, durante su puesta en 
marcha y test de estabilidad. Además, he-
mos incorporado en nuestra red de Servi-
cios el sistema de aprendizaje online Learn 
el cual ayuda a afianzar y adquirir nuevos co-
nocimientos, viéndose plasmado en una me-
jor atención al cliente.

Mov.- ¿Nos adelantaríais algo de lo que 
viene en un futuro en grúas?¿En que estáis 
trabajando?
Estamos trabajando en la primera grúa que 
une el diseño y la potencia de una EFFER de 
140 tn con la precisión y el control del siste-
ma SPACEevo del distribuidor Olsberg (pro-
piedad del grupo Hiab), para ofrecer en el 
mercado lo que podría llegar a ser una com-
binación perfecta.
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MARK CARSTENS, GERENTE  
DE SPAIN CRANE

Mov.- ¿Cómo ha ido este año para vosotros 
en cuanto a entregas?
2023 ha sido un año en el que hemos tra-
bajado muy duro. Hemos explorado nuevos 
terrenos, nuevas formas de trabajo, nueva 
maquinaria, nuevas ideas… Y todo siempre 
enfocado en las necesidades que van sur-
giendo continuamente y cada vez más rápi-
do. Aunque lo cierto es que, gracias a nuestro 
equipo de especialistas y nuestra trayectoria, 
siempre hemos encontrado la solución per-
fecta para cada proyecto y cliente específico.

Mov.- ¿Qué novedades habéis presentado 
que os gustaría destacar?
Como estamos comentando, ha sido un año 
de explorar nuevos horizontes. Hemos aña-
dido nuevos modelos de ventosas, para tra-
bajos que salen fuera del vidrio (que suele 
ser lo más demandado), como las ventosas 
para hormigón, un campo no tan explora-
do y que cada vez está aportando más solu-
ciones efectivas. Destacaríamos también el 
nuevo plumín hidráulico y gancho para el 
modelo (ya existente) de mini grúas UNIC 
URW 295 y 546, algo que se venía deman-
dando desde hace varios años y por fin 
nuestros clientes van a poder adquirir; así 
como la nueva UNIC URW 325, una mini 

Spain Crane
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grúa completamente a batería, con unas ca-
pacidades y características muy interesan-
tes y asequibles. Y, por supuesto, los ca-
rros de transporte eléctricos Tracked Carrier 
y Ergo Mover, que facilitan el transporte de 
cargas pesadas, llegando a soportar cargas 
de hasta 4 toneladas. Impresionantes.

Mov.- Siempre que acaba el año, llega la 
duda de cómo irá el siguiente, ¿qué tal se 
presenta el año para vosotros? ¿cómo veis 
el mercado en 2024?
Siempre intentamos afrontar los nuevos 
cursos con optimismo. De la misma forma 
que no dejamos de trabajar en la búsqueda 
de soluciones fiables, duraderas y de cali-
dad junto con nuestros clientes, que al fin y 
al cabo son los que dan forma a este mun-
do con sus necesidades, también trabaja-
mos mano a mano con nuestros proveedo-
res para que siempre se pueda esperar lo 
mejor de ellos, y por extensión, de nosotros 
mismos. La necesidad de nueva maquina-
ria, mucho más competente, está empe-
zando a ser obvia, y por eso creemos que 
2024 va a estar lleno de novedades y de 
oportunidades.

Mov.- ¿Habéis reforzado este año el servi-
cio técnico y la parte de repuestos?
Por supuesto. Este ámbito en nuestra em-
presa está siempre en continua evolución, 
ya que uno de nuestros sellos de identi-
dad es ofrecer un servicio técnico espe-
cializado.

Mov.- ¿Nos adelantaríais algo de lo que 
viene en un futuro en grúas? ¿En qué es-
táis trabajando?
Una de las principales novedades de este 
año la presentamos en la pasada feria de 
Smopyc en Zaragoza: las grúas sobre remol-
que y camión Klaas. Esta casa ofrece ma-
quinaria con la máxima potencia, pero ac-
cesible prácticamente por cualquier zona, y 
creemos que va a ser una de las mejores in-
versiones que nuestros clientes puedan ha-
cer. Al final, lo que el cliente de este tipo de 
maquinaria busca es máquinas con capaci-
dades altas, pero en tamaños reducidos, y 
eso lo vamos a poder ofrecer nosotros.

DON’T JUST MOVE IT
LET’S MANOOVR IT

El MANOOVR Multi-PL es la última generación de góndolas de cama baja de 
Nooteboom. Algunas de sus únicas innovaciones rompedoras, incluyen una 
ultrabaja altura de la cama y la más alta carga por eje, legalmente permitida. La 
combinación de la altura de la cama de 780 mm y un mínimo de 12 ton por eje 
hace el MANOOVR excepcional para toda Europa.

En el negocio del transporte especial , el saber cómo aplicar satisfactoriamente 
las novedades para conocer las necesidades demandadas del mercado actual 
puede darte una importante ventaja competitiva.

Nooteboom. Gets you there.

WWW.NOOTEBOOM.COM

http://www.nooteboom.com
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Mov.- ¿Cómo ha ido este año para vosotros 
en cuanto a entregas?
El año pasado pudimos entregar muchas 
grúas en toda Europa. España también está 
demostrando que adopta el concepto Spie-
rings. Muchas grúas Spierings ya han llega-
do a España.

Mov.- ¿Qué novedades habéis presentado 
que os gustaría destacar?
Sólo llevamos fabricando grúas eléctricas 
desde 2023. El concepto eLift sigue desa-
rrollándose y en 2024 se introducirán me-
joras. Nuestro desarrollo no se detiene. A 
partir de 2024, también estará disponible la 
SK2400-R eLift.

Mov.- Siempre que acaba el año, llega la 
duda de cómo irá el siguiente, ¿qué tal se 
presenta el año para vosotros? ¿Cómo veis 
el mercado en 2024?
Todavía tenemos algunas grúas bonitas que 
entregar en 2024. Algunos buenos clien-
tes españoles también añadirán una nueva 
grúa Spierings a su flota en 2024. Vemos 
el futuro de forma positiva y especialmen-
te la cooperación en España con nuestro 
representante Rafael Morales muestra mu-
cho potencial.

Mov.- ¿Habéis reforzado este año el servi-
cio técnico y la parte de repuestos?
Seguimos invirtiendo continuamente en 
nuestra red de servicio, tenemos un fuer-

te servicio a distancia y también seguimos 
desarrollándonos en el idioma y la accesi-
bilidad. En España también estamos dando 
grandes pasos para tener un servicio óptimo.

Spierings
Mobile Cranes
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Mov.- ¿Nos adelantaríais algo de lo que 
viene en un futuro en grúas?¿En qué estáis 
trabajando?
Somos el primer fabricante de grúas con una 
grúa que puede elevar y conducir eléctrica-
mente. Esta grúa empezará a fabricarse en 
serie el año que viene. Esta inversión en el 
futuro es necesaria para la sostenibilidad. El 
hilo conductor de Spierings es la innovación, 
así que seguiremos haciéndolo siempre.

Mov.- Nos contáis las últimas entregas que 
habéis realizado para quién han ido y qué 
tipo de grúas son?
Recientemente, también hemos podido en-
tregar algunas buenas grúas a España. En 
2023, pudimos entregar una grúa a España 
casi cada mes.

En el periodo reciente, hemos entregado 
grúas a Aguado (SK1265-AT6 eLift & SK597-
AT4), Grúas Coco (SK498-AT4) y Grúas el 
Rayo Amarillo (SK599-AT5).

Estamos orgullosos de la cooperación en 
poco tiempo con España, Rafael Morales es 
un eslabón importante en esto.

Lift to the max.

www.spieringscranes.com

SK487-AT3 eDrive
Driving: Hybrid / Electric
Hoisting: Electric / Hybrid

Specifications:

• 40 meter lift radius
• 7.000 kg max. (11,96 m)
• 1.700 kg tip load
• 55 meter max. lifting height

SK597-AT4 eLift
Drive: Diesel
Lift: Electric / Hybrid

Specifications:

• 48 meter lift radius
• 7.000 kg max. (14,05 m)
• 1.700 kg tip load
• 59,2 meter max. lifting height

SK1265-AT6 eLift
Drive: Diesel
Lift: Electric / Hybrid

Specifications:

• 60 meter lift radius
• 10.000 kg max. (13,2 m)
• 1.700 kg tip load
• 64 meter max. lifting height

SK2400R eLift
Drive: Hybrid
Lift: Electric / Hybrid

Specifications:

• 42 or 50 meter lift radius
• 18.000 kg max. (14,6)
• 5.500 kg tip load (42 m)
• 2.500 kg tip load (50 m)
• 60 meter max. lifting height

http://www.spieringscranes.com
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BERNARDINO GARCÍA,  
DIRECTOR 

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo?
Ha sido un año de mucho trabajo, hemos tra-
bajado en obras importantes y hemos ayuda-
do con nuestros servicios en grandes y pe-
queños proyectos a nuestros clientes.

Estamos satisfechos con este año y agradeci-
dos a nuestro gran equipo, que como siem-
pre, ha estado al pie del cañón.

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es 
así, ¿nos puedes decir que equipos habéis 
incorporado al parque este año?
Sí, hemos adquirido una GROVE de 100 To-
neladas, otra grúa SPIERINGS SK498-AT4 
y este mes de diciembre nos ha llegado un 
equipo para transporte especial con una gón-
dola de cuatro líneas NOOTEBOOM y trac-
tora MAN homologada a 120 toneladas de 
arrastre.

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas?
Hemos subido los precios todo lo que hemos 
podido dentro de nuestras posibilidades en 

Grúas García

ESPECIALalquiladores
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nuestra área geográfica. Para 2024 intenta-
remos realizar otra subida de tarifas.

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades?
Una de las grúas que más se adapta a nues-
tro modelo de empresa es una grúa auto-
propulsada de 3 ejes con un mínimo de 43 
metros de pluma, con buenas medidas para 
entrar en espacios más reducidos y rápida 
a la hora de hacer servicios. También des-
tacamos las grúas autocargantes con Jib hi-
dráulico, ya que esas grúas son muy de-
mandadas.

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las 
grúas en un futuro cercano?
Deberían de consumir menos y el que el sis-
tema eléctrico esté más modernizado.

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a 
nivel empresarial este año en la empresa 
para estar preparados para el futuro? Ya 
sea a nivel digital, estratégico, etc.
Este año 2023 no hemos realizado ningún 
cambio a nivel empresarial, pero para 2024 

ya tenemos diseñada la digitalización de la 
empresa y además vamos a hacer unos cam-
bios para la gestión del día a día de la em-
presa, con nuevas incorporaciones que pen-
samos que nos ayudarán en nuestra gestión 
diaria.

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las 
casas de grúas para daros mejor servicio?

La asistencia y el servicio técnico debería de 
mejorar en muchas marcas de grúas. Por lo 
general, estamos satisfechos con nuestros 
proveedores.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año 
que viene?
Queremos ser optimistas y positivos. Nos gus-
taría seguir con el mismo ritmo de trabajo que 
hemos llevado en este año, aunque no sabe-
mos que pasará debido a la inestabilidad polí-
tica que hay actualmente en España. Nuestra 
estrategia es ir avanzando poco a poco.

45 
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JOSÉ MANUEL GARCÍA, 
PRESIDENTE GRUPO ROXU

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo?
La situación sigue siendo frágil, tras la pan-
demia y las guerras, la recuperación gradual 
de la economía mundial sigue. Los fracciona-
mientos en las cadenas de suministro se es-
tán disipando, los trastornos en los mercados 
de la energía y los alimentos causados por la 
guerra están remitiendo. Nuestra actividad, 
como muchas otras, ha sufrido, por lo que 
actualmente solo podemos hablar de recu-
peración gradual, la cual esperamos y desea-
mos que continue, aunque lamentablemen-
te el escenario que se dibuja actualmente es 
bastante turbio.

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas?
Menos de los que nos hubiera gustado. Su-
frimos el incremento de los precios de mate-
riales, de componentes, de las máquinas ad-
quiridas, de los salarios. Así como también 
el retraso de las entregas. Una vez más esta 
coyuntura nos ha recordado que somos un 
sector que depende de múltiples sectores a 
su vez, por lo que debemos sopesar todos los 
frentes antes de dar un precio, y aún así nos 
equivocaremos. 

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades?
No podemos ceñirnos a un solo modelo de 
grúa, hasta el momento las grúas que traba-
jan para las energías renovables aportan so-

Grupo Roxu

PROPIEDAD: LA NUEVA ESPAÑA. AUTOR: MIKI LÓPEZ
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luciones importantes y por otro lado los modelos medios o más pe-
queños cada uno tiene sus particularidades y sus proyectos.

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las grúas en un futuro cer-
cano?
Acceso remoto a los datos operativos de la máquina, sensores, etc. 
Aunque se observa que sería conveniente quitar más que incluir. Ade-
más, debido a las crisis de los chips, es necesario buscar alternativas 
a toda la electrónica que llevan.
 
Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a nivel empresarial este año 
en la empresa para estar preparados para el futuro? Ya sea a nivel 
digital, estratégico, etc.
La modernización no se comprendería sin la reducción de los 
riesgos laborales, el compromiso con la calidad y la sostenibili-
dad medioambiental. Por eso, nuestras certificaciones ISO 9001, 
14001 y 45001 garantizan la permanencia en la vanguardia de di-
chos retos. Nuestra presencia Internacional en países como Costa 

Rica, Uruguay, Chile, Polonia, Alemania o Francia, entre otros, nos 
ha enriquecido con un perfil multicultural, con una visión más am-
plia de los procedimientos y operaciones, fortaleciendo así la op-
timización de procesos y recursos, objetivo clave para resultados 
más competitivos.

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las casas de grúas para 
daros mejor servicio?
En términos generales podían mejorar, pero también sabemos que las 
circunstancias actuales no ayudan. En muchos casos podemos decir 
que el servicio es excelente, aunque en otros regular tirando a mal.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año que viene?
El próximo año hay buenas perspectivas que esperamos se materia-
licen con el tiempo, sin embargo los últimos retrasos que padecen 
nuestros clientes de componentes, de licencias o autorizaciones ad-
ministrativas y demás retrasan las ejecuciones de los proyectos pre-
vistos y eso no es fácil de predecir. 
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LUIS AGUILAR, DIRECTOR

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo? 
Bien. El año en líneas generales ha sido 
aceptable, no podemos quejarnos. Si es cier-
to que en el último trimestre notamos que ha 
parado un poco.

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es 
así, ¿nos puedes decir que equipos habéis 
incorporado al parque este año? 
Sí, hemos adquirido varias grúas, entre ellas 
LTM1650, LTM1150, LTM1090, LTM1070 y 
LTM1060.

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas? 
Se me antoja que es una cosa muy difícil de 
acometer. Nos pasamos toda la vida queján-
donos y no acometemos los ajustes necesa-
rios.

Esperamos que poco a poco lo podamos 
conseguir.

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades? 
Depende del tipo de trabajo a realizar. La me-

Grúas Aguilar
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jor grúa… la que se adapta a las necesida-
des del cliente.

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las 
grúas en un futuro cercano? 
Un mecánico para que se auto-reparen.

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a 
nivel empresarial este año en la empresa 
para estar preparados para el futuro? Ya 
sea a nivel digital, estratégico, etc. 
Nosotros estamos constantemente cambian-
do pequeñas cosas en todos los departamen-
tos. Si es cierto, que menos de lo que ne-
cesitamos por la importante inversión que 
supone.

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las 
casas de grúas para daros mejor servicio?
No se me ocurre nada importante a desta-
car, quizás un mejor servicio post venta. Y 

claro, como siempre, que nos mejoren sus 
precios. Cuando ocurra seguro que bajamos 
los precios.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año 
que viene? 

Pensamos que el año será positivo, alguien 
debe de producir para pagar los impuestos.

Si es cierto y nos preocupa, todo el pano-
rama político que tenemos a nuestro alre-
dedor.

http://www.socage.es
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SAMUEL ORTÍ, CONSEJERO  
DELEGADO EN GRUAS ORTÍ, S.L.

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en cuanto a trabajo?
Muy bien. La actividad económica en nuestra región es actualmente 
de alta ocupación.

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es así, ¿nos puedes decir 
que equipos habéis incorporado al parque este año?
Este año, y siguiendo nuestra política de constante inversión e innova-
ción en el negocio, hemos incorporado una Pick&carry JMG-MC160 
que era un producto que necesitábamos desde hace tiempo y que 
este año se ha podido materializar por fin para reforzar nuestra área 
de movimiento de maquinaria industrial. También hemos cerrado la 
última adquisición que es una Liebherr LTM 1100-4.2 que estará ple-
namente operativa en Enero de 2024.  

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida de precios que ha sufri-
do todo el sector en vuestras tarifas?
Sí, pero no lo suficiente. Los precios van irremediable y lógicamente 
al alza. Pero suben más las partidas de gasto que las de ingresos, por 
tanto, siguen existiendo desajustes impropios de nuestra actividad y 
niveles de rentabilidad irrisorios o nulos. Se está haciendo mejor pero 
no bien todavía.

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que mejor se adapta a tus 
necesidades?
Sin duda las que estamos incorporando, nuestra empresa está, desde 
2013, en una constante reinvención. Tenemos claro nuestro objetivo 
y luchamos cada día por realizarlo. Máquinas más específicas, de pri-

mera calidad, y siempre acorde a nuestras necesidades que son más 
de industria y servicios, sin olvidar la parte de obra, lógicamente. Ma-
quinaria eléctrica para trabajos industriales, cada vez se va a necesi-
tar más. También echamos de menos una autocargante de gran ca-
pacidad. Y la renovación de alguna grúa giratoria como una 60/70tn o 
una de más de 200tn. Poco a poco iremos acometiendo todo.

Grúas Ortí
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Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las grúas en un futuro cer-
cano?
El chofer. El problema lo vamos a tener con la mano de obra. De los 
productos que compramos no hay queja, es todo de mucha calidad, 
aunque los precios son totalmente desorbitados. Más que incluir yo 
quitaría, últimamente la electrónica causa más problemas de los que 
soluciona en nuestro sector. Llámame anticuado si quieres...... pero 
es una realidad.

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a nivel empresarial este año 
en la empresa para estar preparados para el futuro? Ya sea a nivel 
digital, estratégico, etc.
A nivel estratégico seguimos el rumbo marcado desde la llegada de la 
segunda generación a la dirección del negocio y tengo que decir que 
este año estoy especialmente orgulloso de eso, de ver que mediante 
esfuerzo y sacrificio de todos, se pueden ir logrando los objetivos in-
cluso antes de lo que estaban previstos. Digitalmente este año hemos 
incorporado el programa Power B.I. que nos está ayudando mucho 
a plasmar las cuentas de resultados y el día a día del negocio de una 
forma prácticamente instantánea. Una herramienta muy útil que re-
comiendo a todos.  

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las casas de grúas para 
daros mejor servicio?
SERVICIO TECNICO, SERVICIO TECNICO Y SERVICIO TECNICO. 
Comprar una grúa nueva se está convirtiendo en una misión casi im-
posible para muchos de nosotros, y no porque no se pueda comprar 
una grúa, si hay trabajo, sale la inversión de una forma u otra. El pro-
blema es que no es solo una, son varias las que se tienen que ir reno-
vando por culpa del tiempo que hemos pasado sin invertir por unas 

causas u otras. Por tanto, una grúa, ni nueva ni vieja, puede estar pa-
rada por falta de repuesto, por falta de mecánico y mucho menos, por 
falta de atención. La nueva porque se está pagando y la vieja porque 
tiene que pagar la nueva. Para mí el concepto es claro, servicio técni-
co de calidad=ventas. No tengo dudas. Y espero que las marcas así 
lo entiendan.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año que viene?
Yo lo veo bien, pero no sé si lo creo o es que necesito verlo bien...... 
La verdad es que en nuestra región ya se están ejecutando proyectos 
tanto públicos como privados y se van a comenzar otros en 2024 que 
indudablemente van a mantener al sector ocupado. El frenazo que tu-
vimos en el sector industrial creemos que va a ir recuperándose y al 
alza. O eso queremos pensar. Esperemos que no sea un espejismo, ya 
que estamos invirtiendo fuertemente para poder atender esta deman-
da como corresponde. Aprovecho para desear a todos los compañe-
ros Felices Fiestas y mucha Salud. Un fuerte abrazo.

http://www.movexlift.com
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PABLO RUIZ, CONSEJERO DELEGADO

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo?
Este año ha sido muy irregular, las demandas 
de servicios por desgracia fluctúan mucho 
por distintos motivos, hay tramos con ocupa-
ción alta y otros tramos del año más tranqui-
los, al ser este un año especial por todas las 
incertidumbres es bastante malo.

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es 
así, ¿nos puedes decir que equipos habéis 
incorporado al parque este año?
Este año no hemos incorporado aun ningún 
equipo nuevo, esperemos que el próximo 2024 
traiga alguna novedad para seguir creciendo.

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas?
En nuestra empresa somos uno convencidos 
de la rentabilidad, pero en nuestra zona de la 
península, es complicado repercutir la subi-
da de precios por la situación y la gran can-
tidad de oferta que hay disponible tanto en 
nuestra zona como la respuesta desde fuera, 
penalizando la falta de trabajos por la conti-
nua fluctuación de los precios. Aun así, siem-
pre los vamos tocando al alza.

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades?
Nuestra zona es muy desigual y con muchas 
opciones en trabajos cortos. Hay que conju-
gar la disponibilidad y la capacidad, hoy día 
los fabricantes hacen máquinas muy poliva-
lentes. 

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las 
grúas en un futuro cercano?
Hoy en día, las grúas que se fabrican son un 
hito tecnológico, creo que donde hay que tra-
bajar más es donde está la dirección de la 
empresa.

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a 
nivel empresarial este año en la empresa 
para estar preparados para el futuro? Ya 
sea a nivel digital, estratégico, etc.
Estamos apostando por la digitalización con 
implantación de nuevas aplicaciones infor-
máticas con mayor integración de los pro-
cesos, lo que está suponiendo mejoras en 
la gestión. En 2024 continuaremos en esa 
línea.

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las 
casas de grúas para daros mejor servicio?
En general, creo que todos saben cuáles son 
sus fuertes y cuales son su talón de Aquiles, 

creo que todos saben muy bien queden ha-
cer o que mejorar, sin más. 

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año 
que viene?
Como comenté, mucha incertidumbre. Des-
de aquí, deseamos y esperamos lo mejor 
para el 2024 para todos y esperamos que 
sea un gran año.

Grúas Ruiz

www.tadanoeurope.com
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UNA PRESENTACIÓN 
CONVINCENTE
LA NUEVA AC 5.250-2

La nueva AC 5.250-2 combina un enorme alcance con elevadas capacidades de carga que superan en hasta un  

30 por ciento los mejores valores de esta clase hasta el momento. Por lo tanto, es recomendable tanto para el montaje  

de grúas torre como para el uso en proyectos de construcción de todo tipo. 

Destacan también sus configuraciones de transporte y su sofisticado concepto de contrapeso, que garantizan la  

rápida disponibilidad de la grúa. 

Y también incluyen características técnicas actuales de Tadano, por ejemplo, el IC-1 Plus y el sistema Surround View,  

o también la función de arranque/parada que, pulsando un botón, apaga el motor de la grúa durante las pausas de trabajo 

sin desactivar el software de control.
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FRANCISCO HERNÁNDEZ, 
DIRECTOR GENERAL

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo? 
Como referencia a años anteriores mucho 
mejor, aumentando la facturación un 35%.

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es 
así, ¿nos puedes decir que equipos habéis 
incorporado al parque este año? 
Hemos incorporado un camión pluma PK 
165000, un equipo de transporte formado 
por una cabeza tractora Mercedes 6x4 con 
una plataforma extensible de 44 m marca 
Faymonville.

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas? 
En un 75 % de los clientes si hemos podido 
repercutir la subida de precios.

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades? 
Gama de entre 60 y 100 Tms.

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las 
grúas en un futuro cercano? 
Detector de configuración real completo, in-
cluido pesas.

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a 
nivel empresarial este año en la empresa 
para estar preparados para el futuro? Ya 
sea a nivel digital, estratégico, etc. 
No.

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar 
las casas de grúas para daros mejor ser-
vicio? 
Mejorar su servicio técnico para la atención 
de averías y recortar el plazo de suministro 
de recambios.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año 
que viene? 
A la baja con respecto a 2023.

Grúas El Canario

http://www.mycsamulder.es
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JAIME HURTADO, DPTO. COMERCIAL

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo?
Ha sido un año de mucho trabajo. Aprove-
cho para agradecer el esfuerzo, constancia 
y profesionalidad de todo el equipo de Grúas 
Dotahur. 

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es 
así, ¿nos puedes decir que equipos habéis 
incorporado al parque este año?
Este año no hemos incorporado ninguna 
grúa nueva en nuestro parque. El año pasa-
do incorporamos un Grove GMK 4100L y un 
Jekko SPX 532.

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas?
Los precios siempre han sido uno de los han-
dicaps del sector. Hemos intentado marcar 
una política de precios desde años atrás y 
aunque no llegamos a poder repercutir lo 
deseable, sí que intentamos rentabilizar los 
trabajos para poder mantener la calidad de 
nuestros servicios.

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades?
Cualquier grúa que cubra las necesidades de 

nuestros clientes y nos facilite los trabajos del 
día a día. Hoy en día los fabricantes hacen 
maquinaria muy compacta y versátil con mu-
cha tecnología y seguridad activa.

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las 
grúas en un futuro cercano?
Tecnológicamente y en cuanto a seguridad 
son auténticas obras de arte. 

Quiero pensar que el desarrollo de la tecno-
logía irá encaminada al mundo de la elec-
trificación y reducción de emisiones, pero 
seguramente los fabricantes sigan sorpren-
diéndonos con nuevas novedades. 

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a 
nivel empresarial este año en la empresa 
para estar preparados para el futuro? Ya 
sea a nivel digital, estratégico, etc.
Recientemente hemos actualizado nuestro 
ERP. Esperamos seguir evolucionando y ac-
tualizándonos durante los próximos años. 

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las 
casas de grúas para daros mejor servicio?
Creo que es una respuesta que podrían 
responder mejor los fabricantes de grúas o 
servicio técnicos oficiales, siempre y cuan-
do se preocupen de recibir el feedback de 
los alquiladores. Intentamos que los fa-

bricantes con los que trabajamos tengan 
nuestro feedback.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año 
que viene?
El año que viene será muy competitivo como 
todos los años. Tenemos la esperanza de que 
siga la tendencia de este año pero con mu-
cha incertidumbre en el mercado.

Grúas Dotahur



  Equipado con sistema de control-mando  
CCS

  Se puede equipar con el elevador  
de operador de mástil interior Potain Cab-In

  Conéctese a su MDT 159 con Potain 
CONNECT, la nueva plataforma  
telemática de Potain

Carga máx: 6 t
Carga en punta de flecha:  1,6 t (1.75 t P+)  

a 60 m
Flecha máx.:    60 m en incrementos de 5 m
Mastiles de sección 1.6 m o 2 m

MDT 159
¡La nueva MDT City, 
innovadora y aún más fácil!

Contacte con su distribuidor Potain hoy mismo 
www.manitowoc.com

  2 nuevos carros de distribuición
• SM/DM Quick LockTM 
-  Cambio automático rápido y fácil  

de reenvios con solo tocar un 
interruptor en la cabina

-  No requiere intervención manual
• DMP (4 caídas de cable permanentes) 
-  Sistema simple y económico, no se 

requiere cambio de reenvíos en la 
obra

   Montaje sencillo y rápido gracias al 
concepto City

  Transporte optimizado (3 camiones/
contenedores)

™

Cambio de reenvíos automático SM/DM 
Quick LockTM patentado

NUEVO

http://www.manitowoc.com
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MARIO FRAILE

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo?
Ha sido un año atípico, hemos tenido muchos 
altibajos, pero no se puede considerar mal año. 

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es 
así, ¿nos puedes decir que equipos habéis 
incorporado al parque este año?
Sí, este año hemos aumentado nuestro par-
que de maquinaria con una grúa articulada 
de la Marca Palfinger modelo PK135.002 de 
la gama TEC y otra nueva grúa articulada de 
la Marca MPG modelo 350.

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas?
No, actualmente el precio en el sector de la 
grúa móvil se encuentra muy estancado, lle-
vamos varios años sin poder repercutir la su-
bida de costes que nuestras empresas están 
asumiendo al día de hoy, por lo que nos en-
contramos en un sector que actualmente ge-
nera menos beneficios en nuestro negocio. 
Este negocio en la actualidad no deja de cre-
cer en exigencias por parte de todos los nive-
les, lo que hace que los costes se disparan 
al alza cada día más y no somos capaces de 

remontar estos precios. Realmente no valora-
mos ni nuestros esfuerzos ni nuestros riesgos.

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades?
Creo que a nivel de grúa móvil autopropul-
sada la más comercial ronda sobre las 90 y 
120 Tn. Y en camiones, grúas articuladas es-
tarían sobre la 60 y la 120 Tn/m.

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las 
grúas en un futuro cercano?
La tecnología día a día avanza más y nues-
tro mayor problema en la actualidad es el te-
ner personal. Esto es algo que de cara a un 
futuro es difícil de revertir, pero creo que al-
gún día llegarán máquinas que su manejo 
sea mucho más futurista y de ahí que pueda 
ser más atractivo este manejo para las nue-
vas generaciones. Pero esto creo que no será 
en un futuro cercano.

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a 
nivel empresarial este año en la empresa 
para estar preparados para el futuro? Ya 
sea a nivel digital, estratégico, etc.
Bueno, estamos buscando y adaptando nuevos 
programas informáticos para poder hacer nuestro 
trabajo de un modo más rápido y tener un mayor 
control e información. También actualmente he-

mos actualizado nuestra web y estamos empe-
zando a movernos un poco más en redes.

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las 
casas de grúas para daros mejor servicio?
Creo que las casas de grúas actualmente es-
tán bien preparadas, disponen de personal muy 
bien formado. Hemos tenido algún problema 
que otro actualmente, con alguna disponibilidad 
de algún componente, pero por lo general creo 
que se esfuerzan por darnos buen servicio.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año 
que viene?
La verdad es que hoy por hoy vivimos por lo ge-
neral con el día a día, el sector de la grúa cam-
bio y ya quitando algunas pocas, ya no existen 
esas mega obras que antes preveías con ma-
yor medida, vivimos momentos que tenemos 
que creer mas en nosotros en nuestro negocio, 
en saber de los riesgos que tenemos y el es-
fuerzo que lleva el mantener actualizados a las 
necesidades del momento, creo que tenemos 
que revertir la situación económica de nuestras 
empresas y valorar los grandes capitales que 
mueven y que arriesgan, una vez solucionado 
eso, entender que somos empresas de alquiler 
de maquinaria y que SI, hay que intentar que 
esta trabaje lo máximo posible pero con calidad 
y eso se consigue mejorando nuestros precios.

Grúas Fraile
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JAVIER SATO, DIRECTOR GENERAL EUROGRÚAS

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en cuanto a trabajo?
En general ha sido un buen año, habiendo recuperado e incluso me-
jorado niveles de actividad pre-covid.

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es así, ¿nos puedes decir 
que equipos habéis incorporado al parque este año?
Sí, hemos incorporado varias unidades entre 50 t y 250 t.

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida de precios que ha sufri-
do todo el sector en vuestras tarifas?
Siempre es un tema complicado. Se intenta, pero no siempre se con-
sigue. En general han mejorado ligeramente.

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que mejor se adapta a tus 
necesidades?
No puedo distinguir una única grúa. Digamos que las grúas más co-
merciales son las grúas entre 70 t y 130 t.

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las grúas en un futuro cer-
cano?
Mejoras en la digitalización que faciliten la comunicación y el envío 
de información en doble dirección entre la grúa y la empresa y todo lo 
que mejore la seguridad del gruista en el trabajo, sobre todo durante 
el montaje y desmontaje de la grúa y el acceso a la misma.

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a nivel empresarial este año 
en la empresa para estar preparados para el futuro? Ya sea a nivel 
digital, estratégico, etc.

Nuestro departamento de sistemas siempre está trabajando en la me-
jora de nuestros sistemas incluida la digitalización a todos los niveles.

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las casas de grúas para 
daros mejor servicio?
Creo que un punto crucial y de los más importantes es el servicio pos-
tventa. En nuestro negocio es clave tener la mayor disponibilidad po-
sible de nuestros equipos y eso pasa por no tener tiempos de para-
da por averías.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año que viene?
Creo que va a ser muy parecido al 2023.

Eurogrúas
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MARC GELABERT, GERENTE  
DE GRÚAS DEL VALLÉS

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo? 
Supongo que a nivel general ha sido un año 
bueno para el sector.

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es 
así, ¿nos puedes decir que equipos habéis 
incorporado al parque este año? 
Hemos adquirido, pero en especial una Lie-
bherr de 500 toneladas.

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas? 
Hemos podido repercutir la subida de precios, 
salvo el espectacular incremento que ha habi-
do en las grúas de más de un 30% en los últi-
mos dos años, no creo que nadie haya podido 
repercutir ese incremento desorbitado.

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades? 
La gama que va desde la 60 hasta la 200.

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las 
grúas en un futuro cercano? 
Un gruista.

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a 
nivel empresarial este año en la empresa 
para estar preparados para el futuro? 

Hemos cambiado el sistema informático para 
adaptarnos mejor al futuro, aparte de que he-
mos ampliado flota para adaptarnos al mercado.

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las 
casas de grúas para daros mejor servicio? 
No aumentar el precio de venta de las mis-
mas en los próximos o por el contrario no po-

dremos comprar grúas nuevas o será muy 
difícil o nos veremos en la obligación de com-
prar marcas blancas.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año 
que viene? 
Imagino que seguiremos con la misma iner-
cia de éste.

Grúas del Vallés



JMG Cranes S.p.A.
Via Zuccherificio, 2 - 29010 Sarmato (PC)  IT- +39 0523 8486 

 info@jmgcranes.com - www.jmgcranes.com

http://www.jmgcranes.com
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SERGIO ESPARTERO,  
DIRECTOR GENERAL

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo?
Si tomamos como referencia los últimos 10 
años, en este año 2023 ha sido el año estre-
lla. Aunque siempre se puede mejorar.

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es 
así, ¿nos puedes decir que equipos habéis 
incorporado al parque este año?
Sí, hemos ampliado nuestro parque de ma-
quinaria. Las unidades adquiridas dentro del 
2023 son las siguientes:
• Minigrúa UNIC Eco 095. 
• Liebherr LTC 1.045 3.1
• Liebherr MK88-4.1 (Segunda unidad)
• Liebherr LTM 1.090 4.2
• Mercedes Arocs con Palfinger PK 110.002-jib.

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas?
Llevamos bastante tiempo y la verdad que 
lo vamos consiguiendo. Hay que reconocer 
que nos está ayudando la demanda que exis-
te actualmente, pero este cometido no es ta-
rea de una sola empresa. Tiene que acompa-
ñar el sector.

Espagrúas
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Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades?
Para nuestro trabajo el tipo de grúa más 
demandado es la grúa móvil entre 100 y 
200 Tn.

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las 
grúas en un futuro cercano?
Todo lo que se incorpore en seguridad es 
bueno. A su vez, se debería de ir buscan-
do que sus componentes y accesorios, sean 
intercambiables entre máquinas de la mis-
ma marca. Al proveedor le sería más fácil 
su gestión de stock, y nosotros podríamos 
resolver algunas averías en momentos pun-
tuales.

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a 
nivel empresarial este año en la empresa 
para estar preparados para el futuro? Ya 
sea a nivel digital, estratégico, etc.
Hemos invertido en un nuevo programa in-
formático y estamos realizando algunos cam-
bios a nivel administrativo, que actualmente 
están en proceso de adaptación.

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las 
casas de grúas para daros mejor servicio?
La misma pregunta se responde, lo que ne-
cesitamos los alquiladores es SERVICIO por 

parte de nuestros proveedores. Pocos funcio-
nan muy bien, pero siempre se puede mejo-
rar. Y los demás se tienen que poner las pi-
las, porque en definitiva, es lo que hace que 
el producto se venda. Todas las máquinas 
son excelentes, y todas se averían. Al final 
eliges el producto donde te resuelven lo más 
ágil posible.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año 
que viene?
No lo sabemos cómo nos va a sorprender, 
lo normal es que con la situación de incerti-
dumbre que vivimos, es que baje. El inversor 
se mantendrá al margen, paralizará inversio-
nes y ya sabemos todos las consecuencias. 
Esperaremos a los acontecimientos.

www.fassi.com

Una unidad de control mucho más potente
Mayor velocidad y capacidad de procesamiento de datos 
Nuevas interfaces y funciones de control remoto
Brazo secundario decagonal
Un aumento exponencial del rendimiento

INNOVACIÓN • VERSATILIDAD • EFICIENCIA
CONTROL DE LA SEGURIDAD • PRECISIÓN

http://www.transgruas.com
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ROGER CABÓS, ADMINISTRADOR 
EN GRUTRANS CABÓS, S.L.

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo?
En cuanto a trabajo ha sido un año muy bue-
no, cosa que no esperábamos. 

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? si es 
así, nos puedes decir que equipos habéis 
incorporado al parque este año?
Hemos comprado algunas camiones plumas de 
50tn, 70 y 95 ton para ir renovando el parque. 

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas?
Poco a poco lo vamos a ir repercutiendo pero 
nos cuesta mucho repercutirlo porque hay 
mucha oferta de vehículos viejos que están 
amortizados y esto a los que vamos renovan-
do nos va lastrando frente a la competencia. 

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades?
Hoy en día en camiones grúa el vehículo más 
versátil de de la 50000 a la 100000 y luego 
en auto grúas serían las grúas de 80 a 100tn. 

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las 
grúas en un futuro cercano?

Grúas Cabós
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Pues realmente no espero un gran avance de 
tecnología ya que la hidráulica está más que 
inventada. 

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a 
nivel empresarial este año en la empresa 
para estar preparados para el futuro? Ya 
sea a nivel digital, estratégico, etc.
Nosotros ya hace años que tenemos un sof-
tware a medida para el control y gestión de 
la flota, también estamos valorando opciones 
de telemetría de presiones de neumáticos y 
consumos de los vehículos via remota 

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las 
casas de grúas para daros mejor servicio?
En un servicio post venta rápido y ágil de 
consultar en caso de averías, y que hagan 
formación a los mecánicos propios de los al-

quiladores ya que es una forma de tener un 
buen servicio técnico también porque al final 
todas las maquinas se averían y la decisión de 
comprar una o otra es la capacidad de repa-
ración que tengas sobre la propia maquina. 

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año 
que viene?
Siempre somos optimistas y hasta que no 
se vea lo contrario la perspectiva será bue-
na para el 2024.

Si utiliza uno de estos,

necesita uno de estos.

IPAF, a través de sus centros de formación homologados, 
forma a más de 150.000 operadores cada año en el uso 
seguro y eficaz de las plataformas aéreas. 

La tarjeta PAL de IPAF es la prueba de que ha cumplido con 
los requisitos legales en términos de formación, además 
de ser reconocida a nivel mundial como una capacitación 
de alta calidad y avalada por la mayoría de los fabricantes. 

Encuentre su centro de  
formación más cercano en
www.ipaf.org/es

El programa de formación de IPAF 
está Certificado  por TüV Según la 
ISO 18878. Formacion certificada  
conforme a la UNE 58923.

La autoridad mundial en  
plataformas de trabajo en altura

Formación disponible en más de 10 idiomas. 
Módulo de eLearning ya disponible.

http://www.ipaf.org/es
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PABLO DÓNIZ

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo? 
El año en general ha sido bueno en toda Es-
paña y quizás se está volviendo más lineal 
que los picos de otros años en función del 
mes.

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es 
así, ¿nos puedes decir que equipos habéis 
incorporado al parque este año? 
No, este año no hemos hecho nada.

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas? 
Sí, en cierto modo se han ido repercutiendo 
la subida de costes que ha sido brutal en to-
dos los ámbitos, tanto laborales, como de re-
puestos, combustibles etc.

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades? 
Las máquinas que más demanda estamos 
teniendo son gruas hidráulicas articuladas 
de cualquier tipo y grúas móviles de 70 a 
350 Tn y también el transporte especial pe-
sado.

Grúas Dóniz
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Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las 
grúas en un futuro cercano? 
O un operario junto con cada grúa nueva que 
se compre o teletrabajo, jajajajajaja.

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a 
nivel empresarial este año en la empresa 
para estar preparados para el futuro? Ya 
sea a nivel digital, estratégico, etc. 
Sí, estamos involucrados en varios proyectos 
de mejora a nivel digital en todos los ámbitos 
de la empresa, así como una mejora conti-
nua en los mantenimientos de la maquinaria, 
seguridad y también cambios generacionales 
en dirección de la empresa.

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las 
casas de grúas para daros mejor servicio? 
En el servicio técnico adaptando sus horarios 
a nuestras necesidades acorde al sector ser-
vicios que somos, así como los plazos de en-
trega de las máquinas y de sus repuestos.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año 
que viene?
Creo y esperemos que bien desde el punto 
de vista de la carga de trabajo aunque pa-
rece que se complica el tema en el aspec-
to laboral.

Autovía Sevilla-Málaga km 4,8
Polígono La Red c/2, nº26
41500 Alcalá de Guadaira (Sevilla)
Tfnos.: 955 631 104 - 902 100 204

Polígono Trevenez 
C/ Escritora Gertrudis de Avellaneda nº22 
29196 Málaga
Tfno.: 952 038 564

Polígono 12 de Octubre
C/ Bernard Vicent, Manz.1, Parc.6 
18320 Santa Fe (Granada)
Tfno.: 958 513 295

SEVILLA MÁLAGA GRANADA

http://www.alpesur.com
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TOMÁS MINGUELLA, DIRECTOR  
DE GRÚAS MINGUELLA 

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo?
Ha sido un año similar al 2022, en el que he-
mos trabajado con ocupación, pero hemos 
reducido rentabilidad debido al aumento de 
costes.

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es 
así, ¿nos puedes decir que equipos habéis 
incorporado al parque este año?
Estamos en un año 2023 de transición, pero 
con un plan de inversiones firme para los 
próximos años.

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas?
Hemos subido precios, pero nos hemos que-
dado muy lejos de lo que nos han subido los 
costes. Tenemos que hacer un esfuerzo sí o 
sí a nivel de sector para subir progresivamen-
te los precios durante los próximos años.

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades?
Nuestra grúa estrella es la que va entre la 
80tn y la 130tn.

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las 
grúas en un futuro cercano?
Una mejora significativa en cuanto a produc-
tividad, por lo que creo que hay que mejorar 

el ratio productividad/tecnología y en definiti-
va, hacer las grúas más rentables y operativas.

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a 
nivel empresarial este año en la empresa 
para estar preparados para el futuro? Ya 
sea a nivel digital, estratégico, etc.
Estamos inmersos en un proceso de digitali-
zación, pero es un proyecto no inmediato so-
bre el que vamos trabajando en el día a día.

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las 
casas de grúas para daros mejor servicio?
Básicamente en formación de personal, en 
plazos de entrega de recambios y mejorar 
el despiece y las garantías que sufrimos por 
errores de diseño.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año 
que viene?
Los tipos de interés no ayudan y las econo-
mías necesitan de estímulos que cuestan 
mucho de que se materialicen, por lo que no 
se cómo responder a esta pregunta, pero si 
se que tenemos que continuar trabajando el 
día a día y haciendo las cosas lo mejor posi-
ble en función de la dirección que quiera to-
mar cada empresa, ya que somos empresas 
que nos dedicamos al alquiler de grúas, pero 
cada empresa es diferente y tiene su “sello 
personal”.

Grúas Minguella



http://www.merlo.com
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MARIO AGUADO,  
DIRECTOR DE AGUADO

Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo?
Creo que ha sido un buen año para todo el 
sector.

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es 
así, ¿nos puedes decir que equipos habéis 
incorporado al parque este año?
Sí, en cuanto a grúas hemos adquirido varias 
unidades en 2023. Liebherr con LG1750 SX3, 
LTM1230 o la primera LRT1130 del merca-
do, varios camiones grúa Palfinger sobre Iveco, 
Spierings con 2 unidades, SANY con 2 unidades 
SCE8000A de 800 toneladas sobre orugas y va-
rias unidades entre 250 y 60 toneladas, TADA-
NO con la AC7450, y XCMG con 130 toneladas. 

Se ha realizado una inversión muy potente 
tanto para crecimiento como para renova-
ción de flota, con mucha diversificación de 
fabricantes. Con la renovación de flota podre-
mos ofrecer el mejor servicio a los clientes 
con muchísima maquinaria renovada, y con 
la diversificación de proveedores podremos 
tomar mejores decisiones con las inversiones 
del 2024/2025 porque conoceremos mejor a 
todos los fabricantes del mercado. 

Aguado



ESPECIAL ALQUILADORES DE GRÚAS

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas?
Hemos podido subir, pero no repercutir el 
aumento de costes en su totalidad.

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades?
Tenemos la suerte de estar en todos los sec-
tores de elevación de cargas. Con lo que no 
te podría decir un tipo u otro. 

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las 
grúas en un futuro cercano?
Operadores y mecánicos formados.

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a 
nivel empresarial este año en la empresa 
para estar preparados para el futuro? Ya 
sea a nivel digital, estratégico, etc.
Mas allá de todas las grandes inversiones que 
hemos realizado sobre todo por renovación de 
flota, no. Seguimos en la misma línea de cre-
cimiento de los últimos años también a nivel 
internacional y esperemos que dure mucho. 

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las 
casas de grúas para daros mejor servicio?
En el plazo de entrega del repuesto y el ser-
vicio postventa. Incluso en grúas adquiridas 
con menos de 4 años, los fabricantes es-
tán tardando demasiado en proveer el re-
puesto. También pueden mejorar en las tari-
fas de precios de los mecánicos del servicio 
post-venta, ya que los fabricantes habitua-
les están con unos precios altísimos y cada 
vez que hay una avería lo sufrimos. 

Afortunadamente, técnicamente hoy en día 
todas las grúas son muy parecidas con com-
ponentes principales europeos vengan de 
dónde vengan. Lo que no son parecidos son 
los precios de compra de grúas nuevas, que 
hay una diferencia grandísima entre los fabri-
cantes habituales y los fabricantes que son 
de fuera de Europa.

Con lo cual, resumiendo y respondiendo a 
tu pregunta, creemos que deben mejorar en 
adaptarse a unos precios más competitivos 
en general, y a mejorar los plazos de entrega 
de los repuestos.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año 
que viene?
Tenemos buenas perspectivas y debemos 
ser positivos para lo que venga.
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Mov.- ¿Cómo ha ido el año para vosotros en 
cuanto a trabajo? 
Este año ha ido bastante bien, muchas épo-
cas del mismo con ocupación plena y mu-
cha demanda.

Mov.- ¿Habéis adquirido alguna grúa? Si es 
así, ¿nos puedes decir que equipos habéis 
incorporado al parque este año? 
Hemos adquirido equipos en tonelajes desde 
las 50/ 70 TN y tres unidades de autocargan-
tes que entregarán a principios del 2024. In-
corporamos también desde mayo un camión 
cesta de 90 m de altura para complementar 
al negocio de grúas y como todos los años re-
novación constante del parque de maquina-
ria de plataformas elevadoras.

Mov.- ¿Habéis podido repercutir la subida 
de precios que ha sufrido todo el sector en 
vuestras tarifas? 
Lo hemos ido haciendo a lo largo del año, no 
en la cantidad a la que nos han subido algu-
nos costes directos, pero sí, los hemos subido.

Mov.- ¿Qué tipo de grúa crees que es la que 
mejor se adapta a tus necesidades? 

Grupo Lozano



Las últimas adquisiciones que tenemos con 
longitudes de pluma más altas y configura-
ciones que hacen que la logística se optimiza 
tanto en tiempo como en costes. 

Mov.- ¿Qué crees que deberían incluir las 
grúas en un futuro cercano? 
Opciones más sencillas para que los propie-
tarios de las mismas no dependamos en al-
gunos casos de servicio técnico de las mar-
cas y agilizar intervenciones.

Mov.- ¿Habéis realizado algún cambio a 
nivel empresarial este año en la empresa 
para estar preparados para el futuro? Ya 
sea a nivel digital, estratégico, etc.
Hemos seguido desarrollando aplicaciones 
de movilidad en la ERP tanto a nivel de pro-
ducción como a nivel de gestión. Y seguire-
mos este ejercicio. 

Mov.- ¿En qué crees que deben mejorar las 
casas de grúas para daros mejor servicio? 
Como siempre damos una gran importancia 
a la postventa, creo que es lo que la mayoría 
de las veces decanta la elección. De precios, 
mejor no hablar.

Mov.- ¿Cómo ves el mercado para el año 
que viene? 
Pues sin un horizonte claro, por un lado hay 
indicadores que son favorables a nivel de 
macroeconomía que nos afecta y por otro 
lado desaceleraciones, pero visto lo vivido 
en los últimos años, lo afrontaremos adap-
tándonos. 

ESPECIAL ALQUILADORES DE GRÚAS

http://www.intergruas.com


De hecho, la verdadera prueba del compromiso de un fabricante con 
sus clientes reside en la eficacia de su servicio posventa. 

Echemos un vistazo a cómo LGMG Europe está estableciendo nuevos 
puntos de referencia al gestionar directamente los servicios de piezas 
de repuesto, en contra de la norma predominante en el sector de la 
subcontratación.

LA VENTAJA DEL SERVICIO DIRECTO

Garantía de calidad
En el núcleo del modelo de servicio directo de LGMG se encuentra un 
compromiso continuo con la calidad. Mediante la gestión interna de 
los servicios de piezas de repuesto, LGMG garantiza que cada com-
ponente cumpla las normas más rigurosas. Esta supervisión directa 
elimina el riesgo de piezas de terceros que a menudo plagan las ca-
denas de suministro subcontratadas, garantizando que las PEMPs de 
LGMG funcionen al máximo rendimiento en todo momento.

Rapidez y eficacia
Consciente del coste que supone el tiempo de inactividad en las ope-
raciones de sus clientes, LGMG ha posicionado estratégicamente su 
filial europea para ofrecer tiempos de respuesta rápidos. Gracias a un 
amplio stock local de piezas de repuesto, LGMG está siempre prepa-
rada para satisfacer la demanda sin demora. Esta inmediatez en el 
servicio no sólo mejora la eficiencia operativa de los clientes, sino que 
también refuerza su confianza en la capacidad de la empresa para 
prestarles apoyo en situaciones urgentes.

Soluciones personalizadas
La gestión directa de los servicios posventa permite a LGMG ofrecer 
soluciones más personalizadas. Cada cliente tiene requisitos únicos, 
y el enfoque directo permite a LGMG adaptar sus servicios para satis-

facer estas necesidades específicas, una flexibilidad que rara vez se 
encuentra en los modelos externalizados.

AMPLIA GAMA DE STOCK

Amplia gama de piezas
El inventario de LGMG es una prueba viviente de su dedicación al ser-
vicio integral, de hecho su stock abarca una amplia gama de piezas. 
Esta diversidad garantiza que LGMG pueda atender multitud de nece-
sidades sin los inconvenientes de dependencias externas.

Gestión de inventarios
Mediante técnicas avanzadas de gestión de inventarios, LGMG man-
tiene un estado de preparación constante. Sus sistemas permiten 
predecir la demanda y ajustar los niveles de existencias en conse-
cuencia, garantizando que LGMG nunca carezca de las piezas que 
necesitan los clientes. Este enfoque proactivo reduce significativa-
mente los periodos de espera, lo que repercute directamente en la 
eficiencia operativa de los clientes.
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Elevando los estándares en 
el servicio postventa de PEMPs: 
La ventaja directa de los recambios LGMG
En el dinámico mundo de las plataformas elevadoras móviles de personal (PEMP), la importancia de un sólido servicio 
posventa, especialmente en la gestión de piezas de repuesto, es crucial. 

Postventa



Mov.- ¿Puedes contarnos algo más sobre 
la trayectoria del Departamento de Re-
cambios de LGMG Europa?
Mattias: Por supuesto. Nuestra historia comen-
zó en 2018 con un modesto almacén de 200 
m2 en Spijkenisse, a las afueras de Rotterdam 
(Países Bajos). Yo personalmente me incorporé 
al Departamento de Recambios a principios de 
2022 como único miembro del equipo.

Mov.- Parece un comienzo humilde. ¿Cómo 
ha evolucionado el departamento desde 
entonces?
En septiembre de 2022, alcanzamos un hito 
importante al trasladarnos a un nuevo centro 
de distribución en Dordrecht (Países Bajos). 
Esto amplió nuestra área dedicada a piezas a 
unos impresionantes 1200 m2. Además, en 
otoño de 2022 implantamos el sistema ERP 
SAP Fiori, que impulsó significativamen-
te nuestra eficiencia empresarial y nuestros 
procesos operativos.

Mov.- ¿Qué tipo de crecimiento ha experi-
mentado el negocio de piezas a lo largo de 
los años?
De 2020 a 2023, hemos sido testigos de un 
importante crecimiento orgánico. En la ac-
tualidad, trabajamos con un equipo dedica-
do de tres miembros, que atiende a clientes 
de toda Europa y Oriente Medio. Nuestra es-
trategia se centra en convertirnos en líderes 
del sector priorizando la puntualidad en las 
entregas y la calidad del producto.

Mov.- ¿Cómo garantizan la eficiencia de 
sus operaciones?

Nos guiamos por indicadores clave de rendi-
miento (KPI) que mejoran la eficiencia y nos 
permiten abordar de forma proactiva los po-
sibles problemas.

Pregunta: ¿Puede explicar con más detalle 
las decisiones estratégicas tomadas en re-
lación con sus operaciones de piezas?
En 2022, decidimos mantener nuestras 
operaciones de piezas dentro de la em-
presa. Esto puso de relieve el papel fun-
damental que desempeña la asistencia de 
piezas en la experiencia global de propie-
dad y condujo a un aumento significati-
vo de nuestros niveles de existencias, en 
consonancia con las altas expectativas de 
nuestros clientes.

Mov.- ¿Cuáles son los proyectos y priorida-
des actuales del Departamento de Recam-
bios?
Actualmente estamos desarrollando una 
nueva plataforma de comercio electrónico 
para nuestros clientes. Esto implica racio-
nalizar nuestros procesos de realización 

de pedidos, optimizar la gestión del alma-
cén, aumentar el volumen de almacena-
miento y la eficiencia operativa general. 
Nuestra máxima prioridad es garantizar 
que nuestros clientes reciban las piezas 
adecuadas en el momento oportuno.

Mov.- De cara al futuro, ¿cuáles son los 
principales objetivos para 2024?
Para 2024, nuestro objetivo es seguir redu-
ciendo los plazos de entrega, ampliar nues-
tra disponibilidad de piezas, mejorar el flujo 
de información, introducir la nueva platafor-
ma de comercio electrónico y garantizar la 
eficiencia de los precios.

Mov.- ¿Alguna reflexión final que quiera 
compartir?
En nombre del equipo de LGMG Parts, 
hago extensivo nuestro agradecimien-
to a todos nuestros clientes por su conti-
nuo apoyo. Su confianza impulsa nuestro 
compromiso con la excelencia, y estamos 
entusiasmados con el éxito continuado de 
nuestra colaboración.

Conclusión:
En una industria en la que cada minuto de 
inactividad puede tener importantes reper-
cusiones, no se puede subestimar la im-
portancia de un servicio posventa fiable y 
eficaz. 

El enfoque directo de LGMG en la gestión de 
piezas de recambio refleja el compromiso de 
la empresa con la calidad, la eficiencia y la 
orientación al cliente.

ENFOQUE CENTRADO EN EL CLIENTE

Asistencia especializada
El equipo de atención al cliente de LGMG es más que un simple servi-
cio de asistencia. Son expertos formados en el campo de las PEMPs, 
equipados para ofrecer no sólo asistencia inmediata sino también 
asesoramiento fundamentado gracias a su experiencia.

Bucle de retroalimentación
La interacción directa con los clientes proporciona a LGMG una valiosa 
información. Este bucle de retroalimentación es fundamental en el es-
fuerzo continuo por mejorar tanto la calidad de los recambios como la 
eficiencia de los servicios en LGMG. Escuchando las experiencias de 
los clientes y actuando en consecuencia, LGMG garantiza un servicio 
que evoluciona en consonancia con las necesidades de los clientes.

LA VENTAJA COMPETITIVA

Contraste con la subcontratación
La subcontratación, una práctica habitual en el servicio de piezas de 
recambio, suele provocar incoherencias en la calidad y retrasos en los 
tiempos de respuesta. La falta de control directo en los modelos sub-
contratados puede dar lugar a un servicio alejado de las normas y la 

ética del fabricante. El modelo de servicio directo de LGMG evita estos 
problemas, ofreciendo una experiencia fluida y fiable.

Valor a largo plazo
Aunque la inversión inicial en un modelo de servicio directo puede pa-
recer mayor que en uno externalizado, los beneficios a largo plazo son 
sustanciales. La calidad, fiabilidad y personalización constantes se 
traducen en una mayor vida útil de los equipos, menos interrupciones 
operativas y, en definitiva, un mayor valor para los clientes.
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Entrevista Mattias Lundell
Director de Recambios de LGMG Europe.
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Grúas Losfablos potencia su flota 
con la grúa Palfinger PK 78002 SH 
Este importante cliente de PALFINGER incorpora a su flota de maquinaria este nuevo camión-grúa con uno de los modelos 
de grúa mas vendida por la marca austriaca en los últimos años en el mercado español en este rango de toneladas metro.

La grúa cargadora PALFINGER PK 78002 
SH, con Fly-Jib PJ170 E, puede moverse de 
manera más precisa gracias a la detención 
suave estándar. Además, cuenta con máxi-
ma precisión y seguridad gracias al AOS, alto 
valor residual por el revestimiento KTL, ma-
yor control de estabilidad aprovechando el 
máximo de su potencia aprovechando la po-
sición variable de los gatos gracias al sistema 
HPSC y diferentes posibilidades de uso de la 
grúa con el Sistema Power Link Plus.

Esta vez, Palfinger Ibérica ha entregado esta 
solución llave en mano (TKS) a Grúas Los-
fablos S.A. en Zaragoza. Empresa aragone-
sa, fundada en 1977, dedicada al sector de 
la construcción y montajes industriales, ofre-
ce al profesional una amplia gama en grúas y 
maquinaria específica de grandes dimensio-
nes y tonelaje. Son innumerables las empre-
sas que solicitan sus servicios, ya que la ren-
tabilidad y la garantía que obtienen los hacen 
merecedores de su confianza. Su flota está 

PK 78002 SH
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en continua renovación, para poder ofrecer 
siempre “la más avanzada tecnología y el 
mejor servicio profesional”.

El montaje y carrozado de este conjunto, se 
ha realizado en trabajo en equipo entre el 
personal de técnicos especializados PALFIN-
GER de su Centro de Montaje de Madrid y a 
la colaboración de Pal-workshop SL, Servicio 
Oficial PALFINGER quienes llevaron a cabo 
la realización de la carrocería. 

La PK 78002 SH ha sido elegida por la mayo-
ría de los clientes de Palfinger, para ser usa-
da en trabajos de elevación de hasta 74.7m, 
tiene un sistema de doble biela en brazo arti-
culado e inclinación 15º por encima de la ho-
rizontal, alcance 7.4m con doble prolonga hi-

La PK 78002 SH ha sido elegida por la 
mayoría de los clientes de Palfinger, para 
ser usada en trabajos de elevación de hasta 
74.7m, tiene un sistema de doble biela 
en brazo articulado e inclinación 15º por 
encima de la horizontal, alcance 7.4m con 
doble prolonga hidráulica, giro continuo 
con 1 motor reductor y luces mediante leds 
(BEL) de señalización advertencia. Este 
equipo está montado sobre un camión 
VOLVO FMX 86RF 3L.

dráulica, giro continuo con 1 motor reductor 
y luces mediante leds (BEL) de señalización 
advertencia. Este equipo está montado sobre 
un camión VOLVO FMX 86RF 3L.

La nueva grúa PALFINGER de Grúas Losfa-
blos, cuenta con los siguientes sistemas de 
asistencia para un mayor rendimiento:

AOS: El sistema patentado de Supresión 
de Oscilación Activa (AOS) de PALFINGER 
amortigua el sistema de brazo de la grúa, 
compensando la vibración y los impactos, in-
cluso tras una parada repentina de la función 
de elevación. El resultado es un aumento sig-
nificativo de la seguridad en el funcionamien-
to de la grúa para el operador, las cargas y las 
áreas circundantes.

HPSC: Máximo aprovechamiento del área 
de trabajo. La posición variable de gatos que 

permite el High Performance Stability Con-
trol System, permite aprovechar al máximo la 
potencia de elevación. También puede em-
plearse la grúa en circunstancias de espacio 
limitado.

DPS-PLUS: Funcionamiento eficiente del 
JIB (plumín). El Dual Power System, permi-
te una amplia variedad de aplicaciones. De 
esta forma, puede trabajar con un mayor al-
cance, pudiendo hacer uso en todo momen-
to del modo de carga pesada.

FLOW: Sistema electrónico de distribución 
de aceite, que suministra la cantidad de acei-
te hidráulico requerido adaptándose siempre 
a los requisitos actuales. Esto garantiza mo-
vimientos suaves de la grúa. Si el operador 
de la grúa no necesita el sistema de asisten-
cia, simplemente puede desactivarlo o anu-
larlo en cualquier momento.
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PALFINGER CONNECTED
Fleet Monitor: Ofrece una gestión profesio-
nal de la flota mediante una visión general de 
la misma y una planificación más sencilla del 
servicio y del mantenimiento. La presenta-
ción de las operaciones de camiones y grúas 
permite un uso eficiente de la flota.

Operator Monitor: App disponible para iOS 
y Android ayuda al operario en su trabajo 
diario. Los datos de la grúa, como el estado 
del dispositivo y rendimiento en la situación 
de apoyo actual, están disponibles en todo 
momento, La lista de verificación de man-
tenimiento móvil y el asistente de planifica-
ción de trabajo lo convierten en una oferta 
completa.

PALFINGER IBÉRICA agradece a Grúas Los-
fablos S.A., por elegirles como marca de con-
fianza. Compartimos algunas imágenes del 
momento de la entrega y de los primeros tra-
bajos de esta poderosa grúa. ¡Larga vida a 
esta gran máquina!



http://www.manain.com
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Formac elije la grúa móvil Liebherr LTM 1110-5.2, 
equipada con el sistema Liccon3, como nuevo 
estandarte de su flota de maquinaria 
Formac apuesta por la grúa móvil Liebherr LTM 1110-5.2, equipada con el nuevo e innovador sistema de control de grúas 
LICCON3, como un equipo que les ayudará a llevar su trabajo diario un paso más allá. Su alcance, precisión y seguridad 
son algunas de las ventajas que destacan de este modelo de grúa móvil que ya ha realizado su primer trabajo, montando 
una nave de prefabricado de hormigón en Toledo.

El sistema de control de grúas LICCON3 de 
Liebherr sigue introduciéndose en el merca-
do español, esta vez de la mano de la grúa 
móvil Liebherr LTM 1110-5.2 de Formac. 
«Este equipo nos va a ayudar a cubrir una 
parte importante de nuestras necesidades 
en el montaje de nuestros productos dedi-
cados al prefabricado de hormigón», asegu-
ra José Luis Urda, director comercial en For-
mac. El hecho de que la grúa móvil Liebherr 
LTM 1110-5.2 esté equipada con el sistema 
de control de grúas LICCON3 les va a apor-
tar rapidez y seguridad gracias a un sistema 
informático dotado con mayor capacidad, así 
como un manejo más intuitivo. 

Formac cuenta con más de treinta años de 
experiencia en el sector del hormigón. «De-
bido a que nuestro trabajo consiste en el 
montaje de piezas de gran tonelaje, gracias 

a la grúa móvil Liebherr LTM 1110-5.2 ga-
namos no sólo en alcance y precisión, sino 
también en seguridad, condición prioritaria 
para Formac», afirma José Luis Urda. 

La grúa móvil Liebherr LTM 1110-5.2 de For-
mac, que sustituye a la grúa móvil Liebherr 
LTM 1100-4.2, ya se ha estrenado realizando 
el montaje de una nave prefabricada de hor-
migón, en Villaminaya (Toledo), con el izado 
de vigas y paneles de 22 toneladas de peso. 

Formac destaca de Liebherr «la calidad y 
fiabilidad de sus productos, el gran sopor-
te que les ofrece su departamento de servi-

Formac invierte en la grúa móvil Liebherr LTM 1110-5.2, equipada con el 
sistema de control de grúas LICCON3, que les ayudará a cubrir una parte 
importante de sus necesidades en el montaje de prefabricados de hormigón.

LTM 1110-5.2

CON LA GRÚA MÓVIL LIEBHERR 
LTM 1110-5.2, FORMAC GANA 

EN ALCANCE, PRECISIÓN Y 
SEGURIDAD.
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cio postventa, además del compromiso que 
adquieren con sus clientes», concluye José 
Luis Urda. Cuentan con otras dos grúas mó-
viles Liebherr, una LTM 1070-4.2 y una LTM 
1110-5.2, de 70 y 110 toneladas de capa-
cidad de carga respectivamente. Asimismo, 
esperan seguir incorporando nuevos mode-
los de maquinaria Liebherr a su flota.

SISTEMA DE CONTROL DE GRÚAS 
LICCON3: PREPARADOS PARA LOS 
DESAFÍOS DE HOY Y DEL MAÑANA
La que ya es la tercera generación del siste-
ma de control de grúas, LICCON3, (Liebhe-
rr Computed Control) se basa en un mane-
jo eficaz, pero con un software y un lenguaje 
de programación completamente nuevos. Asi-
mismo, cuenta con un bus de datos más rápi-
do, un espacio de almacenamiento significati-
vamente más amplio y una mayor capacidad 
de procesamiento. Los avances en microelec-
trónica cada vez son más significativos, por lo 
que el nuevo sistema de control de grúas LIC-
CON3 cuenta con fiables e innovadores com-
ponentes de hardware, pantallas táctiles, así 
como un incremento de la seguridad y el con-
fort para el operador. Por otro lado, las grúas 
que están equipadas con el sistema de control 
LICCON3 están preparadas, de serie, para la 
telemetría y la gestión de flotas. 

La grúa móvil Liebherr LTM 1110-5.2 de Formac 
se estrena en Villaminaya (Toledo), con el monta-
je de una nave prefabricada de hormigón, con el 
izado de vigas y paneles de 22 toneladas de peso.

La grúa móvil Liebherr LTM 1110-5.2 de 

Formac, equipada con el sistema de control 

de grúas LICCON3, les va a ayudar a cubrir 

una parte importante de sus necesidades en 

el montaje de prefabricados de hormigón.

PRIMER TRABAJO: MONTAJE DE UNA

NAVE PREFABRICADA DE HORMIGÓN

EN TOLEDO, CON EL IZADO DE VIGAS

Y PANELES DE 22 TONELADAS DE PESO.
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Este EBITDA representa un 43,2% sobre 
120,5 millones de euros de facturación, a los 
que hay que sumar 2,8 millones en activida-
des de venta de maquinaria y repuestos. Este 
salto en el EBITDA sobre ventas (un incre-
mento de más del 3,5 puntos respecto a sep-
tiembre de 2022) se debe principalmente al 
control de costes y a la mejora del servicio y 
desarrollo de sus líneas de negocio.

Estas cifras hacen prever que la facturación 
anual de 2023 superará los 160 millones de 

euros, lo que supondría un crecimiento su-
perior al 15% respecto al año pasado.
 
CRECIMIENTO DE DOS DÍGITOS 
Y 41 MILLONES MÁS 
PARA MAQUINARIA NUEVA
Todas las áreas de la compañía crecen dos 
dígitos respecto a 2022, siendo Portugal la 
de mayor crecimiento, un 43%. Las líneas de 
negocio también siguen en alza, destacando 
Do It Yourself (DIY) y las CITY, que casi du-
plica las ventas del año anterior gracias a la 

LoxamHune logra un Ebitda récord de 
52 millones hasta septiembre, un 30,5% más, 
y prevé superar las ventas de 2022
LoxamHune, filial en España y Portugal del Grupo Loxam, mayor alquilador de maquinaria europeo, logró un EBITDA de 52 
millones de euros en los nueve primeros meses de 2023 en sus operaciones de alquiler de maquinaria. Esta cifra supone 
un 30,5% más que en el mismo periodo del año pasado y el mejor resultado en la historia reciente de la compañía. 

TODAS LAS ÁREAS CRECEN DOS 
DÍGITOS, CON PORTUGAL Y DO IT 

YOURSELF A LA CABEZA

Ebitda
récord

Luis Ángel Salas, CEO de LoxamHune
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nueva tienda propia y a los acuerdos cons-
tantes con Leroy Merlin y Bauhaus.

Tras la cifra récord de 2022 de casi 60 mi-
llones invertidos en adquirir maquinaria nue-
va, LoxamHune prevé cumplir con los 41 mi-
llones presupuestados para 2023, año en el 
que la empresa se ha seguido centrando en 
contar con un parque renovado, más sosteni-
ble y con menores emisiones de CO2.

A pesar de todas estas últimas inversiones, el 
desempeño de la deuda sigue en línea con el 
buen comportamiento del resto de la compa-
ñía, con un apalancamiento financiero infe-
rior a 1,8 veces el EBITDA.

CERTIFICADA POR EL MINISTERIO 
COMO EMPRESA QUE CALCULA, 

REDUCE Y COMPENSA SU HUELLA 
DE CARBONO.

CONSOLIDACIÓN DE HRE Y 
PRÓXIMAS DELEGACIONES 
Las ventas de HR Aluguer de Equipamen-
tos (HRE), compañía adquirida hace menos 
de un año por el Grupo Loxam, en Portugal 
y gestionada íntegramente por LoxamHune, 
las ventas crecieron un 11% hasta los 6,9 mi-
llones de euros y el EBITDA ha alcanzado el 
55,5% al cierre del tercer trimestre de 2023.

De esta forma, y junto con la otra compañía 
que ya operaba bajo la marca LoxamHune 
(Hune Aluguer), Portugal alcanza en los prime-
ros 9 meses del año una facturación de 15,7 
millones de euros y un EBITDA de 8,4 millones 
(53,4%), un 40% más respecto al 2022.

Con la ambición de seguir expandiéndo-
se o mejorar las instalaciones existentes, 
LoxamHune está trabajando ya en la apertu-
ra en los próximos meses de una delegación 
con maquinaria generalista y de elevación en 
la provincia de Huelva.

También está previsto el traslado a nuevas lo-
calizaciones de las delegaciones de Vic y La 
Roca, esta última dedicada exclusivamente a 
la línea de negocio de módulos, en el primer 
trimestre de 2024.

Por otro lado, y en línea con su compromiso 
con la sociedad y el entorno, LoxamHune ha 
renovado en 2023 su compromiso medioam-
biental con el sello del Ministerio de Tran-
sicion Ecológica y Reto Demográfico como 
empresa que calcula, reduce y compensa su 
huella de carbono.

LAS VENTAS EN PORTUGAL DE HRE, NO INCLUIDA EN ESTOS RESULTADOS 

Y ADQUIRIDA HACE UN AÑO POR EL GRUPO LOXAM, SUBEN UN 11% 

La facturación anual superará 
ampliamente los 150 millones 
presupuestados, y en más de 
un 15% el resultado de 2022
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Grúas Ramos, S.L. se ha hecho 
con la PK 65.002 SH de Palfinger
Recientemente, la empresa extremeña ha confiado en PALFINGER y ha añadido a su gran flota la grúa hidráulica 
PK 65002 SH. 

Para PALFINGER ha sido un placer realizar 
esta entrega llave en mano (TKS), a Grúas 
Ramos en Navalmoral de la Mata, Cáceres. 
Se trata de una empresa con más de 25 años 
de experiencia en el auxilio, rescate y asis-
tencia mecánica por carretera de todo tipo de 
vehículos las 24 horas los 365 días del año. 
Cuentan con los medios humanos y recur-
sos materiales que hacen posible el desarro-
llo de nuestra actividad en el sector del auxi-
lio y rescate en carretera.

El montaje y carrozado de este conjunto, se 
ha realizado en trabajo en equipo entre el 
personal de técnicos especializados PALFIN-
GER de su Centro de Montaje de Madrid y a 
la colaboración de Pal-workshop SL, Servicio 
Oficial PALFINGER quienes llevaron a cabo 
la realización de la carrocería. 

La nueva grúa hidráulica PALFINGER PK 
65002 SH F de Grúas Ramos cuenta con Fly-
Jib PJ125E lo que le permite un alcance máxi-
mo sobre la horizontal de 30,5 m. Está mon-
tada sobre camión IVECO T-WAY AD41OT45. 
La PK 65002 SH Performace se destaca por 
su máxima capacidad de elevación. Gracias al 
HPSC que le permite utilizar las capacidades 
incluso en espacios ajustados.

La nueva grúa PALFINGER de Grúas Ramos, 
cuenta con los siguientes sistemas de asis-
tencia para un mayor rendimiento:

DPS-PLUS: Funcionamiento eficiente de 
JIB. El Dual Power System, permite una am-
plia variedad de aplicaciones. De esta forma, 

La nueva grúa hidráulica 
PALFINGER PK 65002 SH F de 
Grúas Ramos cuenta con Fly-
Jib PJ125E lo que le permite 
un alcance máximo sobre 

la horizontal de 30,5 m. Está 
montada sobre camión IVECO 
T-WAY AD41OT45. La PK 65002 

SH Performace se destaca 
por su máxima capacidad de 

elevación. Gracias al HPSC que le 
permite utilizar las capacidades 
incluso en espacios ajustados.
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puede trabajar con un mayor alcance, pudiendo hacer uso en todo 
momento del modo de carga pesada.

HPSC: Máximo aprovechamiento del área de trabajo. La posición va-
riable de gatos que permite el High Performance Stability Control Sys-
tem, permite aprovechar al máximo la potencia de elevación. Tam-
bién puede emplearse la grúa en circunstancias de espacio limitado.

AOS: El sistema patentado de SUPRESIÓN DE OSCILACIÓN ACTIVA 
(AOS) de PALFINGER amortigua el sistema de brazo de la grúa, com-
pensando la vibración y los impactos, incluso tras una parada repen-
tina de la función de elevación. El resultado es un aumento significa-
tivo de la seguridad en el funcionamiento de la grúa para el operador, 
las cargas y las áreas circundantes.

PALFINGER Ibérica agradece a su cliente por la apuesta realizada en 
este nuevo equipamiento.

Manitou Group ha llegado a un acuerdo para 
adquirir el 75% de COME S.R.L, empresa es-
pecializada en la producción de piezas me-
canosoldadas, y el 75% de Metal Work S.R.L, 
empresa especializada en el corte por láser. 
Estas inversiones apoyarán el crecimiento del 
Grupo mediante la integración de dos fases 
previas de montaje de máquinas producidas 
en la planta del Grupo Manitou en Castelfran-
co (Emilia Romagna, Italia). Esta operación 
sitúa la producción de chasis, plataformas 
giratorias y plumas de gran capacidad entre 
las principales actividades del Grupo. Estas 
participaciones mayoritarias se concretarán a 
principios de 2024.
 
COME, con 280 empleados y unas ventas 
de 46 millones de euros en 2022, con sede 
en Emilia Romagna (Italia), es un socio del 
Grupo Manitou desde hace mucho tiempo y 
cuenta con reconocidos conocimientos téc-

nicos y equipos industriales para la fabrica-
ción de piezas mecanosoldadas.

Con sede en Forli, cerca de COME, Metal 
Work (70 empleados - ventas de 31 millones 
de euros en 2022) cuenta con una amplia 
experiencia en el corte y plegado de chapas 
de acero de alta resistencia.

Ambas empresas seguirán atendiendo a to-
dos sus clientes actuales.

Marco Iotti, Director General de Manitou Ita-
lia, explica: “Estamos orgullosos de estas 
alianzas con COME y Metal Work, con quie-
nes ya trabajamos desde hace más de 20 
años. Compartimos el mismo sentido de la 
innovación, la calidad y la excelencia indus-
trial. Estas adquisiciones nos permiten be-
neficiarnos de dos áreas clave de experien-
cia en la fabricación de nuestros productos 

y optimizar nuestra cadena de suministro. 
Por supuesto, seguiremos trabajando y desa-
rrollando la cooperación con todos nuestros 
proveedores, necesaria para absorber la ele-
vadísima demanda de nuestros productos”.
 
Fabio Grilli, Presidente de COME y accio-
nista de Metal Work, añade: “La incorpo-
ración al Grupo Manitou es un gran honor 
para nuestras empresas. Compartimos des-
de hace tiempo los valores clave de orienta-
ción al cliente y calidad. Esta fusión nos lle-
vará a nuevos niveles en nuestro desarrollo”. 

Manitou adquiere una participación mayoritaria 
de las empresas italianas COME y Metal Work
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La leyenda crece: la nueva LG 1800-1.0 
se incorpora a la gama de grúas 
con pluma de celosía de Liebherr
La legendaria grúa con pluma de celosía LG 1750 de Liebherr tiene una sucesora: al igual que su predecesora, la 
LG 1800-1.0 combina las ventajas de una grúa móvil con la capacidad de carga de una grúa con pluma de celosía. La 
LG 1750 era, hasta ahora, una de las grúas más potentes de su clase en el mercado; la nueva LG 1800-1.0 supera esta 
potencia y se lanzará al mercado en el primer semestre de 2024 bajo el lema «The legend grows».

En el diseño de la nueva LG 1800-1.0, Liebherr 
ha combinado las altas capacidades de car-
ga de una grúa con pluma de celosía con las 
ventajas de un chasis móvil. Como una de las 
grúas con pluma de celosía más potentes del 
mundo, este nuevo modelo puede izar hasta 
800 toneladas, incluso más que su predece-
sora, la LG 1750, y tanto como su homóloga 
sobre orugas, la LR 1800-1.0. La LG 1800-1.0 
también incorpora tecnologías de última ge-
neración, como V-Frame®, VarioTray, trans-
misión ZF Traxon Torque con ECOdrive y ta-
blas de carga para el viento. 

APTO PARA TODOS LOS MERCADOS 
GRACIAS A LOS MODOS DE 
CONDUCCIÓN FLEXIBLES

Uno de los aspectos más destacados del 
nuevo equipo de 9 ejes es su chasis único: 
gracias a la disposición especial de sus ejes, 
la grúa con pluma de celosía es apta para to-
dos los mercados del mundo. Con una carga 

Haz match: la nueva LG 1800-1.0 combina tecnología de grúa móvil de alta gama con las capacidades de carga de una grúa con pluma de celosía.

por eje de sólo diez toneladas, la grúa puede 
desplazarse por la vía pública con los cua-
tro apoyos y un peso total de 90 toneladas. 
Asimismo, es posible tanto el transporte con 
sólo dos estabilizadores y un peso total de 

LA LG 1800-1.0 COMBINA 
LA MOVILIDAD DE UNA GRÚA 
MÓVIL CON LA CAPACIDAD DE 
CARGA DE UNA GRÚA SOBRE 

ORUGAS.

70 toneladas, como sin estabilizadores y un 
peso de unas 50 toneladas.

A diferencia de su predecesora, la LG 1750 
de 8 ejes, los apoyos plegables de la nueva 
grúa de 800 toneladas no son telescópicos. 
La base de apoyo necesaria de 13 x 13 me-
tros es suficiente para que la LG 1800-1.0 al-
cance enormes capacidades de izado con el 
sistema derrick y muy buenas longitudes de 
elevación sin el sistema derrick. La ventaja es 
que, los apoyos fijos son más estables y aho-
rran peso. También son más fáciles de mon-
tar y desmontar, ya que Liebherr ha instalado 
un sistema de acoplamiento rápido. La nue-
va grúa tiene un eje más que su predeceso-
ra y Liebherr utiliza los ejes estándar de las 
grúas tipo LTM. 

IDEAL PARA LA INDUSTRIA EÓLICA

Con una anchura de chasis de sólo 3 metros, 
la potente grúa con pluma de celosía puede 
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desplazarse de forma extremadamente eco-
nómica tanto por carretera como por obras, e 
incluso puede subir pendientes con una in-
clinación del 25%. Estas características son 
especialmente beneficiosas cuando se traba-
ja en parques eólicos. 

La LG 1800-1.0 puede usar los conocidos 
sistemas de pluma de la LR 1800-1.0. Con 
una pluma principal de hasta 180 metros 
de longitud como con una combinación de 
pluma principal y plumín abatible con has-
ta 108 metros de pluma principal y 102 me-
tros de plumín abatible, con los que se pue-
de alcanzar una altura máxima bajo gancho 
de 208 metros. Gracias a los sistemas opti-
mizados de pluma para el viento, por ejem-
plo, es posible trabajar con una pluma de 
174 metros y un plumín fijo de 18 metros 
de longitud a alturas de buje de 180 metros. 
Las tablas de carga para el viento con diferentes 
velocidades permitidas de hasta 13,4 m/s tam-
bién garantizan una mayor flexibilidad y se-
guridad cuando la grúa está trabajando con 
ráfagas de viento.

LA LEYENDA CRECE:  
CON PLATAFORMA GIRATORIA 
MODIFICADA 

Otra ventaja: el equipamiento de la LG 1800-1.0 
es compatible con el equipamiento de la LR 
1800-1.0. Todos los accesorios, desde el ca-

bezal hasta el plumín fijo y la nariz del mástil, 
son idénticos. Todos los sistemas de plu-
ma tienen la misma designación que los de 
la LR 1800-1.0. Las placas de contrapeso 
de diez toneladas también pueden utilizar-
se para otras grúas sobre orugas Liebherr, 
lo que ahorra costes y posiblemente distan-
cias de transporte. La única diferencia con 
la LR 1800-1.0 es una plataforma giratoria 
modificada que permite montar sistemas de 
pluma más largos sin derrick.

APTA PARA TODOS LOS 
MERCADOS: LA NUEVA GRÚA 
PUEDE CIRCULAR POR LAS 
CARRETERAS DE TODO EL 

MUNDO CON UNA CARGA POR 
EJE DE SÓLO DIEZ TONELADAS

IDEAL PARA LA INDUSTRIA 
EÓLICA: DE TURBINA EN 

TURBINA CON UN CHASIS DE 
TRES METROS DE ANCHO 

Merca-Eleva comienza la venta 
de sus equipos usados, 
tanto plataformas como carretillas
En MERCA-ELEVA están constantemente renovando su parque de maquinaria para ofrecerle a sus clientes las mejores 
plataformas elevadoras, carretillas y maquinaria generalista del mercado. Esto les permite al mismo tiempo disponer de 
una amplia oferta de venta de plataformas elevadoras y carretillas de segunda mano, de diferentes marcas y modelos.

Con el fin de dar a conocer la disponibilidad 
actualizada de máquinas de ocasión, en su 
web han activado una nueva página específi-
ca de venta donde podrás ver en detalle toda 
la oferta disponible.

Si tienes dudas sobre la maquinaria, contac-
ta con el equipo de MERCA-ELEVA para ob-
tener asesoramiento y encontrar la máquina 
que se adapta mejor a tus necesidades.

En MERCA-ELEVA cuentan con cinco dele-
gaciones repartidas por Cataluña:

Vilafranca del Penedès, Santa Perpètua de la 
Mogoda, Sant Boi de Llobregat, Tarragona y 
Girona. Próximamente también abrirán una 
nueva delegación en Vic.
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Año tras año, Jekko se ha ido ganando la 
fama de empresa de vanguardia en el sec-
tor de las grúas y minigrúas. A fin de 2023, 
Jekko registra el quinto signo «+» anual con-
secutivo, sinónimo de su crecimiento expo-
nencial, y se sitúa en los primeros puestos 
en el panorama industrial italiano e interna-
cional. Un éxito conquistado con programa-
ción y perspicacia, basado sobre todo en la 
evolución de la sección Operaciones, que es 
el verdadero motor de un crecimiento que se 
ha vuelto imparable.

TODOS LAS CIFRAS DE 2023

Además de hacer hincapié en el desarrollo 
constante y el mantenimiento de un nivel de 
calidad elevado para satisfacer las exigencias 
siempre en aumento de los clientes, el de-
safío principal para Jekko ha sido preservar 
los estándares superiores en el ámbito de un 
crecimiento volumétrico importante. Y lo ha 
logrado invirtiendo más tiempo y cuidado en 
la sección operativa.

Actualmente, en Operaciones, se concen-
tran cinco actividades cruciales para el eco-
sistema empresarial: Planificación, Compras, 
Cadena de suministro, Producción departa-
mento de soldadura y Producción departa-
mento de montaje. En este momento aquí se 
reúne el 75 % de la plantilla de Jekko, sobre 
un total de aproximadamente 200 emplea-
dos, cantidad que se ha duplicado respecto 
a los años anteriores. 

Este aumento de plantilla se debe al cambio 
radical del flujo de trabajo. En efecto, pasa-
mos de una producción por islas a un siste-
ma lineal, que ha contribuido enormemente 
a mejorar la eficiencia y la calidad global de 
las minigrúas Jekko. No por casualidad, en 
2023 fabricamos y vendimos unas 600 uni-
dades, registrando, en términos de cantidad, 
un aumento del 20 % respecto a 2022 (500 
unidades), y del 50 % respecto a 2021 (400 
unidades). 

Fue un crecimiento repentino que vio tam-
bién la gran ampliación de las instalacio-
nes, que pasaron de 10 mil metros cuadra-
dos a 30 mil, además de nuevos proyectos 
de expansión que se pondrán en obra a ini-
cio de 2024, entre los cuales un nuevo al-
macén vertical de más de 25 metros de lar-
go. Todo esto hará posible que la empresa 
internalice los procesos de abastecimien-
to, garantizando una gestión óptima de los 
materiales.

Jekko, quinto año consecutivo de crecimiento
En 2023 se afianza la tendencia positiva impulsada por la sección Operaciones

Equipo de Operaciones

Crecimiento



UN AÑO DE «CALIDAD»

La estandarización de los procesos y la for-
mación avanzada del personal, integrados en 
una cadena de montaje progresiva, han con-
tribuido a elevar los estándares de produc-
ción de Jekko. Una consecuencia directa fue 
la creación, este año, de la Oficina de Con-
trol de Calidad, que ya desde 2021 forma-
ba parte de la sección Operaciones, pero que 
ahora tiene autonomía propia y cuenta con 
un equipo dedicado de cuatro profesionales 
coordinados por un Director de Producción. 
Un paso estratégico para subrayar una vez 
más el empeño de Jekko para garantizar una 
calidad impecable.

LOS OBJETIVOS DE 2024

«Mejora continua con miras a la excelen-
cia operativa, crecimiento sostenible e inno-
vación constante. El año 2024 se prospecta 
como un año fundamental para la consolida-
ción de Jekko. La colaboración entre la sec-
ción Operaciones y Control de Calidad será 
cada vez más estrecha, con controles más 
intensivos en la fase de aceptación y de sali-
da del producto. El objetivo para el futuro es 
garantizar que todos los productos cumplan 
al 100 % los rígidos estándares de calidad 
empresarial en cada detalle», afirma Mauro 
Tonon, Director Operativo de Jekko. «Pero no 
solo, también se encuentra en fase de avan-

ce el proyecto de construcción de un edificio 
destinado a oficinas, nuevo y más moderno, 
concebido para afirmar la imagen de la mar-
ca en evolución y para ofrecer espacios ade-
cuados para el crecimiento, los clientes y los 
proveedores».

Gracias a esta cuidadosa planificación, ya 
tenemos nuestro objetivo al alcance de la 
mano. Jekko seguirá siendo un punto de re-
ferencia para el mercado y un modelo de 
mejora sostenible para todo el sector de las 
grúas y minigrúas.

Supervisores del equipo de producción Desde arriba a la izquierda: Fabjan Saraci, Ivan Filippetto, Damiano 
Dal Cin, Michael Perin, Giulia Pusiol Desde abajo a la izquierda: Paolo Zanchetta, Armin Isic, Marco Paulon, 
Matteo Visentin, Massimo Perin, Fabrizio Balbinot (no en la foto Aldo Xheka, Francesco Diliso).

Transgrúas entrega una minigrúa 
Jekko SPX532 para El Rayo Amarillo
La minigrúa más grande que pasa por una puerta standard, con una interficie super intuitiva y gran potencia de carga: 
la Jekko SPX532.

El Rayo Amarillo, empresa con una trayecto-
ria de casi 60 años en el sector de las grúas, 
incorpora otra grúa Jekko a su flota de grúas 
formada por grúas móviles, camiones grúa, 
carretillas, plataformas y también minigrúas. 
En esta ocasión ha elegido la minigrúa sobre 
orugas telescópica SPX532, con una poten-
cia de elevación de 3,2 tn., altura del brazo 
de 17m., con un jib de 2 prolongas hidráu-
licas y una manual, cabrestante y radioman-
do. Esta minigrúa de dimensiones reducidas, 
pasa sin problemas por una puerta estándar 
de 80cm., convirtiéndose en una gran aliada 
del resto de grúas de la flota.
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La grúa Palfinger PK 110002 SH 
llega a manos de Espagrúas, S.L.
Recientemente, la empresa Espagrúas, S.L ha confiado en PALFINGER y ha dado un paso hacia el futuro con la 
adquisición de la impresionante grúa hidráulica articulada PALFINGER PK 110002 SH.

Para PALFINGER ha sido un placer realizar 
esta entrega llave en mano (TKS), a Espa-
grúas S.L. en Alcalá de Henares, Madrid. Se 
trata de una empresa fundada en 1975 en 
Granada, dedicada al sector de Alquiler de 
Maquinaria y Transporte Especial, ofrecien-
do al profesional una amplia gama en Grúas 
Homologadas y Maquinaria de Grandes Di-
mensiones.

El montaje y carrozado de este conjunto, se 
ha realizado en trabajo en equipo entre su 
personal de técnicos especializados PALFIN-
GER de su Centro de Montaje de Madrid y a 
la colaboración de Pal-workshop SL, Servicio 
Oficial PALFINGER quienes llevaron a cabo 
la realización de la carrocería. 

La grúa PALFINGER PK 110002 SH de alta 
gama, está montada sobre camión MERCE-
DES Arocs 4148K. Se caracteriza por tener 
un momento de elevación máximo de 98.7m, 
con sistema de doble biela en el brazo arti-
culado e inclinación 10º por encima de la ho-
rizontal, con 8 prolongas hidráulicas y equi-
pada con Fly-Jib PJ 170E de 6 extensiones, 
que le otorga un máximo alcance de 34,3m. 

Cuenta con giro continuo con doble motor, 
base integrada, viga trasera de gatos que le 

otorgan mayor estabilidad, dos gatos de apo-
yo giratorios automáticos 180º y extensibles 

Espagrúas
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LA GRÚA PALFINGER PK 110002 SH DE ALTA GAMA, ESTÁ MONTADA 
SOBRE CAMIÓN MERCEDES AROCS 4148K. SE CARACTERIZA POR 

TENER UN MOMENTO DE ELEVACIÓN MÁXIMO DE 98.7M, CON SISTEMA 
DE DOBLE BIELA EN EL BRAZO ARTICULADO E INCLINACIÓN 10º POR 

ENCIMA DE LA HORIZONTAL, CON 8 PROLONGAS HIDRÁULICAS Y 
EQUIPADA CON FLY-JIB PJ 170E DE 6 EXTENSIONES, QUE LE OTORGA 

UN MÁXIMO ALCANCE DE 34,3M.

hidráulicos hasta 8.6m con platos oscilantes. 
También viene equipada con luces median-
te leds de señalización de advertencia, luces 
leds de trabajo en la grúa y mando por radio 
REXROTH-PALcom P7.

La PK 110002 SH, viene equipada con los 
siguientes sistemas de control y asistencia 
PALFINGER, lo que la convierte en una ex-
celente herramienta de trabajo para los retos 
exigidos por Espagrúas, S.L:

HPSC: Máximo aprovechamiento del área de 
trabajo. La posición variable de gatos permi-
te que el High Performance Stability Control 
System se use al máximo en potencia de tra-
bajo. También puede emplearse la grúa en 
circunstancias de espacio limitado.

P-FOLD: Sistema de asistencia de PALFIN-
GER. Este convierte el plegado y desplegado 
el brazo articulado en una tarea fácil para el 
operario. El operador es guiado de forma cla-
ra y segura gracias a la navegación por intui-
tiva del control de mando PALcom P7.

RTC: El sistema RTC (dispositivo de tensa-
do de cable) es un sistema automático que 
ayuda a plegar la grúa. Se activa y desactiva 
según sea necesario mediante el control de 
asistencia, incluido de serie.

SRC: El sistema SRC es la regulación sincró-
nica del cabrestante. Mantiene una distan-
cia constante entre el cabezal de la polea y el 
bloque del gancho. Esta ventaja es especial-
mente útil en lo relativo a la facilidad de uso 
para el operador, además de mejorar en gran 
medida la eficacia de cualquier operación.

AOS: El sistema patentado de SUSPENCIÓN 
DE OSCILACIÓN ACTIVA (AOS) de PALFIN-
GER, amortigua el sistema de brazo de la 
grúa, compensando la vibración y los impac-
tos, incluso tras una parada repentina de la 

función de elevación. El resultado es un au-
mento significativo de la seguridad en el fun-
cionamiento de la grúa para el operador, las 
cargas y las áreas circundantes.

DPS-PLUS: Funcionamiento eficiente de 
JIB. El Dual Power System, permite una am-
plia variedad de aplicaciones. De esta forma, 
puede trabajar con un mayor alcance, pu-

diendo hacer uso en todo momento del modo 
de carga pesada.

PALFINGER IBÉRICA agradece a Espagrúas, 
por elegirles como marca de confianza. Com-
partimos algunas imágenes del momento de 
la entrega y de los primeros trabajos de esta 
poderosa grúa. ¡Larga vida a esta gran má-
quina!
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Elpavas nuevo distribuidor de Platform Basket
Platform Basket se complace en anunciar que ha llegado a un acuerdo con la empresa ELPAVAS, S.L. para la distribución 
de su línea dedicada a las plataformas aéreas industriales en el mercado español.

La línea de producción dedicada a las plata-
formas aéreas industriales, tales como plata-
formas sobre orugas, plataformas verticales 
autoniveladoras y minigrúas ha permitido a 
Platform Basket establecerse como uno de 
los principales actores en el mundo de la ele-
vación internacional.

ELPAVAS S.L., nuevo socio comercial de 
Platform Basket para el área española, es una 
empresa de alquiler de plataformas aéreas, 
maquinaria de acristalamiento y minigrúas. 

Ubicada en el País Vasco, por tanto en una de las 
zonas más industrializadas de la península ibéri-
ca, es una empresa con una sólida experiencia 
en el sector: la compañía es miembro de la aso-
ciación nacional española de alquiladores ANA-
PAT desde hace veintitrés años y es una realidad 
reconocida que destaca por su capacidad para 
ofrecer a sus clientes las soluciones más innova-
doras y de mayor calidad del mercado.

Esteban Rentería, fundador y director general 
de Elpavas y parte de la actual junta directiva 
de ANAPAT declara: «En el curso de las dife-
rentes conversaciones que mantuve con la di-
rección comercial de Platform Basket, tuve 
el placer de visitar la sede y las instalaciones 
productivas de la empresa: me impresionaron 
enormemente la calidad de los productos y el 
ambiente que se respira en la empresa, en la 
que se apuesta por la innovación, la atención 
al servicio y una mirada curiosa hacia sectores 
complementarios al de la producción actual. 
Todo ello me parece de gran interés para nues-
tros clientes, tanto actuales como futuros».

Carlo Alberto Molesini, director general y co-
mercial de Platform Basket añade: 
«Desde el punto de vista del desarrollo del 
mercado internacional, podemos decir que 
España es un país al que queremos prestar 
toda la atención que se merece.
En Elpavas hemos encontrado un enfoque de 
valor similar al mercado de la elevación y con 
esta excelente premisa estamos dispuestos a 
apoyarles, poniendo todos los recursos necesa-
rios para afrontar juntos el mercado español».

LA LÍNEA DE PRODUCCIÓN 
DEDICADA A LAS PLATAFORMAS 
AÉREAS INDUSTRIALES, TALES 
COMO PLATAFORMAS SOBRE 

ORUGAS, PLATAFORMAS 
VERTICALES AUTONIVELADORAS 

Y MINIGRÚAS HA PERMITIDO 
A PLATFORM BASKET 

ESTABLECERSE COMO UNO DE 
LOS PRINCIPALES ACTORES EN 
EL MUNDO DE LA ELEVACIÓN 

INTERNACIONAL.

ELPAVAS, S.L., NUEVO SOCIO

COMERCIAL DE PLATFORM

BASKET PARA EL ÁREA

ESPAÑOLA, ES UNA EMPRESA

DE ALQUILER DE PLATAFORMAS

AÉREAS, MAQUINARIA DE

ACRISTALAMIENTO Y MINIGRÚAS 

Esteban Rentería, fundador y director general 
de Elpavas

Carlo Alberto Molesini, director general y comercial 
de Platform Basket



www.platformbasket.com

RAISING THE STANDARDS

http://www.platformbasket.com
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Fue sin duda una de las novedades del GIS 2023: estamos hablan-
do de la nueva JMG - MC50000TE, una evolución directa de la JMG 
- MC50000RE. Evolución directa porque estamos hablando, simplifi-
cando un poco, de la versión sobre orugas de este último. En cuanto 
a la parte aérea, de hecho, la JMG - MC50000TE adopta una grúa con 
rotación hidráulica de la pluma a 360° continua e ilimitada, con una 
pluma articulada con 7 extensiones secuenciales, capaz de una ca-
pacidad máxima de 50.000 kgm. Dispone de 4 estabilizadores, trans-
versales a la máquina, también con doble estabilizador longitudinal, 
independientes y plegables para el transporte para mantenerse den-
tro de las dimensiones de la máquina (plegada, la JMG - MC50000TE 
tiene menos de 2.900 mm de altura). La alimentación, por supues-
to, es eléctrica, aunque en este caso hablamos ya de baterías de litio 
con BMS que ofrecen la posibilidad de trabajar también conectadas a 
una red de 380 cuando la máquina está estabilizada: de esta forma, 
la máquina funciona siempre a la máxima potencia y, al mismo tiem-
po, recarga las baterías.

Lo que marca la diferencia en la JMG- MC50000TE es el hecho de 
que se trata de la primera máquina de orugas producida por el fabri-
cante de Piacenza, que utiliza un tren de rodaje de orugas totalmen-
te eléctrico accionado por dos motores sin escobillas independien-
tes, uno para cada oruga, controlados por dos joysticks controlados 
por radio diferentes, lo que le permite girar completamente sobre su 
eje vertical central. Por tanto, el reto de diseño al que se enfrentó el 
equipo de I+D de JMG dirigido por Matteo Montagna se englobó por 
completo en el desarrollo de un tren de rodaje sobre orugas que man-
tuviera inalteradas las dimensiones del modelo sobre ruedas similar, 
trabajando con el proveedor del tren de rodaje sobre orugas para que 
éste fuera compatible con la carrocería de un pick-and-carry. Tam-
bién supuso un reto el dimensionamiento de los estabilizadores, ya 
que consisten en vigas con doble extensión.

El resultado es una máquina más ligera que la JMG - MC50000RE, 
también porque en la JMG - MC50000TE no hay balasto, lo cual es 
innecesario ya que la base de apoyo delimitada por las orugas es más 
ancha que la de su homólogo sobre ruedas, y la columna del brazo de 
elevación está centrada con respecto al chasis y muy baja. Esto tam-
bién permite un diagrama de carga uniforme de 360° alrededor de 
toda la máquina, gestionado por un sistema de estabilización con dis-
positivo automático de limitación del momento de carga.

MC50000TE: DATOS TÉCNICOS
Capacidad máxima de elevación 50.000 kg/m kgm
Altura máxima de elevación 19 m
Alcance horizontal máximo 17 m
Ángulo máximo de inclinación de la pluma +85
Tiempo de giro completo 70 segundos
Alimentación eléctrica Dos baterías de iones de litio - 96 V - 1.120 
AH cada una
Autonomía 8 horas
Desplazamiento 2 motores eléctricos - 20 kW AC - 96 V
Sistema hidráulico accionado por motor eléctrico de 35 kW - 96 V CA
Peso total 20.000 kg
Dimensiones totales: 5080mmx2004mmx2868mm

Os recordamos que el distribuidor de JMG en España en Transgrúas 
Cial.

Grúas JMG Cranes ahora también con orugas
JMG Cranes ha presentado la nueva JMG - MC50000TE, una versión similar a la JMG - MC50000RE, pero con una gran 
diferencia. De hecho, una grúa de cabina trasera montada sobre el chasis de una pick & carry... ¡con orugas!



CMC y Plataformas 
Moyma llegan 
a un acuerdo 
de distribución 
para España
 
CMC anuncia que ha alcanzado un acuerdo para la 
distribución en exclusiva de sus plataformas aéreas para 
España con la empresa madrileña Plataformas Moyma.

Plataformas Moyma es una empresa con más de 20 años de presen-
cia en el sector de la elevación aérea, además de ser una compañía 
centrada en ofrecer al mercado soluciones de acceso para todas las 
alturas, tanto para uso interior como exterior. 

La marca madrileña se posiciona en su mercado objetivo como un 
actor especializado en la manipulación de personas, con el objetivo 
compartido con CMC de ofrecer la máxima calidad y las condiciones 
de trabajo más seguras, para sus clientes, con el mayor y más rápido 
retorno de la inversión.

La sinergia hará su debut oficial, del 23 al 25 de noviembre de 2023, 
en Smopyc - Zaragoza, donde la CMC S18F de color rojo fuego estará 
expuesta en el Pabellón 2 - Stand B-C/21-30 en Plataformas Moyma. 

Para el nuevo distribuidor español de CMC, el Director Comercial Ál-
varo Corrales dijo: 
“Es una gran oportunidad para ofrecer a todos nuestros clientes la 
gama de productos CMC LIFT con una calidad, rendimiento y facili-
dad de uso únicos. PLATAFORMAS MOYMA estará presente en SMO-
PYC con un CMC LIFT S18F, con una altura de trabajo de 18 metros, 
muy apreciado por las empresas de alquiler y sus clientes por su fa-
cilidad de uso”.

Por parte de CMC, el Director de Operaciones y Director de Planta del 
fabricante italiano, Giuseppe Moretti, comentó el acuerdo: “Estamos 
orgullosos de anunciar hoy el inicio de una amplia relación de distri-
bución con Plataformas Moyma. Desde un punto de vista estratégico, 
la penetración en un mercado tan relevante como la Península Ibéri-
ca nos permite completar nuestro ambicioso plan industrial de conso-
lidación en el Viejo Continente.

Desde el punto de vista operativo, por otra parte, podemos poner 
nuestras PEMPs de altas prestaciones a disposición de un segmento 
de mercado cada vez más amplio y que desde hace tiempo ha mos-
trado una fuerte inclinación e interés por utilizar nuestra marca”.

A la izquierda Álvaro Corrales y a a derecha Giuseppe Moretti

Conectar.
Conocer.
Conseguir.

Millones de piezas de 
recambios para todo 
tipo de equipos de 
manutención.

www.sr2002.com

http://www.sr2002.com
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Manitowoc entrega una grúa 
Grove GMK3060L-1 a Grúas JJ
Grúas JJ, histórica empresa situada en la 
Zona Franca de Barcelona, ha recibido una 
nueva grúa autopropulsada. La grúa en cues-
tión es una GROVE GMK3060L-1 de 60 to-
neladas de capacidad que cuenta con una 
pluma telescópica de 48 metros, siendo la 
primera grúa de la marca GROVE que ad-
quiere esta empresa. Esta unidad lleva un 
equipamiento muy completo entre el que 
destaca el plumín de 15 metros angulable hi-
dráulicamente.

Este modelo tiene unas reducidas dimensio-
nes que gracias a sus excelentes alcances 
(hasta 63 metros de altura) y capacidades 
de carga la hacen idónea para trabajos en el 
centro de las ciudades.
 
Otra de las características más importantes 
es la movilidad, con un sistema motriz com-
puesto por el motor Cummins y transmi-
sión ZF Traxon, y terminando por su proba-
da suspensión independiente Megatrak, que 
le confiere una gran seguridad en carretera.

LA GRÚA EN CUESTIÓN ES UNA GROVE GMK3060L-1 DE 60 TONELADAS 
DE CAPACIDAD QUE CUENTA CON UNA PLUMA TELESCÓPICA  

DE 48 METROS, SIENDO LA PRIMERA GRÚA DE LA MARCA GROVE  
QUE ADQUIERE ESTA EMPRESA.

___________

OTRA DE LAS CARACTERÍSTICAS MÁS IMPORTANTES ES LA MOVILIDAD, 
CON UN SISTEMA MOTRIZ COMPUESTO POR EL MOTOR CUMMINS 
Y TRANSMISIÓN ZF TRAXON, Y TERMINANDO POR SU PROBADA 

SUSPENSIÓN INDEPENDIENTE MEGATRAK.
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Movicarga recibe dos homenajes 
en Smopyc por su 50 aniversario
La revista Movicarga ha recibido dos grandes homenajes por parte de la feria y Zaragoza y por parte de Aseamac durante 
la feria de Smopyc, por sus 50 años de trayectoria.

En el desayuno realizado por la feria para la 
prensa especializada Macarena García, Di-
rectora de Movicarga, recibió una placa con-
memorativa de los 50 años de historia de Mo-
vicarga, que ha apoyado durante estos años 
a la feria.

La Asociación Aseamac hizo entrega tam-
bién de una placa conmemorativa por su 50 
cumpleaños a la revista y por el apoyo que le 
presta la revista a la asociación.

Macarena García, directora de la revista ex-
plica: “Para mi es un honor haber recibido 
estos dos reconocimientos. En los 50 años de 
Movicarga si de algo nos sentimos orgullosos 
es de haber ayudado tanto a la feria de Zara-
goza como a las asociaciones del sector. Gra-
cias amigos por este regalazo”.

http://www.easy-lift.com
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Jofemesa celebra sus logros 
en su sede central de Madrid
Alrededor de 150 personas, entre trabajadores, proveedores y colaboradores de la compañía, quisieron celebrar con 
Jofemesa, el pasado 25 de noviembre, la puesta de largo de sus renovadas instalaciones en Madrid y su buena actividad 
durante este año.

Los representantes de la empresa han desta-
cado los esfuerzos conjuntos de los emplea-
dos, proveedores y colaboradores, subrayan-
do la importancia de estas relaciones para 
alcanzar metas ambiciosas.

Han anunciado un crecimiento del 20% y ex-
plican que duplicarán beneficios, proyectan-
do una facturación de 50 millones de euros 
en 2023.

El encuentro fue amenizado por un gran con-
cierto de música por parte del grupo ‘The Lo-
rian’ que hizo las delicias de los asistentes, y 
posteriormente con música del conocido DJ 
Edu Lago.

Gran año
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Nuestra Misión: Contribuir a mejorar el ni-
vel tecnológico, la capacidad innovadora, 
la proyección y visibilidad internacional y la 
competitividad de nuestros socios median-
te el desarrollo de actividades y servicios en 
el ámbito de la internacionalización, la segu-
ridad industrial y la innovación tecnológica.

Nuestra Visión: Ser referente de conoci-
miento y un foro de diálogo dentro de la in-
dustria de la construcción, conectando al 
sector manufacturero de maquinaria con 
centros tecnológicos y Universidades con el 
fin de acercarles las tendencias que marca-
rán su futuro. 

El Clúster ANMOPYC trabaja para ser el apo-
yo y motor de la transformación verde y di-
gital de sus socios, contribuyendo a dar res-
puesta a los retos a través de la innovación y 
el desarrollo tecnológico y la generación de 
un impacto positivo en nuestro entorno.

Con respecto a la PROMOCIÓN EXTERIOR 
Y LA INTERNACIONALIZACIÓN, ANMOPYC 
organiza actividades de distinto carácter, con 
el fin de mostrar la oferta de maquinaria es-
pañola de construcción y minería, identificar 
las oportunidades de negocio en el exterior, 
realizar una vigilancia y análisis de los merca-
dos destino de la actividad, asesorar de ma-
nera personalizada sobre mercados y secto-
res y trabajar para proyectar una imagen de 
excelencia de nuestro sector productivo. 

Ferias internacionales. ANMOPYC participa 
en los principales eventos del sector, bien 
con stand informativos o coordinando y apo-
yando la asistencia de las empresas.

En 2023 hemos participado en diez ferias in-
ternacionales, bajo las dos opciones comen-
tadas. Fueron alrededor de veinte empresas 
las que se acogieron a los Pabellones Espa-
ñoles organizados por ANMOPYC. 

Una de las actividades más relevantes del 
año, ha sido la organización de la Misión de 
Compradores a la Feria SMOPYC 2023 que 
se celebró en Zaragoza en Noviembre.

Durante dos días, más de 250 reuniones tu-
vieron lugar entre las 35 empresas españolas 
y los 8 miembros de la delegación extranjera, 
que ANMOPYC preparó expresamente para 
cada participante y que posteriormente visi-
taron la feria.

También hemos organizado cuatro Misiones 
Comerciales a varios mercados emergentes 
de África, Asia y la zona del Cáucaso. Catorce 
fueron las empresas participantes a quienes 
se les organizaron agendas de trabajo con 
los principales distribuidores, alquiladores, 
constructoras y representantes de las princi-
pales empresas de cada mercado.

Es fundamental nuestra colaboración con 
ICEX, que a través de ANMOPYC apoya a las 
empresas en su labor de ampliar mercados. 

Dentro del ÁREA NORMATIVA, la actividad ha 
estado prácticamente monopolizada este año 
por la publicación del nuevo Reglamento (UE) 
2023/1230, pieza clave de la legislación aplica-
ble a la industria manufacturera de maquinaria 
para construcción y minería. Se han publica-
do artículos técnicos, participado en múltiples 
jornadas y realizado un ciclo de talleres en el 
que se han abordado las principales noveda-
des introducidas en el nuevo Reglamento con 
respecto a la Directiva de máquinas.
Además, este año, con el fin de promover 
una cultura preventiva en el sector, hemos 
puesto en marcha el Foro Nacional sobre 
Seguridad en Equipos de Trabajo y Medios 
de Protección Colectiva en la Construcción, 
en colaboración la Fundación Laboral de la 
Construcción. En la primera edición, celebra-
da en el marco de SMOPYC 2023, dimos a 
conocer las últimas novedades normativas, 
innovaciones y avances tecnológicos en ma-
teria de seguridad y salud.

En el área de INNOVACIÓN, este año hemos 
presentado al Ministerio de Industria el Plan 
Estratégico 2023-2026 del sector de fabri-
cación de maquinaria y equipos para las in-
dustrias extractivas y de la construcción, re-
novando nuestra inscripción en el Registro 
Nacional de Agrupaciones Empresariales In-
novadoras. Dentro de esta hoja de ruta, es-
tamos coordinando este año proyectos de 
I+D+i relacionados con economía circular, 
ciberseguridad, identidad digital e hidrógeno 
dentro de programas de financiación pública 
nacionales y europeos.

Por otra parte, este año, en la VI edición de 
nuestro congreso construyes! sobre inno-
vación tecnológica en construcción y ma-
quinaria, continuamos abordando la tran-
sición energética en la que está inmerso el 
sector. En esta edición centramos el deba-
te en cómo se están adoptando tecnologías 
incipientes como la electrificación y el hi-
drógeno y cuáles son las barreras técnicas, 
económicas y regulatorias que deben su-
perarse para lograr una descarbonización 
efectiva en las obras.

ANMOPYC está inmerso en el proceso de 
transformación del sector, adaptándose a los 
retos que el futuro presenta siendo la mejor he-
rramienta de crecimiento para las empresas. 

POR ANMOPYC

Balance ANMOPYC 2023
El clúster ANMOPYC hace balance del año 2023 con el propósito de analizar y evaluar nuestra actividad durante el año 
que termina y con el espíritu de mejora constante que nos impulsa. 



http://www.euroyen.es
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Nadie tiene una bola de cristal que permi-
ta conocer el futuro, pero lo cierto es que los 
malos augurios que acechaban nuestro sec-
tor y que hacían temer una caída de la acti-
vidad, no se han cumplido y las empresas 
de carretillas elevadoras van a cerrar el año 
2023 con muy buena nota, demostrando la 
capacidad de nuestro tejido empresarial para 
adaptarse a todas las circunstancias. La in-
flación, las subidas de tipos que dificultan la 
financiación, el aumento de los costes labo-
rales y las incertidumbres políticas naciona-
les e internacionales no han sido obstáculo 
suficiente para frenar la inercia positiva de 
nuestro sector desde la pandemia.

Cierto es que en las ventas “de nuevo” han 
funcionado en caída y de forma muy irregu-
lar, lastradas por la incertidumbre que ha 
motivado en muchos casos las prórrogas de 
contratos antes que la renovación de par-
ques. Hubo momentos de alarma en el se-
gundo trimestre que hacían pensar en caí-
das muy drásticas de unidades respecto del 
ejercicio anterior. Pero el rally de los últimos 
meses del año hará que el 2023 se cierre con 
mejores datos de los pronosticados en junio. 
Habrá caídas en número de unidades, es-
pecialmente en los equipos de mayor valor, 
pero en muchos casos los números saldrán y 
las caídas se alejarán mucho de las cifras del 
20% intuidas a mitad del ejercicio.

Como es normal en nuestro sector, y más 
ahora con el gran empuje de la logística, 
cuando caen los nuevos equipos aumen-
ta el mercado de usado así como el alquiler. 
Se vende todo el usado disponible y los par-
ques gozan de una gran ocupación. También 
la postventa ofrece buenos resultados y todo 

Buen año para el sector de carretillas en España
Despedimos el año 2023 en AECE, la Asociación de Empresas de Carretillas Elevadoras y como sucede en todos los 
finales de ciclo es un buen momento para valorar el estado de nuestro sector, las previsiones para el año 2024 así como 
las actividades y proyectos desarrollados por AECE.

La formación de operadores que permita un 
uso seguro de equipos cada vez más com-
plejos y la de técnicos es otra de los pun-
tos clave en los que AECE seguirá trabajando 
como ha hecho en 2023.

AECE ha estrenado este año una plataforma 
y curso de formación “online” conforme a la 
norma UNE 58451 para que todos los aso-
ciados interesados puedan impartir la forma-
ción necesaria para operar la carretilla ele-
vadora.

De igual forma, se seguirá trabajando como 
este año en programas de colaboración con 
los institutos de formación profesional de 
mecánica especializada en maquinaria para 
acercar a los futuros profesionales a las em-
presas del sector. Por otro lado, este año 
2024 se culminará el trabajo desarrollado 
durante el año 2023 y se publicarán en el 
SEPE las especialidades formativas de ma-
quinaria trabajadas por las asociaciones de 
la Alianza ELEVA, incluyendo un “nivel 1” ge-
neral de maquinaria y tres “niveles 2”, espe-
cializados en carretillas elevadoras, platafor-
mas y grúas respectivamente.

La profesionalización del sector, la calidad y 
la seguridad son sin duda los aspectos donde 
la pertenencia a las asociaciones como AECE 
pueden servir de gran ayuda para conseguir 
estos objetivos. Junto con ello la unión de 
AECE con el resto de las asociaciones de ma-
quinaria dentro de la Alianza ELEVA (ANA-
GRUAL, ANMOPYC, ANAPAT, FANAGRU-
MAC y la colaboración con IPAF) supone un 
logro para la consecución de los objetivos co-
munes del sector. La unión de fabricantes, 
importadores, distribuidores, alquiladores, 
talleres y por supuesto todos los proveedores 
y colaboradores es fundamental para conse-
guir un frente común que derribe barreras en 
la intermediación con las administraciones.

Estos son los retos del sector para este año 
en el que AECE está preparada para defen-
der los intereses de todos sus socios ante 
cualquier situación que pueda plantear-
se. Este año celebraremos nuestra conven-
ción anual en Sevilla los días 25 y 26 de abril 
de 2024 y repetiremos los eventos locales. 
Es por ello por lo que invocamos la unión de 
toda la gran familia de las carretillas elevado-
ras en torno a AECE para poder seguir defen-
diendo nuestros intereses legítimos y es por 
lo que requerimos la participación de todos 
los actores posibles en nuestro proyecto. La 
unión hace la fuerza y debemos esta fuertes 
ante los tiempos que se avecinan.

Juan Pablo Viniegra Iglesias
Secretario General de AECE.

ello es el motivo de que se pueda afirmar que 
nuestro mercado goza de una buena salud.

Es imposible saber que nos deparará el año 
2024, pero la tendencia inicial parece bue-
na, por lo que es de esperar un año similar al 
2023, marcado por la irregularidad pero que 
ofrecerá buenas oportunidades a los que se-
pan adaptarse a las circunstancias cambian-
tes. Además, seguirán llegando los fondos 
“Next Generation” por lo que no debemos 
ser pesimistas, a pesar de que los indicado-
res económicos no son los más halagüeños. 
Tampoco lo eran en 2023.

En este escenario AECE sigue centrada en 
ayudar a las empresas para afrontar los gran-
des retos de la electrificación, la reducción 
de huella de carbono, la tecnificación y la 
eficiencia en un sector cada vez más profe-
sionalizado. En este sentido AECE lanzará a 
comienzos de 2024 una mejora de su apli-
cativo QR que permitirá dotar a las máqui-
nas en formato digital de la documentación 
de seguridad como posibilita el nuevo Regla-
mento Europeo de Máquinas.

La resolución de las consultas ante los va-
cíos legales y la normativa cambiante segui-
rá siendo uno de los pilares de la asociación 
que pretende ser un referente en cuanto al 
asesoramiento legal de todos sus asociados.

Por otro lado, es necesaria una intermedia-
ción con las instituciones, no solo para dotar 
al mercado de mayor seguridad jurídica sino 
también para ofrecer al sector ayudas para 
afrontar los objetivos ecológicos y de segu-
ridad. AECE seguirá impulsando la implan-
tación de un “Plan Renove” que permita la 
renovación de parques y que facilite la tran-
sición hacia equipos más seguros, más efi-
cientes y benévolos con el medio ambiente.
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10 razones de por qué contar con Equipzilla
¿EN QUE PUEDE AYUDAR 
EQUIPZILLA A LAS EMPRESAS? 
 
A continuación, os detallamos las 10 razones 
de por qué contar con Equipzilla

Se encargan de todo: Equipzilla valida y ges-
tiona las solicitudes por tí. Tan solo tendrás 
que cerrar el alquiler con el cliente final una 
vez aceptado el presupuesto.

Si no se cierra el alquiler no pagas nada: 
Equipzilla cobra una comisión del 10% si el 
alquiler finalmente se cierra, sino no pagas 
nada.

Acceso a un mercado más amplio: Equipzi-
lla genera más de 1.000 solicitudes al mes lo 
que te permite llegar a muchos más clientes 
y llegar a una base de datos más amplia por 
valor de más de 3.000.000€.

Ahorro en tiempo: Olvídate de perder tiempo 
hablando con clientes que no tienen un inte-
rés real. Equipzilla se encarga de esa parte.

Menores costes: Equipzilla es tu comercial 
en internet, por lo que ya no necesitas dedi-
car tanto tiempo, ni dinero en la atención al 
cliente. Equipzilla se encarga de conseguirte 
los alquileres que te interesan para que tu te 
dediques 100% a tu negocio.

Control centralizado a un precio imbatible: 
La herramienta de Equipzilla permite monito-
rear y gestionar toda la maquinaria en tiem-
po real a través de un panel de control intuiti-
vo, permitiendo una visión general completa 
de la ubicación, estado y actividad de cada 
equipo.

Gestión eficiente de mantenimientos: El pa-
nel digital de Equipzilla te permitirá registrar 
con precisión el mantenimiento preventivo 
y correctivo de cada máquina, crucial para 
mantener la flota en óptimas condiciones y 
minimizar el tiempo de inactividad.

Total seguridad: Ten el control total de don-
de está tu máquina en cada momento y reci-
be alertas si sobrepasa las ubicaciones con-
tratadas o si reciben algún golpe.

Gestión ágil de alquileres: Herramientas 
para asignar rápidamente máquinas a cada 
alquiler, visualizando el estado de alquiler en 
tiempo real y manteniendo un registro com-
pleto de transacciones y clientes.

Organizar tu flota de una manera más efi-
ciente: facilidad para agregar, eliminar y or-
ganizar equipos, con categorías y clases per-
sonalizadas, lo que facilita una gestión más 
precisa y eficiente de la flota.

http://www.equipzilla.com/alquiladores
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El nacimiento del 8.35 se produjo a partir del rediseño del modelo 
6.36, que presenta tablas de carga mejoradas y un aumento notable 
en la capacidad de elevación, incrementada en 2 toneladas.

Por primera vez, esta máquina está equipada con dos modos de ex-
tensión, M1 y M2. Estos dos modos dan acceso a dos gráficos de car-
ga diferentes, para maximizar el rendimiento en todas las operaciones.

El modo de extensión estándar, M1, ofrece al operador el máximo al-
cance y mayores capacidades de carga a la altura máxima, mientras 
que el modo M2 restringe el alcance para proporcionar una mayor ca-
pacidad de carga de hasta 8 toneladas. En comparación con el mode-
lo 6.35 anterior, el 8.35 ofrece capacidades de carga máxima de un 
33 % más altas en el modo M2 y un 20 % más altas en el modo M1.
El otro modelo, el RTH 8.46, es fruto de un importante restyling del 
6.46 de primera generación, modelo, ya que cuenta con una nueva 
pluma, desarrollada para proporcionar capacidades de elevación de 
hasta 8 toneladas. Heredando los dos modos de extensión M1 y M2, 
ya presentes en el 6.46, el 8.46 se consolida como el mejor de su cla-
se, como uno de los manipuladores telescópicos giratorios con ma-
yores alturas de elevación, sólo superado por el RTH 6.51, el récord 
para este tipo de máquina. Comparado con el 6.46, el 8.46 ofrece un 
rendimiento único, mejor en alturas, alcance máximo con 1 m, más 
y capacidad de carga, ya que es capaz de levantar 8 toneladas has-
ta 22 m, para transportar 1 tonelada hasta un alcance horizontal de 
31 m y para transportar 500 kg hasta un alcance máximo de 33 m.

Por lo tanto, tanto el 8.35 como el 8.46 reescriben las reglas sobre lí-
mites de capacidad de carga y garantizan resultados sobresalientes 
en cualquier condición de uso, gracias al ambicioso proyecto de in-
vestigación centrado en superar los estándares de la industria.

Estas dos máquinas han alcanzado un grado de evolución hasta aho-
ra inimaginable gracias a una combinación sin precedentes de inge-
niería de vanguardia y diseño sin concesiones, típica de los produc-
tos Magni.

Sorprendentemente fiables y resistentes, son los compañeros ideales 
incluso en las obras de construcción más difíciles, mientras que su 
agilidad y facilidad de uso garantizan a los operadores una experien-
cia única. Ningún desafío es demasiado complejo: la seguridad y la 
precisión están garantizadas incluso en las mayores alturas.

VERSATILIDAD
El 8.35 y el 8.46 son sumamente sofisticados, ya que se pueden utili-
zar, con sólo cambiar el accesorio, como manipulador telescópico con 
horquillas, como grúa todoterreno mediante el montaje del cabrestan-
te y como plataforma aérea gracias a la cesta. Además, a través del 
sistema RFID la máquina reconoce el accesorio y configura automáti-
camente los dispositivos de seguridad pertinentes y la tabla de carga.

SEGURIDAD Y VISIBILIDAD
Con la certificación ROPS/FOPS Nivel 2, la cabina garantiza la mejor 
seguridad de su clase en todas las fases de trabajo.

También se mejora la visibilidad, manteniendo el cumplimiento nor-
mativo y de seguridad, moviendo la cabina más hacia adelante, au-
mentando el acristalamiento en la sección superior e instalando una 
columna de dirección más esbelta.

El nuevo sistema de “fácil acceso” patentado por Magni facilita la en-
trada y salida de la cabina al permitir una ligera desalineación entre la 
torreta y el chasis, facilitando el acceso a la máquina.

Magni lanza 
nuevos modelos 
de manipuladores 
RTH 8.35 y 8.46
Magni Telescopic Handlers ha llevado a cabo la ampliación 
de sus manipuladores telescópicos de la gama RTH con 
los nuevos modelos 8.35 y 8.46 que permiten a los 
contratistas de diversos sectores de la construcción, como 
hormigón, mampostería, estructuras, acero y más, levantar 
más pesado, más alto y más seguro.
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COMODIDAD DEL OPERADOR
Como en todos los demás modelos RTH y TH, los interiores de la ca-
bina han sido completamente rediseñados y todos los paneles ahora 
están moldeados por inyección para mejorar la durabilidad y el acaba-
do. Luces de cortesía instalados en varios puntos del interior de la ca-
bina se encienden al abrir la puerta. Estas luces LED se pueden ate-
nuar y apagar gradualmente una vez que se apaga la máquina.

Se han mejorado los flujos de aire dentro de la cabina rediseñando la 
sección inferior del parabrisas para optimizar la descongelación inclu-
so en las condiciones climáticas más frías.

En el techo, encima de la cabeza del operador, hay instalada una cor-
tinilla que se puede bloquear en dos posiciones diferentes para garan-
tizar el máximo confort incluso en los días más soleados.En la nueva 
cabina, ambos reposabrazos, que se mueven con el asiento, se pue-
den levantar, creando un práctico compartimento de almacenamiento 
debajo del reposabrazos derecho. También está disponible un asiento 
premium inclinable con suspensión neumática y reposacabezas. En 
la parte trasera de la cabina, detrás del asiento, está previsto un es-
tuche especial para el mando a distancia para protegerlo de la sucie-
dad, el desgaste y los golpes.

NUEVO SISTEMA DE CONTROL DE A BORDO MCTS 
(MAGNI COMBI TOUCH SCREEN)
El software instalado en la nueva gama RTH, también accesible desde 
la pantalla táctil, ha sido completamente renovado. Los gráficos de la 
interfaz rediseñados garantizan un uso sencillo e intuitivo con iconos 
fáciles de usar para identificar las distintas funciones.

En una actualización de la versión anterior, el software ahora incluye 
un menú principal accesible desde las distintas pantallas temáticas, 
con nuevas funciones para brindar una experiencia de usuario más 
fluida y placentera.

Las principales funciones e innovaciones incluyen:
• Modo de manejo: permite separar las velocidades de la pluma y 

de la tracción para obtener resultados más precisos y movimien-
tos más rápidos al extender el brazo mientras se mueve el vehículo.

• Modo Eco: permite reducir automáticamente las revoluciones del 
motor una vez alcanzado el máximo. La velocidad se alcanza du-
rante el viaje por carretera a velocidad constante, lo que reduce el 
consumo de combustible y por tanto, las emisiones de CO2.

• Preajustes dedicados: tres nuevos ajustes preestablecidos que el 
operador puede seleccionar desde el más precisos hasta los más 
reactivos, para optimizar el rendimiento del implemento utilizado.

Otra innovación importante es el sistema Magni LLD (Live Load Dia-
gram), que ofrece tres diferentes versiones de la pantalla del gráfico 
de carga para una visión completa de los límites de funcionamiento, 
para permitir trabajar con total seguridad:
• De serie, muestra todas las bandas de carga (también presentes en 

versiones anteriores).
• Dinámico, mostrando el área de trabajo disponible en relación a la 

carga que se está levantando.
• Dinámica de 360°, que muestra el área de trabajo disponible desde 

arriba, permitiendo una mayor precisión al trabajar en condiciones 
de estabilidad variable.

Por último, como toda la nueva gama RTH, estos dos modelos es-
tán equipados de serie con una cámara de marcha atrás, visible en 
el monitor MCTS, que se activa automáticamente al introducir la mar-
cha atrás.
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La Alianza Eleva e IPAF firman 
un acuerdo de colaboración 
que reforzará el sector de la elevación
La International Powered Access Federation (IPAF) se ha incorporado a la Alianza sectorial ELEVA, dando inicio a una 
nueva fase de colaboración estratégica por la seguridad en los sectores representados. Este acuerdo con las asociaciones 
empresariales ANAGRUAL, ANMOPYC, FANAGRUMAC, ANAPAT y AECE marca un hito significativo en la unificación de 
esfuerzos para beneficiar al sector de la elevación.

UNIENDO FUERZAS 
POR LA SEGURIDAD

La Alianza ELEVA, basada en principios só-
lidos de confianza y respeto mutuo, busca 
aprovechar sinergias para la consecución de 
intereses comunes. IPAF, reconocida federa-
ción internacional en seguridad en el sector 
de la elevación de trabajadores, se une como 
miembro colaborador, fortaleciendo la cola-
boración en el sector.

La formalización del acuerdo se ha hecho 
efectiva durante la reciente celebración de la 
Feria SMOPYC en Zaragoza, estando presen-
tes por parte de IPAF, Enrique García, presi-
dente de IPAF España, Romina Vanzi, Direc-
tora de Desarrollo Regional y Ainara Greño, 
regional Manager; y por parte de ELEVA to-
dos los secretarios generales del Consejo de 
Dirección: Antonio Casado y Alfonso de la 
Lama-Noriega (ANAPAT), Juan Pablo Vinie-
gra (AECE), David Ruíz (ANAGRUAL) y Jorge 
Cuartero (ANMOPYC).

Romina Vanzi, Directora de Desarrollo Regio-
nal de IPAF, expresa su satisfacción: “Unir 
fuerzas es la clave para lograr nuestros ob-
jetivos y proporcionar la mejor asistencia po-
sible a nuestros miembros en España. Este 
convenio refleja nuestro compromiso con-
tinuo con la seguridad y sobre todo propor-
cionar un buen servicio a nuestros afiliados” 

Ainara Greño, Regional Manager de IPAF en 
España, destaca la continuidad de la colabo-
ración: “Después del acuerdo con ANAPAT 
hace 5 años, hemos experimentado sinergias 
beneficiosas. La entrada de IPAF en ELEVA 
es una conclusión natural y fortalecerá aún 
más nuestra colaboración para avanzar en 
seguridad y mejores prácticas”.

Por parte del Comité de Dirección de ELEVA 
se subraya que “la incorporación de IPAF a 
ELEVA como colaborador estratégico para te-
mas de seguridad refuerza aún más la Alian-
za y nos otorga más recursos para hacer 

“más y mejor” en beneficio de sector de la 
elevación que representamos”.

COMPROMISOS Y OPORTUNIDADES

IPAF, como miembro colaborador, participa-
rá activamente en las Asambleas Generales 
de ELEVA, contribuyendo con su experiencia 
y conocimientos en seguridad. La federación 
también tiene la libertad de proponer inicia-
tivas y proyectos relacionados con la seguri-
dad en la utilización de equipos, maquinaria 
y vehículos.

El convenio establece un compromiso con-
junto para estimular proyectos de interés co-
mún y colaborar en el desarrollo de la acti-
vidad de ELEVA. Ambas partes expresan su 
interés en colaboraciones activas, ya sea me-
diante acciones específicas o a través de apo-
yo económico a las actividades de la Alianza.

VISIÓN A FUTURO

El acuerdo, inicialmente con una duración de 
un año, se renovará automáticamente anual-
mente, sujeto a que ninguna de las partes 
se oponga. Representantes de ambas par-
tes destacan el entusiasmo por esta colabo-
ración estratégica, subrayando la importan-
cia de unir fuerzas para mejorar la seguridad 
y eficiencia en el sector.

IPAF se compromete a trabajar en estrecha 
colaboración con la Alianza ELEVA, promo-
viendo las mejores prácticas y contribuyendo 
al crecimiento seguro del sector.



Tecnogronda y Piattaforme Patty ponen 
sus miras en las plataformas sobre camión 
de más de 3,5 toneladas de Multitel Pagliero
Piattaforme Patty y Tecnogronda son dos em-
presas con sede en Maranello (Módena) y 
Collecchio (Parma), dinámicas provincias de 
Emilia Romaña. Clientes desde hace años de 
Multitel Pagliero, que posee un gran número 
de plataformas con licencia B, han comple-
tado su flota con varios modelos telescópicos 
para trabajos a gran altura. Dirigida por Mar-
co Grenzi con su esposa Patty y su hijo Mi-
chael, Patty Platforms es una empresa fami-
liar relativamente joven. Fundada en 2003, 
ha crecido rápidamente gracias al desarro-
llo del negocio en el campo de la telefonía y 
las reformas de edificios. La flota de alquiler 
incluye una de 35 metros (MJ 335), una de 
52 metros (MJ520 con cabrestante) y la ad-
quisición más reciente: la MJ450 con doble 
cabrestante.

Montada sobre un camión de 26 toneladas y 
tres ejes, tiene una altura máxima de trabajo 
de 45,20 m. El alcance horizontal de 32,30 
m proporciona una capacidad de carga para 
la plataforma de 120 kg, que se eleva a 300 
kg a 30,30 m de alcance y a 500 kg a 26,70 
m de alcance. La rotación continua de 360° 
de la torreta, la cesta autonivelante con rota-
ción de 180° + 180° y el plumín extensible 
proporcionan al operador una gran movili-
dad en la zona de trabajo. La MJ450 también 
está disponible en camiones de 32 toneladas 
y también puede instalarse en chasis 6×4.

Tecnogronda, fundada en 1979 por Sergio 
Carpana y dirigida por su hija Mónica, tiene 
una historia más larga. La actividad principal 
de la empresa es la construcción y el manteni-
miento de tejados, cubiertas y fachadas, la eli-
minación de amianto y la poda y tala de árbo-
les. A estas actividades se añade el alquiler de 
grúas móviles, autopropulsadas y plataformas 
aéreas sobre camión, incluida una MJ375. Se 
trata de la primera máquina “alta” Multitel Pa-
gliero adquirida por la empresa de Collecchio. 

Montada en un camión de 18 toneladas, tiene 
una altura máxima de trabajo de 37,50 m. El 
alcance horizontal de 25,80 m permite una 
capacidad de la cesta de 120 kg, 280 kg a 
24,30 m de alcance y 500 kg a 20,80 m. Las 
prestaciones de la torreta y la cesta son idén-
ticas a las de la MJ450. La capacidad de car-
ga de hasta 500 kg, las dimensiones tota-
les de 8 metros y la posibilidad de trabajar 
por debajo del suelo con un alcance de -8 m 
convierten a la MJ 375 en la plataforma ideal 
para trabajar en entornos urbanos donde el 
espacio y el acceso son limitados. Todos los 
modelos están equipados con EVE: Multitel 
Pagliero electrónico evolucionado, que ga-
rantiza la velocidad, la linealidad y la fluidez 

de los movimientos verticales y horizontales. 
No hay bandazos bruscos, pero la extensión 
de las secciones y la elevación de la pluma 
siempre en perfecto equilibrio y con ajustes 

instantáneos. La telemetría, con seguimiento 
GPS, garantiza la visualización del estado de 
la máquina, la parametrización y el diagnós-
tico a distancia.
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Cándido Zamora Geomecánica sigue fiel a su compromiso de apostar 
por tecnología innovadora e invierte en la primera máquina de hinca 
Liebherr LRH 100.1 en España. Destacan de este equipo su mástil de 
hasta 24 metros el cual permite el hincado de pilotes de una longitud 
máxima de 19,5 metros, además de su versatilidad, su flexibilidad, su 

Cándido Zamora Geomecánica 
adquiere la primera máquina de hinca 
Liebherr LRH 100.1 en España

Entrega oficial de la primera máquina de hinca Liebherr LRH 100.1 en España, a Cándido Zamora. De izquierda a derecha: David Cano, Liebherr Ibérica; Jesús Zamora, 
Cándido Zamora; Cándido Zamora, Cándido Zamora; Marco González, Liebherr Ibérica 

Liebherr
LRH 100.1 

potencia y su tecnología de última generación. Destinarán la máquina 
Liebherr LRH 100.1 a trabajos de cimentaciones profundas y técni-
cas anexas, permitiéndoles ofrecer a los clientes un producto y servi-
cio con los máximos estándares de calidad y seguridad. 

Pioneros a nivel nacional: la empresa de prefabricados de hormigón 
Cándido Zamora Geomecánica invierte en la primera máquina de hin-
ca Liebherr LRH 100.1 en España. Este equipo es, además, el prime-
ro de esta categoría dentro de su flota de maquinaria. «El crecimien-
to constante de la línea de negocio, amparado en nuestros más de 63 
años de experiencia en prefabricados de hormigón, nos convencieron 
para realizar esta importante inversión», asegura Cándido Zamora, di-
rector de operaciones de Cándido Zamora Geomecánica. La máquina 
de hinca Liebherr LRH 100.1 cuenta con una gran flexibilidad y ver-
satilidad, además de que está diseñada para un concepto de trans-
porte sencillo y está equipada con un sistema cinemático del mástil 
adaptable lo que garantiza unos amplios radios de trabajo e inclina-
ciones. Esto unido a su «tecnología de vanguardia en el control de eje-
cución mediante el sistema LiDAT, donde los parámetros y las anoma-
lías quedan registradas y podemos acceder a ellos más fácilmente», 
son algunas de las ventajas que destacan de este equipo de perfora-
ción desde Cándido Zamora Geomecánica.

LIEBHERR LRH 100.1: PRIMERA MÁQUINA 
DE HINCA DE PILOTES EN LA FLOTA DE 

MAQUINARIA DE CÁNDIDO ZAMORA 
GEOMECÁNICA.
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Cándido Zamora Geomecánica adquiere la primera máquina de hinca Liebherr LRH 100.1 en España

La inversión en la máquina de hinca Liebherr 
LRH 100.1, la cual destinarán fundamen-
talmente a trabajos de cimentaciones pro-
fundas y técnicas anexas, le va a permitir a 
Cándido Zamora Geomecánica demostrar su 
firme apuesta por productos innovadores, en 
cada uno de los ámbitos en los que operan. 
Todo esto, «nos posibilitará no sólo la realiza-
ción de cimentaciones profundas de prefa-
bricados de hormigón, sino también un alto 
grado de control en la ejecución, generando 
de este modo sinergias con los elementos es-
tructurales de otras de nuestras empresas, 
como Cándido Zamora prefabricados de hor-
migón y Exsitu, edificación industrializada», 
afirma Cándido Zamora. 

El grupo Cándido Zamora lleva más de 20 
años apostando por la maquinaria Liebherr, 
tanto en el sector de movimiento de tierras, 
como en grúas móviles y sobre orugas. Por lo 
que consideran que la elección de Liebherr 
como su partner de confianza en el suminis-
tro de maquinaria para cimentaciones es una 
apuesta segura. 

LIEBHERR LRH 100.1, 
VERSATILIDAD Y POTENCIA  
AL MÁXIMO NIVEL

La máquina de hinca Liebherr LRH 100.1 
cuenta con un sistema cinemático del más-

FIRME APUESTA 
POR PRODUCTOS 

INNOVADORES, LO QUE 
LES POSIBILITARÁ NO 
SÓLO LA REALIZACIÓN 

DE CIMENTACIONES 
PROFUNDAS DE 

PREFABRICADOS DE 
HORMIGÓN, SINO 

TAMBIÉN UN ALTO GRADO 
DE CONTROL EN LA 

EJECUCIÓN, GENERANDO 
DE ESTE MODO SINERGIAS 

CON EL RESTO DE LAS 
EMPRESAS DEL GRUPO 

CÁNDIDO ZAMORA.

til altamente adaptable que garantiza alcan-
ces muy amplios e inclinaciones de hasta 18° 
en todas las direcciones. Esto permite hincar 
un grupo de pilotes completo desde una ubi-
cación, sin necesidad de desplazar la máqui-
na base. 

Con la máquina Liebherr LRH 100.1, de la 
que destacan su mástil de hasta 24 metros 
el cual permite el hincado de pilotes de una 
longitud máxima de 19,5 metros, pueden 
realizarse distintos elementos de hinca como 
pilotes de madera, hormigón y acero, entre 
otros. La LRH 100.1 está construida en torno 

a la acreditada máquina base de la pilotado-
ra de rotación LB 25 de Liebherr.

VERSATILIDAD, POTENCIA, 
FLEXIBILIDAD E INNOVACIÓN.
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Para poder hacer un balance de este ejercicio 
2023 desde ANAPAT, debemos analizar dos co-
sas, la propia actividad de ANAPAT, que ya po-
demos adelantar que ha sido exitosa, y el desa-
rrollo del sector de alquiler de PEMP este año.

En cuanto a ANAPAT, se han hecho los debe-
res en relación a la próxima sustitución de nues-
tro Antonio Casado por jubilación para 2024 al 
frente de la secretaria general. Alfonso de la La-
ma-Noriega ha estado a lo largo de este año tra-
bajando y aprendiendo con Antonio lo que es-
peramos garantizará una transición rápida y 
con garantías.

Aprovechamos este momento para felicitar y 
agradecer a Antonio Casado todos estos años 
de ejercicio y responsabilidad al frente de ANA-
PAT, lo que ha dado un gran impulso a la aso-
ciación y al sector del alquiler de las platafor-
mas para tener el reconocimiento y aceptación 
actuales. Nos sumamos a todos los merecidos 
reconocimientos que ha tenido Antonio a lo lar-
go del año, desde sus compañeros de ELEVA 
como desde la propia Movicarga, SMOPYC y 
ANAPAT, pasando por numerosos actos indivi-
duales de empresas alquiladoras, colaborado-
res y amigos. Desde ANAPAT seguiremos con-
tando con Antonio, en calidad de colaborador 
externo, durante 2024 en algunos de nuestros 
proyectos. ¡Gracias Antonio!

Este equipo reforzado, incluida la incorporación 
de una cuarta persona, Virginia, en el último tri-
mestre, junto a la incombustible Elizabeth, nos 
ha permitido mantener la actividad habitual y 
emprender nuevos proyectos presentados y va-
lidados desde la Junta Directiva y la Asamblea 
General.

En nuestras actividades habituales podemos 
estar orgullosos de los dos eventos organizados 
en paralelo a reuniones de los órganos de go-
bierno, como han sido la 29ª Convención ANA-
PAT celebrada en Murcia, con más de 230 asis-
tentes y con varias Mesas sectoriales de trabajo 
sobre ELEVA y la importancia de la formación, 
donde, además de varios eventos sociales en 
sitios emblemáticos de Murcia, contamos con 
la intervención del famoso economista, Marc 
Vidal, con un importe éxito de asistencia y sa-
tisfacción. Podemos adelantar que nuestra 30ª 
Convención, que coincide con el reciente 30ª 
Aniversario de ANAPAT, se celebrará en Barce-
lona, los días 5 y 6 de junio de 2024. ¡Nos gus-
taría poder contar con, al menos, la misma par-
ticipación que en Murcia!

Otro importante evento ha sido la organización y 
celebración de nuestra Jornada de Navidad, el 
reciente 14 de diciembre, en el Estadio Cívitas 
Metropolitano, que contó con más de 170 asis-

Sector del Alquiler de Plataformas Elevadoras 
Móviles de Personal (PEMP) – ANAPAT
“Balance de 2023: Satisfechos de nuestra actividad, pero atentos a seguir aportando al sector”

NOTICIAS DEL SECTOR

tentes entre socios alquiladores y colaborado-
res, y que también desarrolló una Mesa sobre 
Formación de mecánicos que levantó mucho 
interés entre la audiencia en la Sala de Prensa 
del Club Atlético de Madrid.

La actividad principal de ANAPAT es la repre-
sentación del sector y defensa de sus intereses, 
tanto ante administraciones públicas como an-
tes otras entidades sectoriales u organizaciones 
de interés. Por todo ello, estamos presentes, tra-
bajamos y mantenemos continuas relaciones en 
todos los eventos de las asociaciones y entida-
des del sector, pudiendo enumerar las Conven-
ciones de AECE, ANAGRUAL, ANMOPYC, y jor-
nadas, entregas de premios y ferias como las de 
IPAF, SMOPYC, APEX-IRE, MOVICARGA, PO-
TENCIA-INTEREMPRESAS, FESCOMAD, AFU-
PRO…. Todo ello junto a nuestra participación 
en las reuniones habituales de nuestras orga-
nizaciones de referencia como la CNC, ELEVA, 
FEM-AEM y la ERA. En relación a Europa, este 
año participamos y apoyamos la I Semana Eu-
ropea del Alquiler (ERW) promovida por la ERA.

La Alianza ELEVA ha consolidado este año su 
actividad común con unos resultados satisfac-
torios para todas las partes que la formamos, y 
que se ha visto reforzada con la entrada de IPAF 
como colaboradora y de la propia MOVICARGA 
como “partner” en comunicación.

Otro punto importante a destacar es la conti-
nuidad de los servicios que prestamos desde 
la asociación a nuestros asociados como el ac-
ceso a informes de riesgo y la lucha contra la 
morosidad, con un fichero de morosos. Nues-
tra constante presencia en medios, el boletín 
mensual y la publicación continua de noticias 
sectoriales en la web y redes sociales. La pues-
ta a disposición de manuales y fichas técnicas, 
como el de seguridad y la ficha de estiba, un 
protocolo de accidentes o la metodología de cál-
culo de costes. Numerosas circulares informa-
tivas y varios webinarios sobre temas de actua-
lidad como el protocolo de actuación con altas 
temperaturas, el canal de denuncias, el nuevo 
Reglamento UE de máquinas, un recordatorio 
de plazos relativos a la norma UNE 58921, se-
guros, etc. Todo esto añadido al asesoramiento 
y resolución de dudas disponible, simplemente, 
poniéndose en contacto con ANAPAT.

En cuanto a proyectos iniciados en este 2023 
y en los que seguimos trabajando en este nue-
vo año que comienza, están la publicación del 
Segundo Estudio sectorial del sector del alquiler 

de las Plataformas, que vuelve a contar con la 
ayuda de MOVIGARGA y que verá la luz, segu-
ramente, en el primer trimestre; la formación de 
mecánica de plataformas; la formación interna 
de presentaciones en público o el Plan Renove 
de maquinaria.

Un eje prioritario para el próximo año, que tam-
bién hemos comenzado ya, es la presentación 
de la labor y representatividad de ANAPAT a 
empresas alquiladoras no asociadas en una 
campaña de captación de nuevos socios que 
nos haga más representativos aún. Unido esta 
iniciativa al mantenimiento de las buenas re-
laciones constituidas con nuestros numerosos 
colaboradores, que nos ayudan año tras año a 
mantener y mejorar nuestros eventos sociales. 
¡Gracias también por vuestro apoyo!

En cuanto al capítulo de formación y promoción 
del sector entre los futuros profesionales, que 
siempre es un eje principal de nuestra activi-
dad, también hemos trabajado mucho en este 
año 2023.

Todos somos conscientes de la falta de personal 
técnico, especialmente de mecánicos, en nues-
tro sector y en todos los sectores afines. De he-
cho, en la pasada Convención de ANAPAT de 
mayo en Murcia, el lema principal era “Formar 
para Crecer” tuvimos una Mesa específica de 
Formación de alto nivel, con representantes de 
distintas administraciones y estamentos empre-
sariales y educativos.

Desde ANAPAT, el tema de la formación, liga-
do a la seguridad, es una de sus líneas de tra-
bajo prioritarias desde hace mucho tiempo. Es-
tamos trabajando en distintas áreas de trabajo 
en cuanto a la formación de nuestros profesio-
nales, dando continuidad a lo ya iniciado años 
atrás, y acometiendo un nuevo proyecto en re-
lación con la formación de nuevos mecánicos. 

Actualmente, unido a los que ya venimos des-
empeñando en favor del sector de la formación 
tradicional para facilitar el Carné de operador de 
plataformas, según norma UNE, ya sea con for-
mación propia como colaborando con IPAF, este 
último año hemos hecho hincapié en los más jó-
venes, con acciones concretas con varios Insti-
tutos de FP para que los futuros profesionales 
conozcan el sector y sus posibilidades. En esta 
línea de colaboración con entidades educativas, 
por ejemplo, se impartió un curso de iniciación a 
la tecnología de las PEMP en Valladolid y en Ma-
drid a profesores del Grado de Electromecánica 
de Maquinaria de varios centros, donde los do-
centes tuvieron oportunidad de conocer los as-
pectos mecánicos y técnicos de las PEMP, no 
sólo de manera teórica, sino también de manera 
práctica. ¡Haremos más en 2024!



113

NOTICIAS DEL SECTOR

Nuestra excelente relación con AFUPRO nos 
permite seguir avanzando en esta línea. Desde 
la Asociación queremos enfocar el sector como 
una posibilidad de trabajo muy atractiva para 
los jóvenes que finalizan sus estudios como téc-
nicos y aún no conocen nuestro sector, en el 
que existen unas buenas condiciones laborales 
y económicas, en un entorno de gran especia-
lización y en constante evolución y crecimien-
to. Para ello, colaboramos habitualmente con 
ELEVA y con AFUPRO en hacer que los futuros 
profesionales de la mecánica de elevación co-
nozcan el sector y la labor, social y profesional, 
que desempeñamos en él. En esta línea, desde 
ANAPAT, nos hemos incorporado recientemen-
te a través de la CNC al proyecto europeo “Pact-
4Youth”, en esta línea de promoción y atracción 
al sector de la juventud.

Tenemos otro reciente ejemplo en la I Compe-
tición de futuros profesionales, que hemos or-
ganizado en el seno de ELEVA con AFUPRO y 
la Feria de Zaragoza. Durante la celebración de 
SMOPYC, este pasado noviembre, 12 estudian-
tes de Formación Profesional de “Electromecá-
nica de Maquinaria”, junto a 10 tutores de cen-
tros de toda España, han podido participar en 
esta Competición que alternaba una Gymkana 
por los stand de la feria de las empresas cola-
boradoras con una competición de pruebas de 

análisis e identificación de fallos y averías en di-
versas máquinas donadas por algunas de estos 
fabricantes, sistemas y plataformas, con el obje-
tivo de acercar a los más jóvenes y futuros pro-
fesionales a nuestro sector. Ha sido un éxito de 
convocatoria, organización y difusión. 

Pero no nos hemos conformado sólo con esto y 
este año hemos iniciado un nuevo proyecto de 
formación orientado a formar nuevos mecáni-
cos y a facilitar la actualización de los que ya tra-
bajan en el sector o en similares. En el seno de 
la Comisión Técnica de Formación estamos tra-
bajando en la elaboración de un curso o módu-
lo específico de “Tecnología y Mecánica de Pla-
taformas PEMP”, con la ayuda y trabajo de las 
personas expertas de distintos fabricantes (GE-
NIE, JLG Y MANITOU). En paralelo, con nues-
tros compañeros de ELEVA, y con ayuda de la 
Academia Industrial del Grupo ORBEL, hemos 
elaborado una ficha de una formación básica, 
de Nivel 1, de “Mantenimiento y Reparación de 
maquinaria de elevación”, que también hemos 
presentado al SEPE para su validación. Tiene 
como objetivo desarrollar una formación para 
incorporar mecánicos en el sector de profesio-
nales que, llegando de otros países, no tengan 
titulación española u otros profesionales que 
vengan de otra actividad y quieran reciclarse 
(exmilitares, desempleados…).

Sobre el segundo punto, mencionado al inicio 
de este balance empresarial que es necesario 
mencionar, es la situación y desarrollo de nues-
tro sector en este 2023.

Una conclusión inicial es que somos un sec-
tor estable y fuerte, que ha resistido crisis eco-
nómicas y una pandemia sanitaria de una for-
ma admirable y que ha recuperado pronto su 
actividad habitual, incluso mejorándola, al me-
nos en España. 

A nivel económico, aunque nuestro sector se ha 
comportado bien en España, hay que tener en 
cuenta el irregular marco europeo en cuanto a 
indicadores macroeconómicos y especialmen-
te sectoriales, que asoman cierta incertidumbre 
de futuro que se ha que tener en cuenta para 
seguir trabajando desde ANAPAT con rigor y en 
favor del sector. Debemos seguir trabajando a 
atentos a posibles reformas laborales o regula-
ciones que afecten a la competencia y a las re-
laciones empresariales y económicas.

Como se puede evidenciar, mucho hecho, mu-
cho en desarrollo y muchos proyectos nuevos 
que abordar juntos en el seno de nuestra aso-
ciación. ¡¡A por el 2024!!

ANAPAT

La alianza Eleva celebra su Asamblea General 
en Zaragoza coincidiendo con Smopyc
 
ELEVA, la alianza estratégica de asociaciones compuesta por ANAGRUAL, ANMOPYC, ANAPAT, AECE y FANAGRUMAC, 
celebró el pasado 23 de noviembre en el Complejo Aura de Zaragoza su Asamblea General con la asistencia de todos sus 
miembros, así como de importantes empresas del sector.

A dicha cumbre acudieron: David Ruiz 
(ANAGRUAL), José Manuel García (ROXU), 
Fernando Basurto (Grúas Basurto), Mikel 
Ibarrondo (Grúas y Transportes Ibarrondo), 
Jorge Cuartero (ANMOPYC), Jordi Perramón 
(AUSA), José Antonio Nieto (PUTZMEIS-
TER), Antonio Casado (ANAPAT), Alfon-
so de la Lama (ANAPAT), Pedro Luis Beni-
to (MAQLIFT), Juan Pablo Viniegra (AECE), 
Luis Manuel de Sancha (ALCAMAR), Manuel 
Prats (APROLIS), Luis Ángel Salas (LOXAM 
HUNE), Pedro Luis Fernández (GAM), Ce-
sar Javier Caudevilla (FANAGRUMAC), Cé-
sar Caudevilla (NOR-ESTE) y Juan Fernán-
dez (REMAYSER).

La reunión de la Asamblea General sirvió para 
analizar el estado del sector de la elevación y 
evaluar las previsiones del desarrollo del mer-
cado para el año 2024. El año 2023 ha sido 
muy irregular con muchos dientes de sierra 
que ha obligado a las empresas del sector a 
adaptarse de manera rápida a los cambios en 
las circunstancias. A pesar de ello, en líneas 
generales se espera cumplir con los objetivos 
y cerrar un buen año para el sector.

Entre los temas abordados destacó el repaso 
de las acciones y proyectos realizados por la 
Alianza ELEVA:
• Plan «Renove» de maquinaria. Estado del 

Proyecto.
• Formación Especializada de Técnicos. “Espe-

cialidades Formativas”. Estado del Proyecto.
• Colaboración con Centros de Formación 

Profesional Especializada en Maquinaria. 
Colaboración con AFUPRO.

• Concurso de Mecánicos en Formación Pro-
fesional Especializada en Maquinaria.

• Webinar sobre la incidencia del nuevo Regla-
mento de Máquinas en las empresas de al-
quiler de maquinaria. European Rental Week.

• Canal Denuncias. Desarrollo del protocolo 
de actuación e implantación. Acuerdo de 
colaboración con empresa especializada.

• Presencia en Ferias: IRE – APEX 2023 y 
SMOPYC 2023.

• Reuniones con proveedores.
 
Además, en la Asamblea General se aprobó 
la incorporación de IPAF como miembro co-
laborador de la Alianza ELEVA y se marca-
ron las líneas de actuación para el año 2024.

La necesidad de técnicos cualificados, la for-
mación de operadores, el uso adecuado de 
los equipos, la mejora de la productividad, la 
lucha contra el absentismo, la reducción de 
los plazos de pago, así como la consecución 
de ayudas para la renovación de los parques 
de maquinaria (“Plan Renove”), son los pun-
tos estratégicos donde la Alianza ELEVA debe 
centrar sus esfuerzos en el año 2024.

Para ello, las asociaciones de la Alianza ELE-
VA están decididas a seguir trabajando para 
encontrar soluciones que permitan una ma-
yor eficacia para la consecución de los obje-
tivos estratégicos del sector.

Fuente: ELEVA



En un entorno espectacular como el Wanda, y 
rodeado de toda la gente que le apreciamos, 
Antonio ha recibido una placa y una camise-
ra del Atleti firmada por todos los jugadores.

Antonio lleva 17 años siendo el alma de ANA-
PAT como Secretario General, ayudando a 
convertir a ANAPAT en un punto de referen-
cia, ayudando a que ELEVA sea una carta de 
presentación del sector de todas las asocia-
ciones, y sobre todo, dando lo mejor de sí 
mismo a todos los socios.

Una persona querida por todo el sector, por 
su bondad, buen hacer y alegría eterna. An-
tonio es una institución en el sector, un valor 
añadido, un regalo para nuestra industria. 
Va a continuar colaborando con ANAPAT ya 
que su experiencia y conocimiento del sec-
tor es un valor añadido para la Asociación, y 
pasa el legado a Alfonso de La Lama. No he-
mos podido tener más suerte de que Alfon-
so entre en ANAPAT. Lo que le habéis cono-
cido durante este año que lleva en el sector, 
ya sabréis que su templanza, su paciencia y 
su buena disposición y conocimientos son y 
serán un pilar fundamental para que ANA-
PAT siga creciendo. Os invito a los socios 
que no le conozcan que le llaméis y os deis 
cuenta de primera mano el super fichaje 
que ha hecho ANAPAT.

ANAPAT en la cena de Navidad ha reunido a 
170 personas entre alquiladores y colabora-
dores. Pudimos dar una vuelta por el Estadio 
y ha sido espectacular.

Un punto importante en el que se han cen-
trado este año es la formación de mecánicos.

Antes de comenzar, David Cagigas, como 
Presidente de ANAPAT hizo un balance de 
este año, que ha sido muy bueno para to-
dos, e hizo hincapié en la apuesta de la Aso-

ciación por la formación de mecánicos, debi-
do a la falta de personal cualificado que sufre 
el sector.

Se celebró una mesa redonda para expli-
car los cursos nivel 1 y nivel 2 que se es-
tán elaborando de cara a la formación de 
mecánicos, un curso propio de Mecánica y 
Tecnología específico de las PEMPs. Cursos 
destinados tanto a futuros profesionales del 
sector como a profesores de formación pro-
fesional, para que adquieran el conocimiento 
suficiente para preparar a esos futuros traba-
jadores de nuestro sector.

Un trabajo en el que la Alianza ELEVA se ha 
involucrado desde el principio y están cada 
Asociación trabajando para crear una forma-
ción para el sector.

En la mesa redonda, las empresas que están 
trabajando junto con ellos en estos cursos y 
las personas que están dedicando su tiem-
po, su conocimiento y poniendo lo mejor de 

sí mismos para que esto salga adelante: Jo-
sep Luis Martínez de JLG, Luis de la Morera 
de Manitou, Federico Onsari de Genie y Os-
car Membrano de Academia Industrial Orbel.

Están elaborando un curso específico sobre 
la electrónica, mecánica y funcionamiento de 
las PEMP.

Alfonso de La Lama moderó la mesa redonda, 
y realizó un pequeño resumen de lo que ha 
sido la actividad de ANAPAT durante este año 
en cuanto a formación de los más jóvenes.

Han realizado charlas en Institutos de FP para 
que los chavales conozcan el sector. Han rea-
lizado un curso de iniciación a la tecnología 
de las PEMP, en las instalaciones de MAXBER 
en Valladolid y de MAQLIFT en Madrid, a pro-
fesores del Grado de Electromecánica de Ma-
quinaria, que incluía teoría y práctica.

Para que los chavales sepan las posibilida-
des que existen en nuestro sector, siguen 
apoyando a AFUPRO y han sido junto con el 
resto de las Asociaciones de ELEVA, unos de 
los impulsores de la 1º Competición de futu-
ros profesionales en Smopyc, que se celebró 
con gran éxito el mes pasado.

Cena de Navidad de Anapat 
con homenaje a Antonio Casado
La cena de Navidad este año en el Civitas Metropolitano ha sido especial ya que Antonio Casado, Secretario General de 
ANAPAT durante 17 años se retira, y ha recibido en la cena de Navidad de ANAPAT un homenaje como se merece. 
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Siguen trabajando en el Convenio de Colabo-
ración firmado con el Instituto de Educación 
Secundaria (IES) Humanejos, de Parla (Ma-
drid) para fomentar la formación en el Grado 
Medio de Electromecánica de Maquinaria, y 
que los chavales puedan realizar prácticas 
en nuestras empresas.

Han realizado reuniones con instituciones 
públicas y CEOE, como se demostró en la 
convención de Murcia, donde el eslogan era 
“Formar para crecer”.

De cara a formar nuevos mecánicos y atraer 
a gente que se recicle de otros sectores y en-
tren en este ya formados, han creado una 
Comisión Técnica de Formación en la que 
están las empresas antes nombradas para 
crear un módulo específico de Mecánica de 
Plataformas PEMP y se ha solicitado su in-
clusión en el Catálogo Nacional de Especia-
lidades Formativas del SEPE-FUNDAE, para 
dar oficialidad al curso y acceso a formación 
subvencionada para trabajadores ocupados 
y desempleados.

Otro de los objetivos es que la FP incorpore 
esta formación específica de mecánica de pla-
taformas en las cualificaciones y en los títulos.

Todos los componentes de la mesa redonda 
coincidieron en que este curso es una nece-
sidad imperiosa, debido a la falta de perso-
nal cualificado que sufre el sector. Se trata de 
poner en común el conocimiento de estos ex-
pertos y crear un curso de calidad.

Oscar Membrado de Academia Industrial Or-
bel destacó la importancia de dar una segun-
da oportunidad a aquellos desempleados o 
gente que no esté preparada y quiera entrar 
en el sector, y el desarrollo de estos cursos es 
un avance, destinados no sólo a los chavales 
sino a estas personas que necesitan reciclarse 
para entrar de nuevo en el mercado laboral.
Josep Luis Martínez de JLG apuntó que esta 
formación es esencial y debería ser obligatoria 
para que el sector no se quede obsoleto. Ex-
plicó que las nuevas tecnologías aplicadas a 
las máquinas es algo que sorprendió mucho 
a los chavales que participaron en la com-
petición de profesionales de Smopyc, que-
dando sorprendidos por los avances que in-
cluyen los equipos. Explicó además el tipo 
de formación que se ofrece, FP, certificado 
de profesionalidad y especialidades norma-
tivas cortas.

Luis de la Morera de Manitou resaltó las ga-
nas que encontraron entre los jóvenes en el 
concurso.

Federico Onsari explicó que todo el sector 
está trabajando para darle al sector un futuro 
en profesionales.

El objetivo de los cursos de nivel 1 es que 
como mínimo los técnicos puedan hacer una 
revisión técnica, y luego se irá ampliando a 
cada tipo de máquina.

Está claro que tanto ANAPAT como el res-
to de Asociaciones AECE, ANAGRUAL y AN-
MOPYC están trabajando muy duro para que 
el sector sea atractivo, que haya una bue-
na formación para los futuros profesionales, 
para técnicos y es una labor de todos seguir 
trabajando para mejorar el sector.

ASISTENTES
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Ahern Ibérica expuso con gran éxito 
su nueva gama de litio
AHERN IBÉRICA, distribuidor de Snorkel, Easylift, Winlet y Maeda, expuso una gran variedad de maquinaria, destacando 
su gama de litio.

Snorkel ha apostado por la tecnología de ba-
terías de litio para transformar sus mode-
los diésel en 100% eléctricos. Esta gama de 
productos reduce sustancialmente los cos-
tes de mantenimiento y de propiedad de los 
equipos a la vez que ofrece un producto con 
cero emisiones capaz de igualar o superar en 
prestaciones a sus equivalentes diésel. En los 
últimos dos años han desarrollado y lanzado 
ocho modelos eléctricos de cero emisiones 
con tracción a las cuatro ruedas y siguen tra-
bajando para ampliar nuestra oferta en este 
sentido.

“Entendemos que nuestros clientes necesi-
tan productos robustos, fiables y fáciles de 
usar que les ayuden a alcanzar sus objeti-
vos y los de sus clientes sin comprometer el 
rendimiento de los equipos. Nuestras plata-
formas 100% eléctricas con tecnología de 
litio cumplen con esas expectativas y esta-
mos muy orgullosos de poder ofrecérselas”, 
asegura Enrique García, Director de Ahern 
Ibérica.

A46JRTE, UNA GRAN MÁQUINA 
PARA CUALQUIER SITUACIÓN
La A46JRTE es, en esencia, una versión 
100% eléctrica, cero emisiones del modelo 
diésel A46JRT. Cuenta con tres paquetes de 
baterías de iones de litio de 111 Ah. 

S2255RTE 
Todos los modelos RTE están equipados con 
dos paquetes de baterías de iones de litio de 
5,75 kWh, con sistema de gestión de bate-
ría incorporado, que proporcionan al menos 
ocho horas de funcionamiento con una sola 
carga y hasta una semana entre cargas. 

AHORA TIENES TODAS LAS TIJERAS 
COMPACTAS RT DE SNORKEL 
ALIMENTADOS POR BATERÍA
Fabricada en sus instalaciones del Reino 
Unido y Nueva Zelanda, la gama “RTE” in-
cluye las plataformas de tijera S2255RTE y 
S2755RTE de 1,4 metros de ancho y alturas 
de trabajo respectivas de 8,22 y 10m, ade-
más de las S2770RTE, S3370RTE y S3970R-
TE de 1,8 metros de ancho y alturas de tra-
bajo de 10, 12 y 14m.

Otros modelos en exposición:
Snorkel:
• S3010P (empujable – low level access)
• S3010E (autopropulsada – low level ac-
cess)
• S3219E (8 metros)
• S4740E (14 metros)
Brazos eléctricos – A38E
• S3970RTE (tijera 14m compacta)

• TM12 (mástil vertical 5,8m – low level ac-
cess)
• UL25AC (unipersonal – 9,5m)
• ML16C (elevador de material)

ARAÑA EASYLIFT R180
Ahern Ibérica expuso una R180, la ara-
ña más vendida de toda la gama Easy Lift, 
muy apreciada por los usuarios finales por-
que es muy fácil de usar, compacta y versátil 
y se puede transportar fácilmente en un re-
molque para llevarla a cualquier parte. Este 
modelo cuenta con una altura de trabajo de 
17,6 m, un alcance de 8,5 m y una capaci-
dad de 200 kg. Muy versátil y de fácil ma-
nejo.

ROBOT CRISTALERO  
GMV WINLET 600
El Winlet 600 tiene cuatro potentes ventosas 
y tiene una capacidad de carga lateral máxi-
ma de 300 kg, por lo que puede usarse para 
transportar vidrio para su instalación a través 
de cualquier espacio reducidos. Su brazo 
de elevación accionado hidráulicamente tie-
ne una altura de elevación máxima de 2800 
mm y puede rotar su carga continuamente 
360 grados e inclinarla 160 grados. 

El diseño compacto del robot de acristala-
miento Winlet 600 y su peso relativamente 
bajo (poco más de 1000 kg) significa que se 
puede mover rápida y fácilmente alrededor 
de cualquier sitio pudiendo transportarse en 
la mayoría de los ascensores.
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ENRIQUE GARCÍA DELGADO,  
DIRECTOR GENERAL AHERN IBÉRICA

Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais? 
La feria fue todo un éxito, tanto por número de visitantes en nuestro stand como por la ca-
lidad de los mismos. Apostamos por llevar modelos 100% eléctricos y explicar nuestra es-
trategia de sostenibilidad e innovación y fue gratamente acogida. Los modelos todoterre-
no 100% eléctricos alimentados por baterías de litio fueron sin lugar a dudas las estrellas 
de la feria.

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿Cómo ves el mercado para 
el año que viene? 
Prevemos un año donde las inversiones se van a estabilizar. Es el mensaje que nos trasmi-
ten los clientes. Habrá que estar también muy atentos a la resolución de la Unión Europea 
respecto a la venta por debajo de coste de algunos fabricantes.

Mov.- ¿Qué podemos esperar el año que viene y qué novedades nos traeréis?
Snorkel seguirá apostando por la electrificación de su flota. 2024 será un año donde espe-
ramos presentar más modelos eléctricos que complemente la extensa oferta de la que ya 
disponemos.

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria?
Bastantes, aunque la veníamos trabajando en ellos ya desde hace algún tiempo. Consegui-
mos cerrarlos en la feria junto con alguno más que surgió durante la misma. Muy conten-
tos con el resultado.
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Palfinger participó en Smopyc con 
su concesionario Oficial Talleres Astiz
En SMOPYC 2023, Talleres Astiz estuvo 
presente en Smopyc demostrando sus co-
nocimientos técnicos y experiencia en el 
mantenimiento y reparación de grúas. Los vi-
sitantes tuvieron la oportunidad de interac-
tuar con sus expertos y conocer de cerca los 
últimos modelos de grúas PALFINGER, ex-
perimentando de primera mano la calidad y 
la innovación que nos caracterizan. Esta co-
laboración estratégica entre Talleres Astiz y 
PALFINGER Ibérica demuestra su compro-
miso inquebrantable con sus clientes y la in-
dustria en su conjunto.

Expansión en Zaragoza y Servicios de 
Reparación de Calidad
Además, Talleres Astiz ha anunciado la 
apertura de su nuevo taller en Zaragoza. 
Esta expansión les permite acercar sus ser-
vicios de reparación y mantenimiento a un 
público más amplio, proporcionando solu-
ciones rápidas y efectivas para las solucio-
nes PALFINGER. 

Manipulador telescópico supercompacto, con grande en 
prestaciones TL25.60. 
Este ha sido diseñado para la construcción, el alquiler y para necesi-
dades generales de manipulación de materiales. Se trata de un mo-
delo supercompacto y ágil. Idóneo para trabajar en espacios reduci-
dos sin comprometer las prestaciones, gracias también a su excelente 
maniobrabilidad. Con una capacidad operativa nominal de 2.500 kg, 
ofrece una altura de elevación máxima de 5,91 m y un alcance máxi-
mo de 3,31 m.

Cargadora articulada L28, máxima productividad
Las cargadoras articuladas Bobcat son también muy adecuadas para 
trabajar en áreas con espacio limitados, aunando altas prestaciones 
en un tamaño compacto.

Cuenta con 2.000 kg de peso, una potencia de 18,2 kW, un ancho de 
1,18 m y una altura al bulón de giro de 3,10 m.

Cargadoras compactas y miniexcavadoras Bobcat, verdade-
ras portaherramientas
Los visitantes pudieron ver el modelo S450, una de las más deman-
dadas de la gama, junto a la cargadora S66 de la serie R. En cuanto 
a miniexcavadoras hubo un gran abanico de modelos como la E08, 
E17Z, E20, E26, E27Z, o la E50. Bobcat actualmente cuenta con 18 
modelos de miniexcavadoras en el mercado. 

Bobcat en Smopyc 2023
Bobcat estuvo presente en el stand de JRA Maquinaria, distribuidor oficial de la zona de Aragón, Navarra, La Rioja, Soria, 
País vasco y Castilla la Mancha.
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ALE GROUP, como distribuidor de Zoomlion 
está teniendo una gran acogida en el mercado.

Los modelos en exposición fueron:

PLATAFORMAS DE TIJERA
La gama de tijeras de Zoomlion se compone 
de modelos de microtijera con altura de tra-
bajo de 6,5 m, totalmente eléctricas. Su serie 
DC ofrece un alto rendimiento, también eléc-
tricas, con un fácil mantenimiento; por otro 
lado, la serie DC-Li tiene 5 años de garantía 
de las baterías Li-ion, que no requieren man-
tenimiento, y se cargan de forma rápida.

PLATAFORMAS ARTICULADAS
Modelos muy versátiles desde 12 m de altura 
de trabajo hasta 33,8 m de altura de trabajo 
con brazo articulado.

PLATAFORMAS TELESCÓPICAS
Plataforma de brazo telescópico con un ren-

AleGroup en Smopyc con 
una amplia gama de modelos
Ale Group tuvo un enorme stand en el que estuvo exponiendo prácticamente una máquina de cada modelo, desde tijeras 
de 6 metros de altura de trabajo hasta brazo articulado de 34 m.

dimiento de trabajo superior, además de 
sistema de monitorización remota y gestión 
de alquiler AWM de Zoomlion y un interfaz 
de control telemático inteligente con capa-
cidad de autodiagnóstico. La plataforma en 
la feria fue el modelo ZT26J con 28,2 m. 
de altura de trabajo, con alcance horizon-
tal de 23,31 m. y capacidad de carga nomi-
nal de 454 kg.



http://www.grupoale.com
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TVH en Smopyc con su 
extensa gama de productos
TVH para esta ocasión no expusieron productos sino imágenes a través de hologramas. Mostraron su oferta inmensa de 
repuestos para la maquinaria de obra pública y de elevación, su stock y asistencia técnica, que es un valor añadido para 
los clientes.

TVH ofrece no sólo repuestos, sino un amplio 
stock de implementos para diferentes equi-
pos: Implementos para carretillas elevado-
ras, manipuladores telescópicos y maquina-
ria para la construcción en general.

Otro de los avances con los que cuenta TVH, 
que ha tenido una gran acogida en el merca-
do con sus equipos de diagnosis multimar-
ca, mediante los cuáles las empresas reali-
zan un diagnóstico del equipo para agilizar 
servicio, pedido de repuestos, mantenimien-
tos preventivos, etc.

Además, TVH ha invertido mucho en forma-
ción para sus clientes y dispone de formacio-
nes especializadas en diferentes temas técni-
cos a disposición de los clientes.

JAVIER GONZÁLEZ

Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
Ha sido aún mejor que la edición de 2021. Los datos registrados de visitas de clientes y de 
potenciales clientes ha superado significativamente las visitas de Smopyc 2021. Se ha no-
tado el esfuerzo de los expositores de mantener el listón alto.

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado para 
el año que viene?
La respuesta está en las dos caras de la misma moneda: aparentemente debería ser un 
año de continuidad, con mucho trabajo y un año en el que los alquiladores de maquina-
ria tendrían un porcentaje muy alto de ocupación de su parque, tal y como refleja la rea-
lidad a fecha de hoy. Por otro lado, hay aspectos de la economía que apuntan a una ten-
dencia no tan optimista.

Mov.- ¿Qué podemos esperar el año que viene y qué novedades nos traeréis?
TVH ha apostado por liderar el mercado de los recambios del sector de la maquinaria de la 
construcción, como ya lo es en el mercado de las carretillas industriales. Cada año, alimen-
tamos nuestro almacén con cientos de miles de nuevas referencias con la misma política 
de dar servicio de todos los repuestos para todas las marcas.
Seguro que os sorprenderemos. Tened en cuenta que son miles de personas trabajando 
con el convencimiento de que nuestros valores, como TVH, nos permiten ayudar a más 
personas para desarrollar su negocio: excelencia, honestidad, mantener la mente abierta, 
tener iniciativa y mostrar coraje.

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria?
Más que un pedido interesante, hemos afianzado muchas relaciones y establecido alian-
zas; además de, por supuesto, haber saludado y disfrutado con tantos amigos y clientes.
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Haulotte Ibérica se centró en innovación 
y tecnología en su stand de Smopyc
Haulotte Ibérica presentó sus productos innovadores y tecnologías que mejoran el trabajo de sus clientes, primando la 
optimización de trabajo y mayor rendimiento.

Presentó FASTN, el primer sistema de ancla-
je universal y activo para plataformas eleva-
doras. Con una tecnología revolucionaria que 
se centra en la seguridad del operador, pro-
porciona datos útiles para la gestión de la se-
guridad de las personas. 

Además en feria, Active Energy Manage-
ment, sistema para optimizar el consumo de 
energía extiende considerablemente la vida 
útil de las baterías. Esto no solo reduce los 
costos operativos para sus clientes, sino que 
también contribuye a un futuro más sosteni-
ble al minimizar el impacto medioambiental.

También acudieron a Smopyc con una demo 
de SHERPAL, su sistema de gestión para los 
clientes.

Otro rincón estuvo dedicado a su programa 
MyHaulotte, una única plataforma para acce-
der al universo Haulotte de servicios. 

Su solución Second Life, es un reacondicio-
namiento de máquinas que está teniendo 
una gran acogida entre los clientes, y tam-
bién estuvo disponible en la feria.

En cuanto a productos, los visitantes pudie-
ron ver una amplia gama de modelos Haulo-
tte, incluidas las plataformas de tijera eléc-
tricas todoterreno HA26 RTJ PRO, HS15 E 
PRO de la gama Pulseo Generation, el mástil 
vertical STAR 10 y tres modelos de la gama 
Low Level Access.
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Se pudieron ver varios modelos en exposi-
ción:

EFFER 1000
La nueva EFFER 1000 es la primera grúa de 
la gama del segmento de 90 tm que ofrece 
una estructura de 9 brazos con 6 extensio-
nes de JIB.

HIAB X-HIPRO 638
Tiene un alcance de hasta 33,7 m horizon-
talmente y 36,5 m verticalmente con la po-
sibilidad de una JIB. Benefíciese de su gran 
capacidad de elevación, 57 t de capacidad.

EFFER 2655
Con esta grúa se puede alcanzar una altura 
de 60 m con una altura conjunta de 54 m.

HIAB IQ.958 HIPRO
Esta grúa líder de la gama 90tm ha sido dise-
ñada para adaptarse a un uso “todoterreno”, 
ofreciendo esa capacidad de elevación verti-
cal y horizontal que se adapta a los diferentes 
tipos de trabajos diarios.

Otras grúas presentadas fueron:
• Grúa Jonsered J14400Z80
• Grúa Effer 525
• Grúa Effer 35 25

Mycsa y Hiab Iberia S.L.U. 
estuvieron juntos en Smopyc
Es la primera vez que MYCSA presenta al público las grúas Hiab y Effer desde el anuncio de su adquisición. Estuvieron 
en la feria de Smopyc presentando sus novedades.
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Eleva en Smopyc
El stand estuvo abierto a los visitantes que pudieron aprovechar la ocasión para compartir impresiones y experiencias 
sobre la situación y problemática actual del sector.

La Alianza Eleva vuelve a demostrar su gran 
capacidad de convocatoria durante su vino 
español de Smopyc

El 23 de noviembre a mediodía, ELEVA rea-
lizó su ya tradicional vino español reuniendo 
a todos los socios de las Asociaciones que la 
componen, siendo un éxito como todos los 
años.

Este acto tuvo como objetivo fundamental 
entablar nuevas relaciones así como fortale-
cer las ya existentes, lo que hizo de este en-
cuentro un evento especialmente interesante 
y atractivo para los asistentes.

Durante el evento, Antonio Casado, Secreta-
rio de ANAPAT, recibió de Feria de Zaragoza 
una placa por su trabajo en ANAPAT antes 
de su pronta jubilación.
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A09JE – Versatilidad Compacta
La plataforma articulada LGMG A09JE es 
un ejemplo de eficiencia respetuosa con el 
medio ambiente y sin emisiones, diseñada 
para funcionar tanto en aplicaciones interio-
res como exteriores. Con un chasis ultracom-
pacto de tan solo 1,19 metros y una altura de 
trabajo de 11 metros, la A09JE destaca por 
su capacidad para sortear obstáculos en es-
pacios de trabajo estrechos.

A13JE-Li – Eficiencia Eléctrica
Las plataformas de brazo articulado eléctrico 
LGMG sobresalen por su funcionamiento res-
petuoso con el medio ambiente y su ausen-
cia de emisiones, lo que las convierte en la 

elección perfecta tanto para aplicaciones en 
espacios interiores como exteriores. El mode-
lo A13JE-Li, con una altura de trabajo de 15 
metros, ofrece una versatilidad y rendimien-
to excepcionales.

AR20JE – Todo Terreno
El LGMG AR20JE está diseñado para afron-
tar los terrenos más exigentes, gracias a sus 
ejes flotantes oscilantes a tiempo completo y 
a su sistema de tracción en las cuatro rue-
das. Ofrece tres modos de dirección para 
adaptarse a una amplia variedad de situacio-
nes, lo que lo convierte en una máquina de 
gran versatilidad.

S0607EII – Segunda Generación Avanzada
La segunda generación de plataformas ele-
vadoras de tijera de LGMG ha experimenta-
do mejoras significativas en varios aspectos, 
lo que se traduce en un mayor rendimiento 
y un diseño más cómodo y seguro para los 
usuarios.

M0810JE – Maniobrabilidad y Eficiencia
El nuevo elevador de mástil vertical M0810JE 
de LGMG ofrece una alta maniobrabilidad y 
facilidad de uso en espacios reducidos, lo 
que lo convierte en una herramienta eficien-
te para tareas en áreas compactas. Con un 
plumín de 3,2 metros, un área de trabajo ex-
tendida y un accionamiento eléctrico eficien-
te, este elevador aumenta significativamente 
la productividad. El M0810JE es una opción 
excepcional para tareas que requieren preci-
sión y eficiencia en espacios reducidos.

SS0407ER – Eficiencia en Espacios Redu-
cidos
El elevador de tijera SS0407ER, que forma 

LGMG expuso en Smopyc 
sus innovaciones en Pemps
LGMG Europe estuvo presente con una amplia representación de producto, destacando sus brazos “Green”
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VERANIA COSTA RIVAS, SALES MANAGER SUR EUROPA 

Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
Fue una feria muy positiva y nos sentimos muy satisfechos constatando que LGMG es una 
marca de referencia en el territorio español y la opción preferida de muchos alquiladores 
y usuarios.

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado para 
el año que viene?
En general el mercado de alquiler a nivel de ocupación está bien, hay trabajo y proyec-
tos sin embargo los clientes nos trasladan cierta mesura y cautela en las inversiones en el 
2024, hay muchísimos factores sociales, macroeconómicos, geopolíticos que influyen en 
cualquier toma de decisión relativa a las inversiones.

Mov.- ¿Qué podemos esperar el año que viene y qué novedades nos traeréis?
Seguimos trabajando en la electrificación y en el primer trimestre del 2024 se podrán ver 
en Europa más modelos, en la reciente expedición a China algunos de nuestros principales 
clientes pudieron probarlos y la aceptación fue inmensamente positiva.

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria?
Estamos negociando pedidos interesantes y esperamos cerrarlos antes de final de año. La 
apuesta por LGMG es decidida y los clientes están muy satisfechos con la calidad y fia-
bilidad del producto, nuestra asistencia postventa y el equipo humano que hay detrás de 
LGMG.

parte de la serie LGMG ER, se destaca por su 
avanzada batería sin mantenimiento, lo que 
no solo aumenta la productividad sino que 
también reduce los costos de servicio. Esta 
unidad es ideal para su uso en sitios con ac-
ceso de bajo nivel y en espacios de trabajo 
con restricciones.

M0407TE – Compacto y Versátil
Con dimensiones de 1,39 metros de longitud 
y 0,76 metros de ancho, el M0407TE es fá-
cilmente transportable a través de portales y 
ascensores de pasajeros. Su chasis estrecho 
y su baja altura en posición de estiba facili-
tan el transporte, y su reducido radio de giro 
y tracción a toda altura le confieren versatili-
dad en espacios estrechos.

SR1623E – Potencia y Maniobrabilidad
La nueva SR1623E es la versión alimen-
tada por batería de litio de la ya existente 
SR1623D (SR5390D), que funciona con mo-
tor diésel. Ofrece las mismas características 
que la SR1623D (SR5390D), diferenciándo-
se únicamente en la fuente de alimentación.

Las PEMPs de LGMG son una combinación 
de innovación, eficiencia y respeto por el me-
dio ambiente. Cada modelo ofrece caracte-
rísticas diseñadas para mejorar la experien-
cia de elevación y adaptarse a una variedad 
de aplicaciones.
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Mov.- JLG ha terminado su acuerdo con 
Maqel de distribución de los productos 
JLG y ahora es JLG directamente la que se 
ocupará del mercado español. ¿Por qué se 
decidió tomar esa decisión?
Maqel dejó la marca JLG en una posición só-
lida para futuros éxitos. Durante los últimos 
años la unión de Maqel con JLG ha sido de 
total colaboración y respeto mutuo, trabajan-
do para brindar el mejor servicio a los clien-
tes con una filosofía de negocio conjunto; 
siendo JLG el producto con la tecnología más 
avanzada, la mayor confiabilidad técnica y el 
mejor rendimiento del mercado.

Mov.- ¿Qué ventajas reporta para los clien-
tes que JLG esté directamente en España?
Ventajas relacionadas con más cercanía a fa-
brica y más flexibilidad. Los clientes van a 
volver a tener acceso a nuestro sistema OLE 
(online Express) para compra de repuesto, 
consultas técnicas, requerimiento de forma-
ción y activación de telematics.

Mov.- ¿Con qué equipo comercial contáis?
Referente a la parte comercial hemos re-
constituido un equipo de choque dividien-
do España en 3 zonas más una persona de-
dicada especificadamente al desarrollo de 
Powertowers. A parte de venta de máquinas 
nuevas, tenemos también contactos comer-
ciales para repuesto, servicio y formación.

Mov.- ¿Cómo tenéis planteado el servicio 
post venta? ¿Trabajas con talleres concer-
tados?
Volvemos a la estructura existente en 2016 
gracias a la cual nuestros clientes podían dis-
frutar de una red de talleres concertados en 

14 puntos de España, coordinados directa-
mente por nuestro responsable técnico. Pre-
vemos que la estructura actual crezca debido 
al incremento de volumen de negocio directo 
que estamos experimentando.

Mov.- Y respecto a los repuestos, ¿los 
clientes os pueden llamar directamente?
Como he anticipado en la respuesta anterior, 
todos los clientes de España van a tener ac-
ceso a nuestro sistema de compra online. El 
sistema en cuestión ha ido evolucionando y 
mejorando en los últimos años y seguramen-

te los usuarios estarán sorprendidos por el ni-
vel de interactuación alcanzado.

Mov.- ¿Cual ha sido el feedback de los 
clientes ahora que ha pasado Smopyc y ha-
béis podido ver a muchos de ellos?
No obstante, que MAQEL haya garantizado 
una muy buena cobertura del mercado los 
clientes han aceptado de buen grado este 
cambio y esperamos poder mantener el mis-
mo nivel de satisfacción experimentado en 
los últimos años.

Mov.- En el stand de Smopyc hemos visto 
muchas novedades tanto de JLG como de 
Power Towers, ¿qué equipos son los que 
más ha gustado a la gente?
La gente ha tenido mucha curiosidad por 
toda la gama de low level access expuesta, 
así como las demás novedades presentadas 
en el resto de la gama JLG. Concretamente 
la nueva tecnología Smartfleet (sistema tele-
mático avanzado) y las mejoras presentadas 
relacionada con eficiencia y seguridad en el 
canal industrial. A destacar el modelo T12E+ 
que se presenta como alternativa más efi-
ciente y productiva en la categoría de brazos 
eléctricos de 12 metros de altura de trabajo.

Mov.- Algo que el cliente normalmente de-
manda es la financiación, ¿ofrecéis finan-
ciación?
Sí ofrecemos financiación a través de nues-
tros partners financieros, los cuales pueden 
ofrecer soluciones muy a medida (leasing/
renting) según las necesidades del cliente, 
su estructura de empresa y planes de cre-
cimiento.

JLG
Stefano Sorbini, Responsable Senior Ventas Iberia, Norte de África, Sudeste de Europa, Turquía y Caspio.
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Mov.- JLG siempre se ha caracterizado por 
ser un punto de referencia en innovación y 
nuevos lanzamientos, pero entiendo que 
eso conlleva un precio, ¿es eso una ventaja 
a la hora de vender?
La innovación en los últimos años se ha cen-
trado mucho en electrificación, conectividad 
y acceso a altura reducida. El tener la gama 
más amplia del mercado nos da la posibili-
dad de apoyar a nuestros clientes en cual-
quier necesidad y aplicación. Mas, el poder 
contar con profundidad de gama, les da una 
palanca competitiva y la posibilidad de ofre-
cer, ellos mismos a sus clientes, la solución 
de alquiler más apta y eficiente para cual-
quier aplicación.

Mov.- Los clientes a la hora de adquirir 
equipos, ¿dan importancia al coste total de 
propiedad y el valor residual o simplemen-
te van por precio?

Según la madurez de cada mercado, coste de 
propiedad y valor residual tienen importancia 
creciente. En realidad, la rentabilidad de la in-
versión tiene que calcularse teniendo en con-
sideración los tres factores, aunque un bajo 
precio pueda ser más atractivo en el corto pla-
zo. El tener en flota equipo con valor residual 
alto garantizan más estabilidad en los activos 
de las empresas. JLG, en los últimos 50 años, 
se ha ganado una muy fuerte reputación en 

alto valor residual y bajo coste de propiedad. 
Esto nos presenta como inversión a largo muy 
segura para nuestros clientes. 

Mov.- Se está hablando mucho en la feria 
de Smopyc de la noticia del Anti dumpling 
a otros competidores que fabrican fuera, 
¿qué opinión tiene JLG al respecto?
En este momento es demasiado pronto para 
evaluar el impacto total de la investigación 
en nuestro negocio. Seguiremos el caso de 
cerca y tomaremos las acciones y decisiones 
apropiadas a medida que evolucione. Cual-
quier especulación a estas alturas sobre los 
resultados de la investigación es sólo eso, es-
peculación. 

Mov.- ¿Qué planes de futuro tiene JLG para 
2024 que nos quieras contar?
JLG está atravesando un periodo de fuerte 
crecimiento y conjuntamente con Oshkosh 
seguirá por este camino sea a través de cre-
cimiento orgánico o de adquisiciones.
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Transgrúas llevó un año más a Smopyc 
sus grandes marcas
Transgrúas expuso equipos de elevación de las marcas que representan: Fassi, Multitel, Jekko, Maxilift y JMG.

Los equipos que expuestos fueron:
• Grúa hidráulica Fassi F1450R-HXP Techno 

sobre camión Volvo.
• Grúa telescópica Maxilift ML 180 sobre ca-

mión Piaggio: equipo 100% eléctrico.
• Minigrúa Jekko SPX328: Novedad 2023.
• Grúa hidráulica sobre orugas Jekko JF235: 

Novedad 2023.
• Robots cristaleros Jekko MPK10 y MPK06.
• Manipulador de vidrio Jekko JVL600.
• Grúa pick&carry JMG MC45S.
• Plataforma aérea Multitel Pagliero MZ250.

FASSI F1450R-HXP TECHNO
Con potencia de elevación de 113.6 tm. y al-
cance hidráulico máximo de hasta 31,80 m. 
Esta grúa viene de serie con giro continuo 
sobre corona; incorpora sistema de control 
electrónico FX990: sistema de control inte-
gral electrónico coordina y gestiona, además 
de los dispositivos de seguridad presentes en 
la grúa, las mejores condiciones operativas 
para garantizar unas prestaciones y un con-
trol de la máquina óptimos en las situacio-
nes de trabajo.

GRÚA TELESCÓPICA 
MAXILIFT ML 180
Grúa de 1,8 tm de potencia de carga. La grúa 
tiene un alcance hidráulico de entre 3 a 4 m. 
Rotación con tornillo sin fin a 330º. La grúa 
incorpora un distribuidor de 4 funciones. 

MINIGRÚA JEKKO SPX328
Tiene una potencia de carga de 2,8 tn. La al-
tura máxima de trabajo es de 10,4 m de altu-
ra con 900 Kg. de carga. 

GRÚA ARTICULADA SOBRE ORUGAS 
JEKKO JF235
Se trata de la grúa articulada sobre chasis de 
orugas, diseñada para realizar trabajos en es-

pacios donde las grúas sobre camión no pue-
den acceder. Es una grúa compacta con gran 
capacidad de carga: 6,15 tn. 

ROBOTS CRISTALEROS 
JEKKO MPK10 Y MPK06
JEKKO MPK10
Brazo telescópico cargador autopropulsado, 
diseñado para levantar cargas en altura en 
zonas de trabajo restringidas y de difícil ac-
ceso. Levanta hasta 600 kg., con una longi-
tud de total del brazo extendido de 3,75 m 
(altura) y 1,75 m en horizontal. Incluye un 
manipulador de ventosas JVM06 para crista-
les, para el montaje de muros cortina acrista-
lados o vidrios en fachadas. El único minipic-
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Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
La feria fue bastante bien, recibimos muchos visitantes y al tener una gama tan variada de 
equipos en exposición, el interés variaba según la profesión, pero tanto la gama Jekko como 
las grúas Fassi que llevábamos gustaron mucho y también los multicargadores ALMAC, 
por la novedad y variedad de modelos que presentamos y la grúa pick and carry de JMG.

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado para 
el año que viene? 
Bien, esperamos que siga en la misma línea que el año 23, aunque haya informaciones 
que apunten a una posible desaceleración en la economía, somos optimistas para el próxi-
mo año.

Mov.- ¿Qué podemos esperar de TRANSGRUAS el año que viene y qué novedades nos 
traeréis?
Afrontamos 2024 con ganas de inaugurar las nuevas instalaciones de Valdemoro y seguir 
con el nivel de ventas de este año, sumando las nuevas marcas que hemos incorporado, 
que se complementan muy bien con el resto de equipos para elevación y transporte que 
comercializamos, me refiero a las grúas pick and carry eléctricas de JMG y los multicar-
gadores sobre orugas de Almac. A lo largo de 2024 Fassi va a lanzar nuevos modelos de 
grúas de la gama TECHNO y Jekko por su parte presentará un nuevo modelo de minigrúa 
con baterías de litio. En cuanto tengamos la información más concreta la compartiremos.

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria?
Como venta en feria, se vendió la plataforma Multitel Pagliero MZ250 y la minigruas Jekko 
SPX532. Tuvimos muchas consultas que seguimos atendiendo del vehículo Piaggio con 
grúa Maxilift y volquete, que es posible acabe saliendo.

ker que se puede utilizar con un manipulador 
con ventosas o en modo gancho de confor-
midad con normativa EN13000. 

JEKKO MPK06
Este Robot cristalero levanta hasta 1000 kg., 
con una longitud de total del brazo extendi-
do de 4,50m de altura y 1,80m en horizontal. 

MANIPULADOR DE VIDRIO 
JEKKO JVL600
Como complemento a las minigrúas y mini-
cargadores Jekko, disponen de manipulado-
res de vidrio con ventosa como este: el mo-

delo JVL600, es un manipulador capaz de 
cargar vidrios de 600 Kg.

GRÚA PICK&CARRY JMG MC45S
Transgrúas presenta el modelo MC45S de JMG, 
una grúa Pick & Carry teledirigida por radio que 
está diseñada para realizar maniobras óptimas 
en espacios reducidos. Cuenta con una capa-
cidad máxima de 4.500 Kg y el brazo de la grúa 
tiene una inclinación de +60º/-15º, además, su 
potente motor eléctrico de 48V-600Ah, tam-
bién cuenta con dos ruedas direccionales tra-
seras que llegan a rotar +90º/-90º.

PLATAFORMA AÉREA MULTITEL 
PAGLIERO MZ250
La Multitel MZ250 está montada sobre ca-
mión IVECO 35S14H E6E destaca por su velo-
cidad y compacidad. La plataforma tiene una 
altura de trabajo de 25,10, alcance lateral de 
14,35 m, cesta de aluminio para dos personas 
(carga 250 Kg), con toma eléctrica a 230 v.
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Los modelos expuestos:

SOCAGE FORSTE 16A SOBRE PICK UP
Con 16 m de altura de trabajo y 7,2 m de al-
cance lateral, con una capacidad de carga 
en la cesta de 250 kg. (2 operadores + ma-
terial), con rotación de la cesta de 90º Izq. + 
90º Dcha.

El uso de perfiles de acero avanzado de alta 
resistencia (SPP) en la fabricación del bra-
zo garantiza una plataforma ligera de alta ca-
lidad con peso y estructura robusta idónea 
para el montaje en vehículo pick up.

Características:
• Fijación frontal de la cesta
• Maniobras simultáneas en pick up con ces-

ta elevadora
• Gran personalización

SOCAGE 19A SPEED MONTADA 
SOBRE EL PIAGGIO PORTER NP6
Una plataforma con brazo articulado de 19 
m de altura de trabajo, con 10 m de alcan-
ce horizontal, con etiqueta ECO, con motor 
que combina gasolina con GLP y gran mo-
vilidad urbana, junto con una capacidad en 
cesta de 230 kg.

Características:
• Etiqueta ECO:
 El Piaggio Porter NP6 equipa el distinti-

vo ambiental ECO debido a su motor que 

combina gasolina con GLP para una auto-
nomía de 720 km. 

• Gran Movilidad Urbana
• Estabilización Automática, incluso desde la 

cesta. 
• Simplicidad de Uso:
• Mayor capacidad para superar desniveles
• Socage Connect: 

 Cuenta con el sistema de conexión remo-
ta de Socage que permite la comunicación 
entre la máquina y el cliente. de forma re-
mota para optimizar el rendimiento de la 
plataforma aérea según las necesidades de 
cada cliente.

SOCAGE FORSTE 18T SPEED
SOCAGE forSte 18T SPEED es una platafor-
ma sobre camión telescópica con estabiliza-
ción automática vertical de serie. Capaz de 
llegar a una altura de trabajo de 17,70m y un 
alcance lateral de 10,50 / 12,50 m con una 
capacidad de carga de 230 kg. (2 operado-
res + material).

SOCAGE FORSTE 24D SPEED
Plataforma sobre camión de doble articu-
lación con la estabilización automática de 
serie. 

Capaz de llegar a una altura de trabajo de 
23,60 m y un alcance lateral de 12,70 m con 
una capacidad de carga en la cesta de 230 kg, 
(2 operadores + material).

Simplicidad de uso y seguridad
Por otro lado, la funcionalidad SPEED H+H 
incorpora la estabilización automática de se-
rie que aumenta la seguridad y facilita una 
correcta maniobra de estabilización, incluso 
desde la cesta. Incluye también el cierre au-
tomático de la parte aérea.

Socage en Smopyc con sus últimos modelos, 
incluida sus orugas Raptor de 21 m
Socage Ibérica estuvo exponiendo en Smopyc 5 modelos de su gama tanto articulada como telescópica y con el 
lanzamiento en feria de su nueva gama Raptor, plataformas sobre orugas con grandes prestaciones.
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La forSte 21S es una oruga elevadora con 
una altura máxima de trabajo de 21 m y un 
alcance lateral máximo de 10,50 m. Desta-
ca por su capacidad de 230 kg (2 operarios 
+ material). 

Versatilidad con Bienergía
Plataforma sostenible con 0% emisiones, bi 
energía de serie, además del motor diésel in-
corpora un motor eléctrico de 230V que per-
mite trabajar sin emisiones, imprescindible 
en algunos espacios cerrados como iglesias, 
aeropuertos o fábricas.
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El catálogo es la herramienta MASTER de la 
oferta de RB Compoenntes, la cuál engloba 
miles de productos y está distribuido en 9 
grupos de piezas los cuales cada uno inclu-
yen varias familias de productos, el sumato-
rio de todos esos productos forman la nueva 

oferta que en RB Componentes esperan que 
sea una referencia para el sector de las pla-
taformas elevadoras”. 

Ciñéndose en su oferta, los grupos de piezas 
principales de RB Componentes son:

Control, energía, piezas de motor, electróni-
ca, señalización, material eléctrico, piezas de 
metal y complementos, hidraúlica, capots y 
piezas de plástico.

Como parte fundamental de su oferta, la par-
te de CONTROL, incluye familias de produc-
tos como joysticks, cajas de mando, inte-
rruptores, mecanismos Scheneider y Teknic, 
pilotos, potenciómetros, etc.

Con esta gama de productos RB Compo-
nentes ha logrado pasar a ser proveedores 
de primer equipo, es decir, no sólo venden 
como recambios piezas adaptables / compa-
tibles, sino que son proveedores de fabrican-

RB Componentes en Smopyc 
con novedades en productos 
RB Componentes ha traído como novedad principal la presentación de su nuevo catálogo que espera sea una buena 
herramienta para que sus clientes encuentren las piezas que necesitan a un coste razonable para poner sus máquinas a 
punto y que vuelvan a facturar.
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Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
Después de un fuerte sprint de última hora, llegamos a tiempo con nuestro nuevo y flaman-
te catálogo, más referencias mejor mostradas a través de un entorno sencillo y limpio ha-
cen que nuestra oferta se entienda bien. Un éxito a través de las impresiones de nuestros 
clientes, pensamos que el nuevo catálogo ha sido un éxito y ha gustado mucho.

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado para 
el año que viene?
A corto plazo nuestro mercado se ve bien o mejor dicho, casi mejor que nunca. El entorno 
con el coste de los intereses no ayuda a la inversión pero parece que las ganas de avan-
zar ganan el pulso.

Mov.- ¿Qué podemos esperar el año que viene y qué novedades nos traeréis?
Las novedades este año con nuestro catálogo nuevo va a ser difícil de superar. De todos 
modos, nuestra oferta se amplía día a día y quizás surge alguna sorpresa de última hora.

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria?
Lo nuestro al ser un servicio no se basa en pedidos puntuales, si no en el consumo sema-
na a semana. Hemos logrado tener acercamientos con fabricantes, lo que a corto plazo es-
pero se transforme en aumento de cartera de pedidos.

tes de plataformas elevadoras que homolo-
gan e incluyen sus productos con éxito en 
sus máquinas.

Completando la gama de control, tienen su 
oferta de mecanismo pilotos, interruptores 
de los cuales para varias marcas son distri-
buidores en exclusiva para el sur de Europa.

La parte dedicada a ENERGÍA compues-
ta por baterías y cargadores, en la parte de 
baterías podéis encontrar la gama comple-
ta para plataformas elevadoras de las mar-
cas US Batteries (de la que son distribuido-
res MASTER para la Península Ibérica) y de 
TROJAN, también cuentan en su oferta con 
baterías de AGM.

Las PIEZAS DE MOTOR con solenoides, mo-
tores de arranque y alternadores, motores y 
frenos eléctricos, filtros y partes de motor. 

Para la parte de ELECTRÓNICA ocurre igual, 
una buena cantidad de productos originales 
unido a una oferta compatible para los pro-
ductos estándar es suficiente para cubrir 
esta gama.

Con SEÑALIZACIÓN, cientos de adhesivos 
de función unidos a cientos de adhesivos de 

seguridad, así como adhesivos corporativos 
de clientes y complementando señalización 
acústicos y luminosos que normalmente im-
portan para distribuir.

En MATERIAL ELÉCTRICO cuentan con co-
nectores, cables y mangueras, relés finales 
de carrera, fusibles.

PIEZAS DE METAL y COMPLEMENTOS e HI-
DRÁULICA también son piezas que se com-
pran para distribuir, RUEDAS CAPOTS y pie-
zas de plásticos son una mezcla de piezas 
adaptables / compatibles.
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NOVEDADES
Nuevo manipulador telescópico eléctrico 
MT 625e Oxygen By Manitou
El MT 625e, con una capacidad de 2,5 to-
neladas y una altura de 6 metros, ofrece el 
mismo nivel de rendimiento que su versión 
de combustión, manteniendo las mismas di-
mensiones.

Equipado con una batería de iones de litio 
con una capacidad de 25 o 33 kWh, este mo-
delo reduce el mantenimiento en un 56% y, 
con ello, el coste total de propiedad para el 
usuario. 

Despliegue de la gama de plataformas ele-
vadoras eléctricas
Con etiqueta Oxygen By Manitou, la gama 
de plataformas eléctricas todo terreno cuen-
ta con dos nuevos modelos, 160 ATJe y 180 
ATJe. Con una altura de trabajo de 16 m y 
18 m respectivamente, estas plataformas 
tienen también una capacidad aumentada 

de 50 kg para un peso total de la cesta de 
250 kg llena.

Un nuevo segmento de manipuladores tele-
scópicos fijos compactos
La gama de manipuladores telescópicos fijos 
compactos e hidrostáticos cuenta con tres in-
novadores modelos, los MT 730 H, MT 930 
H y MT 930 HA (con plataforma). Estos mo-
delos compactos de 2 metros de ancho y 2 
metros de alto disponen de una amplia varie-
dad de equipamiento. 

Manitou presentó en Smopyc el modelo MT 
930 de su nueva gama compacta.

Manipuladores telescópicos rotativos MRT 
totalmente rediseñados
La nueva línea de manipuladores telescópi-
cos rotativos de la marca está compuesta por 
las gamas VISION y VISION+. 
La gama VISION ofrece una completa selec-
ción de 14 modelos con alturas que oscilan 

entre los 16 y los 25 metros, con una capa-
cidad de carga de hasta 4,5 toneladas. Ma-
nitou contó en su stand de SMOPYC con el 
modelo MRT 2260 Bi-energy de la gama Vi-
sion +.

Gama de carretillas
Manitou expuso su gama MC de carretillas 
todoterreno. Esta gama, cuya oferta incluye 
los modelos de 1,8 t, 2,5 t y 3 t de capacidad 
de elevación, es una respuesta perfecta a los 
problemas de transporte de cargas en terre-
nos de acceso complicado o incluso en un 
medio lleno de eventualidades.

Las carretillas MC, disponibles con 2 y 4 rue-
das motoras, son muy polivalentes y pueden 
trabajar sobre cualquier tipo de superficie al 
tiempo que garantizan compacidad y manio-
brabilidad. de propiedad para el usuario.

En SMOPYC, Manitou expuso la carretilla 
MC 25.

Manitou presente en Smopyc 
con soluciones innovadoras y sostenibles
Manitou en su afán por responder a las necesidades del sector de la contrución, apuesta por la nueva etiqueta “Oxygen” 
enfocada a energías renovables, que refuerza la política RSC del grupo al proponer soluciones sostenibles y de gran rendimiento, 
y se adapta a las nuevas normativas y regulaciones sobre el uso de combustibles fósiles, en particular en Europa.
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Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
El modelo que más gustó a los visitantes fue la MRT (giratoria), que aunque no sea nove-
dad, no deja de impresionar de una forma general, tanto por sus líneas como por sus pres-
taciones. Los modelos todo terreno eléctricos de la gama Oxygen, también tuvieron un gran 
destaque en las preferencias de los visitantes profesionales.

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado para 
el año que viene?
El mercado se está ralentizando a nivel particular y eso hace que las empresas de alquiler 
también tengan algún recelo en aumentar sus inversiones y sean más conservadoras. Pre-
vemos así un descenso en los pedidos a recibir, si bien que a nivel de facturación no nos 
debe afectar demasiado por la cartera de pedidos que todavía tenemos que suministrar.

Mov.- ¿Qué podemos esperar el año que viene y qué novedades nos traeréis?
El año que viene además de lo que he contestado justo en la pregunta anterior, podemos 
esperar un retorno, al menos en la mayoría de la gama, a unos plazos de entrega más cor-
tos y fiables. Esta es la novedad más importante. Además, el control de los costes de pro-
ducción nos permite a la vez tener unos precios también más estables, que es lo que el 
mercado necesita. A nivel de máquinas, Manitou seguirá en su línea, innovando, teniendo 
ya previsto el lanzamiento de nuevos productos, los cuales oportunamente presentaremos. 
2024 será también un año de consolidación de los modelos lanzados este año que están 
ahora llegando al mercado.

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria?
Ha habido algún interés puntual por una u otra máquina, matizando de nuevo la MRT, pero 
fundamentalmente ha servido para, delante de las máquinas, dar continuidad a algunos 
pedidos que ya teníamos en marcha.

Gama de manipuladores telescópicos
Los manipuladores telescópicos de construc-
ción MT cuentan desde 2 a 4 toneladas con 
alturas de elevación que van de 4 a 18 me-
tros dependiendo del modelo.

En SMOPYC, además de los nuevos mode-
los compactos, MT 625e y MT930, Manitou 
expuso el manipulador telescópico MT 1840 
con capacidad de carga de 4T y 18 metros 
de altura de elevación.
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Cintermaq en Smopyc con sus productos 
generalistas y sus equipos de elevación
Cintermaq estuvo presente en esta edición de Smopyc con 2 stands diferenciando los tipos de productos generalistas 
como: Hormigoneras, vibración, máquinas de proyección y bombeo, chorros de arena, limpiatableros, máquinas de corte, 
rampas de carga y pasarelas en aluminio y elevadores eléctricos y en otro toda la gama de elevación.

De elevación, pudimos ver los siguientes 
equipos:
CELA 
- Cesta sobre brazo telescópico de 25 m. 

mod- DT-25 montado sobre vehículo Iveco 
Daily de 3.500 Kg.

- Cesta sobre brazo telescópico de 25 m. mod. 
Spyder DT-25 montada sobre orugas.

 Ambos modelos, independientemente del 
sistema de transporte, alcanzan una altura 
de trabajo de 25 m, un alcance lateral de 12 
m y permite trabajar en negativo hasta -5 m.

 
ALMAC
- Plataforma de tijera autonivelante sobre 

orugas de 10 m. mod. BIBI 1090 EVO.
 Tiene una altura de trabajo de 10 m. siendo 

capaz de elevarse en una pendiente de 20º 
longitudinal y 15º laterales y desplazarse en 
ese desnivel bajando la cesta a una altura 
de trabajo de 6,5 m.

- Cesta telescópica autonivelante sobre oru-
gas de 16 m. mod. JIBBI-1670 EVO.

 Tiene una altura de trabajo de 16 m. siendo 
capaz de elevarse en una pendiente de 15º 
tanto longitudinal como lateral y desplazar-
se en ese desnivel bajando la cesta a una 
altura de trabajo de 9,8 m.

 
- Cesta telescópica autonivelante sobre oru-

gas de 18 m. mod. JIBBI-1890 PRIMO ELC.
 Máquina totalmente eléctrica mediante ba-

terías intercambiables, tiene una altura de 
trabajo de 18 m. siendo capaz de elevarse 
en una pendiente de 15,6º tanto longitudi-
nal como lateral y desplazarse en ese des-
nivel bajando la cesta a una altura de traba-
jo de 13,8 m.

- Cesta telescópica sobre orugas tipo araña 
de 18 m. mod. BILLENIUM B-1890 EVO.

 Tiene una altura de trabajo de 18 m. sien-
do capaz de desplazarse y elevarse a 9 m. 
en una pendiente de 10º sin necesidad de 
bajar los estabilizadores. Equipa un sistema 
automático de nivelación que permite se-
leccionar la posición de estabilización y es-
tabilizar la máquina sin necesidad de bajar 
de la cesta.

JOSÉ VICENTE GRACIA

Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
En líneas generales la feria fue bien, tal vez con menos afluencia de lo esperado, pero más 
profesional.

Es difícil indicar cuál de las 2 líneas expuesta tuvo más aceptación, ya que ambas tuvieron 
unas cifras similares de consultas y de peticiones de cotizaciones, tal vez a los visitantes los 
productos de ALMAC al tener unas características únicas les hayan llamado más la aten-
ción. Dentro de ellos, tal vez por sus prestaciones, el modelo JIBBI-1890 PRIMO haya sido 
el que ha captado más el interés de las consultas que hemos recibido.

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado para 
el año que viene?
Desde nuestro punto de vista tanto en ALMAC como en CELA seguiremos creciendo, ya 
que son productos relativamente nuevos en el mercado y estamos en fase de crecimiento, 
pero la impresión que nos han transmitido los clientes es de incertidumbre. Todo el mun-
do está expectante de ver como se desarrollan los próximos meses para acometer o no in-
versiones.

Mov.- ¿Qué podemos esperar el año que viene y qué novedades nos traeréis?
Como decía anteriormente, es un año incógnita, nadie sabe a ciencia cierta como se va a 
comportar el mercado ante las situaciones que estamos viviendo: política, financiera, de-
bilidad de la demanda, caída de la venta de vivienda nueva, etc., Por ello, habrá que es-
tar muy atentos a la evolución de los primeros meses que marcarán el desarrollo del año.

Respecto a novedades, lógicamente presentaremos varias, alguna ya ha estado presente 
en SMOPYC como la JIBBI PRIMO y otras que las incorporaremos lo largo del año. Cabe 
destacar de ALMAC la tijera BIBI-1090 PRIMO totalmente eléctrica a baterías y de CELA, 2 
equipos que deberíamos haber expuesto, pero que lamentablemente no hemos llegado a 
tiempo, que son un brazo telescópico mod DT-15 con una altura de trabajo de 15 m. mon-
tado sobre un vehículo PIAGGIO y una plataforma mod. ST-16 montada sobre vehículo IVE-
CO Daily con una altura de trabajo de 16m, con posibilidad de elevar la plataforma a 7 m sin 
necesidad de estabilizarla y de desplazar el vehículo desde la plataforma. Máquina espe-
cialmente indicada para realizar trabajo de mantenimiento en túneles, esto es independien-
te de otras novedades que están en fase de desarrollo que obviamente no puedo publicitar.

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria?
Aunque no es lo habitual, hemos cerrado unas cuantas operaciones en feria, de hecho nin-
guno de los equipos expuestos regresó a nuestras instalaciones, todos se enviaron directa-
mente desde feria a las instalaciones de los compradores.



http://www.apaerial.com
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Como en ediciones anteriores, AP Aerial con-
tó con un gran stand en el centro del pabe-
llón 1 con una gran selección de maquinaria, 
destacando el ya conocido motorhome, cedi-
do por Hinowa durante el evento, para aten-
der a los clientes de AP Aerial que quisieran 
sentarse con las personas del equipo a tomar 
algo o a comer. 

“Queremos empezar nuestra revisión de la fe-
ria agradeciéndole a Hinowa que trasladara su 
reconocida hospitalidad a nuestro stand y en-
viando un abrazo a los profesionales que lo hi-
cieron posible”, añaden desde AP Aerial.

En cuanto a la exposición, destacar del mode-
lo de Hinowa TC22S, presentado al Concur-
so de Novedades de SMOPYC, que se distin-
guió con la Medalla de Plata en el apartado de 
Innovación y fue, además, la única platafor-
ma en recibir un galardón en el concurso de 
SMOPYC de este año. Se trata de una plata-
forma sobre orugas telescópica de la que ya 
hemos hablado aquí anteriormente y que ob-
tuvo también un premio en una edición ante-
rior de los Premios Movicarga. A la particulari-
dad de ser telescópica con 22 m de altura de 
trabajo —sin perder la ligereza característica 
de la gama—, se le han incorporado muchos 
de las rasgos innovadores de las plataformas 
Hinowa de mayor altura (como las funciones 
Go back y Go home, el carro ensanchable o 
el sistema de estabilización de área variable). 
También cuenta con un novísimo sistema full 
electric en las versiones alimentadas por bate-
rías de litio y bienergía.

Además del TC22S, como en otras ocasio-
nes, contaron con una representación de las 

plataformas habituales de Hinowa, marca de 
la que AP Aerial es Distribuidor Oficial para 
España y Portugal. Pudieron mostrar el mo-
delo más reciente de la serie IIIs (el LightLift 
14.70IIIs que ya se expuso en la última edi-
ción) y distintas versiones de la familia Per-
formance de entre 18 y 26 m de altura de 
trabajo; esta última en la modalidad “Biener-
gy”. De este modo, aprovecharon para volver 
a mostrar el compromiso de Hinowa y AP Ae-
rial con la sostenibilidad.

En el mismo espacio convivieron los mini-
dúmperes sobre orugas de la serie HS en 
distintas versiones diésel y de gasolina (con 
motores Kubota y Honda), con pala autocar-
gante y, en uno de los casos, con descarga 
elevada. Para AP Aerial ha tenido un gran 
papel de los minidúmperes este año porque 
han acaparado un gran porcentaje de las 
consultas recibidas.

Junto con los equipos de Hinowa, expusieron 
distintos modelos de las marcas que comercia-
lizan habitualmente como LGMG y JLG, y este 
año, además, han incorporado una colabora-
ción especial con la marca Dingli cuyas plata-
formas cuentan con gran reconocimiento.

De LGMG pudimos ver algunas versiones de 
las tijeras autopropulsadas de menor altura, 
las SS0407E y SS0507E que destacan por su 
exitosa combinación entre solidez y manio-
brabilidad. También en versión eléctrica se 
incluyó la AS1012E de 12 m de altura de tra-
bajo y dos de los modelos más populares de 
la marca entre las tijeras diésel como son la 
SR1218D y la SR1623D, de 14 y 18 m de al-
tura de trabajo respectivamente, y comple-

tamente equipadas bajo los estándares más 
exigentes del mercado. Completaron la se-
lección de LGMG con el brazo articulado dié-
sel de 18 m, AS16J.

Presentaron también distintos modelos de su 
gama habitual de JLG como el brazo articula-
do diésel de 26 m, la tradicional 800AJ, bra-
zos articulados eléctricos y de mástil entre los 

AP Aerial en Smopyc 2023
Ya estamos de vuelta de SMOPYC 2023 y es hora de hacer balance. Desde AP Aerial nos cuentan cómo les ha ido en esta 
nueva edición del evento que reúne a los líderes del sector de maquinaria de construcción e industria. 
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Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
Como os decíamos antes, no fue la edición más concurrida que se recuerda. De hecho, ha-
bía menos gente de la esperada pero nuestra impresión es que se recibieron visitas de ca-
lidad. En nuestro caso confirmamos algunas ventas en feria, aunque ya habíamos hablado 
con esos clientes previamente. 

Los modelos que más llamaron la atención fueron el merecedor del segundo premio a la 
innovación de SMOPYC, el TC22S, y el brazo eléctrico de Dingli BT22BERT por su com-
posición especial.

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado para 
el año que viene?
Creemos que va a ser un año productivo, aunque conllevará mucho esfuerzo. La situación 
política de España no ayuda mucho a generar confianza y el sector avanzará con prudencia.

Mov.- ¿Qué podemos esperar el año que viene y qué novedades nos traeréis?
El año próximo posiblemente será tímido. Algunos fabricantes van a incrementar los precios 
por motivos productivos y arancelarios y eso frenará algunas decisiones. Además, como de-
cíamos, la situación política no es la ideal, pero confiamos en que, al menos, se mantendrá 
la inversión en niveles similares a los actuales. 

En cuanto a novedades, no hay ninguna que podamos avanzar y las que se pueden contar 
ya las hemos anunciado en SMOPYC. Mantenemos la comercialización de las marcas ha-
bituales, LGMG y JLG, además de la incorporación de DINGLI a nuestra gama, y continua-
mos centrando nuestros esfuerzos en la distribución de HINOWA para España y Portugal.

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria?
En feria ya no se cierran pedidos como hace 20 años, ahora todo requiere un trabajo pre-
vio o posterior que, en cierto modo, es mucho más razonable. Nosotros hemos cerrado va-
rias ventas en feria, pero ha sido con clientes con quienes ya habíamos hablado y que iban 
a aprovechar para ver los equipos en Smopyc. Hemos vendido una oruga de Hinowa de 20 
m, un brazo y una tijera diésel de LGMG, un mástil de Dingli y un brazo articulado eléctri-
co de JLG.

10 y los 14 m de altura (serie Toucan y AJP), 
y algunas tijeras eléctricas de entre las más 
populares del sector.

De Dingli, fabricante asiático incluido en-
tre los 5 fabricantes más grandes del mun-
do, con una historia muy reciente en España, 
pero de impecable reputación internacional, 
los modelos que se incluyeron en Smopyc 
llamaron la atención por el exquisito acaba-
do y la atención a los detalles, las diferencias 
evidentes en la composición estándar y la 
elección de componentes de prestigio. Uno 
de los modelos más destacados de la selec-
ción fue el brazo eléctrico de 22 m de altura 
de trabajo, BT22BERT, que viene equipado 
con baterías de litio e incluye de serie tan-
to la doble tracción como la doble dirección 
(4x4x4). Esta composición es inusual en un 
equipo eléctrico, pero lo hace merecedor de 
las mejores reseñas del mercado. Se ofrece 
en versión diésel o en versión eléctrica con 
generador para alimentación de baterías en 
caso de que no exista una toma cercana.

También se pudieron ver algunas tijeras eléc-
tricas, desde las más pequeña JCPT0507PA 
de 5 m de altura de trabajo, versión full elec-
tric & oil free, pasando por un modelo de al-
tura poco habitual JCPT1612ACS -de 16 m 

con solo 1,19 m de ancho- hasta la impre-
sionante JCPT1923DCL, tijera eléctrica todo 
terreno de 19 m, 4x4x4, con 680 kg de ca-
pacidad en cesta y en el extremo del extensi-
ble. Por último, se presentaron dos elevado-
res sobre mástil de 8 y 11,5 m.

“A pesar de no haber sido una de las edi-
ciones más concurridas de SMOPYC, reci-

bimos visitantes de varios países e incluso 
se confirmaron algunas ventas a distintos 
clientes: una Hinowa de 20 m, un brazo ar-
ticulado eléctrico de JLG, una tijera LGMG 
de 14 m y un brazo articulado de 18 m y, 
por último, el mástil con plumín de Dingli 
de 11,5 m de altura de trabajo”, añaden 
desde Ap Aerial.
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Respecto al alquiler, se quisieron centrar en 
el tipo de maquinaria que les diferencia de 
su competencia y que nos define como “Al-
quiladores de maquinaria pesada”. Además, 
mostraron una amplia oferta de implementos 
que permiten transformar maquinaria stan-
dard en maquinaria versátil capaz de desa-
rrollar multitud de trabajos de diferente na-
turaleza

En lo que a venta de ocasión se refiere, Ma-
quinza su amplia oferta de maquinaria, bien 
conservada y mantenida, proveniente de su 
parque de alquiler. Pero sin duda la princi-
pal novedad fue la presentación de sus su-
bastas online. 

En el 2023 han incorporado un importante 
número de máquinas al parque de alquiler, 
que no sólo les ha permitido experimentar un 
incremento de ventas sino que además, les 
ha permitido consolidarse como alquiladores 
de maquinaria pesada en zonas en las que 
no estaban tan presentes hasta ahora.

Maquinza, S.A. expuso en Smopyc centrándose 
como “Alquiladores de maquinaria pesada”
Para esta edición de Smopyc 2023, Maquinza, S.A. contó varias máquinas, destacando una excavadora de 35 toneladas 
y un manipulador giratorio de última generación. 

Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
Para nosotros, la feria de Smopyc ha sido un éxito. A pesar de la poca afluencia de público 
en general al certamen, nuestro stand estuvo siempre lleno de clientes y amigos que pa-
saron a saludar y a ver nuestras novedades. Los casi 500 metros cuadrados que ofrecimos 
de espacio dieron mucho juego y pudimos ofrecer a los visitantes tanto un servicio de cate-
ring, como DJ en directo y un circuito de excavadoras radio control que hizo las delicias de 
los más pequeños (y los no tan pequeños).

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado para 
el año que viene?
El mercado parece que tiene una tendencia alcista en los próximos meses. Las empresas 
del sector se están preparando, y nosotros especialmente, para un año de mucho trabajo 
en el que queremos seguir al lado de nuestros clientes demostrando por qué somos líderes 
en alquiler y venta de ocasión.

Mov.- ¿Qué podemos esperar de Maquinza el año que viene y qué novedades nos trae-
réis? 
La previsión que tenemos para el año 2024 es seguir creciendo de manera escalonada y 
afianzar nuestra posición en el mercado. Creemos que el sector también va a ayudar a lo-
grar estos objetivos puesto que las previsiones en la construcción son optimistas. La ma-
yor novedad que traeremos para el 2024 es la web de subastas y nuestra primera subasta, 
en la que tendremos máquinas de nuestro parque de alquiler revisadas a conciencia por 
nuestros mecánicos.

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria? 
En la feria pudimos hacer muchos contactos y enseñar varias máquinas que tenemos en 
venta en nuestro parque, lo que posteriormente se ha traducido en un incremento en las 
ventas de ocasión.
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Cargoflet Blasant en Smopyc 
promocionando sus novedades 
Entre las novedades, la nueva tanqueta autopropulsada Miniforce 30T que participó en el Concurso de Novedades Técnicas del certamen de 
este año. Las tanquetas autopropulsadas de CargoFlet son la solución perfecta para el desplazamiento, arrastre y transporte de cargas.

TANQUETA AUTOPROPULSADA 
MINIFORCE 30T 
Tanqueta autopropulsada Monofásica 220v 
+ Baterías con capacidad hasta 30 t con 
pantalla de control táctil, conexión wifi, cá-
mara y control R/C. Velocidad de hasta 5,5 
m/min y autonomía de hasta 1,5 h.

NIVELADORES DE CARGAS PARA 
GRÚAS. GANTERUD
Destaca por ser una solución para elevar, ni-
velar y girar gran variedad de cargas, princi-
palmente en los sectores de la construcción, 
industria metálica, entornos de fabricación, 
almacenamiento y logística. Capacidad des-
de 3 hasta 20 toneladas de capacidad. 

Además, también expusieron los siguientes 
artículos:
- Balancín Telescópico
- Balancín telescópico en cruz de aluminio.
- Balacín Eco-beam 2T x 2m
- Eslingas de poliéster y pulpos de cadena CFB
- Gatos hidráulicos y tanquetas manuales de 

Jung Hebetchnik

EMILIO BLASCO, GERENTE DEL GRUPO CFB

Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
En líneas generales, la experiencia fue positiva; no obstante, consideramos que la duración 
de los días fue un tanto extensa. Los productos que despertaron mayor interés entre los vi-
sitantes fueron la tanqueta Miniforce 30t y el nivelador de cargas Ganterud.

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado para 
el año que viene?
Existe una notable cautela en las previsiones de todos, lo cual podría interpretarse como 
una señal menos favorable, no es buena señal.

Mov.- ¿Qué podemos esperar el año que viene y qué novedades nos traeréis?
Desarrollar innovaciones cada año representa un desafío; en cambio, la introducción de 
versiones mejoradas es más factible.

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria? 
Sí, hemos tenido pedidos interesantes y consultas prometedoras, ahora nos corresponde 
trabajar para convertir esas oportunidades en pedidos concretos.

http://www.cfblasant.com
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Están equipadas con un potente motor DOO-
SAN que la hacen ideal para cualquier tipo 
de trabajo, además van equipadas con to-
das las comodidades necesarias para hacer 
el trabajo de cada operador de la forma mas 
sencilla y eficaz posible.

€UROYEN, además acudió a la feria con una 
nutrida gama de máquinas eléctricas, con 
baterías de litio y las más tradicionales de 
ácido plomo.

Estas máquinas fueron: 
€UROYEN FBT con batería de ácido y 
€UROYEN FBT Li con batería de litio

Estas máquinas tienen capacidad de carga 
desde los 1.300 kg hasta 2.000 Kg, el equi-
pamiento incluye, en todos los modelos, des-
plazador lateral, juego completo de luces y 
extracción lateral de la batería.

€UROYEN FB con batería de Ácido plomo.
Con capacidades de carga desde 1500 kg. 

€YROYEN FB Li
Con baterías de 48 y 80V y capacidades des-
de 1500 kg.

También en exposición alguna de las carreti-
llas retráctiles que tienen en su amplia gama, 
en este caso fue la FBR 16.

€uroyen en Smopyc con sus carretillas 
de combustión interna y de baterías
Uno de los modelos más importantes y relevante que €UROYEN presentó a la feria fue la carretilla €UROYEN FD 25, con 
sus dos variantes, el modelo industrial: €UROYEN FD 25 y su versión todo terreno: €UROYEN FD 25 TT4/TT2

FCO. JAVIER BÁEZ PÉREZ DE TUDELA, GERENTE 

Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
La feria ha sido un éxito inesperado. Teníamos ilusiones y expectativas, pero la realidad ha 
sido mucho mejor de lo que habíamos pensado.
En la feria ha triunfado la carretilla diesel EUROYEN FD25, y las máquinas eléctricas con 
batería de Litio.

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado para 
el año que viene?
Nosotros pensamos que se va a mover en unos términos muy parecidos a los de este año, 
quizás con una ligera bajada, producto de la desaceleración, que probablemente ocurra 
en la economía española.

Mov.- ¿Qué podemos esperar el año que viene y qué novedades nos traeréis?
Para el año que viene, vamos a incorporar más modelos de carretillas eléctricas de gran 
capacidad en Litio, desde la de 5.000 kg., hasta la 10.000 kg., y probablemente a fina-
les de año, también tendremos disponibles los modelos pequeños de 4x4: 1.600, 1.800 y 
2.000 kg.

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria? 
Sí, hemos cerrado varias operaciones, pero especialmente una para exportación de un 
buen número de máquinas, que por razones obvias, me guardo el nombre del cliente, has-
ta que no estén entregadas las maquinas…
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Y, por último, sus las transpaletas y apila-
dores eléctricos, en este caso presentaron 
el APILADOR NOVAYEN, con capacidad 
de carga que va desde los 1000 hasta los 
2000 kg con mástiles de dos etapas y bate-
rías de gel, también está el “hermano mayor” 
los apiladores con mástiles tríplex TRIPLE-
YEN, con elevación libre y altura de eleva-
ción, standard a 4.500 mm, van equipados 
con batería ácido plomo.
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ARTURO MALDONADO, TERRITORY MANAGER DE VERTIMAC  
PARA ESPAÑA & SUR AMÉRICA

Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
Espectacular, estuvimos los 4 días con muchas visitas de clientes. Éramos 4 personas en el 
stand y la verdad que estuvimos siempre muy entretenidos. Esperamos con ganas el 2026 
para repetir.

A los clientes les gustó mucho los recambios de alta rotación que teníamos en promoción 
para la feria e incluso literalmente se llevaron varios clientes físicamente algunos repuestos 
que exponíamos. Una muy buena gestión de Helena Evrard, Marcos Moreno y Jonathan G. 

Y como cada edición, clientes compraron en situ alguna máquina. Estuvo muy bien la verdad.

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado para 
el año que viene?
El año que viene será muy interesante, ya que todos los clientes transmitieron buenas sen-
saciones. Hay trabajo, todos estaban en altas ocupaciones, les faltan máquina, no se oyen 
‘problemas’, por lo que esperamos que 2024 sea mejor que 2023 que ya lo fue para noso-
tros en España superando los mejores números de años atrás.

Mov.- ¿Qué podemos esperar el año que viene y qué novedades nos traeréis?
Esperamos que 2024 sea mejor año que 2023. Para ello, vamos a seguir trabajando muy 
duro todo el equipo de Ibérica para que Vertimac ofrezca servicios a sus clientes, tanto en 
repuestos como en plataformas elevadoras. 

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria? 
Además de cerrar varios pedidos de piezas, una de las operaciones fue la reserva y confirma-
ción de un nuevo brazo de 40 m para España. En breve estará trabajando para nuestro cliente.

Vertimac en Smopyc 
con sus productos de calidad
Para Vertimac, Smopyc fue un punto de encuentro con sus clientes, donde pudieron ofrecer sus productos de alta 
calidad, tanto en repuestos (originales y equivalentes), así como en plataformas elevadoras, seminuevas y usadas.

Aprovecharon la feria para dar conocer las 
grandes novedades que están realizando en 
el área de recambios, al disponer de más 
cantidad de stock y por tanto más agilidad 
en el envío de los mismos a cualquier par-
te de España.

La filosofía en VERTIMAC sigue siendo cali-
dad y servicio, por ello llevan 11 años sirvien-
do a sus clientes plataformas elevadoras que 
les dan un alto rendimiento.
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Imer Ibérica en Smopyc 
con sus plataformas de araña
IMER GROUP, expuso en SMOPYC su gama de Plataformas Aéreas de “tipo Araña” y lo hizo a través de IMER IBERICA, 
su Filial para España y Portugal.

Una de las últimas novedades de Imer en ti-
jeras es la Plataforma modelo IM R 23 DA, 
tiene una altura de trabajo de hasta 23 m. 
con 230 kg de peso y un alcance lateral de 
hasta 12 m. a 9 m. de altura con 140 kg de 
peso, satisfaciendo así las distintas necesida-
des de las obras.

Su área de estabilización variable permite 
hasta cuatro diferentes configuraciones, lo 
que garantiza una mayor flexibilidad de uso, 
cuando para su ubicación nos encontramos 
condicionados por una reducida superficie.

Esta gama, diseñada para ser ágil y versátil 
en cualquier contexto agrícola y de construc-
ción, incluye máquinas con plumas extensi-
bles de 7 a 10 metros de altura y capacida-
des de carga de 3,5 a 4 toneladas.

Las nuevas manipuladoras telescópicas FS 
Middle están diseñadas para ofrecer pre-
cisión de trabajo, facilidad de manejo y co-
modidad para el operador. Con una amplia 
gama de configuraciones y motores Deutz 
Stage V de 55 kW a 100 kW, estas máquinas 
se adaptan perfectamente a las necesidades 
de cada usuario.

Cuentan con un diseño y cabina que ofre-
ce una visión de 360° y reducir los ángulos 
muertos, incluyendo grandes ventanas anti-
deslumbrantes y un parabrisas ampliado. El 
interior se ha rediseñado por completo para 

mejorar la ergonomía de los mandos y ofre-
cer un manejo más intuitivo.
Transmisiones: La nueva FS Middle puede 
equiparse con transmisiones hidrostáticas de 
una velocidad, de dos velocidades o conti-
nuamente variable (HVTronic).

Al igual que con las transmisiones Ecodrive de 
la serie FS, existen 4 modos de conducción 

diferentes seleccionables para HVTronic: Eco-
drive, Slow, Creeper y Carretilla elevadora.

Cozamaq en Smopyc con 
las últimas novedades de Faresin
Cozamaq, distribuidor para España de los manipuladores Faresin, mostró las novedades de los manipuladores telescópicos 
Faresin, como la próxima Generación de manipuladores telescópicos Faresin: FS Middle. 



153

FERIA SMOPYC 2023

Con una altura de la plataforma de 6,1 m, trac-
ción totalmente eléctrica y resistencia al viento, 
el SJ20 ofrece un retorno de la inversión con-
vincente para las empresas de alquiler.

El par motor constante del SJ20 admite una 
máxima pendiente abordable de hasta un 
25 % y tiene una capacidad de la platafor-
ma de 159 kg. El tamaño compacto se logró 

sin comprometer el área de trabajo. Tiene un 
peso bruto de 1170 kg, lo que se traduce en 
una baja presión sobre el suelo y hace que 
este producto sea ideal para aplicaciones en 
entrepisos y ascensores estándares.

El diseño nuevo del mástil del SJ20 minimi-
za los escombros del sitio, la acumulación o 

el daño a los componentes y está libre de ca-
denas, poleas o bujes, lo que reduce la ne-
cesidad de mantenimiento. Los SJ12 y SJ16 
existentes de Skyjack son los únicos mástiles 
del mercado que mantienen el mástil atrás 
de la posición de control, y el SJ20 no es una 
excepción. 

Plataformas Moyma presente en Smopyc 
con novedades para el sector 
Skyjack presentó su marca ECO para apoyar a sus clientes con productos que aportan beneficios en el desempeño 
ambiental y sostenibilidad a largo plazo.
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Spain Crane International expuso una gran 
variedad de maquinaria destacando:

Grúa de remolque K350 E
La K350 E es una grúa de remolque excep-
cional de 3,5 toneladas que combina una 
tecnología de vanguardia con un confort de 
conducción superior y un rendimiento ex-
cepcional. Diseñada para enfrentar una va-
riedad de desafíos de carga y remolque, esta 
máquina versátil ofrece una carga máxima 
impresionante de 1.600 kg.

Grúa Telescópica 100% Eléctrica C30e 
de Hoeflon
Grúa telescópica completamente eléctrica 
con batería de litio, la C30e, está preparada 
para el futuro y ofrece un manejo sencillo. 

CARRO ELÉCTRICO TC 2200R
La serie 2200 de Tracked Carriers proporcio-
na una solución excepcional para transpor-
tar cargas pesadas en espacios reducidos. 
Cuenta con tan solo 950 mm de ancho.

Robot Ks 1025
El robot KS Schulten 1025 Offroad es un todo-
terreno versátil y resistente. Incorpora todas las 
ventajas de los modelos estándar, con un en-
foque especial en su desempeño al aire libre. 

Ventosa VP 750 LINEAL
El elevador de succión de vidrio DSKEB2-12V, 
parte de la línea de ventosas lineales, es una 
herramienta de elevación de vacío altamente 
versátil y adaptable. Está diseñado para la ma-
nipulación de vidrio en una amplia variedad de 
formas, anchos y longitudes, con una capaci-
dad de carga impresionante de hasta 750 kg.

Ventosa para piedra VTH-500-A
La ventosa VTH-500-A para piedra y hormi-
gón es la solución definitiva para trabajos de 
elevación sin complicaciones y sin restriccio-
nes. Este innovador dispositivo está equipado 
con una batería de larga duración que pue-
de durar fácilmente un día completo en con-
diciones de uso normales. 

Ventosa para Paneles 350 – CLAD-
BOY®: Elevación Eficiente y Ergonómica
El CLAD-BOY es la solución definitiva para la 
manipulación eficiente y segura de paneles, 
lo que se traduce en una satisfacción supe-
rior del cliente al garantizar que las mercan-
cías lleguen a su destino sin daños.

Spain Crane International presente en Smopyc
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Faymonville Ibérica 
con un gran stand en Smopyc
En esta edición de Smopyc, FAYMONVILLE IBERICA contará con un stand bastante más grande que en la edición 
anterior con 500 m².

Presentarán varias novedades al mercado 
español:

MEGAMAX Z3HV -KBVAAX -PA, eje pen-
dular de última generación y cuello desen-
ganchable. Es un equipo de transporte espe-
cial, con homologación de Tipo Europea CoC, 
donde varían longitud y anchura sin variar la 
capacidad de carga ni la altura libre al suelo 

NUEVO MAX200FRT
Plataforma de carga extensible, cuya princi-
pal característica es que la parte trasera me-
diante un accionamiento hidráulico - mecáni-
co se convierte en rampa de acceso a misma 
plataforma, de tal forma que de su versión 
recta pasa a versión de inclinación para car-
ga sin necesidad de llevar rampas traseras.

UNIDAD DE CARGA DE CONTRAPESOS DE 
GRÚA MAX410
Con un peso en vacío de 12 ton se llega a 
una carga útil de 72 Ton de contrapesos 
manteniendo en todo momento una exce-
lente maniobrabilidad y disposición de carga. 

MAX 110 Y MEGAMAX Z4
MAX 110 con ejes direccionales en versión 
con rampa y sin rampa trasera y Megamax 
Z4 para el transporte de maquinaria de obra 
pública.

SPME COMETTO
La nueva versión de SMPE les hace optar 
hasta una capacidad de carga de 70 Ton por 
línea de eje.

JUAN MANCHADO, RESPONSABLE DE FAYNMOVILLE IBÉRICA

Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
La feria resultó muy satisfactoria para nosotros, tuvimos muchísimas más visitas de las ya 
programadas, entre ellas de nuevos clientes que inician su carrera en el sector del trans-
porte especial, los cuales aparte de solicitar varias ofertas económicas, nos pedían nues-
tro consejo y orientación.
Sin duda el modelo que causó más atención fue la unidad Megamax Z3 PA con ejes pen-
dulares y extensión longitudinal y lateral mediante fuerza hidráulica. Este equipo junto con 
la unidad MAX410 equipo de 3 a 5 ejes muy compacto, previsto para transporte de contra-
pesos e implementos de grúa, fueron las estrellas de nuestro stand.

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado para 
el año que viene?
La visión general del próximo año es positiva, pero debemos ser prudentes porque dejamos 
un 2023 que en el sector ha sido muy bueno. Tenemos muchos proyectos para el próxi-
mo año, pero en estos tiempos tan variables a nivel mundial, la prudencia y el trabajo dia-
rio son los mejores aliados.

Mov.- ¿Qué podemos esperar el año que viene y qué novedades nos traeréis?
Seguimos avanzando en equipos de transporte cada vez más versátiles con mayores capa-
cidades de carga y mejor rendimiento. Intentamos optimizar la producción al máximo para 
así abaratar los costes y por lo tanto el producto final.

Y sí, vamos a lanzar alguna novedad técnica, la cual no puedo desvelar en este momento, 
pero estoy seguro llamará la atención del sector.

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria?
Han sido todos muy interesantes y con múltiples destinos en todo el territorio nacional, al-
guno de los cuales llevábamos madurándolo durante meses.
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Dieci en Smopyc con una nutrida gama 
de modelos y novedades
Dieci para Smopyc contó con novedades y presentó los siguientes equipos.

TELESCÓPICO ROTATIVO 
PEGASUS 40.18
Manipulador con una altura de trabajo de 
18 m, y una capacidad de 4000 kg, potencia 
85,9 kW@2200 rpm, Masa en vacío 14700 kg 
y Rotación 400°

Los nuevos Pegasus ofrecen un sistema efi-
ciente e intuitivo, gracias a la incorporación 
de funciones tecnológicamente avanzadas.

La seguridad del operador se convierte en 
una prioridad en cualquier condición de tra-
bajo y, por ello, el vehículo incorpora siste-
mas simples e intuitivos destinados a evitar 
riesgos y problemas.

EL MINI-MANIPULADOR 
APOLLO 26.6 
Manipulador con altura de elevación de 
5,68 m y 2600 kg de capacidad máxima.

Este manipulador telescópico de brazo fijo es 
la solución ideal para todos los trabajos de 
construcción que requieren agilidad y preci-
sión en los movimientos. De hecho, gracias 
a sus características es el vehículo perfecto 
para trabajar en espacios reducidos y estre-
chos, con la típica eficiencia y productividad 
que distinguen a todos los manipuladores te-
lescópicos DIECI.

Apollo 26.6 hacen que el vehículo sea una 
solución versátil y fácil de manejar.

Todas las funciones de control del manipu-
lador telescópico están gestionadas por una 
única centralita que determina los paráme-

tros óptimos de trabajo mediante un sistema 
de diagnóstico avanzado. 

ZEUS 40.13 GD
Manipulador telescópico fijo de12,5 m de al-
tura de elevación y 4000 kg de carga.

ICARUS DYNAMIC 45.17 GD “SHIFT 
ON FLY”
Con nueva transmision y nuevo display, 
cuenta con una 16,4 m de altura máxima y 
4500 kg de capacidad de carga.

Icarus Dynamic, el manipulador telescópico 
de las grandes alturas. El brazo robusto y du-
radero proporciona una elevada fiabilidad a 
este manipulador telescópico mientras que 
los estabilizadores independientes garanti-
zan la máxima estabilidad incluso en terre-
nos irregulares o accidentados.
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Gracias a la combinación perfecta entre un tamaño ultracompacto, 
una distancia al suelo excepcional de 87 mm, una cesta espaciosa 
con dos lados extensibles y una capacidad ilimitada de 180 kg, un 
peso reducido de solo 560 kg y una robustez superior, Leonardo HD 
se adapta perfectamente a un gran número de operaciones.

¿Qué es SOLO-GYPS?
Es el dispositivo de Bravi para la instalación de paneles de pladur, 
que se puede montar exclusivamente en el modelo Leonardo HD y 
diseñado escuchando los comentarios de sus clientes. Su peso to-
tal es solo de 45 kg y puede transportar paneles de hasta 3,65 m 
de largo y puede levantar hasta 40 kg. Este dispositivo simplifica la 
colocación de los paneles, reduciendo a la mitad los costes labora-
les en la instalación y garantizando la máxima seguridad y comodi-
dad para el operario. 

Bravi también presentó su línea de recogepedidos con SPRINT, to-
talmente motorizado y SPIN-GO, que es su equipo de empuje ma-
nual.

SPRINT tiene una altura de trabajo de 5,35 m y puede adaptarse fácil-
mente a una amplia gama de contextos. SPIN-GO por otro lado, con 
una altura de trabajo de 4,17 m, representa una gran alternativa a es-
caleras, podios y taburetes para ser utilizado en todos los ambientes 
donde se realizan actividades diarias fuera del alcance natural.

Bravi platforms se estrenó en Smopyc con éxito 
En exposición, se pudo ver el elevador vertical LEONARDO HD en su versión estándar y también equipado con el 
accesorio de elevación para paneles de pladur SOLO-GYPS.

Heavy Equipment Ibérica, S.L. es el distribuidor oficial para España de 
las grúas SANY y expuso dos modelos de su amplia oferta de grúas 
que ofrecen, una de 60 t y una de 250 t:

Grúa autopropulsada Sany Modelo SAC600E
- Máxima capacidad de carga: 60t
- Máxima Longitud de pluma: 50m
- Máxima longitud de plumín: 16m
- Motor OM470LA.E5-4 280kW/1600rpm

Grúa autopropulsada Marca Sany Modelo SAC2500E
- Máxima capacidad de carga: 250t
- Máxima Longitud de pluma: 75m
- Máxima longitud de plumín: 43m
- Motor OM471LA 390kW/1600rpm

AMPLIA GAMA DE GRÚAS
grúas desarrolladas y fabricadas por SANY cuenta con sistemas de 
control seguro, capacidad de elevación de gran alcance, excelente 
rendimiento operativo, programas de transporte optimizados, funcio-
namiento confiable y tecnología de mantenimiento fácil.

Heavy Equipment Ibérica, S.L. 
expuso sus grúas Sany en Smopyc
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Los modelos en exposición fueron:

OIL&STEEL SNAKE 2010H
Plataforma articulada de 20 m de altura de 
trabajo y 10 m de alcance horizontal. Las pla-
taformas Oil&Steel están articuladas con sim-
ple o doble pantógrafo para modificar la altu-
ra de articulación del brazo de trabajo y evitar 
diversos obstáculos en los trabajos de altura. 
El modelo 2010H PLUS dispone de sistema 
de rotación sobre corona y su diseño y mate-
riales de alta calidad lo definen con una má-
quina resistente y duradera. 

OIL&STEEL SCORPION 1812
Dispone de brazo telescópico y capaz de al-
canzar una altura de trabajo de 18 m, un al-
cance de 12 metros y una capacidad de car-
ga de 200kg. Sus reducidas dimensiones la 
convierten en una máquina idónea para el 
mantenimiento de la iluminación de la vía 
pública y elevaciones.

OIL&STEEL SNAKE 135 ELÉCTRICO
Oil&Steel Ibérica apuesta con este modelo 
por la EcoRentabilidad, con un entorno cui-

Oil&Steel expuso en Smopyc 
tres de sus máquinas más demandadas
Oil&Steel llevó a la feria de Smopyc tres de sus máquinas más demandadas por el mercado: un modelo telescópico, uno 
articulado y un articulado eléctrico, demostrando su apuesta por la sostenibilidad.

LUIGI VITALIANO, RESPONSABLE DE OIL&STEEL PARA ESPAÑA

Mov.- ¿Cómo fue la feria para vosotros y qué modelo gustó más a los clientes de los 
que presentabais?
La feria para nosotros ha sido positiva, hemos contactado con clientes nuevos buscando al-
ternativas y novedades.

Hemos expuesto 3 modelos de plataforma, el telescópico de 18 metros que es el modelo 
más comercial que tenemos en cartera, el articulado de 20 metros que ha generado mu-
chas expectativas por su tamaño y por último, la plataforma eléctrica de 14 metros por su 
novedad.

Mov.- Ahora que has estado con tantos clientes en la feria, ¿cómo ves el mercado para 
el año que viene?
A corto plazo no veo cambios, parece que seguiremos con el mismo ritmo. Tendremos que 
esperar el primer trimestre del 2024 para hacer un análisis más preciso.

Mov.- ¿Qué podemos esperar el año que viene y qué novedades nos traeréis?
Esperamos lógicamente que el mercado sigua igual, como novedades tendremos una pla-
taforma articulada de 16 metros entre otras cosas.

Mov.- ¿Algún pedido interesante que hayáis cerrado en la feria? 
Sí, cerramos un par de operaciones en la capital, 2 Oil&Steel de 20 metros.

dado sin emisiones ni ruidos molestos para el 
ciudadano. Alcanza una altura de trabajo de 
13,5 m. Desarrollado junto al Grupo Mamsa, 
que ha apostado por vehículos eléctricos con 
desarrollo propio adaptados a las necesida-
des que requieren sus clientes para hacer su 
día a día más eficiente con vehículos 100% 
eléctricos con 0 emisiones. Con una autono-
mía de 278 km aproximadamente, una po-
tencia de 60 kw, la capacidad de la batería 
es de 38,7 kWh.
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Anzeve en Smopyc 2023 
con todas sus novedades
Anzeve mostró todo su catálogo completo de maquinaria para completar 
equipos de demolición, minería, perforación tratamiento de suelos y superficies 
e industria, entre ellas su best seller: Los robots de demolición Brokk.

En el espacio exterior mostró la maquinaria de mayor tamaño: Brokk 300, Elise 900, y varios 
equipos de construcción Lissmac. Las dos grandes incorporaciones fueron: Kemroc y Liftroller. 

Otras novedades los sistemas neumáticos para facilitar el manejo de herramientas pesadas en 
altura Gravity Joe, herramientas eléctricas manuales Baier y las nuevas mini cargadoras Elise 
700 de Firstgreen Industries y Z50 de Sherpa.

FM Access Ibérica en Smopyc 
con sus nuevas marcas
FM ACCESS IBÉRICA S.L.U es la nueva de-
nominación social de SOLUCIONES DE AC-
CESO ALTREX S.L.U, quien distribuye desde 
septiembre de 2023 las marcas ALTREX, TU-
BESCA-COMABI y ARTUB en España.

Las 3 marcas cuentan con una nutrida co-
lección de escaleras y andamios de aluminio, 
con productos de la gama profesional y de la 
gama bricolaje, ofreciendo todo tipo de solu-
ciones para todos los sectores en un mismo 
proveedor. Por este motivo, se ha decidido 
integrar todos los productos de aluminio bajo 
una única sociedad. 
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Premaq en Smopyc con 
sus equipos de elevación
Premaq expuso en Smopyc su gama de equipos para elevación: Robots de 
elevación, ventosas de elevación, dispositivos de transporte y ayudantes de 
transporte.

Elevación de vidrio con Uplifter
Premaq siempre intenta buscar la innovación al más alto nivel, y están consolidando su apues-
ta con Uplifter, empresa alemana que cuenta con la mayor variedad de dispositivos de eleva-
ción de vidrio en Europa.

DIR LiuGong 
presentó 
novedades de 
su serie Serie F 
en Smopyc
 
Grupo DIR acudió a SMOPYC con un nove-
doso diseño de stand y presentó varios mo-
delos de su más reciente serie F.

Faraone en Smopyc con su 
gama Faraone y Elevah 
Faraone expuso diferentes productos, entre ellos: máquinas elevadoras unipersonales y de 
material de la gama Elevah; y escaleras, taburetes y andamios profesionales de Faraone.
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Sunward acude a Smopyc 
con una variedad de maquinaria
Sunward estuvo presente en Smopyc con plataformas de tijeras de 8 a 20 m de altura, plataformas de brazo hasta 16 m 
y equipos de construcción.

Mantall acudió a Smopyc 
con sus plataformas eléctricas
Mantall estuvo presente en Smopyc con sus todas plataformas eléctricas. Destacar su brazo de 17 m, un elevador de 
aluminio de 7,5 m de altura. También en exposición su tijera de 6.4 m, elevador 12 m altura de trabajo y tijera de 8 m.
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Sinoboom en Smopyc con brazos, 
tijeras y mástiles
Sinoboom como lanzamiento en feria vimos el brazo articulado eléctri-
co de 18 m, así como el brazo eléctrico de 12 m con plumín. Los mo-
delos en exposición para la feria fueron:

AB22EJPLUS: Brazo articulado eléctrico de 22 m de altura de traba-
jo con capacidad extra de cesta.

AB16EJPLUS: Brazo articulado eléctrico de 18 m de altura de traba-
jo con capacidad extra de cesta - nuevo lanzamiento.

4069RD: Tijera diesel todoterreno de 14,2 m de altura de trabajo.

VM04: Mástil vertical eléctrico de 5,8 m de altura de trabajo.

1932ME: Tijera eléctrica de 7,8 m de altura de trabajo.

AB10ERJN: Brazo eléctrico de 12 m de altura de trabajo con plumín 
- nuevo lanzamiento.

Mondial Forklift en Smopyc 
con una nutrida gama de maquinaria
MONDIAL FORKLFT presentó en SMOPYC su gama de Carretillas y Plataformas NOBLELIFT al igual que su nueva gama 
Miniexcavadoras y Mini Cargadoras LONKING.

En esta ocasión, como novedades especia-
les presentaron:

- Nuevas Fregadoras NOBLELIFT NR810 y 
NR1060, modelos de 2 cepillos con 810 y 
1.060 mm. de ancho de fregado con ca-
pacidad de 120 y 200 litros que vienen a 
completar la gama existente de producto de 
NOBLELIFT.

- Nueva Gama Q de carretillas elevadoras 
eléctricas de 4 ruedas NOBLELIFT con ba-
tería Litio de alta eficiencia desde 1.600 
hasta 5.500 Kgs de capacidad. Además 
con presentación en exclusiva del nuevo 
modelo FE4P50Q de 5.000 Kgs. de capaci-
dad con batería de Litio Hierro-Fosfato. 

- Nueva Gama N de carretillas térmicas NO-
BLELIFT desde 2.000 a 3.500 Kgs. de ca-
pacidad. 

- Nueva Gama RT de carretillas todo terreno 
4x4 diesel y 4x2 eléctricas de NOBLELIFT. 

 Sin duda, una de las novedades más espe-
radas la nueva gama Diesel RT de carreti-
llas todo terreno, nuevos modelos entre 2.5 
y 3.5 toneladas de capacidad que incorpo-
ran tracción permanente 4x4.

 También los visitantes pudieron ver la nueva 
carretilla todo terreno eléctrica NOBLELIFT 
FD2RT25, dotada de tracción 4x2 con bate-
ría de Litio de 80V, y un alto nivel de confort. 

 Todo el pack NOBLELIFT lo completaron 
con su ya popular gama de Plataformas ele-
vadoras de Tijera desde 6 hasta 16 m. de al-
tura de trabajo. 

- Nueva Gama de Mini-Excavadoras y Mi-
ni-Cargadoras LONKING. 

Una gama con modelos entre 1.000 Kgs. y 
6.000 Kgs., dotadas de un equipamiento ex-
tremadamente completo y con motores Ku-
bota y Yanmar Euro V stage en toda la gama. 

Por último, 3 modelos de Mini Cargadora 
completaron la gama de movimiento de tie-
rras, CDM307, CDM308 y CDM312 de Alto 
Caudal, máquinas de entre 2.800 y 3.500 
Kgs. de peso operativo con cargas de vuelco 
entre 1.504 y 2.460 Kgs. 
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Mieve en 
Smopyc 2023 
con novedades 
Mieve expuso varios modelos y presentó su 
plataforma PE-14 C, que es una plataforma 
de tijera diésel compacta de 14 metros de al-
tura de trabajo con una longitud de 3,17 m y 
una anchura de 1,80 m, con una capacidad 
de elevación de 400 kg.

Otros modelos expuestos: 
PLATAFORMA ELEVADORA EMC PE-21: 
Plataforma de tijera 4×4 de 21 m de altura de 
trabajo con 500 kg de capacidad de carga.

MESA ELEVADORA EMC ME-900 E.TE: 
Con una capacidad de carga de 1000 kg. 

APILADOR AUTOCARGABLE EMC A8: con 
una altura máxima de elevación de 800 mm 
y una capacidad de 600 kg.

APILADOR AUTOCARGABLE EMC A10P: 
con una altura máxima de elevación de 1050 
mm y capacidad de 1000 kg y motor eléctri-
co de 12 v – 800 W.
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Programada para su lanzamiento exclusivo 
en el mercado japonés el 8 de diciembre de 
2023, la EVOLT eGR-250N es la culminación 
de la dedicación de Tadano a la responsabi-
lidad medioambiental y la realización de su 
estrategia Green Solutions. La empresa tiene 
como objetivo reducir las emisiones de CO2 
de sus máquinas en un 35% para 2030 y, en 
última instancia, aspirar a la neutralidad cli-
mática completa para 2050.

EVOLT - LA EVOLUCIÓN  
SE UNE AL VOLTAJE

La serie EVOLT representa la gama de pro-
ductos electrificados de Tadano y simboliza 
la evolución de los equipos de construcción 
hacia un futuro más sostenible y respetuoso 
con el medio ambiente.

La primera grúa todoterreno totalmente 
eléctrica del mundo
Abriendo nuevos caminos, la EVOLT eGR-
250N es la primera grúa todoterreno total-
mente eléctrica del mundo puesta en uso 
práctico, disponible exclusivamente en Japón. 

Ejecuta a la perfección todas las operaciones 
de grúa y desplazamiento utilizando una bate-
ría como fuente de energía, estableciendo un 
nuevo estándar para los equipos de construc-
ción ecológicos en el mercado japonés.

Las mismas prestaciones básicas que 
el modelo con motor de combustión
La EVOLT eGR-250N mantiene las excepcio-
nales prestaciones de elevación y funciona-
miento de la serie GR convencional, adap-
tadas a las necesidades específicas de la 
industria japonesa de la construcción. Con 
una capacidad máxima de elevación de 25 
toneladas, un radio de trabajo de 34 m, una 
altura de elevación sobre el suelo de 44,2 
m y una velocidad máxima de 49 km/h, los 
operadores pueden esperar el mismo rendi-
miento fiable que el modelo con motor dié-
sel, lo que garantiza una transición suave a 
la maquinaria electrificada sin comprometer 
la funcionalidad.

Niveles de ruido reducidos
Además de las ventajas medioambientales, la 
EVOLT eGR-250N introduce una reducción 

Tadano lanza la grúa todoterreno 
totalmente electrificada EVOLT eGR-250N 
para el mercado japonés
Tadano Ltd está dispuesta a revolucionar la industria de equipos de construcción con el lanzamiento de la Tadano EVOLT 
eGR-250N. Esta grúa todoterreno totalmente electrificada, con una capacidad máxima de elevación de 25 toneladas, es 
una adición fundamental al compromiso de Tadano de reducir las emisiones de carbono y adoptar prácticas sostenibles.

Grúa 
totalmente 

eléctrica

ESTA GRÚA TODOTERRENO 

TOTALMENTE ELECTRIFICADA, 

CON UNA CAPACIDAD MÁXIMA DE 

ELEVACIÓN DE 25 TONELADAS, 

ES UNA ADICIÓN FUNDAMENTAL 

AL COMPROMISO DE TADANO 

DE REDUCIR LAS EMISIONES DE 

CARBONO Y ADOPTAR PRÁCTICAS 

SOSTENIBLES.
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significativa de los niveles de ruido durante el 
desplazamiento y el trabajo de la grúa, lo que 
proporciona un valor añadido para su uso en 
obras japonesas sensibles al ruido.

Motor eléctrico de alta potencia
Equipada con dos motores de alta potencia 
que ofrecen una potencia máxima de 97 kW 
(132 CV) y un par máximo de 2500 Nm (255 
kgfm), la EVOLT eGR-250N ofrece un ren-
dimiento de aceleración mejorado y un fun-
cionamiento suave. Este diseño minimiza los 
golpes durante los cambios de marcha, redu-
ciendo significativamente el estrés del opera-
dor y garantizando una experiencia de traba-
jo más cómoda y eficiente.

Eficiente batería de iones de litio
El corazón de la EVOLT eGR-250N reside 
en su eficiente batería de iones de litio con 
una capacidad total de 226 kWh. Una carga 
completa permite un día medio de trabajo de 
grúa y conducción en el paisaje de la cons-
trucción japonesa, ofreciendo versatilidad y 
productividad en el lugar de trabajo. La tec-
nología de iones de litio no sólo proporciona 
una fuente de energía fiable, sino que tam-
bién se alinea con el compromiso de Tada-
no con la sostenibilidad al reducir significati-
vamente la huella de carbono asociada a las 
grúas diésel tradicionales.

Métodos de carga avanzados
Con la vista puesta en la comodidad y la efi-
ciencia, la EVOLT eGR-250N adopta CHA-
deMO para la carga rápida y una conexión 
de alimentación comercial trifásica AC200V 
para la carga normal. Esto permite que el 
trabajo de la grúa se realice sin problemas 
mientras está enchufada en la obra, garanti-
zando un funcionamiento continuo sin tiem-
pos de inactividad innecesarios. La carga 
rápida tarda aproximadamente 2,5 horas, 
mientras que la carga normal requiere apro-
ximadamente 8 horas.

Autonomía de la batería
La EVOLT eGR-250N ofrece una impresio-
nante autonomía de batería, con una dura-
ción aproximada de 5 horas para trabajos de 
grúa y unos 42 km de desplazamiento con 
una carga completa. Para trabajos de grúa 

LA EVOLT EGR-250N ES LA PRIMERA GRÚA TODOTERRENO 
TOTALMENTE ELÉCTRICA DEL MUNDO PUESTA EN USO PRÁCTICO, 

DISPONIBLE EXCLUSIVAMENTE EN JAPÓN. EJECUTA A LA PERFECCIÓN 
TODAS LAS OPERACIONES DE GRÚA Y DESPLAZAMIENTO UTILIZANDO 
UNA BATERÍA COMO FUENTE DE ENERGÍA, ESTABLECIENDO UN NUEVO 
ESTÁNDAR PARA LOS EQUIPOS DE CONSTRUCCIÓN ECOLÓGICOS EN 

EL MERCADO JAPONÉS.

solamente, la autonomía se extiende a apro-
ximadamente 11 horas, y para conducción 
solamente, a aproximadamente 70km.

Visualizador de elevación
Para mejorar la seguridad y la eficiencia, 
la EVOLT eGR-250N ofrece el VISUALIZA-
DOR DE ELEVACIÓN opcional. Esta función 
utiliza una cámara de supervisión de car-
gas suspendidas que permite a los opera-
dores supervisar las cargas suspendidas di-
rectamente desde arriba. Especialmente útil 
en puntos ciegos, como los trabajos en teja-
dos, el LIFT VISUALIZER, junto con el siste-
ma de control AML, muestra en el monitor in-
formación crucial sobre el estado del trabajo, 
el momento de la carga, la posición de para-
da al 100%, etc., mejorando la seguridad y la 
eficiencia del trabajo en general.
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LoxamHune suma los Latin Grammy 2023 
de Sevilla a su lista de grandes éxitos 
con un despliegue histórico 
Un centenar de equipos de maquinaria y grupos electrógenos garantizaron la excelencia de la primera gala de estos 
premios celebrada fuera de EEUU.

LoxamHune demostró su gran capacidad en 
la organización de eventos con un gran des-
pliegue técnico y humano antes, durante y 
después de la ceremonia de entrega de los 
Latin Grammy 2023, celebrada anoche por 
primera vez en Sevilla. 

Con una dotación de 120 equipos, incluyen-
do maquinaria, grupos electrógenos y mate-
rial eléctrico, el líder en alquiler de maquina-
ria fue una vez más sinónimo de seguridad y 
eficiencia en una velada histórica. 

Los equipos de LoxamHune tuvieron una ac-
tuación destacada en los dos escenarios de 
la capital andaluza testigos de esta 24ª edi-
ción – FIBES, donde se encontraba la alfom-
bra roja y se celebró la gala final, y Plaza de 
España, donde tuvo lugar la Santalucía Uni-
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versal Music Week- con una extensa dota-
ción compuesta por 24 grupos electrógenos 
con motor STAGE V; 32 plataformas elevado-
ras articuladas y de tijera; carretillas, trans-
paletas, elevadores unipersonales y depósi-
tos de combustible, entre otros equipos.

Técnicos y responsables de la organización se 
encargaron de todo lo que un acontecimien-
to de estas características necesita, desde el 
momento del montaje hasta el de la puesta en 
marcha. Asimismo, continuó haciéndose car-
go del mantenimiento durante todo el evento 
con servicio técnico presencial, incluso sumi-
nistrando energía a las unidades de TVE que 
retransmitieron la ceremonia. 

Entregados por primera vez fuera de Estados 
Unidos, los Latin Grammy reconocen la ex-
celencia de la música latina. Los principales 
artistas del momento, como Rosalía, Shakira, 
Alejandro Sanz o Pablo Alborán, junto con to-
dos los candidatos y ganadores brillaron en 
una velada irrepetible. Todo ello, apoyado 
por la experiencia y profesionalidad del equi-
po técnico y humano de LoxamHune, cuya 
presencia fue clave para que todo el evento 
transcurriera de manera impecable. 

Los Grammy Latinos son otorgados por la 
Academia Latina de Artes y Ciencias de la 
Grabación y desde su primera edición en el 
año 2000 hasta la anterior se habían cele-
brado en ciudades como Los Ángeles, Mia-
mi, Nueva York, Houston o Las Vegas. Este 
año han puesto a Sevilla en el mapa inter-
nacional. 

PROFESIONALES Y EQUIPOS PARA 
ESPECTÁCULOS ÚNICOS
LoxamHune ha participado en la organiza-
ción de muchos de los mejores festivales del 
panorama musical internacional. Estos dos 
últimos años, fieles a su cita con la mejor mú-
sica, ha estado trabajando mano a mano con 
el equipo de producción de cada evento para 
poder proporcionarles todo lo necesario para 
llevarlo a cabo con éxito.

Los últimos años, el líder en alquiler de ma-
quinaria ha sido motor clave de conciertos 
como el de los Rolling Stones o los Guns ’N 
Roses, o festivales como el JMJ en Lisboa o 
el Mad Cool en Madrid.

LoxamHune es especialista en alquiler de equi-
pos de suministro de energía y cuenta con un 
amplio y experimentado equipo de profesiona-
les que se encarga de diseñar la red, calcular 
la potencia necesaria para cubrir las necesida-
des eléctricas y hacer frente a toda la logística 
esencial para montar un gran evento.

La empresa lleva su energía hasta donde el 
acontecimiento musical la necesite, e ilumi-
na los escenarios y todos los espacios del fes-
tival llenándolos de luz y color. Para ello, dis-
pone de grupos electrógenos de primeras 
marcas desde 30 a 2.000 kvas, bifrecuen-
cia 50 y 60Hz, y al mejor precio para alqui-
lar. Asimismo, cuenta con generadores eléc-
tricos con los últimos sistemas de seguridad 
y control, que garantizan plenamente la ca-
lidad y continuidad del suministro eléctrico 
temporal. 

También cuenta con la mayor flota en el pa-
norama nacional de grupos electrógenos eco 
con motor STAGE V debido a su claro com-
promiso medioambiental, puesto que son el 
único alquilador de maquinaria clima neutro 
en España (calculan, reducen y compensan 
su huella de carbono).

En la fotografía, de izquierda a derecha, aparecen por parte de LoxamHune:
Miguel García, Responsable de Eventos, Víctor Ramos, Técnico de Power, Antonio Collado, Técnico de Eventos 
y José Antonio Mancha, Técnico de Power
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Inauguración de la fábrica de LGMG México

COMO BASE MANUFACTURERA DE LGMG MEWPS EN EL 
PARQUE INDUSTRIAL ROOTS EN MONTERREY, ESTADO DE 
NUEVO LEÓN, MÉXICO, SU INAUGURACIÓN IMPULSARÁ 
SIGNIFICATIVAMENTE LA INTEGRACIÓN DE LGMG EN EL 

MERCADO NORTEAMERICANO Y ACELERARÁ AÚN MÁS SU 
PROCESO DE EXPANSIÓN GLOBAL Y AVANZARÁ PARA LGMG 

EN LA FABRICACIÓN EXTRANJERA.

El 7 de diciembre se inauguró oficialmente en México la fábrica de 
LGMG México. Se llevó a cabo en el estado de Nuevo León por el go-
bernador del Estado de Nuevo León, Samuel García, el secretario de 
economía Iván Rivas, el presidente de LGMG, el Sr. Yu Mengsheng 
y el vicegerente general, Sr. Shi Yanyu junto con representantes de 
clientes, proveedores y socios de la región americana que asistieron 
a la ceremonia de inauguración. Juntos, fueron testigos de un nuevo 
comienzo para LGMG en México.

Como base manufacturera de LGMG MEWPs en el Parque Industrial 
Roots en Monterrey, estado de Nuevo León, México, su inauguración 
impulsará significativamente la integración de LGMG en el mercado 
norteamericano y acelerará aún más su proceso de expansión global 
y avanzará para LGMG en la fabricación extranjera.

La apertura de la fábrica de México es un hito importante en la ex-
pansión global de LGMG, reafirmando su estrategia de desarrollo en 
el extranjero.
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Summit Tower Hire amplía su flota 
con dos plataformas aéreas Bronto

Summit Tower Hire especialista australia-
no en alquiler de PEMP, visitó recientemen-
te las fábricas de Bronto en Finlandia para 
inspeccionar y probar sus últimas adquisicio-
nes, dos plataformas aéreas Bronto S70XR. 
Hicieron el viaje junto con su socio austra-
liano, Bronto Skylift Aust/NZ que desempe-
ñó un papel clave en la consecución de este 
acuerdo. Summit Tower Hire ha experimenta-
do un rápido crecimiento en el mercado aus-
traliano durante el pasado año y estas nuevas 
unidades son un complemento esencial para 
su continua expansión empresarial.

«Las nuevas unidades se implementarán in-
mediatamente para operar en sectores clave 
como las telecomunicaciones, las líneas de 
transmisión y los parques eólicos», comenta 
Lockie McDonald, director general de Sum-
mit Tower Hire.

De izquierda a derecha Jussi Alenius de Bronto Skylift, Damien Wing de BSAUNZ, Kelvin Staff y Lockie McDo-
nald de Summit Tower Hire, Trevor Wing y Peter Wellspring de BSAUNZ y Roberto Quintero de Bronto Skylift
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Potain lanza la primera grúa 
de la nueva gama automontable Evy: 
Evy 30-23 4 t, simplemente conectada
La grúa Potain Evy 30-23 4 t es el primer modelo de la nueva gama Evy de grúas torre automontables.

La telemática Potain CONNECT, el sistema 
de control de grúa CCS, Smart Set-up, Power 
Control y Drive Control son estándar en la 
nueva grúa.

La grúa está diseñada para la construcción 
de viviendas y edificios residenciales de has-
ta tres pisos de altura.

La marca de grúas torre Potain se enorgu-
llece de anunciar una nueva grúa automon-
table, la Evy 30-23 4 t. Este nuevo modelo 
marca el debut de la gama Evy, la última ge-
neración de grúas automontables Potain, di-
señada utilizando el proceso de desarrollo 
de productos Voice of the Customer y las de-
mandas del mercado de simplicidad y mayor 
altura bajo gancho, así como el cumplimien-
to de la norma europea de seguridad actuali-
zada EN 14439 para grúas torre.

La grúa Evy 30-23 4 t está especialmente dise-
ñada para la construcción de viviendas y edifi-
cios residenciales de hasta tres pisos de altura. 

La grúa ofrece un procedimiento de configura-
ción sencillo y requiere menos operación ma-
nual que otras grúas similares. Presume de una 
impresionante capacidad máxima de 4 t y una 
capacidad de 1 t desde la punta de su impor-
tante pluma de 30 m, lo que permite manipular 
con precisión cargas pesadas en un amplio ra-
dio. Las posiciones variables del plumín de 10, 
20 ó 30 grados proporcionan una impresionan-
te altura máxima bajo gancho de 35 m con un 
plumín elevado 30 grados. El plumín también se 
puede plegar hidráulicamente para que tenga 
sólo 15 m de longitud y se puede acortar a 24 m 
si es necesario. También incluye un sistema de 
alimentación trifásico y un sistema permanente 
de enhebrado de cuatro caídas.

La Evy 30-23 4 t está equipada con el sistema 
de control de grúa CCS, Smart Set-up, Power 
Control y Drive Control, que proporciona a los 
operadores un control y una precisión totales 
en la obra. Su diseño ergonómico mejora la co-
modidad del operador, ya que reduce la opera-
ción manual y disminuye la fatiga del operador.

LA GRÚA OFRECE UN PROCEDIMIENTO DE CONFIGURACIÓN

 SENCILLO Y REQUIERE MENOS OPERACIÓN MANUAL

 QUE OTRAS GRÚAS SIMILARES. PRESUME DE 

UNA IMPRESIONANTE CAPACIDAD MÁXIMA DE 4 T 

Y UNA CAPACIDAD DE 1 T DESDE LA PUNTA DE 

SU IMPORTANTE PLUMA DE 30 M, LO QUE 

PERMITE MANIPULAR CON PRECISIÓN CARGAS 

PESADAS EN UN AMPLIO RADIO
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Otra característica destacada de la Evy 30-
23 4 t es la inclusión del módem telemático 
Potain CONNECT. Esta solución de conectivi-
dad permite a los usuarios supervisar y ana-
lizar la utilización de la grúa, así como reali-
zar diagnósticos remotos y locales gracias a 
las aplicaciones Access y Assist, promovien-
do una mayor eficiencia y una toma de deci-
siones informada. En cuanto al transporte, la 
Evy 30-23 4 t es compatible con los ejes exis-
tentes, lo que permite transportarla fácilmen-
te como remolque a 25 km/h o como semi-
rremolque a 80 km/h.

“En Potain, nos mueve ofrecer soluciones in-
novadoras que potencien a nuestros clientes. 
La Evy 30-23 4 t representa un hito importan-
te en nuestro compromiso con la eficiencia 
y la facilidad de uso en el sector de la cons-
trucción”, afirma Rémi Deporte, Jefe de Pro-
ducto de grúas automontantes de Potain.

LA GRÚA ESTÁ DISEÑADA PARA 
LA CONSTRUCCIÓN DE VIVIENDAS 
Y EDIFICIOS RESIDENCIALES DE 
HASTA TRES PISOS DE ALTURA.

De acuerdo con la empresa, la subasta gene-
ró ingresos totales por unos US$2,8 millones 
y atrajo a postores de más de 75 países. De 
los 152 lotes puestos a la venta, que incluían 
volquetes, camiones pluma, grúas y exca-
vadoras, casi la mitad (47%) se vendieron, 
aproximadamente el doble del ratio de ven-
tas de una subasta tradicional. Incluso finali-
zados los 30 días del proceso, Elebbre pudo 
vender 24 máquinas más gracias al uso de 
datos obtenidos durante el proceso, informa-
ción a la que la compañía no habría tenido 
acceso si hubiera utilizado una casa de su-
bastas tradicional.

“En el pasado utilizábamos métodos tradi-
cionales, incluidas subastas de terceros y 
ventas directas para enajenaciones de este 
tipo”, dijo el cofundador y director general 
de Elebbre, Moisés Núñez. “Pero por una 
variedad de razones, incluido el costo, la fal-
ta de datos de ventas proporcionados por 
subastas de terceros y la huella de carbo-
no de trasladar las máquinas a los sitios de 

subasta, decidimos adoptar un enfoque di-
ferente”.

De acuerdo con el ejecutivo, “esperábamos 
que la plataforma de Krank mejorara nuestro 
proceso de venta al proporcionar una interfaz 
fácil de usar y atrajo a una gama más amplia 

de compradores. De hecho, superó nuestras 
expectativas. El desempeño de la subasta 
fue excelente y ayudó a maximizar el valor de 
nuestro equipo usado”.

BENEFICIOS TANTO PARA EL COM-
PRADOR COMO PARA EL VENDEDOR
Los comentarios de los postores fueron po-
sitivos. Se citó que la interfaz fácil de usar 
y los procesos transparentes en la platafor-
ma Krank de Elebbre facilitaban la partici-
pación. Desde la perspectiva de Elebbre, los 
datos de los compradores que capturó están 
demostrando ser valiosos para comprender 
las tendencias del mercado y el comporta-
miento de los compradores, información que 
puede aprovechar en futuras transacciones 
de equipos.

PREPARE SU PRÓXIMA COMPRA
Elebbre se está preparando para su próxima 
subasta, que se lanzará en diciembre y ce-
rrará el 14 de diciembre de 2023. Encuentre 
más detalles aquí: www.elebbre.com

Krank tech impulsa la subasta minera 100% 
en línea más grande de América Latina
La reciente subasta en línea de equipos usados de minería y construcción realizada por Elebbre, experto latinoamericano 
en remarketing, en nombre del gigante mundial de la construcción Bechtel, logró importantes resultados. Con un mes 
de duración, esta subasta 100% en línea ha sido la más grande hasta la fecha en América Latina, y fue impulsada por 
la plataforma de mercado de la empresa británica de tecnología SaaS Krank. El uso de la plataforma Krank permitió 
a Elebbre gestionar todo el proceso de subasta y venta por sí mismo, en lugar de depender del soporte (y los costos 
asociados) de casas de subastas de terceros.

Moisés Núñez, co-fundador y gerente general de 
Elebbre, entrega las llaves de un equipo subastado.
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Economicidad, adecuación a las normas y 
medioambiente: Todas las ventajas de DIE-
CI-e y las funciones innovadoras del nuevo 
manipulador telescópico full electric, se pre-
sentaron en primicia en Agritechnica 2023.

MINI AGRI-E: EL PRIMER 
MANIPULADOR TELESCÓPICO FULL 
ELECTRIC DIECI
Mini Agri-e fue uno de los grandes protago-
nistas de Agritechnica 2023: el nuevo mani-
pulador telescópico 100 % eléctrico Dieci. 
Fruto de un importante trabajo de investiga-
ción y de una constante y meticulosa aten-
ción a las necesidades de las empresas 
especializadas, el nuevo manipulador tele-
scópico DIECI ofrece las capacidades opera-
tivas ganadoras de la marca en una versión 
totalmente green.

Una gran innovación en nombre de la sos-
tenibilidad, la rentabilidad y la economici-
dad, que responde, por un lado, a la crecien-
te atención por el medioambiente y, por el 
otro, a las normativas cada vez más estrictas 
que, actualmente, prohíben el acceso de los 
vehículos tradicionales a espacios interiores, 
plantas industriales y zonas de bajas emisio-
nes y de actividades agrícolas. 

Con el nuevo manipulador telescópico full 
electric, DIECI impulsa el cambio de rum-
bo de las empresas agrícolas hacia nuevas 
fuentes de energía y amplía las posibilidades 
de utilizar los vehículos de acuerdo con las 
actuales normas, a la vez que garantiza al-
tas prestaciones, resistencia y velocidad, sin 
compromisos ni limitaciones. 

MINI AGRI-E: LA NUEVA FRONTERA 
DE LA SOSTENIBILIDAD EN 
AGRITECHNICA 2023
Las altas prestaciones de siempre con las 
ventajas de un motor full electric: DIECI pre-
sentó en primicia mundial el Mini Agri-e, el 
primer manipulador telescópico 100 % eco-
lógico que combina la calidad de los mani-
puladores telescópicos DIECI con la sosteni-
bilidad. 

Mini Agri-e, el manipulador telescópico eléc-
trico para el sector agrícola, combina las ca-
racterísticas ganadoras del modelo Mini-Agri 
estándar con todos los beneficios de una ali-
mentación verde. 

Entre las principales funciones de este mani-
pulador telescópico agrícola full electric cabe 
señalar: 

• Capacidad máxima de 2600 kg. 
• Altura de elevación de hasta 6 metros. 
• Fuerza de tracción igual a la de una má-

quina diésel. 
• Motor de tracción de 19 kW. 
• Motor del sistema hidráulico de 22 kW. 
• Disponibilidad de dotarse con 1 o 2 bate-

rías de litio (LiFePo4) para una potencia 
máxima de hasta 44 kWh y para una jorna-
da completa de trabajo con una sola carga; 

• Posibilidad de instalar 1 o 2 baterías según 
sea necesario

Gracias a sus características green, el mani-
pulador telescópico eléctrico Mini Agri-e ase-
gura: 
• Cero emisiones, con lo cual puede acceder 

a espacios interiores y a instalaciones regu-
ladas según específicas leyes ambientales; 

• Reducción del ruido, para el bienestar del 
operador y de las zonas en las que trabaja; 

• Mantenimiento optimizado, que evita cos-
tes e interrupciones en el uso; 

• Máxima facilidad de montaje y cambio de 
batería, para una aplicación sencilla, rápi-
da y ágil; 

• Disponibilidad de tres tomas de carga en 
posición accesible y segura, para un uso 
que ponga siempre la operatividad en el 
centro. 

La innovación del Mini Agri-e garantiza la 
operatividad de una máquina de altas pres-

taciones, veloz, robusta y versátil, a lo que 
hay que añadir todas las ventajas de la ener-
gía eléctrica y la reducción de los costes de 
propiedad y de mantenimiento.

E-MODULAR POWER PACK, PARA 
UN MANIPULADOR TELESCÓPICO 
ELÉCTRICO FLEXIBLE 
La innovación de Mini Agri-e no termina aquí. 
La atención de la empresa a las necesidades 
del sector la ha llevado a desarrollar un inno-
vador sistema integrativo, el E-Modula Power 
Pack, el kit modular que permite adaptar la 
máquina a las necesidades de uso especí-
ficas.
Una importante ventaja adicional para las 
empresas del sector que, así, podrán dispo-
ner del primer manipulador telescópico eléc-
trico flexible, capaz de adaptarse perfecta-
mente a todas las necesidades operativas de 
las empresas agrícolas, empresas del sector 
logístico y mucho más, sin compromisos en 
términos de prestaciones y de velocidad.

Las ventajas del E-Modular Power Pack para 
los manipuladores telescópicos full electric 
son: 
• Paquete de baterías ampliable en cualquier 

momento, incluso en posventa, para opti-
mizar costes y eficiencia; 

• La posibilidad de adaptar las característi-
cas de la máquina a las necesidades ope-
rativas; 

Dieci presenta en Agritechnica 2023 
su nuevo paso en el plan de innovación
 
La innovación de los vehículos DIECI alcanza un nuevo e importante hito: nace Dieci-e, el mundo eléctrico DIECI. Una 
gran revolución para todo el sector, que debe su éxito al importante trabajo de investigación y diseño realizado por 
el EQUIPO DE I+D, que tras el Hybrid Boost System da otro increíble paso hacia un mundo del trabajo agrícola más 
sostenible y futurista. 
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• Un cambio de kit fácil y rápido, incluso en 
el campo; 

• En el caso de alquiler agrícola, posibilidad 
de ofrecer al cliente el kit que mejor res-
ponda a sus necesidades específicas.

El E-MPP no solo proporciona una solución 
real para la transición energética, sino que 
garantiza productividad y rentabilidad a los 
clientes de DIECI, al ser una solución total-
mente innovadora que satisface de la mejor 
manera sus necesidades.

MANIPULADORES TELESCÓPICOS 
ECOLÓGICOS: LA EVOLUCIÓN 
COMIENZA CON AGRI FARMER 
HYBRID
El proceso de innovación tecnológica de los 
manipuladores telescópicos eléctricos es 
fruto de una importante evolución impulsa-
da a partir del Hybrid Boost System, el nue-
vo sistema ganador del EIMA – Technical In-
novation Awards, diseñado para proteger el 
medioambiente y reducir significativamente 
los derroches de energía. 

Con el Hybrid Boost System, el tradicional 
motor endotérmico ha sido reemplazado por 
un sistema compuesto por el motor diésel 
más el Hybrid pack, lo que permite obtener 
las mismas prestaciones que la versión es-
tándar, con enormes ventajas en términos 
de costes, consumos y tiempos de manteni-
miento. Esto es posible gracias a la platafor-

ma de control electrónico que conecta y op-
timiza el funcionamiento de la transmisión, 
el sistema hidráulico y el innovador motor 
diésel Hybrid Kubota. La gestión integrada 
proporciona la máxima potencia solo cuan-
do es necesaria, con lo cual es posible car-
gar el kit durante las operaciones de bajo 
consumo.

Con un bajo impacto ambiental y unas al-
tas prestaciones de uso, el Hybrid Boost Sys-
tem soporta eficazmente los ciclos de traba-
jo continuos y discontinuos de las empresas 
agrícolas y garantiza velocidad y potencia 
como en un vehículo tradicional. Entre las 
ventajas del innovador sistema DIECI mon-
tado en el manipulador telescópico agrícola 
Agri Farmer Hybrid encontramos:
• Automatización del sistema. No se requiere 

ninguna estación de carga, lo que permite 
una operatividad completa incluso durante 
ciclos de trabajo intensos; 

• Importante ahorro en términos de costes, 
consumos y emisiones, en beneficio tanto 
de la empresa como del medioambiente; 

• Mantenimiento reducido gracias a la au-
sencia de AdBlue; 

• Una interfaz sencilla e intuitiva, para un uso 
inmediato sin que sea necesaria una for-
mación específica; 

• Excelente capacidad operativa: todo el sis-
tema está diseñado para funcionar incluso 
en caso de batería baja. 

El Hybrid Boost System DIECI es parte de la 
gran revolución DIECI-e, siendo pionero en 
un nuevo e importante proyecto a favor del 
medioambiente. Con Hybrid Boost System, 
E-Modular Power Pack y Mini Agri-e se abre 
un novedoso y crucial camino para el futuro 
de los manipuladores telescópicos eléctricos, 
a favor del medioambiente, las empresas del 
sector y los habituales estándares operativos, 
sin límites ni compromisos.
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PM 83,5 SP - El gigante compacto 
que aspira a lo más alto
PM, tras los excelentes comentarios recibidos durante la presentación oficial en la GIS EXPO 2023, nos detalladan el 
nuevo e importante paso evolutivo, que encaja plenamente en la gama Platinum de PM. Estamos hablando de la 83.5 
SP, la grúa de camión de alto rendimiento y un dimensionamiento superior.

Desde siempre, en PM dedican la máxima 
atención a las necesidades más importan-
tes de los trabajadores del sector y son muy 
conscientes de que entre las demandas más 
acuciantes se encuentra la contención de ta-
maño a fin de que este último no comprome-
ta ni el rendimiento ni la estructura para así 
disponer de una grúa dúctil y ligera. La 83,5 
SP es un claro ejemplo de que tal logro exis-
te y que puede producir una de las máqui-
nas más versátiles y con mayores prestacio-
nes presentes en el mercado.

De hecho, en su categoría, cuenta con unas 
dimensiones totales reducidas al mínimo; la 
versión de 9 brazos, con una altura de 2490 
mm y una anchura de 2550 mm, gracias a 
un gran trabajo de optimización en la fase de 
diseño, registra un récord de sólo 1600 mm 
para las dimensiones totales previstas para la 
instalación (sección del perfil-caja). Esta con-
siderable contención dimensional ha com-
portado, en comparación con el modelo an-
terior, una reducción del peso total de 300 
kg, lo que la convierte en una grúa caracte-
rizada por un perfecto equilibrio estructural. 
En este sentido, una elección que ha demos-
trado ser especialmente valorada es la ubica-
ción del depósito de 270 litros de capacidad, 
que, adecuadamente perfilado, queda per-
fectamente integrado en la estructura y en 
las características estéticas de la máquina.

La altura máxima alcanzada por la versión 
de 8 brazos equipada con pluma es de 2760 
mm, un valor remarcable, que permite insta-
lar la 83,5 SP en cualquier tipo de vehículo, 
incluidos los vehículos especiales que prevén 

requisitos más estrictos, para aplicaciones 
militares o vehículos destinados a la protec-
ción y seguridad urbana y medioambiental.

Parte de la satisfacción general de una em-
presa se basa en el nivel de asistencia presta-
do a los clientes. Para la empresa PM, pres-
tar apoyo a los clientes de forma eficiente y 
puntual ha sido, desde su fundación, uno de 
los imperativos. Seguros de que en todos los 
frentes es posible mejorar y garantizar so-
luciones más eficaces, han desarrollado un 
novedoso dispositivo hardware denominado 
A4U (Assistance for You) que permite inter-
venir a distancia rápidamente para estable-
cer una conexión con su grúa y para llevar 
a cabo un análisis inmediato de la anomalía 
de funcionamiento y su eventual solución. La 
grúa 83.5 SP cuenta de serie con otras fun-
ciones de última generación que han conse-
guido una excepcional aceptación del mer-
cado. Estas funciones facilitan y agilizan las 
operaciones diarias, como, por ejemplo, el 
plegado automático y el cabrestante inteli-
gente, destinados, respectivamente, al ple-
gado automático de la grúa y a la manipula-
ción automática del cabrestante.

El corazón palpitante que permite la aplica-
ción segura y eficaz de estas y otras funcio-
nes automáticas avanzadas es su innovador 
sistema electrónico Power Tronic. La nueva 
unidad de control integra tres líneas en CAN-
BUS, para garantizar el máximo rendimiento 
y precisión en el pleno respeto de la última 
norma EN 12999:2020; además, con su ínti-
ma unión a la pantalla multifunción CMI, fa-

cilita al operador la gestión y el control cons-
tante y en tiempo real de las funciones de 
estabilización y maniobra, así como de cual-
quier error notificado.

La flexibilidad máxima de una grúa también 
está garantizada por la posibilidad de perso-
nalización, con el fin de satisfacer las nece-
sidades más variadas de los encargados de 
los trabajos. De hecho, la 83.5 SP permite la 
instalación de numerosos equipos opciona-
les, como la predisposición de fábrica para 
el uso de la PLE (cesta porta-operarios) en 
el pleno respeto de la normativa aplicable, o 
bien de los pies estabilizadores delanteros, o 
cualquier otra función auxiliar prevista, como 
la extensión de la caja.

El diseño de la nueva grúa PM se basa en 
el concepto de “estética funcional”, donde 
cualquier sofisticación de diseño está supe-
ditada a las opciones técnicas aplicadas. La 
importancia de la línea estética de la 83,5 SP 
transmite, a primera vista, la sensación de 
estar ante un rompecabezas en el que cada 
pieza se integra de forma perfecta y ordena-
da y sin imperfecciones.

Excepcional rendimiento, ligereza, seguri-
dad y máxima expresión del potencial de 
la pluma; la 83.5 SP es un gigante de la 
elevación y representa el máximo punto de 
convergencia de todos los elementos que 
hacen imbatible una grúa de camión, que 
expresa la máxima eficiencia también gra-
cias a su inigualable grado de innovación 
tecnológica.
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En este proyecto pionero, el Dr. Andrés Sampedro, un voluntario alta-
mente experimentado con un sólido historial en el ámbito académico 
y la gestión hospitalaria, liderará la implementación del hospital, que 
llevará el significativo nombre de “Araara,” que se traduce como “re-
conciliación” en el idioma oromo.

El Dr. Sampedro, junto con otros colaboradores voluntarios, ha des-
plegado sus habilidades para desarrollar meticulosamente el futuro 
hospital, aportando un conocimiento profundo que será crucial en la 
fase de puesta en marcha. El proyecto, estimado en un mínimo de 
tres meses, se centrará en establecer las directrices fundamentales 
para su desarrollo futuro. Este ambicioso empeño cuenta con el res-
paldo crucial de la prefectura apostólica de Robe, en una región en 
Etiopía donde la reconciliación es un valor fundamental arraigado en 
la población local.

La Fundación Pondera, apoyada por una red sólida de socios y cola-
boradores, incluyendo individuos y empresas comprometidos con la 
responsabilidad social corporativa, ha hecho posible este proyecto a 
través del generoso apoyo de quienes comparten su visión. Invitamos 
a todas las personas interesadas a unirse a esta noble misión, donde 
cada contribución puede marcar una diferencia significativa en la vida 
de aquellos que más lo necesitan.

Si deseas obtener más información sobre la Fundación Pondera y 
sus proyectos impactantes, te invitamos a visitar su página web en 

www.fundacionpondera.org y a seguir de cerca sus actividades en 
Instagram @fundacion_pondera y LinkedIn. La solidaridad y el com-
promiso marcan el camino hacia un futuro más prometedor.

La Fundación Pondera Lidera el Despliegue del 
Primer Hospital Neuropsiquiátrico en Etiopía
La Fundación Pondera, reconocida por su dedicación al impacto social, ha marcado un hito sin precedentes al asumir la 
iniciativa de liderar el despliegue un innovador Hospital Neuropsiquiátrico en la región de la Oromía en Etiopía. Desde su 
inicio en 2018, la organización ha centrado sus esfuerzos en potenciar el desarrollo de entidades de alto impacto social, 
especialmente en el ámbito hospitalario, mediante una gestión profesional y eficiente que garantice la continuidad de 
actividades esenciales.

Dr. Andrés Sampedro (el Voluntario) y Javier Valbuena (presidente de la Fundación).

Manitou y JCB anuncian 
fin de los litigios por 
infracción de patentes
Manitou BF y J.C. Bamford Excavators Limited han decidido, de mu-
tuo acuerdo, poner fin a todos los litigios por infracción de patentes. 
Las disputas iniciadas a partir de mayo de 2017 afectaban a tres pa-
tentes europeas y dieron lugar a un conjunto de procedimientos judi-
ciales en Francia, Reino Unido e Italia.

El fin de estos litigios no tiene ningún impacto en la actividad presen-
te y futura de ambas partes, ni en las características de los productos 
comercializados por cada una de ellas.

Pisuerga Rent celebra 
su 6 aniversario
El15 de noviembre de 2017 empezaba la andadura de Pisuerga Rent. 
una empresa joven e innovadora que busca dar el más alto estándar 
de calidad en su servicio. Es una empresa joven pero no por ello fal-
tos de otro activo muy valioso como es la experiencia, y en Pisuerga 
Rent añaden esa experiencia a una empresa que va dando pasos de 
gigante. Este mismo año se convertían en concesionario de la mar-
ca Kubota para seguir poniendo a disposición de sus clientes la mejor 
maquinaria de obra y elevación.
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Estas son las últimas y principales novedades 
introducidas en los productos de la serie V-R/
RC de Manitex Valla desde finales de 2023. 
Son el resultado de sus esfuerzos por satisfa-
cer las expectativas de sus clientes con una 
mejora constante de los procedimientos y la 
calidad de sus productos, y por garantizar 
una eficacia y fiabilidad cada vez mayores.

VÁLVULA DE RETENCIÓN EXTREMA: 
UNA SOLUCIÓN ÚNICA
Durante las operaciones de mantenimiento e 
instalación de maquinaria o sus componen-
tes, a veces es necesario mantener la car-
ga suspendida durante horas y garantizar su 
completa “inmovilidad”. A pesar de la aparen-
te obviedad de este requisito, las válvulas de 
bloqueo instaladas habitualmente en los cilin-
dros de las plumas presentan fugas mínimas, 
equivalentes a unas pocas gotas por minuto. 
Incluso la más mínima fuga puede afectar a la 
estabilidad de la carga suspendida y, por tan-
to, al resultado de la intervención en curso. A 
la luz de estas consideraciones, Manitex Valla 
ha desarrollado una solución única e innova-
dora: EHV, un sistema de válvula de bloqueo 
de doble cero fugas, diseñado específicamen-
te para grúas Pick&Carry, en colaboración con 
Valvole Italia, líder en este campo.
 
La eficacia de esta solución se ha demostra-
do mediante rigurosas pruebas, garantizan-do 
una estabilidad total de la carga a cualquier 
altura. La válvula diseñada para este siste-
ma se distingue por su redundancia interna 
en la función de retención de carga. Frente 
a las soluciones tradicionales que utilizan un 
único sobrecentro con cierre mecánico entre 
los componentes rectificados, esta configura-
ción emplea dos sobrecentros montados en 
un bloque embridado en el cilindro, dispues-
tos en serie en la línea de soporte de la carga.

Este enfoque mejora significativamente la es-
tabilidad de la carga a lo largo del tiempo y 
proporciona un rendimiento superior, incluso 
en situaciones imprevistas de contaminación 
por aceite. Además, la válvula está equipa-
da con un sistema de apertura amortigua-
da que, en sinergia con el sistema de control 
de la máquina, garantiza un posicionamiento 
preciso y un movimiento suave, incluso a ba-
jas velocidades, lo que la hace ideal para tra-
bajos de precisión.

MODO VERTICAL: SEGURIDAD, 
SENCILLEZ Y PRECISIÓN
Actualmente se está implementando un ajus-
te de control específico, disponible en toda la 
serie V-R y V-RC a partir de este mes. Esta 
configuración surgió de las necesidades ex-

presadas por algunos clientes, una caracte-
rística que faltaba en el mercado y que nin-
gún fabricante había propuesto nunca. Sin 
embargo, no cabe duda de que facilitará el 
manejo de la grúa, aumentará la seguridad 
de las maniobras y, en el peor de los casos, 
evitará daños a estructuras e instalaciones. 
Este ajuste se denomina “Modo Vertical” y 
puede ejecutarse a través del radioman-
do. Realizando una única y sencilla manio-
bra con el joystick de control, garantiza una 
maniobra de elevación o descenso perfecta-
mente vertical sin variación de radio. 

Si bien el uso del cabrestante y del bloque 
relativo, utilizados con la pluma posiciona-
da y estacionaria y a una cierta altura ya ga-
rantizan esta trayectoria de elevación per-
fectamente vertical, este innovador modo 
de control será especialmente apreciado en 
los modos “Gancho” y “Carretilla elevado-
ra”, permitiendo una elevación vertical pre-

cisa sin necesidad de controlar por separa-
do la inclinación y el telescopio del brazo de 
la grúa. La decisión de elevar o bajar se toma 
simplemente mediante una maniobra desde 
el radiocontrol, dejando la interpolación de 
las dos maniobras al software y la mecatró-
nica de a bordo.

INSPECCIÓN FINAL DE CONTROL  
DE CALIDAD: UN COMPROMISO  
CON LA EXCELENCIA
Una de las introducciones más recientes de 
Manitex Valla es la activación de la inspec-
ción final de control de calidad. Este proce-
so representa un paso más en el compromi-
so de la empresa de garantizar una excelente 
calidad de los productos para los clientes. Al 
final de la cadena de producción, que inclu-
ye el montaje, las pruebas, la calibración, la 
limpieza y el lavado, se lleva a cabo una com-
probación minuciosa de toda la documen-ta-
ción y una inspección visual detallada de 
cada máquina, incluidos los equipos opcio-
nales y los accesorios.

Pero eso no es todo: tras las pruebas, se reali-
za un análisis del tamaño y el número de par-
tículas residuales contaminantes en el aceite 
hidráulico que utiliza la grúa. Estas partículas 
deben cumplir las estrictas normas ISO 4406 
para garantizar la máxima eficacia. Como sig-
no tangible de este proceso de control de ca-
lidad, cada producto evaluado positivamente 
llevará una placa adhesiva de “Inspección fi-
nal de control de calidad” colocada junto a la 
placa CE de la grúa.

Manitex valla presenta novedades técnicas 
en sus productos
Manitex Valla ha introducido la Válvula de retención extrema, una solución única y el modo vertical, así como la Inspección 
final de control de calidad: un compromiso con la excelencia.
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MEC, especialista en PEMP, que existe des-
de hace más de 45 años, y Dingli se convir-
tieron en socios de fabricación en 2016 antes 
de que la relación se mejorara con la partici-
pación minoritaria en 2018.

La mayor inversión de Dingli, con sede en 
China, en MEC eleva su propiedad total al 
49,8%. El plan conlleva que Dingli compre 
las acciones en circulación de MEC y asuma 
la propiedad total de la empresa.

Según MEC, las sinergias entre las dos empre-
sas han llevado a un rápido crecimiento y avan-
ces en innovación, incluida la introducción de 
las microtijeras, el sistema de contención de fu-
gas y el elevador de tijera Xtra-Deck de MEC.

David White, presidente de MEC, dijo que la 
compañía ahora podrá ampliar sus instala-
ciones en EE. UU. con inversiones adiciona-
les, incluido un centro de investigación con 
sede en California y un centro de repuestos 
en la costa este.

“La experiencia y la calidad de fabricación de 
Dingli son verdaderamente de clase mundial 
y son uno de los líderes en la industria. He-
mos tenido una gran asociación como ningu-
na que haya visto en mis más de 30 años en 
esta industria y estoy realmente emocionado 
por nuestro futuro juntos”.

White agregó: “Debido a que ya hemos es-
tado trabajando juntos durante tanto tiempo, 
todo sigue igual, pero con mayores sinergias 
y capital de trabajo para lograr nuestra mi-

sión de mejores soluciones para esta indus-
tria en seguridad y productividad”. El equipo 
de MEC continuará aportando innovación a 
la industria y escuchando atentamente sus 
desafíos. La unión de las fortalezas de cada 
empresa sólo aumentará la disponibilidad de 

máquinas y acelerará más rápidamente el rit-
mo de la innovación.

“La tradición de MEC de grandes produc-
tos, grandes personas y grandes asociacio-
nes continúa”.

Dingli llevará a cabo la adquisición completa de MEC
Dingli adquirirá por completo MEC Aerial Work Platforms, con sede en EE. UU., en un acuerdo que inicialmente le 
permitirá ampliar la participación del 25% que tiene actualmente en la empresa a casi el 50%.

Dingli presenta su nueva 
tijera estrecha
Dingli ha lanzado una nueva tijera AC estrecha de 12 m, el modelo JCPT1208AC.

Este modelo ofrece una altura máxima de tra-
bajo de 12 m en interiores y 9,2 m en exterio-
res, con una carga máxima de 250 kg, mien-
tras que su ancho es de sólo 0,83 m.

Además, la máquina puede proporcionar es-
tabilidad sin estabilizadores adicionales, ade-
más de poder circular a máxima altura.

Para un transporte cómodo, la altura de la 
JCPT1208AC con barandilla plegada es de 
2,05 m y, con un ancho total de la máquina 

de 0,83 m, está diseñada para pasar por es-
pacios y puertas angostos.

En términos de resistencia, el modelo está 
equipado con una batería de 24V240Ah. 
También está equipado con un sistema de 
aire acondicionado completamente cerrado 
como los modelos originales de la compañía, 
con aire acondicionado dual para levantar y 
conducir. También hay un alto nivel de im-
permeabilidad, y toda la máquina está dise-
ñada para no necesitar mantenimiento.
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Tadano adquirirá Nagano Industry
Tadano Ltd. se complace en anunciar un hito importante en su compromiso continuo de brindar soluciones innovadoras a 
los clientes. Tadano ha celebrado con éxito un acuerdo de compra de acciones para adquirir todas las acciones de Nagano 
Industry Co., Ltd. con sus accionistas.

Nagano Industry Co., Ltd. se fundó en 1968 
y tuvo unas ventas de 5.600 millones de ye-
nes en 2022.

Los productos de la empresa son altamen-
te especializados y se utilizan en una amplia 
gama de campos, incluida la construcción y 
la ingeniería civil, así como fábricas, cons-
trucción naval y sitios de mantenimiento, lo 
que la convierte en uno de los fabricantes lí-
deres de equipos autopropulsados a gran al-
titud que está altamente calificado. 

Nagano Industry Co., Ltd. es un reconocido 
fabricante de plataformas de trabajo aéreas 
sobre orugas autopropulsadas en Japón, lo 
que lo convierte en una valiosa filial del Gru-
po Tadano.

GAMA DE PLATAFORMAS NAGANO

High capacity

Articulated boom lift

Telescopic boom lift

AT-280XTG
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AT-150S (Super Deck)

AT-110TTE

Como nombre confiable en la indus-
tria, Tadano ha entregado constantemen-
te plataformas de trabajo aéreas de últi-
ma generación para satisfacer las diversas 
necesidades de sus clientes. Esta adquisi-
ción estratégica marca un momento cru-
cial para Tadano y sus valiosos clientes, 
ya que mejora la capacidad de la empre-
sa para ofrecer una gama más amplia de 
soluciones.

Nagano Industry Co., Ltd. aporta a Tada-
no una gran experiencia y una reputación 
estelar como uno de los principales fabri-
cantes de plataformas de trabajo aéreas 
sobre orugas autopropulsadas en Japón. 
La adquisición de Nagano Industry Co., 
Ltd. permite a Tadano ampliar su oferta 
de productos para incluir vehículos aéreos 
de trabajo autopropulsados, una categoría 
con gran demanda en todo el mundo. Con 
una participación de mercado de más del 
30 % en Japón para plataformas de traba-
jo aéreas montadas en camiones, Tadano 
está preparado para aprovechar las avan-
zadas tecnologías de desarrollo y fabrica-
ción de Nagano para impulsar un mayor 
crecimiento en el negocio de vehículos de 
trabajo aéreo.

La integración de Nagano Industry Co., 
Ltd. en el Grupo Tadano significa un nue-
vo capítulo de crecimiento y colaboración, 
lo que refuerza la dedicación de Tadano al 
avance de la industria de las plataformas 
de trabajo aéreas. A medida que Tadano 
continúa evolucionando, la empresa sigue 
enfocada en brindar excelencia, innova-
ción y valor incomparable a sus clientes en 
todo el mundo.

Nooteboom, éxito en su formación de HPE
En abril de 2022, Nooteboom apostó por la formación y comenzó con entusiasmo los preparativos para una formación 
de HPE (Hidráulica, Neumática y Electricidad), que incluía el análisis de necesidades, la determinación de los objetivos 
de aprendizaje, el desarrollo de lecciones y la determinación de las condiciones previas. 

En febrero de 2023, comenzaron dos grupos de un total de 13 par-
ticipantes, liderados por Jeroen Wels, no solo un profesional inde-
pendiente experimentado, sino también un apasionado profesor de 
tecnología en ROC Nijmegen. Patrick Meeuwissen (empleado de Noo-
teboom) aportó su experiencia, tanto en términos de conocimientos 
como de instalaciones. El martes pasado, los dos primeros grupos 
completaron con éxito el módulo de Elektra. Esto marcó el final de una 
exitosa formación de HPE y también el período piloto de Nooteboom.

Durante el último año, la capacitación ha sido cuidadosamente eva-
luada y adaptada. El 14 de noviembre, comenzó un nuevo grupo de 
participantes, con comentarios positivos de los participantes actuales 
sobre el nivel, la materia específica, los métodos de enseñanza efec-
tivos y el maestro inspirador.
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Grúas Palli trabajando con su grúa 
Spierings SK1265-AT6 eLift 
Grúas Palli ha finalizado con éxito el montaje de una estructura metálica para aumentar la nave y el posterior desmontaje 
de la antigua gracias a su grúa Spierings Cranes Mobile SK1265-AT6 eLift.

Esta grúa tiene una capacidad máxima de 
10 toneladas que puede manejar en un radio 
de más de 13 metros. Su pluma de 60 me-
tros tiene una capacidad de punta de pluma 
de 1.700 kg a una altura de pluma horizon-
tal de 35 metros. La altura máxima de eleva-
ción es de 64,2 metros con el plumín abati-
do a 30 grados.

El sistema eLift permite que la grúa se conecte 
a una toma de corriente de 16 o 32 amperios 
con la energía que pasa a través de una ba-
tería de iones de litio ‘PowerPack’ que absor-
be los picos de consumo de energía y permite 
una conexión a una toma normal sin afectar el 
rendimiento. Cuando el consumo de energía 
es bajo, la batería se recarga. La grúa también 
está equipada con un pequeño motor diésel 
que puede generar energía eléctrica cuando 
no hay una toma de corriente disponible.
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La GMK6450-1, la grúa de 6 ejes para 
servicio pesado más resistente del mer-
cado, comparte el mismo diseño que la 
Grove GMK6400-1, pero con una capaci-
dad máxima aumentada de 450 t. Aborda-
rá trabajos en diversos sitios de construc-
ción en toda la isla, incluidas aplicaciones 
de energía e infraestructura. La nueva ad-
quisición amplía la creciente flota de grúas 
Grove de Crane & Equipment, que actual-
mente depende de una GMK5250L y una 
GMK4100L-1.

“Estamos muy entusiasmados de agregar 
una grúa tan impresionante a nuestra flo-
ta. Nos hemos ganado la reputación de 
brindar equipos de primera línea a nues-
tros clientes en Barbados, y este nuevo 
Grove nos ayudará a reforzar los más al-
tos estándares de nuestros servicios”, dijo 
James Bradshaw, propietario de Crane & 
Equipment.

La primera grúa GMK6450-1 personalizada 
de Grove en el Caribe se prepara 
para trabajar en Barbados
La empresa de alquiler Crane & Equipment, con sede en Bridgetown, Barbados, recibió la primera grúa Grove GMK6450-
1 todo terreno hecha a medida en el Caribe.

Miguel Millán (izq.), gerente comercial regional de Manitowoc y James Bradshaw, propietario de Crane & Equipment.

Las plataformas aéreas de trabajo son herra-
mientas de seguridad esenciales que acom-
pañan a los trabajadores en múltiples ámbi-
tos, como la construcción, la fabricación y la 
logística, permitiéndoles trabajar en altura y 
garantizando al mismo tiempo una protec-
ción óptima de su vida y su salud física.

En los últimos meses han surgido prácticas 
comerciales inusuales en el mercado euro-
peo, en un momento en que una competen-
cia sana y leal es más necesaria que nunca 
para el desarrollo de una industria europea 
sólida en este sector. 

La Comisión Europea fue informada de esta si-
tuación y recibió pruebas sustanciales sobre 
las prácticas mencionadas y su impacto ne-
gativo para la industria de la UE. La Comisión 
llevará a cabo ahora una investigación en pro-
fundidad, tal como autorizan las normas de la 
Organización Mundial del Comercio, con el fin 
de restablecer la igualdad de condiciones para 
todos los agentes en el mercado de la UE.

Michel Denis, Presidente y Director General 
del Grupo Manitou, declaró: “Acogemos con 
satisfacción el inicio de esta investigación. La 
competencia leal en el mercado europeo es 

un requisito previo para garantizar la soste-
nibilidad de las empresas. Por lo tanto, pe-
dimos una actuación rápida y decisiva de la 
Comisión Europea para que nuestras activi-
dades y las de cientos de nuestros proveedo-
res industriales en la UE puedan seguir inno-
vando, proporcionando empleos de calidad a 
su mano de obra y seguridad continua a los 
trabajadores de toda la UE.”

Manitou apoya el paso de la Comisión Europea 
que abre una investigación antidumping a los 
fabricantes de plataformas importadas de China 
El Grupo Manitou se congratula del inicio de la investigación antidumping sobre las importaciones de plataformas aéreas 
de trabajo procedentes de China por parte de la Comisión Europea.
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Economía, innovación y sostenibilidad son los tres pilares de DIECI-e, 
el nuevo gran proyecto lanzado por DIECI en octubre de 2023, dedi-
cado al mercado agricola y al industrial. Una importante inversión a 
largo plazo, que hoy ve el nacimiento del primer manipulador tele-
scópico 100 % eléctrico, el Mini Agri-e, que combina grandes presta-
ciones con una alimentación completamente green, sin concesiones.

DIECI-e es la gran revolución que la empresa ha presentado en 
estas últimas semanas. Supone una importante novedad, que pro-
pone manipuladores telescópicos híbridos y, por primera vez, 100 
% eléctricos. ¿Cómo nace este importante proyecto? 
La idea de centrarse, a partir de un proyecto de amplio espectro, en 
el mundo de la electrificación surge, principalmente, de interpretar las 
tendencias del mercado, que hoy exige productos electrificados, sin 
limitaciones en las prestaciones. La fase de investigación y desarro-
llo se ha basado en diferentes áreas de competencia, centrándonos 
siempre en los sectores agrícola e industrial. El objetivo ha sido dise-
ñar una gama de productos personalizados, adecuados para cual-
quier tipo de necesidad. 

La novedad más importante es, sin duda, el manipulador telescó-
pico Full Electric Mini Agri-e. ¿Qué características técnicas lo dis-
tinguen?
Las principales características técnicas que distinguen al manipula-
dor telescópico full electric Mini Agri-e son sus altas prestaciones y el 
concepto de modularidad. Se trata de características específicas, di-
señadas para responder a las necesidades de diferentes clientes y 
mercados, y reducir al mínimo las concesiones.

La plataforma básica es un manipulador telescópico con prestaciones 
elevadas que se puede configurar fácilmente para satisfacer las ne-
cesidades operativas de cada cliente. Pero esto no es todo, la estruc-
tura del Mini Agri-e también permite la personalización posventa, lo 
que distingue a esta máquina de otros productos similares que ya se 
están comercializando.

El Mini Agri-e nace para responder de forma concreta a las necesida-
des actuales del mercado. Por este motivo, su lanzamiento va acom-
pañado de una importante novedad, el E-Modular Power Pack, un 
complemento que convierte el manipulador telescópico en modular. 

El E-Modular Power Pack forma parte del concepto de modularidad 
con el que se ha desarrollado este manipulador telescópico 100 % 
eléctrico. El objetivo es poder responder a diferentes necesidades gra-
cias a la posibilidad de:
• modificar el número de baterías instaladas en la máquina de forma 

rápida y sencilla, incluso en la fase de posventa;
• incorporar las futuras innovaciones, siempre desde una perspectiva 

green, con el fin de garantiza la flexibilidad entre los modelos clási-
cos y los eléctricos. De hecho, se han depositado ya varias patentes 
innovadoras, como la centrada en las baterías de hidrógeno.

El cliente es el impulsor de cada idea y de cada proyecto de DIECI-E. 
Todas las implementaciones que hacen que estos manipuladores te-
lescópicos sean personalizables y flexibles se han realizado para res-
ponder a cualquier necesidad y, así, permitir que los usuarios dispon-
gan de una solución eléctrica con las mejores prestaciones paras sus 
exigencias, a corto y largo plazo.

¿Qué supone proponer a los clientes manipuladores telescópicos 
eléctricos que se distinguen por su flexibilidad y personalización?
El manipulador telescópico es, en sí mismo, una máquina extrema-
damente flexible, sobre todo en agricultura. De hecho, en este sector, 
se puede utilizar de forma continua, ocasional o estacional. Los clá-
sicos manipuladores telescópicos con motores diésel pueden realizar 
fácilmente este trabajo, ya que se adaptan a las necesidades opera-
tivas del cliente.

En el caso de un manipulador telescópico eléctrico, la duración de la 
batería desempeña un papel fundamental. Gracias a la flexibilidad del 
Mini Agri-E, el cliente puede evaluar e instalar el número de baterías 
que realmente requiere, según sus necesidades operativas, incluso in 
situ. De este modo, el operador ya no tiene que adaptarse al manipu-
lador telescópico, sino que este se adapta al operador.

Con el Mini Agri-e será posible garantizar:
• Ampliación de la duración, siempre que sea necesario realizar ta-

reas más intensas y por más tiempo.
• Ampliación del paquete de baterías, incluso in situ, para satisfacer 

necesidades específicas. 
• Optimización de la inversión, gracias a la posibilidad de ampliar el 

número de baterías en la fase de posventa.
• Posibilidad de integrarse con las soluciones que se están desarro-

Dieci-e y el Mini Agri-e, el primer manipulador 
telescópico 100 % eléctrico de Dieci
MINI AGRI-e: personalización y flexibilidad para un manipulador telescópico eléctrico que pone al cliente en el centro. 
Hablamos de todo ello con Davide Comastri, project manager al frente del proyecto.
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llando actualmente, con el fin de obtener una mejor optimización e 
inversión a largo plazo. 

Desde el punto de vista tecnológico, ¿qué soluciones innovadoras 
de DIECI garantizan este cambio de enfoque?
La innovación empieza a partir del diseño del mismo vehículo, desde 
la posición de los componentes, hasta el desarrollo de una platafor-
ma eléctrica específica, pasando por la elección de los componentes 
adecuados al objetivo.

El Mini Agri-e incorpora soluciones vinculadas a tres solicitudes de 
patentes diferentes sobre:
• la posición y el desmontaje rápido de las baterías;
• la optimización del control hidráulico de la máquina para ahorrar 

energía;
• el concepto modular en sí, relacionado con características que se 

añadirán posteriormente.

Cada uno de estos aspectos ha requerido el desarrollo de soluciones 
específicas para garantizar al cliente un valor añadido.

Con el Mini Agri-e, DIECI electrifica uno de los modelos más popu-
lares del mercado. ¿A qué público está dirigido este manipulador 
telescópico 100 % green?
El Mini Agri-e es una óptima solución tanto para el mercado agrícola 
como para el industrial. Sin duda alguna, los países del norte de Euro-
pa, muy atentos al tema de la transición ecológica, son un excelente 
objetivo, pero también lo es el mercado italiano, sobre todo el del al-
quiler. El producto nace con el objetivo de ofrecer una solución inno-
vadora a una amplia gama de clientes, intentando ampliar al máximo 
los tipos de trabajos que se pueden realizar con esta máquina.

Gracias a su tecnología modular, ¿a corto y largo plazo podría in-
teresar e influir también al sector de alquiler de manipuladores 
telescópicos? En caso afirmativo, ¿cómo?
El Mini Agri-e es ideal para el sector de alquiler, ya que abre nuevos 
escenarios y amplía potencialmente el número y el tipo de operadores 
que podrían estar interesados.

Un aspecto importante es el relacionado con la carga de las baterías. 
El Mini Agri-e está preparado para ser alimentado con diferentes fuen-
tes eléctricas, ya sea la clásica columna estándar, la toma doméstica 
o la industrial. Por lo tanto, el cliente puede elegir el modo de alimen-
tación que mejor responda a sus necesidades.

Gracias a las características específicas del manipulador telescópi-
co eléctrico DIECI, como el sistema modular y la fácil sustitución de 
las baterías, los alquiladores tendrán la oportunidad de ofrecer a sus 
clientes algo diferente a lo que ya existe en el mercado, adquiriendo 
un importante valor añadido para su parque de máquinas.

¿Qué podemos esperar del futuro de DIECI-E para los manipula-
dores telescópicos en los sectores de la construcción y la agricul-
tura? 
El Mini Agri-e forma parte de un programa mucho más amplio. De 
hecho, el futuro de DIECI-E pasa por desarrollar y producir al me-
nos otros dos modelos electrificados, y no habrá que esperar mucho 
para ello.

Desde mi punto de vista, el desafío más difícil estará relacionado con 
la velocidad y la flexibilidad que requiere un mercado en continua 
evolución. La innovación avanza muy deprisa y es fundamental man-
tenerse al día para poder responder de inmediato a las demandas 
del mercado. Nuestro punto fuerte es la calidad y la competencia de 
nuestro equipo, que estoy seguro volverá a ser el valor añadido para 
conseguir grandes resultados.
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Brent Miller fue nombrado vicepresidente 
de administración de ventas, marketing y 
América Latina de JLG®

JLG Industries, Inc., ha promovido a Brent Miller, con larga trayectoria en la empresa, al nuevo cargo de vicepresidente 
de administración de ventas, marketing y América Latina. En este puesto, estará encargado de dirigir los esfuerzos 
y operaciones de marketing de JLG en América Latina, lo cual es fundamental para el crecimiento continuo de JLG. 
También manejará la planeación de demanda para toda América, lo que proporcionará a JLG una comprensión profunda 
de las tendencias y ventajas económicas de la región.

Mike Brown, vicepresidente de ventas y de-
sarrollo de mercados para América Latina de 
JLG, habló favorablemente de la incorpora-
ción de Miller al equipo, diciendo: “Nos emo-
ciona tener a Brent como parte del equipo de 
América Latina. Su compresión de las nece-
sidades de nuestro mercado y el tiempo que 
ha dedicado a visitar clientes y asistir a even-
tos demuestra su dedicación y enfoque inva-
luable hacia nuestra visión. Nuestro equipo 
experimentado y apasionado de América La-
tina está listo para apoyarlo y tienen muchas 
ganas de trabajar con él”.

Uno de los hitos del liderazgo de Miller será 
el compromiso de JLG para asociarse con 

sus clientes en todos los mercados, inclui-
dos los usuarios finales, los de distribución 
y los clientes de alquiler. Al asumir su nue-
vo cargo, Miller, quien ha estado en JLG por 
20 años, afirma que comprende que adap-
tarse a las necesidades especiales del mer-
cado latinoamericano es fundamental para el 
éxito de la compañía. “Mi impresión inicial 
es que este mercado está abierto a una am-
plia diversidad de maquinaria y procesos de 

construcción que tienen aplicaciones globa-
les más amplias”.

Un ejemplo de esto, afirma Miller, es aprove-
char la reciente adquisición de Hinowa por 
JLG en el mercado latinoamericano. “Esta 
adición ofrece acceso a una gama de pro-
ductos nuevos para nuestros clientes de la 
región. El interactuar continuamente con los 
clientes y la solución innovadora de proble-
mas son aspectos vitales para la estrategia a 
largo plazo de JLG. Estos elementos eviden-
cian el compromiso de JLG con el mercado 
latinoamericano y su determinación en per-
manecer competitivo en la región”, terminó 
diciendo.

El equipo 
DIRLiuGong 
cuenta con 
una nueva 
incorporación
DIRLiuGong aumenta su equipo con Santia-
go Rodríguez, que asumirá el cargo de Res-
ponsable Comercial de manutención y eleva-
ción a nivel nacional.

En DIR LiuGong siguen creciendo fieles en 
el compromiso de desarrollo de marca, ofre-
ciendo día a día más recursos, mayor cober-
tura y una gama de maquinaria más amplia 
a disposición de sus clientes en toda España.

Anagrual firma el convenio 
de colaboración con banco 
Sabadell Profesional
 
ANAGRUAL firma un Convenio de colaboración con Banco Sabadell Profesional.

“Vamos a trabajar conjuntamente en ofrecer la mejor oferta para nuestros asociados; atendien-
do a sus necesidades”, comentan David Ruiz, Secretario de ANAGRUAL.
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Tomi Maquinaria y TCM Forklifts España 
llevan a cabo una Jornada Técnica
El pasado 22 de noviembre, en estrecha colaboración con TCM Forklifts España, Tomi Maquinaria realizó joruna jornada 
técnica enfocada en los Retos Futuros de la Intralogística. El evento, celebrado en el Auditorio y Centro de Congresos 
Murcia Victor Villegas, estuvo centrado principalmente en 3 ámbitos: la automatización, digitalización e industria 
intralogística 4.0 (carretillas, transpaletas y apiladores de última generación), las baterías de litio y la pila de hidrógeno, 
y las posibilidades financieras.

La jornada inició con la presentación sobre 
la alianza estratégica de Tomi Maquinaria 
con TCM Logística & Transporte, resaltando 
el compromiso conjunto con la innovación y 
la consolidación de su liderazgo en la zona 
de Levante.

Contaron con la colaboración e intervenciones 
como la de TCM Logística & Transporte, Da-
niel Csaki (Vicepresidente de ventas de Logis-
next-TCM para Europa), Jorge Garcia Orejana 
(Director Regional Iberia Logisnext-TCM) y DE 
LAGE LANDEN INTERNATIONAL BV SUCUR-
SAL EN ESPAÑA y Plug Power.

Grúas Rigar, nuevo miembro 
de pleno derecho de AECE
 
Grúas Rigar, S.L.U. es nuevo Miembro de Pleno Derecho de AECE, después de 
que la Junta Directiva haya aprobado su solicitud formal de incorporación.

Grúas Rigar es un grupo de empresas líder en el alquiler de maquinaria industrial para la cons-
trucción, infraestructuras e ingeniería en el arco mediterráneo. Rigar tiene su sede principal 
en Valencia y cuenta con delegaciones en Sagunto, Castellón, Benicarló, Tarragona y Alicante. 
Actualmente el grupo está formado por más de 150 trabajadores.

AECE sigue su expansión sostenida en el tiempo y ya son 182 empresas las unidas al nuevo 
proyecto, entre miembros de pleno derecho (132) y colaboradores (50).

Fuente: AECE.
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Transgrua celebra 50 años con gran éxito
El 7 de diciembre Transgrua, la empresa de alquiler de grúas y plataformas portuguesa, con sede en Passil, muy cerca de 
Lisboa, y referente del mercado, celebró sus 50 años de trayectoria rodeados de clientes, proveedores y amigos.

Una celebración donde quedó patente la po-
tencia y fortaleza de Transgrua, que cuen-
ta con 120 grúas y 120 grúas hidráulicas, 
equipos de transporte y más de 1000 pla-
taformas, además de una amplia gama de 
manipuladores telescópicos, minigrúas y ca-
rretillas.

TRANSGRUA fue fundada en 1973, inicial-
mente dedicada exclusivamente al alquiler 
de grúas, y los trabajos realizados en el com-
plejo Sines, son algunos de los más grandes 
y relevantes en sus primeras etapas.
 
Durante estos años, la empresa estuvo pre-
sente en todas las actividades económicas, 
aumentando su presencia en la prestación 
de servicios en la mayor parte del trabajo 
principal realizado en Portugal.
 
TRANSGRUA es sinónimo de profesionalis-
mo y máxima seguridad.



187

NOTICIAS DEL SECTOR

TRANSGRUA ES SINÓNIMO DE 
PROFESIONALISMO Y MÁXIMA 

SEGURIDAD.

 
Ofrecen además capacitación del personal, 
certificación, siendo centro de formación 
IPAF.

En Portugal, cuentan con su sede en Passil, y 
también tienen 4 delegaciones, ubicadas en 
Oporto, Pombal, Sines y Algarve.

El equipo de Transgrua está formado por 400 
personas y siguen incorporando gente conti-
nuamente gracias a su expansión empresa-
rial.
 
A nivel internacional, están presentes en An-
gola y Marruecos.

Durante la inauguración, los asistentes pu-
dieron ver unas espectaculares fotos desde 
los años 70 hasta la actualidad donde se re-
flejaba la historia de la empresa.

Tanto João Frade, como su hija Maria João 
Frade y Henrique Lourenço, coincidieron 
en destacar el trabajo de todo el equipo de 
Transgrua para que los clientes queden sa-
tisfechos, sepan que cuentan con una em-
presa profesional que siempre está a su lado 
y que ha consolidado estos 50 años gracias 
a los clientes a los que agradecieron de cora-
zón su apoyo durante estos 50 años.
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Plataformas Lozano participó 
en una jornada técnica sobre PEMP
Salvador Artés Román, Gerente de Plataformas Lozano, intervino en la Jornada Técnica Presencial que se llevó a cabo el 31 
de octubre en el Centro de Prevención de Riesgos Laborales de Sevilla, y que trató sobre “PLATAFORMAS ELEVADORAS 
MÓVILES DE PERSONAL (PEMP). GESTIÓN PREVENTIVA PARA SU USO SEGURO: APLICACIÓN DEL RD1215/1997 
Y LA NORMA UNE 58921:2017”.

La Jornada fue inaugurada por D. Antonio 
Agustín Vázquez, Delegado Territorial de Em-
pleo, Empresa y Trabajo Autónomo en Sevilla 
de la Junta de Andalucía y D. Jorge Carbajal 
Orduña. Director del CPRL de Sevilla.

La Jornada contó con una nutrida asistencia 
y se llevaron a cabo distintas ponencias:
Qué son las PEMP. Tipología de equipos. Si-
niestralidad. Formación del operador, por 
José Ramón Etxebarria Urrutia. Instructor 
Senior de IPAF.

PEMP como equipo de trabajo: Legislación 
aplicable, por Carmelo Cairón Sánchez. De-
legado de SCI, S.A.U.

Mantenimiento de las PEMP: Revisiones. 
Responsabilidad de titulares y usuarios, por 
Salvador Artés Román, Gerente de Platafor-
mas Lozano.

Inspección periódica y excepcional a PEMP. 
Aplicación de UNE 58921:2017, por José 
Ramos Rosa, Inspector Técnico de SCI, 
S.A.U.

Además, se llevó a cabo un coloquio modera-
do por Dña. Mabel García Murillo, Jefa Área 
Formación CPRL Sevilla.

OBJETIVO DE LA JORNADA
Las Plataformas Elevadoras Móviles de 
Personal (PEMP) se emplean en activida-
des y entornos muy diversos, dado su gran 
versatilidad y variedad de equipos existen-
tes en el mercado. Estos equipos permiten 
realizar trabajos en altura de especial pe-
ligrosidad, por lo que es fundamental una 
adecuada elección del equipo, que éste 
se encuentre en condiciones de uso se-
guras y que el usuario esté debidamen-
te formado.

Considerando que el mantenimiento, revisión 
e inspección de estos equipos es un aspecto 

clave en la seguridad, actualmente no existe 
una reglamentación específica al respecto, lo 
que dificulta la capacidad de decisión de las 
personas responsables en la autorización del 
uso de dichos equipos.

En esta Jornada, además de analizar sinies-
tralidad y tipos de equipos, se realizó un re-
corrido por las obligaciones reglamentarias 
en el cumplimiento de los requisitos que es-
tablece el RD 1215/1997 como equipos de 
trabajo, la necesidad de formación especia-
lizada del personal que realiza las distintas 
tareas de mantenimiento, revisión e inspec-
ción de las PEMP, las ventajas en la aplica-
ción de las normas técnicas, centrándose en 
el análisis de la aplicación de la norma UNE 
58921:2017

La Jornada estaba dirigida a propietarios de 
PEMP, usuarios de PEMP, coordinadores de 
seguridad en obras, inspectores de seguri-
dad en obras, promotores de obras y técni-
cos PRL.

BYG, nuevo miembro de Aseamac
BYG es una empresa familiar creada en 1967. Empezó como una compañía 
especialista en tornillería para maquinaria de movimiento de tierras y obra 
pública.

Tras años de expansión hacia nuevos sectores como el material de desgaste, el rodaje o los re-
puestos hoy es una gran referencia a nivel nacional e internacional en la fabricación y distri-
bución de repuestos adaptables para las principales marcas de maquinaria de movimiento de 
tierra, explotación de canteras y minería.

Hoy ofrece servicio en más de 100 países donde tiene como premisa y valores la calidad, la in-
vestigación y el desarrollo, el compromiso, la colaboración, la excelencia o la integridad.

Puedes encontrar con ellos maquinaria de agricultura, construcción y obra civil, dragados y 
minería.
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Aguado adquiere dos grúas Spierings
La empresa de grúas y transporte Aguado, ha adquirido dos grúas móviles de construcción de la marca Spierings Mobile 
Cranes.

Los modelos adquiridos son una SK1265-AT6 eLift y una SK597-AT4.

La SK1265-AT6 eLift es la primera de este tipo en España. Esta grúa 
tiene de especial que la diferencia de las demás, es que dentro de la 
cabina del conductor es totalmente diferente a las demás, con cuadro 
totalmente digital y nuevo sistema de climatización aparte de llevar un 
monitor más grande para la cámara trasera y lateral.

Las características de la grúa en sí son iguales que las otras, pero con 
la diferencia de que puedes trabajar en modo híbrido o totalmente 
eléctrico a 16 y 32 amperios.

Es una máquina que te levanta 10 toneladas a casi 14 metros y 1700 
kilos a 60 metros.

También por llevar el sistema hidráulico, es de momento la máqui-
na más rápida que existe, después de tener los apoyos colocados, en 
modo montaje o desmontaje en sólo 11 minutos.

Rafael Morales, responsable de Spierings Mobile Cranes para Espa-
ña, explica a Movicarga: “Estamos muy contentos y orgullosos de que 
una empresa como Aguado haya apostado por nosotros, y desde aquí 
queremos agradecer la confianza depositada en nosotros”.

El beneficio antes de impuestos del periodo mejoró un 52%, hasta 
12.040 millones de yenes (80,1 millones de dólares), gracias al au-
mento de los precios y la reducción de los gastos generales, así como 
a la combinación de productos y zonas geográficas, sin olvidar la de-
bilidad del yen frente al dólar y el euro.

El desglose por tipo de producto fue el siguiente:
Grúas móviles: 145.000 millones de yenes (965,3 millones de dóla-
res), un 36% más.
Grúas hidráulicas articuladas: 13.300 millones de yenes (88,4 millo-
nes de dólares), un 12,2% más.
Plataformas aéreas de trabajo: 11.300 millones de yenes (75,5 millo-
nes de dólares) - 13,6%.
Otros ingresos: 34.300 millones de yenes (228,1 millones de dóla-
res) +1,9%. 
Ingresos totales ¥203.900 millones (1.360 millones de dólares) + 
23,5%.

Ventas de grúas móviles Nacional / Exportación 
Japón ¥36.780 millones ($244,8 millones) +9,2 
Exportación ¥108.200 millones (720,5 millones de $) +48,5 

Ventas por regiones 
Europa ¥23.300 millones (155 millones de dólares) +1,2
Norteamérica: 63.700 millones de yenes (424,15 millones de dóla-
res) +58,2%. 

América Central y del Sur: 3.200 millones de yenes (21,3 millones de 
dólares) - 7,5 
Asia: 11.000 millones de yenes (73,3 millones de dólares) - 8,8%.
Oriente Medio ¥16.700 millones ($111,5 millones) x 3 veces 
Oceanía ¥11.400 millones ($75,6 millones) +24,5
Otros mercados: 1.100 millones de yenes (7,2 millones de dólares) 
- 17,9%. 
Japón ¥73.500 millones (489,1 millones de $) +4,4 
Total: 203.900 millones de yenes (1.360 millones de dólares) + 
23,5%.

Buen tercer trimestre para Tadano
Tadano ha dado a conocer sus resultados correspondientes a los nueve meses transcurridos hasta finales de septiembre. 
Los ingresos totales de los nueve meses aumentaron un 23,5%, hasta 203.900 millones de yenes (1.360 millones de 
dólares), en comparación con el mismo periodo del año anterior. 
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Facilita la seguridad y salud laboral 
en el sector del alquiler de 
grúas móviles y elevación de cargas.

Disponible para teléfono móvil.

Gracias a esta aplicación dispondrá 
de un recopilatorio de:

• Medidas preventivas del sector.
• Obligaciones de todos los 

intervinientes en el alquiler de 
grúas móviles.

• Cuestiones de interés para los 
trabajadores y empresas del 
sector.

NUEVA APP ANAGRUAL
¿Quieres que tus empleados tengan conocimiento 

de los documentos sobre responsabilidad, seguridad 
y salud laboral en el sector del alquiler de grúas móviles?

Aquí tienes la solución: Nueva herramienta de ANAGRUAL

MÁS INFORMACIÓN

 info@anagrual.es
www.anagrual.es

http://www.anagrual.es


My Riwal Parts

www.myriwalparts.com

La tienda con los repuestos de las marcas
de plataformas aéreas más importantes

Búsqueda por:

Número de serie de la máquina
Marca y tipo de modelo

Dibujos interactivos

MÁS INFORMACIÓN

900 92 92 50  //  parts@riwal.com

http://www.myriwalparts.com



