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2022: 0 has subido precios o0 caminas hacia el ocaso

Ha llegado enero y los que hayais perdido la oportunidad de subir las
tarifas, habéis perdido una oportunidad de oro. Como lo queréis ha-
cer en febrero, os va a costar Dios y ayuda, ;por qué? Es un tema psi-
colégico. Los humanos somos borregos, sabemos que enero supone
cambios, y los cambios no los vemos mal, los aceptamos, aunque sea
a regafiadientes, pero febrero no soporta cambios. Es asf.

Y es que como ya he repetido hasta la saciedad, subir tus precios de
alquiler es algo impepinable, que no se debe ni discultir.

Y sino vamos a hacer un test rapido:

1.- ;La cadena de suministro sigue estando convulsa y se retrasaran
los equipos?

2.- iExiste una crisis generacional y falta de personal?

3.- ;Tus trabajadores han recibido la subida correspondiente al IPC?

4.- ;Siguen subiendo la electricidad y el gas?

5.- ;Las maquinas han subido de precio?

6.- ;Los repuestos de las maquinas que se estropeen te los van a re-
galar?

7.- ;Y la mano de obra?

8.- i Tu competidor manda en tu casa?

9.- ;Va a venir alguien a arreglarte tus problemas?

10.- ;Has subido tu las tarifas de alquiler para repercutir todo lo que
tu estas pagando de més?

Si has contestado Sl a las preguntas de la 1 a la 5, no tiene mérito, es
obvio, todo sube.

Si has contestado NO de la 6 a la 9 es que tienes sentido comun.

El truco de este test es saber contestar a la pregunta 10. Segun sea
positiva 0 negativa tu respuesta, demostraras que eres un empresario,
0 un currito venido a mas.

Sefiores, nadie va a venir a arreglarnos nada, si pensais que va a lle-
gar algo de los fondos europeos estéis equivocados. Sanchez esta
muy ocupado jugando a las batallitas con su teléfono escacharrado,
mientras Biden le deja fuera de toda reunién importante.

La UE nos ha dado ayudas y Espafia se permite el lujo de no repartir-
las, ;por qué? Yo no soy lo suficientemente inteligente para entender
sus motivos, lo reconozco. Llegan 5000 millones y 2000 se quedan
sin repartir. ;Y qué pasa? NADA. No es que no lo necesiten las em-
presas, es que este Ejecutivo es tan condenadamente indtil, que no
sabe hacer su trabajo.

Lo ideal con las ayudas que llegan de Europa seria un plan renove de
maquinaria. Y que nadie me diga que no se puede hacer, porque te-
nemos muy cerca el ejemplo de Italia, que en 2020 daba ayudas del
50% para adquisicién de maquinaria nueva “conectada” y el afio pa-
sado del 40%.
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Es lo que Italia ha denominado AYUDAS 4.0, para impulsar la digita-
lizacién y conectividad en las empresas. Toda maquina que dispon-
ga de un sistema ERP, de conectividad con la empresa, mediante el
cuél se registran datos de rendimiento de la méaquina, paradas, fun-
cionamiento, etc. esta bonificada al 50% el primer afio y segundo afio
que lo han hecho al 40%, que se descuenta en los impuestos. Re-
pito: 40%

;Os imaginais en Espafia lo que eso supondria? Restar a la maquina
que necesitais un 40%. ;No la comprariais? Italia dispone de un teji-
do empresarial brutal, ;Y qué hacen? Cuidarlo.

No pido un 40%, ;Pero qué tal un 15% para las empresas espafiolas?
;No se les llena la boca con eso de que Espafia se estda modernizan-
do?, pues que ayuden a ello y se dejen de tanta demagogia.

;Qué hacemos en Espafia? Darle los mandos a este inhabil que solo
sale en television para decir sandeces.

A los empresarios se les llena la boca con frases como
que su empresa da un valor afadido, servicio 100% de
calidad, de que tiene los mejores comerciales, los mejores
sistemas, la mejor tecnologia para controlar donde hay
obras y llevarselas, la mejor maquinaria, y con tanto,
tanto, tanto que dais, ;pensdis de verdad que las nominas
y las maquinas se pagan con “bonos de valor ahadido™?

O subes tus precios o estas haciendo el canelo, dando, dando, dan-
do, sin de verdad dar valor a lo que haces. Plantéate de verdad los
costos totales de propiedad, el valor residual de la méquina, la utiliza-
cién, su mantenimiento, el personal, y después, mira a ver si es ver-
dad que el precio de alquiler que ofreces soporta eso. Si no, stbelo.
No digas que das valor afiadido, lo que estéas haciendo es regalar va-
lor, que es diferente.

No regales maquinas, ;tU vas a un rent a car y les lloras y les dices
que es muy caro? No. Te tomaran por lunatico. Pues aplicate el cuen-
to, y aplicaselo a tus comerciales, grabaselo a fuego, las maquinas no
se regalan, ni se regalan los portes ni se regala nada, que la vida esté
muy cara y hay que hacerse valer de una vez por todas.

Que somos un sector que ha soportado muchas batallas, como para
que ahora unos rasgufios nos hagan perecer.

FUERZA'Y HONOR
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JLG CELEBRA SUS

22 ANOS EN ESPANA

Entrevista

Mov.- En 2022 se celebran los 22 anos del
desembarco de JLG en Espaia directa-
mente. Contarnos un poco que hitos recor-
dais que sean importantes durante este
periodo que hayan hecho de JLG una marca
de referencia.

El establecimiento de unas instalaciones fisi-
cas en Espafia, junto con el desarrollo de una
red de servicio que cubre toda la peninsula
ibérica y las islas. Durante el primer recorrido
en Espafia, la estructura contaba con unas
30 persones directamente empleadas de JLG
hasta que llegd la crisis de 2009, que todos
desafortunadamente conocemos. No obstan-
te, y a pesar de la reorganizacion postcrisis,
una buena parte de nuestros empleados se
quedaron colaborando de manera indepen-
diente. Este hecho ha dado continuidad a la
postventa y reforzado la fiabilidad y la refe-
rencia de la marca.

Al mismo tiempo, JLG siguié innovando y
evolucionado sus productos hacia maqui-
nas mas eficientes y sostenibles. Finalmen-
te, para garantizar mas cercania al cliente y
una atencién mas aguda, hace 5 afios firma-
mos un acuerdo de distribuciéon con Magel.

En realidad, nuestro éxito ha sido gracias a
los clientes que han apoyado nuestro proyec-
to durante todos estos afios.

Mov.- La innovacion es parte del ADN de
JLG y han sido muchos los lanzamientos a
lo largo de los anos. Nos cuentas por favor
qué adelantos ha desarrollado JLG en sus
maquinas en este tiempo.

Las evoluciones mas importantes tuvieron lu-
gar los 10 Gltimos afios, principalmente rela-
cionadas con la sostenibilidad (Hibrido, EC
Boom, AE1932 Da Vinci, Kit de conversion).

LAS EVOLUCIONES MAS
IMPORTANTES TUVIERON
LUGAR LOS 10 ULTIMOS ANOS,
PRINCIPALMENTE RELACIONADAS
CON LA SOSTENIBILIDAD
(HIBRIDO, EC BOOM, AE1932 DA
VINCI, KIT DE CONVERSION).
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En 2015,
JLG adqui-
ri6 Power Tower,
dando una sefal fuer-
te al mercado en cuanto a acce-
so a alturas reducidas y eficien-
cia del trabajo en obra.

Finalmente, y mas reciente-
mente, se han revisitados mo-
delos conocidos aumentando su
capacidad y operatividad, como
por ejemplo el desarrollo del doble
eje oscilante, o la auto nivelacion que
llegara a Europa a lo largo de 2022.

Mov.- El aio pasado presentaron numero-
sos modelos al mercado, ;qué nos puede
decir de las novedades que hemos visto en
2021? ;Y qué novedades podemos esperar
de JLG en 2022?

Brazos eléctricos con bateria de litio (Serie
EC).

Implementacién de cesta gran capacidad (3
personas — 450 kg).

Renovacion de la gama de tijeras todo terre-
no (RT) incluyendo las versiones eléctricas
(ERT).

Para 2022, como he mencionado anterior-
mente, llegaré al mercado europeo un brazo
telescépico auto nivelante (670SJ) y se refor-
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zaréa la introduccién de kit de conver-
sion de Diesel a eléctrico.

Mov.- ;Qué valor anadido
ofrece JLG a los clien-
tes?
JLG se ha vuelto mas
que un proveedor
de plataformas,
mas bien un pro-
veedor de solu-
ciones. La oferta
. yendo mas alla
- de la maquina
misma.

Nuestras  ma-
quinas permiten
explotar el ciclo
completo de vida
de la maquina a tra-
vés de precio compe-
titivo, coste de mante-
nimiento reducido, y valor
residual alto.

Un socio como JLG

permite acceder a

alturas de 3.50m
hasta 58m.

En complemen-
to, JLG apoya a
sus clientes con
su capacidad a
suministrar ~ solu-
ciones financieras.

Mov.- De su oferta de
maquinaria, ;qué maquinas
encajan en el mercado espanol mejory por
qué?
El producto més demandado sigue siendo las
tijeras eléctricas. Con el fin de responder a las
necesidades de los clientes, hemos creado una
serie R como Rental que garantiza las presta-
ciones a un precio mas reducido debido a sus
caracteristicas.

Ultimamente, se ha notado una tendencia a
la electrificacion, que ha elevado la cota de
los brazos eléctricos a 20m. En respuesta,
hemos lanzado la serie EC.

Mov.- ;Qué modelos han sido los mas de-
mandados este aiio?

Nuestras ventas han sido bastante equilibra-
das entre las 3 categorias: plataformas de
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brazos, plataformas de tijeras y plataformas
verticales. No obstante, si tenemos que resal-
tar productos concretos, podemos decir que
las tijeras Eléctricas (series Ry ES) y las arti-
culadas Diesel de 16 a 40 m (450AJ, 520AJ,
600AJ, 800AJ, 1250AJ principalmente) se
han visto muy demandadas con un cierto
éxito, sin olvidar nuestra gama de baja altu-
ra (menos de 5,10m) que probablemente ha
sido la gama con el crecimiento mas fuerte
en nimero de unidades en 2021.

Mov.-;La falta de suministro esta afec-
tando a la entrega de maquinas? ;De qué
plazo de entrega estamos hablando en el
caso de JLG?

Hemos experimentado, y es muy probable
que sigamos experimentando, una interrup-
cién significativa o el fin del suministro de
algunas piezas, materiales, componentes y
ensamblajes finales, que obtenemos de pro-
veedores 0 subcontratistas.

El rapido aumento de la demanda, a medi-
da que la pandemia de COVID-19 se desva-
nece, ha causado y se espera que continle
causando, una presion significativa sobre las
cadenas de suministro mundiales.

La recuperacion posterior al confinamiento
ha sido a una velocidad e intensidad ines-
peradas, no solo en Espafia sino en todo el
mundo, lo que ha generado muy rapidamen-
te problemas de suministro o escasez en al-
gunos lugares.

Nadie habia anticipado tal recuperacion y lo
mas probable es que los prondsticos a todos
los niveles estuvieran subestimados.

Sin duda, llevara alglin tiempo recuperar una
estabilidad aceptable.

No perdamos de vista que el mercado de ele-
vacién no es el Unico afectado, sino casi to-
das las industrias: elevaciones, equipos de
construccioén, automdéviles, vehiculos indus-
triales, construccion, etc....

Es el entorno GLOBAL el que se ha visto afec-
tado.

NUESTRAS MAQUINAS PERMITEN
EXPLOTAR EL CICLO COMPLETO
DE VIDA DE LA MAQUINA A
TRAVES DE PRECIO COMPETITIVO,
COSTE DE MANTENIMIENTO
REDUCIDO, Y VALOR RESIDUAL
ALTO. UN SOCI0 COMO JLG
PERMITE ACCEDER A ALTURAS
DE 3.50M HASTA 58M.

Los materiales y componentes necesarios
para la produccion de maquinas se vuelven
muy escasos, por lo tanto, la produccion se
ha pospuesto o suspendido parcialmente en
ciertos momentos, lo que resulta en una ex-
tension de plazos de entrega de hasta mas
de 1 afio para algunos modelos.

iEl problema es GLOBAL!

Mov.-; Tienen modelos disponible para los
clientes de entrega inmediata?

Tenemos maquinas disponibles en nuestro
almacén de Bélgica y también en las insta-
laciones de Maqel, nuestro distribuidor para
Espafia/Portugal.

Después de casi
1 afio manejando esta
situacion, las maquinas disponi-
bles se han reducido. No obs-

tante, las tijeras eléctricas y los

modelos de fabricacién euro-

pea, como las Toucans, el DSP

(recoge pedidos), o las articu-

ladas EC de litio, tienen plazos
mas cercanos en 2022.

Mov.- La electrificacion de las ma-
quinas es un paso que todas las em-
presas fabricantes estan dando. En su
opinion, ;se dejaran de fabricar equipos
Diesel en un futuro?

Si, pero no a corto plazo. La Comisién Euro-
pea propuso el verano pasado un endureci-
miento de los objetivos climaticos. La ambi-
cién es prohibir equipos que emitan diéxido
de carbono a partir de 2035. Esto incluye ga-
soil e hibridos. Segun la Comisiéon Europea,
en 2030, las emisiones de CO2 deben redu-
cirse del 50%. Seria una utopia pensar que
el Diesel seguird. No obstante, lo que tam-
bién influird es la diminucién del coste de
produccion de nuevas tecnologias. Muchos
cambios ocurrirdan en los 10 proximos afios.

Mov.- ¢ En qué consiste el Kit de conversion
de JLG?
Efectivamente, acabamos de desarrollar y

STEFANO SORBINI
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lanzar un kit para convertir nuestras plata-
formas telescopicas diésel 660SJ en energia
eléctrica de bateria.

El nuevo "Kit de conversion" permite a los
clientes con una JLG 660SJ alimentado por
Diesel reemplazar el motor con una bateria
de plomo-acido o de iones de litio y motores
eléctricos que impulsan las bombas hidrau-
licas. El paquete es una forma de extender
la vida util de las plataformas de brazos exis-
tentes, a medida que aumenta la demanda
de modelos libres de emisiones.

Nuestros kits de conversién de plomo-acido

S ya estan disponibles, y se espera que

e e, N el litio esté disponible en prima-
R . vera. También estan cubier-

tos por un programa de
garantia.

La conversion de ma-
quinas diésel a ba-
terias  eléctricas
contribuye a un
aumento del va-
lor residual y a
una reduccion
del coste total
de  propiedad
(TCO). Las ta-
sas de utilizacion
y alquiler podrian
. mejorarse a me-
dida que el equipo
convertido se pue-
da utilizar en una va-
riedad mas amplia de
proyectos, especialmen-
te aquellos que requieren
bajas emisiones y nive-
les de ruido. También
extiende la vida util
de los equipos al
cumplir con re-
gulaciones mas
estrictas, que se
espera que cum-
plan con la fe-
cha limite de la UE
para 2030 para una
reduccion del 50%
en las emisiones.
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Mov.- ;Cual es el retorno de

la inversion en los equipos JLG? ;Por qué
los clientes tienen que tener en cuenta
este retorno de la inversion a la hora de
adquirir equipos?
Como marca premium, reconocida en cual-
quier lugar del mundo, nuestras méaquinas
mantienen un valor de mercado muy alto,
y son probablemente las que se deprecian
menos en el tiempo comparadas con otras,
aunque estés en América, Asia o Europa.

Mov.- Como fabricante, ¢ayudan a los
clientes a conocer el coste total de propie-
dad y que esto les sirva para conocer mas
Su negocio y sus inversiones?

La implementacién de nuestra telematica
Clearsky ayuda a los clientes a controlar me-
jor dicho costo. EI mismo difiere mucho se-




gun el tipo de aplicaciéon y seguramente es
una de las variables mas importantes a la
hora de medir la rentabilidad de la mé&quina.

Mov.- La subida de precios es un hecho y to-
dos los fabricantes han procedido a ello, ¢ es
algo que continuara al alza?

La escasez de materiales/componentes ha lle-
vado muy légicamente a un aumento de sus
costes, pero no solo eso. Es importante men-
cionar los costes logisticos que simplemente
se han disparado, principalmente la logistica
maritima.

Como fabricante, absorbimos estos aumen-
tos de costes hasta la primera parte de 2021,
que rapidamente se volvieron insostenibles, y
como un industrial serio, nos hemos visto obli-
gados a impactar parcialmente algunos de es-
tos aumentos al aumentar nuestros precios.
Decimos parcialmente, porque el aumento
de nuestros precios lamentablemente no cu-
bre todo el aumento de nuestros costes, sino
s6lo una parte. Impactar a nuestros clientes
al 100% era simplemente inconcebible e in-
sostenible para el mercado. Compartimos el
dolor.

Tomamos en cuenta los lugares de produc-
cion para aplicar aumentos consistentes de
acuerdo con los modelos.

La situaciéon no se mejora y no hay visibilidad
a mas de unas semanas maximo. Es muy pro-
bable que los costes sigan subiendo a lo largo
de 2022, esperamos que para estabilizarse.

Mov.- Han entrado en Espana muchos fa-
bricantes para competir con los que ya es-
taba, ¢ esta preocupado JLG por el auge de
los fabricantes chinos?

Nunca se debe subestimar e infravalorar a
nuevos actores del mercado. Una mayor
oferta seguramente beneficiara a los clientes
y les dara mayor posibilidad de crecimiento.
Por nuestra parte, seguiremos con nuestro
modelo de oferta que ha demostrado ser efi-
ciente durante los 50 ultimos afios.

PARA 2022, COMO HE
MENCIONADO ANTERIORMENTE,
LLEGARA AL MERCADO EUROPEOQ
UN BRAZO TELESCOPICO
AUTO NIVELANTE (670SJ) Y SE
REFORZARA LA INTRODUCCION
DE KIT DE CONVERSION DE
DIESEL A ELECTRICO.

Mov.- Cuando un cliente se plantea hacer
inversion de una maquina, en vuestra opi-
nion, ¢ cuales son los parametros que debe
tener en cuenta?

- Valor residual / depreciacion

- Coste de mantenimiento

- Postventa / Recambios

Mov.- JLG trabaja mucho sobre la conecti-
vidad de las maquinas ya que las empresas
tienen mas control sobre los alquileres y
esto les ayuda a aumentar su productivi-
dad. ;Con qué sistema cuenta JLG para sus
clientes?

Efectivamente, nuestras maquinas estan
cada vez mas conectadas. Desde JLG, esta-
mos ofreciendo un sistema de telemética lla-
mado ClearSky™ que combina los datos del
negocio de nuestro cliente con nuestra expe-
riencia para ofrecer soluciones personaliza-
das que aumentan el ROI.

JLG ofrece soluciones de gestion de flotas
ClearSky™ para sus equipos, lo que implica
una telematica facil de usar que brinda acce-
so a datos e informes procesables. El sistema
se puede utilizar para realizar un seguimien-
to de la productividad y el tiempo de activi-
dad de la flota, al tiempo que supervisa de
forma proactiva el estado y la seguridad de

la flota. ClearSky combina planes de servicio
multianuales y varias opciones de hardware,
proporcionando a los propietarios y operado-
res de equipos flexibilidad para acceder a da-
tos operativos criticos de motores y equipos.
Los datos, incluida la ubicacion, las horas
del motor, el uso, los niveles de combusti-
ble y bateria, y los programas de manteni-
miento, estan convenientemente disponibles
en tiempo real y son accesibles desde dis-
positivos de escritorio o moviles. El panel de
control y la configuracion se pueden editar y
priorizar de acuerdo con las preferencias del
cliente. El sistema también monitorea los c6-
digos de fallos y otras alertas criticas, que se
pueden enviar por mensaje de texto y correo
electronico.

COMO MARCA PREMIUM,
RECONOCIDA EN CUALQUIER
LUGAR DEL MUNDO, NUESTRAS
MAQUINAS MANTIENEN UN VALOR
DE MERCADO MUY ALTO, Y SON
PROBABLEMENTE LAS QUE SE
DEPRECIAN MENOS EN EL TIEMPO
COMPARADAS CON OTRAS

Mov.- Dentro de su oferta de maquinaria
estan las plataformas de baja altura Power
Tower, ¢son productos que estan encajan-
do bien en el mercado espanol?

Nuestra gama de baja altura (menos de
5,10m), ha sido probablemente la gama con
el crecimiento més fuerte en numero de uni-
dades en 2021. Hay un verdadero mercado
en Espafia. El potencial es muy alto vy, si si-

8 MOVICARGA




gue la misma tendencia que entrd en otros
paises europeos, seguira creciendo para los
préximos afios. La seguridad siendo una de
las preocupaciones principales de las em-
presas, independientemente de la altura.

Mov.- ;Como es la demanda de sus plata-
formas sobre orugas?

Son maquinas especificas con una aplica-
cién especifica, asi que la demanda sigue li-
mitada en Espafia.

Mov.- ¢ Estan vendiendo manipuladores te-
lescopicos?

Después del cierre de nuestra fabrica de Ru-
mania, donde se fabricaban los 2 modelos de
14 'y 17 m para la zona EMEA, el afio pasa-
do, decidimos suspender de momento nues-
tra oferta de manipuladores para esta zona. No
obstante, se sigue desarrollando y vendiendo
en otras zonas del mundo, como las Américas.

dicada por la pandemia y rezamos para que,
a lo largo de este trimestre, haya mas visi-
bilidad para poder planificar algo de mane-
ra definitiva.

EL NUEVO "KIT DE CONVERSION" PERMITE A LOS CLIENTES CON UNA
JLG 660SJ ALIMENTADO POR DIESEL REEMPLAZAR EL MOTOR CON
UNA BATERIA DE PLOMO-ACIDO 0 DE IONES DE LITIO Y MOTORES
ELECTRICOS QUE IMPULSAN LAS BOMBAS HIDRAULICAS

Mov.- ; Qué proyectos tienen de cara a este
ano? ;Haran alguna celebracion con los
clientes?

Estamos estudiando posibles opciones,
pero la organizacion se ha visto muy perju-

Mov.- ;Qué mensaje le gustaria transmitir
a los clientes de JLG y posibles clientes fu-
turos?

JLG es un socio que sigue y seguira siendo
un apoyo en el desarrollo de nuestros clien-
tes, a través de innovaciones, una amplia
gama de productos, acompafiamiento y fia-
bilidad. Aunque se estén dando tiempos di-
ficiles, las oportunidades volverdn a presen-
tarse, y JLG seguira ofreciendo soluciones
adecuadas.

Uno de los retos méas importantes de cara al
futuro seré la conversion de parque Diesel a
eléctrico. Una vez més, cara a nuestro reco-
rrido y gama de producto, seremos el partner
ideal sin duda.




PO rq U e JLG comenzd gracias a que John L.

Grove tuvo una vision. No sélo establecio

M 2 AL las pautas de nuestra empresa, sino
a I n n ova C I o n que elevo los estandares para nuestros

futuros lideres y para el sector.

NUNCA PAalra | e s

1969

John L. Grove funda

JLG se expande a Europa
JLG Industries, Inc.

y abre la sede europea
en el Reino Unido.

&

JLG presenta los ejes
oscilantes como opcidn para
los elevadores de plumin
y de tijera, lo que mejora
la maniobrabilidad.

JLG fabrica la plataforma
aérea de trabajo y cambia la
forma de trabajar del mundo.

1976

Se presenta el primer

JLG inicia las operaciones de
elevador de tijera de JLG.

asistencia en Australia para los
clientes de Asia y los paises
de la costa del Pacifico.
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Sale el elevador de plumin
nimero 10.000 de JLG

de la linea de montaje en

McConnellsburg (Pensilvania).

JLG presenta 21 productos
nuevos en CONEXPO ’96 que
redefinen el sector, incluido el
primer elevador vertical mévil.

1988

JLG abre una fabrica avanzada
de elevadores de tijera para
atender la demanda.

JLG patenta la caracteristica

«Extend-A-Reach», que ofrece

a los usuarios de los equipos
mayor flexibilidad para la
ubicacion de la plataforma.

% - : Sale el elevador de

JLG lanza el 150HAX, el primer tijera nimero 50.000 de
elevador de plumin de 45,72 la linea de montaje en
m (150 pies) del sector. Bedford (Pensilvania).

JLG presenta el dnico elevador
de plumin alimentado por

flak presanta ol pilas de combustible.

sistema Stabhil-Trak.

JLG adquiere Gradall, fabricante
lider de manipuladores
telescopicos e incorpora
este tipo de maquinas a
su linea de productos.

Los elevadores eléctricos

de plumin de JLG ofrecen

el mejor rendimiento con
bateria del sector.

r JLG adquiere una fabrica en
Shippensburg (Pensilvania).

1"



JLG presenta el primer
elevador eléctrico de plumin
de 18,29 metros (60 pies), una
maquina respetuosa con el
medio ambiente que ofrece el
maximo alcance del sector.

JLG adquiere Lull®,
SkyTrak™, manipuladores
telescopicos de disefio militar y
operaciones de remanufactura
en Tonneins (Francia).

JLG supera el hito de los mil
millones de délares en ventas.

JLG adquiere Manlift, incluidos
Delta Manlift y Liftlux.

JLG lanza la iniciativa
ServicePlus® en
Houston (Texas).

2001

JLG presenta SkyWelder®,
la primera soldadora
AWP integrada del
mundo y otros accesorios
Workstation in the Sky™.

Sale el elevador de tijera
niimero 100.000 de la
linea de montaje en
Bedford (Pensilvania).

JLG establece un centro
de servicios compartidos JLG firma una colaboracion
en Amsterdam. mundial con Caterpillar,
Inc. para fabricar, vender
y prestar asistencia a
todos los manipuladores
telescopicos de Caterpillar.

JLG abre una fabrica en Bélgica. .
Oshkosh Truck Corporation

JLG expande la linea de adquiere JLG Industries, Inc.

productos para incluir los
manipuladores telescopicos
con traccion en las cuatro
ruedas, los manipuladores
telescépicos de disefio europeo
y el elevador de plumin de
41 metros (135 pies).
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JLG lanza LiftPod®, la
galardonada plataforma

JLG presenta SkyGuard™,
aérea de trabajo portatil.

proteccion mejorada por
panel de control para

elevadores de plumin.
JLG comienza la construccion

de una fabrica avanzada JLG lanza los elevadores de
en Tianjin (China). plumin de la serie de alquiler,

adaptados a las necesidades

de los mercados emergentes.

El sitio web de JLG University
esta disponible en nueve

idiomas, lo que facilita el
acceso a la formacion en
linea en todo el mundo.
JLG lanza la aplicacion para
mdviles Online Express.
JLG presenta ClearSky®,
una herramienta conectada JLG lanza la aplicacién para
de gestion de activos.

moviles Online Express.

. ClearSky

La aplicacién JLG Mobile
Analyzer permite el diagnostico
remoto hasta una distancia
de 45,72 metros (150 pies) de
los productos JLG equipados
con el sistema electrénico

JLG presenta los elevadores de disefio avanzado (ADE).

de plumin de oruga
compacta, con una bateria
de litio-ion que ofrece un
funcionamiento mas limpio.

En el centro de distribucion
de Indaiatuba (Brasil), se
presenta una tecnologia de
vanguardia para respaldar el
rapido crecimiento de la regidn.

2011

JLG presenta el galardonado
modelo 1500SJ, el primer
plumin recto del mundo que
eleva 45,72 metros (150 pies)
sin permiso de transporte
por anchura y altura.

JLG presenta el 18508J:
el elevador de plumin
autopropulsado mas

grande del mundo.

JLG presenta el H340AJ: {,
el primer elevador de
plumin hibrido del mundo
JLG y Firestone presentan con un rendimiento
el primer disefio de equivalente al del diésel.
neumatico especifico para
manipuladores telescépicos.

JLG celebra sus 45 afios

de innovacidn con la
JLG lanza los elevadores de presentacion de nuevos
tijera de la serie de alquiler. productos en CONEXPO.
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JLG lanza JLGUsed.com,

un mercado de equipos

usados en linea. o

JLG adquiere Power
Towers Ltd.,

fortaleciendo la gama
existente de

elevadores de acceso
a bajo nivel.

JLG produce su
manipulador telescopico
100.000.

Los manipuladores telescopicos
redisefiados debutan en
“The Rental Show” e
incluyen opciones como
el primer sistema de deteccion
de marcha atras de la industria.

.

e g

plataformas elevadoras de gran

-

JLG presenta por primera
vez la plataforma articulada
mas grande del mundo en
Bauma, el modelo 1500AJP.

JLG se convierte en la primera
empresa en la industria del
acceso para lograr la
Certificacion VPP STAR
Site para mantenimiento
de tasa de lesiones y
enfermedades por debajo del
promedio nacional

JLG se enorgullece de ser
parte de Oshkosh Corporation,
y es nombrada una de las
empresas mas éticas del mundo

por el Instituto Ethisphere. &

JLG es pionera en nuevas
tecnologias, lanza nueve nuevos
productos y revela el entorno de

trabajo del futuro en CONEXPO. 'I_
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JLG fabrica la plataforma
elevadora namero 250.000
de la empresa.

JLG lanza su hiblioteca
BIM y el centro de recursos
de DirectAccess.

JLG celebra sus 50
afos en el negocio.

JLG lanza su linea de

capacidad Hi-Capacity HC3™.

JLG presenta su manipulador
telescopico de mayor alcance,
ocho pisos de altura de
elevacion, el JLG® 1075.

JLG lanza una nueva linea
de equipos todo terreno y de
tijeras eléctricas todo terreno.

JLG lanza la primera tijera
totalmente eléctrica del
mundo, la DaVinci® AE1932.

JLG amplia su linea de
manipuladores telescopicos
de alta capacidad con la
introduccion del JLG® 2733.

JLG revoluciona la industria
del acceso con la 670SJ, la
primera plataforma elevadora
autonivelante del mundo.
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AMAQEL

Exclusive Dealer

Equipos Nuevos En MAQEL, como distribuidor de marcas
lideres en su sector, ofrecemos soluciones

a nuestros clientes: equipos nuevos, equi-
pos de ocasion, servicio técnico oficial,
repuestos, formacion, financiacion...; todo
lo que busca en un proveedor de solucio-
nes con cobertura en todo el territorio

Financiacion espafol y portugués.

Equipos Usados

Ademas de ser el uUnico distribuidor oficial de JLG, somos

°o o » ° especialistas en la busqueda de equipos USADOS que cubran
se I‘VI c I o Tec n I co todas las necesidades de nuestros clientes:
Plataformas aéreas, carretillas, “n A(l I: I
equipos de almacenaje, m Em
Re pu estos manipuladores telescépicos... Equipos Usados

sales@magel.es
T. +34 911 029 769 ‘ in| ‘ www.maqel.es

Formacion


http://www.maqel.es

Mov.- ;Cuando comprasteis vuestra pri-
mera JLG? ;Recuerdas que modelo era?
¢En qué aio fue?

Nuestra primera JLG data de enero de 1999,
en estas fechas se compraron varias unida-
des entre las que se encuentran dos unida-
des de 450J, una unidad de 45E, una uni-
dad de 26MRT, una unidad de 500RTS y una
unidad de 660 SJ.

Mov.- Antes habia menos competencia
porque habia menos marcas en el mer-
cado, ¢era facil elegir qué marca elegir?
¢Mas que ahora?

16 _MOVICARGA

Hace afios era mas facil la eleccion ya que
solo habia tres marcas de referencia, JLG y
Genie como marcas americana y Haulotte
como marca europea. Que me perdonen el
resto de marcas existentes en aquellas épo-
cas, pero las de referencia eran las anterior-
mente mencionadas.

A | ; ol ntl ol

Mov.- ;Qué anécdota nos puedes contar re-
ferente a JLG que recuerdes con especial
carino?

Una anécdota que a dia de hoy todavia re-
cordamos es la ocurrida con una 660 SJ, con
esta plataforma estuvimos una hora para po-
der moverla y cargarla, debido a nuestro des-
conocimiento de su utilizaciéon, un proceso
que a dia de hoy no supone més de unos po-
cos minutos.

Mov.- Si tuvieses que poner un calificativo
a las maquinas JLG, ;cual seria?
Son las maquinas visualmente mas bonitas y



algunos modelos tienen una vida Gtil muy lar-
ga debido a su gran disefio y configuracion.

Mov.- A lo largo de los anos JLG ha ido
evolucionando, lanzando nuevos modelos,
nueva tecnologia, introduciendo conceptos
que no existian...que es lo que mas te ha
llamado la atencion o mas te ha sorpren-
dido de los lanzamientos de JLG a lo largo
de los anos?

La tecnologia que sin duda me ha llamado
mas la atencion de entre todas las evolucio-
nes sufridas por la marca es la posibilidad de
un control remoto de la unidad mediante un
dispositivo movil.

Mov.- Si tuvieses que quedarte con algtn
modelo de JLG, ;cudl seria?
Sin dudarlo, serfa el modelo 660 SJ 0 860 SJ.

Mov.- ;Cuanta vida util le dais a vuestras
maquinas hasta que las renovais? ;Son las
plataformas JLG maquinas a las que les
trata bien el paso de los anos?

La vida util depende de muchos factores,
pero si es cierto que no es lo mismo el casti-
g0 al que esta expuesta una plataforma tije-
ra que un brazo articulado. Las tijeras oscilan
entre los siete u ocho afios, mientras que los
brazos entre los 10 0 12 afios.

Esto es debido a que las plataformas tijeras
suelen estar expuestas a unas mayores car-
gas y horas de trabajo.

Mov.- ; Seguis teniendo alguna maquina
JLG de las antiguas trabajando?

A dia de hoy todavia tenemos alguna vieja
gloria que, aungue no trabaja muchas horas
al afo, no quisiéramos venderla, se trata de
una 660 SJ del afio 99. EI amor que siento
hacia esta maquina es la misma que tengo a
la Vespa del 76, son pequefios placeres que
uno quiere seguir manteniendo.

Mov.- ;Crees que JLG tiene una buena re-
lacion calidad precio?

Este tipo de maquinas tienen una muy bue-
na calidad precio, principalmente por el alto
valor residual que tienen.

Mov.- ; Cuantas JLG tienes actualmente en
tu parque?
En torno a 360 unidades.

Mov.- ¢(Es facil tratar con JLG mano a
mano?

La relacion con el paso de los afios ha ido
cambiando, hace afios era mucho mejor de-
bido a una relacion directa con el propio fabri-
cante. A dia de hoy este trato es través del dis-
tribuidor. Como punto a mejorar deberia ser
los cambios acaecidos por los cambios de fa-
brica (Rumania) y solicitud de recambios.

Mov.- ;Crees que es una marca que tiene
un buen retorno de la inversion?

Sin duda se trata de su mayor reclamo y for-
taleza dentro del mercado.

Mov.- En tu opinion, ; estan preparadas las
grandes marcas para competir con lo que
viene de fuera?

En precio tengo mis dudas, en calidad a cor-
to plazo si, a futuro es algo que esta por ver.
Un ejemplo similar es el ocurrido en el sec-
tor de la telefonia movil, hace afios el grue-
so del mercado estaba ocupado por marcas
como Apple y Samsung, pero la con la re-
ciente emergencia en el sector de empresas

japonesas, las opciones se han diversificado
enormemente.

Mov.- ;Cual crees que es la fuerzay el po-
tencial de JLG?

- = 1}

La imagen de marca, su amplia experiencia
en maquinas de altura y gran altura, todo ello
ligado a la fuerte implantacién en algiin mer-
cado.

Mov.- ;Qué mensaje te gustaria dar a JLG
para conmemorar sus 22 anos en Espana?
Que piensen que los veteranos tenemos su
marca en nuestras oraciones, pero que tie-
nen que llevar a cabo una mejora en servicio
y precio, debido a que cada vez mas el sector
estd mas competitivo y el sol sale para todos.
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Mov.- ;Cuando comprasteis vuestra pri-
mera JLG? ;Recuerdas que modelo era?
¢En qué aio fue?

Mi primera JLG fue una tijera diesel 33RTS
Sin estabilizadores y 4x2. La maquina creo
que era de 1997 y la recibi de mi matriz en
el Reino Unido en el afio 2001. Era una ma-
quina increible: muy potente, fiable y since-
ramente con la fuerza que tenia daba igual
que no fuese de cuatro ruedas motrices. La
recuerdo con mucho carifio.

Mov.- Antes habia menos competencia
porque habia menos marcas en el mer-
cado, ¢era facil elegir qué marca elegir?
¢Mas que ahora?

Creo que ahora es més facil. Al final la varie-
dad ayuda en la eleccién, y también hay que
recordar que mas variedad no siempre impli-
ca mas calidad, pero ayuda a tener contro-
lados los precios por parte del fabricante en
entornos mas competitivos. Lo mismo que en
el alquiler...

Mov.- ;Qué anécdota nos puedes contar re-
ferente a JLG que recuerdes con especial
carino?

Cuando apareci6 el Brazo JLG 600 eléctri-
co. Fue una revolucion. Era igual de poten-
te que el diésel pero mucho mas ligero. Los
clientes pedian la maquina que parecia una
"mantis religiosa" por la forma del capé. Fue
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una maquina adelantada a su época y que
solo JLG tenia.

Mov.- Si tuvieses que poner un calificativo
a las maquinas JLG, ;cual seria?

AL
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Fiabilidad. Son unas maquinas que dan po-
cos problemas y si las cuidas bien pueden
durar muchos afios en las flotas de alquiler.

Mov.- A lo largo de los anos JLG ha ido
evolucionando, lanzando nuevos modelos,
nueva tecnologia, introduciendo conceptos
que no existian... ;{ Qué es lo que mas te ha




llamado la atencion o mas te ha sorpren-
dido de los lanzamientos de JLG a lo largo
de los anos?

La apuesta clara y pionera que hicieron por la
electrificacién de sus productos. Tienen una
gama eléctrica muy amplia que han ido in-
crementando con los afios y pienso que es-
tan yendo por delante del mercado, tanto en
nuevos modelos como en electrificacion de
modelos diésel ya existentes.

Mov.- Si tuvieses que quedarte con algln
modelo de JLG, ;cual seria?

Como dije antes, la E6GO0SJP fue para mi un
producto revolucionario por su ligereza, fuer-
za y fiabilidad. Esta es mi favorita.

Mov.- ;Cuanta vida util le dais a vuestras
maquinas hasta que las renovais? ;Son las
plataformas JLG maquinas a las que les
trata bien el paso de los anos?

La vida atil mas que afios para nosotros es
numero de horas, y una méaquina JLG bien
mantenida y revisada puede durar hasta
15.000 horas sin problemas.

Mov.- ;Seguis teniendo alguna maquina
JLG de las antiguas trabajando?

Vamos renovando constantemente nuestro
parque, pero no es dificil ver maquinas de
JLG con 12 afios trabajando sin ningin pro-
blema en nuestro parque y rindiendo exacta-
mente igual que otras nuevas que tenemos.

Mov.- ;Crees que JLG tiene una buena re-
lacion calidad precio?

Creo que si. El retorno de la inversion desde
el punto de vista del alquiler como el poste-
rior en venta de usado, hacen que JLG tenga
muy buena relacién calidad precio.

Mov.- ;Cuantas JLG tienes actualmente en
tu parque?
Por encima de 1000 maquinas......y crecien-
do con ellos

Mov.- ¢Es facil tratar con JLG mano a
mano?

Siempre que he tratado con JLG tanto en Es-
pafia como fuera, son gente cercana y ama-
ble que han intentado ayudarme siempre
cuando he necesitado de ellos. Eso ha he-
cho que no solo tenga JLG por la calidad de
su producto, sino también porque responden
en caso de necesidad.

Mov.- En tu opinion, ; estan preparadas las
grandes marcas para competir con lo que
viene de fuera?

Creo que no. Lo que viene de fuera viene a
precios muy competitivos y ademéas necesi-
tan colocar ese producto en Occidente por la
caida en la demanda en su mercado de ori-
gen. Unido a la falta de maquinaria por parte
de las grandes marcas, va a hacer que se le
abran las puertas de par en par a fabricantes
que antes no se hubiesen considerado. Se
les viene encima tiempos retadores...

Mov.- ;Cual crees que es la fuerzay el po-
tencial de JLG?

Su fuerza es la calidad de su producto unidos
a los afios que llevan en el mercado. Y su po-
tencial es su capacidad de innovacion e in-
genieria que muy pocos fabricantes tienen.
Si saben explotar bien esto Ultimo, no debe-
rian tener problemas en el futuro.

Mov.- ;Qué mensaje te gustaria dar a JLG
para conmemorar sus 22 anos en Espana?
Darles un fuerte abrazo y felicitarles por el
trabajo hecho durante estos 22 afios, y que
sigan apretando y trabajando duro para se-
guir otros 22 mas por lo menos.




Mov.- ;Cuando comprasteis vuestra pri-
mera JLG? ;Recuerdas que modelo era?
¢En qué aio fue?

Alld por el afio 1996. Yo tenia CAPRISA y
compramos muchas unidades de JLG. Eran
tiempos muy buenos, se ganaba dinero y te-
nia unos cuantos afios menos.

Mov.- Antes habia menos competencia
porque habia menos marcas en el mer-
cado, ¢era facil elegir qué marca elegir?
¢mas que ahora?

Si, era mas facil, al menos en apariencia.
Hoy parece que tenemos mas opciones,
pero me temo que so6lo es apariencia. La ca-
lidad y el servicio sigue estando en el mis-
mo sitio.

Mov.- ; Qué anécdota nos puedes contar re-
ferente a JLG que recuerdes con especial
carino?

Recuerdo como me traté un Presidente de
JLG en la feria de Las Vegas del afio 97/98
aprox. Carifioso y muy empatico. Le compré
3 millones de USD en méaquinas suyas. Para
mi era un montonazo de dinero (jjbueno, era
y es!!). Me ayudd y animé mucho.

Mov.- Si tuvieses que poner un calificativo
a las maquinas JLG, ¢ cual seria?
Buen producto, sélido y fiable.

Mov.- A lo largo de los anos JLG ha ido
evolucionando, lanzando nuevos modelos,
nueva tecnologia, introduciendo conceptos
que no existian... ;qué es lo que mas te ha
llamado la atencion o mas te ha sorpren-
dido de los lanzamientos de JLG a lo largo
de los anos?

Si, es cierto que JLG ha innovado, evolucio-
nado y se ha adaptado siempre al mercado.
Pero también es cierto que estando siempre
en la vanguardia de la innovacién, nunca ha
renunciado a esos valores de “buen produc-
to, sélido y fiable”.
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Por eso para GAM siempre serd un partner
de referencia.

Mov.- Si tuvieses que quedarte con algun
modelo de JLG, ;cual seria?

La 800 AJ, maquina fiable, duradera y de ex-
celente coste de propiedad.

Mov.- ;Cuanta vida util le dais a vuestras
maquinas hasta que las renovais? ;Son las
plataformas JLG maquinas a las que les
trata bien el paso de los anos?

Los equipos de JLG tienen un muy buen pre-

cio de propiedad, es decir, si en su valor in-
corporas los costes de mantenimiento y su
valor residual.

Para GAM, JLG siempre es competitivo.

Hacemos muy buen mantenimiento de nues-
tros equipos y tenemos trabajando equipos
JLG con 12 afos.

Mov.- ;Seguis teniendo alguna maquina
JLG de las antiguas trabajando?
Si, claro, las Ultra Boom son eternas.

Mov.- ;Crees que JLG tiene una buena re-
lacion calidad precio?

Si, sin duda. En GAM tenemos una méaxima:
“_Serfa muy necio confundir valory precio_".
Y como ya expliqué, JLG para nosotros tiene
un alto valor.




Mov.- ; Cuantas JLG tienes actualmente en
tu parque?

En mi carrera profesional habré comprado
mas de 4.000 JLG y actualmente tenemos
unas 1.600. Ojala este nimero suba en los
préximos afios.

Mov.- ;Es facil tratar con JLG mano a
mano?

Con el equipo actual es facil, son agradables
y profesionales.

Esto depende de las personas y ahora JLG
tiene buena gente y muy profesional.

Mov.- ;Crees que es una marca que tiene
un buen retorno de la inversion?

Si, ya expliqué lo que en GAM consideramos
“precio de propiedad” y aqui JLG es de los
TOP.

Mov.- En tu opinion, ; estan preparadas las
grandes marcas para competir con lo que
viene de fuera?

Imagino que cuando hablas de los de “fuera”
te refieres a los fabricantes asiaticos.

Creo y deseo que si estan preparados, aun-
gue no seré una lucha facil. Pero nosotros los
necesitamos y aqui estaremos para ayudar a
“nuestras grandes marcas”.

Mov.- ;Cual crees que es la fuerza y el po-
tencial de JLG?

Por este orden:
e | as personas
e E| producto

® | a marca

e Su trayectoria

Mov.- ;Qué mensaje te gustaria dar a JLG
para conmemorar sus 22 anos en Espana?
Que cumplamos juntos otros 22 afios y que
no perdamos nunca los buenos valores, ni
prescindamos de la buena gente.
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Mov.- ;Cuando comprasteis vuestra pri-
mera JLG? ;Recuerdas que modelo era?
¢En qua aio fue?

En mateco, que naci6 como la adquisicién
de VAMASA en 2015, ya habian cerca de un
30% de la flota JLG, y el antiguo propieta-
rio ya compraba JLG desde siempre. En mi
caso que llevo en el sector desde el 2005,
donde empecé en Vilatel, ya recuerdo que
JLG era la marca casi exclusiva para las méa-
quinas de 20 metros de altura o mas, y que
siempre que hubiese disponibilidad también
para las de menor altura. La verdad es que
los nombres de los modelos no han cambia-
do mucho, salvo en las tijeras diesel donde
recuerdo el modelo 40RTS que fue la tijera Ii-
der durante afios, y aun hay muchas por Es-
pafia funcionando como el primer dia.

Mov.- Antes habia menos competencia
porque habia menos marcas en el merca-
do, ¢ era dificil elegir qué marca? ;Mas que
ahora?

Marcas en el mercado siempre ha habido
muchas, ahora hay las marcas chinas que
sustituyen las marcas italianas que ya hubo
hace 10 afos, de las cuales todos sabemos
cémo han funcionado, y vuelven algunas con
fuerza que practicamente desaparecieron
durante la crisis como Snorkel y Skyjack. En
mi caso, aungue valoro el precio de compra,
le doy mucha mas importancia al nimero de
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averias que las maquinas sufren y el coste de
las mismas, y sobre todo cuantos afios dura-
ran en buenas condiciones y en caso contra-
rio, a qué precio podré venderlas al final de
su vida. Al fin y al cabo, las maquinas nos
dan dinero si estan alquiladas y nos cuestan
dinero si las estamos reparando.

Mov.- Si tuvieses que poner un calificativo
a las maquinas JLG, ;cual seria?
Confianza. Si uno quiere decidirse por una
marca de alta tecnologia, con toda la gama
de productos necesarios, con un servicio de
posventa y stock de repuestos sobre la que
montar un negocio de alquiler con una sola
marca confia en JLG. Ninguna otra cubre to-
dos los productos, ninguna otra tiene el ser-
vicio de repuestos a ese nivel.

Mov.- A lo largo de los anos JLG ha ido
evolucionando, lanzando nuevos modelos,
nueva tecnologia, introduciendo conceptos
que no existian... ;qué es lo que mas te ha
llamado la atencién o mas te ha sorpren-
dido de los lanzamientos de JLG a lo largo
de los anos?

JLG siempre ha ido a la cabeza del merca-
do, siendo el doble de grande que su princi-
pal competidora, y 4 0 5 veces mayor que sus

competidores europeos. Como tal, su departa-
mento de I+D lleva afios lanzando tecnologias,
e incluso desechando tecnologias. Recuerdo
en el 2006 hacer las pruebas piloto de lo que
ahora son los sistemas de control telématico
(GPS) y que ahora algunos competidores es-
tan lanzando al mercado. Recuerdo cuando
JLG lanzé las 4 ruedas directrices o los sis-
temas hibridos (antes de la crisis) y préactica-
mente los ha desechado cuando algunas em-
presas se enorgullecen de estar lanzandolos




ahora al mercado. Lo mas sorprendente son
las tijeras eléctricas serie ES, con transmision
eléctrica que llevan afios perfeccionando y
que todavia hoy en dia son las maquinas que
menos bateria consumen y que necesitan me-
nos gasto en reemplazarlas.

Mov.- Si tuvieses que quedarte con algtn
modelo de JLG, ;cudl seria?

Esa es una pregunta dificil puesto que hay mo-
delos que no tiene punto de comparacion y
que no son sustituibles por ninguno de la com-
petencia en ninglin caso, como la serie SJ o AJ
desde la 800AJ hasta la 1500AJ. Pero tampoco
la serie Toucan, especialmente la Toucan 12E+
que esta conquistando todo el mercado eléctri-
co de 12 metros. Pero si quieres que mencione
un nuevo modelo que va a marcar una diferen-
cia en la gama baja es el ES1330L.

Mov.- ;Cuanta vida util le dais a vuestras
magquinas hasta que las renovais? ;Son las
plataformas JLG maquinas a las que les
trata bien el paso de los anos?

Como decia antes, al evaluar una maquina, el
precio de compra es importante, pero mucho
mas las averias y quizas el mayor a tener en
cuenta es la vida util y el precio residual. JLG
se vende como minimo un 15% mas cara que
modelos equivalentes de otras marcas y esa
diferencia ya paga su precio de compra.

En nuestro caso siempre contamos que las
maquinas deben durar diez afios, pero so-
mos conscientes que en buenas condiciones
de uso y mantenimiento, la vida se puede
alargar a los 15 afios para méaquinas grandes
sin problemas relevantes de mantenimiento.
Ritchie Bros hace no mucho sacé un portal
donde se pueden comparar precios de venta
por modelos, afios de fabricacion, pais de la
subasta y estado de conservacion de las ma-
quinas, esa es una fuente objetiva donde se
ve claro el liderazgo que JLG tiene en el mer-
cado, aun mas debido a la gran demanda
existente de JLG usadas en mercados asia-
ticos, africanos y latinoamericanos.

Mov.- ;Seguis teniendo alguna maquina
JLG de las antiguas trabajando?

En nuestro caso, por politica de empresa, he-
mos procedido a la venta de casi todas las

maquinas de mas de 10 afos. El precio que
hemos obtenido nos ha permitido reinver-
tir en maquinas mucho mas jévenes por las
cuales los clientes estan dispuestos a pagar
mucho mas en alquiler.

Mov.- ;Crees que JLG tiene una buena re-
lacion calidad precio?

LA relacion calidad precio es muy justa, a pe-
sar que debido a la agresividad de algunos
competidores en algunos modelos puede pa-
recer cara. Entiendo que algunos modelos
cuesten demasiado para el mercado espa-
fiol, a sabiendas que en otros mercados eu-
ropeos son altamente demandados.

Mov.- ;Cuantas JLG tienes actualmente en
tu parque?

Aproximadamente el 65% de la flota de ma-
teco es JLG, el resto se divide en distintas
marcas que, en algunos casos son resultado
de las compafias que hemos comprado y en
otros casos, como los camiones cesta, por el
hecho que JLG no fabrica esos modelos, y en
algunos pocos casos, porque JLG no fabrica
el modelo con las caracteristicas especificas
que el mercado demanda.

Mov.- ¢(Es facil tratar con JLG mano a
mano?

En nuestro caso, siendo uno de los Top 3
clientes mas grandes de Europa, tenemos re-
lacion directa e incluso podemos participar en
debates relativos a disefios, tecnologia, etc.

Mov.- ;Crees que es una marca que tiene
un buen retorno de la inversion?

Ee evidente que no invertiriamos en JLG en
mateco si no tuviésemos un gran retorno de
la inversion. En algunos casos estamos pre-
sionando a JLG en USA para que disefie nue-
vos modelos que se ajusten mas a las ne-
cesidades de Europa. A veces echamos de
menos esos modelos que nos darfan el pun-
to de rentabilidad que con marcas europeas
no CoNseguimos.

Mov.- En tu opinion, ; estan preparadas las
grandes marcas para competir con lo que
viene de fuera?

La presion que tiene JLG en estos momen-
tos a mi entender esta en dos puntos: Uno
el coste de fabricacion de las maquinas pe-
quefias, donde el éxito depende de si el com-

prador (alquiladores como nosotros) valoran
mas el corto plazo (y van a lo barato que lue-
go sale caro) o valoran el medio/largo pla-
zo. El otro punto critico es adaptar los dise-
fios de JLG que se venden en todo el mundo
(especialmente en USA) a las necesidades
de Europa, tanto en Medio Ambiente como
en caracteristicas. Tengo confianza que JLG
continuaréd sacando modelos Full Electric
(EC450AJ, etc.), que cubriran toda la gama'y
con las prestaciones que se demandan real-
mente en el mercado.

Mov.- ;Cual crees que es la fuerzay el po-
tencial de JLG?

Es el gran especialista en Plataformas Eleva-
doras del sector y como tal lidera el mercado
cubriendo toda la gama desde el Low Level
Access, hasta los 58 metros, arafias, masti-
les verticales. Tecnologia unificada y siempre
en la punta de la ola en nuevos disefios, al-
gunos que todavia no han salido al merca-
do pero que ya estan probandose en distin-
tos mercados.

Mov.- ;Qué mensaje te gustaria dar a JLG
para conmemorar sus 22 anos en Espana?
Felicidades por vuestro aniversario, conti-
nuad asi, siempre mejor, siempre mas alto.




Primera Palfinger PK45.002 TEC 5
entregada en Espana

El pasado mes de diciembre, PALFINGER Ibérica hizo entrega a Grias Doniz de la primera gria PK 45.002 TEC 5
vendida en Espaiia. Este nuevo modelo de la serie TEC de la empresa austriaca se caracteriza por una gran capacidad de
carga combinada con una alta capacidad de elevacion.

El grupo Doniz ha estado operativo desde el

afio 1958 gracias a D. Felipe Doniz y su es-

posa Dfa. Corona Regente, quienes se dedi- o

caron a expandir los servicios de un peque- EL pasado mes de diciembre. PALFIN G ER

fio taller familiar dedicado a la cerrajeria para !

convertirlo en una de las empresas con ma- L, . ; .

yor capacidad técnica de Espania, especiali- - |perica hizo entrega a Gruas Doniz de la

zada en trasportes especiales, obras civiles,

construccion y montaje de naves industria- . ) .

les, entre otros, para dar servicio de manera p rimera g rda PK 45002 TEC 5 se caracteriza

eficiente a zonas como Galicia, norte de Por- '

tugal y la nueva delegacion en Ourense. ] )
. por una gran capacidad de carga combinada

Actualmente la empresa es liderada por Pablo

Doniz, cliente de PALFINGER, y quien ade-

més a finales de 2018 también adquirié la pri- I 10
mera PK 135.002 TEC 7 vendida en Espafia. conunaa lta ca pa Cld d d d ce leva cion
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Este altimo conjunto con PK 45.002 TEC
5 fue montado en Loeches (Madrid), en
el centro de montajes de PALFINGER y
esta sobre un camiéon MAN TGS 33.360
6X4 BB.

La grua adquirida por la empresa gallega y
montada sobre camién MAN modelo TGS
33.360 6X4, cuenta con 8 prolongas hidrau-
licas (G) con alcance horizontal de 25 my 29
m con las mecanicas manuales.

La PK 45.002 TEC 5 pertenece a la gama
de las nuevas gruas PALFINGER TEC (Te-
chnology) que son TEC 3, TEC 5y TEC 7.
En particular la TEC 5 son el grupo de mo-
delos de nivel superior con numerosas op-
cioneses como: mayor rapidez y eficiencia
gracias al sistema de giro continuo, para
el operario sera como un juego de nifios
gracias a la facilidad de uso del mando a
distancia, es mas comoda y segura gra-
cias al sistema Soft Stop y su sistema de

brazo hidraulico es mas rigido y ligero gra- ‘=

cias a P-Profile.

NOTICIAS DEL SECTOR

En la foto aparecen de izquierda a derecha, Pablo Doniz, David Ruiz (Dpto. de Calidad y responsable de entre-
gas de PALFINGER) y un operador de Gruas Doniz.

EN PARTICULAR LA TEC 5 SON EL GRUPO DE MODELOS DE NIVEL
SUPERIOR CON NUMEROSAS OPCIONESES COMO: MAYOR RAPIDEZ
Y EFICIENCIA GRACIAS AL SISTEMA DE GIRO CONTINUO, PARA

EL OPERARIO SERA COMO UN JUEGO DE NINOS GRACIAS A LA
FACILIDAD DE USO DEL MANDO A DISTANCIA, ES MAS COMODA Y
SEGURA GRACIAS AL SISTEMA SOFT STOP Y SU SISTEMA DE BRAZ0
HIDRAULICO ES MAS RIGIDO Y LIGERO GRACIAS A P-PROFILE




NOTICIAS DEL SECTOR

El siguiente es el diagrama de carga de la nueva PK 45.002 TEC 5 de Graas Doniz

I - 26
Imax. 13600 sglis

80" | h,

Ademés, viene equipada con los siguientes
sistemas de control PALFINGER lo que la
convierte en una excelente herramienta de
trabajo para los retos exigidos por los clien-
tes de Gruas Doniz.

HPSC: El control de estabilidad de alto ren-
dimiento (HPSC) es un sistema proporcio-
nal que recalcula y define el rango de trabajo
y la estabilidad de la grua. En los estabiliza-
dores se encuentran sensores para la medi-
cién proporcional del trayecto, lo que hace
que su posicionamiento sea completamen-
te variable.

MFA: La amplia gama de accesorios dispo-
nibles convierte a la grda PALFINGER con el
Perfil P (serie TEC), en una herramienta mul-
tifuncional perfectamente equipada para una
gran variedad de aplicaciones. Para facilitar

LA GRUA ADQUIRIDA P[]R LA EMPRESA GALLEGA
y hacer mé; ergonémico el cambio entre di- Y MONTADA SOBRE CAM|UN MAN MODELO

ferentes aplicaciones.

) TGS 33.360 6X&4, CUENTA CON 8 PROLONGAS HIDRAULICAS
AOS: El sistema patentado de SUPRESION
DE OSCILACION ACTIVA (AOS) de PALFIN- (G) CON ALCANCE HORIZONTADE25MY 29 M

GER amortigua el sistema de brazo de la

gria, compensando la vibracion y los impac- CON LAS MECANICAS MANUALES.

tos, incluso tras una parada repentina de la
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funcién de elevacion. El resultado es un au-
mento significativo de la seguridad en el fun-
cionamiento de la grua para el operador, las
cargas y las areas circundantes.

PALFINGER CONNECTED

Fleet Monitor: Ofrece una gestién profesio-
nal de la flota mediante una vision general de
la misma y una planificacién mas sencilla del
servicio y del mantenimiento. La presenta-
cién de las operaciones de camiones y grias
permite un uso eficiente de la flota.

Operator Monitor: App disponible para iOS y
Android ayuda al operario en su trabajo diario.
Los datos de la grua, como el estado del dis-
positivo y rendimiento en la situacién de apo-
yo actual, estan disponibles en todo momen-
to, La lista de verificacion de mantenimiento
movil y el asistente de planificacion de trabajo
lo convierten en una oferta completa.

Service Cockpit: Mediante PALDESK los so-
cios de PALFINGER estaran a un mas cer-
ca de sus clientes finales. El socio del servi-
cio oficial obtiene una visién general de los
productos y clientes en su area de operacion

NOTICIAS DEL SECTOR

GRACIAS A LAS NUEVAS
FUNCIONES DENOMINADAS
MEXT, TOOL Y WEIGH, LA

PK 45.002 TEC 5 PRESENTA
UNA GAMA DE OPCIONES
INNOVADORAS ADICIONALES

DESARROLLOS INNOVADORES
Gracias a las nuevas funciones denominadas
MEXT, TOOL y WEIGH, la PK 45.002 TEC 5
presenta una gama de opciones innovadoras
adicionales.

e MEXT permite monitorizar una o dos ex-
tensiones mecéanicas mediante sensores
y, como resultado, integrarse en el sistema
de proteccién de sobrecarga.

e TOOL permite que varios dispositivos adi-
cionales, que estan conectados a través
del adaptador multifuncional (MFA), se in-
cluyan en el célculo del limite de estabi-
lidad.

e WEIGH permite a los operadores de grua
pesar la carga directamente con la grua,
como en una bascula, obteniendo asi una
visién general de las posiciones a las que
se puede llegar.

PALFINGER Ibérica agradece al Grupo Do-
niz la confianza depositada en su marca, y
comparten algunas imagenes del momento
de la entrega y de los primeros trabajos de
esta grla. jLarga vida a esta gran maquina!




La nueva gria moévil Liebherr LTM 1300-6.3 establece
nuevos estandares en la categoria de 300 toneladas.

Alcanzando nuevas alturas: Liebherr presenta
la LTM 1300-6.3, una gria movil
con una pluma telescopica de 90 metros

La gria mévil LTM 1300-6.3 puede trasladarse por carreteras con la pluma telescopica de 90 metros. Las innovaciones
de Liebherr afnaden un mayor nivel de rendimiento, confort y seguridad. La grida mévil LTM 1300-6.2 sigue todavia
disponible como el modelo que ejerce de punto de partida de la gama de griias con plumin abatible.

Con la presentacion de la LTM 1300-6.3
Liebherr establece un nuevo récord mundial:
nunca antes una gria movil habia podido lle-
var una pluma telescépica de 90 metros con
una carga por eje de 12 toneladas. La nue-
va grua de 300 toneladas completa la gama
de gruas de 6 ejes de Liebherr. Se trata de
una grla verséatil y facil de montar, con una
potente pluma telescépica. Estd equipada
con las ultimas innovaciones tecnolégicas
de Liebherr, para que la LTM 1300-6.3 ga-
rantice un trabajo rentable, seguro y poten-
te: ECOmode, ECOdrive, VarioBase®Plus,
VarioBallast®, Auto-Ballast, concepto de un
solo motor y tablas de carga para el vien-
to. La grda movil LTM 1300-6.2 seguira to-
davia disponible como el modelo que ejer-
ce de punto de partida de la gama de gruas
con plumin abatible.
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Liebherr amplia su gama de gruas todoterreno
con otra gria de 300 toneladas. Con sus 90
metros de pluma telescopica, la LTM 1300-
6.3 establece nuevos estandares en la catego-
rfa de los 6 ejes y mejora, de forma notable, la
oferta actual del mercado. Esta disefiada para
ser utilizada como una gria de montaje rapi-
doy cuenta con una gran capacidad de carga
a grandes alturas, gracias a la extensién de la
pluma. Esto hace que sea idénea para el mon-
taje de gruas de torre y antenas, asi como para
los trabajos de mantenimiento de aerogenera-
dores. También esta disponible la gria movil
Liebherr LTM 1300-6.2, con una pluma tele-
scopica de 78 metros, que ejerce de punto de
partida de la gama de gruas con plumin aba-
tible y, en esta configuracion, ofrece unos ex-
celentes valores de capacidad de carga para
una grua movil de 6 ejes.

Liebherr ha hecho posible que la LTM 1300-
6.3 pueda llevar diferentes pesos por eje,
para garantizar que se pueda trasladar de
forma econdémica por todo el mundo. Para
conseguir cargas por eje inferiores a 12 to-
neladas, algunos componentes como la plu-
ma telescdpica o los apoyos se pueden mon-
tar y desmontar de forma rapida y sencilla. A
este respecto, una de las grandes innovacio-
nes que incorpora es la llamada telesepara-
cién que permite desmontar tramos telesco-
picos de manera independiente con especial
rapidez. Esto facilita la configuracion de la
grla para carretera, con un peso total de me-
nos de 60 toneladas y cargas por eje inferio-
res a diez toneladas. Liebherr también ofrece
una solucién de auto desmontaje que permi-
te desmontar los tramos telescopicos sin ne-
cesidad de una grua auxiliar. Esta solucion



NOTICIAS DEL SECTOR

La LTM 1300-6.3 Liebherr establece un nuevo
récord mundial: nunca antes una grda movil
habia podido llevar una pluma telescapica
de 90 metros con una carga por gje de 12
toneladas. La nueva gra de 300 toneladas
completa la gama de griias de 6 ejes de
Liebherr. Se trata de una grda versétil y facil
de montar, con una potente pluma telescapica.
Esta equipada con las dltimas innovaciones
tecnologicas de Liebherr, para que la LTM
1300-6.3 garantice un trabajo rentable, seguro
y potente: ECOmode, ECOdrive, VarioBase®Plus,
VarioBallast®, Auto-Ballast, concepto de un solo
motor y tablas de carga para el viento. La grda
movil LTM 1300-6.2 sequiré todavia disponible
como el modelo que ejerce de punto de partida
de la gama de graas con plumin abatible.

también es compatible con otros modelos de grua mavil de Liebherr
como la LTM 1650-8.1 y la LTM 1450-8.1. De esta manera, aumenta
considerablemente el grado de flexibilidad y rentabilidad.

VALORES DE PLUMA
INCOMPARABLES

La nueva LTM 1300-6.3 alcanza una longitud récord de 90 metros
gracias a su pluma telescopica compuesta por 8 tramos: el tramo
base y siete tramos telescopicos. Esto supone un tramo telescopi-
co mas en comparacion con las de su clase. Para garantizar que se
pueda trasladar por carretera con la pluma completa, con los esta-
bilizadores y el gancho, sin superar una carga por eje de 12 tonela-
das, Liebherr ha mejorado toda la estructura de acero de la grua, em-
pleando materiales mas ligeros. A pesar de que la LTM 1300-6.3 no
esta diseflada para ser usada como una gria con plumin abatible, su
oferta de plumines de celosia es muy amplia: plumin lateral doble de
11,5 - 20 metros, dos tramos de celosia de 7 metros de prolongacion
de la pluma telescépica, un potente plumin fijo de 39 metros y un plu-
min fijo hidraulicamente abatible de 43 metros. Esto permite que la
nueva grda de 300 toneladas alcance alturas de elevacion de hasta
120 metros. Especialmente econémica: varios tramos de celosia son
compatibles con otros modelos de la gama Liebherr.

GRAN VARIEDAD DE INNOVACIONES

Windspeed Load Charts: La grda moévil LTM 1300-6.3 cuenta con ta-
blas de carga para diferentes velocidades de viento que brindan una
mayor seguridad y un incremento de los tiempos de actividad de la
grua, en condiciones de viento. Por norma general, las tablas de carga
de las gruas se calculan para una velocidad del viento de hasta 9 m/s.
Para garantizar el trabajo seguro, incluso con vientos fuertes, Liebherr
ha calculado tablas adicionales de carga para velocidades mas altas
de vientoy las ha integrado en el sistema de control de las gruas. En el
caso de la LTM 1300-6.3 se puede llegar hasta los 11,2 m/s e, inclu-
so, 13,4 m/s si se trabaja con tramos de celosia. En version 100% te-

lescépica, se afiaden tablas de hasta 15,6 m/s. Si durante el uso de la
grua la velocidad del viento medida en la cabeza de la pluma supera
la velocidad del viento establecida en la tabla, el operador de la gria
puede cambiar a una tabla de carga con una velocidad méaxima del
viento mas alta, lo que a menudo le permitira continuar con el trabajo.

VarioBase®Plus: Los estabilizadores traseros se han disefiado con dos
tramos y alcanzan una anchura de apoyo de 9,4 metros, es decir, 2
metros mas que en la parte delantera. Asi, se incrementa la capa-
cidad sobre los estabilizadores traseros. Los estabilizadores delante-
ros de un solo tramo reducen el peso, lo que favorece la longitud de
la pluma.

ECOdrive: Un motor diésel de ocho cilindros de Liebherr, con 455
kW/619 CV y un par de 3068 N m, ubicado en el chasis inferior pro-
porciona a la LTM 1300-6.3 toda la potencia que necesita. La caja de
cambios ZF-TraXon Torque de 12 marchas se encarga de transmitir
la fuerza a los ejes de la gria. Un convertidor de par garantiza una
excelente maniobrabilidad. El sistema ECOdrive mejora las condicio-
nes de conduccion con ahorro de combustible y reduccion del ruido.

Concepto de un solo motor con ECOmode: En la nueva LTM 1300-
6.3, Liebherr vuelve a apostar por el concepto de un solo motor con
una unidad de accionamiento mecanico para la superestructura. El
peso que se ahorra al no contar con un motor propio en la superes-
tructura se aprovecha para usar una pluma mas larga y mas contra-
pesos, con un peso por eje de 12 toneladas. Cuando la gria esta tra-
bajando, el ECOmode ayuda a reducir el consumo de combustible y
la emision de ruidos. Cuando el motor funciona sin carga, se desaco-
pla automaticamente todo el accionamiento de la bomba y el sistema
de control inteligente se encarga de volver a conectarlo en solo unos
segundos, si es necesario.

El elemento mas destacado de la nueva LTM 1300-6.3 es la pluma telescépica
de 90 metros de longitud
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VarioBallast®: La nueva LTM 1300-6.3 puede usarse con dos radios
de contrapeso diferentes: 4,94 m 0 5,94 m. El radio de contrapeso se
puede reducir rapida y facilmente en un metro, usando cilindros de
contrapeso estandar con ajuste mecanico. Esta ventaja de la nueva
gria de 300 toneladas es especialmente Util en espacios reducidos.
Asi, en comparacion con la LTM 1300-6.2, la nueva gria puede tra-
bajar con 8 toneladas menos de contrapeso sin reducir significativa-
mente la capacidad de carga. Esta ventaja facilita el transporte y re-
duce las emisiones de CO?.

Contrapeso automatico: Basta con accionar un botén en la cabina de
la grua para fijar el contrapeso en la plataforma de giro. Esto facilita el
trabajo del operador de la grda, ya que el sistema automatico de mon-
taje de contrapeso es sencillo, rapido y comodo. Ademas, el proceso
ofrece mayor seguridad, sobre todo, en procedimientos rutinarios. El
contrapeso méximo de la LTM 1300-6.3 es de 88 toneladas. Las pla-
cas de contrapeso suspendido de 10 toneladas a derecha e izquier-
da son compatibles con los modelos de grua Liebherr LTM 1230-5.1
y LTM 1250-5.1, proporcionando asi una solucién econémica para
las empresas que cuenten con estos modelos en su flota. Ademas,
las placas de contrapeso se han modificado en cuanto a su peso y
dimensiones para permitir un transporte econémico y un proceso de
montaje y desmontaje rapido en la obra. S6lo se necesitan cinco iza-
dos para colocar todo el contrapeso en la gria. El contrapeso base de
42 toneladas tiene una anchura de 3 metros, por lo que no supera los
limites de la anchura total del vehiculo. Esto hace que sea significati-
vamente mas facil desplazar la gria completamente configurada en
obras con espacio reducido.

Nuevas opciones: Una de las novedades es el sistema de engrase
centralizado opcional para las barras de direccion. Dicho sistema lu-
brica automaticamente 24 puntos de engrase de la gria de 6 ejes.
Otro aspecto a destacar es que la LTM 1300-6.3 esta equipada con
un total de seis luces traseras LED, para iluminar perfectamente el en-
torno de trabajo a la hora de realizar maniobras.

I LTM 1300-6.3 pueda llevar dif

erentes pesos
por gje, para garantizar que se pueda trasladar
de forma econdmica por todo el mundo.
Para conseguir cargas por eje inferiores a
12 toneladas, algunos componentes como la
pluma telescapica o los apoyos se pueden
montar y desmontar de forma répiday
sencilla. A este respecto, una de las grandes
iInnovaciones que incorpora es la llamada
teleseparacion que permite desmontar tramos
telescapicos de manera independiente con
especial rapidez. Esto facilita la configuracion
de la graa para carretera, con un peso total
de menos de 60 toneladas y cargas por eje
inferiores a diez toneladas. Liebherr también
ofrece una solucion de auto desmontaje que
permite desmontar los tramos telescopicos sin

necesidad de una graa auxiliar. I

Diferentes haterias para las plataformas LGMG

Las tijeras LGMG ahora admiten una
variedad de tipos de baterias.

Para ayudar a satisfacer todas las diferentes
necesidades, los clientes ahora también pue-
den optar por usar baterias sin mantenimien-
to y baterfas de litio, ademas de las baterias
estandar de plomo-acido.
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Gruaas del Vallés incorpora una gria Fassi F545RA.2.26 con caja quita y pon a su flota.

Gruas del Vallés, empresa ubicada en Granollers, Barcelona, esta
constantemente evolucionando y adaptandose al mercado. Para ello,
en esta ocasion, han optado por incorporar a su flota una graa hidrau-
lica articulada Fassi modelo F545RB.2.26 con jib L324, con una ca-
rroceria de quita y pon.

La grua cuenta con 6 salidas hidraulicas, radiomando Scanreco V7 de
7 salidas, Sistema XP (Extra potencia), Sistema Prolink, Sistema ADC
(control dinamico automatico), Sistema XF (Extra réapida), cabrestan-
te V20 con AWC (control automatico del cabrestante), ACF (control de
plegado automatico), CCD (detector de colisién en cabina), dos focos
LED en el brazo principal y dos més en el jib para poder trabajar con
poca luz natural sin ningln tipo de problema y control de estabilidad
FSC SlII. Cabe remarcar que la gria es un modelo RA, es decir, que
ofrece un giro continuo de 360°, opcién realmente Gtil para realizar
muchas maniobras.

Un equipo de lo mas completo, que se suma al equipo de Gruas del
Vallés.

32 MOVICARGA




Ven y compra los mejores equipos de ocasion!

Ademas de alquilar, Riwal puede ser tu proveedor de Plataformas Aéreas y/o manipula-

dores de ocasion. ¢Porqué? Riwal esta constantemente ampliando y renovando su flota

y por ello tiene una gran cantidad y variedad de maquinaria procedente directamente de
su flota de alquiler. Maquinaria de gran calidad adquirida a los mejores fabricantes, que ha
sido mantenida siguiendo y excediendo las especificaciones técnicas de dichos fabrican-
tes. {Tenemos mas de 1000 maquinas de ocasion disponibles para la venta! Todas las ma-
quinas se encuentran en perfecto funcionamiento y listas para alquilar, directas de nuestra
flota y con el historial de mantenimiento disponible. Toda maquina de ocasion vendida se
entrega con certificado de verificacién de organismo de control autorizado (OCA).

1250AJP
Fabricante: JLG Fabricante: JLG Fabricante: JLG Fabricante: JLG
Afo: 2010 Afo: 2015 Afo: 2007 Ano: 2019
Precio: € 72.500,00 Precio: € 145.000,00 Precio: € 55.000,00 Precio: € 61.000,00

3246ES 2630ES

Fabricante: JLG Fabricante: JLG Fabricante: JLG Fabricante: JLG
Ano: 2017 Ano: 2014 Ano: 2014 Afo: 2011
Precio: € 205.000,00 Precio: € 6.000,00 Precio: € 9.500,00 Precio: € 5.900,00

E400AJPN
Fabricante: JLG Fabricante: Haulotte Fabricante: Haulotte Fabricante: Haulotte
Afo: 2019 Ano: 2015 Ano: 2015 Afo: 2012
Precio: € 32.500,00 Precio: € 6.000,00 Precio: € 9.500,00 Precio: € 7.900,00

Todas estas maquinas y mas se
encuentran en Cheste (VALENCIA) .
Mas informacion en:

Teléfono: 667 586 147

TH6.20 ' Email: ventasOriwal.com
Fabricante: Magni Fabricante: Palfinger =

Ao 2018 Ao 2019 www.riwal.com/sales
Precio: € 87.500,00 Precio: € 119.500,00

Above all. Riwal


http://www.riwal.com/sales

Hiab iQ.1188 ahora encabeza la gama de grias de carga Hiab

Hiab 1Q 1188 HiPro: La grua 110 tm que ofrece
innovacion para hacer incrementar su negocio

HIAB iQ.1188 HIPRO se ha desarrollado desde el principio para sobresalir por ser una gria de carga "todoterreno”, con
capacidades de elevacion de largo alcance. Tanto el rendimiento vertical como el horizontal se han optimizado, con la
posibilidad de agregar el uso del JIB especialmente disefiado. Es una gria construida y disefiada para cumplir y superar
las expectativas del cliente en términos de rendimiento, generacién de ingresos y manejo por el operador.

DISENADA PARA EL NEGOCIO

Lo que caracteriza a este modelo es el largo
alcance, con capacidades horizontales y ver-
ticales de alto rendimiento que son el resulta-
do de un disefio hecho a la medida para este
en uso sin compromisos. Las extensiones 9 +
6 o la estructura disefiada para 10 extensio-
nes, resultan utiles para los trabajos diarios.

Orientada para las aplicaciones finales para
las que se realizd, factores claves como el
peso y el tamafio de la estructura se conside-

raron cruciales desde el comienzo de la fase
de disefio de la HIAB iQ.1188 HIPRO.

EXPERIENCIA DE CLIENTE
AUMENTADA

En el corazon de la inteligencia de la grua, se
encuentra el nuevo sistema de control SPA-
CEevo: lo que era perfecto se volvié aun més
perfecto. Las funciones avanzadas ayudan a
los operadores, incluso a los menos capaci-
tados, a evitar dafos y trabajar de manera ra-
pida y eficiente: VSL+, DLC-S, LSS-V y SAF
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ELEVANDO LAS CAPACIDADES
DE TRANSPORTE

Un innovador disefio ligero, la inclusion de
un tanque Cyclone en su configuracion y en
general el tamafio de una estructura com-
pacta, aseguran a los clientes méas espacio
para transportar los materiales relacionados
con su negocio. El empleo de esta carga Util
permite reducir el ir y venir del almacén para
trasladar materiales, lo que se traduce en
mayores ahorros en el consumo de combus-
tible, lo que contribuye a la rentabilidad de
su negocio.

DISENADA A LA PERFECCION

La innovadora forma del brazo V12-Power,
tanto para la gria como para el JIB, es el re-
sultado del departamento de ingenieria de
Hiab para desarrollar productos adecuados
para la aplicacién en la que se van a emplear.
El disefio sin concesiones ofrece el mas alto
nivel de rendimiento de elevacion de cargas
pesadas, en una grla de esta categoria.

UN DISENO Y OPCIONES PARA
UNA AMPLIA VARIEDAD DE USOS

Elija entre varias opciones o disefios de es-
tructura para adaptarse mejor a sus necesi-
dades.

® 9+6 extensiones.

¢ 10 extensiones hidraulicas (no combinadas
con el uso del JIB).

¢ JIB 155-Q (forma de perfil V12-Power).

e Extension para gancho elevado.

e Cabrestante de 3,5t.

e Disponible para utilizar con HIAB Fra-
meWorks y diferentes propuestas de su di-
vision de instalaciones

¢ nDurance nanotecnologia basado en pintu-
ra para una proteccion duradera, resistien-
do todas las condiciones climaticas y ga-
rantizando un mayor valor residual.

MANEJANDO LA GRUA DEL FUTURO

A la vanguardia de una de las experiencias
de trabajo mas avanzadas en el manejo de
una grua, esta la evolucion del sistema de
control: el nuevo SPACEevo se basa en el s6-
lido legado de Hiab en términos de precision,
velocidad y movimientos delicados que los
clientes aprecian mucho y de los que se be-
nefician durante sus trabajos diarios.

La gama “iQ” de modelos de grias de
carga es el paso hacia el futuro de los
equipos de elevacién inteligentes.

f i

VALOR DURADERO

SPACEevo es una plataforma abierta y modu-
lar, que permite agregar y crear nuevas fun-
cionalidades a lo largo del tiempo, aseguran-
do a la HIAB iQ.1188 HIPRO un tiempo de
trabajo prolongado a lo largo de los afios y un
mayor valor residual. El procesador de doble
nucleo, los sensores, los actuadores y el nue-
vo disefio del cableado aseguran el trabajo
en todas las condiciones, dando a la grua la
potencia que necesita, al tiempo que aumen-
tan su fiabilidad y longevidad para completar
los trabajos mas dificiles.

Descripcion

Movimiento de elevacién maximo
Movimiento de giro

Capacidad de giro en pendiente maxima %
Maximo caudal de aceite
Capacidad del tanque de aceite Cyclom L
Capacidad del tanque de aceite L
Peso de la grua (+/- 2%) kg

)

Unidad

/min

E-8 E-9 E-10
kNm/kgm 835/85146 826/84229 821/83719
Sinfin Sinfin Sinfin
7 7 7
140 140 140
190 190 190
300/400 300/400 300/400

9021 9232 9407

CD4: EL CONTROL REMOTO
DEL FUTURO

Pantalla: Excelente control sobre los movi-
mientos de la grua; datos y alertas claramen-
te legibles con las nuevas tres grandes pan-
tallas a color.

Personalizacion: Un ajuste de control perso-
nalizado para cada operador, con el uso de
memoria individual donde los ajustes se pue-
den almacenar en la funcién de las necesida-
des para que cada conductor pueda trabajar
mejor segun sus preferencias: por ejemplo,
la velocidad de la grua.

Control: La duracion prolongada de la baterfa,
la retroalimentacion tactil y las nuevas sefiales
completan la facilidad de uso para el operador.

El manejo de una gria HIAB nunca ha sido
tan facil, los operadores més capacitados
apreciaran los movimientos precisos y deta-
llados de la gria, mientras que aquellos con
menos experiencia pueden ser asistidos en el
manejo de las cargas con total seguridad y re-
duciendo la complejidad de las operaciones
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DESCUBRA ALGUNAS DE LAS
MUCHAS FUNCIONES AVANZADAS

Seguridad adicional con la vista Con-
firmar

Con la introduccién del control remoto CD4
de Gltima generacién, la gria detecta en qué
lado se posiciona el operador con la grua y
le permite activar los estabilizadores con to-
tal seguridad y con la vista completa de su
apertura.

Graficos de carga dinamica (DLC-S)
Funcion de simulacién de estabilizacion pre-
ventiva, que permite reducir el tiempo de
configuracion y mejorar la comodidad del
operador desde el control remoto.

Logica de estabilidad variable Plus
(VSL +)

VSL + es un sistema de seguridad que maxi-
miza la capacidad calculando la estabilidad,
segun la posicion de las patas estabilizadoras
y el peso total del camién. Al tener en cuenta
la carga real, puede proporcionar una capa-
cidad de elevacion significativamente mayor
cuando realmente importa.

Listo para HiConnect
La digitalizacion y la conectividad le brindan una
ventaja adicional sobre la competencia al mani-

pular y administrar su gria o flota de grias. To-
mar decisiones basadas en informacién basada
en datos que le permite administrar la carga de
trabajo diaria y planificar de manera preventiva
sus programas de mantenimiento, minimizando
los tiempos de inactividad.

Un disefio compacto y ligero para su
negocio
La carga util adicional y las capacidades de

transporte son caracteristicas claves de HIAB
iQ.1188 HIPRO, que todos los clientes pue-
den aprovechar cuando se utilizan para una
amplia variedad de usos industriales: mani-
pulacién de planchas de vidrio, colocacion
de cabinas y contenedores, desplazamien-
to de estructuras de acero, cargas pesadas
y movimiento de maquinaria, mantenimiento
de carreteras, inspecciones de puentes y lo-
gistica general.

Comite Técnico ERA - Prioridades telematicas

El Comité Técnico de ERA desea recordar a la industria la publicacion del afio pasado de los resultados de sus trabajos

sobre telematica.

Los documentos 'Data points telematics
ERA", disponibles en el sitio web de ERA,
https://erarental.org/publications/data-
points-telematics-era/, detallan las priorida-
des telematicas de las empresas de alquiler
de equipos para tres categorias de equipos:
movimiento de tierras, acceso, y generadores
y compresores.

Estos documentos se basan en el estdndar
ISO 15143-3, publicado en 2016, y estan
destinados a usarse como guia para ayudar a
los fabricantes a priorizar los datos que nece-
sitan las empresas de alquiler, y no como un
acuerdo sobre un estandar degradado.

Las empresas de alquiler requieren al menos
todos los datos definidos en la norma ISO
15143-3, pero algunos datos son mas urgen-
tes que otros.

Ademaés, se incluyen algunos elementos
de datos que no forman parte del estan-
dar ISO 15143-3, asi como informacion so-
bre las empresas de alquiler de frecuencia
que necesitan para recibir los datos de los
fabricantes.
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~ Data points telematics
Guidance for OEMs on rental company needs

Las empresas de alquiler del Comité Técnico

de ERA esperan que los fabricantes pongan

a su disposicion los datos enumerados en la

norma ISO 15143-3 y los elementos de da-

tos adicionales:

e Usando la ERA "data points telemantics"
como una lista de prioridades.

e Observando la frecuencia descrita en la ta-
bla de Excel.

e En un formato adecuado para las empre-
sas de alquiler.

Para cualquier pregunta relacionada con
esos documentos o con el Comité Técnico de
ERA, comuniquese con el equipo de ERA en
era@erarental.or



Aside compacto
puede ser algo
grande

La MK 88-4.1 es ideal como grua taxi movil incluso para un
trabajo diario en varias obras de construccion. Con la MK,
estara equipado para el futuro. Una capacidad de maniobra
excepcional, requerimiento de muy poco espacio y un accio-
namiento eléctrico para un funcionamiento de la grua sin
emisiones: todas estas son razones por las que estara satis-
fecho con la MK durante mucho tiempo.
www.liebherr.com/mk

LIEBHERR
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101 manipuladores telescopicos Merlo

La empresa de alquiler italiana Mollo Noleggio, ha adquirido 101 manipuladores telescdopicos del fabricante italiano Merlo.

Entre los modelos incluidos en el acuerdo se encuentran los nuevos
manipuladores telescépicos eWorker de Merlo, lanzados el pasado
mes de octubre, compuesto por dos modelos cero emisiones, ruido y
combustibles fésiles.

Ambos modelos levantan 2.500 kg y tienen una altura méaxima de ele-
vacion de 4,8 metros.

El modelo 25.5-60 es una versién con traccién en dos ruedas con un
radio de giro de 2.850 mm, mientras que el 25.5-90 tiene traccién en
las cuatro ruedas, para mejorar la traccion.

Se dice que las maquinas albergan suficiente energia almacenada
para un turno de ocho horas.

AMBOS MODELOS LEVANTAN 2.500 KG Y TIENEN
UNA ALTURA MAXIMA DE ELEVACION DE 4,8 METROS

La version 2WD tiene tres motores eléctricos, un par para la rueda de-
lantera y uno para las versiones hidraulicas, con una potencia combi-
nada de 44kW (60hp), mientras que la 4WD tiene un motor extra para
el eje trasero, lo que lleva la potencia total a 66kW (90hp).

Mauro Mollo, director general de Mollo Noleggio, habria confirmado
en la prensa local italiana que la relacion de la empresa con Merlo es
de hace muchos afios; El gerente de compras Marco Messa describio
la gama Merlo como capaz de satisfacer las diversas necesidades de
los clientes de la empresa.

Los términos del acuerdo no han sido revelados, sin embargo, Giaco-
mo Blengini, Director de Ventas para Italia del Grupo Merlo, lo descri-
bié como el acuerdo comercial mas importante firmado por Merlo en
ltalia hasta la fecha.

Mollo Noleggio tiene su sede en Alba, Piamonte, norte de Italia; Merlo
tiene su sede en Cuneo, también en Piamonte.



EWORKER

La generacion cero
de telescoapicos
completamente
eléctricos.

EMISIONES
RUIDO

CONSUMO DE
COMBUSTIBLE

MMERLO

f ® in O merlo.com


http://www.merlo.com
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Una de las tres unidades del modelo LHM 420 Pactronic de Liebherr llegé el pasado 3 de enero, a bordo del
buque Mv Hoogvliet, a las instalaciones de Noatum Terminal Sagunto, donde estara operativa en breve.

Liebherr obtiene un pedido
de cuatro griuas moviles portuarias en Espaina

Liebherr entregara cuatro grias maviles portuarias a terminales portuarias de Noatum y Algeposa en Sagunto, Tarragona y
Castellon para mejorar su operatividad. Con estas nuevas griias moéviles portuarias se consigue una mayor optimizacion en
términos de rentabilidad, ademas de una reduccion del impacto medioambiental. La gama de griias méviles portuarias de
Liebherr esta equipada con tecnologia de tltima generacion y disefiada para ofrecer un trabajo de calidad, versatil y eficaz.
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: FUNCIUNALIDAD CUNVIRTIENDULAS EN

MAQUINAS MUY EFECTIVAS EN TUDUS LOS
AMBITOS DE APLICACION EN EL PUERTO

De izquierda a derecha: Joaquin Ramoén Lestau, Director General de Noatum Terminals; Juan Carlos Jiménez, Director de la division de Grias Maritimas de Liebherr
Ibérica; Antonio Campoy, CEO de Noatum y Rafael del Moral, Director de Noatum Terminal Sagunto.

Liebherr completa la flota de equipos portua-
rios de su clientre con la entrega de cuatro
gruas moviles, en concreto tres del modelo
LHM 420 Pactronic y una LHM 550. Gracias
a este nuevo e innovador equipamiento, am-
bas compafias podran optimizar su capaci-
dad operativa actual dentro de las terminales
de Sagunto, Tarragona y Castellén.

Cuatro grias moviles portuarias Liebherr
LHM 420 Pactronic y LHM 550, llegaran en
las proximas semanas a las terminales por-
tuarias de Sagunto (2 unidades), Tarragona y
Castellén, con el fin de reforzar su capacidad
operativa actual. Esto representa una cla-
ra apuesta por parte del cliente de Liebherr,
empresa lider en servicios maritimos, logisti-
cos y de operaciones portuarias, por ofrecer
a sus clientes equipos que incorporen tecno-
logia de ultima generacion y con los que se
consigue una mayor optimizaciéon en térmi-
nos de rentabilidad, ademas de una reduc-
cion del impacto medioambiental.

Una de las unidades del modelo LHM420
Pactronic de Liebherr llegé el pasado 3
de enero, a bordo del buque Mv Hoo-
gvliet, a la terminal de Sagunto y estara
operativa en breve, mientras que la se-
gunda unidad llegara proximamente. Esta
grua movil portuaria tiene una capacidad
maxima de elevacién de 124 toneladas,
garantizando una mejora de la producti-
vidad de hasta 38 contenedores por hora
y esta capacitada para manipular tanto
mercancias a granel como todo tipo de
mercancia general y carga de proyectos.
Asimismo, esta equipada con el sistema
Pactronic, gracias al que se consigue au-
mentar la potencia a la vez que dismi-
nuye el consumo de combustible. Este
sistema de propulsion hibrida sostenible
permite reducir también las emisiones de
CO?y de otras sustancias contaminantes,
allanando el camino hacia una manipu-
lacién de mercancias de alta eficiencia y
de bajas emisiones.

LA GAMA DE GRUAS MGVILES PORTUARIAS LIEBHERR ESTA EQUIPADA
CON TECNOLOGIA DE ULTIMA GENERACION Y DISENADA PARA OFRECER
UN TRABAJO DE CALIDAD, VERSATIL Y EFICAZ. ES PERFECTA A LA HORA
DE MANIPULAR TODO TIPO DE MERCANCIAS, DESDE CONTENEDORES
AMERCANCIAS DE GRAN VOLUMEN, PARA CARGA Y DESCARGA DE
GRANELES SOLIDOS, MERCANCIAS GENERALES E, INCLUSO, CARGAS
PESADAS DE HASTA 308 TONELADAS A UN RADIO DE 18 METROS Y
HASTA 100 TONELADAS A UN RADIO DE 47 METROS.

La terminal de Tarragona recibira una uni-
dad del modelo de gria movil portuaria
Liebherr LHM 420 Pactronic, con la que
pretenden incrementar la productividad de
la instalacion. La cuarta gria movil portua-
ria Liebherr, en concreto del modelo LHM
550, viajara a la terminal Castelléon donde
podra desplegar su capacidad de carga de
144 toneladas y su alcance de 54 metros.
Asimismo, la LHM 550, adquirida para op-
timizar los flujos operativos y dar respues-
ta a la creciente demanda de traficos de los
muelles de la Darsena Norte, es el equipo
perfecto para carga a granel en buques de
la clase Capesize, ademas de la manipula-
cion de contenedores y buques de la clase
New-Panamax.

TECNOLOGIA DE ULTIMA
GENERACION Y UN AMPLIO ABANICO
DE AMBITOS DE APLICACION

La gama de gruas moviles portuarias Liebherr
esta equipada con tecnologia de Gltima ge-
neracion y disefada para ofrecer un tra-
bajo de calidad, versatil y eficaz. Es per-
fecta a la hora de manipular todo tipo de
mercancias, desde contenedores a mer-
cancias de gran volumen, para carga y
descarga de graneles solidos, mercancias
generales e, incluso, cargas pesadas de
hasta 308 toneladas a un radio de 18 me-
tros y hasta 100 toneladas a un radio de
47 metros.

Las grias moviles portuarias Liebherr ofre-
cen la maxima funcionalidad, convirtiéndolas
en maquinas muy efectivas en todos los am-
bitos de aplicacion en el puerto.

o1



La empresa de alquiler Coalci ha empezado el nuevo aio con la entrega de veintinueve plataformas nuevas de Snorkel

por parte de Ahern Ibérica.

El pedido, realizado a finales de 2021, incluye veintisiete plataformas
de mastil autopropulsadas Snorkel TM12, una plataforma de brazo ar-
ticulado eléctrico Snorkel A38E y una plataforma de tijera todoterreno
compacta Snorkel S3970RT. Todos los equipos proceden de la fabri-
ca que Snorkel tiene en Newcastle, Inglaterra.

Ubicada en la Roca del Vallés, Barcelona, Coalci opera més de 1.100
equipos de alquiler entre los que se incluyen mas de 400 plataformas
elevadoras. Cuenta, ademas, con dos delegaciones en Salt y Olot, ubi-
cadas ambas en la provincia de Girona.

Acerca de esta Gltima inversion, el CEO de Coalci, Alvaro Garcia co-
mentd: “Confio mucho tanto en la calidad como en la fiabilidad de
los productos Snorkel, por lo que estamos encantados de afiadir es-
tas unidades a nuestra flota. También valoramos muchisimo el sopor-
te excelente que recibimos del equipo de Ahern Ibérica y sabemos
que podemos contar con Enrique y su equipo siempre que lo nece-
sitemos”.
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EL PEDIDO, REALIZADO A FINALES DE 2021,

INCLUYE VEINTISIETE PLATAFORMAS DE MASTIL
AUTOPROPULSADAS SNORKEL TM12, UNA
PLATAFORMA DE BRAZO ARTICULADO ELECTRICO
SNORKEL A38E Y UNA PLATAFORMA DE TIJERA
TODOTERRENO COMPACTA SNORKEL S3970RT.
TODOS LOS EQUIPOS PROCEDEN DE LA FABRICA QUE
SNORKEL TIENE EN NEWCASTLE, INGLATERRA.




NOTICIAS DEL SECTOR

EL CEO DE COALCI, ALVARO GARCIA COMENTO:
“CONFI0 MUCHO TANTO EN LA CALIDAD COMO EN
LA FIABILIDAD DE LOS PRODUCTOS SNORKEL,
POR LO QUE ESTAMOS ENCANTADOS DE ANADIR
ESTAS UNIDADES A NUESTRA FLOTA. TAMBIEN
VALORAMOS MUCHISIMO EL SOPORTE EXCELENTE
QUE RECIBIMOS DEL EQUIPO DE AHERN IBERICA Y
SABEMOS QUE PODEMOS CONTAR CON ENRIQUE Y
SU EQUIPO SIEMPRE QUE LO NECESITEMOS"

Alvaro Garcia, CEO de Coalci junto a Enrique Garcia, Director General de Ahern Ibérica

Enrique Garcia, Director General de Ahern Ibérica afiadio, “Quisiera Para mas informacion acerca de Coalci, visite www.coalci.es

agradecer tanto a Alvaro como a todo el equipo de Coalci por seguir

confiando en nosotros. Es una gran satisfaccién para nosotros contar ~ Para méas informacion sobre Ahern Ibérica, visite www.aherniberica.es

con el apoyo de empresas como Coalci y esperamos mantener esta
relacion durante muchos afios”.

Transgrias entrega una Fassi FG60RA.2.28

a Servicios Auxiliares Bony

El equipo de Transgrias se desplaza a Tenerife para aumentar la flota de Servicios Auxiliares Bony con la entrega de una

grua hidraulica articulada de la gama pesada FASSI F660RA.2.28.

Servicios Auxiliares Bony es especialista en  Tras comentar con Marc Trenzano, gerente
todo tipo de servicios de transporte de mer- y director comercial de Transgruas, las op-
cancias. Con méas de 300 equipos en su flota, ~ ciones para ampliar su flota, la opcién de la
son un servicio de referencia en Canarias en  gria Fassi F6G60RA.2.28 cuadraba a la per-
diferentes sectores como son el de la cons-  feccién con sus necesidades. La griia cuen-
truccion, el naval, la hosteleria, etc. ta con 8 prolongas hidraulicas y 2 manuales,

control de estabilidad FSC H y cabrestante
V30. Ademas, tiene también el nuevo siste-
ma de poleas no desmontables y los siste-
mas AWC (control automatico del cabrestan-
te), ACF (plegado automético de la gria) y
CCD (control de colision en cabina).
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Las gruas AC 100-4Ly AC 220-5
aumentan Ia flota de I&H KRAN

Nils Laumann, director de obra, que trabaja en | & H Kran Transport Montage Service GmbH, con sede en Rétha,
considera que las grias todoterreno de Tadano son sus maquinas preferidas para una amplia gama de aplicaciones.
No hace falta decir que esto también se aplica a las dos adquisiciones mas recientes de su empresa: una AC 100-

4L* y una AC 220-5*

“Entre los muchos factores que nos con-
vencieron cuando hablamos del AC 100-
4L fueron sus dimensiones compactas y su
concepto de dos motores”, informa. Sin em-
bargo, lo mas destacado técnicamente para
él es el sistema de control IC-1 Plus, que per-
mite aprovechar al méximo la maxima capa-
cidad de elevacién de la gria disponible in-
cluso cuando el espacio es limitado y cuando
se utilizan estabilizadores en una configura-
cion asimétrica. Esto permite que la AC 100-
41 aborde trabajos que normalmente reque-
rirlan una gria mas grande. “La capacidad
de elevacion aumenta significativamente en
varios angulos de giro en muchos casos, in-
cluso con un contrapeso parcial, y eso hace
que el uso de esta grua sea particularmen-
te rentable en muchos proyectos”, dice Nils
Laumann.

Su nueva AC 220-5 también brilla con las
ventajas que le proporciona el sistema de
control IC-1 Plus, que junto a otra caracte-
ristica técnica convencié al jefe de obra de
|&H: la longitud de la pluma principal de
la gria de 78 metros. “Usaremos esta gria
principalmente para levantar componentes
prefabricados de hormigén. Su larga pluma
principal y su radio de hasta 74 metros la
convierten en la maquina ideal”, explica Nils
Laumann, que ya ha programado la AC 220-
5 para sus primeros proyectos.
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*En octubre, las grias Demag, Mantis y Ta-
dano unieron fuerzas bajo una marca uni-
ficada: la marca Tadano. Solo hay un nom-
bre para recordar cuando se trata del mejor
equipo de elevacion. Con la unificacion, Ta-

dano introdujo una nueva férmula de deno-
minacion.

Las maquinas de este articulo ahora se lla-
man AC 4.100L-1 y AC 5.220L-1.

De izquierda a derecha: Marcel Patitz (conductor de gria, 1&H), Sebastian Lund (conductor de gria, 1&H), Nils
Laumann (director de obra, 1&H), Uwe Degenhardt (director de ventas, Tadano)

De izquierda a derecha: Marcel Patiz (Conductor de grua, I&H) - Nils Laumann (Gerente de obra, 1&H) - Sebas-
tian Lund (Conductor de grua, 1&H) - Andreas Kraska (Conductor de gria, 1&H) - Stefan Sperling (Conductor
de gria, 1&H)
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Snorkel entrega 53 unidades
de plataformas eléctricas a Rentem®

La empresa de alquiler con sede en Nuremberg, rentem®, ha recibido cincuenta y tres elevadores de tijera eléctricos para

losas Snorkel ™ pintados a medida.

Este pedido mas reciente incluye los modelos
Snorkel S3215E, S3219E, S3226E, S4726E,
S4732E, asi como las nuevas plataformas de
tijera eléctricos S4740E de Snorkel. Las uni-
dades se fabricaron en las instalaciones de
Snorkel en el Reino Unido y se terminaron
con la pintura en polvo de doble capa lider en
la industria de Snorkel en el color de pintura
especial verde lima de rentem. El pedido fue
realizado por rentem ® a Ahern Deutschland
en agosto de 2021, y las cincuenta y tres uni-
dades se entregaron en la fecha acordada en
condiciones de alquiler, equipadas con cal-
comanias de rentem y con sistemas telemati-
cos Trackunit ™ instalados.

Fundada en 2017, rentem® GmbH opera
una flota de méas de 15,000 piezas de equi-
pos de construccion generales y especiales
y plataformas elevadoras moéviles de trabajo
que alquilan a comerciantes, contratistas y el
sector de la logistica, incluidos accesorios y
personal capacitado del operador. rentem®
es una solucién integral para la seleccion y
alquiler de grandes equipos de construccion
y soportes y entrega a proyectos en toda Eu-
ropa. Con una extensa red de empresas aso-
ciadas, rentem® garantiza la disponibilidad
y la entrega rapida del equipo requerido, en
cualquier momento y en cualquier lugar. Uti-
lizan tecnologia digital para mejorar la efi-
ciencia y la facilidad de manejo de proyectos
grandes y complejos para sus clientes.

A principios de 2020, rentem® realiz6 su pri-
mer pedido a Ahern Deutschland GmbH de
varias plataformas de tijera Snorkel, elevado-
res de material y los Snorkel S3010E com-
pactos y livianos que estaban disponibles
para entrega inmediata desde su almacén en
Weyerbusch en la region de Westerwald. Este
fue el comienzo de la cooperacién entre las
empresas que se fortalecié aun mas durante
una reunién en persona entre dos de los di-
rectores generales de rentem®, Jona Meier y
Jens Krause, y el propietario de la familia de
empresas Ahern, Don F. Ahern, y Matthew
Elvin, Snorkel CEO, durante CONEXPO-CON
/ AGG 2020 en Las Vegas, Nevada. Desde
entonces, rentem ® ha invertido en mas de
80 unidades de Snorkel, incluidas 66 unida-
des compradas durante 2021.

Hablando de su decision de invertir en pro-
ductos Snorkel, Jona Meier dijo: “Estabamos
buscando un nuevo proveedor que, como
nosotros, se centrara en el cliente. Rapida-
mente quedamos impresionados por la expe-
riencia que Don Ahern aporta al disefio de
productos a través de su vasto conocimiento
del sector del alquiler, y estamos seguros de
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Jona Meier y Jens Krause, directores generales de rentem® con el representante de ventas de Ahern Deutschland, Jiirgen

Miiller, en la entrega de las 53 plataformas elevadoras de tijera eléctricas

que este concepto de disefio acelerara enor-
memente nuestro crecimiento. Al invertir en
productos disefiados de manera sostenible,
necesitaremos un esfuerzo significativamen-
te menor con el mantenimiento y las repara-
ciones, de las cuales nuestros clientes, por
supuesto, también se beneficiardn enorme-
mente".

Jens Krause afiadié: “El hecho de que Ahern
Deutschland también tenga muchas méaqui-
nas en stock, que podemos haber entrega-
do rapidamente para nuestras necesidades
a corto plazo, respalda nuestra creencia de
que hemos encontrado un proveedor excep-
cional. También nos gusta que Snorkel se
centre en utilizar componentes de calidad en
su produccién para maximizar el tiempo de
actividad del equipo, que es fundamental en
la industria del alquiler. Y por ultimo, pero no
menos importante, las plataformas de tijera
que se han entregado ahora son una nueva
liga en términos de calidad".

Este ultimo pedido fue realizado por Jurgen
Muller, representante de ventas de Ahern
Deutschland en Baviera y Austria. “Estoy
muy feliz de trabajar con rentem® vy disfru-
tar de nuestra asociacion. Compartimos los
mismos valores, lo que funciona muy bien".

Bernhard Kahn, director general de Ahern
Deutschland afiadi6: “Cuando Don Ahern se
convirtid en el accionista mayoritario de Snor-
kel en octubre de 2013, uno de los prime-
ros proyectos en los que se centré fue en el
redisefio de la familia de elevadores de tije-
ra eléctricos. Disefiada utilizando sus afios de
experiencia en alquiler, la nueva familia de
elevadores de tijera eléctricos que se lanzo en
febrero de 2015 contaba con muchas carac-
teristicas de disefio innovadoras que no solo
reducian el riesgo de dafios y pérdidas duran-
te el alquiler, sino que también minimizaban el
tiempo de inactividad. Nos complace que con
rentem® hayamos encontrado un cliente que
aprecia este concepto y ve el beneficio de su
inversion dentro de sus operaciones diarias”.
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Haulotte entrega mas de 50 equipos
a AVl Cranes

A mediados de diciembre, el equipo de servicio de Haulotte Africa visité AVl Cranes para brindar capacitacién en
profundidad a los equipos técnicos. La empresa de alquiler de equipos de construccion con sede en lIsrael, agregé

recientemente mas de 50 plataformas de trabajo aéreo Haulotte a su flota.

NUEVAS PLATAFORMAS

DE HAULOTTE PARA GRUAS AVI

AVI Cranes es uno de los mayores espe-
cialistas en acceso motorizado de Israel,
que suministra maquinas a las principales
empresas industriales del pais. La empre-
sa de alquiler ha encargado 55 platafor-
mas de trabajo aéreo Haulotte, incluidos
mastiles verticales STAR 6, plataformas
de tijera eléctricas Optimum 8, platafor-
ma articulada eléctrico todoterreno HA20
LE PRO y la plataforma telescépica HT43
RTJ PRO.

La filial de Haulotte Africa proporcioné una
formacién personalizada a los técnicos de
AVI Cranes para reforzar sus conocimien-
tos sobre mastiles verticales y plataformas.
Durante los 3 dias de formacién, los partici-

pantes se familiarizaron con los modelos del
grupo alternando secuencias teéricas y prac-
ticas. En la agenda: procedimientos de cali-
bracién de sobrecarga y alcance, configura-
cién de parametros y también diagnosticos
de la maquina utilizando la herramienta Hau-
lotte Diag.

Ahmed Errouissi, gerente de servicios de
la subsidiaria de Haulotte Africa, comenta:
«La formacién es un tema importante en
nuestro sector. Los equipos técnicos de AVI
Cranes ahora tienen el conocimiento para
mantener y diagnosticar las plataformas de
tijera y mastiles verticales Haulotte. Volve-
ré en febrero para impartir mas formacion
sobre la plataforma elevadora articulada
totalmente eléctrica de la generacion PUL-
SEQ y la plataforma telescépica».

GRUAS NARANJA con CORAZON VERDE

Elevacion eléctrica hasta 40 m

DESCUBRELA
EN LINEA

MINI GRUAS | MINI PICKERS | GRUAS ARTICULADAS SOBRE ORUGAS ' VACIO Y HERRAMIENTAS
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La pilotadora de rotacion Liebherr LB 24-270
de Cimentalia trabaja en las obras
e Madrid Nuevo Norte

La pilotadora de rotaciéon Liebherr LB 24-270 de Cimentalia esta trabajando en las obras de Madrid Nuevo Norte,
ejecutando los primeros pilotes de este emblematico proyecto. Se encargara de la ejecucion de 41 pilotes de 1.800
milimetros de diametro, de profundidades entre 14 y 22 metros, a través de entubacion metalica recuperable, para el
soterramiento de la cabecera sur de la estacion de Chamartin, en Madrid.

La pilotadora de rotacion LB 24-270 de
Liebherr es una maquina muy potente, com-
pacta e innovadora concebida para una gran
variedad de &mbitos de aplicacion.

El pasado mes de octubre Cimentalia Espa-
fia, SLU decidi¢ invertir en la pilotadora de ro-
tacion LB 24-270 de Liebherr, como una de
las maquinas que estaria destinada a traba-
jar en la primera fase de las obras de Madrid
Nuevo Norte. Un mes después, en noviembre
de 2021, esta pilotadora de rotacién ya estaba
inmersa en este emblematico proyecto, me-
diante la ejecucion de los primeros pilotes.

La pilotadora de rotacion Liebherr LB 24-270
de Cimentalia esta trabajando en la fase ini-
cial de las obras de Madrid Nuevo Norte, con
la ejecucion de 41 pilotes de 1.800 milime-
tros de didmetro, de profundidades entre 14
y 22 metros, a través de entubacién metalica
recuperable, para el soterramiento de la ca-
becera sur de la estacion de Chamartin, en
Madrid. «El administrador de infraestructu-
ras ferroviarias adjudicé la construccién de
las cimentaciones y pilas, entre las vias 13y
17, del cubrimiento de la cabecera sur de la
estacion de Chamartin, en Madrid, a nuestro
cliente Ferrovial Construccion, S.A. y este, a
su vez, nos encarg6 el estudio y viabilidad de
los trabajos y posteriormente su ejecucions,
asegura Miguel Angel Tejedor, Consejero De-
legado de Cimentalia.

«La pilotadora de rotacion LB 24-270 de
Liebherr es una méaquina con una potencia
suficiente como para llevar a cabo la ejecu-
cion de grandes diametros y, al mismo tiem-
po, es muy compacta, dinamica y equilibra-
da. Esto la convierte en una maquina idénea
para realizar con éxito este tipo de proyec-
tos», afirma Miguel Angel Tejedor. Sin embar-
go, también tuvo que enfrentarse a diversos
retos, entre otros, las condiciones inherentes
a realizar trabajos entre las vias, el reducido
espacio y el horario nocturno limitado, para
evitar la circulacién de trenes. Todos ellos
solventados a la perfeccion, gracias a las ca-
racteristicas técnicas de la pilotadora de rota-
cién LB 24-270 de Liebherr y al buen hacer
de los operadores de la maquina. «Cimenta-
lia, como una de las empresas referentes de
su sector, estéd obligada a participar de forma
activa en la construccion de Madrid Nuevo
Norte que es el proyecto de transformacion
y regeneracion urbana mas importante que
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La LB 24-270 de Cimentalia se encargara de la ejecucion de 41 pilotes de 1.800 milimetros de diametro, de
profundidades entre 14 y 22 metros, a través de entubacion metélica recuperable, para el soterramiento de la
cabecera sur de la estacion de Chamartin, en Madrid.

hay actualmente en Europa. Tener presencia
en un proyecto como este, con maquinaria
de ultima generacién como la pilotadora de
rotacion LB 24-270 de Liebherr, siempre es
un reto y al mismo tiempo un objetivo para
nosotros», subraya Miguel Angel Tejedor.

Cimentalia Espafia decidi¢ invertir en la pi-
lotadora de rotacién LB 24-270 de Liebhe-
rr por sus innovadoras caracteristicas técni-
cas como, por ejemplo, su alto par de rotacion
(270 KNm) para ser una maquina tan com-
pacta, la potencia del motor o la capacidad
de los cabrestantes, entre otros; por el optimi-
zado coste de los transportes a lo largo de su
vida (til y de los repuestos, por su flexibilidad
y versatilidad, asi como por la calidad y efica-
cia del servicio postventa de Liebherr Ibérica.
«Tenemos modelos similares de otros fabri-
cantes, aunque no tan modernos. La ma-

quina encaja, ademas, a la perfeccién con
el espiritu de Cimentalia. Es una perforadora
versatil capaz de ejecutar un amplio abani-
co de didmetros y de métodos de ejecucion»,
concluye Miguel Angel Tejedor.

Una vez finalicen sus trabajos en las obras
de Madrid Nuevo Norte, a finales de febrero
de 2022 aproximadamente, Cimentalia des-
tinara la pilotadora de rotacion LB 24-270 de
Liebherr a otra obra en la que se deberan eje-
cutar pilotes entubados de 1.300 milimetros
de diametro y en la que se tendran que rea-
lizar una gran cantidad de posicionamientos.

LB 24-270, TECNOLOGIA
QUE CONVENCE

La pilotadora de rotacion LB 24-270 de Lie-
bherr es una maquina muy potente, innova-



dora y compacta, concebida para la ejecucion
de pilotes mediante distintas aplicaciones con
una amplia gama de Utiles de perforacion. Es-
tos incluyen la perforacion con barra kelly y
diversas técnicas de perforacion. Esta maqui-
na puede transportarse lista para utilizarse
con el mastil plegado, garantizando, asi, una
puesta en marcha inmediata en la obra. La LB
24-270 esta accionada por un potente motor
diésel de consumo optimizado y cuenta con
una mesa de rotacion hidraulica, desarrolla-
da por Liebherr, que proporciona un elevado
par de rotacion. De entre sus particularida-
des destaca su excelente estabilidad gracias
a su chasis, su amplio abanico de d&mbitos
de aplicacion, su gran fuerza de traccion y
su elevado par de rotacion. De esta mane-
ra garantiza ciclos de perforacion precisos y
rapidos.

Cimentalia confia en las maquinas de Liebherr
desde hace afios por su calidad, su alta ca-
pacidad de produccion unido a su versatili-
dad, ademas de la eficacia y profesionalidad
de su servicio postventa. Dentro de su am-
plio parque de maquinaria, en la actualidad

' . ! La pilotadora de rotacion Liebherr LB 24-270 de Cimentalia tuvo que enfrentarse a diversos retos, entre otros,
Cimentalia cuenta con 39 pilotadoras de ro- las condiciones inherentes a realizar los trabajos entre las vias, el reducido espacio y el horario nocturno limi-
tacion y 11 grias sobre orugas de Liebherr. tado, para evitar la circulacion de trenes.

by FE Group
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Gerken GmbH avanza en su inversion en tecnologia ecolégica con la reciente incorporacion de cuatro manipuladores
telescopicos totalmente eléctricos Snorkel SR626E de cero emisiones.

El Snorkel SR626E es el primer manipulador
telescopico totalmente eléctrico del mundo
que ofrece una capacidad de carga maxima
de 2600 kg y una altura maxima de eleva-
cion de hasta 5,79 m con un funcionamien-
to completamente libre de emisiones. El
SR626E funciona con baterias de iones de
litio de 80 V y 300 Ah y puede funcionar de
forma continua hasta 6 horas entre cargas,
segln las condiciones, y un cargador inte-
grado ofrece una carga completa durante la
noche.

El SR626E reduce los costos operativos has-
ta en un 60 % en comparacion con el equi-
valente diésel y, al mismo tiempo, minimiza
el ruido y la generacién de polvo para lograr
un lugar de trabajo més limpio y silencioso.
Fue desarrollado para terrenos irregulares y
tiene traccién en las cuatro ruedas perma-
nente y eje oscilante como el equivalente dié-
sel. Tres modos de direccion aseguran que
el manipulador telescopico compacto sea fa-
cil de maniobrar incluso en los espacios mas
reducidos.

Gerken GmbH, que esta adoptando un enfo-
que de liderazgo hacia la sostenibilidad en la
industria del alquiler, ha adoptado el eslogan
"Upward emision libre" para su campafia en
la que muestra el aumento de sus inversio-
nes en equipos de elevacion de cero emisio-
nes para su flota.

Gerken Arbeitsbihnen GmbH, con sede en
Dusseldorf, es uno de los principales provee-
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dores de alquiler de plataformas de traba-
jo de Europa con mas de 9.000 maquinas.
Ademas de Dusseldorf, Gerken estéa repre-
sentada en 35 ubicaciones en toda Alema-
nia. Ademas de plataformas elevadoras y de
tijera eléctricas y diesel, la empresa ofrece
plataformas montadas en camién, asi como
una gran cantidad de plataformas montadas
en remolque, plataformas de trabajo especia-
les, asi como carretillas elevadoras telescopi-
cas y giratorias. Gerken Mietservice también
ofrece modernas soluciones para cada requi-
sito del cliente, asi como equipos de jardi-

neria y silvicultura, excavadoras y cargado-
ras sobre ruedas y vehiculos especiales para
cada obra.

Después de una demostracién del manipula-
dor telescopico todoterreno compacto Snor-
kel SR626E totalmente eléctrico a mediados
de 2021 en un sitio de construccién en el
centro de Dusseldorf, seguida de una eva-
luacion detallada del producto por parte del
equipo de Gerken, se tom¢ la decision de
agregar cuatro unidades a su flota de alqui-
ler. Pedidos en diciembre con Ahern Deuts-
chland, los cuatro manipuladores telescépi-
cos Snorkel SR626E se entregaron a Gerken
de las existencias en Weyerbusch y se imple-
mentaran de inmediato en su flota en proyec-
tos de clientes.

Christian Gerken, propietario de Gerken
GmbH comenta: “Nos gustaria agradecer
mucho a Ahern Deutschland GmbH por la
cooperacién sin complicaciones y la rapi-
da de los manipuladores eléctricos. Los co-
mentarios que recibimos de nuestros clientes
fueron siempre positivos y la rapida disponi-
bilidad de las maquinas ahora nos facilita in-
tegrarlas en nuestra flota de alquiler lo mas
rapido posible".

Ensamblados en ltalia, los cuatro Snorkel
SR626E estan equipados con un portahor-
quillas Euro, asiento con suspension y neu-
maticos de alto agarre que no dejan marcas,
ademas del amplio equipamiento estandar.


http://www.aherniberica.es

SNORKEL TM12E MASTIL ELECTRICO VERTICAL
TRACCION ELECTRICA | CONTROLES PROPORCIONALES | RADIO DE GIRO INTERIOR CERO

MAYOR EFICIENCIA, RENTABILIDAD SUPERIOR

Incremente la eficiencia de su flota de alquiler con nuestro modelo TMI2E. Esta plataforma de mastil
autopropulsada destaca por sus dimensiones compactas y su accionamiento eléctrico suave y silencioso.

Su radio de giro interior cero proporciona una excelente maniobrabilidad en espacios estrechos y sinuosos. En
su equipamiento estandar dispone de una plataforma extensible que amplia la superficie de trabajo del operario.
Su diseno innovador convierte a esta plataforma en una solucion agil y versatil que es ideal tanto para
aplicaciones interiores como exteriores tanto para la industria como para la construccion.

PARA MAS INFORMACION CONTACTE CON AHERN IBERICA LLAMANDO AL 91 904 06 10

gsnorkel \é?a?‘:(/?csio Técnico .
DINOIife Repuestos l”m

www.aherniberica.es IBERICA

©2021 Ahern Ibérica. Todos los derechos reservados.
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Vertimac BV comienza el aio 2022 incorporando
Mas maguinas nuevas para ventay alquiler

Por ello, Vertimac esta recibiendo ya parte del lote de mas de 200 plataformas elevadoras de la marca Nagano, las cuales
les acompaiian desde hace ya 3 aiios, teniendo gran acogida por los clientes y que han sido un éxito tanto en la venta
por parte de Vertimac, como en el alquiler local con Altitop.

Los equipos son plataformas elevadoras die-
sel sobre oruga de 15 metros modelo Naga-
no S15Auj y 20 metros modelo 20ATuj que
funcionan de una manera excepcional al ser
unos brazos telescépicos y articulados que
no tienen limites a la hora de operar en cual-
quier tipo de terreno. Trabajan en terrenos
donde las otras marcas se "atascan”.

También han incorporado los modelos
Z11Auj, brazo telescopico con plataforma de
capacidad 600 kg. y elevacion de 11 metros

MODELOS Z11AUJ, BRAZO
TELESCOPICO CON PLATAFORMA
DE CAPACIDAD 600 KG. Y
ELEVACION DE 11 METROS
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ELEVADORAS DIESEL SOBRE
ORUGA DE 15 METROS MODELO
NAGANO S15AUJ Y 20 METROS
MODELO 20ATUJ QUE FUNCIONAN
DE UNA MANERA EXCEPCIONAL
AL SER UNOS BRAZ0S
TELESCOPICOS Y ARTICULADOS
QUE NO TIENEN LiMITES A LA
HORA DE OPERAR EN CUALQUIER

. 4
s e : il

 EL BRAZO ARTICULADO DI 09AC . CON

| L e—

TIPO DE TERRENO __—— UNPESO DE 2600 KG. E IDEAL PARA TRANSPORTAR EN SEMIRREMOLQUE
L .

ideal para trabajos en tuneles y mineria y el Si desean mas informacién y una demostra- ~ Si quieren detalles de cada modelo, puede
"pequefio” de la familia, el brazo articulado  cién, en Vertimac les esperan en Waregem  contactar con Arturo Maldonado, arturo@
diesel de 11 metros, NAGANO 09AC, con un  (Bélgica) donde les mostrarén la gama com-  vertimac.com

peso de 2600 kg. e ideal para transportar en pleta.

semirremolque.

STEPALLR

EL NUEVO
ESTANDAR ORO

+ Baja altura de carga
+ Excelente relacion tara/carga util

+ Amplia gama de opciones para
satisfacer todas las necesidades



http://www.itt1878.es

LKW Lift estuvo presente
en Smopyc con gran éxito

LKW Lift, destacé en la feria de Smopyc celebrada en Zaragora, donde se expuso una Bronto 70 XDT de Grias Aguilar.

Grlias Aguilar, una de las empresas mas
grandes de gruas en Espafa, ha adquirido la
Bronto 70 XDT a LKW LIFT, distribuidor ofi-
cial de Bronto Skylift en Espafia.

Luis Aguilar, Director de Gruas Aguilar, co-
menta a Movicarga: “Estamos muy satisfe-
chos con la adquisicion de la Bronto 70 XDT.
Ofrece un gran rendimiento y ya ha trabajado
en varios proyectos”.
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BRONTO 70 XDT

Esta plataforma sobre camién cuenta con 70
m y una capacidad de carga de 700 kg.

Montada sobre camién, consigue una anchu-
ra maxima entre estabilizadores de 8,0 m., y
la anchura de estabilizadores en un lado de
trabajo son 5,7 m. La longitud entre los esta-
bilizadores delanteros y traseros es de 6,7 m.

Son las primeras plataformas elevadoras so-
bre camién bifuncionales. Ello permite elevar
personal hasta 70 metros de altura con un
rango de trabajo horizontal de 35 metros y
al mismo tiempo pueden levantar cargas de
forma simultanea, de hasta 1200 Kg. optimi-
zando los costes y mejorando la seguridad.

La gama XDT tiene todas las caracteristicas
claves necesarias de una plataforma de tra-




De izda. a drcha.: Luis Aguilar (hijo), Luis Aguilar, Director de Grias Aguilar y Miguel Florenciano, Director

LKW LIFT Ibérica, SL.

bajo aérea perfecta. El brazo telescopico de
la cesta, la mayor carga de trabajo y el dise-
filo compacto hacen mas eficaz, seguro y fa-
cil el trabajo en altura, mientras que el siste-
ma de control Bronto+ le mantiene seguro y
concentrado en el trabajo.

PRINCIPALES VENTAIJAS
e Disefio compacto que garantiza una mayor
maniobrabilidad.

ESTA PLATAFORMA SOBRE
CAMION CUENTA CON 70 M Y UNA
CAPACIDAD DE CARGA DE 700 KG.

MONTADA SOBRE CAMION,
CONSIGUE UNA ANCHURA
MAXIMA ENTRE ESTABILIZADORES
DE 8,0 M., Y LA ANCHURA DE
ESTABILIZADORES EN UN LADO
DE TRABAJO SON 5,7 M.

LA LONGITUD ENTRE LOS
ESTABILIZADORES DELANTEROS

Y TRASEROS ES DE 6,7 M.

NOTICIAS DEL SECTOR

LUIS AGUILAR, DIRECTOR DE
GRUAS AGUILAR, COMENTA
A MOVICARGA: “ESTAMOS
MUY SATISFECHOS CON

LA ADQUISICION DE LA
BRONTO 70 XDT. OFRECE

UN GRAN RENDIMIENTO

Y YA HA TRABAJADO EN
VARIOS PROYECTOS".

e E| brazo telescopico de la cesta ofrece mas
alcance hacia arriba y por encima y bajo
tierra.

e Cesta de trabajo espaciosa con una carga
de trabajo segura de 700 kg.

e Mayor carga de trabajo y capacidad de ele-
vacion.

e Excelente relacion altura/peso.

e Alcance muy fiable, independientemente
de las circunstancias externas.
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FEPITEREY

RGeed

e Elevacion variable y nivelacion automatica.

e Sistema de control Bronto 5+ facil de usar.

e Herramientas de servicio modernas y gran
red de servicio para garantizar el mayor
tiempo de actividad posible.

VARIAS OPCIONES, COMO:

e (Cabrestante para la cesta, carga maéx.:
400 kg

e Cabrestante para el brazo, carga max.:
1300 kg

e Anchura max. de la cesta extensible: 3,7 m

e Sistema auxiliar de emergencia adicional

¢ Control remoto inaldmbrico para movimien-
tos del brazo

e Bronto Loadman para medir la capacidad
de soporte

e Proteccion ultrasonica contra colisiones

Ademas, LKW LIFT también expuso de su
cliente TRANSGRUMA la plataforma sobre
camién de gran altura S78 XDT.
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EL BRAZO TELESCOPICO DE

LA CESTA, LA MAYOR CARGA

DE TRABAJO Y EL DISEND
COMPACTO HACEN MAS EFICAZ,
SEGURO Y FACIL EL TRABAJO

EN ALTURA, MIENTRAS QUE EL
SISTEMA DE CONTROL BRONTO-+
LE MANTIENE SEGURO Y
CONCENTRADO EN EL TRABAJO.




PLATAFORMAS
SEMINUEVAS
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La primera Grove GMK3230XL-1de Escocia
va a Horizon Reinforcing & Grane Hire

Horizon Reinforcing & Crane Hire de Falkirk en las tierras bajas centrales de Escocia se ha convertido en la primera
empresa de alquiler del pais en ofrecer la nueva gria todo terreno Grove GMK5250XL-1 de Manitowoc.

La empresa familiar, que opera una flota de 18 grias, eligié la
GMK5250XL-1 de 250 t de capacidad como reemplazo de su
GMK6300L de 300 t, que ha demostrado ser una maquina confiable y
eficiente para la empresa.

Horizon Reinforcing & Crane Hire, cliente de Manitowoc duran-
te casi 30 afios, se sintid seguro al hacer un pedido de la nueva
GMK5250XL-1 en funcién de la calidad de las grias Grove, la amabi-
lidad del personal de Manitowoc Reino Unido y el servicio de asisten-
cia receptivo brindado.

Horizon Reinforcing ofrece una flota de alquiler de 18 gruas entre to-
rre, todoterreno, urbanas, montadas en camién y autoerigibles de 25
a 250 t, ademas de ofrecer corte y plegado réapido de acero de refuer-
zo en todo el Reino Unido.

La empresa se esfuerza por ofrecer los mas altos niveles de calidad y
confiabilidad, empleando operadores altamente calificados y dedica-
dos para trabajar en una de las flotas mas actualizadas de la indus-
tria. Este compromiso con la calidad y la innovacion convirtié a Grove
en una opcion ideal para Horizon Reinforcing, que ha sido cliente de
Manitowoc durante casi 30 afios.

Horizon Reinforcing selecciond la nueva Grove GMK5250XL-1 de 250
t de capacidad, en particular, como reemplazo de la GMK6300L de
300 t que compré hace unos seis afios.

“La GMK5250XL-1 tiene practicamente la misma longitud de pluma
(78,5 m) que la GMK6300L (80 m) pero en cinco ejes, por lo que te-
nia sentido. Tiene la mejor longitud de pluma en su clase y es eficiente
de instalar, lo que yo llamaria una buena grua versatil y sin tonterias”,
dijo el director Stewart Dougall, cuyo difunto abuelo fundé Horizon
Reinforcing en 1973. Su padre, su tia y tres hermanos también tra-
bajan en la empresa, lo que hace que el negocio sea en gran medi-
da un asunto familiar.

FIABLE Y FACIL DE MONTAR

“La GMK6300L fue una buena maquina confiable para nosotros
que fue muy facil de ensamblar y nunca tuvo muchos proble-
mas. En las raras ocasiones en que tuvimos un problema, se re-
solvié de inmediato. Los ingenieros de Manitowoc son muy Uutiles,
al igual que los vendedores. Tenemos una excelente relacion con
ellos: siempre hay personas confiables con las que hablar, lo que
nos dio la confianza para hacer un pedido de la GMK5250XL-1",
continu6 Stewart.

La nueva grua todoterreno GMK5250XL-1 también sera rapida y sen-
cilla de configurar para Horizon Reinforcing, gracias al CCS (Sistema
de control de grda) con jog-dial, modo configurador de pluma y posi-
cionamiento variable de estabilizadores MAXbase. Mientras tanto, la
exclusiva suspension independiente Grove MEGATRAK con direccion
en todas las ruedas haré que sea facil y comodo maniobrar.

Cuando la GMK5250XL-1 de Horizon Reinforcing llegé al astillero de
Falkirk a mediados de julio de 2021, Stewart y sus colegas quedaron
inmediatamente impresionados.

TODAS LAS COMODIDADES

“Por supuesto, probé y es una maquina muy impresionante con mu-
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James Leishman, gerente de ventas de Manitowoc Reino Unido, presenta una
llave de entrega ceremonial a Stewart Dougall, director de Horizon Reinforcing
& Crane Hire.

cha tecnologia nueva y beneficios para el operador: todas las como-
didades y avances modernos. Nuestro operador, que anteriormente
habia trabajado con la de 300 toneladas, también queddé muy impre-
sionado. La GMK6300L ya era una buena méaquina, pero esta tiene
algunos extras excelentes”, dijo.

La cabina de la superestructura del operador en la GMK5250XL-1
se puede inclinar hasta aproximadamente 20° y ofrece una vis-
ta imponente del lugar de trabajo. El asiento del operador tiene su
propia suspension y es totalmente ajustable con controles integra-
dos en el reposabrazos. Cada control se ha dispuesto ergonémica-
mente para lograr lo ultimo en comodidad, precision y eficiencia,
mientras que todos los movimientos de la gria se muestran en la
pantalla grafica CCS en una posicion ideal. El momento de carga y
el sistema antibloqueo independiente con advertencia audiovisual
y bloqueo de la palanca de control también ayudan al operador a
mantener el control total.

Durante sus primeras dos semanas, la nueva gria GMK5250XL-1 de
Horizon Reinforcing ya se alquilé cinco veces para trabajos de inge-
nieria, construccion y telecomunicaciones en Escocia central.

“Significa mucho para nosotros ser la primera empresa de alquiler de
gruas en Escocia en tener la GMK5250XL-1. Es un gran atractivo para
nuestros clientes saber que tenemos esta maquina en nuestra flota”,
concluyé Stewart.
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KGMG sigue entregando plataformas

La empresa XCMG Ibérica esté teniendo un
final de afio muy ocupado con la entrega de
plataformas aéreas, tanto de brazo como de
tijera.

En las tres Ultimas semanas de diciembre, se
han realizado entregas tanto a SIM Sur como
a Tecnitel.

XCMG tiene stock de plataformas disponible
para los clientes, algo que esta sin duda ha-
ciendo que los clientes acudan a ellos para la
maquinaria que demandan.

En los préximos dias, llegan 4 plataformas
de 57 m para Madrid y desde Movicarga ha-
remos un gran reportaje para teneros infor-
mados.
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Transgrias CIAL entrega la primera
minigraa Jekko SPX650 version diesel
v enchufahble del mundo

Esta version ha sido entregada a Talleres Laguillo, empresa de mantenimiento industrial y caldereria ubicada en Cantabria.

Hasta la fecha, cuando se hablaba de entre-
gas de la minigriia SPX650, se hacia referen-
cia Unicamente a modelos de baterias litio.
Hoy podemos decir que se entregado la pri-
mera unidad del modelo diesel y enchufable
a nivel mundial y que esta entrega ha sido
realizada por Transgrias en Espafa.

Esta minigria ofrece una capacidad de
carga de 5.000 kg., y un alcance maximo
de 23,5m (con jib). Su modalidad de po-
tencia automatica, hace que, en funcién de
la carga que se levanta, se ajuste la veloci-
dad, la potencia maxima suministrada y el
rendimiento del motor. Por otra parte, su
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opcién de motor eléctrico adicional, ofrece
la posibilidad de poder trabajar en ambien-
tes cerrados silenciosamente y sin ningn
tipo de emisiones.

Sin duda, Talleres Laguillo ha adquirido un
gran equipo, versatil y que ofrece innumera-
bles ventajes y soluciones para su gran ofer-
ta de servicios.
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Transgrias CIAL entrega un equipo completo:
Griua de la gama ligera + carroceria hasculante

Materiales de Construccion Buena Vista adquiere una gria hidraulica articulada Fassi FO0B.2.23 a TRANSGRUAS CIAL
en su delegacion de Vitoria.

El departamento comercial de Transgrias rea-
liz6 un gran trabajo de asesoramiento cuan-
do su cliente busco consejo de un especialista
para la compra de su nuevo equipo. Materia-
les de Construcciéon Buena Vista, empresa
ubicada en Vizcaya, ofrece todo tipo de mate-
riales para la construccién desde hace mas de
35 afios. Cuentan con unas instalaciones de
18.000 m?, con gran variedad de productos
en stock y exposicién de materiales.

Con la adquisicion de esta nueva Fassi
FO0B.2.23, consiguen una grua ligera, de
8,43tm. de capacidad de carga y 9,85m de
alcance. Esta grua, cuenta con el sistema
de estabilidad Fassi FSC H, una rotacién
de 410°, limitador electrénico FX500 y dis-
tribuidor D850. En cuanto a la carroceria,
se trata de un modelo basculante, de me-
didas 4.800x2.550x800mm con dos latera-
les por banda.

TRANS

ENTRE ESFECIALISTAS

WWW.TRANSGRUAS.COM + de 40 anos dondo servicio
info@transgruas.com | +34 938 498 388 al mercado de Ia elevacion
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ForSte 27D SPEED de Socage: 21 m en 3900 ky

El fabricante Socage, fruto de la clara apuesta por la continua evolucion y diferenciacion de producto, presenta la nueva
plataforma sobre camion ForSte 27D SPEED, la plataforma doble articulada montada sobre vehiculo de 3.500kg mas alta
del mercado. Un modelo de récord, facil de usar y fiable que aumenta la seguridad, informacion y asistencia al operador.

Destaca especialmente por sus grandes prestaciones junto al acaba-
do Speed H+H que ofrece la estabilizacién automatica de serie con
estabilizadores verticales fijos entre otras novedosas caracteristicas y
completo equipamiento también de serie.

Las grandes prestaciones, tanto de altura de trabajo como de alcan-
ce lateral, garantizan un amplio diagrama de trabajo que dota de una
productividad exclusiva al modelo. Capaz de llegar a una altura de tra-
bajo de 27,20 m y un alcance lateral de 12,00 m con una capacidad
de carga de 230 kg 0 300 kg.

La completa instalacién hidraulica multifunciones permite un fun-
cionamiento fluido y preciso. Una nueva sensacioén en el uso de las
plataformas sobre vehiculos, movimientos mucho méas suaves y pro-
porcionales con mayor control por parte del operador, incluso con ma-
niobras simultaneas.

Socage ha apostado muy fuerte por I+D+i y como resultado estan lan-
zando modelos al mercado muy competitivos, con estabilizacion au-
tomatica y completo equipamiento de serie en una clara estrategia de
diferenciacion de producto.
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La Socage ForSte 27D SPEED, es una solu-
cion ideal para todo tipo de empresas y pro-
fesionales con las mayores exigencias en al-
tura, asi como una perfecta opcion para las
empresas de alquiler sin conductor que quie-
ren ofrecer a sus clientes plataformas sobre
camion de prestaciones superiores a las ha-
bituales en el mercado.

{Qué ventajas tiene la estabilizacion
automatica de serie?

Mejora la productividad, la simplicidad de
uso y la seguridad. La estabilizaciéon auto-
matica, que Socage incluye de serie en es-
tos modelos, simplifica la maniobra mas rea-
lizada y complicada en el uso diario de una
plataforma, asi como aumenta la seguridad
reduciendo los errores del operador en la
estabilizacion. Permite la estabilizacién con
un solo pulsador incluso desde la cesta, asi
como el cierre automatico.

Otra ventaja destacada es el recorrido extra
de los estabilizadores verticales SOCAGE que
aportan también una mayor capacidad para
superar desniveles y no dafian la superficie,
junto con los estabilizadores verticales fijos
que facilitan claramente el emplazamiento
de la plataforma.

En el siguiente video, mas informacion
del modelo 27D: https://movicarga.com/
forste-27d-speed-de-socage-27-m-en-
3500-kg/
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A AUSA

Jofemesa recibe el primer equipo de los 60 pedidos a Ausa. Se trata del dimper de mas capacidad de Ausa de 10 t.

La empresa de alquiler Jofemesa ha recibido en sus instalaciones de

Madrid el nuevo dumper de Ausa de 10 t. Jofemesa recibe el primer La empresa de a lq U”.er JOfemesa

equipo de 60 unidades pedidas para este afio.

Como parte de su estrategia de crecimiento, Jofemesa ha realizado un h a reCi b | d 0 en sus | n Sta la Ci ones

importante pedido a Ausa de 60 méaquinas que irén llegando a lo lar-

go del afio. Este modelo que han recibido es el D1001APG, un equi-

po rentable, seguro y tecnolégicamente avanzado. Equipa una tolva 1 f

giratoria de 180 grados y tiene una capacidad de 10 toneladas, con- d S M a d rl d el nuevo d um pe r d €
virtiéndose es el dumper articulado de mayor capacidad de AUSA. Su

transmision con convertidor garantiza una rapida entrega de poten- Ausa de ’| 0 t Jofemesa recibe

cia y velocidad.

Joaquin Fernandez. CEO y Consejero Delegado de Jofemesa expli- el primer eqUipO de 60 unidades

ca a Movicarga: “Ausa es una marca lider en el mercado, y noso-

tros tenemos una relacién muy buena con ellos. Cuentan con unos

equipos muy resistentes que tienen un alto rendimiento. Desde Jofe- | r t ﬁ
mesa seguimos ofreciendo a los clientes maquinaria nueva para que ped das pa a este ano.
sepan que pueden trabajar de forma segura y con la maxima fiabili-
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dad. El llevar el servicio en nuestro ADN nos
hace comprometernos ante los clientes, para
ofrecerles la maxima calidad y ellos lo valoran
sobremanera. Estamos trabajando para ha-
cer la empresa mas sostenible, con maqui-
nas con bajas emisiones de CO?. Ademés, un
cliente que prueba una maquina nueva, no
le des maquinas con més de 3 afios porque
no las quiere. En Jofemesa apostamos por la
calidad, el servicio y el compromiso de estar
al lado de los clientes siempre. Este pedido
de 60 maquinas a Ausa es soélo parte del au-
mento de flota que estamos haciendo”.

El dumper D1001APG destaca por ofrecer
un mantenimiento muy sencillo, pues la dis-
posicion de todos los elementos se ha pen-
sado para tener la maquina parada el menor
tiempo posible. Incluye la opcién Smart Stop,
que apaga el motor cuando no esta en uso.
Con ello disminuiras notablemente el consu-
mo de combustible, manteniendo unas bajas
emisiones de CO?,

Ademés, en el puesto de cabina incorpora
un display digital en el puesto de conduccion
donde encontraras toda la informacion de la
maquina a tiempo real, como la velocidad,
revoluciones, niveles de liquidos y alarmas.

DESDE JOFEMESA SEGUIMOS OFRECIENDO A LOS CLIENTES
MAQUINARIA NUEVA PARA QUE SEPAN QUE PUEDEN TRABAJAR
DE FORMA SEGURA Y CON LA MAXIMA FIABILIDAD. EL LLEVAR
EL SERVICIO EN NUESTRO ADN NOS HACE COMPROMETERNOS
ANTE LOS CLIENTES, PARA OFRECERLES LA MAXIMA

CALIDAD Y ELLOS LO VALORAN SOBREMANERA. ESTAMOS
TRABAJANDO PARA HACER LA EMPRESA MAS SOSTENIBLE,
CON MAQUINAS CON BAJAS EMISIONES DE C02. ADEMAS,

UN CLIENTE QUE PRUEBA UNA MAQUINA NUEVA, NO LE DES
MAQUINAS CON MAS DE 3 ANOS PORQUE NO LAS QUIERE. EN
JOFEMESA APOSTAMOS POR LA CALIDAD, EL SERVICIO Y EL
COMPROMISO DE ESTAR AL LADO DE LOS CLIENTES SIEMPRE

() JOFEMESA

ALQUILER DE MAQUINARIA

Alquiler de maquinaria,
plataformas elevadoras,

y otros servicios

www.jofermesa.com

Madrid - Asturias - Valencia - Castellon - Alicante - Andalucia

902 220 252


http://www.jofemesa.com
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Segunda ForSte 79T1] de Socage para Minokge,
a la espera de Ia 100 metros

Socage ha entregado la segunda ForSte 75TJJ de 75 m a la empresa MinoEge para ampliar su flota de alquiler. MinoEge
ha vuelto a confiar en Socage por sus equipos de alto rendimiento, por su versatilidad y sus prestaciones. Ya han firmado la
adquisicién de una ForSte 100TJJ, un modelo que vimos en la feria de GIS y que volveremos a ver en Bauma en octubre.

"La empresa MinoEge siempre ha sido una

escuela para nosotros, una fuente de inspira- . .

cion para brindar soluciones precisas € inno- M INO Eg e h avue I_to aco nf| ar en Soca g e
vadoras - declara Alessandro Flisi, Gerente de

Pruebas y Director de Produccion de Socage. . L

Me siento realmente honrado de que Dario y por sus equipos de alto rendimiento, por
Matteo, junto con su personal, nos hayan nue-

vamente elegido como proveedores”.

su versatilidad y sus prestaciones. Ya han

MinoEge, empresa histérica en el alquiler de
plataformas aéreas y gruas moviles, sector en . .,
el que actua desde 1991, busca la renova- — firmado la adquisicion de una ForSte 100TJJ.
cion continua y constante para ofrecer una
flota de vehiculos actualizada a su amplia
clientela y satisfacer las mas variadas necesi-
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dades de trabajo en altura. La ForSte 75TJJ,
con 75 m de altura de trabajo, ademas de
caracterizarse por una gran cesta con una
capacidad maxima de 600 kg y un conside-
rable alcance lateral de 40 m, también esta
equipada con un cabrestante que puede le-
vantar 2,5 t - el modelo anterior suministra-
do por Socage tenia una capacidad maxima
de 1,5t -. La maquina también cuenta con
un control remoto por radio, lo que hace que
el trabajo del operador sea més facil, preci-
S0y seguro.

“Estos son los elementos fundamentales y
caracteristicos que fortalecen la relacién en-
tre proveedor y cliente, la disposicién a es-
cucharlo y compartiendo la mejora constante
del producto”, confirma Dario Giro, Presiden-
te de MinoEge.

Para consolidar la relaciéon de confianza mu-
tua, Fiorenzo Flisi y Dario Giro han firmado
recientemente el suministro de una ForSte
100TJJ, una méaquina de gama alta que se
expondré en la préxima Bauma 2022.

LA FORSTE 75TJJ, CON 75 M DE ALTURA DE TRABAJO,
ADEMAS DE CARACTERIZARSE POR UNA GRAN CESTA
CON UNA CAPACIDAD MAXIMA DE 600 KG Y UN
CONSIDERABLE ALCANCE LATERAL DE 40 M, TAMBIEN
ESTA EQUIPADA CON UN CABRESTANTE QUE PUEDE
LEVANTAR 2,5 T - EL MODELO ANTERIOR SUMINISTRADO
POR SOCAGE TENIA UNA CAPACIDAD MAXIMADE 15T -.
LA MAQUINA TAMBIEN CUENTA CON UN CONTROL
REMOTO POR RADIO, LO QUE HACE QUE EL TRABAJO DEL
OPERADOR SEA MAS FACIL, PRECISO Y SEGURO.

CoOCASE

Fabricamos plataformas,

vendemaos Servicio

- Venta de plataformas aéreas
- Reparacion y mantenimiento

- Venta de recambios
- Unidades maviles
- Formacion

Tu marca de altura



http://www.socage.es
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Anmonpyc celebro su Asamblea General Ordinaria
en el Complejo Aura (Zaragoza)

La Asociacion ANMOPYC realiz6 su encuentro anual en Zaragoza, un foro de debate tnico y un lugar donde intercambiar
experiencias, conocimiento e informacion del sector.

Para esta Asamblea se llevaron a cabo accio-
nes tales como:

1.- PRESENTACIONES

Quieren que su Asamblea anual se convierta
en un punto de referencia del conocimiento
del sector y para ello invitaron a tres ponen-
tes de primer orden que ofrecieron su punto
de vista sobre la situacion actual y futura de
la economia mundial y del sector.

Pedro Baios, Analista, escritor y conferen-
ciante en Geopolitica, Estrategia, Defensa,
Seguridad, Terrorismo, Inteligencia y RRII.

Presenta el programa de TV “La mesa del co-
ronel” que se emite en Cuatro.

Ha editado tres libros:

e Asi se domina el mundo. Desvelando las
claves del poder mundial.

¢ E| dominio mundial: Elementos del poder y
claves geopoliticas.

e El dominio mental:
mente.

La geopolitica de la

Ammnew: 41
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Nos hablé sobre el “Panorama geopolitico y
geoecondmico: su influencia en la empresa”.

LUIS ANGEL SALAS, ACTUALMENTE
CEO DE LOXAM HUNE ESPANA

Ademaés, ha sido Director de RRHH Corpo-
rativo y de Desarrollo Internacional en Hune,
donde ha participado en la creacion, desa-
rrollo y reestructuracion del Grupo desde el
2007, asi como Director de Organizacion y
Recursos Humanos de Delphi Automoti-
ve Systems Espafia y Director de RRHH de
Caixa Pontevedra (integrada en Nova Caixa
Galicia Banco, hoy ABANCA). A su vez es
formador de directivos y colabora como pro-

fesor en Escuelas de negocios y ha realizado
diversas publicaciones en Revistas de eco-
nomia y ciencias sociales. De 2016 a 2019
fue vicepresidente y miembro del Board de
la ASOCIACION EUROPEA de ALQUILADO-
RES (ERA).

Luis Angel Salas ha sido el primer espafiol en
recibir el premio como “Rental Person of the
Year”, por la Asociacion de alquiladores eu-
ropea, ERA. Nos dara una imagen de la si-
tuacioén de alquiler a nivel Europa.

Nos di6 su vision sobre “La situacion de al-
quiler a nivel Europa”.



N

Chris Sleight, Managing director de OFF-
HIGHWAY RESEARCH. Off-highway Re-
search es la principal constructora de nues-
tro sector y proporcioné informacion sobre la
evolucion y perspectivas de la venta de ma-
quinaria de nuestro sector.

————

Nos proporcioné informacién sobre “La evo-
lucién y perspectivas de la venta de maqui-
naria de nuestro sector”.

2.- MESA REDONDA

Para finalizar, celebraron una Mesa redonda
en la que varios de sus asociados debatieron
sobre la situacién del sector y de cémo la es-
casez de componentes y aumento de costes
de materias primas, electricidad y transporte
no estan afectando.

Moderador:

Isidoro de la Flor, Director Comercial de
DEUTZ Spain

Ponentes: Jordi Perramon, CEO de AUSA
José Luis del Prim, CEO de ENARCO

Stoian Markov, CEO de HIDROMEK WEST
José Antonio Nieto, CEO de PUTZMEISTER
Ibérica

3.- RENOVACION PARCIAL
DEL COMITE DIRECTIVO

También renovaron parte de su Comité Di-
rectivo, como es preceptivo cada dos afios,
seglin marcan nuestros Estatutos.

Su Comité es el érgano de representacion
de los asociados, vigila el funcionamiento de
la Asociacién y establece la orientacion de
nuestras actividades.

Después de la votaciéon, quedé compuesto
por las siguientes empresas y sus respecti-
VOs representantes:

EMPRESA
AUSA

SIMA

ALBA
CINTASA
DICSA

ATLAS COPCO
COMANSA
ENARCO
IMPLASER
JASO
LIEBHERR
PRAMAC
PUTZMEISTER
TAIM WESER
TENDO
TORGAR-FRACO
UMACON
ITAINNOVA

CARGO
Presidente
Vice Pte 1°
Vice Pte 2°
Tesorero
Secretaria
Vocal
Vocal
Vocal
Vocal
Vocal
Vocal
Vocal
Vocal
Vocal
Vocal
Vocal
Vocal
Vocal

Al finalizar la Asamblea se celebré una comi-
da networking, en la que los asistentes inter-
cambiaron impresiones en un ambiente dis-
tendido y dinamico.
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Ponencia de Chris Sleight,
Managing director de OFF-Highway Research,
en la Asamblea de Anmopyc

Off-Highway Research es la principal consultora del sector y ha expuesto informacion sobre la evolucién y perspectivas

de la venta de maquinaria de nuestro sector.

MERCADO GLOBAL

Antes del Covid, se esperaba un periodo de recesiéon para el afio
2020. El descenso global esperado SE REDUJO por un temprano es-
timulo en China (A partir de abril de 2020).

El efecto rebote en 2021, fue de méas volumen en China, y se produjo
la posibilidad de un ANO RECORD.

Con bajos tipos de interés, el crecimiento del ahorro personal en la
pandemia, mas el teletrabajo, han resultado positivos para la edifica-
cion residencial. Todo ello ha sido positivo para las ventas de los equi-
pos compactos.

Cadena de suministros de equipos/componentes, problemas en el

transporte maritimo y logistica, con una oferta por debajo de la de-

manda.

¢ Volimenes altos que deberian duplicarse en 2022

e Mas alla de 2022, ;como sera de elevado el gasto en consumo?

e | a industria de la construccion con dificultades en general, por el
abastecimiento y la escasez de mano de obra.

VENTAS DEL MERCADO GLOBAL
En 2021, va a ser un afio récord.

COMPORTAMIENTO DE LA INDUSTRIA RESPECTO

A LAS FINANZAS DE LOS FABRICANTES OEM
INTERNACIONALES Y CHINOS

Se incluyen a los 19 fabricantes internaciones. Se ve una clara recu-
peracion.

FINANZAS DE LOS FABRICANTES INTERNACIONALES DE
EQUIPOS - COMPARACION DE LOS INGRESOS DEL T3
Con los 19 mayores fabricantes internacionales, se puede apreciar
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VENTAS DEL MERCADO GLOBAL DE EQUIPOS [UNIDADES)
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mayores ingresos en T3 registrados. Hay una mejora del +22% en las
ganancias frente al T3 del afio 2020.

Los margenes del T3 fueron de 14,1% en el 2018, del 12% en el
2019, del 9,9% en el 2020y del 11,4% en el 2021.

COMPORTAMIENTO DE LA INDUSTRIA INTERNACIONAL
+ FINANZAS DE LOS FABRICANTES CHINOS DE
EQUIPOS

De los 19 mayores fabricantes internacionales, 7 son chinos. Hay un
récord de ingresos en T1 y T2. Los margenes respetables de los fa-
bricantes chinos son del 16%. La recesién por covid estd menos pro-
nunciada.

FIMAMZAS DE LOS FABRICANTES INTERNACIONALES DE
EQUIPDS - COMPARACION DE LOS INGRESOS DEL T3

= 19 musycnes b antes
it ke

Marpcres mgremcn e 11

- -

Pt e

= Mepora de = 1% emlan
nancias. v T1 de 200

+ e T1
IR 14,1%
20T 1100
T ] LS

- = = = -— s =

ees
-
-
-
Bl
-
"




COMPORTAMIENTO DE LA INDUSTRIA - INTERNACIONAL +
FINANZAS DE LOS FABRICANTES CHINOS DE EQUIPOS
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PERSPECTIVAS A CORTO PLAZO
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e Crecimiento de ingresos y margenes estancados

e Restricciones en el suministro y transporte maritimo han fijado un
techo a la produccion

e | os fabricantes se enfrentan a mayores costos de produccién

e Aunque la demanda permanece alta y continuara asi en 2022, ;es-
tan los distribuidores y clientes con exceso de pedidos? ;Es una de-
manda real? ;Hay riesgo de auge y caida?

e ;Mejorara el suministro para los fabricantes internacionales si se en-
fria la demanda china?

¢ No se aprecia alivio para los cuellos de botella en el transporte ma-
ritimo y la logistica internacionales.

e Continuara la falta de capacidad y precios elevados.

CHINA A FONDO

Se ve un fuerte crecimiento en 2020 por el estimulo en el gasto. Los
volimenes son comparables a 2010/2011. Hay cambios significativos
en la estructura del mercado de una década atras.

CHINA: VOLUMEN DEL MERCADO (UNIDADES)

Se ve un fuerte crecimiento desde 2017. Se ve una bajada minima en
2021, y continuaré esta bajada. EI mercado chino tiene una gran de-
manda de cargadoras sobre ruedas. La demanda de gruas ha crecido
también, asi como las cargadoras y motoniveladoras.

CHINA: VOLUMEN DEL MERCADO (UNIDADES)
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INDIA A FONDO
India esta sufriendo un segundo afio de crecimiento interrumpido. Es

prometedor a largo plazo.

INDIA A FONDO

Segurds s de crecTento intrrrurmgida
Prosmetedor & largo plro

MILLONES
DE PIEZAS
DE RECAMBIOS
PARA TODO TIPO
DE EQUIPOS |
DE MANUTENCION

WWW, Sr2002.com

2y iE/—i

24 HORAS SERVICIO RAPIDO
AL DIA Y CENTRADO EN

365 DIAS PROPORCIONAR
AL ANO SOLUCIONES

oy

PERSONAL CALIDAD OPTIMA
CUALIFICADO A PRECIOS MUY
PARA AYUDARLE COMPETITIVOS
EN CUALQUIER
SOLICITUD
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VENTA DE EQUIPOS EN INDIA (UNIDADES)

La linea gris era la perspectiva del mercado de India sin covid. La linea
roja es el comportamiento del mercado y sus perspectivas con covid.
El mercado maés grande en India es el de retrocargadoras.

VENTAS DE EQUIPOS INDIOS [UNIDADES)

EUROPA: VOLUMEN DEL MERCADO (UNIDADES)
La recuperacion podria haber sido mas fuerte si hubiese maquinas
para vender. Pero hay una falta de maquinaria.

EUROPA: VOLUMEN DEL MERCADO |{UNIDADES)
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CAMBIOS EN LOS MERCADOS POR PAISES

En los cambios por paises, vemos como Espafia, en penultima posi-
cién, experiment6 un crecimiento del 12% en 2021, mientras que en
el afio 2020, sufrié una bajada del 26%.

Esperan que Espafa se recupere en dos afios, en vez de en uno,
como el resto de paises.

CAMBIOS EN EL MERCADO POR PAISES

|
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EUROPA: ESTRUCTURA DEL MERCADO
En el grafico se muestra los diferentes productos.

EUROPA: PRODUCCION Y VENTAS

Algunos fabricantes han cerrado fabricas en Europa. Un resumen de
lo que pasa en el mercado europeo es:

e Descenso general -15% en 2020 (mejor de lo esperado)

¢ \Volumen de equipos favorable.

74 MOVICARGA

EUROPA: ESTRUCTURA DEL MERCADO

e Crecimiento en 2021 mayor de lo esperado con +15%

e Recuperacion limitada por la disponibilidad de méaquinas

® Problemas generales en la construccion por el suministro de mate-
riales y escasez de mano de obra

e Reduccién de la industria global. China suministrando a los merca-
dos emergentes ;es igual a flujo continuo de produccién en Europa?

e UK e Irlanda: Covid 19 més Brexit, lleva a una inquietud a largo pla-
zo. Impacto total por ver, debido al apoyo del gobierno

EUROPA: PRODUCCION ¥ VENTAS
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EE.UU.: VOLUMEN DEL MERCADO (UNIDADES)
Se ve un crecimiento continuo en EE.UU.

En Norteamérica en resumen hay una caida del -8% en 2020, no tan
fuerte como se temia. Los voliumenes permanecen en un nivel alto. El
crecimiento esperado del 12% es afio da un nuevo mercado al alza.
Hay un impulso significativo para los equipos compactos en 2020 y
mas alla de la actividad residencial. Los cargadores compactos sobre
orugas (CTLs) estan creando nuevos mercados y encontrando nuevas
aplicaciones asf como reemplazando a las minicargadoras (SSL). Hay
potencial para un fuerte repunte y crecimiento a medio plazo gracias
al estimulo en el gasto y un boyante mercado residencial, pero el cre-
cimiento en los equipos mas grandes costara tiempo.

NORTE AMERICA: VOLUMEN DEL MERCADQ (UNIDADES]
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EN RESUMEN: PERSPECTIVA GLOBAL

Para este afio, habra una fuerte demanda, pero jsera capaz la indus-
tria de suministrar? Habréa un incremento de la presién inflacionista.
Después del 2022, la respuesta de las politicas ;sera critica? Los cam-
bios sociales pueden tener un impacto, y jcuando llegara la recesion?

PERSPECTIVA GLOBAL

s gt -

Este ano
| * Fuerte demanda :
* Es capaz la industria de suministrag?

2 {kh . i H 2 ) JFF\-'
Después de 2022 “"5’
« ;Larespuesta de las politicas sera critica?
« Los cambios sociales pueden tener un impacto
* Cuando llegara la recesion

>

PREVISION PARA EL 2021-2022

e Rércord en ventas globales en 2021

e Continlia el fuerte repunte que sigue hacia 2022: Los OEMs tiene
completas sus reservas de pedidos y hasta bien entrado 2022 ago-
tada su produccion

e E| suministro de componentes y la capacidad del transporte mariti-
mo son un lastre para el crecimiento: Util para precio y margenes,

pero también un quebradero de cabeza, plazos de entrega de los
proveedores, mayores costos de produccion, mayores costos en los
envios, etc. No se sabe cudndo mejorara la situacion del transpor-
tey la logistica.

DESPUES DEL ANO 2022

e ;Coémo de fuerte sera la economia global cuéando la politica econé-
mica vuelva a la normalidad? El apoyo a las empresas y la protec-
cion del trabajo se veran reducidos. El paro y la deuda publica, se-
ran motivos de preocupaciéon. No todos los paises pueden alejarse
de este problema. ;Podran subir los tipos de interés antes de lo es-
perado?

e ;Cuanto tiempo durara el estimulo? ;Qué podemos aprender de la
crisis global? China lo hizo demasiado rapido y el parén fue dema-
siado rapido también. (auge-caida). El resto del mundo hizo muy
poco y muy tarda y luego cambié muy rapido a un modelo de aus-
teridad (debilidad prolongada).

e Habra una depresion econémica post covid en algin momento, y
habra un peligro para las ventas de los equipos nuevos debido al
alza prolongada.

En el futuro, hay empresas que se plantean seguir teletrabajando. Se
viajard menos y quien sabe si habré una amenaza para la edificacion
no residencial y los equipos asociados a la misma.

DESPUES DE 2022
& Céuman e fusrte sevd Lo enconomis global cuando s politics econtmecs vueka 3 la
normalcd?
= H aparyo & ls smpersas y b protecosdn diel Erabagn se veren redudsdor
* £l paro y b dewds piblica, mobivos de preacupaciin
= N todod kot padiin pueden sleyarse de evte problema
* Podrian suhir io tipos de intenés antes de ko esperado?
* jCudinto tiempo duraed o estimsulo! (Y gue podermos sprender de L crisi global)
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TVH anuncia la adquisicion de Rentalift

TVH Equipment ha adquirido la empresa de alquiler y venta de plataformas aéreas de trabajo Rentalift BV a sus actuales propie-
tarios, Van den Dorpe handling Equipment, que buscan centrarse mas en sus otros negocios en logistica y actividad portuaria.

Rentalift fue fundada en 2001 por la familia Deschrijvere - De Leers-
nyder y tiene su sede en Izegem, al norte de Kortrijk. Es el distribui-
dor de las plataformas montadas sobre camién y sobre orugas Mul-
titel, los elevadores de tijera sobre orugas de Almac y las griuas de
arafia y pick & carry Jekko. También opera una flota de alquiler que
incluye, tijeras, soportes para camiones, elevadores de arafia, gruas
de arafia y manipuladores telescopicos, que cubren Flandes Orien-
tal y Occidental.

TVH Equipment tiene su sede en las cercanias de Waregem con ubi-
caciones en Diksmuide, Sint-Niklaas, Londerzeel, Amberes, Nivelles
y Maaseik.

Simon Van den Dorpe dijo: “Estamos convencidos de que al equipo
de Rentalift y a sus clientes les ird perfectamente como parte de TVH
Equipment. Es el socio adecuado para garantizar la continuidad en la
calidad del servicio y un mayor crecimiento. La adquisicion les permi-
te especializarse ain mas como una fuente de alquiler integral para
clientes en la industria, la construccion, los eventos, las autoridades
locales y las obras de infraestructura”.

El director ejecutivo de TVH, Kristof Coudenys, agrego: “Para los
clientes de Rentalift, nada cambiara. Sus contactos de confianza les
seguiran asesorando a diario desde Izegem con el servicio de alta ca-
lidad al cual estan acostumbrados.”
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Anmonyc da Ia bienvenida a nuevos miembros

ANMOPYC sigue creciendo con la incorporacion de cuatro nuevos miembros.

sigLe crecrendo

A

ASCERDUM

£ MAQUINTER

Olipes

The Pradesiiasaly Lo i sl

i Gracias por vuestra confianze !

ACCESUS

Accesus esta dedicado desde 2009 al dise-
fio, fabricacion y venta de andamios y plata-
formas suspendidas para trabajos en altura y
accesos especiales.

Accesus cuenta con un equipo humano con
mas de 10 afios de experiencia ofreciendo
soluciones de calidad, disefio y seguridad.
Les definen valores como la exigencia y la ri-
gurosidad en la fabricacién y homologacion
de sus productos y protocolos.

Ofrecen servicio 360° con formaciones para
montajes y mantenimiento de los equipos.

Clientes y proveedores les reconocen como
lideres nacionales, con una fuerte proyeccién
internacional, dentro del sector del andamio
colgante y trabajos en altura.

Su propuesta de valor es poder ofrecer a los
visitantes y potenciales clientes, que Acces-
us es una empresa que ofrece productos de
alta calidad y versatilidad, especialmente di-
sefiados para el sector de la construccion, la
industria y la obra civil.

Los productos Accesus son Utiles en am-
plisimos sectores como el edlico (para el
mantenimiento de aerogeneradores), indus-
trial (para trabajos en chimeneas, altos hor-
nos, depdésitos, silos, tanques...) y obra civil
(edificios, viviendas, puentes, presas, entre
otros).

Sus productos tienen una gran versatilidad y
modularidad, por lo que son compatibles en-
tre ellos y permiten, con muy poca inversion,
afladir piezas y conseguir asi productos nue-
vos con aplicaciones distintas.

MAQUINTER

Mas de 50 afios en el sector de la maqui-
naria para la obra publica, la construccién y
la mineria, avalan a Maquinter como experto
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en reconocer y cubrir las necesidades de los
clientes en todos estos sectores.

Ofrecen la necesaria flexibilidad para adap-
tarse a las necesidades cambiantes del mer-
cado, procurando satisfacer todas sus de-
mandas.

La calidad de sus marcas, no sélo en cuan-
to a oferta de disefio, fiablidad y rentabilidad,
sino, sobre todo, respecto al servicio posven-
ta que necesitan, hacen de Maquinter un re-
ferente en el sector.

50 afios de amistad con los clientes, fomen-
tando confianza y respeto mutuo y de ética
profesional, ofreciendo seriedad a los clien-
tes y proveedores

50 afios de evolucién, integrando nuevas tec-
nologias y proteccion del medio ambiente en
los productos que ofrecen.

ASCENDUM

Desde su nacimiento en 1959 en Portu-
gal bajo la denominaciéon Autosueco, la
expansion y consolidacion de Ascendum
a nivel internacional ha sido imparable.
Un proceso de internacionalizacién que
arrancé en 1999 con la llegada a Espa-
fla de la compafia y que en la actualidad
se extiende a 14 paises, consoliddndose
durante todos estos afios como un claro
referente en el sector de maquinaria de
construccion, mineria, industria, obra pu-
blica, manipulacion y reciclaje, agricultura
y otros sectores.

Ascendum cuenta en Espafia con una red
mixta compuesta de bases propias, conce-
sionarios y servicios colaboradores. En total
28 puntos de atencién a nuestros clientes,
que garantizan un servicio rapido y eficaz.

En 2012, experimenta un importante proce-
so de transformacion, con la constitucion del

holding del grupo, su reconversiéon en S.A. y
el cambio a la actual denominacion: Ascen-
dum Group.

La busqueda de un equilibrio es fundamental
para la creacion de valores, la sostenibilidad
del medio ambiente y el compromiso social;
por ello, su interés en el desarrollo esta siem-
pre basado en la sostenibilidad que se nece-
sita para asegurar un futuro duradero.

Cuentan con un sistema de gestion auditado
externamente conforme al RD 39/1997 y de
un Sistema de Gestién de la Calidad certifica-
do conforme con la Norma I1SO 9001:2015.

OLIPES

OLIPES comienza sus actividades en Espafia
en el aflo 1993, con un equipo de profesio-
nales altamente especializado en el mundo
de los lubricantes para sectores industriales.

El constante proceso de innovacién y reinver-
sién ha permitido que OLIPES evolucione ra-
pidamente, y en la actualidad sea uno de los
referentes para el sector petroquimico inter-
nacional, con mas de 2.500 referencias de
productos, en 75 sectores industriales y pre-
sencia en mas de 45 paises.

Su nueva fabrica inaugurada en 2004 en la
localidad de Campo Real (Madrid), es el hito
que marca un antes y un después en la his-
toria OLIPES. En sus 13.000 m? de exten-
sién, cuenta con una capacidad de almace-
namiento a granel superior a 3,6 millones de
litros, 4.500 m? destinados a planta produc-
tiva, laboratorios y oficinas de 4.500 m?y un
almacén logistico robotizado de 18.000 m?3
de capacidad para producto terminado.

La capacidad de produccion total de las ac-
tuales instalaciones supera las 20.000 Tn/
afio en grasas lubricantes y las 100.000 Tn/
afio entre las diferentes lineas de producto.

Las inversiones de mejora continuada en las
lineas de envasado y almacenaje, garantizan
la méxima productividad, la flexibilidad en el
envasado de la marca OLIPES y para otras
marcas con los minimos tiempos de entrega.




NOTICIAS DEL SECTOR

AUSA culmina la venta de Excelway e inicia un
plan para doblar la facturacion en cinco ainos

AUSA, fabricante global de vehiculos indus-
triales compactos todoterreno, ha llegado a
un acuerdo con Madvac, marca canadiense
de vehiculos y chasis compactos polivalen-
tes, y con Kaoussis, fabricante lider de Grecia
en equipamiento para la gestion de residuos,
para la venta de la gama Excelway. Bajo esta
marca, se comercializaban los vehiculos de
limpieza y mantenimiento vial de AUSA, que
a partir de ahora se enfocara en el desarrollo
de su negocio de maquinaria industrial para
seguir con el plan estratégico de expansion
de la compafiia.

“En 2022 AUSA iniciaré un importante plan
de expansion internacional con el objetivo
de doblar la facturacién en cinco afios. Con-
seguiremos este objetivo enfocandonos en
nuestra gama de vehiculos industriales, los
cuales han sido el core business de nues-
tra empresa desde sus inicios. Con Exce-
lway hemos desarrollado unos grandes co-
nocimientos a nivel tecnolégico que estamos
aprovechando para mejorar todos nuestros
productos”, explica Ramén Carbonell, CEO
de AUSA. “Después de un largo proceso que
activamos durante el 2020, creemos que las
propuestas de Madvac y Kaoussis han sido
las mejores para que la linea de productos
Excelway pueda entrar en una nueva fase
de desarrollo y cubrir la demanda existen-
te”, aflade.

El nuevo plan estratégico de AUSA pasa por
un importante crecimiento en Norteamérica,
Asia-Pacifico y Europa Central, regiones don-
de actualmente el fabricante ya tiene presen-
cia, y donde pretende aumentar su penetra-
cion.

Para hacer frente a este importante creci-
miento internacional, AUSA realizd inver-
siones de 12 millones de euros para la re-
novacion de sus modelos en el periodo
2016-2020 y tiene previsto unas inversiones
similares para actualizar su catalogo de mo-
delos méas compactos durante los préximos

anos.

lwa:
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“Tenemos la mejor y mas variada gama de
productos industriales de nuestra historia.
Unas maquinas eficientes, robustas y segu-
ras que satisfacen las necesidades de nues-
tros clientes en todo el mundo. Las ventas
de nuestra gama industrial han aumentado
mas de un 80% desde 2016 vy, junto a las
inversiones que hemos realizado para mejo-
rar nuestras instalaciones, las cuales tienen
una capacidad de produccién de 10.000
vehiculos anuales, y un gran equipo huma-
no, estamos convencidos de que es el me-
jor momento para focalizar nuestro negocio y
apostar fuerte por estos mercados” concluye
Ramaén Carbonell.

Anapat ya tiene fecha pasa su asambiea:
19y 20 mayo 2022 en Toledo

ANAPAT celebrara su Convencion anual en Toledo los dias 19 y 20 de mayo, en el Hotel Beatriz.

La idea es que los fabricantes expongan méaquinas y sean jornadas

dinamicas, interactivas y de networking, como siempre con charlas

del sector.

anapat

282 Convencion de ANAPAT
19 y 20 de Mayo de 2022
TOLEDO

La cena se va a celebrar en el Cigarral del Angel, un entorno iniguala-
ble con vistas de Toledo de fondo.

ANAPAT esta destinando que se pueda acudir al espectaculo Puy du
Fou en la segunda Jornada.

Para aquellos que quieran patrocinar la Convencién, se pueden poner
ya en contacto con Antonio, Elisabet o Jorge de ANAPAT o cualquiera
de los miembros de la Junta directiva.

Si alguien esta interesado en hacerse socio, ANAPAT manda toda la
informacién necesaria también.
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RAINER AUERBACHER: MIEMBRO DE LA JUNTA, RESORT TRANSPORT TECHNOLOGY

Mov.- ;Como se ha desarrollado el 2021 para vosotros?

A pesar de todas las incertidumbres causadas por la actual situacion
de pandemia y el cuidado de todos los socios y empleados, los desa-
rrollos en el lado comercial de los equipos de transporte de Goldho-
fer han sido exitosos. En general, ha sido un desafio asegurar la ca-
dena de suministro y las capacidades de produccién, pero lo estamos
logrando.

Habia una gran demanda que hemos trasladado con éxito a la recep-
cion de pedidos en base a nuevos desarrollos técnicos. El creciente
volumen de transporte y las nuevas plantas de energia edlica de ulti-
ma generacion respaldaron el éxito de nuestro nuevo kit de transpor-
te de palas y torres como »BLADES«, FTV 850 y adaptadores de torre
RA 2-110. Ademas, la exitosa solucién »ADDRIVE« aumenté las op-
ciones con el »ADDRONIC« adicional y mostré un desempefio com-
pleto en un trabajo en México. También hemos visto que nuestra am-
plia gama existente de productos ha tenido éxito y ha sido demandada
por nuestros clientes.

Mov.- El transporte especial es un sector muy personalizado, tan-
to los equipos como el trato con el cliente, ;qué os distingue a vo-
sotros?

La combinacién para apoyar al cliente en sus requisitos individua-
les y la intencién de centrarnos en las necesidades especificas de los
clientes es el impulso que enfocamos. La solucién premium resultan-
te y las conversaciones entre los socios respalda todo lo que hacemos
en términos de nuestros desarrollos y, a menudo, marca la diferencia.

Mov.-;Como han ido las ventas en 2021? ; Qué modelos se deman-
daron mas?

Ademas de los nuevos desarrollos, que tuvieron un impacto positi-
vo también en la region ibérica, la gama de »STEPSTAR« obtuvo una
gran demanda al igual que nuestra amplia gama en las unidades de
transporte modulares con y sin motor.
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Mov.-;Ha habido alguna venta que haya sido especialmente sig-
nificativa?

Para nosotros, cada compra de nuestros clientes es importante, aun-
que ha sido notable el volumen que Transportes LASO ordené para
apoyar el crecimiento de su flota de transporte.

Mov.- Vuestros clientes realizan transportes muchas veces increi-
bles, ;queréis compartir con nosotros alguno que haya sido excep-
cional?

Del gran numero de transportes pesados y especiales del afio pasa-
do, cabe destacar dos proyectos con soluciones de transporte com-
pletamente nuevas:

Desde marzo hasta mayo de 2021, Transportes Mucifio realiz6 un
transporte innovador: en una ruta extremadamente desafiante, dos
componentes principales que pesaban 380 t y 320 t respectivamen-
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te tuvieron que ser trasladados desde el puerto de Tampico hasta la
planta de energia en construccion en Tamazunchale.

En construccién en el estado mexicano de San Luis Potosi, se trata de
una central de gas de 514 MW y la mas grande de América Latina.

Al final, se pusieron en préactica multiples combinaciones de maédulos
de alta resistencia Goldhofer y el puente de vigas altas »FAKTOR« 5. El
peso bruto sin camiones fue de hasta 705 t. Sin embargo, el transporte
no podria haberse realizado sin el »ADDRIVE« de Goldhofer y el nuevo
»ADDRONIC«. Con »ADDRONIC«, se pueden sincronizar las funciones
basicas como direccién, nivelacién y conduccién de hasta cuatro médu-
los »ADDRIVE«. Ademas de eso, la integracion de una flota PST o THP
existente en la combinacion de transporte se puede realizar facilmente.

Aprovechar la energia edlica para la generacion de energia es una
historia de éxito, y las turbinas edlicas de Ultima generacion son mas
grandes que nunca. Para transportar los componentes cada vez méas
largos y pesados de forma rapida y segura a menudo a destinos remo-
tos, P. Schwandner Logistik + Transport GmbH (Pfreimd) ha agregado
una serie de nuevas soluciones de transporte de Goldhofer a su flota
de vehiculos especiales. Eso incluye tres remolques »BLADES« para
el transporte confiable de palas de turbina con una longitud de més
de 80 metros. Los carros de arrastre dirigibles hidraulicamente estan
equipados con una interfaz, un nuevo portador hidraulico de la punta
de la hoja certificado por Vestas. Para cumplir con los crecientes re-
quisitos actuales en términos de altura, peso y seguridad al transpor-
tar componentes de torre ultrapesados y voluminosos, el experto de la
region del Alto Palatinate confiara en el futuro en el adaptador de to-
rre RA 2-110 mas desarrollado de Goldhofer. Con esta combinacion,
Schwandner cumple con las estrictas especificaciones de un concep-
to de seguridad para el transporte en torre desarrollado conjuntamen-

te y prescrito por Vestas Wind Energy A/S (Aarhus, Dinamarca), el ma-
yor fabricante mundial de soluciones de energia edlica.

Mov.-; Hay algun servicio qué os distinga y qué os demanden por
encima de los demas?

Apoyamos a nuestros clientes en el éxito de su negocio con un pa-
quete de servicios combinados de planificacion del proceso de
transporte, formacién del personal y servicio posventa. Los clientes
de Goldhofer se benefician no solo del equipo, sino también de am-
plios servicios y conocimientos practicos basados en décadas de ex-
periencia. En resumen: Reciben un importante valor afiadido para
Su empresa y su equipo.

Mov.- La falta de suministros y la subida de precios es una tonica
general en todos los fabricantes, ¢ para vosotros también? ;Se de-
moran mucho los plazos de entrega

Ciertamente, la situacién del material actual es un gran desafio. En
general, nos esforzamos por mantener estructuras de precios acepta-
bles y asegurar plazos de entrega confirmados. Si bien aumentamos
nuestras capacidades, la gran demanda de nuevos equipos alarga
nuestros tiempos de entrega.

Mov.- El coste total de propiedad de los equipos, ;lo tienen en
cuenta los clientes a la hora de adquirir equipos? ;Y el retorno de
lainversion?

Si, el Coste Total de Propiedad es un factor extremadamente impor-
tante y critico para la inversion. Después de todo, las nuevas compras
deben amortizarse y permanecer en pleno funcionamiento durante
un largo periodo. Por lo tanto, las empresas de transporte pesado
prestan mucha atencién al Coste Total de Propiedad cuando reali-
zan inversiones, especificamente opciones de implementacion flexi-
bles para un ROI rapido y un ciclo de vida prolongado gracias a la
buena calidad para valores de reventa altos, etc. En conclusion, estas
son exactamente algunas de las razones principales por las que se eli-
ge el equipo Goldhofer.

Mov.- Para este 2022, ; tenéis planes que nos podais adelantar en
cuanto a nuevos productos?

Como todos los afios, tendremos una serie de desafios que enfren-
tar en 2022. Ademas de la pandemia en curso, existen otros desa-
fios crecientes en relacion con el mayor enfoque actual en la soste-
nibilidad y las politicas ambiciosas sobre el cambio climatico. 2022
es un afio de ferias comerciales muy importante para Goldhofer, con
IAA Commercial Vehicles seguido de Bauma solo cuatro semanas
después. Por el momento, no me gustaria entrar en detalles sobre
las novedades que estaremos presentando alli. Basta decir que los
beneficios para el cliente estan en el corazén de cada innovacion de
Goldhofer, y también que nuestros empleados esperan con interés
que los productos nuevos y mas desarrollados de Goldhofer se pre-
senten pronto y con gran éxito.

L L L L LAY
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Mov.- ;Como se ha desarrollado el 2021
para vosotros?

2021 ha sido un afio excepcional, se ha ca-
racterizado por la inclusion en cartera de
nuevos clientes con adquisiciones de se-
mi-remolques de muy diverso uso, lo cual
hace que ampliemos la gama en nuestro
pais como por ejemplo, unidades de trans-
porte de prefabricado, embarcaciones o pa-
las de aerogeneradores de méas de 80 m de
longitud.

Mov.- El transporte especial es un sector
muy personalizado, tanto los equipos como
el trato con el cliente, ;qué os distingue a
vosotros?

Algo que caracteriza a Faymonville en el mer-
cado mundial sin duda es el acabado y la ca-
lidad del producto, utilizando siempre mate-
rias primas como acero de alto limite elastico
y componentes tanto hidraulicos como neu-
maticos de primera linea, sin olvidar el proce-
so de Metalizacién que sufren todos nuestros
chasis antes de su ensamblaje final. También
cabe destacar la variedad de gama donde al-
canzamos desde las 20 ton hasta 1.500 ton
de peso con los equipos modulares SMPE,
lo cual nos sitta en los primeros puestos del
mercado mundial.

Mov.- ;Como han ido las ventas en 2021?
£Qué modelos se demandaron mas?

Como he dicho anteriormente, 2021 ha sido
un afno excelente en ventas. Faymonville |bé-
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rica ha cumplido todos los objetivos, e inclu-
so superado con amplio margen, lo cual nos
sitla en una posicion privilegiada en el mer-
cado nacional. El producto estrella ha sido
MAXTRAILER, la gama estandarizada de Fa-
ymonville que ha batido récords, no solo en
Espafia, sino me consta que en todo Europa.
Prueba de ello es un plazo de entrega actual
de mas de 1 afio para los equipos nuevos.

i

-
L1

i

Mov.- ;Ha habido alguna venta que haya
sido especialmente significativa?

Si, sin duda, las unidades de transporte de
Aerogeneradores, tanto las plataformas ex-
tensibles hasta 70 m como unidades mo-
dulares para los generadores, han sido los
equipos mas significativos y vanguardistas
entregados en 2021 a varias empresas del
sector en Espafia, sin olvidar los equipos de
transporte de maquinaria pesada en donde
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hemos vendido diferentes combinaciones de
transporte.

Mov.- Vuestros clientes realizan trans-
portes muchas veces increibles, ¢ queréis
compartir con nosotros alguno que haya
sido excepcional?

Si, por supuesto. Tenemos varias intervencio-
nes grabadas en video de transportes muy
complicados donde desde el conductor del
camion hasta el Ultimo operario esta involu-
crado al maximo. Es toda una cadena de tra-
bajo donde importa hasta el mas minimo de-
talle.

Mov.- ;Hay algun servicio qué os distinga
y qué os demanden por encima de los de-
mas?

En general la demanda de los servicios es
equilibrada, puede ser que unos meses baje
un sector para que suba otro y al cabo de 4
0 6 meses se produzca el efecto contrario,
por lo que no podria destacar de sobre ma-
nera ninglin sector que no sea el Eélico por
su vanguardismo en tecnologia y compleji-
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dad de transporte, en estos Gltimos 2 afios
en auge constante.

Mov.- La falta de suministros y la subida de
precios es una tonica general en todos los
fabricantes ;Para vosotros también? ;Se
demoran mucho los plazos de entrega?

Si, por desgracia no podemos eludir este pro-
blema, la falta de materia prima o compo-

nentes hacen que las lineas de produccion
se paren, lo cual contribuye a ciertos retrasos
en las entregas de los equipos. Me consta
una tonica practicamente mundial en estos
momentos, por suerte, dentro de esta situa-
cion, estamos siendo de los que menos de-
moran el plazo de entrega.

Mov.- El coste total de propiedad de los
equipos, ¢lo tienen en cuenta los clientes a
la hora de adquirir equipos? ¢Y el retorno
de lainversion?

Si, sin duda, y ahi es donde les ayudamos
desde el grupo Faymonville, con opciones de
recompra directa de los equipos, asi como al-
quileres y posterior gestion de venta de estos
equipos de ocasion en el mercado tanto eu-
ropeo como mundial.

Mov.- Para este 2022, ;tenéis planes que
nos podais adelantar en cuanto a nuevos
productos?

La mejora del producto nunca cesa en Fay-
monville. Desde la sede en Bélgica nos llegan
constantemente noticias sobre nuevos compo-
nentes, medidas optimizadas de superficies de
carga con espesores cada vez mas bajos para
ganar altura de carga, direcciones electronicas
con una eficacia de giro y sincronizaciéon mas
Optima y capacidades de carga por linea de eje
donde hemos llegado hasta las 70 ton.

81



=

B DF ANGELIS s ——

<Gy,

Distribuidor De Angelis en Espaiia
KAREN TRENZANO, DIRECCION DE MARKETING

Mov.- ;Como se ha desarrollado el 2021
para vosotros?

Comparado con el final de 2020, el 2021 em-
pezd mas tranquilo y a medida que el afio
ha ido avanzado se ha ido animando. En ge-
neral, vivimos en una incertidumbre que en
ocasiones demora la toma de decisiones en
algunos sectores, y eso nos ocurrié en los pri-
meros meses en que tenfamos operaciones
abiertas durante mas tiempo del habitual. En
el Ultimo trimestre se ha ido normalizando la
situacion.

Mov.- El transporte especial es un sector
muy personalizado, tanto los equipos como
el trato con el cliente, ;qué os distingue a
vosotros?

El concepto “traje a medida”: literalmente
podemos entregar al cliente el vehiculo con
las dimensiones y materiales que quiera. Y
garantizamos una tara ligera del vehiculo gra-
cias al programa G-Light, proyecto desarro-
llado por De Angelis en los Ultimos afios con
el fin de reducir la tara de los semirremolques
standard en aproximadamente un 15%, con
el objetivo de conseguir: mayor carga util, re-
duccion del consumo de combustible y del
consumo de neuméticos. El verdadero de-
safio técnico del proyecto G-LIGHT es poder
ofrecer vehiculos con una alta rigidez torsio-
nal del chasis, incluso bajo cargas concen-
tradas a pesar de la disminucién significativa
de la tara. Este resultado se logra a través de
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un cuidado disefio de las estructuras y el uso
de aceros de alta calidad en colaboracion di-
recta con SSAB, fabricante sueco de aceros
de alta resistencia.

Mov.- ;Como han ido las ventas en 2021?
¢Qué modelos se demandaron mas?
En la linea del afio anterior, algunas entregas

se han retrasado a 2022. Lo que mas nos
han pedido han sido vehiculos de 3 ejes con
13 m de longitud.

Mov.- {Ha habido alguna venta que haya
sido especialmente significativa?

Todas las ventas que hacemos son significa-
tivas para nosotros, todas tienen su historia.
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Mov.- Vuestros clientes realizan trans-
portes muchas veces increibles, ;queréis
compartir con nosotros alguno que haya
sido excepcional?

Realmente cuesta mucho conseguir fotos de
los trabajos realmente excepcionales. Adjun-
tamos fotos de algunos de los trabajos que
nos han hecho llegar y que agradecemos
mucho que nos envien.

Mov.- ;Hay algun servicio qué os distinga
y qué os demanden por encima de los de-
mas?

Aparte de ofrecer un producto de calidad ex-
cepcional, nuestra ventaja competitiva es el
servicio postventa, con presencia directa en
Madrid, Valencia, Vitoria y Barcelona ademas
de la red de representantes que tenemos a
nivel nacional, un teléfono para urgencias
con horario de Lunes a Sabado, y un equi-
po humando muy formado y especializado.

Mov.- La falta de suministros y la subida de
precios es una tonica general en todos los
fabricantes, ;para vosotros también? ;Se
demoran mucho los plazos de entrega? El
coste total de propiedad de los equipos, ¢lo
tienen en cuenta los clientes a la hora de
adquirir equipos? ;Y el retorno de la inver-
sion?

La ventaja de la que se pueden beneficiar
nuestros clientes y usuarios de semirremol-
ques, es de la prevision de compra de equi-
pos que hicimos en 2021 a precio cerrado,

L L L L LAY

de manera que disponemos de unos equipos
a precio anterior al de la subida, esta misma
semana nos llegan los primeros semirremol-
que a precios muy interesantes.

Mov.- Para este 2022, ;tenéis planes que
nos podais adelantar en cuanto a nuevos
productos?

De Angelis es un fabricante con una voca-
cion de innovacion constante, que pasa por
adaptarse a los requerimientos del mercado.
El plan para 2022 es seguir dando solucién a
los requerimientos del mercado del transpor-
te especial, disefiando y equipando su gama
de semirremolques acorde a las necesidades
particulares de cada usuario.
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Mov.- ;Como se ha desarrollado el 2021
para vosotros?

Para Nooteboom, 2021 fue un afio extraor-
dinario. Por un lado, vimos después de una
caida en 2020 debido a Covid, un fuerte cre-
cimiento de nuestra facturacion de alrededor
de 100 millones de euros y un crecimiento
aun mas fuerte de nuestra cartera de pedi-
dos. Esto también se aplica a nuestras ventas
en Espafia, donde hemos decidido reforzar
nuestra capacidad de ventas con un direc-
tor de ventas adicional para poder anticipar-
nos mejor a la creciente demanda de solu-
ciones de transporte de Nooteboom. Ademas
del crecimiento en la facturacion y las ven-
tas, también vimos aumentos crecientes en
los precios del acero y los componentes para
los remolques, asi como en la disponibilidad
de los componentes. Esta es una situacion
general con la que debe lidiar todo el merca-
do, no solo Nooteboom.

Mov.- El transporte especial es un sector
muy personalizado, tanto los equipos como
el trato con el cliente, ;qué os distingue a
vosotros?

Nooteboom celebré su 140 aniversario el
aflo pasado, por lo que Nooteboom tiene
una larga historia en el mercado del trans-
porte especial. Nooteboom tiene una reputa-
cion Unica con respecto a sus soluciones de
transporte especial y es conocido por sus in-
novaciones mas que comprobadas. Los re-
molques de Nooteboom son bien conocidos
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por su calidad, sus especificaciones y la faci-
lidad de uso. Para ayudar a sus clientes de la
mejor manera en el servicio, la reparacion y
la entrega de piezas, Nooteboom cuenta con
una extensa red internacional de centros de
servicio.

Mov.- ;Como han sido las ventas en 2021?
¢Qué modelos fueron los mas demanda-
dos? ; Qué tal Espaia?

Los modelos méas populares son nuestras
gbndolas de cama semirrebajada, en particu-
lar de la gama Smart. En el segmento supe-
rior del transporte especial, vemos una gran
demanda de nuestras gondolas de cama se-
mirrebajada MPL Manoovr con Multidolly,
nuestras gondolas de cama baja EURO-PX
con Interdolly. Para el mercado de la energia
edlica, contamos con SWC Super Wing Ca-
rrier para el transporte de palas largas.
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ESPECIAL TRANSPORTE

Mov.- ;Ha habido alguna venta que haya
sido especialmente significativa?

Para Nooteboom, cada venta es importan-
te, por lo que nos complace recibir pedidos
de un solo trailer, asi como pedidos de varios
traileres. Por supuesto, hemos recibido pedi-
dos importantes de muchos remolques valo-
rados en varios millones de euros de varios
clientes europeos. Estamos muy entusiasma-
dos con eso, pero los nombres de los clientes
los mantenemos confidenciales.

Mov.- Tus clientes realizan transportes in-
creibles muchas veces, ;quieres compartir
con nosotros alguno que haya sido excep-
cional?

Nooteboom ofrece varias soluciones de
transporte para muchos segmentos de mer-
cado dentro del transporte especial. Desde el
simple transporte de plataformas de acceso
y maquinaria de construccion, hasta trans-
portes demasiado extremos de construccio-
nes de acero o palas extremadamente lar-
gas o0 piezas de torres para la industria de
la energia edlica. Muchos transportes emo-
cionantes se comparten en nuestros canales
de redes sociales de Nooteboom, como You-
Tube, Linkedin, Instagram y, especialmente,
en nuestras extensas paginas de Facebook,
en particular en el grupo "Trailin' with Noo-
teboom”.

Mov.- ;Hay algun servicio qué os distinga
y qué os demanden por encima de los de-
mas?

Ademas de una destacada red europea de
centros de servicio, contamos con la Acade-
mia Nooteboom con alrededor de 14 cursos/

L L L L LAY

modulos de capacitacion diferentes, espe-
cialmente enfocados en conductores activos
en el transporte especial. Incluso un curso
de 5 dias de Conductor de Transportes Espe-
ciales, donde los conductores se forman en
la practica para conducir con cargas sobre-
dimensionadas (largo y ancho) en remolques
con direccion asistida hidraulica.

Mov.- La falta de aprovisionamiento y la
subida de precios es una tonica general
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en todos los fabricantes. ;Para ti también?
¢Los tiempos de entrega son mas largos?
También nos enfrentamos a aumentos ex-
tremos de precios y disponibilidad de com-
ponentes, que combinado con la gran de-
manda de remolques de Nooteboom, esto ha
resultado en tiempos de entrega mucho mas
largos. Para reducir los tiempos de entrega,
estamos acelerando nuestra capacidad de
produccién y estamos continuamente reali-
zando una campafa activa de reclutamiento
de empleados para contratar personal de alta
calidad para nuestra organizacion.

Mov.- El coste total de propiedad de los
equipos, ¢ lo tienen en cuenta los clientes a
la hora de adquirir equipos? ¢Y el retorno
de la inversion?

Los costos totales de propiedad de TCO se
vuelven cada vez mas importantes. El pre-
cio de compra es solo una pequefa parte
del TCO. El valor residual, los bajos costos
de operacién/mantenimiento y la utilizacion
de la capacidad de los remolques son aspec-
tos clave para el costo total de propiedad. As-
pectos en los que Nooteboom tiene un rendi-
miento extremadamente bueno y contribuye
en gran medida al bajo TCO de las solucio-

nes de transporte de Nooteboom. Ademas,
la fiabilidad extremadamente alta del equipo
es esencial.

Mov.- Para este 2022, ;tenéis planes que
nos podais adelantar en cuanto a nuevos
productos?

Para este afio, Nooteboom lanzara varias in-
novaciones nuevas. En enero, por ejemplo,
lanzaremos un nuevo MWT Mega Windmill
Transporter para transportar piezas de to-
rre méas altas y pesadas para turbinas edli-
cas. Pero nuestros clientes pueden esperar
mas, especialmente con la proxima BAUMA
de este aflo en Munich, Alemania. ;Cudles
seran estas innovaciones?, las anunciaremos
durante el afio.
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JORGE LORENZO ESCARIO MARTINEZ, DIRECTOR

Mov.- ;Como se ha desarrollado el 2021 para vosotros?

2021 ha sido un afio tremendamente complejo. Podemos decir que
hemos tenido dos afios en uno. La primera mitad del afo, hasta
mayo, fue de mucha indefiniciéon. Nuestros clientes en muchos ca-
so0s retrasaron proyectos y eso no nos ayudo. La pandemia, la crisis
de componentes y materias primas impacté mucho en nuestras em-
presas clientes y en nuestro trabajo. Sin embargo, desde junio cam-
bi6 todo de forma vertiginosa. Se empezaron a ejecutar todos aque-
llos trabajos postergados y se ha producido una fuerte demanda de
los servicios de transporte especial. Teniendo estos dos periodos en
cuenta, podemos decir que no ha sido un afio malo.

Mov.- El transporte especial es un sector muy personalizado, tan-
to los equipos como el trato con el cliente, ;qué os distingue a vo-
sotros?

Cada vez mas queremos distinguirnos por nuestra globalidad en el
servicio. TLP ha sido capaz en cuatro afios de transformar los ser-
vicios que ofrecemos a nuestros clientes buscando ser proveedores
Unicos, ofreciendo no solo transporte especial sino también servicio
de gruas, almacenamiento, transitario, transporte convencional, so-
mos OT desde enero 2021, todo ello escuchando a nuestros clien-
tes y viendo que debiamos avanzar hasta ofrecer un servicio global.

Mov.- ; Como han ido las ventas en 2021? ; Qué trabajos se deman-
daron mas?

TLP ha estado siempre muy vinculada a trabajos relacionados con la
obra civil y el transporte de prefabricado. Seguimos siendo una em-
presa interesante para esta tipologia de transporte, pero llevamos ya
unos afos haciéndonos en hueco en el transporte industrial. Es en
este sector en el que mas estamos creciendo, y el que mas demanda
nos estan pidiendo. Pretendemos seguir ofreciendo soluciones indus-
triales, pero sin olvidar nunca la obra civil.
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Mov.- ; Ha habido algun trabajo que haya sido especialmente sig-
nificativo?

Si hay alguin trabajo que realmente marcé este 2021 fue un transpor-
te que realizamos para uno de nuestros mejores clientes para llevar
unos depositos a UK. Este trabajo puso a toda la empresa a prueba
dado que habfa muchos temas a controlar, transporte especial, trans-
porte convencional, transitario, naviera, y la problematica del trans-
porte en Inglaterra. Finalmente todo salié bien, gracias al buen ha-
cer de todos.

Mov.- Realizais transportes muchas veces increibles, ;queréis
compartir con nosotros alguno que haya sido excepcional?

Los nuestros son todos excepcionales, por eso son especiales. A mi
me sigue pareciendo fascinante lo que podemos llegar a hacer con
grandes cargas en condiciones de firme, muchas veces muy comple-
ja. Lo cierto es que contamos con grandes profesionales de la con-
duccién que lo hacen posible.
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Mov.- ;Hay algun servicio qué os distinga y qué os demanden por
encima de los demas?

Nuestros clientes cada vez confian mas en nosotros y en la gestion in-
tegral de su transporte. Esto es lo que realmente nos estan solicitando
cada vez mas; que seamos su Unico proveedor de transporte y solu-
cionemos todas sus necesidades con un solo contacto y aqui ademas
nosotros nos sentimos muy cémodos porque significa que se confia
en TLP 100%

Mov.- La falta de suministros y la subida de precios es una tonica
general en todos los fabricantes. ; Para vosotros también? ;Se de-
moran mucho los plazos de entrega?

Lo hemos notado como todos. No ha sido un problema para nosotros
de forma directa, pero sf lo ha sido para nuestros clientes y por tanto,

indirectamente para nosotros. Donde sf lo hemos notado es en la ad-
quisicién de nuevos equipos, teniendo que acudir, en algunos casos,
al mercado de segunda mano.

Mov.- Para este 2022, ; tenéis planes que nos podais adelantar en
cuanto a nuevos servicios?

Este afio para nosotros tiene que ser el de la consolidacién de nues-
tros servicios. Como he comentado, hemos hecho un esfuerzo impor-
tante en el avance de la compafiia en este sentido. Hemos pasado de
ofrecer transporte especial a ofrecer casi todo lo que un cliente nece-
sita, elevacion, convencional, internacional, transitario, estocaje... Es-
tamos en el momento de consolidar todas las lineas y por supuesto,
de seguir creciendo por nuestros propios medios o mediante opera-
ciones corporativas.

Soluciones globales

en transportes especiales y gruas

_ info@transportestlp.com  www.transportestlp.com
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NOTICIAS DEL SECTOR

Traslado simultaneo pionero
de 3 palas de aerogeneradores

Capital Energy, comprometida con desarrollos sostenibles, presenta en exclusiva en Asturias, el uso pionero de 3
"bladelifters" para transportar las palas de los aerogeneradores de su primer parque eélico de la region, siendo capaces
de aprovechar las carreteras existentes y construyendo viales de parque con la minima afeccion ambiental gracias a los
beneficios de esta tecnologia de ultima generacion.

Palas de 64,5m y unas 20Tn de peso de sus
turbinas Siemens Gamesa SG-132 84mHH
5.0MW, con ayuda, entre otros, de LASO
Transportes S.A. y Grdas Roxu - Gruas auto-
propulsadas, gran tonelaje, plataformas ele-
vadoras, transporte, drones.

PRIMERA VEZ QUE SE TRANSPORTAN
SUSPENDIDAS EN EL AIRE, EN
ANGULO DE 60 GRADOS

Las palas de los aerogeneradores que se le-
vantan en Busecu, entre los concejos de Ti-
neo, Villayon y Valdés, han utilizado un siste-
ma pionero para su transporte, en vertical. El
sistema se llama 'Blade Lifter', es la primera
vez que se utiliza en la Unién Europea.

Es llamativo porque las palas van suspendi-
das en el aire, en angulo de 60 grados, en
lugar de enteramente apoyadas en el remol-
que. Asi se consigue evitar hacer carreteras
especiales para su traslado, reduciendo cos-
tes e impacto ambiental.

Estas palas equiparén los aerogeneradores
del futuro parque edlico que construye Capi-
tal Energy en Busecu. Seran los méas poten-
tes de Asturias, cinco megavatios.

El parque edlico sera capaz de suministrar
energia limpia a 54.000 hogares. La compa-
fila proyecta 30 proyectos en Asturias que
podrian llegar a una inversiéon de 1.000 millo-
nes de euros y la generacion de 3.000 pues-
tos de trabajo.
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NOTICIAS DEL SECTOR

La industria de maquinaria de construccion
YV mineria se prepara para hauma 2022

Mas de 10 meses antes de que bauma abra sus puertas en Minich del 24 al 30 de octubre, la feria lider mundial de
maquinaria de construcciéon, maquinas de materiales de construccion, maquinas de mineria, vehiculos de construccion y
equipos de construccion espera un alto nivel de participacion: 97 por ciento del espacio disponible ya ha sido confirmado

por las empresas expositoras.

Los numeros le han dado a Klaus Dittrich,
presidente y director ejecutivo de Messe
Munchen, una razébn para ser muy optimis-
ta sobre la proxima feria: “Esta retroalimen-
tacion es una sefal clara de la intencion de
nuestros clientes de participar en bauma.
En las conversaciones personales que tene-
mos con expositores y visitantes, escucha-
MOS una cosa una y otra vez: estan ansio-
S0s por tener conversaciones cara a cara vy,
por supuesto, experimentar la atmosfera es-
pecial que solo bauma puede crear. Estoy
realmente seguro de que la situacion pronto
habra mejorado hasta el punto de que podre-
mos organizar una bauma emocionante, que
atraerd a una gran cantidad de empresas y
visitantes internacionales”.

EL SECTOR MINERO VOLVERA A ES-
TAR AMPLIAMENTE REPRESENTADO
La industria minera, un area en la que bau-
ma es lider en Europa, estara bien represen-
tada una vez mas. Los expositores incluiran
pesos pesados de la industria como BHS
Sonthofen, Herrenknecht, Komatsu, Liebhe-
rr, Schulte Strathaus y Zeppelin Baumaschi-
nen. Otras empresas que asistiran a la feria
serdn Matrix Design Group de Estados Uni-
dos, Resemin de Perl, Roco9 de Gran Bre-
tafia, Tesab Engineering de Gran Bretafia y
Weber Mining & Tunneling de Francia. Otra
empresa que regresa sera Minearc Systems
de Australia, un mercado clave para la indus-
tria minera.

CENTRO DE INNOVACION

El sector minero no es la Unica industria fuer-
temente atraida por bauma. Desde hace
afos, la feria comercial ha sido vista como el
centro de innovacién inconfundible del mun-
do gracias a la gran cantidad de innovacio-
nes que los expositores presentan alli. Esta
posicion especial serd subrayada este afio
por el salén de innovaciéon LABO, un area que
incluira areas tan especiales como el Foro
Bauma, realidad virtual, MIC 4.0, nuevas
empresas y un centro cientifico. Think Big,

un programa que promueve jovenes talentos,
también se incluira como un tema clave para
la industria.

SERIE DE SEMINARIOS WEB
PARA CUBRIR CINCO TEMAS
bauma también es un pionero temaético: la fe-
ria se centraré este afio en cinco temas cla-
ve que seran cubiertos por los expositores, el
programa de apoyo y la primera serie de se-

minarios web de la feria: "Emisiones cero",
"El sitio de construccién digital", “Técnicas
y materiales de construccion del mafiana”,
“El camino hacia las maquinas auténomas” y
“Mineria: sostenible, eficiente, confiable”. La
serie de seminarios web comenzara en mar-
zo y se llevara a cabo en inglés. Los exper-
tos de la industria utilizaran el nuevo formato
para explorar en profundidad los temas cla-
ve de bauma.

PAYLOAD

NOOTEBOOM

Gets you there.

SPECIAL TRAILERS SINCE 1881

THAT GETS YOU THERE

El EURO-PX es la ultima generacion de géndolas de cama rebajada con ejes pendulares
de Nooteboom. El EURO-PX esta disponible desde 2 a 10 lineas de ejes. Innovaciones
con caracteristicas Unicas que incluye una ranura para excavadoras profunda y ancha en
el conjunto de ejes y una carga por eje maxima legal. La combinacion de la ranura para
excavadoras con un minimo de 12 tons. Por linea de eje hace que el EURO-PX no ten-
ga rivales en Europas. Por ejemplo, la cama rebajada con 2 ejes pendulares es el unico
vehiculo con 12 tons de carga por eje en Holanda y Alemania. La aplicacion exitosa de la
innovacion para satisfacer las actuales necesidades del mercado pueden dar a las empre-

sas dedicadas al transporte especial una ventaja competitiva.

Nooteboom. Gets you there.

WWW.NOOTEBOOM.COM
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NOTICIAS DEL SECTOR

Nueva grua sobre orugas de 2.000 t de \CMG

A finales del ano pasado, el fabricante chino XCMG anuncié dos nuevas grias telescéopicas de alta capacidad para
la instalacion de turbinas eélicas. La XCA1800 todo terreno de 1.800 toneladas y nueve ejes y la griia sobre orugas
telescopica XCC2000 de 2.000 toneladas: Windflex 3 y Windflex 4 respectivamente.

Al menos tres de las todo terreno ya se han
entregado directamente a los sitios de cons-
truccion de parques edlicos en China, mien-
tras que se ha entregado al menos un tele-
crawler y ya se han instalado varias turbinas
de 3,5MW.

LA NUEVA XCMG XCC2000

SOBRE ORUGAS

Ambas gruas tienen plumas similares de sie-
te secciones con una longitud total de alrede-
dor de 100 metros aproximadamente, aun-
que la pluma todo terreno es convertible con
las cuatro secciones interiores extraibles para
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dejar la gria con una pluma de 50 metros
para trabajo pesado, lo que la hace ideal para
viajes por carretera. La oruga, por otro lado,
tiene una pluma simple de siete secciones. El
XCC2000 tiene un chasis de oruga relativa-
mente estrecho, equipado con grandes esta-
bilizadores telescépicos de dos etapas abati-
bles, que proporcionan una base grande y la
capacidad de nivelar en terrenos irregulares.

EL XCC2000 ESTA PREPARADO
PARA SU PRIMER TRABAIJO

En su primer trabajo, la XCC2000 levantd una
gbndola de 132 toneladas a una altura de 145
metros. La gria utilizé la pluma principal com-
pletamente extendida mas alrededor de 60
metros de extensién de celosia soportada por
cable para una altura maxima de punta de al-
rededor de 165 metros. Segln la compafiia, el
izaje se realizd solo en 20 minutos y una vez
que se instald el conjunto de palas, la gria es-
taba lista para viajar a la siguiente base en tres
horas.

Para Espafia les recordamos que su distribui-
dor es XCMG Ibérica y estaran encantados
de darles mas informacion.

Puede ver un video aqui:
https://www.youtube.com/
watch?v=6gaUPF9Njfc&feature=emb_imp_
woyt



NUEVA APP ANAGRUAL

¢Quieres que tus empleados tengan conocimiento
de los documentos sobre responsabilidad, seguridad
y salud laboral en el sector del alquiler de grdas moviles?

Aqui tienes la solucion: Nueva herramienta de ANAGRUAL

Facilita la seguridad y salud laboral @ Anagrual X
en el sector del alquiler de
gruas moviles y elevaciéon de cargas. Bt

Disponible para teléfono movil. _
Manual generico de

. . .. . " instrucciones de gria movil
Gracias a esta aplicacion dispondra

de un recopilatorio de: Ehigeciinee:cpertor de

graa mavil
» Medidas preventivas del sector.

. o Mormas de sequridad
» Obligaciones de todos los i 5

intervinientes en el alquiler de SENALES GESTUALES CON
gruas moviles. GRUA MOVIL
. . , AUTOPROPULSADA ¥
e Cuestiones de interés para los CAMIGN GRUA
trabajadores y empresas del
Decdlogo en PRL para los
sector. trabajadores del sector de
grias mdviles y camiones
gria
Riesgos y medidas
preventivas
En caso de accidente jqué
4 2 : , Responsabilidades de los
MAS I N Fo R MAC I o N distintos intervinientes an el
g alquiler de grias maviles
info@anagrual.es
www.ahagrual.es

ANAGRUAL

Aovunion Empresaril Nacional 32 Alquigores de Gelas o8 Senicn Pabico
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NOTICIAS DEL SECTOR

Loxam renueva su red SD-WAN
gestionada con GTT Communications

GTT Communications, Inc. proveedor lider mundial de servicios de conectividad en la nube para clientes multinacionales,
ha anunciado que ha renovado su soluciéon de SD-WAN gestionada y seguridad de red para Loxam, el principal proveedor
de alquiler de equipos y herramientas para la construccién en Europa. El acuerdo cubre mas de 115 centros europeos de
Loxam en Bélgica, Dinamarca, Francia, Alemania, Irlanda, Luxemburgo, Paises Bajos y Suiza.

Loxam es lider en el mercado de alquiler de
equipos y herramientas comerciales para la
construccion y las obras publicas con su-
cursales en méas de 30 paises. La solucion
de SDWAN gestionada conecta las sedes de
Loxam con sus aplicaciones mas importan-
tes para su negocio, utilizadas para gestio-
nar sus reservas de equipos, pagos y espacio
de trabajo digital. GTT proporciona en cada
ubicacion cortafuegos gestionados y enlaces
diversos empleando DIA y MPLS. Los enla-
ces duales, combinados el control de tréfico
SD-WAN, crean una configuracién altamente
resistente que cumple con los requisitos de
disponibilidad de la red de Loxam.

"En Loxam, estamos transformando digital-
mente nuestros procesos internos de la cade-
na de suministro y remodelando nuestra red
para mejorar constantemente nuestro acce-
so a los datos en tiempo real", dijo Jean-Luc
Sénchez CTO en Loxam. "GTT ha demostra-
do ser un socio de confianza para nosotros
en nuestro viaje con SD-WAN adaptandose
a nuestras cambiantes necesidades empre-
sariales. GTT nos complementa y demuestra
un fuerte compromiso para ayudarnos a al-
canzar nuestros objetivos de negocio."

"Para permitir la transformacion digital de
la experiencia del cliente, la alta disponibi-

lidad de la conectividad nunca habia sido
tan crucial en el sector servicios", declard
Tom Homer, Presidente, Division de Euro-
pa de GTT. "Estamos orgullosos de seguir
apoyando a Loxam con nuestra experien-

cia en servicios SD-WAN gestionados mien-
tras persigue su estrategia de digitalizacion
empresarial para impulsar la excelencia en
el mercado de alquiler de herramientas y
equipos.”

La Asociacion de alquiler de maquinaria y equipos, ASEAMAC, da la bienvenida a su nuevo miembro: MALCOP.

MALCOP es una compafifa creada el 6 de ju-
nio de 1991, por los hermanos Ruiz de Le6n
Nacher, en una pequefia nave industrial de
400 m2 en San Juan, en Alicante. Con mas
de 30 afios de trayectoria, cuenta con un
equipo de profesionales altamente cualifica-
dos que ofrecen un servicio personalizado a
cada cliente a través de un asesoramiento y
seguimiento en cualquiera de sus necesida-
des o proyectos.

El deseo de estar més cerca de los clientes
y la constante preocupacién de anticiparse a
las evoluciones del mercado han hecho que
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MALCOP opte por incorporar nuevos medios
a su desarrollo comercial.

Cada vez mas presentes en el sector de
la venta y alquiler de equipos, vehiculos y
magquinaria para el sector de la construc-
cion y obras publicas, jardineria, servicios
e industria, agricultura y ganaderia, ener-
gia y eventos, la entidad garantiza un com-
pleto y verdadero servicio de proximidad y

disponibilidad permanente de sus produc-
tos. Ademas, MALCOP apuesta por gran-
des y revolucionarias marcas del sector,
siendo distribuidor oficial en Espafia de al-
gunas de ellas.

Actualmente, cuenta con varias delegacio-
nes que se encuentran en Alicante, Valencia,
Daimuz, Murcia, Cartagena, Albacete, Cuen-
ca, Madrid (Valdemoro, Pinto, Alcala de He-
nares) y Mélaga. Gracias a su larga trayecto-
ria y un trabajo de dedicacion y esmero, la
empresa sigue siendo referente en el sector
de alquiler y venta de maquinaria.



NOTICIAS DEL SECTOR

MAVD hace entrega oficial
de la graa MPG265 a Gruas Fraile

MAVD ha realizado la entrega oficial de la gria MPG265 a Gruas Fraile en sus instalaciones y ya esta realizando su primer
trabajo nada menos que en el Estadio Santiago Bernabéu.

"Estamos muy contentos con la grua, tiene
un rendimiento excepcional y que mejor es-
treno que en el Estadio Santiago Bernabéu’,
explica Veronica Fraile, de Gruas Fraile.

GRUA MPG265

MPG265 son gruas de gran tonelaje sobre
camion, destacando por su potencia y versa-
tilidad. Es un producto innovador.

Las caracteristicas mas importantes:

e Sistema de diagnéstico de grua

e Especificaciones de la pantalla de control

e Pantalla tactil de 7" (presiéon de cilindro,
longitud de la pluma, angulo de la pluma,
estado de trabajo de la TDF, indicador de
estabilizacion del camion, contrapeso au-
tomatico, indicador de informacién FMS/
OBD del camién

* Momento de elevacion: 225 tn

e Sistema de control electrénico de la grua

e Escaneo activo de estabilidad

* Bomba de cuada variable

e Soporte técnico remoto

e Presion de trabajo: 295 bar

e Sistema de control por joystick

e Valvula de control principal proporcional

e Sistema de lubricacién automaética

* Contrapeso

* Maximo alcance del estabilizador:
83500 mm

e Sistema de radio control

e Cesta de carga

e Cabrestante

e Control de grda sincronizado

e Angulo de giro: continuo
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por PT LV Logistics con Goldhofer

PT LV Logistics ha establecido un nuevo récord nacional para la industria de transporte pesado de Indonesia con la
entrega de componentes de la planta RFCC a la refineria de Balikpapan en Kalimantan Oriental. Los equipos principales
incluyeron tres combinaciones de transportadores autopropulsados Goldhofer PST/SL.

El plan maestro de desarrollo de refinerias del
gobierno de Indonesia tiene un presupuesto
de alrededor de US$ 17 mil millones. El di-
nero se gastara en mejorar y modernizar las
cinco refinerias de petréleo méas grandes del
pais, de acuerdo con los estandares ambien-
tales mas recientes. Uno de ellos es la Refi-
neria Balikpapan en Kalimantan Oriental en
Borneo. Un elemento principal en la moder-
nizacion de la refineria involucré el suminis-
tro de componentes y equipos de planta para
craqueadores cataliticos de fluidos residua-
les (RFCC), que emplean craqueo catalitico
para procesar petréleo crudo con los més al-
tos estandares ambientales en petréleo de
alta calidad para la produccion de gasolina y
diésel. Para poder manejar estos procesos en
la refineria de Balikpapan, la petrolera estatal
indonesa PT Pertamina encarg6 los compo-
nentes necesarios para la planta a la empre-
sa coreana Hyundai Heavy Industries. Fue-
ron cargados en el buque de carga pesada
Korean Hanjin Leader y enviados al puerto
de Balikpapan. Desde alli, PT LV Logistics de
Indonesia se hizo cargo de ellos y los trans-
porté por tierra a la refinerfa en una distancia
de tres kilometros.

LA CARGA MAS PESADA JAMAS
TRANSPORTADA EN INDONESIA

Las exigencias que el proyecto exigia al tran-
sitario indonesio eran considerables. El con-
trato comprendia componentes de plan-
ta con un volumen total superior a 24.500
m3. Inclufan un desenganchador/stripper de
1.031tny 37,8x12,3x 13,8 m, y dos rege-
neradores de 1.357 tn y 1.003 tn y 28,9 x
17 x 16,1 my 33,6 x 14,1 x 15,2 m respec-
tivamente. Solo el transporte del primer rege-
nerador establecié un nuevo récord como la
carga mas pesada y voluminosa transportada
en Indonesia hasta la fecha. Ademas de eso,
el gigantesco transporte, con un peso total de
1.597 toneladas, una longitud total de 34 m
y un ancho de mas de 11 m, tuvo que ser
manipulado alrededor de varias curvas de 90
grados dentro de la refineria.

TRES MODULOS AUTOPROPULSADOS
GOLDHOFER PST/SL EN ACCION

Demandas excepcionales exigen equipos ex-
cepcionales. Al enfrentarse a cargas de tal ta-
mafio y peso, PT LV Logistics de Indonesia
recurrié a las soluciones de transporte pro-
porcionadas por Goldhofer AG. Para manejar
cargas tan extremas, se tomd la decision de
utilizar tres médulos autopropulsados Goldho-
fer PST/SL combinados con médulos THP/SL
con 20 lineas de ejes cada uno. Los transpor-
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Gracias al amplio angulo de direccién y al control remoto de los tres médulos autopropulsados, las cargas se
podian maniobrar en los espacios mas reducidos

tadores autopropulsados PST/SL de direccién
mecénica estan diseflados especialmente
para este tipo de trabajo pesado, con car-
gas por eje de hasta 45 toneladas y una fuer-
za motriz de traccién de hasta 160 kN por li-
nea de eje. Con una carrera de suspension de
600 mm, la combinacién de servicio pesado
puede conducirse completamente debajo de
la carga y recogerla hidraulicamente. Eso es
un gran ahorro en términos de tiempo y dine-
ro, en primer lugar porque las cargas se pue-
den recoger sin el uso de una gria. Ademas,

los médulos PST/SL de Goldhofer se pueden
combinar con otros médulos de servicio pesa-
do remolcados y autopropulsados de la car-
tera de Goldhofer. Esto asegura largos afios
de trabajo econémico, asi como la opcién de
agregar a la flota a corto plazo alquilando los
vehiculos correspondientes.

Gracias al uso de equipos Goldhofer, todo el
proyecto, incluido el transporte de los rege-
neradores con un peso de hasta 1357 t cada
uno, se completd en solo cinco dias.
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Dingli presenta su nueva

plataforma de tijeras de 32 m

Dingli ha lanzado dos nuevas plataformas de tijera grandes para pasillos angostos de servicio pesado, encabezados por

el modelo JCPT3214DC de 32 metros.

Los nuevos modelos, que también incluyen el JCPT2814DC de 28
metros, se basan en la tecnologia de los modelos de 22 metros de la
compafifa que han demostrado ser excepcionalmente populares en
Europa durante los ultimos dos afios.

Las alturas de trabajo en los nuevos modelos son de 28 metros en el
JCPT2814 y de 32 metros en el JCPT3214 y ambos tienen una ca-
pacidad de plataforma de 750 kg, o 600 kg sin restricciones. Las di-
mensiones totales son 1,39 metros de ancho por 5,69 y 6,41 metros
de largo respectivamente, con una altura total de 3,17 metros con las

barandillas plegadas; la altura extra en el 3214 proviene de brazos de
tijera mas largos en lugar de una pila adicional.

El peso total es de 18.300 kg en el modelo de 28 metros y de 22.200
kg en el modelo de 32 metros, mientras que las longitudes de la pla-
taforma son de 5,08 y 5,85 metros, ambas con 1,2 metros de ancho.

LAS DOS MAQUINAS TIENEN
LA MISMA ALTURA REPLEGADA

Una extension de despliegue de 1,9 metros crea una plataforma de
trabajo de 7,75 metros de largo en el 3214 y un poco menos de siete
metros en el 2814 y ambos pueden conducir a su altura maxima. A
pesar de que se trata de maquinas eléctricas, la traccion en las cua-
tro ruedas y la direccién son estandar. La energia proviene de un pa-
quete de baterias de litio de alta capacidad de 80 voltios/520 Ah que
alimenta los motores de CA, para tres o cuatro dias de trabajo tipi-
co. También esta disponible una opcién de bateria de traccion total
de 620 AH.
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Robustrack inaugura
sus nuevas instalaciones en Tarragona

Robustrack, SL fiel a su lema 'Su especialista en orugas y almohadillas de caucho' y ha inaugurado unas nuevas
instalaciones en Tarragona, en su objetivo diario de dar un mejor servicio y atencién a los clientes.

“Un aspecto muy importante de nuestro ne-
gocio es la disponibilidad del material, asi
como la logistica. Es necesario tener un nivel
de stock lo suficientemente amplio y robus-
to como para poder hacer frente a todas las
necesidades de producto de nuestros clien-
tes. Y eso implica tener un almacén de un ta-
mafo acorde a tu volumen de negocio y que
esté bien organizado. Como también es ne-
cesario que la ubicacién del almacén sea la
correcta, bien comunicada y con buenos ac-
cesos a via rapidas, lo que nos permite 'sa-
car' pedidos hasta las 6 de la tarde para que

S I
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En las nuevas instalaciones de Robustrack en Tarragona, pueden contar con hasta 1.500 orugas de goma en

stock de manera permanente

lleguen a su destino al dia siguiente”, sefiala
Oscar Jiménez, gerente de Robustrack.

En este sentido, para mejorar en todos es-
tos aspectos, Robustrack se ha trasladado
a unas nuevas instalaciones en Tarragona,
mas grandes y mejor ubicadas, con capaci-
dad para tener hasta 1.500 orugas de goma
en stock de manera permanente.

Hay que recordar que, ademas de fabricar
cadenas de goma BullTrack y de ser distri-
buidores de Bridgestone, tanto para orugas
de caucho como para tejas de goma Geogrip,
Robustrack también fabrica tejas de goma
(Chain-On) y almohadillas de caucho (Bolt-
On) de su marca propia BullTrack. “Excelen-
tes productos a precios excelentes”, conclu-
ye Oscar Jiménez.

AECE sigue su expansion sostenida en el
tiempo y ya son 151 empresas las unidas
al nuevo proyecto, entre miembros de pleno
derecho (112) y colaboradores (39).

Las ultimas incorporaciones son:

MAC INTRALOGISTICA, S.L.U.

MAC

intralogistica

COMOLI, S.L.U.

Comoli

-
'*l 3
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RENTA DE MAQUINARIA S.L.U.

rREM SA

VTR MAQUINARIA, S.L.

VALQUI, S.A.U.

CARRETILLAS CARMOCAR, S.L.

CARMOCAR

CARRETILLAS TERRASSA, S.L.

-ATER

- CARRETILLAS TERAASSA §L

CEMA BATERIAS, S.L.

€p CEMA

e LATERLAS
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El fabricante italiano de elevadores aéreos de bajo nivel Bravi ha informado que obtuvo unos ingresos récord en 2021.

La compafiia dice que los ingresos aumentaron un 70 por ciento con
respecto a 2020. Las comparaciones con 2020 pueden, por supues-
to, distorsionarse debido a los bloqueos por la pandemia, etc., pero
Bravi en realidad mantuvo sus ingresos en 2020, gracias a una soli-
da segunda mitad.

También ha llegado a 2022 con una cartera de pedidos dos veces y
media superior a la del afio pasado, lo que anima a la empresa a in-
vertir en capacidad adicional en sus instalaciones de produccion. El
crecimiento provino en gran parte de un salto en las ventas del mode-
lo Leonardo HD que casi se duplicé en el afio, ademas de un aumento
del 26 por ciento en las ventas de sus modelos de selectores de inven-
tario. Todo lo cual ha llevado a la compafiia a pronosticar un aumento
adicional del 50 por ciento en las ventas para este afio.

El presidente ejecutivo Pierino Bravi dijo: “Necesitamos invertir hoy
para respaldar el crecimiento que tendra lugar no solo en 2022, sino
principalmente en los préximos afios. Los comentarios positivos que
recibimos constantemente de nuestros clientes nos dan mucha con-
fianza en el impacto que nuestra gama de productos puede generar
en el mercado durante los préximos afios, y para consolidar mejor

esta expansion consciente, para 2022 Bravi ya tiene previstas inver-
siones de hasta 1 € millon."
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Una plataforma MJ525 Mulititel Pagliero
de Pratonolegyi en presencia del arte

Una obra de extraordinaria belleza. No hay
otra manera de definir la Piazza del Duomo
de Florencia, donde una plataforma sobre
camion Multitel Pagliero MJ525 de Pratono-
leggi ha estado trabajando durante un par de
semanas. La empresa de los hermanos Mar-
co y Santo Russo alquilé la unidad con ope-
rador a la Opera de Santa Maria del Fiore
para la vigilancia externa del Baptisterio de
San Giovanni, la Catedral y el Campanile de
Giotto. Un control realizado periédicamente
para verificar el estado de conservacion del
conjunto arquitecténico y, en su caso, inter-
venir con obras de conservacion. Un alquiler
delicado, por lo tanto, que requiere la maxi-
ma habilidad y precision por parte del ope-
rador, cuyas habilidades, junto con el ren-
dimiento de la plataforma, fueron probadas
previamente por el jefe de la Opera. Una pre-
caucion legitima: la Opera di Santa Maria del
Fiore fue fundada en 1296 para supervisar la
construccion de la catedral y el campanario
y es responsable de su proteccion, mejora y
promocion. Pratonoleggi paso la prueba, tra-
bajando no solo en el exterior sino también
en el interior de la catedral con una arafia de
52 metros.

La plataforma MJ525, que lleg6 hace unos
meses, se suma a la amplia flota de trein-
ta modelos Multitel Pagliero de la compafiia.
Los clientes durante 21 afios, primero com-
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praron una 18 metros y los hermanos Rus-
so estan particularmente satisfechos con
el MJ525, una plataforma que también se
comproé en configuraciéon de gria, ya que la
empresa trabaja mucho en el sector de las
telecomunicaciones, en especial, en la insta-
lacion de antenas.

Caracteristicas principales de la maquina, su
altura de trabajo de 52 metros, dimensiones
estrechas, equilibrio perfecto, alcance hori-
zontal de 37 m, posibilidad de alcance bajo
tierra hasta -15 m, capacidad de cesta de
500 kg y, por ultimo, certificacion para sa-
lir de la plataforma en altura. Esto Ultimo es
una prerrogativa fundamental de Pratonole-
ggi que, aunque fundada en 2001, cuenta
con 50 afios de experiencia en el sector de la
construccion. De hecho, antes de expandir
el negocio con la introduccion del alquiler, la
empresa era conocida y apreciada en la Tos-
cana como '‘Antonio Russo', padre de los her-
manos Marco y Santo.

Por eso, las plataformas Multitel de 60 me-
tros de Pagliero se utilizan habitualmente
para la construccién de bloques de viviendas
de hasta 70 unidades o el mantenimiento de
fachadas y cubiertas. Esta actividad podra
contar préximamente con un manipulador
telescépico MJ685 sobre camion de 32/36
toneladas con una altura maxima de trabajo
de 68,70 m. Una compra que certifica la soli-
dez de una sociedad que va mas alla de la re-
lacién profesional, una relacién basada en la
confianza porque, como enfatiza Santo Rus-
so: "No compramos méaquinas de Multitel Pa-
gliero, compramos confiabilidad".
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Manifiesto de la Alianza Eleva ante
Ia coyuntura geopoliticay economica
del sector de la maquinaria de elevacion

La Alianza ELEVA, union estratégica de asociaciones empresariales compuesta por ANAGRUAL, ANMOPYC, ANAPAT,
AECE y FANAGRUMAC muestra su preocupacion por la coyuntura geopolitica y econdmica que se esta desarrollando en
el momento actual y que esta repercutiendo de forma especialmente negativa en el sector de maquinaria de elevacién.

cion, asi como medidas que coadyuven a las
empresas del sector de maquinaria a afron-
tar los retos de digitalizacion, electrificacion
y descarbonizaciéon con todas las garantias,
y politicas que favorezcan la contratacion de
personal cualificado que mejoren los niveles

HOeleva

La crisis de las materias primas, la esca-
sez de semiconductores, la paralizacion de

de empleo. Es un reto que nos concierne a
todos y cuya oportunidad no podemos dejar
escapar.

En Madrid a 11 de enero de 2021.
Comité de Direccion de ELEVA.

la actividad industrial en algunos sectores
por la pandemia, el encarecimiento de los —
fletes, la crisis energética y otros condicio-
nantes geopoliticos han hecho que, en el

ultimo afo, los costes de la actividad y los
plazos de entrega se hayan visto notable-

mente afectados, cuestion que preocupa
especialmente a todos los actores de nues-
tro sector.

Existe una absoluta incertidumbre en el mer-
cado por la indeterminacion de los plazos de
entrega y por el aumento exponencial de los
costes de algunos bienes imprescindibles
para la fabricacion, distribucion y comercia-
lizacion en sus diferentes formas (venta, al-
quiler) de la maquinaria, razén por la cual las
empresas de maquinaria que operan en Es-
pafia, han debido hacer ajustes en sus pro-
cesos de produccién y comercializacion de
los equipos, sin que exista una certeza sobre
el plazo por el cual se prolongaran estas cir-
cunstancias que pueden acabar asfixiando la
salud econémica y financiera de las empre-
sas del sector.

Por otro lado, nos encontramos ante las di-
ficultades para la contratacién de personal
cualificado para nuestras empresas, debido
al alto coste laboral, la falta de flexibilidad y
la imposibilidad de formar trabajadores espe-
cializados por el escaso apoyo de las admi-
nistraciones en nuestro sector.

Ante esta grave situacion, la Alianza ELEVA
quiere hacer una llamada de alarma a las di-
ferentes instituciones, pues medidas enca-
minadas al incremento de impuestos de toda
indole, o el incremento de los seguros y co-
tizaciones sociales, solo harian agravar una
situacién que puede poner en riesgo la re-
cuperaciéon econémica tras la pandemia, no
solo de nuestro sector sino también de la
economia en general.

Frente a ello, la alianza ELEVA reclama de las
instituciones una cooperacién leal que per-
mita poner fin a la incertidumbre sobre el au-
mento exponencial de los costes de produc-
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http://www.easy-lift.com

3 plataformas de 58,6 m de XCMG
para Graas Aguilar

La empresa de alquiler de grias y plataformas Graas Aguilar, ha adquirido tres plataformas de gran altura de la marca XCMG.

Estas plataformas, modelo XGS58E alcanzan los 58,6 m de altura de
trabajo. La entrega se realizd a principios de afio en las instalaciones
de Gruas Aguilar en Arganda del Rey (Madrid) y se realizdé un cur-
so para obtener el maximo rendimiento de estos equipos, que ya tie-
nen trabajo.

Los equipos de gran altura estan muy demandados en el mercado, ya
que no hay muchas unidades disponibles y las obras grandes requie-
ren de este tipo de plataformas.

Desde Gruas Aguilar estdn muy satisfechos con esta compra.

La plataforma de gran altura de XCMG se caracteriza por sus 58,6
m de altura de trabajo. Cuenta con un radio méximo de 24,8 m, tie-
ne una capacidad doble de 230 kg restringidos y 450 kg sin restric-
ciones.

Otras estadisticas del modelo incluyen dimensiones de la cesta de 2,4
m (largo), 0,9 m (ancho) y 1,15 m (alto). La pluma ofrece una rotacién
de 360 grados, mientras que la canasta gira 160 grados. El peso total
de la unidad es de 27,9 toneladas.

Gracias a un plumin plegable, la maquina se puede reducir a una lon-
gitud de transporte de 14,6 m, que esta disefiada para ser econémi-
ca y conveniente, mientras que su altura de transporte es de 3,07 m.
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Segun XCMG, el rendimiento también fue una parte importante de la
ecuacion del disefio. Ademas de proporcionar una capacidad de su-
bida del 45%, tiene un sistema hidraulico sensible a la carga, lo que lo
hace energéticamente eficiente. También hay un control de velocidad
continuo para garantizar movimientos de trabajo suaves.

El XGS58E es adecuado para una variedad de aplicaciones en la
construccién de edificios importantes, trabajos de acero estructural,
plantas petroguimicas y alquiler en general.
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En la vida a veces hay que dar segundas =

oportunidades y en RB Componentes inten- RB EGMPDNENTEE
tan darselas a sus productos y al medio am-
biente. Por ello han formado la seccion de
OUTLET, en la cual pueden encontrar pro-
ductos a precios muy competitivos.

Por este motivo, los técnicos de laborato-
rio de RB Componentes revisan y recupe-
ran productos que pueden seguir teniendo
una vida Util sin la necesidad de fabricarlos
de nuevo.

De esta forma RB Componentes puede ofre-
cer productos “reacondicionados” a un pre-
cio realmente increible.

Podréas encontrar todos estos articulos de for-
ma sefializada en su seccién de outlet de la
web de RB Componentes:
https://www.rbcomponentes.com/outlet

Hasta donde
quieras llegar

ALPESUR
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GAM da un paso mas en su compromiso con
1a sostenihilidad incorporando nuevos modelos
de manipuladores telescopicos eléctricos JCB

La multinacional espaiola se convierte en la primera compaiiia en el mercado ibérico que incorpora a su flota este
modelo de manipulador telescépico eléctrico de la familia E- Tech de JCB: el 525- 60E.

La multinacional espafiola GAM (BME:
GALQ), compafifa especializada en solucio-
nes integrales de maquinaria para la indus-
tria, da un paso adelante en su compromiso
por la sostenibilidad al incorporar a su flota
nuevos modelos de manipuladores telesco-
picos eléctricos 525-60E de la marca JCB,
convirtiéndose en la primera compafiia en el
mercado ibérico que cuenta con este mode-
lo cero emisiones.

Estos modelos, que forman parte de la
gama E- Tech de JCB estaran disponibles
a lo largo de su amplia red de delegacio-
nes — incluyendo 49 centros sélo en Espa-
fia -. La recepcioén de los primeros modelos
se ha llevado a cabo en las bases de San

Fernando de Henares (Madrid) y Molins
de Rei (Barcelona). Esta familia de mani-
puladores telescépicos se caracterizan por
ser cero emisiones, facilitando un trabajo
mas seguro sin conexiones de remolque,
con una bateria de iones de litio de 25Kwh
que requiere minimas labores de mante-
nimiento y proporcionando el servicio con
las mismas capacidades que sus homoélo-
gos diésel, alcanzando una altura de 6 me-
tros y una capacidad de elevacion maxima
de 2.500kgs.

Esta adquisicién, supone un avance en el ob-
jetivo de la transformacion efectiva del 80%
de su parque de maquinaria hacia modelos
eléctricos en 2025.

ESTA FAMILIA DE MANIPULADORES TELESCOPICOS SE CARACTERIZAN
POR SER CERO EMISIONES, FACILITANDO UN TRABAJO MAS SEGURO
SIN CONEXIONES DE REMOLQUE, CON UNA BATERIA DE IONES DE LITIO
DE 25KWH QUE REQUIERE MINIMAS LABORES DE MANTENIMIENTO Y
PROPORCIONANDO EL SERVICIO CON LAS MISMAS CAPACIDADES QUE
SUS HOMOLOGOS DIESEL, ALCANZANDO UNA ALTURA DE 6 METROS Y
UNA CAPACIDAD DE ELEVACION MAXIMA DE 2.500KGS

LA MULTINACIONAL ESPANOLA
SE CONVIERTE EN LA PRIMERA
COMPANIA EN EL MERCADO
IBERICO QUE INCORPORA A

SU FLOTA ESTE MODELO DE
MANIPULADOR TELESCOPICO
ELECTRICO DE LA FAMILIA

E- TECH DE JCB: EL 525- 60E
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El Foro Aseamac 2022 cambia de fechas

Finalmente, el Foro ASEAMAC 2022 se celebrara el préximo 2 de marzo en Madrid.

Debido a la situacion sanitaria actual, al aumento de contagios y a la
incertidumbre existente en todo el pais, ASEAMAC ha tomado la deci-
sion de cambiar las fechas del Foro ASEAMAC 2022, para garantizar
la seguridad de los asistentes y fomentar un ambiente positivo y rela-
jado durante el evento.

Asi, finalmente, el Foro ASEAMAC 2022 se celebrara el proximo 2 de
marzo, en la misma localizacién (Hotel VP Plaza Espafia Design — Ma-
drid). Atendiendo a las previsiones actuales acerca de esta nueva ola,
todo indica que en esa fecha la situacién sera mucho maés favorable
y, por tanto, los asistentes podran disfrutar de una jornada inolvidable
sin preocupaciones de por medio.

El programa profesional del Foro, que puedes consultar a en www.
aseamac.org/foro se mantiene intacto, asi como la celebracién del
coctel de bienvenida, que tendra lugar el 1 de marzo en la misma
ubicacién.

Para poder inscribirse, visite este enlace:
https://www.aseamac.org/actividades/foro-anual/foro-asea-
mac-2022

FORO ASEAMAC 2022

Encuentra anual de alquiladores
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Espana, la primera
globalizacion

iLa historia del mundo no se puede explicar sin la historia de Espafa!

Por Antonio Gomez de la Vega

Por primera vez desde que colaboro i
con Movicarga, hoy no os voy a ha- }
blar de Negocio, Economia, Comu-

nicacion o Gestion de Equipos ...

Hoy os quiero hablar de historia,

de nuestra Historia (con mayus-

culas).

Y ;por qué?, os preguntaréis. Por-

que hace unos dias vi un espec-

tacular  Documental  Historico

que, dada su relevancia, se pro-

yecta en cines. EI Documental se

llama “Espafia, la primera globali-
zacion”, y creo que si los espafioles

e hispano-americanos lo utilizamos e
interiorizamos bien podria dar origen a
la prevalencia de la Cultura Hispana en el
Mundo en los proximos siglos (como ya suce-
diera entre los Siglos XV y XVIII).

Ahora bien, dejadme empezar por hacer autocritica de noso-

tros, los Hispanos (espafioles e hispanoamericanos), para luego expli-
caros los puntos fundamentales del Documental y porque debemos
estar orgullosos de nuestra historia y legado cultural global; jLos His-
panos no sabemos vendernos, ni valoramos nues-tra historia como
merece!

Por poner solo dos ejemplos, los ingleses y los holandeses se venden
y valoran mucho mas que nosotros. Hasta el punto de que si la histo-
ria no les da la razén, son capaces de novelarla y hasta falsearla, en
su propio interés (aunque perjudique a otros, que tendrian que mo-
lestarse en argumentar en su contra -cosa que nosotros no hemos he-
cho desde que, en el Siglo XVII, crearan nuestra leyenda negra, dado
el miedo que nos tenfan por ser entonces el primer Imperio Global y
dominar el mundo-).

Ahora si. Dejadme contaros algunos de los puntos fundamentales del
Documental, que demuestran inequivocamente que fuimos no solo el
Imperio mas grande, sino también el mas longevo y humano de todos
los tiempos ... y del que deberiamos estar orgullosos todos los espa-
fioles e hispanoamericanos, del Siglo XXI:

1.- No fuimos un Imperio Colonialista (como si lo fueron Gran Bre-
tafa, Holanda, Francia y Bélgica, entre otros) puesto que ya en el
Siglo XVI, Carlos | otorgé a todos los habitantes indigenas de Amé-
rica la “nacionalidad” y les consider6 sUbditos de igual derecho
que al resto de espafioles y habitantes de otros territorios Euro-
peos del Imperio.

2.- La conquista de América fue posible por las “alianzas” que los es-
pafnoles hicimos con muchas tribus locales, en contra de las tribus
locales dominantes que oprimian a la mayoria de la poblacién con
practicas inhumanas -como los sacrificios humanos que exigian los
Aztecas a las tribus que tenian subyugadas-.
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3.- El mestizaje (algo Unico que no se

dio en ningun otro imperio), que de-

mostro el verdadero espiritu de inte-

gracion que tuvimos los espafioles,

desde principios del Siglo XVI ...

En contraposicion, baste como

ejemplo el hecho que durante el

Imperio britanico, y hasta el Si-

glo XX, no les estaba permitido a

los habitantes de la India casar-

se con subditos britanicos (y en

caso de ocurrir, se les excluia to-
talmente de la vida social).

4.- La expulsion de los judios por los

Reyes Catolicos, fue mucho menos

trau-matica y mas humana de lo que

dice nuestra Leyenda Negra, la cual ob-

via contar que durante los Siglos XV y XVI, en

Europa, hubo mas de 15 expulsiones de judios

por otros paises que, en muchos de los casos tuvie-

ron ademas un componente racista (que no se tuvo en Espa-

fia) ... En nuestro caso fue un tema puramente econémico y de celos

de la sociedad menos pudiente. Y se expuls6 a menos de una cuarta

parte de los judios (a las otros tres cuartas partes se les permitié na-
turalizarse, convertirse y seguir entre nosotros).

5.- La Inquisicion. Si bien es algo que a todos nos parece mal, no lo
es menos que muchas otras cosas que existieron hace siglos, y que
sacadas de contexto, no tienen sentido. Lo que se pretendio fue regu-
lar los delitos contra la religion (recordad que en aquella época, la re-
ligion y el Estado se sobreponian una y otro) y, en ocasiones fue algo
brutal ... ahora bien, ;por qué no se habla del hecho de que la que-
ma de Brujas, en los Paises Bajos, Inglaterra y USA (por citar algunos)
,acabd con diez veces mas personas que la Inquisicion, y tres siglos
después? - jOtra vez nuestra maldita Leyenda negra!

6.- La Universidad de Salamanca fue pionera en muchos campos
cientificos y humanistas; definié el Calendario, tal y como lo usamos
aun hoy, ... empezaron a considerar los derechos humanos (pensan-
do en los indigenas y repensando la esclavitud, tan comun en aquella
época), y otros muchos avances a su época.

7.- Y por Ultimo, y no menos importante, digamos que durante los 3
siglos que durd el Imperio Espafiol, hubo paz y prosperidad en Amé-
rica. Y, desde entonces, la situacion no ha hecho sino empeorar para
nuestros hermanos hispanoamericanos ... ;Por qué entonces los mo-
vimientos y politicos populistas quieren revisar los 3 siglos del Impe-
rio Hispano, en lugar de revisar los Ultimos 2 siglos, dénde realmente
las cosas les han ido peor?... ;No son capaces de ver todo lo bueno
que la cultura hispana y mestiza de Hispanoamérica les trajo duran-
te los ultimos 5 siglos?

Tras haberos contado lo positivo de nuestro Imperio y su legado cul-
tural, dejadme ahora que os cuente algunas de las mentiras, me-



dias verdades y hechos novelescos, que cuentan otros paises sobre
si mismos y han contribuido a que nuestra Leyenda Negra haya per-
durado en el tiempo... y ahora nosotros tenemos que luchar por des-
mentir y asi volver a prestigiarnos como Pueblo y como Cultura Glo-
bal e influyente:

a) Nuestra Leyenda negra dice que los espafioles fuimos genocidas
y responsable de la extincion de muchas razas indigenas. jEso es fal-
so! ... Dichas razas se vieron mermadas por las enfermedades que,
involuntariamente, llevamos a América ... ;Qué decir, por contra, de
los anglosajones norteamericanos en su expansion hacia el Oeste? ...
;Cuéntos indios norteamericanos quedan hoy -y no precisamente por
enfermedades-?

b) A los britanicos les gusta decir que crearon la primera universidad
americana (Harvard, en 1636). jEso es falso! ... Para entonces los es-
pafioles ya habiamos creado mas de 10 universidades en Sudaméri-
ca y lo que hoy es EEUU (California), empezando por la Universidad
de San Marcos, en Perd, en 1551.

c) Algunos britéanicos dicen que el pirata Sir Francis Drake, dio la pri-
mera vuelta al mundo en barco (entre 1577 y 1580). jEso es falso!

... Fue el portugués Fernando de Magallanes quien la comenzo, en
1.519 (bajo expedicion espafiola, ya que en Portugal no encontré fi-
nanciacioén), y el espafiol Juan Sebastian el Cano, quien la acabd, en
IIl522"

En base a todo lo anteriormente contado y para concluir, creo que Es-
pafia, como pais, deberia empezar no solo a defenderse, sino también
a desmentir globalmente la conocida como “Leyenda Negra”, que nos
desprestigia como pais y como cultura global que somos ... y este do-
cumental es una herramienta y un punto de partida barbaro.

Ademas, ese vinculo hispanoamericano que tenemos con nuestros
herma-nos del otro lado del Atlantico, se deberia reforzar y dejar de
lado las menti-ras que los populistas de ambos lados del océano es-
tan vertiendo hace afios y perjudicandonos a todos, haciéndonos per-
der poder como cultura global que somos (Hispanos), frente a otras
culturas menos ricas y tradicionales que la nuestra (anglosajones) ...
Por poner un ejemplo, ;no es acaso mas bonito y tradicional el dia de
muertos -Mexicano-, que Halloween -Norteamericano-?

Un saludo y hasta el préximo nimero de Movicarga

Antonio Gomez de la Vega tiene més de 22 afios de experiencia internacional en el sector de
la elevacion. Ha trabajado para JLG (dénde ha tenido responsabilidades tan diversas como la
financiacion a clientes, el alquiler, la venta de usado y la post-venta) y para Riwal (como Direc-
tor General de RiRent, compafiia especialista en alquiler a alquiladores en EMEA), lo que le
ha llevado a conocer a la mayoria de alquiladores y distribuidores europeos, tanto de platafor-

mas, como generalistas.

Desde 2020 es el fundador y CEO de “AGV International Consulting”, una Consultora Inde-
pendiente que trabaja con fabricantes de bienes de equipo, distribuidores y alquiladores
de maquinaria en toda Europa, alineando sus intereses y proyectos de expansion.

Si utiliza uno de estos,

www.linkedin.com/in/antoniogomezdelavega
www.instagram.com/antoniogdelavega
www.facebook.com/antonio.gdelavega

La autoridad mundial en
plataformas de trabajo en altura

Formacion disponible en mas de 10 idiomas.
Médulo de eLearning ya disponible.

IPAF, a través de sus centros de formacién homologados,
forma a mas de 150.000 operadores cada ano en el uso
seguro y eficaz de las plataformas aéreas.

La tarjeta PAL de IPAF es la prueba de que ha cumplido con
los requisitos legales en términos de formacion, ademas
de ser reconocida a nivel mundial como una capacitacion
de alta calidad y avalada por la mayoria de los fabricantes.

Encuentre su centro de
formacion mas cercano en
www.ipaf.org/es

Elprograma de formacion de IPAF
esta Certificado por TV Segun la
IS0 18878. Formacion certificada

conforme a la UNE 58923.
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NOTICIAS DEL SECTOR

Javier Lodares, nuevo Director de Ipaf Espaia

IPAF ha renovado el 50% de los miembros del Consejo Espaiol de IPAF. Tras las elecciones, ha salido elegido Javier
Lodares (Director de operaciones LoxamHune), como Director, y como Subdirector, Enrique Garcia (Director General de

Ahern Ibérica).

Javier Lodares, de LoxamHune y Enrique Garcia, de Ahern Ibérica

El Consejo Espafiol de IPAF es el érgano que
regula y supervisa las actividades de IPAF en
Espafia y que trata de llevar a cabo las premi-
sas marcadas desde la central de IPAF.

Javier Cerezo representante de IPAF en Es-
pafia comenta: “La eleccién tanto de Javier
como directory de Enrigue como Subdirector
va a dar un impulso a IPAF en Espafia muy
importante y considero que van a formar un
tdndem muy valioso que va a aportar mucho
a IPAF estos préximos afios y nos ayudara a
crecer como entidad”.

El nombramiento de Javier Lodares, como
nuevo Director de IPAF Espafia supone un
cambio de estrategia para que IPAF se con-
vierta en referente en Espafia:

Javier Lodares explica a Movicarga: “En pri-
mer lugar, agradecer al resto de integrantes
del consejo espanol, la designacion como di-
rector, la cual asumo con ilusién y con ganas
de trabajar por el sector. Durante el tiempo
que he tenido la oportunidad de pertenecer
al IPAF, he podido confirmar la importancia
que para nuestras empresas tiene invertir en
formacion y seguridad. El mayor de los acti-
vOS que tenemos, son nuestros empleados y
es nuestra obligacion dotarles de las forma-
ciones y recursos necesarios que les permi-
ta desarrollar su trabajo en las mejores con-
diciones de seguridad. Por desgracia, esto es
algo que aun no esta suficientemente pre-
sente en el ambito laboral y tenemos que ha-
cer un trabajo de divulgacion importante.
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Las empresas asociadas a IPAF y los instruc-
tores, pueden estar seguros de que duran-
te esta etapa, trabajaremos para posicionar
la organizacion como el referente en Espa-
fia de las formaciones de trabajos en altura,
acercandola a los asociados, influyendo en el
tejido empresarial y adaptandonos a las nue-
vas tecnologias, tanto desde el punto de vis-
ta de digitalizacién como de la accesibilidad
a nuestra plataforma.

Dentro del equipo que ha sido designado, es-
tan representados todos los principales jugado-
res del sector: fabricantes, empresas de alqui-
ler, empresas de formacién e instructores, asf
como otras empresas ligadas a nuestro sector
como medios de comunicacion. Es por esto,
que el éxito estd asegurado, ya que todos tra-
bajamos por un interés comun: la seguridad.

Estoy seguro de que con el apoyo del comité
internacional de IPAF, y de todos los asocia-
dos, vamos a poder dar un salto de calidad a
nuestra organizacién en Espafia”, ha comen-
tado el Sr. Lodares a Movicarga.

Por su parte, Enrique Garcia, quien asume
el cargo de Subdirector explica: “Primero de
todo agradecer la confianza deposita en mi
para el cargo. Mi primera prioridad sera tra-
bajar con el director y todo el consejo de IPAF
en Espafa para apoyar a todos los miembros
de IPAF Espafia durante esta crisis mundial
de salud publica y ayudar a nuestra industria
en todo lo que podamos para recuperarse de
esta dificil situacion lo antes posible.

Mas alla de eso, tengo muchas ganas de
apoyar a Javier para aumentar la sostenibi-
lidad de nuestra industria, adoptando e inte-
grando nuevas tecnologias en todo lo que ha-
cemos desde IPAF.”

Todos los miembros del Consejo estan a dis-
posicion de los miembros para cualquier in-
quietud, iniciativa, mejora o ideas que les
quieran transmitir.

Al ser IPAF una organizacion sin animo de
lucro y perteneciente a sus miembros, son
estos los que eligen y representan los in-
tereses de todos los miembros de IPAF en
Espana.

Para los préximos afios, el Consejo Espafiol
de IPAF lo forman:

Javier Lodares, de LoxamHune

Enrique Garcia, de Ahern Ibérica

David Goémez, de Genie industries |bérica
Jose Ramoén Etxebarria, de Plataformas
Daryat

Juan Blas Betancor, de Elevaciones Archi-
pielago

Macarena Garcia, de Movicarga

Stefano Sorbini, de Plataformas Elevadoras
JLG Ibérica

Rosa Maria Naranjo, de GAM Training Apo-
yo'y Formacion

Alberto Miiarro, de Riwal Espafia

Pablo Santiago, de Escuela Europea de Ma-
quinaria



NOTICIAS DEL SECTOR

Nuevas plataformas electricas
e brazo de Zoomlion

Zoomlion ha presentado dos plataformas telescopicas completamente eléctricas, la ZT22JE de 24 metros y la ZT26JE

de 28 metros.

Ambos modelos cuentan con un elevador de
paralelogramo corto, que proporciona una al-
tura libre de 4,5 metros, rematado por una
pluma telescépica de tres secciones y un
brazo con 130 grados de articulacién. La
ZT22JE mas pequefa ofrece una altura de
trabajo de 24,4 metros y un alcance maximo
de 17,9 metros con una capacidad de plata-
forma sin restricciones de 300 kg. Su capa-
cidad maxima de plataforma de 450 kg esta
disponible hasta 16 metros.

La ZT26J ofrece una altura de trabajo de
28,7 metros y un alcance méaximo de 22,1
metros con una capacidad de plataforma
sin restricciones de 300 kg. También tiene
una capacidad méxima de plataforma de
450 kg con un alcance de hasta 20 me-
tros.

La energia proviene de un paquete de bate-
rias de iones de litio que impulsa dos moto-
res. Se dice que la carga de vacio a lleno tar-
da siete horas. Con un peso de 13.200 kg y
17.900 kg respectivamente, las caracteristi-
cas incluyen traccién en las cuatro ruedas,
giro continuo de 360 grados, capacidad de
pendiente del 45 por ciento y velocidades de
conduccién de 5,5 km/h. También cuentan
con el sistema telematico Z-Assest de la em-
presa, que supervisa los niveles de bateria
de la maquina y el funcionamiento general.
También cumplen con los Ultimos estanda-
res CE, ANSI y CSA.

Yi Zhong, gerente de |+D de Zoomlion Ac-
cess, dijo: “Inicialmente habiamos integrado
la energia de litio en la gama de tijeras de
Zoomlion en 2019, antes de la tendencia de
la industria. Ahora estamos expandiendo las
tecnologias avanzadas de baterias de litio en
nuestras plataformas telescépicas. A medida
que aumenta la conciencia sobre la neutra-
lidad de carbono, creemos que la demanda
de barreras eléctricas crecera significativa-
mente en los sitios de construccion, especial-

mente en América del Norte y Europa, tanto
en interiores como en exteriores”.

Jason Liu, director de marketing y ventas glo-
bales de Zoomlion Access en el extranjero,
agreg6: "Se ha abierto un nuevo capitulo de
electrificacion en la industria de la elevacion,
y Zoomlion tomara medidas para ofrecer so-
luciones de acceso ecolégicas en todas las li-
neas de productos, con la electrificacion y la
sostenibilidad como nuestro enfocar."

Abierto el plazo de inscripcién para la segunda convocatoria.

ANAGRUAL, pone a disposicion de los socios
el curso tedrico de 6 horas necesario para
poder acreditar experiencia profesional y asi
obtener el certificado de formacion conteni-
do en la norma UNE 58161 si también tiene
la experiencia practica necesaria. El curso se
realiza completamente a distancia.

Ya puede proceder a inscribirse en la segun-
da convocatoria del curso que oferta ANA-
GRUAL y bonificarse este.

Mas informacién en su web www.anagrual.es
o0 escribiendo a formacion@anagrual.es.
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NOTICIAS DEL SECTOR

Manitou Group presenta su camino
hacia la reduccion de carbono

El Grupo Manitou presenta los dos principales objetivos de su camino hacia la reduccion de carbono para el 2030: reducir
sus emisiones directas e indirectas de carbono en un 46%, al tiempo que reduce las emisiones de CO2 de maquinas en
un 34% por cada hora de uso. Este enfoque se basa en datos cientificos a través de la iniciativa "Science Based Targets",
un programa respaldado por las Naciones Unidas, Carbon Disclosure Project (CDP), el Instituto de Recursos Mundiales
(WRI) y el Fondo Mundial para la Naturaleza (WWF).

46 %

O
of our own carbon
emissions by 2030

Después de presentar su nueva hoja de ruta
de RSE a todas las partes interesadas en
2021, Manitou Group describe su camino de
reduccioén de carbono para 2030. Construida
en linea con la iniciativa Science Based Tar-
gets, esta trayectoria se basa en la referencia
internacional Unica definida segun los infor-
mes del IPCC (Panel Intergubernamental so-
bre el Cambio Climatico).

Tomando 2019 como afio de referencia, el
primer objetivo aplicable en los alcances 1
y 2 implica reducir las emisiones directas e
indirectas de CO2 en un 46% para 2030 en
todas sus ubicaciones en el mundo. El se-
gundo objetivo se refiere a las emisiones del
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alcance 3 (cadena de valor), con una reduc-
cion del 34% de las emisiones de CO2 gene-
radas por cada hora de uso de las maquinas
producidas por el Grupo.

Michel Denis, presidente y director ejecutivo,
explica: "Es una etapa extremadamente im-
portante y transformadora para el Grupo. Los
problemas climaticos son una preocupacion
genuina, pero también una oportunidad para
reforzar nuestra ventaja competitiva median-
te la transicién a una economia de baja inten-
sidad de carbono. Lo estamos haciendo todo
para encaminar la transicion ecolégica hacia
un modelo econdémico méas sostenible Nos
hemos fijado objetivos ambiciosos pero rea-
listas que podemos alcanzar innovando con
nuestros clientes, proveedores y empleados.
El 89% de nuestras emisiones indirectas (al-
cance 3) provienen del uso de productos, por
lo tanto, es un enfoque colectivo para toda la
cadena de valor".

Aqui esta una declaracién de Michel Denis,
CEO de Manitou, hablando sobre su compro-
miso de reducir las emisiones de carbono:
https://www.youtube.com/
watch?v=NQ8nTVpVSRE

Para lograr estos objetivos, Manitou Group se

basaré en una serie de tacticas:

- Desarrollar nuevas gamas eléctricas e inno-
var con hidrégeno

- Continuar el trabajo emprendido en los Ulti-
mos 10 afios sobre la eficiencia energética
de los equipos

- Reforzar el ecodisefio con un enfoque de ci-
clo de vida global

- Incrementar el uso de materiales recicla-
dos en las compras de componentes y re-
puestos

- Utilizar soluciones bajas en carbono para el
transporte de aguas residuales

- Desarrollar la actividad de recambios desde
la economia circular

- Reducir el consumo de energia de sus sitios
e implementar un programa de adquisicion
de energia verde

Registrado en el sitio web de SBTi, el camino
bajo en carbono del Grupo Manitou seréa es-
tudiado por expertos en la iniciativa Science
Based Targets con el fin de confirmarlo, con
suerte para el final de la mitad del afio. El
Grupo tiene la oportunidad de promover ain
mas este plan de accién durante el evento
anual de RSE "On the way up".
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Alpesur y Alquiservicios Juan

XCMG sigue entregando plataformas elevadoras. Esta semana han entregado una plataforma telescépica modelo XGS 28
E de 28,2 m de altura de trabajo y dos articuladas de 16 m, modelo XGA 16 ACE a Alquiservicios Juan.

La 28 m eléctrica para el alquilador Alpesur, en Alcala de Guadaira,
Sevilla, es una plataforma telescépica con 28,2 m de altura de traba-
jo, un radio de trabajo de 23 m. Incorpora 4WD, neuméticos para te-
rrenos dificiles y el sistema de equilibrio del eje que mejoran la movi-
lidad y la adaptabilidad a los caminos dificiles.

Con la tecnologia de control multiple del monitor, se puede lograr el
ajuste de la tarea en tiempo real.

El sistema de equilibrio automatico prolonga la vida util del cable.

El sistema de control electronico adopta tecnologia de control distri-
buido, que se basa en PLC y CAN. Se podria lograr la nivelaciéon au-
tomatica, la deteccién de carga de la plataforma y la alarma de fallos.

Por otra parte, Alquiservicios Juan ha adquirido dos plataformas arti-
culadas de 16 m con 8,2 m de radio de trabajo y 227 kg de capacidad
de carga. Cuenta con motor 100% eléctrico. Tiene una pluma articu-
lada en forma de “Y", compacta y flexible, y es capaz de subir y bajar
verticalmente o extenderse horizontalmente. La plataforma puede gi-
rar 160°, lo que proporciona un rango de trabajo mas amplio. Con un
giro de cola cero, podria funcionar en un espacio compacto y estre-
cho, lo que podria mejorar la eficiencia de trabajo.

La maquina es puramente eléctrica sin emanaciones. 2 ruedas motri-
ces y 2 volantes. La dimension total de 6,6 m x 1,75 m x 2 m, hacen
que sea pequefa y conveniente para el transporte.

Esta maquina se controla directamente a través de un disefio de control
totalmente proporcional, que es preciso y efectivo. Con la alarma de incli-
nacion del bastidor inferior, la alarma de sobrecarga de la plataforma y el
descenso de emergencia, se puede lograr un arrangue o parada flexible.

Desde XCMG agradecen la confianza depositada en sus productos y
desean una pronta rentabilizacién de su inversion.

Arrasus

ALQUESEEWCI{JE JSUAN
ALQUILER DE MAQUINARIA

GRUAS BAREA aumenta el niimero de asociados de ASEAMAC.

GRUAS BAREA situa al cliente como lo primor-

sanitarios, bombas de agua, asi hasta la totali-

dial. Se trata de una compafiia que aporta so-
luciones y asesoramiento integral en el mundo
del alquiler de maquinaria y herramientas para
construccién. Y su principal objetivo es ofrecer
la mejor opcion para cada necesidad.

Pertenece a GRUPO BAREA, compafiia con
mas de 50 afios de experiencia en el sector
de la construccion, abarcando areas como el
alquiler de maquinaria, excavaciones, mo-
vimiento de tierras, transportes, demolicion,
descontaminacion de fibrocemento y plantas
de reciclaje de RCD.

¥

L1

GRUAS BAREA

Méas de 200 profesionales y 4 delegaciones
que dan cobertura, segun la actividad, en
todo el territorio nacional. Con una permanen-
te renovacién del parque de maquinaria, in-
corporan unidades de Ultima generacion en
sectores como la elevacion, energia, carga y
transporte, excavacion, vibracion, corte y per-
foracion, casetas de obra, médulos de oficina,

dad de maquinaria, herramientas y utensilios
que son precisas en la construccion moderna.

Para transportes especiales cuentan con
gbéndolas de 3, 4, y 5 lineas, asi como con
plataformas tipo viga para la maquinaria pe-
sada alcanzando las 110 Tm. Realizan trans-
portes de residuos con fibrocemento en cajas
comerciales y plataformas homologadas a tal
efecto, cumpliendo todas las normativas vi-
gentes para dicho transporte especial. Cuen-
tan también con una flota de camiones plu-
ma para el trabajo de grua.

109



NOTICIAS DEL SECTOR

Kohler Go. adquiere Gurtis Instruments
V Heila Technologies

Kohler Co. adquiere Curtis Instruments para impulsar los esfuerzos de electrificaciéon. Curtis es un proveedor lider de
aplicaciones hibridas y vehiculos eléctricos en una amplia gama de mercados de movilidad.

Y Kohler Co. adquiere Heila Technologies
para ampliar su oferta de gestién de energia
limpia. Heila Technologies es una compafiia
tecnolégica especializada en integracion y
operacion de recursos de energia distribuida.

Kohler Co. lider mundial en motores, genera-
cion de energia y soluciones de energia lim-
pia, ha firmado un acuerdo para adquirir la
multinacional Curtis Instruments, con sede
en Mount Kisco, Nueva York. Curtis es un so-
cio lider en electrificacion para OEM en una
amplia gama de mercados, incluidos el ma-
nejo de materiales, vehiculos recreativos y de
golf, plataformas de trabajo elevadas moviles,
construccion, agricultura, cuidado del cés-
ped, marino y segmentos selectos en carre-
tera. Fundada en 1960, la empresa emplea
aproximadamente a 1100 personas y opera
en 16 paises, incluidas las plantas de fabrica-
cion en Puerto Rico, Bulgaria, China e India.

La cartera de productos de Curtis abarca con-
troladores de velocidad de motor, HMI e ins-
trumentacion, conversion de energia, modu-
los CAN y otros accesorios. Con una amplia
lista de talentos en cinco centros de inge-
nieria, Curtis también desarrolla soluciones
de software avanzadas para sus clientes. La
adquisicién amplia y diversifica la cartera de
energia de Kohler al aprovechar la experiencia
en electrificacién de Curtis con el bien estable-
cido negocio de motores de gasolina y diésel
de Kohler para servir mejor a los clientes OEM
fuera de carretera. Curtis Instruments opera-
ra como una entidad independiente dentro de
Kohler Power Group con Stuart Marwell, pre-
sidente, reportando a Brian Melka, presiden-
te del Grupo Kohler Power y Curtis ahora tie-
nen més de 160 afios de experiencia técnica
combinada en soluciones de gestién de ener-
gia. Los términos del acuerdo no se divulgan.

La transaccion se anuncia solo unos dias des-
pués de la adquisicién por parte de Kohler
de Heila Technologies, una empresa de con-
trol de software de microrredes, y la creacién
de una unidad comercial separada de Siste-
mas de administracién de energia para el ho-
gar (HEMS, por sus siglas en inglés) enfocada
en el almacenamiento de energia residencial.
Estos movimientos representan el compromi-
so continuo de Kohler de liderar soluciones de
energfa distribuida diversificada.

“Estamos emocionados de dar la bienvenida
a Curtis Instruments a nuestra organizacion
Kohler Power. Este negocio, bajo el lideraz-
go de Stuart y Nick Marwell, es muy aprecia-
do por su posicion lider en el mercado y su
experiencia en aplicaciones todoterreno eléc-
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tricas e hibridas”, dijo Melka. “Durante mas
de 100 afios, Kohler ha sido una fuente pre-
ferida de energia para hogares, empresas y
equipos, y la integracion de las carteras de
productos de Kohler y Curtis y las relaciones
OEM existentes creara oportunidades de cre-
cimiento sustanciales para ambas marcas.
Con esta adquisicion, estamos aprovechando
nuestro historial de experiencia confiable en
resiliencia energética, ya que la energia lim-
pia continta desempefando un papel crucial
en la expansion continua de Kohler Power”.

“Toda nuestra organizacién de Curtis Ins-
truments estd emocionada de unirse a la
compafiia Kohler y ser parte de una empre-
sa privada con visién de futuro”, dijo Stuart
Marwell. “Nos atrajo Kohler por su historia de
casi 150 afios de solido liderazgo familiar e
innovacion, asi como por su compromiso de
adoptar el cambio creciente hacia la electri-
ficacion y la hibridacion. Estamos emociona-
dos de ayudar a liderar este proximo capitulo
para Kohler. Las marcas KOHLER y Curtis re-
presentan calidad, innovacion y compromiso
con el éxito del cliente a largo plazo”.

ADQUISICION DE

HEILA TECHNOLOGIES

Kohler Co. adquiere Heila Technologies para
ampliar su oferta de gestion de energia lim-
pia, ya que la ompafia tecnoldgica esta es-
pecializada en integracion y operacion de re-
cursos de energia distribuida.

Kohler Co. continla centrandose en brin-
dar soluciones de resiliencia energética me-
diante la expansion de su oferta de adminis-
tracion de energia limpia con la adquisicion
de Heila Technologies. Heila pasara a formar
parte del Grupo Kohler, lider mundial en mo-
tores, generacion de energia y energia limpia.

Heila Technologies se fund6é en 2015 como
una empresa nacida en el MIT en Somer-
ville, Massachusetts, y se dedica a simplifi-
car la integracion y el funcionamiento de los
recursos de energia distribuida (DER) vy las
microrredes. En su corta historia, Heila ha

combinado con éxito el conocimiento teori-
co con la experiencia préactica de la industria
para transformar la industria energética des-
de cero utilizando DER como baterias, celdas
de combustible y paneles solares como pila-
res de una nueva red resistente, sostenible
y confiable para comunidades y empresas.

La oferta principal de la empresa, Heila
Edge®, es una plataforma de energia mo-
dular disefiada para promover un suministro
de energia mas moderno y limpio al simplifi-
car la integracion, operacion, optimizacion y
ampliacion de los DER. Su sistema descen-
tralizado proporciona automatizacion y mo-
dularidad sin precedentes, lo que reduce
drasticamente la complejidad y el costo del
sistema al tiempo que aumenta la resisten-
cia y la confiabilidad. Como desarrolladora de
hardware y software de fuentes de energia,
Heila puede integrar y optimizar los recursos
de energia renovable distribuidos y las solu-
ciones de almacenamiento para crear una
microrred modular, proporcionando energia
confiable cuando la red no puede hacerlo.

Heila Technologies operara como una enti-
dad independiente dentro del Grupo Kohler
con Francisco Morocz, Gerente General, re-
portando directamente a Brian Melka, Pre-
sidente del Grupo Power. Los términos del
acuerdo no se divulgan.

"Heila Technologies es ideal para Kohler, ya
que sus soluciones de hardware y software
se pueden integrar con nuestros generado-
res residenciales e industriales, sistemas de
almacenamiento de energia y los servicios de
energia renovable de Clarke Energy a medi-
da que continuamos expandiendo y diversifi-
cando nuestra cartera”, dijo Melka. “Con esta
adquisicion, estamos aprovechando nuestro
historial de experiencia confiable en resilien-
cia energética con tecnologias de energia
limpia mas nuevas. El control de energia re-
siliente a través de DER es una parte crucial
del desarrollo de las necesidades de infraes-
tructura del sector energético del futuro”.

“Estamos muy emocionados de unirnos a
Kohler Co., una organizaciéon multinacional
solida y de gran prestigio que ha logrado dé-
cadas de innovacién y crecimiento sin prece-
dentes. Como una empresa joven, Heila Te-
chnologies no podria estar mas complacida
de ser ahora parte del grupo de energia bien
establecido de la empresa y contribuir a una
estrategia compartida de resiliencia y soste-
nibilidad energética y acelerar el crecimiento
de los recursos de energia limpia y distribui-
da a nivel mundial” dijo Morocz.
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Jacco de Kluijver, de Genie, pasa a formar parte
de la Junta Directiva de IPAF

Jacco de Kluijver, vicepresidente de ventas y marketing de EMEAR de Terex Aerial Work Platforms (Genie), ha sido

adscrito a la Junta Directiva de IPAF.

De Kluijver tiene una gran experiencia en plataformas aéreas. Comen-
z6 en la industria con HDW Nederland, el importador de Genie para
los Paises Bajos, en 2000. Después de un breve periodo fuera de la
industria, volvi6 a trabajar para Genie en 2007, como Territory Sales,
Gerente para la region de Benelux, poco después combiné esto con
el rol de Director de Ventas para el Reino Unido e Irlanda, agregando
la responsabilidad general de Benelux en 2008.

En diciembre de 2015, su mandato en Genie se amplié nuevamente,
asumiendo el cargo de vicepresidente de ventas y marketing para la
region EMEAR, con sede en la central de Terex en Schaffhausen, Sui-
za. En 2020, la responsabilidad de India se agregé a su region, con-
virtiéndola en el territorio de ventas mas grande dentro de toda la or-
ganizacion Genie.

Norty Turner, presidente de IPAF, comenta: “Jacco se ha desempefia-
do como representante de Genie en el Consejo de IPAF desde 2014
y fue confirmado como representante a tiempo completo de la em-
presa en 2015, por lo que su movimiento para unirse al directorio de
IPAF es una progresion natural. Con mas de 1500 miembros en todo
el mundo, IPAF es una organizacion verdaderamente global. Damos
la bienvenida a Jacco a la Junta y, como hemos visto durante su tiem-
po como miembro del Consejo de IPAF durante los Ultimos ocho afios,
ofrece amplios conocimientos y perspicacia.

“Su experiencia trabajando para uno de los principales fabricantes
de equipos del mundo beneficiard enormemente a la Federacion, ya
que buscamos sostener y apoyar a nuestros miembros y a la indus-
tria en general a medida que contindia recuperandose de la pande-
mia del coronavirus”.

Jacco de Kluijver ha comentado: “Para mi, el trabajo que realiza IPAF
se conecta a la perfeccién con el objetivo que tienen todos los usua-

rios de PEMP de todo el mundo, y el objetivo que todos los fabrican-
tes de PEMP deberian tener: ayudar a las personas a trabajar en al-
tura de manera segura y permitirles ir a su hogar con sus familias al
final de cada turno”.

“Me siento honrado de que me inviten a unirme a la Junta Directiva
de IPAF; mi objetivo seréd aumentar la penetracion de IPAF como el
principal estandar de formacién para trabajos seguros en altura fuera
de los mercados establecidos, asi como comprometerme con los fa-
bricantes de equipos en términos de desarrollo e implementacion de
nuevos estandares y procesos para el uso seguro de PEMP, PTDM y
montacargas.”

GCema Academy

Cema Maquinaria ha desarrollado un proyecto muy interesante de cara a formar a nuevos técnicos. Ha comenzado el aiio con
una nueva propuesta de Formacion Técnica con contenidos muy interesantes y necesarios para los técnicos de sus clientes.

De momento tienen dos cursos: Motores Stage 4 & 5y otro de plata-
formas articuladas.

El objetivo es proporcionar a los técnicos los conocimientos necesa-
rios, especializarse en tecnologia de los sistemas (hidraulico, eléctri-
€0, mecanico y electrénico).

El curso es tanto tedrico como practico.

Pueden obtener mas informacion en el correo: postventa@cemama-
quinaria.com
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Desde Movicarga aplaudimos esta iniciativa, ya que es un hecho que
el sector tiene falta de técnicos y personas cualificadas.
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Dos unidades Easy Lift R130 para Tirrena Noleggi

La sede de la empresa de alquiler Tirrena Noleggi de Massa ha incorporado dos nuevas aranas Easy Lift R130 a su flota.
Estas dos nuevas plataformas aéreas sobre orugas se entregaron a la empresa poco antes de Navidad.

Easy Lift estd muy satisfecha con esta venta
a Tirrena Noleggi, empresa que opera en Li-
guria y Toscana en el sector del alquiler de
elevadores de personas y maquinas de mo-
vimiento de tierras desde hace més de vein-
ticinco afios, a través de tres sedes ubicadas
respectivamente en Sarzana, Massa y Livor-
no. Su flota de maquinas cuenta con diferen-
tes tipos de plataformas aéreas como arafias,
plataformas sobre camion, plataformas auto-
propulsadas que se suman a las maquinas
de movimiento de tierras, carretillas eleva-
doras, vehiculos comerciales, maquinas de
mantenimiento de carreteras y equipo de jar-
dineria.

Tirrena Noleggi es un punto de referencia en
la costa de Toscana y Liguria para todos los
clientes que deseen alquilar maquinas para
trabajos de mantenimiento y renovacion,
confiando en que recibirdn una excelente
asistencia y un excelente soporte. A partir de
hoy, los clientes de Tirrena Noleggi también
tendran la posibilidad de solicitar las arafias
Easy Lift.

La plataforma aérea sobre orugas Easy Lift
R130 es capaz de alcanzar una altura de tra-
bajo de 12,20 m, esta equipada con un al-
cance de 6,50 m, una capacidad de 200 kg
en la cesta con una rotacién de 180° y plu-
min movil de 90°. Aunque es la plataforma
mas pequefia de la gama, la R130 es una de
las plataformas aéreas sobre orugas Easy Lift
mejor vendidas y apreciadas por los clientes,
ya que es estable en cualquier tipo de terre-
no, incluso en pendiente y es capaz de traba-
jar en espacios estrechos y de dificil acceso.
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La plataforma esté disponible con un motor
de gasolina de serie combinado con un mo-
tor eléctrico o con el motor diésel opcional
0 en una version de bateria (R130BA), ope-

rando a través de una baterfa de litio. Tirrena
Noleggi ha elegido las dos arafias R130 con
motor de gasolina de serie, personalizando-
las con un verde azulado brillante.
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Versalift entrega 100 unidades
de sumodelo UTL135F a 1a empresa AFl

El grupo de alquiler del Reino Unido AFI, ha pedido 100 nuevas unidades del modelo Versalift VTL135F de 13,5 metros
y 3,5 toneladas para su flota de furgonetas Facelift.

La Versalift VTL135F ofrece uno de los mejo-
res alcances del mercado a 8,4 metros con
120 kg en la cesta, mientras que la capacidad
maxima de la plataforma es de 230 kg, dis-
ponible en un alcance de hasta siete metros.

VERSALIFT VTL135F

AFI dice que el alcance adicional lo hace
ideal para trabajos de infraestructura que es-
tan cerca del suelo pero a los que son di-

ficil de acceder directamente, como detras
de paredes o sefializacion en la carretera.
La unidad también cuenta con un brazo con
140 grados de articulacion. Todas las camio-
netas estan equipadas con una luz desinfec-
tante ultravioleta a bordo que destruira hasta
el 99.9 por ciento de los gérmenes.

David McNicholas de AFI-Uplift dijo: “Desde
gue tomamos la decisién de comprar el pe-
dido original de las plataformas montadas en

furgén Versalift VTL135, hemos visto una de-
manda excepcional de los clientes y excelen-
tes comentarios sobre el producto. Este Ulti-
mo pedido demuestra nuestra confianza en
el mercado y el producto mientras busca-
mos atender a los clientes que respaldan el
mantenimiento de la infraestructura del Rei-
no Unido”.

Andy Bray de Versalift UK agregé: “Este se-
gundo pedido de VTL de AFly Facelift mues-
tra un compromiso y una confianza reales en
el producto. Estamos encantados de trabajar
con ellos mientras contintian expandiendo su
flota de alquiler”.

GMC dentro de los "Export Champions 2022"

CMC se encuentra entre las excelencias italianas otorgadas por la "Export Champions 2022".

CMC se encuentra entre los Campeones de
la Exportacion 2022, segln el ranking espe-
cial publicado por el principal periédico eco-
némico y financiero de ltalia, Il Sole 24 Ore, y
el prestigioso sitio web aleman Statista.

En un escenario de larga pospandémica,
CMC mantiene altos estandares de Produc-
cion, Adquisiciones y Logistica que siempre
han sido los rasgos distintivos de CMC frente
a la competencia.

El desafio ganado por el fabricante italiano
es una confirmacion mas de la calidad de la

gestién de Ventas, Marketing y Exportacion
de la empresa.

CMC ocupa el puesto 11 a nivel nacional en-
tre las empresas exportadoras italianas de
cualquier tipo en 2021, y entre las 4 princi-
pales, en general en ltalia, en el mercado in-
dustrial de la industria de la ingenieria.

Para una lectura en profundidad de los cri-
terios que CMC cumplié para obtener el pre-
mio, haga clic aqui: ilsole24ore.com/art/
campioni-dell-export-2022-new-classifica-
guida-meccanica-AEkvIM2
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Los mercados se recuperan tras la pandemia
es mas fuerte de lo previsto

Los mercados de alquiler de PEMP se han recuperado mas de lo previsto en 2020, y en la mayor parte de los paises los
mercados y la economia en general pueden recuperar los niveles de 2019 a finales de este afo o a principios de 2022,
de acuerdo con el Gltimo analisis realizado por Ducker para la Federacion Internacional de Acceso Motorizado (IPAF).

En general, la mayor parte de los mercados de Europa, Estados Uni-
dos y Oriente Medio se han recuperado mas rapido de lo previsto en
los informes de alquiler de 2020, aunque el temor a una quinta ola
de COVID-19y los posibles confinamientos y restricciones en algunos
paises de Europa Occidental moderan el optimismo a finales de 2021.

El Informe de IPAF sobre el mercado mundial de alquiler de acceso
motorizado de 2021, recientemente publicado, muestra que la pan-
demia no ha dejado secuelas permanentes ni ha obligado a las em-
presas a reducir la plantilla ni el tamafio de la flota. Al contrario, la
mayor parte de las empresas han consolidado y asentado sus inver-
siones con vistas a incrementar sus operaciones en linea con la cre-
ciente demanda, restaurando las tasas de uso (que habfan caido al
58 % de media en los diez paises europeos estudiados a finales de
2020), con unas tarifas de alquiler estables y previsiones de creci-
miento modesto en 2022.

La mayor parte de las empresas que respondieron a la encuesta de
Ducker tienen previsto recuperar la inversion para ampliar la flota y
para usar fuentes de alimentacion ecolégicas a partir de 2022. A fina-
les de 2021, casi todos los paises han experimentado un rebote en la
actividad que practicamente ha anulado los efectos de la pandemia
y de los sucesivos confinamientos. Aunque la caida general de los in-
gresos fue menos dramética de lo esperado y previsto en el informe
del afio pasado, los mercados europeos han sufrido un fuerte golpe
debido a la pandemia.

El informe indica que Dinamarca (O %), Suecia (-2 %) y Alemania (-4
%) son los paises menos afectados en ingresos por alquileres durante
2020 debido a las medidas con las que se enfrentaron a la pandemia:
confinamientos totales breves o, en el caso de Suecia, la renuncia a
imponer un confinamiento a nivel nacional. En cambio, Espafia (-13
%), Italia y Francia (-12 %) y el Reino Unido (-10 %) sufrieron caidas
superiores al 10 % en los ingresos del mercado de alquiler en 2020.
Los paises europeos estudiados experimentaron una caida media del
8 %, mientras los Estados Unidos cayeron un 7 %.

Alemania adelant6 a Francia y al Reino Unido y a finales de 2020 era el
pais europeo con la mayor flota de PEMP/PTA, mientras el Reino Unido
experimenté una leve caida en la flota durante el pico de la pandemia.
Los tres paises tienen flotas de casi 60.000 unidades. Se prevé que la
flota en Francia aumente en 2021 y podria volver a ser el pais europeo
con la mayor flota. La tendencia general hacia las fuentes de energia
ecoldgicas no se ha visto interrumpida por la pandemia, aunque gran
parte de la inversién se ha retenido entre 2020 y 2021.

La flota solo se redujo en 2020 en el Reino Unido (-2 %) y en los Pai-
ses Bajos (-1 %), donde se vendieron maquinas antiguas o especiali-
zadas en el mercado de segunda mano. Esto permitié a ambos paises
mitigar la caida en la tasa de uso.

Espafa (-14 %), ltalia (-13 %) y Francia (-12 %) estuvieron entre los
mas afectados de Europa si analizamos los ingresos por unidad debido
al impacto de la pandemia y a los largos confinamientos nacionales, en
combinacion con otros factores subyacentes que acentuaban la inse-
guridad econdémica, incluyendo el impacto del Brexit en las relaciones
angloeuropeas. Espafa e Italia experimentaron también una modesta
ampliacion de la flota en 2020, lo que redujo la tasa de uso general y los
ingresos por unidad. Francia, Espafia, los Paises Bajos y Alemania vie-
ron una caida general en las tasas de alquiler de entreun2 % y un 7 %.
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Después de tres afios de estabilidad hasta 2019, el periodo medio de
retencién en Europa cay6 ligeramente debido a la reduccién de flota
de algunas empresas de alquiler y al aumento del valor de mercado
de las maquinas usadas debido al aumento de precio y de los tiempos
de entrega de los fabricantes de equipos originales a finales de 2020,
una tendencia que continta en 2021.

En general, la perspectiva para 2021 es que los paises mas afecta-
dos en 2020 experimentaran un rebote méas potente tras la reapertu-
ra de la construccion y de la sociedad en general, con una recupera-
cién econdémica sostenida.

En los Estados Unidos, a pesar del optimismo general a finales de
2019 con el cambio en la presidencia y algunas inversiones durante
los primeros meses de 2020, las empresas redujeron drasticamente
el gasto en maquinas nuevas en 2020 tras la llegada de la pandemia,
lo que estabilizé el tamafo de la flota durante el afio en poco més de
650.000 unidades.

Como en el Reino Unido y en los Paises Bajos, algunas empresas se
deshicieron de algunas de las maquinas mas antiguas o menos ver-
séatiles para mantener los niveles de rentabilidad. Habitualmente esas
maquinas fueron vendidas como equipos de segunda mano a otras
empresas de alquiler, lo que permitié a las empresas pequefias y me-
dianas ahorrar dinero en la compra de maquinaria y también dar res-
puesta a la demanda especifica de los clientes en cuanto a volumen
0 especializacién. La inversion cayd aproximadamente un 67 % en
2020y se prevé que recupere un 45 % a finales de 2021. La tasa de
uso bajo al 64 % en 2020 pero se prevé que se recupere hasta supe-
rar la media de uso anterior a la pandemia en Estados Unidos alcan-
zando aproximadamente un 74 % a finales de 2021.

Como en 2020, el informe también se centra especialmente en el
mercado chino e incluye un informe sobre Arabia Saudita, EAU y Qa-
tar, paises miembros del Consejo de Cooperacién del Golfo (CCG). El
informe sobre China presenta una imagen de un mercado de alquiler
de PEMP/PMA que sigue creciendo a una velocidad sin precedentes,
afectado marginalmente por la pandemia del coronavirus y que segui-
ra creciendo en tamafio de flota y penetracion en el mercado.

La tasa de uso general se redujo ligeramente y las tasas de alqui-
ler cayeron de forma considerable en China en 2020, pero el tama-
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fio total de la flota sigui6 aumentando y se prevé un incremento des-
de poco mas de 200.000 unidades a finales de 2020 a unas 300.000
al final del afio.

Esta expansion también se ve reflejada en el aumento constante de
los ingresos por alquiler, desde 703 millones de euros en 2019 hasta
974 millones de euros en 2020 y con prevision de superar los 1.150
millones de euros a finales de 2021. A pesar de esta gran expansion,
el mercado de alquiler de PEMP/PTA en China todavia tiene una gran
capacidad de crecimiento y no esté en absoluto saturado. Las empre-
sas de alquiler esperan seguir incrementando sus flotas durante los
préximos afios, y el volumen total de unidades de alquiler seguira au-
mentando a tasas superiores al 20 % de crecimiento anual.

La imagen es mas diversa en Oriente Medio, y mucho mas similar a
lo que sucede en el mercado europeo. Como en casi todo el mundo,

los paises de Oriente Medio sufrieron el impacto de la pandemia y vi-
vieron una caida drastica en los ingresos entre 2019 y 2020, debido
principalmente al aplazamiento de grandes proyectos de construc-
cion. La caida en los ingresos se debi6 al descenso en la tasa media
de uso, en el tamafio de la flota y en las tasas de alquiler. Todos es-
tos indicadores se redujeron significativamente debido a la caida de
la demanda durante los meses de mayor incidencia de la pandemia.
El informe indica que la caida del 14 % en los ingresos por alquiler se
recuperaran en un 9 % en 2021, por lo que el mercado general que-
dard un 5 % por debajo del valor que habia a finales de 2019.

Durante la pandemia, las tasas de uso cayeron desde el 75 % de
2019 a solo un 65 % en 2020, y se espera que llegue a aproximada-
mente un 70 % a finales de 2021, por lo que alcanzara valores simi-
lares a los que habia antes de la pandemia en la mayor parte de los
paises europeos y en los Estados Unidos.

Al igual que en Europa y los Estados Unidos, se espera que la inver-
sion se recupere tras una caida del 86 % en 2020. La inversién en
2021 esta por debajo de lo que se esperaba en Arabia Saudita si no
se hubiera producido la pandemia. En cambio, esta creciendo con
mucha mas fuerza en los EAU y Qatar, ya que la recuperacion de pro-
yectos de construccion aplazados como la Expo 2020 en los EAU vy la
FIFA World Cup 2022 en Qatar ha dado alas a la demanda.

Para un andlisis detallado de los mercados europeo, estadouniden-
se, chinoy de Oriente Medio, los informes de mercado global de al-
quiler de acceso motorizado de IPAF 2021 y 2020 estan disponibles
para comprar en www.ipaf.org/reports, con un importante descuen-
to en los precios de compra para afiliados de IPAF. El informe de
2020 también esta disponible para comprar; los informes de 2019
y anteriores pueden verse o descargarse gratis. Haga clic para ver
un seminario web gratuito basado en los principales hallazgos del
informe de 2021.

La nueva aplicacion ANAGRUAL es una herramienta concebida para facilitar la seguridad y salud laboral en el sector del

alquiler de grdas maviles y elevacién de cargas.

La aplicacion ANAGRUAL, una herramienta
para instalar en los teléfonos moéviles de to-
das aquellas personas de la empresa que se
considere necesario tenga conocimiento de
los documentos sobre responsabilidad, segu-
ridad y salud laboral en el sector del alquiler
de gruas moviles.

La aplicacién es un recopilatorio de las me-
didas preventivas del sector, las obligaciones
de todos los intervinientes en el alquiler de
grias moviles y cuestiones de interés para
los trabajadores y empresas del sector.

Para méas informacién pinche aqui
https://anagrual.es/login/?redirect_
to=https%3A%2F%2Fanagrual.
es%2Fproducto-y-servicio%2Faplicacion-
anagrual %2F

ANAGRUAL

Mgrupad idn emipresdarial Mycional
oo alguiladares de graas de servicio publico
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Wanual genenco &
instrucciones die gria mdwvil
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KGMG lanza oficialmente
1as plataformas de brazo de la serie King

XCMG PEMP, la division especializada en equipos de acceso del fabricante chino XCMG, ha lanzado su nueva gama de

plataformas de brazo Smart Cloud King.

Se dice que es "mas inteligente, mas segu-
ra y mas grande" que las maquinas en sus
gamas de plataformas aéreas anteriores. La
nueva generacion es una actualizacion de la
linea de productos de la serie XG del fabri-
cante y presenta mayores capacidades de
ahorro de energia para ayudar a los usuarios
a reducir su impacto en el entorno.

La compafiia ain no ha publicado detalles
completos sobre los nuevos modelos, pero
se llevd a cabo un evento especial para lan-
zar la gama completa en las instalaciones de
XCMG en Xuzhou, Jiangsu en China, en el ul-
timo trimestre del afio pasado.

Hablando en el lanzamiento de la serie Ky
en el evento del fabricante, Business Con-
ference, el presidente de XCMG, Wang Min,
dijo: “En el futuro, XCMG PEMP aprovecha-
ra al maximo sus ventajas lideres en la in-
dustria, avanzando con seguridad y confia-
bilidad, para crear la marca de trabajo aéreo
preferida de China”.

El lanzamiento de la serie K sigue al lanza-
miento de XCMG de su plataforma elevadora
telescépica de 58,6 m de altura de trabajo y
la introduccién de su primera plataforma ele-
vadora telescopica alimentada por bateria de
litio, ambas anunciadas en octubre de 2021.

Las maquinas de la serie K ahora estan
siendo producidas por XCMG en su nueva
base de fabricacion en el sitio del grupo en
Jiangsu.

Incorporando sistemas de prueba y capaci-
dades avanzadas de garantia de procesos y
control esbelto, la instalacién entr6 en fun-
cionamiento a fines de 2019 y ahora produ-
ce 35 modelos de plataformas, incluidas pla-
taformas de tijera, articuladas y telescopicas.

Desde la formacion de XCMG PEMP (hace
unos seis afnos), ha "continuado aumentan-
do su disefio de mercado en el extranjero”, al
expandir sus ventas a "mas de 60 paises y re-
giones de todo el mundo", dijo la compafiia.

También ha “intensificado el desarrollo es-
tratégico” y el despliegue de sus productos

GIRERTEINERT
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electrificados y totalmente eléctricos para au-
mentar su diéxido de carbono y neutralidad
de carbono.

Segln la compafia, el lanzamiento de la
nueva serie K es un hito clave en su apuesta
de crecimiento y un testimonio de las capa-
cidades y ambiciones de la 'joven’' empresa.

Li Qianjin, gerente general de XCMG PEMP,
dijo: "Al fabricar productos que cumplen con
los requisitos de los clientes y las demandas
de los escenarios, XCMG PEMP liderara una
nueva tendencia en el desarrollo de las pla-
taformas".
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Anagrual celebrara su Asamblea
en Bilhao del 7 al 10 de julio

La agrupacion empresarial nacional de alquiladores de grias, ANAGRUAL, ya ha anunciado fechas para su Asamblea General.

Sera del 7 al 10 de Julio en el Hotel Carlton de Bilbao.

El dia 8 se celebra la Asamblea para los socios, donde se trataran to-
dos los temas de actualidad del sector del alquiler de grias.

Ya se estan ultimando todos los detalles de la Asamblea de Bilbao de
ANAGRUAL.

Para aquellos que sea vuestra primera Asamblea en Bilbao os asegu-
ramos que no os arrepentiréis, si es un 10% tan buena como la ante-
rior, sera éxito asegurado.

Si queréis patrocinar la Asamblea, ya sabéis que acuden a ella todos
los empresarios importantes de alquiler de grias de Espafia y que es
un foro inigualable donde estar.

Os podéis poner en contacto con info@anagrual.es para mas detalles.

Allllilillll
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Easy Lift participara en Ia feria Myplant & Garden

La agenda de 2022 ya esta repleta de citas para la empresa Easy Lift. EI nuevo afo se abrira con la participacion en la
feria Myplant & Garden que tendra lugar desde el 23 hasta el 25 de febrero 2022 en el recinto ferial Milan Rho.

Se trata de la feria mas verde de ltalia, que ha-
bitualmente siempre se celebra anualmente
desde 2015, cuyo principal objetivo es promo-
ver la cultura del verde y la economia circu-
lar, prestando especial atencion a la sosteni-
bilidad medioambiental. Esta feria involucra a
tres sectores principales como son la horticul-
tura, la jardineria y el paisajismo, representa-
dos por mas de 700 expositores profesionales
del sector, que operan no solo en el sector de
viveros y decoracion, sino también en el sector
de la construccion y la mecénica.

En este sentido, Easy Lift estard presente con
Savis Piattaforme Aeree, su distribuidor para
Lombardia. Juntos, presentaran las plataformas
aéreas sobre orugas Easy Lift a todos los profe-
sionales presentes en la feria, guidndolos en la
eleccion de la arafia que mejor se adapte a sus
necesidades de trabajo en altura. De hecho, to-
dos los modelos de la gama Easy Lift, desde el
R130 mas pequefio hasta el R420 més grande,
se utilizan ampliamente en el sector horticola, no
solo en lItalia, sino también en el extranjero.

Las plataformas sobre orugas que se expon-
dran son una R130 y una R160. La arafa
compacta R130 puede alcanzar una altura
de trabajo de 12,20 m, con un alcance de
6,50 m y una capacidad de carga en la cesta
de 200 kg. Esta equipada con un brazo que

se puede mover hasta 90° y una rotacion de
la cesta hasta 180°. En cuanto a las opcio-
nes de potencia, la plataforma esta disponi-
ble con un motor de gasolina estandar com-
binado con un motor eléctrico o con el motor
diésel opcional o en una versiéon de bateria
(R130BA), que funciona con una baterfa de
litio. La arafia R160, en cambio, es capaz de
alcanzar una altura de trabajo de 15,60 m,
con un alcance horizontal de 7,50 m. Tie-

04

NWMYPLANT
dosHDE

STAND L19 - M20

ne una capacidad de carga en la cesta de
200 kg y esta equipada con una pluma que
se puede mover hasta 90° con una rotacién
de la cesta de hasta 180°, siempre disponi-
ble con varias opciones de potencia, incluida
una con bateria de litio.

Easy Lift y Savis les esperan en el stand L19

M20 pabellén 20 para presentar la gama de
plataformas sobre orugas Easy Lift.

FEBRUARY2022
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Durante el pasado afo se celebraron seis ediciones reuniendo a referentes en diversos ambitos de la economia, social

media, sostenibilidad y cultura empresarial.

Maria Neira, César Cernuda o Antonio Blanco han sido algunos de los
ponentes durante el afio de su estreno.

En GAM siguen avanzando en su misién de ser una empresa colabo-
rativa, sostenible y comprometida con las personas, el medioambien-
te y sus clientes. Entre los distintos proyectos que se estan llevando a
cabo, destaca su Plan de Sostenibilidad que engloba cuatro grandes
areas, siendo una de ellas la Innovacion Social.

Dentro de este &mbito, nacié la iniciativa Charlando en GAM con el
fin de fomentar el networking en Asturias, conocerse y poder charlar
y aprender sobre distintos temas de actualidad que afectan tanto en
la vida profesional como personal, tales como la transformacién digi-
tal que estamos viviendo como sociedad, o la sostenibilidad con nue-
vas formas eficientes de energia. En definitiva, un evento abierto en el
que abrir un debate sobre temas clave para el futuro.

EL PROYECTO DE SOSTENIBILIDAD

Uno de los grandes proyectos de GAM es el Plan de Sostenibilidad,
que busca el avance de la compafiia y su compromiso con el entorno
bajo tres pilares fundamentales: las personas, el medioambiente y sus
clientes. Este proyecto engloba cuatro grandes areas de actuacion: la
innovacion social, la energia y movilidad sostenible, la economia cir-
cular y la transformacion del negocio, abarcando de forma transver-
sal toda su actividad.

El area de innovacién social incluye diferentes iniciativas para asegu-
rar el bienestar social, de sus empleados y fomentar la colaboracion
entre diferentes empresas por un objetivo comun, siendo Charlando
en GAM una iniciativa capital en este ambito.

CHARLANDO EN GAM

Charlando en GAM es una de estas iniciativas que incluye su Plan de
Sostenibilidad, a través de la que podemos disfrutar de manera co-
laborativa de referentes en el ambito de la innovacién, cultura y sos-
tenibilidad.

Las diferentes ediciones de esta iniciativa en 2021, celebradas en la
Sala de Innovacién de las oficinas centrales de Asturias, se han ce-
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rrado el pasado 23 de diciembre con la ponencia de Maria Neira. A lo
largo de todas ellas, se han podido compartir temas de actualidad re-
lacionados con diversos ambitos: desde la cultura empresarial hasta
el cuidado del medioambiente.

ANTONIO BLANCO, EL ESTRENO
DE CHARLANDO EN GAM

La primera edicién de esta iniciativa se inauguré con la presencia de
Antonio Blanco, Director de la Fundacién Alimerka, que acudi6 a las
instalaciones de GAM para hablar de la importancia de la Responsa-
bilidad Social Corporativa y del papel fundamental de las empresas
para lograr el avance y el bienestar social.

No te pierdas el resumen en el siguiente video https://www.youtube.
com/watch?v=3pRBhQY9Ehk

CESAR CERNUDA, A LA CABEZA DE LA DIGITALIZACION

César Cernuda, presidente de NetApp y expresidente de Microsoft LA-
TAM acompafié a GAM para charlar sobre la profunda transformacion
digital que estamos viviendo tanto en el &mbito empresarial como in-
dividual. La proteccioén de los datos en el mundo virtual y la obligacion
de las empresas a incluirse cada vez méas en este mundo, fueron la
clave de esta edicion que se celebré el pasado mes de julio.

No te pierdas el resumen en el siguiente video https://www.youtube.
com/watch?v=99Kx5gpDKHk
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OMAR SUAREZ, INNOVACION
PARA CUIDAR EL MEDIOAMBIENTE

El CEO de Sunthalpy, que acudi6 a la tercera edicion de GAM, pre-
sentd la casa autosuficiente que se encuentra en Oviedo, y hablé de
la tecnologia detras de ella y de su empresa, que busca cuidar el
medioambiente a la vez que permitirnos una vida méas econémica.

No te pierdas el resumen en el siguiente video https://www.youtube.
com/watch?v=6kJyPLXd22M

EVA PANDO, ASTURIAS A LA CABEZA

Eva Pando, Directora General de IDEPA, puso la nota de asturiania a
esta iniciativa, ensefiando a vender y potenciar el talento y las opor-
tunidades que ofrece Asturias para los inversores. Un paraiso que ha
crecido y avanzado a pasos agigantados y que esta preparada tanto
geograficamente como por su alto nivel de innovacién y tejido empre-
sarial para recibir inversores de todo el mundo.

.. . $ $"ENE A

No te pierdas el resumen en el siguiente video https:/www.youtube.
com/watch?v=POgNJE2bzhQ&t=3s

CARLOTA FERNANDEZ,
LA IMPORTANCIA DEL REALFOODING

Carlota Fernédndez, Dietista-Nutricionista, méas conocida por su perfil
de Instagram @nutriaconsejame es, ademas, Community Manager de
Realfooding. En esta edicion de Charlando en GAM, pudieron apren-
der la importancia de la alimentacion real, tanto para la salud como
para cuidar las materias primas de las que disponemos, apostando
por la cocina de proximidad y de aprovechamiento.

Catering ofrecido por Carlota Fernédndez tras la quinta edicién de
Charlando en GAM.

No te pierdas el resumen en el siguiente video https://www.youtube.
com/watch?v=rZBJezJIrjU

MARIA NEIRA, UN CIERRE POR TODO LO ALTO.

Maria Neira, Directora General de Salud Publica y Medioambiente de
la OMS, acompafé a GAM en la Ultima edicién del pasado afio para
hablar de la importancia de cuidar el medioambiente, de proteger el
planeta en el que vivimos para garantizar un nivel de salud éptimo a
nivel global, evitando futuras pandemias. Las multiples enfermedades
que nos acompafian hoy en dia, se deben, en mayor parte, al calen-
tamiento global y la contaminacién que sufrimos. La importancia de
la revolucion sostenible esta en nuestra mano, para disfrutar sanos de
un planeta que también esté sano.

No te pierdas el resumen en el siguiente video https://www.youtu-
be.com/watch?v=yU1g5rdegig&list=PLgkAFciuhjWMVxDw1NgX4
Aw9_NTzh8iY4&index=2

EVENTOS HiBRIDOS PARA LLEGAR A TODO EL MUNDO

Estas ediciones de Charlando en GAM se han celebrado en sus ofici-
nas centrales de Asturias, siendo retransmitidas en directo de manera
publica. A lo largo de todas las ediciones, sus redes sociales — espe-
cialmente sus perfiles en LinkedIn e Instagram — han sido el aloja-
miento de estos eventos, permitiendo a todo el publico poder unirse
para verlo en streaming.

Gracias a su departamento de Informatica y Sistemas, Marketing y a
GAM Eventos, ha sido posible reunir a méas de 2.000 personas de to-
dos los continentes.

Si te lo has perdido, puedes disfrutar de todas las ponencias en su
canal de Youtube
https://www.youtube.com/channel/UC8WS4bNisEGoT5nEyN 1PxMg
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Una nueva MK 88-4.1de Liebherr viaja a ltalia

La empresa italiana F.lli Zanoletti S.p.A. lleva 40 afos apostando por las grias de Liebherr. La enorme calidad, la buena asistencia
técnica y el abastecimiento fiable de piezas de repuesto, fueron elementos clave para la compra de la nueva MK 88-4., una gria

movil compacta y manejable, que ha sido concebida para usos cortos con gran alcance.

La altima adquisicion de la flota: Mauro Munaretti (Liebherr-Italia S.p.A.; de izquierda a derecha) fue el encargado de hacer la entrega oficial de la MK 88-4.1 a Bortolo
Zanoletti y Edoardo Zanoletti. Se han respetado los protocolos anti-COVID-19 vigentes en la zona.

La empresa italiana de transportes y grias,
F.lli Zanoletti S.p.A., moderniza su flota de
vehiculos con la gria de construccion mo-
vil MK 88-4.1 de Liebherr. La gria de cuatro
ejes es especialmente adecuada para traba-
jos en zonas con poco espacio y el servicio
con una Unica persona. El concepto ecold-
gico y orientado al futuro de potencia hibri-
da permite un servicio de grua eléctrico. Las
grias de construccién moviles permiten va-
rios servicios en un mismo dia sin ningdn
problema.

«Liebherr es sinénimo de calidad, apoyo
integral en la asistencia técnica y elevada
disponibilidad de piezas de repuesto», afir-
maban ambos directores ejecutivos Bortolo
Zanoletti y Edoardo Zanoletti durante la en-
trega oficial de la MK 88-4.1. A dia de hoy,
la flota de F.lli Zanoletti S.p.A. cuenta con 18
maquinas y seis gruas son de Liebherr. A las
cinco gruas méviles LTM de la flota pronto
se unird una nueva MK 88-4.1. La MK 88-
4.1 ofrece soluciones versatiles siempre que
escaseen el espacio y el tiempo: la torre ver-
tical de las gruas de construccion moviles
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permite realizar trabajos directamente en el
edificio. Gracias a la cabina-ascensor de al-
tura regulable sin escalonamientos, el con-
ductor de la gria siempre tiene vision direc-
ta a las cargas.

SISTEMAS DE ASISTENCIA
INTELIGENTES PARA
ELEVACIONES PRECISAS

Ademas, con su alcance méaximo de 45 me-
tros, la grua taxi cuenta con una capacidad
de carga en la punta de 2200 kg. Gracias a la
mayor capacidad de carga en comparacion
con la MK 88, sobre todo con posicion in-
clinada de la pluma, estamos ante una gria
todavia méas potente. Los sistemas de asis-
tencia inteligentes ayudan al conductor de la
gria y permiten un trabajo preciso y segu-
ro, incluso en caso de elevaciones comple-
jas y exigentes.

Ademas, el servicio libre de ruidos y emisio-
nes con la alimentacién eléctrica ofrece un
sinfin de ventajas, sobre todo en obras noc-
turnas o en nucleos urbanos. Si no hay nin-

guna fuente de corriente cerca, el motor
diésel garantiza un funcionamiento autosu-
ficiente.

Los responsables conductores de gruas de
Zanoletti, Simone Bonfanti y Tomaso Ferazzi-
ni, ya esperan con ilusién el primer trabajo
con la nueva MK 88-4.1: «La primera impre-
sion de la MK 88-4.1 es excelente. La grua es
facil de manejar, tanto en la carretera como
en obras con poco espacio gracias a las di-
ferentes configuraciones de la direccion. El
manejo preciso la convierte en un vehiculo
rapido y eficiente incluso en las obras». Para
que el servicio transcurra sin ningun proble-
ma, ambos han realizado una formaciéon de
varios dias en la sede de Liebherr en Bibe-
rach.

F.lli Zanoletti S.p.A. compré su primera grla
Liebherr hace ya cuarenta afios. La elegida
fue una grua de 170 toneladas. La empre-
sa con sede en Bérgamo y una plantilla de
25 empleados, renueva su flota en intervalos
regulares. Todas las maquinas que ofrecen
para alquilar suelen tener menos de 20 afios.
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Cranserco entrega la grua para terrenos
dificiles Grove GRT8100 a Ia empresa minera
e oro de Indonesia ASA

La empresa de mineria de oro de Indonesia PT Arafura Surya Alam (ASA) ha comprado su primera griia Grove: una GRT8100 que
se utilizara para respaldar un importante programa de trabajo de construccion para la empresa, junto con las tareas regulares de
operacién de la mina y mantenimiento de la planta. La nueva griia para terrenos dificiles tendra su base en el sitio de Kotabunan
de ASA en East Bolaang Mongondow Regency, North Sulawesi.

El GRT8100 fue vendido a ASA por el dis-
tribuidor indonesio de Manitowoc para grias
para terrenos dificiles Grove, Cranserco. ASA
eligi6 la Grove GRT8100 para satisfacer su
necesidad de una grua para terrenos dificiles
robusta de 100 t de capacidad para trabajar
en espacios reducidos, ofrecer una excelente
maniobrabilidad y contar con el respaldo de
un distribuidor en el pais con repuestos, ser-
vicio, capacitacion y soporte técnico.

Una de las primeras tareas de la gria sera
apoyar la construccién de varias instalacio-
nes nuevas en el sitio de la mina. Estos in-
cluyen un almacén en el lugar, una estacion
de combustible, alojamiento para el personal
y una planta de procesamiento. Una vez que
se complete este trabajo, el GRT8100 per-
manecera en el sitio y respaldaréa las opera-
ciones generales tanto en la mineria como
en el procesamiento del negocio. De mane-
ra crucial, la gria también podra manejar
los transformadores de 65 t instalados en las
operaciones de la mina para garantizar que
estos equipos vitales se mantengan regular-
mente para mantener el sitio de trabajo en
funcionamiento.

Franklin Chandra Pragnyono Seto, superin-
tendente de la cadena de suministro de ASA,
dijo que la fuerza y la calidad de la griia Gro-
ve RT trajeron mucha confianza al sitio.

“Esta es la primera vez que ponemos en mar-
cha una grtia Grove y estamos muy impresio-
nados con la facilidad de operacion y las ca-

racteristicas de seguridad de la GRT8100”,
dijo. “Necesitdbamos una gria robusta que
pudiera ofrecer versatilidad para soportar
una variedad de tareas diferentes, desde la
construccién hasta la operacién minera dia-
ria. La GRT8100 fue perfecta para nosotros
en términos de su capacidad y capacidades
generales y sabemos que podemos confiar
en ella para cumplir”.

La grua para terrenos dificiles Grove GRT8100
tiene una capacidad de 100 t y hasta 73 m
de alcance cuando la pluma principal de 47
m esta equipada con su complemento com-
pleto de pluma y seccién de celosia interme-

dia. La potencia proviene de un motor Cum-
mins QSB6.7L que impulsa la fuerte traccion
de la linea de la grua, los potentes polipas-
tos y el impresionante rendimiento de eleva-
cién. También hay control y eficiencia, con
un modo ECO para las operaciones y el ex-
clusivo Sistema de control de griia (CCS) de
Manitowoc que supervisa todas las funciones
y garantiza una eficiencia inigualable en el lu-
gar de trabajo

Como todos los modelos Grove GRT, el
GRT8100 esta respaldado por una garan-
tia estandar de dos afios. Ademas, Cran-
serco coloc6 a uno de sus técnicos en el
sitio con ASA durante dos semanas des-
pués de la puesta en servicio para brin-
dar capacitaciéon a todos los operadores y
equipos de mantenimiento, asegurando la
competencia en el uso y mantenimiento del
GRT8100.

ASA es una subsidiaria de PT J Resources
Nusantara (JRN) y tiene operaciones que cu-
bren mas de 4000 ha en la provincia de Su-
lawesi del Norte, Indonesia. La gria suminis-
trada a ASA es la tercera GRT8100 que se
entrega a Indonesia.

Este ultimo modelo fue entregado y pues-
to en servicio en el sitio por Cranserco con
grupos de operacion y mantenimiento del
equipo ASA que tomaron clases practicas y
tedricas dirigidas por los instructores de ca-
pacitacion de Cranserco.
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El primer MaxControl de Bohcat llega a Espaiia

Control remoto desde el mdvil o tablet para las cargadoras Bobcat.

MaxControl es un kit de hardware exclusivo
de la firma Bobcat, que combinado con una
aplicacion iOS, permite al operador controlar
la cargadora a distancia, utilizando un iPho-
ne o un iPad. El sistema MaxControl es extre-
madamente Util en multitud de aplicaciones.

Bobcat sigue como siempre buscando nue-
vas soluciones, integrando productos y tec-
nologfas al mercado, adentrandose en nue-
vas categorias e impulsando innovaciones
basadas en las necesidades del cliente, y el
nuevo sistema MaxControl es sin duda la ul-
tima prueba de ello; indica Carlos Campos
District Manager Bobcat para Iberia & Turkey

OPINION MUY FAVORABLE

DEL USUARIO

Obras y Construcciones Corbera empresa
fundada en 1970, por una familia dedicada
al mundo de la construccion y los movimien-
tos de tierras de Corbera de Llobregat (Bar-
celona) ha sido la primera en adquirir este
sistema de control remoto Bobcat a través
del movil del operador en Espafia, y de los
primeros en Europa.

Conocieron MaxControl a través del distribui-
dor oficial de la zona, Bobcat Of. Les llamd
mucho la atencion la versatilidad que les po-
dia otorgar esta aplicacion gracias a la visibili-
dad total del espacio y sobre todo la seguridad
que aportaba esta nueva manera de trabajar.

Este iba a facilitar algunos trabajos concre-
tos ya que la vision periférica en la obra
mejoraria considerablemente desde fue-
ra de la maquina; sobre todo para poder
efectuar trabajos especiales que requieren
de una mayor seguridad, en espacios re-
ducidos y con poca visibilidad, en los derri-
bos, o cuando trabajan rematando aceras,
este les proporciona una mayor precision
de acabados y a su vez minimiza las ho-
ras de trabajo.
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Este sistema les da también mucha fiabilidad y
precision a la hora de cargar y descargar en el
camion para hacer el traslado de la maquina a
otra obra. Sin duda alguna a parte de la visibi-
lidad, el MaxControl aporta seguridad. Un fac-
tor que cada dia es méas importante en la obra y
que al final se convierte en un beneficio directo
para el operador y el empresario, Ademas evi-
ta dafiar con posibles golpes la maquina o pa-
decer roturas de orugas, pues desde el exterior
de la cargadora se puede ver mejor por donde
circula y por donde pisa la maquina.

ES COMO CONDUCIR

UN COCHE TELEDIRIGIDO

“Es fantastico, muy facil de montar y des-
montar, y de usar, es como llevar un coche

teledirigido, pero siempre con mucha pre-
caucién, comenta Eduard Heredia, gerente
de Obras y Construcciones Corbera. En unas
cuantas horas ya dominaba el manejo de la
cargadora a través de mi propio movil.

Destacaria sin duda la seguridad que nos ha
aportado, que es muy Util y versatil ya que
puedo usarlo con la pala o bien con varios
de los implementos Bobcat para realizar di-
versas tareas como desbrozar o utilizar un
disco de corte. Ademas, por ahora solo ten-
g0 una cargadora Bobcat de orugas, pero en
un futuro es posible que compre un modelo
de ruedas y podré trabajar con el MaxControl
con las 2 maquinas.”

MUY FACIL DE INSTALAR,

Y CON TODOS LOS DETALLES

EN LA PANTALLA DE TU MOVIL

El MaxControl es un sistema muy facil de co-
nectar, simplemente se debe poner el recep-
tor encima de la cabina y el botén de para-
da de emergencia en la parte posterior del
cap6 de la maquina, los dos llevan un iman
incorporado, para su rapida colocacion. Des-
pués se abre el porton del motor y se conec-
tan los cables al conector de diagnosis del
de maquina.

El siguiente paso es descargar la aplicacion
MaxControl en el movil y una vez descargada
el concesionario da acceso al kit MaxControl.
Tras de estos pasos simplemente es conec-
tarse al wifi de la maquina y empezar a ope-
rar con ella.

Una vez instalado el operador puede acce-
der a la informacién principal de la maqui-
na desde el exterior en la pantalla del movil o
de la tablet, mientras que los mandos intui-
tivos le permiten manejar tanto la maquina
como el implemento con facilidad. Este per-
mite que se identifiquen los errores con faci-
lidad gracias a los codigos de mantenimiento
que aparecen directamente en el dispositi-
vo movil. E incluso ofrece el diagnéstico de
la maquina que comunica toda la informa-
cion importante sobre el portador, o se pue-
de dar acceso a la maquina a varios usuarios
finales, lo que permite un rapido cambio de
operarios.

Los trabajos de dos personas ahora pueden
ser manejados por un solo trabajador gracias
a los beneficios de MaxControl.

TRABAJO MAS SEGURO Y EFECTIVO

Actualmente Obras y Construcciones Corbe-
ra esta efectuando un trabajo de relleno con
tierra en una amplia zona subterrdnea de
unos 1000 m?® bajo un patio de una escue-
la para maximizar la seguridad de los alum-
nos. El area a rellenar es un hueco que que-
da justo bajo la zona de recreo y para evitar



un posible hundimiento al estar este en una
zona montafiosa, en la que puede haber mo-
vimientos.

Con la cargadora Bobcat de orugas, mode-
lo T590 y el MaxControl el operador puede
acceder por una pequefia apertura al inte-
rior de un corredor controlando la maquina
desde el exterior de la cabina y manejando el
control de cada movimiento de esta desde su
movil. Gracias al MaxControl se eliminan los
puntos ciegos, se posee la visibilidad total en

todo momento y aumenta la conciencia del
entorno circundante.

Este trabajo se efectuara en un par de sema-
nas, mientras que antes se hubiera realizado
con maquinaria méas pequefia lo que implica-
ria el doble de tiempo para terminar la obra,
resultaria méas costoso, y con el riesgo de ro-
zar el chasis de la maquina al entrar y sa-
lir marcha atras del estrecho pasillo interior.

Todo ello se resume en seguridad, comodi-
dad, calidad, rapidez y rentabilidad.

En zonas remotas con poca conectividad,
como este subterraneo el sistema mantiene
al operador registrado durante 12 horas de
funcionamiento y funciona en un rango de
hasta 100 m.

En cuanto a la cargadora compacta Bobcat
T590, esta resulta ideal para este tipo de ta-
reas con espacio muy limitado, gracias su
tamafio compacto, su maniobrabilidad, su
estabilidad, aportando una gran potencia,

NOTICIAS EXCLUSIVAS
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fuerza de arranque para la manipulacion de
tierras y capacidad de elevacion para vaciar
camiones del material de relleno de relleno.
Posee elevadas capacidades nominales de
funcionamiento, ciclos méas breves y giros
mas rapidos.

Bobcat sigue como siempre buscando nue-
vas soluciones, integrando productos y tec-
nologias al mercado, adentrandose en nue-
vas categorias e impulsando innovaciones
basadas en las necesidades del cliente, y el
nuevo sistema MaxControl es sin duda la ul-
tima prueba de ello.

Bok Seng Logistics PTE LTD Singapur recihe
dos semirremolques Goldhofer nMPA« 8

Bok Seng Logistics existe desde hace mas de 40 afios y se ha desa-
rrollado continuamente desde el principio en el campo de la elevacién
y el transporte pesado. Hoy, Bok Seng Logistics, con su amplia gama
de servicios, persigue la visién de ser el especialista en logistica por
tierra y agua. Desde transporte intermodal y almacenamiento hasta la
gestion de proyectos logisticos complejos y de gran escala, Bok Seng
Logistics ofrece una gama completa de servicios que no tiene parale-
lo en la region del sudeste asiatico.

Por primera vez en la historia de la empresa, Bok Seng decidio recien-
temente invertir en una solucién de transporte de Goldhofer, y ya se
han entregado los dos semirremolques »MPA« de 8 ejes. Bok Seng
eligio especificamente la version »MPA« debido a las ventajas de la
tecnologia de ejes de bajo mantenimiento en combinacion con una
alta carga por eje y la altura de carga extremadamente baja. "Estamos

convencidos de que los dos remolques de 8 ejes con el sistema de
ejes MacPherson encajan perfectamente en nuestra cartera de logis-
tica", dice complacido Teo Vincent, director sénior de Bok Seng Logis-
tics. EI »MPA« 8 tiene una carga por eje de 15,6 t por linea de eje. De
modo que cada vehiculo puede manejar facilmente operaciones con
un peso total de mas de 150 toneladas. Pueden transportar cargas al-
tas y anchas con pesos unitarios de hasta 120 toneladas, asi como
elementos largos y pesados, como armaduras de hormigén, elemen-
tos de puentes, etc., gracias a una extension de plataforma de carga
de 10,8 m para una longitud total de 25,3 m. Bok Seng le dio espe-
cial importancia a la baja altura de carga de 885 mm, que necesitan
para manejar gran cantidad de préximos viajes de larga distancia con
vagones de ferrocarril en rutas con puentes y tineles. Con un cabres-
tante montado en el cuello de cisne para este fin, los vagones pueden
subirse rapidamente a la plataforma de carga.

Entrega de los dos semirremolques MPA 8

125



NOTICIAS EXCLUSIVAS
REVISTA ONLINE

&

El cliente habitual de Tadano, Kran Mitterhauser
GmbH, cuenta con la ATF-100-4.1

Nunca cambies un equipo ganador. Ese es sin duda el lema del proveedor de servicios de grias austriaco, Kran Mitterhauser GmbH.
La empresa cuenta con las grias Tadano desde hace casi 30 afos y ha trabajado con todos los modelos lanzados por el fabricante
en este tiempo. Entonces, cuando llegé el momento de que el cliente habitual volviera a aumentar su flota, fue el turno de la

todoterreno Tadano ATF-100-4.1, actualmente AC 4.110-1.

Kran Mitterhauser GmbH emplea a un equipo de 70 empleados en su
sitio en Zell an der Pram, Austria, y ofrece servicios de gruas de todo
tipo: desde construccion prefabricada y unidades industriales de eleva-
cién hasta trabajos de recuperacion y poda de arboles. Con una gama
tan diversa de servicios en oferta, la empresa debe poder confiar en
maquinas que sean capaces de manejar estos requisitos flexibles. Su
flota comprende un total de 27 griias méviles, dos tercios de las cua-
les provienen de Tadano, y esto se debe a varias razones, como expli-
ca el director gerente Helmut Mitterhauser: “Hemos tenido muchas ex-
periencias positivas en los muchos afios que llevamos contando con
Tadano: las maquinas robustas y econémicas son verdaderos caballos
de batalla, el servicio siempre es magnifico y nuestros conductores de
grlas disfrutan de lo intuitivo que es operar las grias”.

En su afan por afiadir otra todoterreno flexible a sus filas, Mitterhauser
decidi6 adquirir una nueva ATF-100-4.1. Otro factor a favor de elegir
este modelo se redujo a la experiencia: “Ya hemos trabajado con el
modelo anterior de 90 toneladas en nuestra flota y nuestros conduc-
tores nunca tuvieron ningn problema con él, por lo que sabemos que
el de 100 toneladas no seréa diferente,” explica Helmut Mitterhauser
con seguridad.

FLEXIBILIDAD INCOMPARABLE

Aunque Kran Mitterhauser tiene la intencién de utilizar la griia de 100
toneladas en principio para todas las aplicaciones imaginables, el pro-
veedor de servicios de grias ve un potencial particularmente grande en
el campo del montaje de elementos prefabricados: “La gria se puede
combinar con varias extensiones de pluma con una corredera y un se-
gundo cabrestante. Estos accesorios nos permitiran utilizar la maquina
como alternativa a una grua torre. El segundo cabrestante, por ejemplo,
se puede usar para girar e inclinar componentes de hormigén, lo que es
extremadamente préactico para trabajos cortos en la construccion pre-
fabricada”, explica el director general de la empresa de gruas. Otro ele-
mento practico es que las extensiones de la pluma son autoajustables,
lo que significa que no se requiere una grda auxiliar.
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Incluso en el camino al sitio de construccién, la gria de 100 tone-
ladas puede cargar bastante por si misma. Dentro de la carga por
eje de 12 toneladas, por ejemplo, todavia se puede transportar un
contrapeso de 9,2 toneladas ademés de la extension de la pluma
de 17,7 metros. Esto es suficiente para levantar cargas de 7,3 to-
neladas en un radio de 14 metros con la pluma totalmente extendi-
da a 60 metros. Con el alcance méaximo posible de 34 metros para
esta configuracion, la gria maneja media tonelada de peso de A a
B. Es un material pesado, pero generalmente no se requiere trans-
porte adicional para mas contrapeso. “Con datos de rendimiento
como este junto con la gama versatil de accesorios, la grda de 100
toneladas cubre practicamente todas nuestras aplicaciones como
grua taxi. Y dado que incluso se puede usar en condiciones de
espacio reducido, esta gria realmente ofrece una flexibilidad sin
igual”, dice entusiasmado Helmut Mitterhauser.

¢(SIN ESPACIO? {NO HAY PROBLEMA!

Incluso en los sitios més desafiantes, el ATF-100-4.1 no hace con-
cesiones en términos de rendimiento gracias a sus estabilizadores
asimétricos. Las vigas estabilizadoras de la gria se pueden exten-
der a diferentes distancias y, al mismo tiempo, el control inteligen-
te de la gria AML garantiza que esté disponible la maxima capaci-
dad de elevacion posible en cada configuracion de estabilizadores.
Esto deja a la ATF-100-4.1 equipada para todas las eventualida-
des y seguramente estara a la altura del viejo lema deportivo del
cliente habitual de Tadano, Kran Mitterhauser: nunca cambie un
equipo ganador.

En octubre, las grias Demag, Mantis y Tadano unieron fuerzas bajo
una marca unificada: la marca Tadano. Solo hay un nombre para re-
cordar cuando se trata del mejor equipo de elevacién. Con la unifica-
cion, Tadano introdujo una nueva formula de nomenclatura. La ATF-
100-4.1 ahora se llama AC 4.110-1

Mas informacién en www.tadanoeurope.com
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ULMA presente en el proyecto del puente
sobre el rio Cuiaba, en Brasil

La solucion a 240 metros de vano llevada a cabo con el sistema de voladizos sucesivos.

Sobre el rio Cuiaba, en Brasil, se esté llevan-
do a cabo la construccién de un nuevo puen-
te en voladizos sucesivos que unira el Parque
del Lago en Vérzea Grande con el Parque
Atalaia en la capital. El principal desafio ha
sido no perjudicar o interrumpir la navega-
bilidad del rio.

“Este proyecto tenia como condicién princi-
pal, preservar la navegabilidad del rio Cuia-
ba, respetando todas las directrices de la Ma-
rina brasilefia. El puente tiene 390 metros de
longitud, una luz de 240 metros y 120 metros
de via navegable, coincidiendo con el vano
central y teniendo en cuenta las prerrogati-
vas de la Marinabrasilefia”, comenta Luiz Ar-
mifio, ingeniero de obra, constructora Rivoli.

La empresa RIVOLI considera que ademas
de promover el desarrollo econémico a esta
region, la ejecucion del proyecto aliviara el
transito de varias carreteras de Cuiabéa y Var-
zea Grande, que hoy estan sobrecargadas.

Ademas, creard un nuevo acceso al Aero-
puerto Marechal Rondon, y reducira en tiem-
po el desplazamiento entre las dos ciudades.

En una obra como esta, hay muchos desa-
fios. Para evitar las afecciones al entorno
medioambiental y el empleo de apeos sobre
el terreno, el tramo sobre el rio Cuiabéa esta
siendo ejecutado con carros de avance CVS
de ULMA Construction. Este equipo dispo-
ne de un sistema de avance hidraulico redu-
ciendo la mano de obra necesaria y tiempos
de ejecucion.

“La empresa constructora RIVOLI ha optado
por esta solucién de voladizos sucesivos para
superar un vano de 120 metros, incrementar
la productividad y cumplir con el cronogra-
ma establecido en el menor tiempo posible”.

Ademaéas del empleo de carros de avance
CVS para llevar a cabo las dovelas de 1,5 a
5 m de longitud, otros productos del porta-
folio ULMA como los encofrados COMAIN
y ENKOFORM, la cimbra T-60, las conso-
las trepantes BMK y los perfiles metélicos se
han utilizado para ejecutar las pilas y otras
estructuras.

“La seguridad de los equipos ULMA aporta
productividad en la obra, reduciendo el tiem-
po de ejecucion del proyecto. Hoy en dia la
colaboracion entre ULMA y RIVOLI ha alcan-
zado un nivel de cercania muy alto. Cuando
hay una dificultad técnica, nos ponemos en
contacto con ULMA vy ellos responden rapi-
damente, lo que facilita y agiliza nuestro pro-
ceso de produccién”, comenta Armino.

José Vidal, distribuidor exclusivo STILL para
las provincias de Alicante y Albacete, ha es-
trenado nuevas instalaciones en Monforte del
Cid, Valencia. Se trata de una nave de 4000
m? desde donde les atenderan y asesoraran
para optimizar el transporte interno de las
mercancias.

Jose Vidal, SLU son especialistas en maqui-
naria para el transporte interno de mercan-
cias, carretillas elevadoras, apiladores, re-
tractiles, transpaletas, trilaterales, etc.
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Tecno Fast adquiere Alco Rental Services

La empresa chilena inicia su plan de expansién en Europa, con la compra del Grupo ALCO.

El pasado martes 18 de enero, la empresa
chilena Tecno Fast adquirié el 100% del ca-
pital de Alco Rental Services, SLU. La opera-
cién se enmarca en un ambicioso plan de ex-
pansion internacional, para consolidar Tecno
Fast como una de las compafiias lideres en
espacios modulares, a nivel mundial.

Tecno Fast, fundada en Chile y lider en La-
tinoamérica, tiene presencia en Chile, Perq,
Colombia y, desde el pasado afio en Estados
Unidos.

Con esta importante adquisicién, Tecno Fast
inicia su plan de expansion en Europa des-
de Espafia, contando con la reputada expe-
riencia de ALCO en el disefio y fabricacion de
espacios modulares, transformandose asi en
una compafifa global.

“Estamos muy honrados de haber concre-
tado esta adquisicion con la familia Garcia,
fundadores de ALCO; con quienes, ademas,
hemos estrechado lazos durante afios. Con
esta operacion Tecno Fast no sélo entra en
Europa, sino que también incorpora a su por-
tafolio de productos el alquiler de maquina-
ria y de elementos auxiliares como andamio
o encofrado, por lo que veo en esta compafiia
espafiola una potencial plataforma para ex-
portar este know-how a otras partes del Gru-
po”, explico Cristian Goldberg, presidente de
Tecno Fast.

“Tras varios afios compartiendo negocios en
Chile, es para mi un gran honor poder anun-
ciar la integracion de Alco en el Grupo Tecno
Fast. Pasar a formar parte de un proyecto de
esta magnitud es sin duda una gran oportu-
nidad para todo el equipo de Alco. Compar-
timos valores vy filosofia empresarial y estoy
convencido que esta unién permitird mejorar
y ampliar los servicios que ofrecemos a nues-
tros clientes.”, aflade Oscar Garcia, Director
General de Alco.

Tecno Fast es una de las principales com-
pafifas del mundo en la gestion de espacios
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modulares, en alquiler o venta. La empresa
chilena, con 26 afios de trayectoria, es refe-
rente en el disefio y fabricacion industriali-
zada, con innovadoras soluciones “llaves en
mano” para espacios residenciales, hoteles,
industrias y equipamientos publicos.

Tenco Fast gestiona actualmente mas de
400.000 metros cuadrados de moédulos en
alquiler, y ha desarrollado mas de 3 millones
de metros cuadrados en proyectos con fabri-
cacion modular en Latinoamérica, con varios
casos de éxito en viviendas, centros comer-
ciales, hoteles, oficinas, equipamientos in-
dustriales, etc.

ALCO, empresa referente en la fabricacion
de espacios modulares con mas de 50 afios
de trayectoria en el sector, y con un portfolio
de mas de 1.300 moédulos prefabricados en
alquiler, cuenta con una plantilla actual de
100 empleados, y una facturacion el pasado
ejercicio de 11 millones de euros.

La compafiia, con sede central en Esparra-
guera (Barcelona), ademas de la divisién mo-
dular, gestiona un parque de maquinaria y
medios auxiliares en alquiler para la cons-
truccion e industria de 1.500 méaquinas y
100.000 metros cuadrados de andamio, con
los que atiende diariamente a sus mas de
2.500 clientes.

ALCO centra su negocio en Catalufia y Ara-
gbn, con 6 centros operativos y 1 almacén
regulador, ademas de una delegacion en
Chile, donde es lider del mercado de ele-
vacion y de bombeo de hormigén para edi-
ficacion en altura a través de su participa-
da, ATF Rental.

ALCO ha trabajado junto a grandes firmas
como el Futbol Club Barcelona, disefiando y
fabricando los médulos para la sala de pren-
sa (360m2, con un montaje de 5 semanas),
0 los vestuarios de 1.050 m2 que se finaliza-
ron en s6lo 9 semanas. El moderno centro
de Affinity Nutrition Center de 450 m2, cons-
truido en 7 semanas; o las instalaciones del
TMB (Transports Metropolitans de Barcelo-
na) de 920 m2 ejecutado en 9 semanas, son
otros dos claros ejemplos de la capacidad
de su sistema de edificacion modular para
instalaciones permanentes.

Ademas de participar en la fabricacion de
varios centros sanitarios fijos, con médulos
prefabricados, que concentraron la urgen-
te atencion de pacientes relacionados con la
pandemia del Covid19, dentro del plan gene-
ral de nuevos Centros de Atenci6n Primaria
(CAPs) en toda Catalufia.

ALCO demuestra asi, con este amplio port-
folio de casos de éxito y su gran experien-
cia en el sector, ser un sélido punto de par-
tida para la expansion de Tecno Fast en
toda Europa.
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sarens emplea su sistema de elevacion
para la instalacion de varios puentes

Con una amplia experiencia en el mantenimiento e instalacion de puentes, Sarens ha invertido en la creacion de un sistema de
escalada a medida de sus necesidades para apoyar futuros proyectos.

Los puentes antiguos alrededor del mundo
necesitan constantemente ser rehabilitados,
lo que puede suponer un reto para las co-
munidades locales que dependen de ellos,
reconocer este problema y las dificultades
que pueden surgir a la hora de acceder a los
puentes para su reparacién no siempre es
una tarea facil. Por ello, Sarens, especialista
en elevacion de cargas pesadas, ha desarro-
llado su solucién personalizada de sistemas
de escalada para los trabajos mas dificiles.

Con el avance de la tecnologia, se desarro-
lla una mayor diversidad de materiales utili-
zados para construir puentes, por ello se ne-
cesitan equipos mas grandes y potentes para
realizar trabajos de mantenimiento o instala-
cion. En los proyectos complejos que se en-
frentan a retos Unicos, como puede ser el
poco espacio para elevar equipos o materia-
les muy voluminosos y pesados, Sarens ha
optado por utilizar sistemas de elevacion de-
sarrollados in-house para completar los as-
censos en lugar de optar por el uso de gruas.

Estos sistemas, que suelen utilizarse para
elevar e instalar maquinaria o levantar car-
gas muy grandes, pueden ser a menudo la
opcién mas econdmica y eficiente para com-
pletar una elevacién compleja. Sarens, que
suele abordarlos proyectos con grua, ha di-
sefiado sus sistemas de elevacion comple-
tamente a medida y los utiliza para des-
empefiar un papel muy importante en la
construccién de proyectos de gran enverga-
dura, como puentes y buques en alta mar.

Este equipo forma parte de la flota de Sarens
desde finales de los afios noventa, y en la ac-

'Nueva fecha Hannover Messe,

d|eente5c cunstancias paaDOde afronta 8
del 30.05. uz.“ Blzz
9

Los sistemas de elevacion son lo suficiente-

tualidad cuenta con siete tipos diferentes de
sistemas de elevacion, que se adapta a las

grandes proyectos con materiales cada vez
mas pesados.

mente variados como para ser utilizados en
diferentes proyectos. Su sistema mas gran-
de, denominado CS5000, tiene una capa-

utilizandose en proyectos actuales. Para sus
trabajos mas pequefios, el equipo despliega
sistemas mas pequefios que pueden mane-
jarse manualmente y pueden transportarse

deseadas.
PROYECTOS DESTACADOS
sistemas de gato CS250 mas pequefios para

instalar secciones de puentes en Adelai-
da, donde ya habia instalado un puente de

3.000 toneladas. Como parte del proyecto
se trasladaron 3 grandes partes del puente
para un trabajo de mas de 620 millones de
dolares, esto sucedi6 cerca de Darlington, a
las afueras de Sidney. Debido a la naturale-
za irregular del terreno en el lugar del pro-
yecto, el equipo trasladé un sistema de gato
para proporcionar apoyo adicional a las par-
tes del puente mientras se manipulaban y
pudo completar con éxito los ascensos utili-
zando el equipo especializado.

En Bélgica, Sarens ha instalado mas de 30
puentes a lo largo del Canal Alberto desde
2018. En una serie de instalaciones recientes,
utilizd varios sistemas de gato CS350 para ele-
var las cargas de mas de 6 metros sin apun-

Ante la presente situacion de los contagios
¢y para asegurar el restart fisico de Hannover
cidad de 5.000 toneladas por torre y sigue

Messe 2022, el consejo de la feria ha deci-

dido posponer el certamen a su nueva fecha
¢ del 30 de mayo al 2 de junio 2022. Como ex-
i cepcion en esta situacion tan especial la feria
i sera este afio de solo 4 dias.

facilmente por carretera a las localizaciones

: En los proximos dias habra mas informacion
para las empresas expositoras ya registradas
¢ (a parte de las FAQs ya disponibles) y volve-
Sarens desplegd recientemente uno de sus :
aquellas empresas que quieren inscribirse
i ahora para formar parte de Hannover Messe
i 2022 en su nueva fecha.

ra a estar disponible el Shop de la feria para

talamiento, lo que permiti6 una instalacion
extremadamente eficiente. Este tipo de eleva-
cion fue posible gracias a los sistemas dise-
flados por el equipo de Sarens y a la preci-
sion garantizada por los directores de proyecto
y sus ingenieros. "Hemos utilizado esta ma-
quinaria recientemente para la instalacién de
puentes, sin embargo, a lo largo de los afios,
hemos visto que nuestros sistemas de trepado
se han utilizado en casi todos los segmentos
de la industria", comentd Peter Huygebaert,
jefe de ingenieria de Sarens. "Por ejemplo,
la elevacion de gruas de barco a costa para
la extension de las piernas, la instalacion de
equipos industriales pesados, e incluso se uti-
liza como dispositivo de elevacion en SPMTs
para el transporte cuando es necesario."

HANNOVER
MESSE
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Bohcat destaca con Su gama
de soluciones para la nieve

Gracias a la nueva suma de nuevas categorias de productos, Bobcat cuenta con la mayor cartera de cargadoras de cualquier
fabricante del mundo, al ofrecer una seleccion inigualable de portaherramientas que incluye cargadoras compactas de ruedas, de
ruedas fijas y de orugas. Al combinarlos con implementos como las hojas quitanieves, hojas quitanieves en V, quitanieves, turbinas
quitanieves, barredoras orientables y fresadoras, Bobcat ofrece ahora una de las carteras mas amplias del mercado en la gama de

soluciones para la nieve.

La gama de soluciones para la nieve cubre
todas las aplicaciones invernales, incluyen-
do la limpieza de nieve y hielo en carreteras
urbanas y rurales; aceras; aparcamientos y
otros lugares fuera de la ciudad. Para mejo-
rar el trabajo con nieve, Bobcat también ofre-
ce orugas de acero opcionales que van sobre
los neumaticos de las cargadoras de ruedas,
asi como cadenas de nieve individuales para
los neumaticos u orugas de nieve.

Katinka Kincses, Product Manager, Attach-
ments de Doosan Bobcat en Europa, Orien-
te Medio y Africa (EMEA), dijo: «Hay una
tendencia creciente de los municipios y sus
contratistas a utilizar soluciones versatiles,
con una potente maquinaria compacta que
sustituye cada vez mas el trabajo manual.
Juntos, las cargadoras e implementos Bob-
cat proporcionan soluciones muy eficaces y
versatiles para hacer frente a los efectos de
todo tipo de clima invernal, especialmente la
nieve.»

IMPLEMENTOS BOBCAT,
SOLUCIONES PARA LA NIEVE

La hoja quitanieves Bobcat, disponible en
siete anchos de 152 a 274 cm, esté disefiada
para eliminar rapidamente la nieve ligera o
moderada de aceras y calzadas. La hoja de la
hoja quitanieves se inclina hacia la derecha
0 hacia la izquierda hasta 30° y los mastiles

.9

de alta visibilidad ayudan a localizar las es-
quinas de la hoja. Los clientes pueden elegir
entre las opciones estandar o para tareas du-
ras, para adaptarse mejor a cada aplicacion.

La versatil hoja quitanieves en V Bobcat, que
esta disponible en cinco anchuras diferentes,
de 152 a 274 cm, puede utilizarse en cin-
co configuraciones: como hoja en V, hoja de
pala, hoja recta y hoja en angulo de 30°a la
izquierda o 30° a la derecha, para ayudar a
los operadores a mover la nieve rapidamente.

El implemento quitanieves Bobcat esta dis-
ponible en dos tamafios con anchuras de
244 cm y 300 cm, respectivamente. La flo-
tacion y la oscilacién de la hoja han sido di-
sefiadas para desplazar la nieve con veloci-
dad y eficiencia, mantienen el quitanieves en
contacto con el suelo sin dafiar los equipos o
la propiedad, y permite retirar nieve incluso
sobre superficies decorativas e irregulares.
Como la quitanieves lleva de serie esquis y
un borde de goma, el operador puede lim-
piar la nieve répidamente, sin dafiar el suelo.

Las turbinas quitanieves Bobcat son herra-
mientas de limpieza de nieve de alto ren-
dimiento que trabajan con la méaxima efi-
ciencia. Las turbinas quitanieves de Bobcat
pueden lanzar la nieve hasta 12 m y cuentan
con un conducto giratorio y un deflector para
dirigir la nieve en la direccion deseada.

Hay cuatro tamafos de barredora orientable
Bobcat con anchos de 132 a 213 cm, dise-
flados para barrer la nieve ligera, la suciedad,
el barro secoy otros residuos de forma rapida
y eficaz. El implemento de barredora orienta-
ble puede barrer a ras de bordillos o de pa-
redes en el lado derecho. La rotacion reversi-
ble permite al operador barrer la nieve de las
puertas de los garajes, los canalones y otros
obstaculos con facilidad, utilizando los man-
dos de la cargadora con los dedos.

El implemento de fresadora Bobcat, disponi-
ble con discos de 46 o0 56 cm de didmetro,
es muy eficaz para desalojar la nieve y el hie-
lo acumulados, proporcionando una alterna-
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tiva ecoldgica al uso de productos quimicos o
sal, dejando una superficie lisa para caminar
o desplazarse.

La esparcidora de sal y arena hidraulica es
idénea para el esparcido en las zonas méas
restringidas como aparcamientos y zonas
peatonales, donde no se pueden usar equi-
pos mas grandes. Este implemento tiene una
generosa capacidad de tolva de 330 I. La tol-
va puede utilizarse como cucharén para per-
mitir que el esparcidor se llene desde una pila.

También hay disponibles cucharones de gran
capacidad, con anchos de 168 a 254 cm y
capacidades de 690 a 1530 |, para manipu-
lar la nieve. Cuentan con fondos altos que sir-
ven para empujar la nieve y lados rectos que
sirven para penetrar pilas de nieve.

Para ver un video de la gama de soluciones
para la nieve de Bobcat en accién, vaya a
https://bobcat.click/SnowSolutions

AVANCES EN LAS CARGADORAS
COMPACTAS Y LANZAMIENTO DE LA
NUEVA CARGADORA DE RUEDAS

En los dos ultimos afios Bobcat ha lanzado la
Ultima generacion de cargadoras compactas
de ruedas fijas y de orugas de la serie M de la
empresa, seguida por la introduccién el afio
pasado de las nuevas cargadoras compactas
de la serie R. Estos portaherramientas adap-
tables representan el redisefio mas importan-
te de las cargadoras Bobcat en 60 afios. En
2021 Bobcat ha incorporado la nueva carga-
dora compacta de ruedas (CWL) L85, segui-
da de la llegada de las nuevas minicargado-
ras articuladas (SAL) L23 y L28.

Todas las cargadoras compactas de ruedas
fijas y de orugas Bobcat estdn equipadas
con el adaptador de montaje patentado Bob-

Tach®, que facilita el intercambio rapido y
seguro de méas de 80 familias diferentes de
implementos Bobcat, incluidos los productos
de soluciones para la nieve.

TRABAJO CON IMPLEMENTOS DE
ALTO RENDIMIENTO

En la CWL L85 el elevado rendimiento con
la nieve estd garantizado por la combina-
cion del potente motor Bobcat y el circuito

hidraulico. Esto se complementa con la alta
estabilidad y las fuerzas de arranque, em-
puje y traccion. Las nuevas SAL L23 y L28
estan especialmente indicadas para traba-
jar con implementos en espacios reduci-
dos, calzadas o aceras, proporcionando al-
tas capacidades de elevacion, facilidad de
uso con mandos sencillos e intuitivos y po-
cos dafios en el suelo para trabajar en cual-
quier terreno.
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AFESA Medio Ambiente apuesta
por Ia excavadora de cadenas
R960 Demolition de Liebherr

AFESA Medio Ambiente invirtié, en el primer trimestre de 2021, en la excavadora de cadenas R960 Demolition de Liebherr. La
R960 Demolition de Liebherr representa una inversion de futuro con la que se gana en productividad y rentabilidad, abriendo un
sinfin de oportunidades de negocio a clientes de todo el mundo.
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La excavadora de cadenas Liebherr R960 Demolition de AFESA Medio Ambiente esta realizando trabajos de
demolicion en altura, tanto de hierro como de hormigon, en las centrales térmicas de Velilla del Rio Carrion

(Palencia) y de Meirama (La Coruia, Galicia).

La excavadora de cadenas R960 Demolition
de Liebherr estd disefiada especificamente
para trabajos de demolicién en altura, con la
que se consigue un trabajo preciso, rapido y
seguro hasta los 33 metros gracias al sistema
LDC (Liebherr Demolition Control) de tecno-
logia probada y propia de Liebherr.

La excavadora de cadenas R960 Demolition
de Liebherr representa una inversion de futu-
ro con la que se gana en productividad y ren-
tabilidad, ademéas de que abre un sinfin de
oportunidades de negocio a clientes de todo el
mundo. Esto lo sabe bien AFESA Medio Am-
biente que, en el primer trimestre de 2021,
decidio apostar por esta innovadora maquina.

AFESA Medio Ambiente, a través de su dis-
tribuidor oficial Arrace2, decidi6 adquirir la
R960 Demolition de Liebherr, al verse en la
necesidad de complementar su R954 Demo-
lition y contar con otra maquina para demoli-
cion en altura con la que poder llevar a cabo
trabajos de derribo en las centrales térmicas
de Velilla del Rio Carrién (Palencia) y de Mei-
rama (La Corufia, Galicia). En concreto, la
Liebherr R960 Demolition de AFESA Medio
Ambiente esta realizando trabajos de demo-
licibn en altura en ambas centrales eléctri-
cas, con el fin de cumplir con la normati-
va ambiental europea que prevé la clausura
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progresiva de las instalaciones que emplean
este tipo de combustible.

Desde AFESA Medio Ambiente destacan de
la Liebherr R960 Demolition, actualmente la
maquina mas grande de su flota, su altura
de trabajo gracias a su brazo de demolicion
de 33 metros, un peso operativo de 95 tone-
ladas y la capacidad de su cazo en configu-
racion de excavacion (3,00 m3). “Para noso-
tros supone un importante salto de calidad y
un complemento perfecto para nuestro ac-
tual parque de maquinaria. Salto cualitativo
tanto de equipamiento como de medios que
nos permitira no tener que subcontratar este
tipo de maquinaria, ademas de una mejora
en cuanto a la rapidez en obra y en rentabili-
dad”, asegura Beltréan Diez, director de AFE-
SA Medio Ambiente. Asimismo, la Liebherr
R960 Demolition de AFESA esta equipada
con una cizalla Labounty 2500 en brazo cor-
to (excavacion) y cizalla Labounty 1000 en
brazo largo (demolicion en altura).

DEMOLIENDO CADA VEZ
MAS ALTO Y MAS RAPIDO

La Liebherr R960 Demolition esta disefiada es-
pecificamente para trabajos de demolicién en
altura, con la que se consigue un trabajo preci-
so, rapido y seguro hasta los 33 metros gracias

al sistema LDC (Liebherr Demolition Control) de
tecnologia probada y propia de Liebherr. Esto,
unido a una herramienta de 3,5 toneladas en
punta de brazo largo, la convierten en la elec-
cién perfecta para aquellos derribos de edifi-
cios completos con total seguridad. Un sistema
de control permanente en cabina de estabili-
dad-alcances facilita que el operador manten-
ga en todo momento el control.

Liebherr cuenta con una amplia gama de
equipos de demolicion, llegando con la exca-
vadora de cadenas R980 hasta alturas de 55
metros con brazo telescépico y herramientas
en punta de 3 toneladas.

AFESA Medio Ambiente confia desde hace
mas de 20 afios en la calidad y servicio de
Liebherr, como bien muestra su parque de ma-
quinaria que cuenta con los siguientes mode-
los: excavadoras de cadenas (R960 Demoli-
tion, R954 Demolition, R944 B, R938, R934
B y R924 B), méaquinas para la manipulacién
de materiales (ER 954 C y ER 944C), exca-
vadora de ruedas (A 904) y palas cargadoras
(L534). “En los proximos afios continuaremos
con nuestro esfuerzo inversor en maquinaria
especifica de demolicion”, afirma Beltran Diez.

Para AFESA Medio Ambiente contar con la R960
Demolition supone un importante salto cualitativo,
tanto de equipamiento como de medios, ademas de
una mejora en cuanto a la rapidez en obra y en ren-
tabilidad.



NOTICIAS EXCLUSIVAS
REVISTA ONLINE

El grupo danés de alquiler de grias y elevadores aéreos BMS Heavy Cranes ha encargado una grda ringer eléctrica Huisman de

3.000 toneladas, con una opcién para una segunda unidad.

La nueva grua utiliza un sistema de anillo modular que permite utili-
zarla con un anillo completo de 360 grados o secciones de un cuarto,
segun el disefio del sitio. Se dice que se descompone facilmente para
un transporte por carretera eficiente y que, en muchas situaciones, la
grua se puede instalar sin una grida de asistencia. También es capaz
de operar con velocidades de viento mas altas.

La configuracion de la gria se ha optimizado para el trabajo en la in-
dustria edlica con la capacidad de levantar componentes de 1.200 to-
neladas a alturas de hasta 225 metros, asi como gestionar cargas de
hasta 3.000 toneladas. La grta ha sido disefiada para la instalacion
de la proxima generacion de turbinas edlicas tanto en tierra como en
alta mar y sobre cimientos flotantes. La entrega esta programada para
la segunda mitad de 2023.
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La nueva gria puede elevar 1.200 t hasta una altura de 225 m.

El director ejecutivo de BMS Heavy Cranes, Morten Kammer, dijo:
“Esperamos la cooperacién continua con Huisman en la entrega de
esta grla. Este activo representa un gran paso adelante para BMS.
Con la capacidad de levantar las turbinas mas grandes del mundo en
tierra, podremos desempefiar un papel cada vez mas importante en el
desarrollo de industrias de energia renovable neta cero".

El director ejecutivo de Huisman, David Roodenburg, agregd: “Nos
apasiona disefiar gruas grandes y estamos agradecidos con BMS por
la oportunidad y su confianza. Estamos ansiosos por ver esta mega
gria en la vida real. Estamos encantados de aplicar una vez mas
nuestra experiencia en un proyecto que se alinea con nuestra vision
de acelerar el crecimiento de la produccién de energia renovable”.

Glotec: Ia empresa vallisoletana
capaz de mover desde una maquina
de 100 toneladas a un merendero

Ubicados en el Poligono de San Cristébal son especialista en Espafa en el movimiento de todo tipo de maquinaria por pesada que sea.

;Se han planteado alguna vez como se mue-
ven méquinas de hasta cien toneladas en el
interior de una fabrica? ;Hay que desmon-
tarlas o existe alguna técnica capaz de tras-
ladarlas incluso sin parar la cadena de pro-
duccion? La respuesta la tiene la empresa
vallisoletana Glotec Industrial que ofrece un
innovador sistema que sin duda les dejara
con la boca abierta.

Benjamin Pérez es el director técnico de esta
empresa que se dedica “principalmente a
mover maquinaria”. “Nosotros lo que hace-
mos es sacar la maquina de dentro de la fa-
brica a la calle, por ejemplo, o la reubicamos
dentro de la propia planta por necesidades
del propio cliente; ese es nuestro cometido”.

Fuente: Tribuna de Valladolid
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Bohcat T7X, la primera cargadora compacta
de orugas totalmente eléctrica del mundo

Doosan Bobcat ha presentado su nueva cargadora compacta de orugas Bobcat T7X, totalmente eléctrica, en el CES® 2022, el
evento tecnolégico mas influyente del mundo, celebrado este mes en Las Vegas (Estados Unidos). La T7X es la primera maquina de
su clase totalmente eléctrica, que ofrece todas las ventajas de eliminar los sistemas hidraulicos, los componentes, las emisiones y
las vibraciones, todo ello con una maquina mas limpia y silenciosa.

Bobcat T7X fue galardonada con dos premios a la innovacién del CES
2022 en las categorias de Inteligencia de vehiculos y Transporte y ciu-
dades inteligentes. El programa de premios a la innovacion del CES
reconoce a los galardonados en multitud de categorias de productos
tecnolégicos y distingue a los mejor valorados en cada una de ellas.

La Bobcat T7X se desarrollé inicialmente para el mercado norteame-
ricano, pero esta previsto realizar pruebas internas y recoger las opi-
niones de los clientes en la regién de Europa, Oriente Medio y Africa
(EMEA) para estudiar su potencial comercial.

A LA VANGUARDIA DE LA INNOVACION

Scott Park, presidente y CEO de Doosan Bobcat, afirmé: «Doosan
Bobcat se encuentra a la vanguardia de la innovacién y estamos or-
gullosos de estrenar la tecnologia totalmente eléctrica de la T7X para
ayudar a los clientes a maximizar tanto la sostenibilidad como la pro-
ductividad. Nuestro objetivo sigue siendo ofrecer soluciones y pro-
ductos que capaciten a las personas para lograr mas y construir un
mundo mejor.»

La Bobcat T7X es la primera cargadora compacta de orugas total-
mente eléctrica del mundo. Esta maquina esté totalmente alimenta-
da por baterias, fabricada para ser mas productiva desde el principio
con accionamiento y propulsion eléctricos, mas silenciosa con un par
de alto rendimiento y mas potente que cualquier cargadora de oru-
gas con motor diésel que le haya precedido, todo ello con emisiones
cero de carbono.

«Esta maquina es una hazafia tecnolégica para Bobcat y para todo el
sector», dijo Joel Honeyman, vicepresidente de innovacion global de
Doosan Bobcat. «Desafiamos el statu quo para ofrecer una maquina
conectada, totalmente eléctrica, disefiada para obtener una potencia
y unas prestaciones que antes no eran posibles. Estamos entusiasma-
dos por compartir este avance con el mundo y orgullosos del duro tra-
bajo que se ha realizado para hacerlo realidad.»

PROPORCIONAR UNA PERSPECTIVA PARA LA REGION EMEA
Comentando los planes futuros para EMEA, Vijay Nerva, jefe de inno-
vacion de Doosan Bobcat EMEA, dijo: «La T7X se ha desarrollado por
ahora para el mercado norteamericano, pero aborda una necesidad
y un reto globales. Tenemos previsto realizar pruebas internas y reco-
ger las opiniones de los clientes en varios paises de la region de EMEA
este aflo para comprender mejor las necesidades de los clientes en
este mercado antes de tomar decisiones comerciales.»

LA TECNOLOGIA Y EL DISENO AVANZADOS DE LA CAR-
GADORA COMPACTA DE ORUGAS T7X

En la T7X, el grupo de trabajo hidraulico tradicional se ha sustituido
completamente por un sistema de accionamiento eléctrico compues-
to por cilindros eléctricos y motores de accionamiento eléctrico, lo que
significa que practicamente no hay fluidos. La nueva Bobcat T7X, to-
talmente eléctrica, utiliza algo menos de un litro de refrigerante ecol6-
gico en comparacién con los cerca de 216 litros de fluido de su mo-
delo equivalente diésel/hidraulico.

La plataforma totalmente eléctrica permite una potencia instantanea
y un par maximo disponible a cualquier velocidad de funcionamien-
to. El operador ya no debe esperar a que el sistema hidraulico estan-
dar acumule potencia.
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La T7X funciona con cero emisiones y con una reduccién del ruido y
las vibraciones generadas por la maquina. Funciona de forma silen-
ciosa y eficaz en zonas sensibles al ruido y en interiores, lo que redu-
ce significativamente los niveles de sonido y mejora el entorno de tra-
bajo. También puede reducir significativamente los costes diarios de
funcionamiento, si se tiene en cuenta la reduccién de los costes anua-
les de mantenimiento y la eliminacién del diésel, el aceite del motor, el
liquido para gases de escape diésel y las piezas hidraulicas.

En el corazén de la T7X se encuentra una potente bateria de iones de
litio de 62 kW del socio tecnologico Green Machine Equipment, Inc.
Aunque las aplicaciones varian, cada carga puede soportar las ope-
raciones de trabajo diarias habituales y el uso de los modos de traba-
jo inteligentes durante un méximo de cuatro horas de tiempo de fun-
cionamiento continuo y un dfa completo de funcionamiento con el
uso intermitente. La inteligencia del sistema de gestién de la energia
esta programada para detectar cuando aumentan las cargas, redu-
ciendo autométicamente la potencia cuando no se necesita para pre-
servar el uso total de energia y prolongar el tiempo de funcionamien-
to de la maquina.

SUNBELT RENTALS ANUNCIA SU COMPROMISO CON
LOS EQUIPOS ELECTRICOS BOBCAT

La T7X estara disponible inicialmente solo en el mercado norteame-
ricano, pero la empresa tiene la intencién de ampliarlo a otras regio-
nes en el futuro. Durante la conferencia de prensa de los Dias de los
Medios de Comunicacién del CES, Doosan Bobcat NA (Norteamérica)
anuncié una asociacion estratégica con Sunbelt Rentals, con sede en
Carolina del Sur, una empresa de alquiler de equipos lider en Nortea-
mérica con mas de 1025 locales, con una fuerte presencia en Europa
en el Reino Unido, Alemania y Francia.

A través de esta asociacion, Sunbelt Rentals se comprometié a
realizar una importante inversién en una gran flota de cargadoras
compactas de orugas y excavadoras compactas eléctricas Bobcat
T7X en Norteamérica, que seran de marca compartida y estaran
disponibles a partir de 2022. Sunbelt Rentals sera la primera em-
presa nacional de alquiler de equipos en adoptar la tecnologia de
baterias eléctricas de Bobcat y ponerla a disposicion de los clien-
tes, apoyando el enfoque medioambiental, social y de gobernanza
(ESG) de ambas empresas.
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El sistema EVO0 de Enerpac, listo para
1a elevacion del iman del Tokamak ITER en 2024

Los cilindros hidraulicos de Enerpac van a tener un papel clave en la construccién final del tokamak de fusion ITER en 2024. Una
vez finalizado el montaje de los sectores de la vasija de vacio del tokamak, nueve cilindros ya preinstalados en la parte inferior de
la maquina elevaran un iman poloidal circular (PF6) de 11 m de diametro y 320 toneladas en su posicion en la base del tokamak.

El tokamak del ITER alberga la reaccion de
fusion en la que las particulas de plasma
chocan y liberan energia a temperaturas de
hasta 150M grados C. Para evitar que el plas-
ma toque alguna de las paredes del tokamak
y perturbe la reaccién, se utiliza el confina-
miento magnético con una combinacion de
grandes imanes circulares toroidales y poloi-
dales.

Seis bobinas de campo poloidal en forma de
anillo se colocan alrededor de la vasija para
dar forma al plasma y contribuir a su estabi-
lidad "pellizcandolo" lejos de las paredes. El
iman PF6 estéa situado en la parte inferior de
la vasija sobre soportes temporales mientras
se construye el tokamak ITER por encima de
él, tras lo cual quedara completamente ce-
rrado e inalcanzable por la gria.

"Nos enfrentamos a un problema desafiante:
como elevar el anillo PF6 hasta su posicion
final y atornillarlo a la estructura del tokamak
dentro de las estrechas limitaciones de es-
pacio y sin acceso a una grua“, afirma Nello
Dolgetta, del equipo de la Seccién de Imanes
del ITER, encargado de la operacion. "Para
elevar el anillo PF6 en 2 m, estamos realizan-
do una elevacion sincronizada utilizando los
cilindros de contratuerca de simple efecto de
Enerpac y el sistema EVO para proporcionar
una operacion de elevacion segura. Las pri-
meras pruebas con una carga ficticia fueron
muy exitosas".

El anillo magnético poloidal se elevara por
etapas mientras descansa sobre nueve so-
portes temporales, cada uno de ellos equi-
pado con un cilindro hidraulico HCL1008 de
Enerpac con una capacidad de 100 tonela-
das y conectado al sistema de elevacion sin-
cronizada EVO. Los cilindros hidraulicos de
200 mm de carrera permitiran introducir las
vigas de apilamiento bajo el anillo PF6. Des-
pués de bajar el iman sobre las vigas de la
pila, los cilindros se vuelven a colocar en el

siguiente nivel de vigas de la pila, y el proce-
so se repite hasta que el iman queda final-
mente atornillado al tokamak.

SISTEMA ENERPAC EVO

El movimiento eficaz, seguro y preciso del
iman PF6 requiere un control exacto y un
movimiento sincronizado de todos los puntos
de elevacion. Los nueve cilindros hidraulicos
estan conectados a una bomba de elevacién
sincrénica EVO estandar que funciona con
un PLC (controlador légico programable), lo

que permite que cada uno de los nueve pun-
tos de elevacién sea supervisado y controla-
do por un solo operario.

La bomba EVO mantiene un control posicio-
nal preciso con una precision de 1 mm en-
tre los cilindros de retraso y los de avance e
incluye alarmas de advertencia y parada in-
corporadas para una seguridad 6ptima. Ade-
més, la bomba EVO de elevacién PF6 cuen-
ta con una valvula de control de caudal para
reducir aun mas la velocidad de elevacion.
Durante las elevaciones por etapas, los cilin-
dros personalizados de simple efecto con re-
torno por muelle actan como pasadores de
blogueo, para mantener la posicién del iman.

g
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Zoomlion Brasil contrata a Ricardo Bertoni
como Gerente de Cuentas Estrategicas

El afio 2021 fue un hito para Zoomlion que, apoyandose en su poderosa fuerza técnica, logré miltiples récords en la fabricacion

de equipos de ultima generacion.

La participacion de mercado de los pro-
ductos lideres de Zoomlion, como gruas y
maquinas de transporte y bombeo de hor-
migén, estd creciendo mas rapido que el
promedio de la industria. Las ventas de
gruas batieron el récord, manteniendo el
primer lugar en el mercado mundial. Dispo-
nen de plataformas aéreas con una amplia
gama para el mercado.

Y, continuando con su estrategia de expan-
sién en Brasil, Zoomlion anuncié la contrata-
cién de un Gerente de Cuentas Estratégicas
para construir asociaciones a largo plazo con
clientes clave.

La contratacion del nuevo gerente se produ-
jo en un momento importante para Zoomlion
Brasil. La compania ha crecido exponencial-
mente y cerré 2021 con méas de cuarenta
nuevos empleados.

La compafiia cree que contar con un gerente
de cuentas estratégicas en el equipo comer-
cial garantizara que los deseos y necesidades
de los clientes se satisfagan individualmente,
incluidos los asuntos relacionados con la eje-
cucién del contrato y la presentacion de nue-
vos productos.

El Gerente del Area es Ricardo Bertoni, quien
cuenta con mas de veinte aflos de experien-
cia en gestion comercial en el sector indus-
trial. Bertoni es Ingeniero Mecanico de Pro-
duccién y Master en Gestion de Proyectos
y dice que la principal funciéon de su nuevo
cargo es construir y fomentar relaciones lea-
les y duraderas con cada uno de sus clien-
tes. “La confianza es, con mucho, uno de los
componentes méas importantes para cons-
truir una relacién continua con las cuentas
clave. Es la base de todas las relaciones co-
merciales”, dice Bertoni.

Seglun Enio Pallaro, Country Manager de
Zoomlion Brasil, todo el servicio de la em-
presa esta enfocado en el cliente y un rol del
Gerente de Cuentas Estratégicas es mante-
ner el equilibrio entre los requisitos de la
empresa y las necesidades de los clientes
clave, asumiendo el rol de consultor estra-
tégico.: “El hecho de que exista un contacto
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ZOOMLION BRASIL, UBICADA EN INDAIATUBA, INTERIOR DE SAO
PAULO, VENDE GRUAS, MAQUINAS DE BOMBEOQ Y TRANSPORTE DE
HORMIGON, PLATAFORMAS ELEVADORAS, GRUAS Y MONTACARGAS

Y ATIENDE A CLIENTES EN TODO EL TERRITORIO NACIONAL

permanente y un servicio dedicado, mues-
tra a los clientes el valor que la empresa re-
presenta para Zoomlion Brasil, ademas de
enfatizar que estamos enfocados en be-
neficiar directamente sus resultados, ofre-
ciendo servicios y productos con tecnologia
avanzada a precios competitivos”.

ACERCA DE ZOOMLION

Fundada en 1992, Zoomlion Heavy Indus-
try Science & Technology Co. Ltd. es una
empresa de fabricaciéon de equipos de ul-
tima generacion que integra equipos de
construccion, mineria, elevacion, eleva-
cibn de personas, maquinaria agricola y
servicios financieros. Actualmente, la em-
presa vende mas de 600 productos de alta
gama divididos en 56 lineas de productos,
que cubren diez categorias principales.
Zoomlion Brasil, ubicada en Indaiatuba,
interior de Sao Paulo, vende grias, maqui-
nas de bombeo y transporte de hormigén,
plataformas elevadoras, grias y montacar-
gas y atiende a clientes en todo el territo-
rio nacional.
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Sinohoom BV y Trackunit firman un memorando
de entendimiento para soluciones telematicas

Sinoboom BYV, la filial europea del especialista chino en fabricaciéon de PEMP, ha firmado un Memorando de Entendimiento (MoU)
con Trackunit que confirma al especialista en soluciones telematicas como socio preferente en el disefo, instalacion y entrega de
estos servicios de datos para equipos Sinoboom.

busca proporcionar informaciéon de la ma-
quina, integrandose facilmente a otras so-
luciones y ofreciendo una fuerte compatibi-
lidad con otros sistemas telematicos, todo

‘ I 1+
rOC I( u n It enfocado en impulsando una mejor expe-
U riencia del cliente".

Soeren Brogaard, director ejecutivo de
Trackunit, afirm6: "Esta asociaciéon digital
T_..\ﬁ ayudara a construir una base sélida para
los clientes de Sinoboom, permitiéndoles
\ administrar flotas completas y maquinas

individuales de forma rapida y sencilla. Es-
peramos trabajar con Sinoboom y crear va-
g lor para los clientes de Sinoboom vy la in-
dustria en general".

El MoU se firmé durante la Cumbre de so-

o cios globales de Sinoboom, organizada en li-
nea el 12 de enero para todos los socios de
Sinoboom, desde la sede de la compafiia en
Changsha, China.

Sinoboom y Trackunit han colaborado estre-
chamente para crear la solucion especial-
mente personalizada con el objetivo final de
mejorar la experiencia del cliente. A través de
los datos proporcionados, el tiempo de inac-
tividad de la maquina puede reducirse a un
minimo absoluto a través de diagndsticos re-
motos y planificaciéon proactiva del servicio,
mientras que la seguridad del equipo au-
menta con las funciones de ubicacion de la
maquina, incluida la capacidad de bloquear
el equipo de forma remota.

Con datos a los que se puede acceder a tra-
vés de la aplicacion o mediante la integra-
cion con los propios sistemas comerciales
de una empresa, se fortalece la eficiencia
de la gestion de flotas. Los clientes pueden
ubicar y evaluar equipos con precision de
forma remota, ver estadisticas de uso de
maquinas, recibir avisos de servicio y adver-
tencias de diagnostico, y acceder a herra-
mientas cotidianas, como gufas de inicio ra-
pido de equipos.

Al firmar el acuerdo, Tim Whiteman, direc-
tor ejecutivo de Sinoboom BV, dijo: "Este
acuerdo marca un paso significativo tan-
to para Sinoboom BV como para nuestros
clientes, quienes sabemos que agradecen
poder acceder a datos fiables. Trackunit ha
trabajado con nosotros para garantizar que
un profundo nivel de datos esta disponible
muy facilmente para aquellos clientes que
lo desean. El enfoque esta en aprovechar
los datos y hacerlos Utiles. La asociacion
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Dingli inaugura una planta de produccion
de plataformas elevadoras

El fabricante Dingli con sede en China, Dingli, completé la construccién de una nueva fabrica de $ 235 millones (CNY 1,5 mil
millones) para la produccion de sus plataformas elevadoras.

La fabrica de ultima generacion esta ubicada
en la provincia de Zhejiang, en el este de Chi-
na, y representa la finalizacién de la cuarta
fase del proyecto de expansion 'Future Fac-
tory' de Dingli, que tiene como objetivo capi-
talizar el sector de alquiler de acceso en rapi-
da expansion de China.

El sitio abarca un area de 362 acres (1,46
km) y permitird a la empresa producir una
nueva plataforma elevadora articulada o tele-
scopica cada 30 minutos.

Dingli, que fabrica una gama de equipos de
acceso y el afio pasado lanz6 dos nuevos
modelos de plataformas de tijeras eléctricas,
gasto alrededor de $ 125 millones (CNY 800
millones) del presupuesto de construccién
en equipos de fabricacién avanzados solo
dentro de la fabrica.

El disefio y desarrollo de la "fabrica inteligen-
te" de Dingli involucré a un equipo interna-
cional de ingenieros e investigadores cienti-
ficos.

Con sede en los centros europeos de investi-
gacion y desarrollo de la empresa en ltalia, a
través de su asociacion con Magni, y en Ale-
mania, a través de su asociacién con Teu-
pen, el equipo utiliz6 el modelado de datos y
la arquitectura de red para desarrollar y dise-
fiar la fabrica y su tecnologia.

Las tecnologias e instalaciones avanzadas de
la nueva fabrica incluyen un "taller de robot
de soldadura inteligente".

La nueva fabrica de la compafila montara
plataformas de brazo, de torre y de las es-
tructuras para sus modelos de brazo, utili-
zando lo que la compafiia afirma que es la
primera y mas grande linea de soldadura au-
tomatica flexible del mundo para piezas de
brazo.
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El sitio también incorpora dos lineas de rocia-
do automatizadas avanzadas que se instala-
ron a un costo de $23,5 millones (CNY150
millones).

Segun el fabricante, las lineas de pulveriza-
cion ofrecen “el nivel de proteccién ambien-
tal mas alto de la industria” y fueron elegidas

como parte de los esfuerzos de Dingli para
minimizar su impacto en el medio ambiente.

“Realiza pretratamiento y rociado de plésti-
€O con cero emisiones, curado sin emisiones
de VOC, y las aguas residuales generadas en
todo el proceso alcanzan el estandar de des-
carga directa”, dijo Dingli.
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Doosan firma un acuerdo de suministro
exclusivo con Tobroco-Giant

Doosan Infracore Europe ha firmado un acuerdo de suministro exclusivo con Tobroco-Giant, con sede en los Paises Bajos, un
fabricante de cargadoras de ruedas compactas para manipulacion de materiales, construccion, alquiler, agricultura y paisajismo.
Segun el nuevo acuerdo, Tobroco-Giant fabricara modelos seleccionados de cargadoras de ruedas compactas en los colores naranjas
de Doosan y se venderan con el nombre de Doosan a través de la red de distribuidores europeos de la marca.

Chris Jeong, CEO de Doosan Infracore Europe, declar6: “Estamos en-
cantados con nuestra nueva asociacién con Tobroco-Giant. Doosan
Infracore busca constantemente mejorar y ampliar la oferta de pro-
ductos de la empresa, para garantizar que nuestros clientes tengan
las soluciones mas innovadoras y competitivas para sus necesidades.
Con Tobroco-Giant, tenemos un socio con una dilatada experiencia y
una gama de alto rendimiento de cargadoras de ruedas compactas".

Toine Brock, CEO de Tobroco-Giant dijo: “Esta nueva asociacion con
Doosan Infracore Europe es el proximo hito en el crecimiento de nues-
tra empresa. Doosan es bien conocido por sus productos innovadores
y su servicio al cliente, que encaja perfectamente con Tobroco-Giant.
Esperamos trabajar con Doosan Infracore Europe para hacer crecer el
mercado de cargadoras de ruedas compactas”.

Doosan Infracore Europe presentara los primeros modelos que se su-
ministraran en virtud del nuevo acuerdo en la categoria de peso de
3500 a 5000 kg en 2022. En general, la nueva asociacion cubre un

total de cinco modelos de cargadoras de ruedas compactas, que se
distribuiran en toda Europa. Doosan Infracore Europe también pro-
porcionara méas detalles sobre los implementos para la gama en 2022

Noatum, a través de Noatum Terminals, dedicada a la gestién de concesiones e infraestructuras portuarias, ha adquirido cuatro grias
automaviles para sus terminales en Castellén, Sagunto y Tarragona, tras recabar la aprobacion de sus consejos de administracion

y de su partner Algeposa.

Estos equipos, con capacidad para manipu-
lar todo tipo de cargas, introducen mejoras
que minimizan el impacto ambiental y de re-
duccién de consumo energético.

Dos de estas gruas seran destinadas a Noa-
tum Terminal Sagunto. Se trata de dos uni-

dades del modelo LHM420 Pactronic, con
una capacidad de elevacion méaxima de 124
toneladas, lo que va a permitir una mejora
de la productividad de hasta 38 contenedo-
res por hora. Este modelo también esta ca-
pacitado para manipular mercancias a gra-
nel y todo tipo de mercancia general y carga
de proyectos.

Una tercera, modelo LHM420, sera destina-
da a Noatum Terminal Tarragona, instalacion
especializada en operaciones portuarias para
graneles agroalimentarios. La gria se posi-
cionara en el muelle de Castilla para mejorar
la productividad de la instalacién automati-
zada que la empresa gestiona en ese muelle.
La cuarta grua sera operada en Noatum Ter-
minal Castellén, terminal multipropésito que
ofrece servicios de carga containerizada,
otras cargas unitizadas y project cargo, asi
como graneles sélidos y liquidos. La gria se
ha adquirido para optimizar los flujos opera-
cionales y el creciente aumento de los volu-

menes transitados por las concesiones que
Noatum dispone en los muelles de la Darse-
na Norte. La nueva unidad, modelo LHM550,
tiene una capacidad de carga de 144 tone-
ladas y un alcance de 54 metros; esta opti-
mizada para graneles en buques de la cla-
se Capesize, ademas de la manipulacion de
contenedores y los buques de clase New-Pa-
namax.

La primera grua ya arrib6 a puerto el pasado
5 de enero a bordo del buque Mv Hoogyvliet y
quedara operativa en la terminal de Sagunto
en breve. Las otras tres unidades llegaran en
los préximos meses.

Esta inversion en equipamiento para las ter-
minales representa un aumento en su capa-
cidad operativa actual, considerando que ya
disponen de cuatro grias maviles y seis eléc-
tricas en Sagunto, cuatro grias méviles y dos
portacontenedores en Castellén, y dos grias
moviles en Tarragona.
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STILL presenta Ia serie de tractores eléctricos
y tractores eléctricos con plataforma LXT/LKW

Con las nuevas series LXT 120-350 y LXW 20-30, STILL no solo ha modernizado y ampliado su cartera de productos de tractores y
tractores con plataforma con motor eléctrico, sino que también ha elevado su seguridad a un nuevo nivel. En particular, el exclusivo
sistema de asistencia de Regulacion de la Velocidad de Descenso (Descent Speed Regulation o DSR), un sistema de regulacién de
la velocidad en funcién de la carga y la inclinacién de la rampa que proporciona una seguridad adicional y un mayor rendimiento

de manejo cuando se conduce en rampas.

Los tractores de arrastre y con plataforma
eléctricos se han convertido en una parte in-
dispensable del mundo laboral moderno. Los
astilleros, los fabricantes de automdviles, los
aeropuertos internacionales, las estaciones
de ferrocarril, las empresas de logistica, los
transportistas e innumerables plantas de pro-
duccioén de todo el mundo han confiado du-
rante afios en las cualidades de los tracto-
res de arrastre y las carretillas de plataforma
de STILL.

Ahora, el proveedor de intralogistica con
sede en Hamburgo ha vuelto a ampliar su
cartera de vehiculos, preparandola para el
futuro. Los nuevos tractores de arrastre eléc-
tricos LXT 120-350 con capacidades de re-
molque de entre 12 y 35 toneladas y los trac-
tores con plataforma eléctricos LXW 20-30
(con cargas Utiles de dos y tres toneladas en
la zona de carga y capacidades de remolque
de seis toneladas) ofrecen una amplia gama
de opciones de equipamiento modular e im-
presionan por su alto rendimiento. Las ex-
tensas pruebas realizadas en diferentes in-
dustrias y en lugares arduos han demostrado
que la eficiencia y el maximo rendimiento
pueden combinarse perfectamente con es-
tos nuevos vehiculos.

SEGURIDAD EN LAS RAMPAS

Los ingenieros de STILL estédn especialmen-
te orgullosos del sistema de asistencia para
la regulacion de la velocidad de descenso
(DSR) que han desarrollado. "Una absolu-
ta novedad mundial", destaca Jordi Contre-
ras, jefe de producto de STILL Espafia. “Este
sistema Unico no solo ayuda al conductor a
conducir con seguridad en las rampas, sino
que también aumenta el rendimiento de la
manipulacion. Con cargas de remolque de
hasta 35 toneladas, los conductores se mue-
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ven siempre de acuerdo con la situacion, y
al mismo tiempo con la mayor rapidez posi-
ble", afirma Contreras. Segun la version, el
DSR detecta la inclinacién exacta en las ram-
pas, tiene en cuenta el peso actual de la car-
ga y ajusta automaticamente la velocidad a
su entorno interviniendo en el sistema de fre-
no multidisco. En la versién béasica, que se
instala en todos los vehiculos, la velocidad se
limita manualmente a una velocidad prede-
finida mediante un interruptor al bajar una
pendiente. En la version ECO, disponible op-
cionalmente, el sistema muestra la pendien-
te en la pantalla y limita automaticamente la
velocidad a un valor predefinido. En la ver-
sién Premium del DSR, la reduccién auto-
matica de la velocidad depende de la pen-
diente y, ademas, de la carga del remolque.
La carga del remolque se determina midien-
do el par de los motores de accionamiento.
"Este es un método innovador para determi-
nar la carga, en el que medimos la carga del
remolque practicamente en el acoplamiento
del mismo, es hasta ahora el Unico de este
tipo en el mundo y solo se utiliza en las ca-
rretillas STILL", informa Contreras.

SIN CONCESIONES EN EL
EQUIPAMIENTO TECNICO

Los desarrolladores de STILL también han
ideado algo para los demas componentes
técnicos de las nuevas carretillas. Por ejem-
plo, todas las carretillas disponen de frenos
hidraulicos multidisco en ambos ejes, que
permiten un proceso de frenado especial-
mente potente y preciso, no se desgastan
y funcionan de forma casi totalmente silen-

ciosa. Ademas, la frenada regenerativa del
accionamiento eléctrico permite recuperar
energia durante el proceso de frenado. El fre-
no de estacionamiento también es eléctrico y
se conecta automaticamente.

Los vehiculos de la serie LXT/LXW son impul-
sados por dos motores de 10,5 KW en el eje
trasero. Los motores trifasicos de 80 V estén
encapsulados y no necesitan mantenimien-
to. El control inteligente del motor garantiza
un comportamiento agil de la conduccién y
la transmisién con control de velocidad hace
que no se pierda velocidad, incluso cuando
se conduce cuesta arriba durante largos pe-
riodos. La velocidad méxima de los vehiculos
LXT sin carga es de 25 km/h, el LXW alcan-
za hasta 23 km/h. Los tractores de arrastre y
las carretillas de plataforma pueden cargarse
rapida y facilmente sin necesidad de abrir el
capo gracias al cargador rapido o mediante el
cargador integrado.

GRAN CONFORT PARA LAS LARGAS
JORNADAS DE TRABAJO

La nueva cabina tiene un disefio ergonémi-
co y ofrece a los conductores, incluso a los
mas altos, un generoso espacio para la ca-
beza y los pies. Una amplia gama de ajustes
del asiento crea un lugar de trabajo comodo y
ofrece a cada conductor la posiciéon adecua-
da para trabajar sin fatiga. La cabina del con-
ductor estd montada sobre topes de goma y
desacoplada del chasis; un disefio pensado
para amortiguar las vibraciones e incremen-
tar la ergonomia. El chasis, igualmente amor-
tiguado por muelles helicoidales extralargos,
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ofrece un confort de conduccién adicional y
permite un agarre a la carretera de primera
clase. Gracias a la pantalla en color del STILL
Easy Control, los conductores tienen siempre
a la vista toda la informacion importante, por
ejemplo, la posicién del volante, el sentido de
la marcha, el programa de conduccion, la ve-
locidad, el angulo de inclinacion y la indica-
cion o estado de la carga. El nuevo volante
con pomo opcional permite un manejo facil
y ergonémico de la direccién totalmente hi-
draulica. Su superficie haptica proporciona
un buen agarre.

MAYOR VISIBILIDAD
PARA LA SEGURIDAD

El "acristalamiento integral" garantiza una
visibilidad o6ptima en los nuevos vehiculos.
Para ello, se ha instalado un 23% mas de
superficies acristaladas en comparacion con
los modelos anteriores. La visibilidad optimi-
zada en todas las direcciones aumenta la se-
guridad y evita los dafios fisicos. La camara
de marcha atras opcional facilita las manio-
bras y el acoplamiento al dar marcha atras.

El sistema de control de velocidad en curva,
también disponible como opcién, ofrece pro-
tecciéon contra accidentes y rotura de mer-
cancias, ajustando automéaticamente la ve-
locidad en las curvas y garantizando asi la
seguridad en las mismas. Los vehiculos pue-
den integrarse facilmente en sistemas de
control como STILL neXXt fleet, la plataforma
mas innovadora y potente para la optimiza-
cion de flotas de carretillas industriales, a tra-
vés de una interfaz opcional. De este modo,
toda la informacién relevante para los ana-
lisis rapidos o las medidas de optimizacion
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se integra en una sola herramienta. Otras ca-
racteristicas de seguridad disponibles opcio-
nalmente son la STILL Flashlight, la luz de
seguridad Safety Light 4Plus, el FleetMana-
ger y la sefial de advertencia acustica inteli-
gente, que se autorregula, para tener un vo-
lumen siempre 10 dB mayor que el volumen
ambiental. Con este sistema, los transelntes
y otros conductores u operarios advierten la
presencia del vehiculo a un volumen adecua-
do, que no crea un ruido innecesariamente
alto para el conductor ni para la persona que
se acerca a las maquinas.

Desde el 1 de enero de 2022, Alexandre
Marchetta del Grupo Mecalac y EVOLIS es el
nuevo Presidente de CECE. Asume este pa-
pel de liderazgo para dirigir la asociacion de
la industria europea en 2022 y 2023, en un
momento clave de recuperacién econémica.
Alexandre Marchetta es presidente y direc-
tor ejecutivo de Group Mecalac, una empre-
sa miembro de la asociacion industrial fran-
cesa EVOLIS. En su camino profesional para
convertirse en un lider empresarial experi-
mentado, se unié a la empresa familiar en
la oficina de disefio primero y luego dirigid
la produccion durante siete afios. En 2009
se hizo cargo del desarrollo de la actividad
empresarial del Grupo Mecalac. Ademés de
su cargo anterior como director ejecutivo de
Mecalac, recientemente comenz6 a presidir
el directorio del Grupo Mecalac, una empre-
sa familiar con mas de 1,000 personas y una
presencia global desde el punto de vista co-
mercial y de fabricacion.

MOMENTO DECISIVO PARA
EL PANORAMA REGULATORIO

Como presidente de la CECE, Alexandre
Marchetta dedicara esfuerzos relevantes a
la agenda regulatoria de la UE. De hecho,
en 2022 esperan la propuesta de un siste-
ma armonizado de requisitos de circulacion
por carretera en toda la UE. Ademés, 2022
seré el afio clave para el Reglamento de Ma-
quinaria: “la legislacion sobre productos de

maquinaria es una de las méas importantes
para la industria CECE”, destacd Alexandre.
Continué: “Desde el comienzo del proceso
de consulta, CECE se ha comprometido con
las partes interesadas relevantes vy, siguien-
do los pasos tomados durante la presidencia
de Niklas Nillroth, CECE continuara partici-
pando en las discusiones con los legisladores
e informando el debate sobre lo que Europa
necesita para seguir siendo un bloque de fa-
bricacion competitivo y confiable”.

TRANSICIONES VERDES Y
DIGITALES EN EL CORAZON
DE LA RECUPERACION

“El inicio de mi Presidencia coincide con la
asuncion por Francia de la Presidencia rota-
toria del Consejo de la Unién Europea. Como
presidente de la CECE, prestaré especial
atencion al tema de la recuperacién econé-
mica, una de las principales prioridades de
Francia mientras dirige la UE”, dijo Alexan-
dre Marchetta.

En esta area, CECE cree que es hora de apro-
vechar las oportunidades de mercado que
surgen del Plan de Recuperacion de la UE y
las inversiones continuas en el entorno cons-
truido de la UE. Alexandre continuara con la
estrategia a largo plazo de sus predeceso-
res de adoptar las transiciones gemelas ha-
cia una economia digital y descarbonizada.
CECE monitoreara el lanzamiento de las pro-

puestas del Green Deal y se esforzara por po-
sicionar a Europa como lider en soluciones
de bajo impacto.

CONGRESO CECE ORGANIZADO
EN FRANCIA EN ENERO DE 2023

En su primer dia de mandato presidencial,
Alexandre Marchetta también dio a conocer
el lugar y la fecha del préximo gran evento
de CECE. El proximo Congreso de CECE sera
organizado por EVOLIS en Chamonix, Fran-
cia, del 18 al 20 de enero de 2023. Todos
los miembros y socios estan invitados a re-
servar la fecha.

Como presidente de CECE, Alexandre Mar-
chetta representa a mas de 1200 fabrican-
tes de equipos de construccion en Europa.
Estas empresas generan 40.000 millones de
euros en ingresos anuales y emplean a unas
300.000 personas en total.
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Dingli lanza una plataforma manipulador
de vidrio de 26 m/1500 ky

El fabricante chino de plataformas Dingli ha lanzado un nuevo cabezal elevador de vidrio al vacio de 1.500 kg para su plataforma
elevadora eléctrica de 26 metros: el BT2615ERTGS.

El cabezal de vacio esta compuesto por ocho
ventosas autbnomas que no requieren tubos
de una bomba central. El disefio modular se
basa en un producto que la empresa lanz6
en 2020 y que se ha ampliado de 500 kg a
1200 kg y ahora a 1500 kg.

La base de la plataforma de trabajo aéreo
esta equipada con un paquete de baterias de
litio de alta capacidad de 80 voltios y 520 Ah
con capacidad de carga rapida de 1,5 ho-
ras. La base de los elevadores de pluma si-
gue siendo exactamente la misma, con trac-
Cion en las cuatro ruedas y direccién mas un
eje oscilante.

La version de 1,200kg trabajando
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La nueva cabeza al vacio de Dingli

La maquina puede colocar hasta 16 paneles por dia

La méaquina carga 1.500 kg, hasta su altu-
ra maxima de elevacion de poco mas de 26
metros. El cabezal de manejo de vidrio pue-
de girar 360 grados, inclinarse 30 grados ha-
cia adelante y 90 grados hacia atras y articu-
larse 160 grados para una colocacién precisa
de los paneles. Todo lo cual se opera a través
de un control remoto inaldmbrico.

El accesorio de pluma de manejo de vidrio de
1200 kg existente de la empresa se ha pro-
bado exhaustivamente en la construccién de
docenas de proyectos de instalacién de mu-
ros cortina de vidrio, con una maquina que
maneja un promedio de 13 paneles de vidrio
grandes y pesados instalados en un dia la-
boral tipico, con un méximo de 16 paneles.



NOTICIAS EXCLUSIVAS
REVISTA ONLINE

&

Inscrihase hasta el 3 de mayo en los
“Premios de Innovacion de Bauma 2022

Las nuevas categorias traen un soplo de aire fresco a la competencia y requieren entradas con tecnologia de vanguardia para que la
industria de la construccion compita por uno de los primeros lugares. La ceremonia del Premio a la Innovacién de bauma volvera a

sonar en la semana de la feria del 24 al 30 de octubre de 2022.

El plazo de inscripcién finaliza el 3 de mayo de 2022. Toda la informa-
cién necesaria sobre las condiciones de participacién se puede en-
contrar en www.bauma-innovationspreis.de

Los candidatos pueden enviar sus documentos a través de un formu-
lario en el portal web. Para hacer justicia al progreso técnico y los de-
sarrollos sociales y politicos, los miembros responsables del grupo de
trabajo han revisado las categorias.

Ellos son:

Categoria 1 Proteccion del clima
Categoria 2 Digitalizacién
Categoria 3 Ingenierfa mecanica
Categoria 4 Edificacion
Categoria 5 Investigacion

VDMA Construction y VDMA Mining, junto con Messe Minchen y las
principales asociaciones de la industria de la construcciéon alemana
HDB, ZDB y Bbs, estén llevando a cabo el proceso de competencia
de varias etapas y organizando la ceremonia de entrega de premios
en el Max Joseph Hall de la Residencia de Munich.

Martina Scherbel, Project Manager del bauma Innovation Award, esta-
ra encantada de responder cualquier pregunta sobre el procedimien-
to de participacion (martina.scherbel@vdma.org, +49 69 6603 1257).

Innovation Award 2022

Combilift es nombrado proveedor
de comercio de madera del aio por Holzkurier

Holzkurier, la publicacién austriaca lider en el sector de la madera, nombré a Combilift como su proveedor de comercio de madera
del aiio para 2022. El desarrollo continuo de productos de la empresa, su impresionante crecimiento en el mercado austriaco y una
politica de poner siempre al cliente en el centro del escenario, fueron solo algunas de las razones citadas para elegir a Combilift.

Combilift entregd su primer camién a Austria
en 2003, cuando un cliente del sector made-
rero compré uno de los modelos multidirec-
cionales originales de la serie C. Desde 2018,
Gregor Kramar ocupa el cargo de Gerente en
de Austria de Combilift y ha supervisado el
crecimiento constante de la red de distribui-
dores y la expansién de la base de clientes.
Durante los ultimos afios, los pedidos entran-
tes de Combilift han registrado tasas de cre-
cimiento de dos digitos en los paises de ha-
bla alemana y el afio pasado se generaron
ventas por méas de 4 millones de euros en
Austria.

“Aungue la mayoria de nuestros clientes pro-
vienen del sector de la madera, también es-
tamos viendo un crecimiento significativo en

otros mercados, por ejemplo, en la industria
del acero y en la construccion de ventanas,
modulos y aluminio”, dijo Kramar. "Austria es
un mercado exigente y los clientes tienen ex-
pectativas muy altas en lo que respecta a la
calidad del producto y el servicio, que pode-
mos cumplir gracias a nuestra amplia gama
en constante crecimiento y nuestra reputa-
cion de poner al cliente en primer lugar".

“Estamos encantados con este premio, que
reconoce la posicién que ahora disfruta Com-
bilift en esta regién, que alberga algunas de
las empresas lideres mundiales en la indus-
tria maderera”, dijo Kramar. “Entonces, jmu-
chas gracias a los editores de Holzkurier vy,
por supuesto, a nuestro grupo cada vez ma-
yor de clientes satisfechos!”
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V.acces nace como respuesta a las exigen-
cias de la normativa vigente de que todo
equipo de ser revisado anualmente y dis-
poner de un registro. Ante la dificultad que
comporta una buena gestion para llevar un
control de los equipos y su documentacion,
V.acces surge para facilitar la gestion de la
postventa con la digitalizacion de todo el pro-
ceso de revisién de maquinaria y equipos de
proteccioén individual para trabajos en altura.
V.acces no solamente sirve para llevar a cabo
las revisiones minuciosamente, paso a paso,
sino que permite registrar los equipos por su
numero de serie, almacenar la informacion
de cada revision realizada, documentarlas
con imagenes y anotaciones, recibir alertas
de préximas revisiones, descargar informes y
certificados de revisiones y acceder a docu-
mentacion técnica de los equipos como por

ejemplo el nuevo motor de elevacion LEVA, el
andamio colgante BASIC y KOMPLET o cual-
quier EPI Accesus.

Mediante una plataforma online, accesible
desde cualquier navegador y con aplicacion
para movil y tabletas, V.acces ofrece la so-
lucién industrial para la gestion y documen-
tacién del mantenimiento a distribuidores y
clientes de Accesus.

Un equipo en continuo crecimiento y
desarrollo

En Accesus cuentan con un equipo joven
e interdisciplinar cada vez mayor que trata
de dar respuesta a las nuevas necesidades
del mercado. Para ello, cuentan con la util
informacién que recaban desde los depar-
tamentos de Comercial y Marketing de sus

clientes, que sumados a la experiencia y co-
nocimientos de la Oficina Técnica, se trasla-
dan en nuevos productos y aplicaciones de
Sus equipos para obtener las soluciones en
altura mas exigentes del mercado.

Asi, por ejemplo, ha nacido el nuevo elevador
eléctrico Accesus LEVA, con capacidad de
carga de 500 Kg, multiples sistemas de se-
guridad integrados, testado a méas de 600 ho-
ras de uso continuado a méximo rendimiento
en el banco de pruebas y personalizable bajo
pedido con el color corporativo del cliente.

Personal de Accesus llevando a cabo la revisién de un anticaidas retractil usando el software V.acces desde
una Tablet

Los Premios ESTA 2022, e
se celebran Co | /A
el jueves 17 de marzo AWATARINC),

La "Noche de PREMIOS ESTA 2022" tendra lugar en el Grand Ho- ! b Ry

tel Huis ter Duin en los Paises Bajos el jueves 17 de marzo de 2022. THURSDAY, 17 MARCH 2022
Una excelente oportunidad para que todos los miembros presenten B R it
sus empresas en una plataforma europea.
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NUEVA APP ANAGRUAL

¢Quieres que tus empleados tengan conocimiento
de los documentos sobre responsabilidad, seguridad
y salud laboral en el sector del alquiler de grdas moviles?

Aqui tienes la solucion: Nueva herramienta de ANAGRUAL

Facilita la seguridad y salud laboral @ Anagrual X
en el sector del alquiler de
gruas moviles y elevaciéon de cargas. Bt

Disponible para teléfono movil. _
Manual generico de

. . .. . " instrucciones de gria movil
Gracias a esta aplicacion dispondra

de un recopilatorio de: Ehigeciinee:cpertor de

graa mavil
» Medidas preventivas del sector.

. o Mormas de sequridad
» Obligaciones de todos los i 5

intervinientes en el alquiler de SENALES GESTUALES CON
gruas moviles. GRUA MOVIL
. . , AUTOPROPULSADA ¥
e Cuestiones de interés para los CAMIGN GRUA
trabajadores y empresas del
Decdlogo en PRL para los
sector. trabajadores del sector de
grias mdviles y camiones
gria
Riesgos y medidas
preventivas
En caso de accidente jqué
4 2 : , Responsabilidades de los
MAS I N Fo R MAC I o N distintos intervinientes an el
g alquiler de grias maviles
info@anagrual.es
www.ahagrual.es

ANAGRUAL

Aovunion Empresaril Nacional 32 Alquigores de Gelas o8 Senicn Pabico


http://www.anagrual.es

DIRECTORIO DE FIRMAS

GRUAS

Vivir el progreso

LIEBHERR DEMAG.

TADARG RO NN FET T

werndemagmobilacranss oom

TU EQUIPO DE
CUHFIANM

B* Kukullaga, 4 - Bajo + 48450 ETXEBARRI (Bizkaia)
Tiro.: 84 426 74 40 - Faxc 94 440 71 68
Lt T T

TRANSPORTES

NOOTEBOOM
SPECIAL TRAILERS SINCE 1881

SPECIAL TRAILERS
THAT GET YOU THERE

Nooteboom Ibérica - M +34 659 699004 - E iberica@nooteboom.com
WWW.NOOTEBOOM.COM
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SEGUROS MAQUINARIA

_AL_KORﬁ |
GRUPOVERSPIEREN

Empresa especialista en sBSﬁ‘i'l ........
de programas de Seguro y gerencia de riesgos
para empresas y maquinania.

B o

o
i

1

tada. de Brasil, 4 - 28020 Madrid
Tel:014174850
alboramad@aloraes - wwwalkoraes

Pol. Ind. El Canari, L'Alcudia de Crespins
ALICANTE
Pol. Ind. Canastell, San Vicente del Raspeig

Atencion al cliente:

902 240 988

wwhwogerpasa.com

GRUAS AUTOCARGANTES

1 g | T "
R A

2RES0 r:-m, & Ardoz (Madrid)
Tedddono: +34 91 m‘- I..'- L




DIRECTORIO DE FIRMAS

GRUAS GRAN ALTURA REPUESTOS

ﬂg B CovMPONENTES

Recambios para plataformas elevadoras

\

"3

BRONTO
SKYLIFT

Y

3

&

Avda. Rio Ebro, 27.

50410 Cuarte de Huerva |Zaragoza)
Espara
rbcomponentes@rbcomponentes.com
www.rbcomponentes.com

« VENTA EQUIPOS DE GRAN ALTURA, PROTECCION CIVIL stra CUAOGE K d1. isia 2
o SERVICIO TEGNIGO Ctra. CM 1|.F|;:41 F“I..H nave 2
= ARNESES DE SEGURIDAD IT SAFETY SYSTEMS :
= PLATAFDRMAS AUTOPROPULSADAS DE OCASION

» REPARACION ESTRUCTURALES " e .74 QTR AQO 471 |
« SOLOADURAS ESPECIALES T +34 976 400 421

» HOMOLOGAGIONES om +34 696 997 798

« FORMACION TECNICA fi.com

RECAMBIOS PARA PLATAFORMAS ELEVADORAS

- NIVEL

MAS ALTO
SOCAGE IBERICA, S.L.
P. L. El Qliveral. Fase IL C/ ), 18 iz
46190 Riba - Roja (Valencia) | L o _
Tel. 918 753 883 = }Z‘:—"J ﬁff’i—*-

FABRICANTE DE PLATAFORMAS ELEVADORAS

AQUI PUEDE
IR SU

PUBLICIDAD

. Tel.: 979 808 036 Fax: 979 808 352
M Ieve S. L. WWW. mieVE.ES C/ El Manzano, s/n. 34410 Monz6n de Campos (Palencia)
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DIRECTORIO DE FIRMAS

PLATAFORMAS ELEVADORAS - VENTA Y DISTRIBUCION

@ Vic, B0-82. 08530 La Garniga lBarmlJr a)
Tel. 93 849 37 77

MOVEX

wvewrer talleresvelillacom | info@talleresvalilla.com

LAMHITA

INSPECCIONES TECNICAS DE PLATAFORMAS ELEVADORAS MOVILES DE PERSONAL

TRABAJAMOS POR SU SEGURIDAD
Un servicio réapidc n

+ 34 968 577 600
TORRE PACHECO - Murcia
pempgitviahita.com
www.itviahita.com

TAKE IT

PLATAFORMAS ARANAS DE 13 A 42 M
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www.haulotte.es

aud 's TEEL

MUE W& 'BEFI'IE

L&
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SEGURIDAD
DESDE 26
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oiL &' STEEL

HAULOTTE IBERICA
Tel.: 912 158 444

ibericafdhaulotte.com

Haulotte».

LET'S DARE TOGETHER

VITORIA- GASTEIZ
Telf. 945 28 25 03

www.cruzaraba.es
administracion@cruzaraba.es

COMO S| NUNCA HUBIERAS
ESTADO AQUI

Libre de emisiones,sinh rLﬁdoI

Plataformas elevadoras eléctricas

o
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